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前言： 致学生 
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19世纪伟大的经济学家阿尔弗雷德 • 马歇尔 （Alfred Marshall ) 在他的教科书 《经 济学原 
理》中这样写道 ：“经 济学是一门研究人类 一般生 活事务的学问。”虽然自从4歇尔耶个时代 
以来，我们对经济了解得更多但对经济学的这-定义在今天依然如同在1890年他的教科 
书第1版出版时一样正确。 

作为一个 21 at 纪初的学生，为什么你还应该从琪经济学的学习呢？原闵有 三个： 

学习经济学的第一个原因是，它 有助丁 •你了解你所牛活在其中的世界。有许多经济问题 
会激起你的好奇心，为什么在纽约市找公寓如此困难？为什么如果旅客周六停留一个晚上， 
航空公司对往返机票的收费就要低一些？为什么约翰尼 • 迪普 （Johrniy Depp ) 作为电影明星 
得到的报酬如此之高？为什么许多非洲国家的生活水平如此低下？为什么一些 ㈤ 家通货膨 
胀率高，而另一些国家物价稳定？为什么在一些年份找工作容易，而在另一些年份困难？这 
些只是经济学课程可以帮助你问答的许多问题屮的几个。 

学习经济学的第二个原因是，它将使你更精明地参与 经济。 在你的日常生活中，你要做 
出许多经济决策。当你是学生时，你要决定在学校学习多少年。一旦你参加了工作，你要决 
定把多少收人用于支出，多少用于储蓄，以及如何将你的储蓄用于投资。有一天你会发现你 
要竹理一家 小企业 或一个大公司，而 JJ . 你要决定为你的产品制定多高的价格。本书各章提出 
的观点将使你从一个新角度去思考如何最好地做出这些决策。学习经济学本身不会使你富 
有，但它将提供一些有助于你努力致南的工具。 

学习经济学的第三个原因是，它将使你更好地理解经济政策的潜力与局限性。各种不 N 
形式税收带来的负担是多少？与其他国家自由贸易的影响是什么？保护环境的最好方法是 
什么？政府的预算亦字如何影响经济？这些问题以及类似的经济问题总是萦绕在市政机关、 
州长办公室和白宮的决策者的脑海里。作为一个选民，你可以帮助政府在这些引导全社会资 
源配贤的政策之间作出选择对经济学知识的理解将有助于你履行这一职责。而且说不准， 
也许有一天你自己也会成为那些决策者中的一员。 

因此，经济学原理可以运用到牛活中的方方面而。无论以后你阅读报纸、管理企业还是 
坐在白宫椭圆形的办公室中，你都将会为学习过经济学而感到欣慰。 
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N . 格里高利•曼昆 
2008 年 9月 
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曼昆的第 5 版来体验吧 


我们知道你经常缺少时间。但是，当体验了曼昆第5版的学4工具时，你 PJ 以使你的努 
力与结果最大化。运用产品支持网站和经济学中心所提供的网络互动实战应用方法.你可以 
迅速地强化每一章的概念，磨炼你的技能。 

如果印刷本的学习指南更适于你的需要和学习习惯.曼昆第5版的学习指南在其准确 
性、语言的简洁性和提高你学习效率的实践性方面，是无与伦比的。 

产品支持网站 

www. cengage. com/economics/mankiw 

曼昆的产品支持网站简单易用。在这里，你以找到免费的 d 测题 （Interactive Quiz ) 、关 
键术语的电子学习卡片 （Key Terms Flashcards ) 、各章“即问即答”的答案、与你的老师可能使 
用的 PowerPoint 相对应的学生笔记大纲材料 （Student Note Prompt Handouts ) ,以及其他一些 
资源。 

学习指南 

由大卫 • R . 哈克斯编写的本书学习指南旨在帮助你达到个人的最佳状态，它完全基于教 
科书第5版时设计，菹盖了所有章节的内容——不仅令面，而且精准。每一章节都贯穿 r 教 
科朽中相应章节的内容，非常方便实用。学习指南的章节里包括了所有的关键术语和概 
念一这意味着你可以确信，只要你能做出学习指南中的题目，你就理解了教科书中的全部 

内容。 

学4指南中使用的问题“类型”反映了你在学习当中发现的最有效的方式。我们的学生 
调奄表明.那些和你一样的学生们觉得填空题、搭配题和没有单一答案的问答题都不太有时 
间效率——而这本学4指南没有设计这类问题。 
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第5篇企业行为与产业组织 


第4篇公共部门经济学 
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少數儿 个琯要 思想指导着经济学的 研究- 
经济学家既吋以作为科学家来规察世界，也可以 
作为决策者来观察世界《 

比较优势埋论解释了人们如何从经济上的相互依存件 
中获益。 


经济如何协调独立的经济主体？通过供求的市场 
力最 • 

用供求的 T 具来考察各种政府政策的效应。 


为什么供求均衡对整个社会是合意的？消费者和生 
产者剩余的槪念解释了市场的效肀、 W 税的代价，以 
及国际贸易的利益《 


市场结果并不总是有效率的，政府冇时可以弥补市 
场 失灵。 

为了给政府的各种计划提供资金，政府通过其税制 
筹集收入，设计税制要关注效率~平等的平衡。 


企业理论阚明 r 竞争冇场供給背后的决策。 


有市场势力的企业会使市场结果无效率 ■> 


这几章考察/劳动电场的特点，大多数人在劳动市 
场上賺到了自己的大部分收入,. 
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微观经济学中增加的论题包括家庭决策、+对称 
信息、政治经济学以及行为经济学1 

宏观经济学的数据 


消费者选择理论 
微观经济学前沿 


一国收入的衡量 
生活费用的衡量 


一用 r - 监测整体经济发展的生产总量和物价总水 


长期屮的真实经济 


生产与增长—— 

储蓄、投资和金融体系 
基本金融工具 
失业- 


这几章描述了长期中决定关键真实变 s 的力搶, 
一这些变 M 包括 GDP 的增於、储荔、投资、真实 
利事和失业* 


长期中的货币与物价 

货币制度- 

货币增长与通货膨胀—— 

开放经济的宏观给济学 

开放经济的宏观经济 学:- 
基本概念 

开放经济的宏观经济理论 
短期经济波动 


在决定物价水乎、通货膨胀率和其他名义变 M 的 
长期行 为时，货05制度至关 谊嬰。 


用贸易余额、 H 外净投资和汇率描述广 - H 与其 
他闰 家的交易。 

升放经济的长期樽型解释 r 决定贸秘余额、 

汇率和其他真实变 M 的 因乘。 


总需求与总供给—— 
货币政策和财政政策 
对总需求的影响 
通货膨胀与失业之间 
的短期权衡取舍一 


总擗 求勺总 供给模型解释 f 短期经济波动、货币 
一政策和财政政策的短期效应， 以及戊 实变堉和名 
义变承之间的短期联系。 


最后的思考 

宏观经济政策的五个争论问题 


最后一争提出 r 在妗济政策 五个主 要争论问蹈 t 
争论双方的观点 t 
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1.1.1 原理一 :人们 面临权衡取舍4 
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1.2.1 原理五 :贸易 可以使每个人的状况 
都变得更好9 
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1.3.2 原理九 •.当 政府发行了过多货币时，物 
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1.4 结论 J 7 
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复习题 19 
问理与应用 19 

第2章 

像经济学家一样思考 

21作为科学家的经济学家22 

2.1-1 科学 方法: 观察、理论和进一步 
跳察23 
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劳动市场经济学 
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第 1 章 TopSage . 

经济学十大原理 


经济 （ economy ) 这个 H 来源于希腊语 oikonoraoa , 它的怠思是“管理- 
个家人”。乍一看，这个来源似乎有点奇特。但事艾上，家庭和经济 
有着许多相似之处。 

一个家庭面临着许多决策。它必须决定各个家庭成员分别去做什 
么，以及每个家庭成员能得到什么回报 ：谁做 晚饭？谁洗衣服？谁在晚餐 
时多得到一块甜点？谁有权选择看什么电视节目？简而言之，家庭必须 
考虑到每个成员的能力、努力和愿龟，以在其各个成员中配置稀缺资源。 

和一个家庭一样 ，一 个社会也面临着许多决策。一个社会必须决定 
将要做哪些工作以及谁来做这些工作。社会需要一些人种粮食，一些人 
做衣服，还有一些人开发电脑软件。一旦社会分配人们（以及土地、建筑 
物和机器）去做各种工作，它就必然需要将他们生产的物品与劳务量进行 
分配。社会必须决定谁将吃鱼子酱而谁将吃土豆，谁将开法拉利跑车而 
谁将坐公共汽车。 

由于资源是稀缺的，社会资源的管理就显得尤为重要。 稀缺性 （ scar ¬ 
city ) 是指社会拥有的资源是有限的， W 此不能生产人们希望拥有 的所有 
物品与劳务。正如每个家庭成员都不可能得到他（或她）想要的毎一件东 
两一样，社会上的每个人也不能达到他（或她）希筚的最高生活水平。 

经济学 （ economics ) 研究社会如何管理自己的稀缺资源。在大多数社 
会中，资源并不是由一个全权的独裁者来配置，而是通过千百万家庭和企 
业的共同行动來配肾的。因此，经济学家研究人们如何做出 决策： 他们做 
多少工作、购买什么、储觜多少，以及如何把储蓄用于投资。经济学家还 
研究人们如何相互交易。例如，经济学家探讨一种物品的众多买者与卖 
者如何共同决定该物品的销售价格和销俦 M 。 最后，经济学家分析影响 
整个经济的力 ©和 趋势，包括平均收人的增长、找不到工作的人占总人 U 
的比例，以及价格 t 升的速度。 

经济学的研究是多方而的，似可以用儿个中心思想把这个领域统一 
起来。在本章中，我们将阐述学多守印！木尽學。即使你开始时完全不 


稀 缺性： 

社会资源的有限性。 


经 济学： 

研究社会如何管理 
自己的稀缺资源。 
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效率： 

祌会能从其稀缺资 
源中得到眾大利益 
的特性。 
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懂这些原理，或者它们并不能使你完全信服，也+必拽心 c 厶以后各章屮, 
我们将更充分地揭示这些思想。这里介绍的卜大原理只是为 TU : 你了解经 
济学所研究内容的概况。你可以把这一章作为“即将到米的魅力的预演”。 


1.1 人们如何做出决策 


“经济是什么”这个问题并没有什么神秘之处。无论我们谈论的是洛 
杉矶经济、关 N 经济，还是令世界的经济，经济只不过是在生活中相互交易 
的人们所组成的群体而已。由于一个经济的行为反映 r 组成这个经济的个 
人的行为，所以我们的经济学研究就从个人做出决策的四个原理开始。 

1.1.1 原理一 •.人 们面临权衡取舍 

你口/能听到过一句老话 ：“天 下没杳免费的午餐，抛开语法不谈，这 
句格言包含了相当多的真理。为 : r 得到我们邕爱的一件东西，通常就不 
得不放弃另一件我们 苢爱的 东西。做出决策就是耍求我们在一个0标与 
另-个 h 标之间进行权衡取舍 

我们考虑一个学生决定如何配置她的最宝贵的资源——时间。她可 
以把所有的时间用于学习经济学，可以把所有的时间用于学习心理学，也 
可以把时间在这两个学科之间进行分配。对于她 m 于学习 一 n 课的每一 
个小时，她都要放弃本来可以用于学习另一门课的一小时。时且，对于她 
用于学习功课的每一个小时，她都要放弃本来可用于睡眠、骑车、看电视 
或打工赚点零花钱的一小时。 

我们还可以考虑一个家庭的父母决定如何使用自己的家庭收人。他 
们可以购买食物、衣物，或全家 度假； 他们也可以为自已退休或孩子的大 
学教育储蓄-部分收人。当他们选择把额外的1美元用于 h 述用途中的 
一种时，他们在某种其他用途上就要少花1美元。 

当人们组成社会时，他们而临各种不同的权衡取舍。经典的权衡取 
舍是在“大炮 Sj 黄油"之间。当一个社会的支出更多地用在保卫其海岸免 
受外国人侵的国防（大炮）上时，其用于提高国内生活水平的消费品（黄 
油〉就少了。在现代社会里，同样重要的是在清洁的环境和高收人水平之 
间的权衡取舍。要求企#_减少污染的法律增加了生产物品与劳务的成 
本。由于成本高，结果这些企业赚的利润少了，支付的工资低了，收取的 
价格高了，或者是这三种结果的某种结合。因此，尽管污染管制所带来的 
好处是更济洁的环境，以及由此带来的健康水平的提高，但其代价是企# 
所有者、工人和消费者的收人减少了。 

社会面临的另一种权衡取食是在效率与平等之间。 效率 （ efficiency ) 
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是指社会能从其稀缺资源中得到的最大利益。 平等 （ equality ) 是指将这 
些资源的成果平均地分配给社会成员。换句话说.效率是指经济蛋糕的 
大小，而平等则是指如何分割这块蛋糕。 

在设计政府政策的时候，这两个目标往往是不-•致的。例如，我们来 
考虑 H 的在于实现更 T 等地分配经济福利的政策。某些此类政策，如福 
利制度或失业保障，是要帮助那些最霱要帮助的社会成员。另一些政策. 

如个人所得税，是要求经济上成功的人士对政府给予比其他人更多的支 
持。虽然这些政策实现了更大程度的平等，但它们降低了效率。当政府 
把富人的收人再分配给穷人时，就减少了对辛勤工作的 奖励； 结果是，人 
们工作少了，生产的物品与劳务也少了。换句话说，当政府想要把经济蛋 
糕切为更为均等的小块时，这块蛋糕本身也变小了。 

认识到人们面临权衡取舍本身并没有告诉我们，人们将会或应该做 
出什么决策。一个学生不应该仅仅因为要增加用于学习经济学的时间而 
放弃心理学的学习。社会不应该仅仅因为环境管制条例降低了我们的物 
质生活水平而不再保护环境，也不应该仅仅因为帮助穷人扭曲了工作激 
励而弃之不顾。然而，人们只有 r 解他们面临的选择，才有可能做出良好 
的决策。因此，我们对经济学的学习要从认识生活中的权衡取舍开始。 

1.1.2 原理二 ：某种 东西的成本是为了得到它所 
放弃的东西 

由于人们面临着权衡取舍，所以做出决策就要比较可供选择的行动 
方案的成本与利益。但在许多情况下，某种行动的成本并不是一目了 
然的。 

考虑是否上大学的决策。主要的利益是丰富了知识且一生中拥有了 
史好的 r . 作机会。但成本是什么呢？要回答这个问题，你会想到把你用 
于学费、书籍、住房和伙食的钱加总起来。但这种总和并不真正代表你上 
一年大学所放弁的东西。 

上述计算方法存在两个问题。第一个问题是，它计算在内的某些成 
本并不是上大学的真正成本。即使你离开 r 学校，你也需要有睡觉的地 
方、要吃饭。只有在大学的住宿和伙食比其他地方贵时，贵的这一部分才 
是上大学的成本。第二个问题是，它忽略了上大学最大的成本一你的 
时间。当你把一年的时间用于听课、读书和写文章时，你就不能把这段时 
间用于工作。对大多数学生而言，为上学而不得不放弃的收人是他们受 
教育的最大单项成本。 

-- 种东西的机会成本 （opportimhy cost ) 是为了得到这种东西所放弃 机会 成本： 

的东西。当做出任何一项决策时，决策者应该认识到每一种可能的行为 为了得到某种东西 
所带来的机会成本。实际上，决策者通常是知道这一点的。那些大学里 

第丨章经济学十大原理 > 5 

www. Top Sage, com 


平等： 

经济成果在社会成 
M 中平均分配的特 

性。 



的运动员如果退学转而从事职业运动，就能赚几白万美元 。 他们深深认 
识到，他们 il 人学的机会成本极高。所以他们通常决 定：不 值得花费这种 
成本来获得上大学的利益。这一点儿也不奇怪。 

1. 1.3 原理三 ：理性 人考虑边际量 


理 性人： 

系统而壳目的地尽 
s 人努力实现其 s 
标的人。 


边际 变动： 

对行动计划的微小 

增 M 调整。 


经济学家通常假设，人是理性的。在机会成本为既定的条件下，理性 
人 （rational people ) 系统而有目的地尽敁大努力上-实现其 H 标。当你学 
4经济学时，你会遇到一些企业，为实现利润最大化，它们要决定雇用 
多少工人和制造并出俦多少 产品； 你也会遇到一些人，他们要决定把多 
少时间用于 X 作，并用赚到的钱购买什么物品与劳务，以便获得最大可 
能的满足。 

理性人知道，生活中的许多决策很少是黑与白的选择，而往往是介于 

其间。当到了吃午饭的时间时，你而临的决策不是在快餐和猪排之间的 

选择.而是是否再多吃一勺土 豆泥； 当考试临近时，你的决策不是在放弃 

考试和一天学习 24 个小时之间的选择，而是是否多花一小时时间复习功 

课而不是看电视。经济学家用边际变动 （marginal change >这个术语來描 

述对现有行动计划的微小增 M 调整。记住指“边缘"，因此，边际 

变动是围绕你所做的事的边缘的调整。理性通常通过比较边际利益 

• • • ■ 

(marginal benefit) 与边际成本 （ marginal cost) 来做出决策。 

例如，考 虑一个 5决定对等退票的乘客收取多高的价格。假 
设一架有200个座位的 II 机横越美 N S 行一次，航空公司的成本是10万 
关元。在这种愔况下，每个座位的平均成本是 10 万美元 /200 个，即 500 
美元。人们很容易就此得出结 论：航 空公司的票价决不应该低于 500 美 
元。向車实 h , —个理性的航空公司往往会通过考虑边际童而设法增加 
利润。设想一架飞机即将起飞时仍有 10 个空位，而在登机 U 等退票的乘 
客愿意支付 300 美元买一张票。航空公司应该把票卖给他吗？当然应 
该。如果飞机有空位，多增加一位乘客的成本是微不足道的。虽然每位 
乘客 t 行的 f 岑成本是 500 关元，但卓呼成本仅仅是这位额外的乘客将 
免费消费的二 i 花生米和一罐软饮料'的 k 本而已。只要等退票的乘客所 
支付的饯大于边际成本，卖给他机票就是有利可图的。 

边际决策还有助于解释另外一些令人困惑的经济现象。这电有一个 
经典问题 ：为什 么水这么便宜，而钻石如此昂贵？人需要水来维持生存， 
而钻石并不是不可或 缺的； 但由亍某种原因，人们愿意为钻石支付的钱要 
远远高于水。原因是一个人对任何-•种物品的交付愿望都基于其边际利 
益，即物品产生的额外利益。反过来，边际利益乂取决于一个人拥有多少 
这种物品。水是不可缺少的，但增加一杯水的边际利益微不足道，因为水 
太多了。与此相反，并没有一个人需要用钻石来维持生存，但由于钻石太 
少，人们认为增加一单位钻石的边际利益是很大的。 
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当且仅当一种行为的边际利益大于边际成本时，一个埋性决策者才 
会采取这种行为。这个原理可以解释为什么航空公司愿意以低 P 平均成 
本的价格卖票，以及为什么人们愿意为钻石支付比水高的价格。4惯于 
边际思考的逻辑可能需要•段时间，但学习经济学将给你许多实践的 
机会。 



1. 1.4 原理 四：人 们会对激励做出反应 


激励 （ incentive ) 是引起一个人做出某种行为的某种东西，诸如惩罚 
或奖励的预期。由于理性人通过比较成本与利益做出决策，所以，他们会 
对激励做出反应。你将会知道，在经济学研究中，激励起着中心作用 u — 
位经济学家甚至提出，整个经济学的内容吋以简单地概括为 ：“人 们对激 
励做出反应，其余内容都是对此的解释， 

在分析市场如何运行时，激励是至关重要的。例如，当苹果的价格上 
涨时，人们决定少吃 苹果； N 时，苹果园主决定雇用更多 J ： 人并多摘些苹 
果，因为出售苹果的利益也增加了。换言之，市场 i ： 的卨价格提供了买者 
少消费和卖者多生产的激励。正如我们将看到的，价格对消费者和牛产 
者行为的影响对于市场经济如何配置稀缺资源是至关 m 要的。 

政府决策者决不能忘记激励，闪为许多政策改变了人们面临的成本 
或利益。例如，汽油税鼓励人们开小铟的节油型汽车。欧洲开小型车的 
人比美国多，原因之一就是欧洲的汽油税比美国卨。汽油税还鼓励人们 
拼车或乘坐公共交通工具，并鼓励人们在离自己住所近的地方工作 3 汽 
油税越高，就会有越多的人驾驶混合动力汽车。如果汽油税足够高，人们 
就会开始驾驶电动汽车。 

当决策者未能考虑到他们的政策如何影响激励时，这些政策就会带 
来意想不到的效果。例如，考虑一下有关汽车安全的公共政策。今大所 
有的汽车都有安全带，但50年前并不是这样。20世纪60年代 Ralph 
Nader 的著作《任何速度都不安全》引起公众对汽车安全性能的关注。国 
会的反应是通过立法要求将安全带作为新汽车的标准配置。 

关于安全带的法律如何影响汽车安全呢？直接的影响是显而易见 
的：当 一个人系上安全带后，发生车祸时存活的概率提髙了。何是，其影 
响并不是仅此血己，因为这项法律还通过改变激励而影响了人们的行为。 
相关的行为是司机开车时的速度和谨慎程度。缓慢而谨慎地开车是有代 
价的，因为这要耗费司机的时间和精力。当决定开车的谨慎程度时，理性 
人会比较谨慎开车的边际利益和边际成本（也许这种比较是无意识的）。 
当提高安全程度的利益高时，他们就会更慢、更谨慎地开车。例如，人们 
在道路有冰时会比道路干净时更缓慢而谨慎地开车。 

考虑安全带法律如何改变-个司机的成本一收益计算。安全带降低 


激励： 

引起一个人做出 
呆种行为的某种 
东西。 



篮球明屋.勒布朗 •詹姆 
斯 （LcBron Junes } 懂得 
机会成本和徽励 3 他决 
定不读大学而直接进人 
职业篮球联盟。在这 
他作为 NBA 的顶尖 
球员之一赚到了几百万 
美元》 

田片 来源 ： ©shelly len - 
non/ai WIRE / UKDOV . 
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了司机的车祸代价，因为它们降低 r 伤亡的概率。换 g 之，安令带减少了 
缓慢而谨惧地开车的利益。人们对安全带的反应和对道路状况改莕的反 
应一 样——更快、更放肆地开车。这样，安令带法律 鉍终# 致的结果是车祸 
的次数增加了。开车谨愤程度的下降对行人有明显不利的影响，因为他们 
遇 I :车祸的概率 h 升了，但却没有（像司机那样）获得增加的保护的利益。 

乍一看，这种关于激励与安全带的讨论似乎是毫无根据的猜测。但 
是，经济学家萨姆 • 佩兹曼 （Sam Peltzman) 在1975年的--项经典研究屮 
说明了汽车安全法实际上有许多这类影响。根据佩兹曼的证据，这些法 
律减少 f 每次车祸的死亡人数，何却增加 r 车祸的次数 3 他的结论是，净 
结果是司机死亡人数变动很小，而行人死亡人数增加了。 

M 兹曼对汽车安全的分析是人们对激励做出反应的一般性原理的一 
个不落俗套的例子。在分析任何一种政策时，我们不仅应该考虑它的直 
接影响，而且还应该考虑通过激励产生的不太明显的间接影响。如果政 
策改变了激励.那就会使人们改变自己的行为。 

即问即答 • 描述你最近面临的一个重要的权衡取舍问題。 • 举出一 
个既有货币性的机会成本又有非货币性的机会成本的某种行动的例子。 • 
描述一个你的父母为了努力彩响你的行为而向你提供激励的例子。 



新闻摘录 

激励型工资 


人们得到的工资会如何影响他们的激励和他们所做出的决策。 

哪里的公交车运行准时 
Austan Goolsbee 

在夏天的午后，从芝加哥大学开车到芝加哥市的北边，沿途可以称得 
上是世界上最美的路线 之一。 沿着湖滨大道行驶，左手边是格兰特公园、 
世界上最早的几栋摩天大楼和西尔斯大厦，右手边是蓝莹莹的密歇根湖。 
但是可以想见，如此美景，道路交通状况可想而知。你如果是天天走这条 
路，那你就会知道如何抄近路。你知道，要是想从白金汉喷泉到麦考米 
克，最好别从大街上走，而是向北绕开湖滨大道几英里 a 

但是很多公共汽车总是挤在动弹不得的拥堵中，我就总是不明白为 
什么公交车司机不能绕行？他们天天走这条路，肯定知道怎么走顺，估计 
他们自己幵车也不会这么凑堵车的热闹。公交车在湖滨大道并没有停靠 
站，所以即使绕行也不会把任何乘客耽搁了，但是要是堵车延误了时间， 
行车时刻表就会乱作一团。公交车本来是十分钟一趟，往往会变成半个 
小时后同时来三辆。这可是最没效率的公共交通系统。所以我就不明 
白，为什么不绕行来保证准时准点呢？ 

你可能一开始会认为是公交车司机工资太低，懒得动脑筋。但是事 
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实上，根 据一项 2004 年 11 月的调查，芝加哥的全职公交车司机每小时拿 
23美元以上，是美国第七高工资的行当。问题可能和工资多少没有关 ? 
系，而是和工资怎么支付有关系。至少，亚利桑那大学的 Ryan Johnson 和 | 
David Reiley 以及智利天主大学的 Juan Carlos Mufioz 在他们关于智利公交 : 
车司机的新研究课题中是这么解读的。 i 

智利的公交公司在司机的工资支付上有两种方 式：按 小时计工资或 I 
者由乘客支付。由乘客支付工资明显减少了误车。由于激励措施得当，； 
司机们按人们的常理行事。交通拥堵时他们抄近路，吃饭如厕的时间也 | 
尽量短。司机们都想尽快上路，多载一些乘客。简言之，公交车司机的生 i 
产效率提高了…… I 

当然，激励型工资也不是十全十美，司机们开车往返越怏，事故就越! 
多，这就跟我们开车的道理一样。还有乘客报怨车子颠簸得让他们要吐， | 
因为司机们一见乘客都上了车就加大油门。不过如果要选择的话，乘客 I 
还是会惊人-致地选择那些能把他们准时送达目的地的公交公司。圣地 | 
亚哥95%以上的公交线路都采取激励型工资。 | 

我们其实可能也都知道激励型工资更有效率。毕竟，我们看到芝加 I 
哥的出租车就不像公交车那样堵上湖滨大道，因为出租车司机靠每一趟 | 
的路程赚钱，只有把你尽快送到目的地，他们才可能接上更多的其他 j 
客人。 i 

资料 来源： Slate . com , 2006年3月 16 口。 i 



1.2 人们如何相互交易 

前四个原理讨论了个人如何做出决策。在我们的人生旅途中，我们 
的许多决策不仅影响我们自己，而且还会影响其他人。以下三个原理是 
关于人们如何相互交易的。 


1.2.1 原理五：贸易可以使每个人的状况都变得 
更好 


也许你在新闻中听到过，在世界经济中 U 本人是我们的竞争对手。 
在某些方面这是正确的，因为美国企业和日木企业生产许多相同的产品。 
福特公司和丰田公司在汽车市场 h 争夺同样的顾客，苹果公司和索尼公 
司在数码音乐播放器市场争夺同样的顾客。 

但在思考国家之间的竞争时，这种想法很容易产生误导。美国和 H 



•每 只黹 5 美兀 ，便苟 
让你免去割草的困扰. 
悠闲地观赏1球赛 !- 

田片 来*: FROM THE 
WALL STREET J 0 URNAI . 
— PERMISSION . CAR ¬ 
TOON FEATURES SYN ¬ 
DICATE . 
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本之间的贸易 并+像 体育比赛一样 ，一 方贏而另一力输实际上，事实正 
好相反 ：两国 之间的贸易可以使两个国家的状况都变抖更好。,’： 

为了说明原因，我们先考虑贸易如何影响你的家庭。当你的家庭的 
某个成员找工作时，他（她）要与也在找工作的其他家庭的成员竞争 。 各 
个家庭在购物时也会相互竞争，因为每个家庭都想以最低的价格购买最好 
的东西。从某种意义上说，经济中每个家庭都在与所有其他家庭相竞争。 

尽管有这种竞争，但把你的家庭与所有其他家庭隔绝开来并不会使 
你的家庭过得 更好。 如果真的隔绝开来的话，你的家庭就必须自己种粮 
食、自己做衣服、自己盖房子。显然，你的家庭在与其他家庭的交易中受 
益匪浅。无论是在耕种、做衣服还是盖房子方面，贸易使每个人都可以专 
门从事自己最擅长的活动。通过与其他人交易.人们可以按较低的成本 
获得各种各样的物品与劳务。 

国家和家庭一样，也能从相互交易中获益。贸易使各国町以专门从 
事自己 M 擅长的活动 ，并夺 有种类更多的物品与劳务。日本人和 法国人 、埃 
及人、巴西人-样，在世界经济中既是我们的竞争对手，乂是我们的伙伴。 

1.2.2 原理六 ：市场 通常是组织经济活动的一种 
好方法 


10 市场 经济： 

当许多企业和家庭 
在物品与劳务市场 
上相互交易时，通 
过它们的分散决策 
配置 资源的经济。 


20世纪80年代苏联和东欧的解体是20世纪后半期世界上最重大的 
变化。这些国家运行的前提假设是，政府官员能够最佳地配置经济屮的 
稀缺资源。这些中央计划者决定，生产什么物品与劳务、牛产多少，以及 
谁生产和消费这些物品与劳务。支撑中央计划的理论是，只有政府才能 
以促进整个社会经济福利的方式组织经济活动。 

大部分锊经是中央计划经济的国家已经放弃了这种制度，代之以发 
展市场经济。在一个市场经济 （market economy ) 中，中央计划者的决策被 
T 百万企业和家庭的决策所取代。企业决定雇用谁和生产 什么； 家庭决 
定为哪家企业工作，以及用自己的收人购尖什么。这些企业和家庭在市 
场上相互交易，价格和利己引导着它们的决策。 

乍一看，市场经济的成功是一个谜。毕竟，在市场经济中，没有一个 
人追求整个社会的经济福利。由市场包括大量物品与劳务的许多买者 
与卖者，而所有人都主要关心自己的福利。尽管市场中存在的是分散的 
决策和 T 百万利己的决策者，但事实已经证明，市场经济在以一种促进总 
体经济福利的方式组织经济活动方面非常成功。 

经济学家亚3 • 斯密 （Adam Smilh ) 在他1776年出版的著作 《国 民财 
富的性质和原因的研究》中提出了全部经济学中最著名的观察结果 ：家庭 
和企业在市场上相互交易，它们仿佛被一只“看不见的手”所指引，并导致 
了合意的市场结果。本书的目的之一就是要解释这只“看不见的手"如何 
施展它的魔力。 
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你学经济学时就会知道，价格就是“看不见的乎”用来指引经济活动 
的工具。在任何一个市场上，当买者决定涛求多少时，他们盯着 价格； 与 
卖者决定供给多少时.他们也盯着价格。作为买者与卖者决策的结采，市 
场价格既反映了一种物品的社会价值，也反映了生产该物品的社会成本。 
斯密的重要观点是，价格会 G 发调整，指引这些单个买者和卖者，在大多 
数情况下实现整个社会福利的*大化。 

斯密的观点有一个重要的 推论： 当政府阻止价格根据供求状况自发 
调整时，它就限制了“看不见的手”对组成经济的 T 百万家庭和企业的决 
策进行协调的能力。这个推论解释了为什么税收对资源配置有不利的影 
响：由 于税收扭曲； r 价格，从而也扭曲了家庭和企业的决策 3 这个推论还 
解释了租金控制这类直接控制价格的政策所引起的更大 危害。 而且，这 
个推论解释了中央计划经济在苏联和东欧的失败。在中央计划经济国 
家，价格并不是在市场 t 决定的，而是由中央计划者规定的。这些计划者 
缺乏关于消费者嗜好和生产者成本的必要信息（在市场经济中这些信息 
都反映在价格上）。中央计划者之所以失败，是因为他们在管理经济时把 
市场上这只“看不见的手”绑起来了。 



参考资料 

亚当 • 斯密与看不见的手 


这也许是一种巧合 ：亚当 • 斯密的伟大著作 〈国 民财富的性质和原因 
的 研究〉 是在1776年出版的，而正好是在这一年美国革命者签署了（独立 
宣言>。但是，这两部文献都有一个在当时流行的观点——让人们各行其 
是,而不要让政府沉重的手来指导他们的行为，结果往往会最好。这种政治 
哲学为市场经济，从更一般的意义上来说则是为自由社会提供了理论基础。 

为什么分散的市场经济运行得这么好7这是因为可以指望人们友爱 
而仁慈地相互对待吗？完全不是。在这本书中，亚当 • 斯密描述了市场 
经济中人们如何相互 交易： 



业，•斯密 


人类几乎随时随地都需要同胞的协助，要想仅仅依赖他人的恩 
惠，那是绝对不行的。他如果能够刺激他人的利己心，使其有利于 
他，并告诉其他人.给他做事是对他们自己有利的，那么他要达到目 

的就容易得多了。 . 请给我们我所要的东西吧，同时，你也可以获 

得你所要的东 西：这 句话是交易的通义。我们所需要的相互帮忙，大 
部分是依照这个方法取得的。 

我们每天所需的食物和饮料，不是出自屠户、酿酒师或面包师的 
恩惠，而是出自他们利己的打算。我们不说唤起他们利他心的话，而 
说唤起他们利己心的话。我们不说自己有需要，而说对他们有利。 

社会上，除乞丐外，没有一个人愿意全然靠别人的恩惠过活。 . 

每一个人 . 既不打算促进公共的利益，也不知道自己是在何 
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种程度上促进那种利益……他所盘算的也只是他自己的利益，在这 
种场合下，像在其他许多场合一样，他受着一只看不见的手的引导， 
去尽力达到一个并非他本意想要达到的目的。也并不因为不是出于 
本意，就对社会有害。他追求自己的利益，往往使他能比在真正出于 
本意的情况下更有效地促进社会的利益。 

斯密是说，经济参与者受利己心所驱动，而市场上这只 11 看不见的手" 
指引这种利己心去促进总体的经济福利。 


亚当 • 斯密的许多见解仍然是现代经济学的核心内容。我们在以后 
各章中的分析将更准确地表述斯密的结论，并更充分地分析市场这只看 
不见的手的优点与缺陷。 



1.2.3 原 理七： 政府有时可以改善市场结果 


产权： 

个人拥有并控制稀 
缺资源的能力。 


市场 失灵： 

市场本身不能有效 
配置 资源的情况。 

外 部性： 

一个人的行为对旁 
观者福利的影响。 

市场 势力： 

单个经济活动者 
(或 一小群 经济活 
动者）对市场价格 
有 显著影 响的能 
力。 

12 < 经济学原理 


如果市场这只看小•见的手如此伟大，为什么我们还需要政 府呢？ 学 
习经济学的0的之一是提高我们对政府政策的适当作用与范围的认识。 

我们需耍政府的原因之- 是：只 有在政府实施规则并维持对市场经 
济至关重要的制度时，看不见的于.才能施展其魔力。最重要的是，市场经 
济需要实施产 权 （property rights ) 的制度，以便个人可以占有和控制稀缺 
资源。如果一个农民预见到他的谷物会被偷走，他就不会种 庄稼； 除非确 
保顾客在离开前会付费，否则餐馆就不会提供 服务； 如果有太多的顾客通 
过非法复制 CD 来逃避付费，一家唱片公司就不会生产 CD 。 我们都依靠 
政府提供的警察和法庭来保护我们对自己牛产出来的东西的权利——而 
看不见的手依靠我们保护自己权利的能力。 

然而，我们需要政府的另一个原因 是：看 不见的手是强有力的，但并 
不是无所不能的。政府千预经济并改变人们自己选择的资源配置的原因 
有两 类：促 进效韦或促进平等。这就是说，大多数政策的目标是既要把经 
济蛋糕做大，又要改变这个蛋糕的分割方式。 

先来考虑效率 n 标。尽管#不见的手通常会使市场有效地配罝资 
源，以使经济蛋糕设大化，但情况并不总是这样。经济学家用市 场失灵 
(market failure ) 这个术语来指市场本身不能有效配置资源的情况。市场 
失灵的一个町能原因是 外部性 （ externality ), 它是指一个人的行为对旁观 
者福利的影响。外部成本的经典例子是污染。市场失灵的另一个可能原 
因是市 场势力 （market power ) ，它是指单个人（或一小群人）不适当地影响 
市场价格的能力。例如，假设一个小镇里的每个人都需要水，但只有一口 
扑，那么这门井的所有者就不会受到残酷克争的限制，而正常怡况下，看 
不见的手正是以这种竞争来约束个人的利己行为。在存在外部性或市场 
势力的情况下，设计良好的公共政策 PJ 以提高经济效率。 
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现在来考虑平等 H 标。即使看不见的手带来了有效率的产出，它也 
不能消除经济福利上巨大的不对称。市场经济根据人们生产其他人愿竞 
购买的东西的能力来给予其报酬。世界上最优秀的篮球运动员赚的钱比 
肽界上 M 优秀的棋手多，只是 W 为人们愿意为肴篮球比赛付比看象棋比 
赛更多的钱=看不见的手并没有保证每个人都有充足的食物、体面的衣 
服和允分的医疗。根据某种政治哲学，这种不平等要求政府进行千预。 
实际上，许多公共政策，例如所得税和福利制度的目标就是要实现更平等 
的经济福利分配。 

我们说政府有时卩改善市场结果并不意味若它誓晖这样。公共政 
策并不是天使制定的,_而'是由极不 完善的 政治程序制定有时所设计的 
政策只是为了有利于政治 h 有权势 的人; 有时政策是由动机良好但信息不 
充分的领导人制定的 3 当你学经济学时，你就能更好地判断什么时候一项 
政府政策是正确的，因为它促进了效率或者 平等； 而什么时候是不正确的。 

o 

即问即答 • 为什么一个国家如果不把自己和其他国家隔离开来，其 
状况就会变得更好？ • 为什么我们有市场？根据经济学家的观点，政府 
应当在市场中扮演怎样的角色？ 



.3 整体经济如何运行 


我们从讨论个人如何做出决策开始，然后考察人们如何相互交易。 
所有这些决策和相互交易共同组成 r “经济”。最后三个原理涉及整体经 
济的运行。 


1.3. 1 原理八 ：一国 的生活水平取决于它生产物 
品与劳务的能力 


世界各国生活水平的差别是惊人的。在 2006 年，美国人均收人约为 

44 260 美元， R —年，墨西哥人均收人为 11410 美元，而尼 R 利亚的人均 
收人为 1 050 美元。毫不奇怪，这种平均收人的巨大差别反映在生活质跫 
的各种衡童指标上。高收人国家的公民比低收人国家的公民拥有更多电 
视机、更多汽车、更好的营养、更好的医疗保健.以及更长的预期寿命。 

随着时间的推移，牛.活水平的变化也很大。在美国，在历史 h 看，收人 
每年增长 2% 左右（根据生活费用变动进行调整之 后）。 按这个增长率，人 
均收人毎 35 年翻一番。在过去一个世纪中，人均收人 增艮了 8 倍左右。 

用什么来解释各国之间和不同时期中生活水平的巨大差别呢？答案 

1 h 常简单。儿乎所有生活水平的差别都可以归因于各国 生产率 （ produc - 

生 产率： 

每一单位劳动投入 

所生产的物品与劳 

务 数里。 
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tivity ) 的差别——即每一单位劳动投人所生产的物品弓劳务数量的差别。 
在那些每单位时间 I ：人能牛产大 M 物品与劳务的国家，大多数人亨有高 
生活水平；在那些工人生产率低的国家，大多数人必须忍受贫困的生活。 
同样，一国的生产率的增长率决定了它的平均收人的增长率„ 

生产率和生活水甲•之间的基本关系是简单的，何它的意义却是深远 
的。 如果生产韦是生活水平的迕要决定因素，那么，其他因索就应该是次 
要的。例如，有人想把上个世纪美国丁人生活水平的提髙归功于 r 会或 
应低工资法，但美国工人的真正英雄是他们不断提高的生产串。另一个 
例子是 ，一 些评论家声称，20世纪70年代和20 ttt 纪80年代美国收人增 
长放缓是由于与 R 本和其他国家日益激烈的竞争。 { H . 真正的敌人不是来 
自国外 的竞争，而是美国生产率增长的放缓。 

生产率与生活水平之间的关系对于公共政策也有深远的含义。在考 
虑任何-•项政策如何影响生活水平时，关键问题是这项政策如何影响我 
们牛产物品与劳务的能力。为/提卨生活水平，决策者需要通过 U : 工人 
受到良好的教育、拥有生产物品与劳务需要的工具，以及获取最好的技 
术.来提髙生产率。 

1.3.2 原理九 ：当政 府发行了过多货币时，物价 
上升 

1921 年丨月 ，德国一份 L 1 报的价格为 0.3 马克。不到两年之后，也就 
是1922年11月，一份同样的报纸的价格为7000万4克。经济中所有其 
通货 膨胀： 他价格都以类似的程度上涨。这个事件是历史上通货膨胀 （ inflation ) 最 

经济中物价总水平 令人震惊的例子，通货膨胀是指经济中物价总水平的上升。 

的上升。 虽然美国从末经历过类似于德国20沘纪 2 0年代的情况，但通货膨 

胀有时也成为-个经济问题。例如 .20 世纪70年代期间，物价总水平翮 
了一番多，当时的杰拉尔德 • 福特 （Gerald Ford 〉总统称通货膨胀是"公众的 
头号敌人”。与此相比，在21世纪前十年，通货膨胀率平均每年为2.5%;按 
这种速度，物价翻一番几乎需要30年。由于髙通货膨胀会让社会付出各种 
代价,所以世界各国都把保持低通货膨胀作为经济政策的一个目标。 

是什么引起了通货膨胀？在大多数严重或持续的通货膨胀情况下， 
罪魁祸首是货币 a 的增长。当-•国政府发行: T 大 ft 本国货币时，货币的 
价值就下降 r 。 在20世纪20年代初的德 M , 当物价平均每月 h 升3倍 
时，货币 M 每月也增加了 3倍。芙国的情况虽然没有这么严重，但从美国 
的经济史中也可以得出类似的结论:20世纪70年代的高通货膨胀与货币 
量的迅速增长是相关的，而20世纪90年代的低通货膨胀与货币量的缓 
慢增长也是相关的。 


14 < 经济学原琿 


www. Top Sage, com 







,iU；.l 

'DllUi 






“没错 .3 你扦始^队 W 
价钱可能是 68 矣分.但 
现在已是 74 矢分了 ！_ 


网片 來灘 : COPYRIGHT¬ 
ED 1978. CHICAGO TRI- 
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1.3.3 原理十 j 土会面临通货膨胀与失业之间 
的短期权衡取舍 


虽然在长期中，物价水平高主要是 货币黾 增加的结果.但短期中问题 
就变得比较 M 杂而 fi 争论较多。大多数经济卞家是这样描述货币注人的 
短期效 应的： 

• 经济中货币 量增 加刺激 r 社会的幣体支出水平，从而增加了对物 
品与劳务的需求。 

• 需求的增加随着时间推移，会引起企业提卨物价，但同时，它也鼓 
励企 业雇 in 史多的了:人，并牛产更多的物品与劳务 3 

• 雇用更多的 l 人意味着更少的失业。 

上述推理过程推出一种在整个经济范围内的最终的权衡取舍 ：通货 
膨胀与失业之间的短期权衡取舍。 

尽管一些经济学家对这些观点仍然冇疑问，侶大多数经济学家承认， 

社会面临通货膨胀与失业之间的短期权衡取舍。这就意味着，在一两年 
的时间内，许多经济政策朝相反的方向推动通货膨胀与失业。无论通货 
膨胀和失业是从商水平开始（如20世纪80年代初的情况）、从低水平开 
始（如20肚纪90年代后期的情况），还是从这两者之间的某个水平开始， 

决策者都面临这种权衡取舍^这种短期权衡取舍关系在分析经济周期中 
起着关键作用。 经济周期 （business cycle ) 是用生产的物品与劳务景或雇 经济 周期： 

用的人数来衡螢的，经济活动屮无规律的、人部分无法预测的波动。 就 业和 生产 等经济 

决策者在运用各种政策 r 具时可以利用通货膨胀和失业之间的这种 话祕 H 

短期权衡取舍关系。决策者可以通过改变政府支出量、税 收量和 发行的 
货币驗来影响对物品和劳务的总需求。需求的变动反过来又影响经济在 
短期中所经历的通货膨胀和失、 Ik 的组介。由于这些经济政 策工具 具有如 
此人的潜在力量，因此，决策者应该如何运用这些丄具来控制经济一直是 
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一个备受争议的问题。 



即问即答 列出并简要解释描述整体经济如何运行的三个原理。 


_新闻摘录 

1为什么你应该学习经济学 


在这篇毕业典礼演讲的摘录中，达拉斯联邦储备银行前总裁阐述了 
I 学习经济学的意义。 

| 是忧郁的科学吗？不！ 

Robert D . McTeer f Jr . 

I 我承认，在职业生涯的升迁中，经济学训练的价值曰益彰显。我想象 

I 不出对于公司总裁、国会议员或美国总统来说，什么专业比经济学更好。 
I 你可以学会将使你终生受益的系统的、经过严格训练的思维方式。与此 
| 相反，那些经济状况欠佳的人可能会困惑，经济如何能在由更少的人管理 
:的情况下更好地运行。谁做计划？谁做决策7谁决定生产什么？在我看 
| 来，亚当 • 斯密的看不见的手是你通过学习经济学所学到的最重要的事 
!情。你了解到，我们每个人可以如何出于利己的目的而工作，并仍然会产 
I 生合意的社会效果。你也知道了，市场是如何协调杂乱无章的活动，以增 
;进各国的财富。你知晓了市场的魔力，以及过多干预市场的危险。你更 
I 好地理解了你最早在幼儿园时就学过的 东西： 不要杀鸡取卵…… 

| 经济学训练有助于你理解一些谬论和不合意的结果。事实上，我倾 

| 向子把经济学定义为研究如何预测不合意结果的一门学问…… 

在经济学文献中看来没什么比通常所说的"破窗谬论"更切合当前的 
| 经济争论的了。当一项政府计划就其自身的价值而言并不正确，但却能带 
;来就业机会时，就想想破窗 谬论: 那些无事生非的青少年用砖块打碎面包店 
的窗户。人们跑过来并惋惜 道：“ 多可恶。"但你可能不知道，有人会提出 
"坏事变好事"的说法 :现在 面包师将不得不花钱来修理窗户。这就会增加 
修理工的收入，而他又将把增加的收入用于支出，这又增加了其他卖者的 
收入，以此类推。你知道这一点，支出链将扩大，并带来更高的收入和就 
业。如果打破的窗户足够大，就很可能会带来一轮经济繁荣丨…… 

大多数选民陷入了破窗谬论 I 但经济学专业的人就不会。他们 会说： 
"嗨 | 等 一等！ "如果面包师没有把他的钱用于修窗户，他可能会把钱用于 
购买一套他一直攒钱想买的新衣服上。那么，裁缝就会有可用于支出的 
新的收入，以此类推。破窗并没有引起新的净支出，而只是转移了支出。 
破窗并没有创造新的活动，而只是创造了不同的活动。人们看到这种发 
生了的活动，但他们没有看到; f 手 f 发生的活动。 

破窗谬论以许多形式反复'出'现'。当创造或保持工作岗位成为主要目 
标时，我称它为"考虑工作岗位谬论"。经济学专业人士了解一种非直观 
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的现实，即真正的进步来自消灭工作岗位。过去我们用90%的入来种植 
粮食，而现在只需要3%的人。但是，请允许我这样问，我们的状况 a 为农 
业1作岗位的减少而恶化了吗？那些本来会成为农民的人现在成了大学 
教授和电脑专家…… 

因此，我们要做的不是计算工作岗位的数量，而是要使每一个工作岗 
位发挥作用。当劳动市场上供求不一致时，我们偶尔也会采取措施来消 
除这一难题。但这是暂时的。不要成为卢德派分子，去毁坏机器：也不要 

成为一个保护主义者，企图在纽约城里种香蕉。 

资料来源： 7 "心 Wall Street Journal , June 4 ， 2003, 



1.4 结论 


现在你对经济学研究什么已经有 r — 个初步的了解。在以后各章 
屮，我们将提出许多关于人、市场与经济的具体见解。掌握这些见解需要 
付出一些努力，但并不是一项难以完成的丁.作。经济学这门学科建立在 
几个基本思想之上，这些思想可以应用于许多不同的情况。 

在全书中我们将要经常提到本章所强调，并在表1 -1 屮所概括的 
学甲学 t 木每次在叙述到这十大原理时，都会像现在一样在边 
汝二但即使在没有这个标志时，你也应该记住这些基本 
原理。即使是最复杂的经济分析也是用这里所介绍的 I •大原理构建起 
来的。 


表1 


经济学十大原理 


人们如何做出决策 


人们如何相互交易 


整体经济如何运行 


1 . 人们面临权衡取舍 

2. 某种东西的成本是为了得到它所放弃的东西 

3. 理性人考虑边际虽 

4. 人们会对激励做出反应 

5. 贸易 nj 以使每个人的状况都变得更好 

6 . 市场通常是组织经济活动的一种好方法 

7. 政府有时可以改#市场结果 

8 . 一国的生活水平取决于它生产物品与劳务的能力 

9. 当政府发行了过多货币时，物价上升 

10. 社会面临通货膨胀与失业之间的短期权衡取舍 
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m 参考资料 
_如何阅读本书 


TopSage. 


I 经济学是有趣的，但它也是难学的。我写这本教科书的目的是使学 
I 习经济学既有趣，又尽可能容易。但你作为学生也有你的任务。经验表 
I 明，如果你在学这本书时积极参与，你就会在考试和以后的岁月中受益匪 
I 浅。这里有几个如何最有效地阅读这本书的秘诀。 

I to ±璆±哼年葶节。学生在上课之前最好先阅读一下本书的相关 

I 章 V 。你会诫程内容，而且你会把问题更多地集中在你需要 
!更多帮助的地方。 

(2) 要总结，而不要画重点线。在教科书上画黄色标 记是一 种消极 
• • • ••■•••« 

的做法，它不能让你动脑。相反，当你 读完一 节时，要花几分钟时间用自 
I 己的话总结一下刚刚读过的内容，在我们提供的宽宽的每页边缘上写下 
!你的概述。当你读完一章时•比较_下你的概述与该章结尾的内容提要： 

I 你找出要点了吗？ 

| (3) 弓。在全书中，"即问即答"提供了检测你是否掌握了所 

I 学内容的 B •卩士袅馈。利用这个机会，在书的每页边缘上写下你的答案，然 
: 后与本书网站上提供的答案进行核对。即问即答的目的是检验你的基本 
j 理解。如果你答错/，也许你就需要复习 一 下这 一 节。 

| (4) 李葶，亭哮，，亭琴。每査结尾的.，复习题"用来测验你对本章内 

| 容的理解，而"问题与土5 : 帮助你运用并扩充所学内容。也许你的老师 
| 会指定其中 一些练 习题作为家庭作业。其实，不管老师是否指定，都要认 
| 真做这些习题。你对新知识的运用越多，这些知识就会被举握得越牢固。 

(5) 上网。本书出版者有一个庞大的网站来帮助你学习经济学。这 
• • 

个网站包括了附加案例、应用与问题，以及一些自我测验。去找到这个网 
站，网址是 http : // academic , cengage . com / economics / mankiw 0 

(6) 个毕 f 阅读完本书并独立完成练习题以后，与同学一起讨 

论这些内各彳 I :]将相互学习——这又是从"交易•.中获益的一个例子。 

(7) f 亭哗+。正如所有教师都知道的，学习某种东西最好的方法 
莫过于再抓住向学友、朋友、父母 I 甚至宠物讲授经济学新概 
念的机会。 

(8) 予 f 苓崢早寧举$宁-印于。陷在所有的数字、图形和陌生的 
新名词中,¥容¥让\1忽¥这'一^切_的‘济学含义。贯穿全书的案例研究 
和新闻摘录专栏有助于提醒你这 一点。 不要跳过这些内容。这些内容说 
明了经济学理论如何与我们生活中发生的事件息息相关。 

(9) 增罕甲-亭竿爭甲 f 呼印手亨丰甲宁。在知道了其他人如何把 
经济学运凑去丄麁，•你•自•己-‘-琺着这样做！你可以用经济 
分析更好地理解自己的决策、你周围的经济，以及你在报上读到的 事件。 
你所看到的世界可能会从此不同。 
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O 关于个人做出决策的基本结论是 ：人们 
面临不同 B 标之问的权衡 取舍； 任何一 
种行为的成本吋以用其所放弃的机会来 
衡&;理性人通过比较边际成本弓边际 
利益做出 决策； 人们根据他们所向临的 
激励改变 自己的 行为。 

◎ 关于人们之间相互交易的基本结 论是： 
贸易以及相互依赖性可以娃互 利的； 市 


场通常是协调人们之间经济活动的一种 
好 方法； 通过纠正市场失灵或者提高经 
济中的平等稈度，政府可以潜在地改善 
市场结果。 

◎ 关于整体经济的基本结论 是：生 产率是 
生活水平 的最终根源； 货币量的增长是 
通货膨胀的最终 根源； 社会面临着通货 
膨胀与失业之间的短期权衡取舍。 


关键概念- 

稀缺性 

边际变动 

市场势力 

经济学 

激励 

牛产率 

效率 

市场经济 

通货膨胀 

平等 

产权 

经济周期 

机会成本 

市场失灵 


理性人 

外部性 






1. 列举7个你在牛活中面临的重大权衡取 
舍的例子。 

2. 看一场电影的机会成本是什么？ 

3. 水是生活必需品。一杯水的边际利益是 
大还是小呢？ 

4. 为什么决策者应该考虑激励？ 

5. 为什么各国之间的贸易不像一场比赛一 
样有联家和输家呢？ 


问题与应用 rM . … ， ■" 11 

1. 描述下列每种情况下所面临的权衡 取舍: 


6. 巿场中的那只“看不见的手”在做什 
么呢？ 

7. 解释布场失灵的两个主要原因，并各举 
一个例子。 

8. 为什么生产率是重要的？ 

9. 什么是通货膨胀？什么引起了通货 
膨胀？ 

10. 短期中通货膨胀与失业如何相关？ 


a . —个家庭决定是否购买一辆新车。 
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b . 国会议员决定对国家公园支出多少。 
C . -个公司总茲决定娃否新开一家 
工厂。 

d . —个教授决定用多少时间备课《 

e . 一个刚大学毕业的学生决定是杏去 
读研究生。 

2. 你正想决定是否去度假。度假的大部分 
成本（机票、住旅馆的费用、放弃的工 
资）都用美元来衡量.但度假的利益是 
心理上的。你将如何比较利益与成 
本呢？ 

3. 你正计划 m 眾期六的时间去做兼职.但 
-•个朋友请 你太滑 雷。去滑雪的真实成 
本是什么？现在假设你已计划星期六在 
图书馆学习。这种情况下 i 滑零的成本 
是什么？请解释。 

4. 你在篮球比赛的赌注中羸了 100美元。 
你可以选杼现在花掉它或者在利率为 
5%的银行账户中存一年。现在花掉 
100美元的机会成本是什么呢？ 

5. 你管理的公司在开发一种新产品过程中 
巳经投资500万美元，但开发工作还远 
远没有完成。在 M 近的一次会议上，你 
的销售人员报吿说，竞争性产品的进人 
使你们新产品的预期销售额减少为300 
万美元。如果完成这项丌发还要花费 
100力美元，你还应该继续进行这项开 
发吗？为了完成这项开发，你的最卨花 
费应该是多少？ 

6. 魔力饮料公司的三位经理正在讨论是否 
要扩大产 fio 每位经理提出了做出这个 
决策的一种 方法： 

哈利 ：我们 应该考査一下我们公司的牛 
产率——每个工人生产的加仑数——将 
t 升还是下降。 

罗恩： 我们应该考查-下我们的甲均成 
本——毎个工人的成本——将上升还是 
下降。 

赫敏 ：我们 应该考杏一下多卖一加仑饮 
料的额外收益大于还是小 T 额外成本 3 


你认为谁对？为什么？ 

7. 社会保障制度为65岁以上的人提供收 
入。如果一个社会保障的领取者决定去 
工作并嗛一些钱，他（或她）所领到的社 
会保障津贴通常会减少。 

a . 提供社会保障如何影响人们在工作 
时的储瘩激励？ 

b . 收入提高时津贴减少的政策如何影 
响65岁以 L 的人的 t 作激励？ 

8. 最近改革政府反贫困计划的法案对许多 
福利领取者做了只能领取两年津贴的 
限制。 

a . 这些变动如何影响对工作的激励？ 

b . 这些变动如何反映了平等与效率之 
间的权衡取舍？ 

9. 你的室友做饭比你好，何你打扫房问比 
你的室友快 。 如果你的室友承担全部做 
饭工作，你承担全部打扫工作，那么你所 
要花费的时间比你们平均分摊两种家务 
时花费的时间是多了还是少了？试举一 
个类似的例 f -, 说明$业化和贸易如何 
使两个国家的状况都变得更好。 

10. 假设美闪经济采用了中央计划制，而且 
你成为主要计划者。在你需要为下一 
年做出的千百万决策中包括生产多少 
激光唱片，录制哪咚艺术家的激光唱 
片，以及哪些消费 者应该 得到这些激光 
唱片。为了理智地做出这些决策，你需 
要有关激光唱片行业的哪些信息？你 
需要有关在美国的每个人的哪些信息？ 
你认为你能在多大程度上做好这项 
工作？ 

11. 解释 F 列每一项政府活动的动机是关 
注平等还是关注效率。在关注效率的 
情况下，讨论所涉及的市场失灵的 
类型。 

a . 对有线电视频道的价格进行管制。 

b . 向一些穷人提供可用来购买食物的 
消费券。 

c . 在公共场所禁止吸烟。 
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< i . 把美孚石油公司（它曾拥有美闺 
90%的炼油厂）分拆为几个较小的 
公司。 

e - 对收人高的人实行高个人所得税 
税率。 

f . 制定禁止酒后开车的法律。 

12. 从平等和效率的角度讨论卜'面每种 
说法： 

a - “应该保证社会上每个人得到尽可 
能最好的医疗。" 

b . “当 I ：人被解雇时，应该使他们在找 
到一份新工作之前能一直领取失业 
津贴。” 

13. 你的生活水平在哪些方面不 N 于你的 
父母或祖父母在你这个年龄时的生活 
水平？为什么会发生这些变化？ 


14. 假设美 国人决 定把他们史多的收人 
于储蓄。如果银彳 f 把这笔饯倍給企卟, 
企业用这笔钱建设新1」厂，这种高储番 
会如何加快生产率增长呢？你认为谁 
会从更高的生产率中获益呢？社会会 
得到免费午餐吗？ 

15. 在美国独 t 战争期|句，美国殖民地政府 
无法筹集到足够的税收来为战争融资， 
为 r 弥补这个差额，殖民地政府决定更 
多地印发货币。印发货币弥补支出有 
时被称为“通货膨胀税”。你认为当增 
发货币时，谁被“征税”了？为什么？ 

16. 假设你是一个决策者， IH 要决定是否降 
低通货膨胀率。为 f 做出理智的决策， 
你需要/解有关通货膨胀、失业和两者 
之间的权衡取舍关系的哪啤知识？ 
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第 2 章 

像经济学家一样思考 


每个研究领域都有自己的语言和思考方式。数学家谈论公理、积分 
和向 M 空间，心理学家谈论自我、本我和认知的不一致性，律师谈论案发 
现场、佼权行为和允诺禁反言。 

经济学家也没有什么不同」供给、需求、弹性、比较优势，消费者剩余 
和尤谓损失等此类术语都是经济学 家语言 的一部分。在以后各章中，你 
将遇到许多新术语，还会碰 I .一些经济学家以特定方式使用的熟悉的 i «1 
汇。乍一苻，这种新语言 似尹有 一种不必要的神秘。但是，正如你将 r 解 
到的，它的价值在于能够为你提供一种关于你所生活的壯界的新的、冇用 
的思考方式。 

本书的 u 的就是帮助你学会经济学家的思考方式。正如你+吋能在 
一夜之问成为一个数学家、心理学家或律师一样，学会像经济学家一样思 
席也耑要一些时间。但本 is 通过把理论、案例研究和新闻中的经济学事 
例结合起来，将为你提供充分的发展和实践这种技能的机会 u 

在深人了解经济学的本质和细节之前，综述一下经济学家如何研究 
这个世界是很有用的。因此，本章将讨论经济学方法论。经济学家在处 
理所遇到的问题时有何独特之处？像经济学家一样思考是什么意思？ 


2. 1作为科学家的经济学家 


经济学家努力以科学家的客观件来探讨他们的主题。他们研究经济 
的方法与物理学家研究物质以及生物学家研究生命的方法 一样： 先提出 
理论，再收集数据，然尉分析数据，以努力证明或否定他们的埋论。 

对初今:者來说，卢称经济学是-门科学似 y •有点不可思议。经济学 
家毕竟不用试管或铝远镜进行研究丄作。但是，科学的本质是 
法——冷静地建立并检验行关吡界如何运行的各种理论。这种研“ 
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适用于研究一围经济，就像适用于研究地心引力或生物迸化一样 1 正如 
阿尔伯特 • 爱因斯坦 （Albert Einstein ) 荇经指出的 ：“所 有科学不过是 U 
常思考的提炼而已。" 

虽然爱因斯坦的评论对诸如经济学的社会科学和诸如物理学的自然 
科学同样适用，但许多人并不习惯用科学家的眼光去观察社会。接下来 
我们将讨论经济学家运用科学的逻辑来考察经济如何运行的一些方法。 




u Mi c h « cl . 我是个社会科 
学家，这 也意味 t 我无 
法 解释电 学或其他类似 
的亊物 .但如果你想 f 
解的是 •人’ ，郎 你可找 
对人了 •” 

图片 来源： © 2002 THE 
NEW YORKER COL - 
I.FXTION FROM CAR - 
T 001 SBANK . COM . ALL 
RICHTS RESERVED . 


2.1. 1 科学方法 ：观察 、理论和进一步观察 


据说】7址纪著名科学家和数学家伊萨克 • 牛顿 （Isaac Newton ) 有一 
天看到一个苹果从树上掉 f 来之后，好奇心油然而生。这一观察促使牛 
顿创、 V ： 了万有引力理论，这个理论不仅能解释苹果为什么掉到地 t ， 而且 
也适用于宁宙中的任怠两个物体。其后对牛顿理论的检验表明，该理论 
在许多情况下适用（尽管正如爱因斯坦以后强调的，并不是在一切情况下 
都适用）。由 T 牛顿的理论成功地解释了人们所观察到的现象，所以现在 
全世界大学的本科物理课中仍讲授这一理论。 

理论与观察之间的这种相互作用也发生在经济学领域中。一位经济 
学家若生活在价格正在迅速上升的国家中，就可能会受到这种观察的剌 
激而提出一种通货膨胀理论。这种理论可能会断苕，当政府发行了过多 
货币时，高通货膨胀就发生 r 。 为/检验这种理论，这位经济学家可以收 
集并分析许多不同国家价格和货币贵的数据。如果货币 S 增长完全与价 
格 i ： 升的速度尤关，这位经济学家就会开始怀疑自 ci 的通货膨胀理论的 
正确性。如果全球数据的检验结果仍然忐明货币贵增长与通货膨胀密切 
相关（事实的确如此〉，这位经济学家就会更加相信自己的理论。 

虽然经济学家像 K •他科学家•样运用理论和观察，但他们面临着一 
种障碍，从而使其工作更具挑战 性：在 经济学研究屮，进行实验往往是很 
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困难的 ，而且有时是不可能的。研究万钉引力的物埋学家町以在他们的 
实验室里扔下许多物体，以得到检验他们理论的数据。与此相比，研究通 
货膨胀的经济学家绝不会被允许仅仅为了获得有用的数据而操控 一闽的 
货币供给。经济学家像天文学家、进化论生物学家•样.通常+得不使用 
这个世界碰巧向他们提供的数据。 

为了寻找实验室实验的替代品，经济学家 I •分关注历史所提供的自 
23 然试验„例如，当中东战争中断了原油运输时，伞世界石油价格 K 涨。对 

石油和石油产品的消费者来说，这个事件降低了他们的生活 水平； 对经济 
决策者来说，它提出了如何做出 M 佳应对的 难题； 但对经济科学家来说. 
它提供了研究重要自然资源对世界经济影响的机会。因此，在本 B 中我 
们将研究许多历史事件。这些事件之所以具有研究价值，既是因为它们 
使我们能了解过去的经济，史重要的则是因为它们使我们能对当前的经 
济理论做出说明和评价。 

2. 1.2 假设的作用 


如果你问一位物理学家，2块大理石从10展楼的楼顶落 F 来需耍多 
长时间，她可能会通过假设这块大理石在真空中落下来 W 答这个问题 t ， 
当然，这个假设是不现实的。事实 L , 楼房周围是空气，空气对下落的大 
理石产生摩擦并使其下落速度变慢。但物理学家将指出，这种对人理石 
的摩擦力如此之小，以至于其影响吋以忽略不计。因此假设大理石在真 
空中下落能使问题简化，而对答案又没有实质性影响。 

经济学家由于同样的原因而做出 假设： 假设可以使复杂的世界简单 
化，而且使解释这个 lit 界变得更为容易。例如，为/研究国际贸 M 的影 
响，我们可以假设，世界只由两个网家组成，而且每个国家只生产两种产 
品。当然，在现实中，有许多国家，每个国家都生产成千上万的不同类型的 
产品。但通过假设只有两个国家和两种产品，我们可以集中思考问题的实 
质。一旦我们理解了这种简化了的假想世界中的国际贸易，我们就河以更 
好地理解我们生活在其中的、更复杂的现实世界中的国际贸易。 

科学思考的艺术—— X 论在物理学、生物学还是经济学中——就是 
决定做出什么假设。例如，假设我们从楼顷扔下来的是气球而不是大理 
石，我们的物理学家就会怠识到，没有摩擦的假设在这种情况 F 是欠准确 
的：摩 擦对气球的影响力要比对大理石大得多。前面所提到的 m 力在真 
空中发牛_作用的假设对研究大理石的下落是适用的，但对研究气球的下 
落并不适用。 

类似地，经济学家用不同的假设来回答不同的问题。假设我们想研 
究政府改变流通中的货币软会对经济产生怎样的影响 u 这一分析的一个 
東要内容是价格会做出什么反应。经济屮的许多价格并不经常变动，如 
报摊上的杂志价格就好几年才会变动一次。 r 解 r 这一事实后.当我们 
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研究政策变动在长短不同时间中的影响时，就会做出 + N 的假设 e 为了 
研究这种政策的短期效应，我们可以假设价格变动并不大。我们甚至可 
以做出极端时人为的 假设： 所有价格都是完令固定的。何是，为了研究这 
种政策的长期效应，我们可以假设所有价格都是完全可变的。止如物理 
学家在研究大理石下落和气球下落时用了不同的假设一样，经济学家在 
研究货币》变动的短期与长期效应时也用了不同的假设， 

2.1.3 经济模型 

高中生物教师用塑料人体模型来讲授某础解剖学。这些模型包括所 
有主要的器官，如心脏、肺、肾等等。这些模型使教师可以用一种简单的 
方式向学生说明，人体的这些重要器官是如何组合在一起的。由于这些 
塑料模增是程式化的，并略去了许多细节，没有人会把它们误认为是贞 

尽管它缺乏真实性——实际 Li £ 是由于缺乏真实性——研究这些模 
型对了解人体的构造是有帮助的。 

经济学家也用模型来 r 解世界，似 +是塑 料模铟，而通常是由图形和 
方程式组成的模型。与生物学教师的塑料模咽-样，经济模型也忽略了 
许多细节，以便使我们了解真正重要的东西。正如生物教师的模型并不 
包括人体所有的肌肉和毛细血管一样，经济学家的模型也不包括经济的 
每一个特征。 

当我们在本书中用模型来研究各种经济问题时，你会看到，所有模型 
都建立在一些假设之 I :。 m 如物理学家通过假设不存在摩擦来分析大理 
石下落一样，经济学家也利用假设撇开与所研究问题无关的许多经济细 
节。所有模型一物理学的、生物学的和经济学的——都为了加深我们 
对现实的理解而简化广现实 c 


2.1.4 我们的第一个模型.■循环流量图 


经济由从事许多活动——购买、销軎、 x 作、雇佣、制造等——的亍百 
万人所组成。为了理解经济的运行方式，我们必须找到某种方法来简化 
我们对所有这些活动的思考。换句话说，我们需要一个模型用普通的术 
语来解释经济是如何组织起来的，并说明经济的参与者如何相互交易。 

图 2-1 提出 r •-个直观的经济模型，这个模型称为循环流量图 （ cir ¬ 
cular-flow diagram ) 。在这个模型中，经济由两类决策者——家庭和企 
业——所绗成。企业用劳动、土地和资本（建筑物和机器）这些投入品来 
生产物品和劳务。这拽投入品被称为孝。家庭则拥有生产要素并 
消费企业生产的所有物品与劳务。 


循环流量图： 

一个说明货币如何 
通过市场在家庭与 
企业之间流动的直 
观经济 模型。 
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该 ffi 是对经济钽织方式 
的简要表述 s 经济决策 
由家庭和企业做出 3 家 
庭和企业在物 a 与劳务 
市场（在这个市场上，家 
庭是买#而企收是產 
者）以及生产要家市场 
(在这 个市场上，企业是 
买者而家庭是 卖者） 上 
相互交赵。外面-圈的 
箭头表示货币的流甸， 
而 里面一 w 的漪头表示 
相应的投人与产出的流 
向. 


图 2-1 循环流量图 


o 



收益 

物品与劳务电场 

汔出 





•企业出俜 





物品与旁 
务出售 

. 家庭购买 

物, W | 与劳 
务购买 



企业 

•生产并出博物品与労务 
•雇 佣并使用 生产® 素 


家庭 

•购 实并消 费物品与劳务 
•拥有并出传生产貶索 

i 







生产耍尜 

生产要衆市场 

背动，1: 
地和资本 






•家庭出忾 





r 资，租金与利润 •企 业购买 收入 

► ，投入 与产出 的流向 
—*► =货卬的流向 


家庭和企业在两类市场上相互交易。在咚导考 Tjl •學 t , 家庭是 
买者， Iftl 企业是卖者。特别是家庭购买企业生>•的_物•品•与•劳•务。在丰 

中學 t ， 家庭是卖者，而企、 Ik 是买者。在这些市场上，家庭向企 i 廡 
ik •用于 i 产物品与劳务的投人。循环流莆图提供了一种把家庭与企业之 
间发生的所有经济交易组织在一起的简单方法。 

循环流软图的两个环形相互区别，但又相互关联。毕.面的环形代表 
家庭与企业之间投人与产出的流向 u 家庭在生产要素市场上把劳动、土 
地和资本出售给企业使用。然后企业用这邱要素生产物品与劳务，这些物 
品与劳务又在物品与劳务市场上出售给家庭。就这样，生产要素从家庭流 
向企业，而物品与劳务由企业流向家庭。外面的环形代表相应的美元流 
动。家庭支出货币向企业购买物品与劳务。企业用一些销售收益支付屮 
产要索的报酬，诸如它们工人的工资。所剩下的是企业所有者的利润，而 
企业所有者本身也是家庭的成员。 

现在我们通过跟踪在经济中流通的1美元钞票来看看循环流向。设 
想开始时在你的家中，比如说在你的钱包里，有1美元钞票。如果你想买 
一杯咖啡.你就可以拿这1美元到经济中的一个物品与劳务啦场，比如， 
你到当地的星巴克咖啡店去买。你在这里把丨美元花在 r 美味的咖啡 
t -.。 当这1美元进人星巴克的钱柜时，它就成为企业的收益。但是，这1 
美元并不会在星巴克停留很久，闶为企业会用它在生产要素市场上购买投 
入品。星巴克会用这1美元为它所占用的空间向房东支付租金或为工人支 
付工资。无论在哪一种情况下，这1美元又成了某个家庭的收人，又一次回 
到了某个人的钱包中。此时，经济循环流量图中的故事又一次开始了。 
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图 2 -丨中的循环流 a 图是-个简申的经济模型。它略去 r 在某些 
情况下会很重要的各种细节。例如.-个更为复杂、史为现实的循环流鮭 
模型应该包括政府和围际贸易的作用。（你付给星巴克的一些美元会用 



于纳税或购尖巴西农民的咖啡豆但这吵细节对亍理解经济的组织方式 
并不记至关重要的。由于其简化性，在考虑经济中各部分如何组合在一 
起时，记住这个循环 流童图 是很有用的。 


2. 1.5 我们的第二个模型：生产可能性边界 


与循环流鼠图+同，大多数经济模型都是用数学工具来构建的。这 
电我们用一个最简申的经济数学模型——生产町能性边界，来阐明-些 
基本的经济思想。 

虽然现实经济生产成千上万种物品与劳务，但我们可以设想一个只 
生产两种物品一汽车与电脑——的经济。汽车行业和电脑行业共同使 
用经济中的令部生产要素 d 生产可能性边界 （production possibilities fron - 
tier ) 是一个阁形，它表明在牛产要索和生产技术既定时，一个经济所能生 
产的产品——在这个例子中是汽车和电脑——的数 S 的各种组合。 

图2 -2 是生产可能性边界的一个例子。如果这个经济把全部资源 
都用于汽车行业，该经济将生产1 000辆汽车而不生产 电脑； 如果全部资 
源都用于电脑行业，该经济将生产3000台电脑而不生产汽车。生产可能 
性边界的两个端点代表这阱种极端的可能性。 

史为可能的悄况是，这个经济把资源分配在两个行业中， T 是，在生 
产可能性边界 Jl 就有了其他点。例如，该经济可以生产600辆汽车和 
2200台电脑，如阁中 >4点所示。或者，通过把一些生产要素从电脑行业 
转向汽车行业，该经济吋以生产700辆汽车和2000台电脑，如点所示。 

由丁•资源是稀缺的，因此并不是每一种想象的结果都是可行的。例 
如，无论在两个行业之间如何配置资源，经济也不可能生产出 C 点所代表 
的汽车和电脑量。在用 于制造 汽车和电脑的技术为既定时，经济并没有 
足够的生产要紊来提供 C 点所对应的产 M 水平。经济可以用它拥有的资 
源在生产吋能性边界上和以内的任何一点进行生产，似它不能在这条边 
界以外的任何一点进行生产。 

如果经济从它可以获得的稀缺资源中获得了它能得到的全部东西， 

就称这种结果是的。生产可能件边界上（而不是这条线之内）的各 

点代表 r 有效宇 - hi — 水乎。当经济在其上的某•点，比如说 a 点进行 

生产时，如果不 减少一 种物品的生产，就没有办法生产更多的另一种物 

品。 D 点代表无效率的结果。由于某种原内，也许是荇遍失业，经济 的产录 
• • • 
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生产可能性 边界: 

表示在吋得到的生 
产要素与牛产技术 
既定日彳，一个经济 
所能生产的产品数 
M 的各种组合的图 
形。 
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生产 n ] 能性边界发明, 
经济所能生产的产 
品一在这个例？中是 
汽车和电《——的数 a 
组合。 经济可以生产该 
边界上或以内的任何组 
合。在经济 的资* 既定 
B 4. 该边界以外 的各点 
都是无法实现的。 







小于它从可以获得的资源中所能得到的婊大可能产玦 ：它只 生产了 300 
辆汽车和1000台电脑。如果消除 f 无效率的来源，经济就可以增加这两 
种物品的产 S 。 例如，如果经济从点移动到4点，汽车的产量就从300 
辆增加到600辆，电脑的产摄从1000台增加到2200台。 

第 I 章中所讨论的 f 之一是人们面临权衡取舍。生产 

可能性边界表明 r 社会二“士衡取舍。一旦我们达到了该边界 
上有效率的各点，那么得到更多的一种物品的唯一•方法就是减少另一种 
物品的生产。例如.当经济从 >4点移到点时，社会多生产了 100辆汽 
车，但要以少生产200台电脑为代价。 

这种权衡取舍关系有助于我们理解学中的另一个原 
理： 某种东 W 的成本是为了得到它所放弃‘的东西 : 。这 被称为 叫学年_。 
生产可能性边界表明了用另一种物品来衡量的一种物品的机 会成‘ 。当 
经济从4点移动到 B 点时，它为了得到增加的100辆汽车而放弃广200 
台电脑。这就是说，在4点时，100辆汽车的机会成本是200台电脑。换 
3 之，每辆汽车的机会成本是两台电脑。要注意的是，一辆汽车的机会成 
本等于生产可能性边界的斜率（如果你想不起什么是斜率，可以复4 一下 
本章附录）。 

用电脑数童来衡量的汽车的机会成本在这个经济中并不是不变的， 
而是取决于该经济牛产多少汽车和电脑。这反映在生产可能性边界的形 
状 t 。 由于阌2 -2 中的生产可能性边界凹向原点，所以.当该经济生产 
许多汽车和少鼠电脑时，例如，在 E 点时，生产汽车的机会成本较高，此时 
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生产 吋 能性边界是陡 峭的； 当该经济生产少墩汽车和许多电脑时，例如， 
在 F 点时，生产 吋能性 边界是平坦的，并且生产汽车的机会成本较低 A 

经济学家认为，生产可能性边界通常是这种凹向原点的形状。当该 
经济把其大部分资源用丁•生产电脑时，例如，在 F 点时.敁适于汽车生产 
的资源，如熟练的汽车工人，都被用于电脑行业。由于这些工人也许并不 
擯长生产电脑、该经济就不会因为多生产了一辆汽车而少生产了许多电 
脑。用电脑衡 M 的汽车的机会成本是较小的，而且，牛产可能性边界较为 
平坦。 与此相反，当经济把其大部分资源用于生产汽车时，例如，在 E 点 
时， M 适于生产汽车的资源已经用于汽车行业。多生产一辆汽车就意味 
着要把一踔最好的电脑技工从电脑行业中转移出来，并让他们成为汽车 
工人。结果，多生产-辆汽车就怠味着电脑产量有相当大的减少。此时 
生产汽车的机会成本很高，而 PL ， 生产可能性边界是陡峭的。 

生产可能性边界表明在某一特定时期内生产不同物品之间的权衡取 
舍，似随肴时间的推移，这种权衡取舍可以改变。例如，假设电脑行业的 
技术进步提高了每个工人每周可以生产的电脑数量。这种进步扩大了社 
会的一系列机会。对于任何一种既定的汽车产量，该经济现在都可以生 
产比以前更多的电脑。如果该经济并没有生产任何电脑，它仍然可以生 
产1000辆汽车，闪此，生产吋能件边界的一个端点仍然是相同的。但生 
产可能性边界的另一个端点向外移动了，如图2 -3 所示 0 


2 ^生产可能性边界的移动 

电脑产圾 

(台} 


4 000 


3 000 


2 300 
2 200 



0 


600 650 I 000 


汽车产 * ( 辆) 


电 B 行业的技术进步使 
经济在生产任何一个既 
定的汽车置的同时，都可 
以生产比以莳更多的电 
脑。结果,生产可能性边 
界向外移动，如果该经 
济从/»点移动到 G 点,那 
么，汽车和电脑的产量 
就都增加了。 
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找 阉2 -3 说明了经济 增长。 社会吋以使生产从原米的1产％能性边界 

上的-点移动到新的生产可能性边界上的一点。 I 社会选 抒改边 界上的哪一点 
取决于它对两种物品的偏好。在这个例子中，社会从点移动到^点，7有了 
电多的电脑 (2300 台而不是2200台）和更多 的汽车 (650 辆而不是600 辆）。 

生产吋能性边界简化 T 复杂的经济，以便强调•-些基本似极为重要 
的 思想： 稀缺性、效率、权衡取舍、机会成本和经济增长。当你学习经济学 
时，这些思想将以不同的形式反复出现 3 生产可能件边界为我们提供了 
一种思考这些问题的简单 方法。 


2. 1.6 微观经济学与宏观经济学 


微观经 济学： 

研究家庭和企业如 
何做出决策，以及 
29 它们如何在市场上 
相且交易。 

宏观经 济学： 

研究整体经济现 
象，包括通货膨胀、 
失业和经济增长。 
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许多学科在各种不 同层次 h 进行研究。以生物学为例。分子生物学 
家研究构成生命体的化学合 成物； 细胞生物学家研究细胞，细胞由许多化 
学合成物构成，问时它本身也是构成活的生物体的基本 单位； 进化生物学 
家研究各种动物与棺物，以及若 r 世纪以来物种如何逐步地进化。 

经济学也在各种不同层次 h 进行研究。我们可以研究申个家庭与企 
业的决策。我们也可以研究某种物品与劳务市场上家庭与企业之间的相 
互交易。我们还吋以研究幣体经济的运行，整体经济只是所有这 辟市场 
上所有这些决策者活动的总和。 

传统上，经济学被划分为两个分领域。微观经济学 （ micrm ^ mimnics ) 
研究家庭和企业如何做出决策，以及它们如何在特定市场1：相可交易 c 
宏观经济学 （ macroeccmomks ) 研究幣体经济现象 3 •个微观经济学家呵 
以研究租金控制对纽约市住房的影响、外 R 竞争对关内汽牟行业的影响， 
或者接受义务教育对工人收人的影响„ —个宏观经济学家可以研究联印 
政府借侦的影响、经济屮失业 枣随时 间推移的变动，或者提高一国生活水 
平的不同政策。 

微观经济学和宏观经济学是密切相关的。由于整体经济的变动产1•: 
于千百万个人的决策，所以，不考虑相关的微观经济决策而要去理解宏观 
经济的发展是不可能的。例如，宏观经济学家可能研究联邦个人所得税 
的减少对整个物品与劳务生产的 影响。 但是为了分析这个问题，他必须 
考虑所得税减少会如何影响家庭把多少钱用于购 X 物品与劳务的决策。 

尽管微观经济学与宏观经济学之间存在固有的联系，但这两个领域 
仍然是不同的。由于它们强调不同的问题， R 每个领域都有自己的一套 
模沏.所以，通常在不同的课程屮讲授。 


即问即答 • 从何种意义上说，经济学像一门科学？ • 画出一个生产 
食物与衣服的社会的生产可能性边界。标出一个有效率点、一个无效率 
点和一个不可能实现的点。说明一场旱灾对此的影响。_定义微观经 
济学与宏观经济学。 
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2.2 作为政策顾问的经济学家 


人们经常要求经济学家解释一些经济事件的原因。例如.为什么青 
少年的失业率高于年龄大一些的人？有时，也要求经济学家提出改#经 
济结果的政策建议。例如.政府应该为改挎青少年的经济福利做些什么？ 
当经济学家试图去解释世界时，他们是科 学家； 当经济学家试图去帮助改 
祷世界时，他们是政策顾问《 

2 . 2.1 实证分析与规范分析 

为了有助于弄淸楚经济学家所起的这两种作用，我们来考察语言的 
使用。山于科学家和政策顾问有不同的目标，所以他们也以不同的方式 
使用 语宵。 * 

例如，假设有两个人正在讨论最低工资法。 F 面是你可以听到的两 
种 表述： 


Polly : 最低工资法引起了失业。 
Norma : 政府应该提高最低工资。 


实证 表述： 

试图描述世界足什 
么样了的观点。 


规范 表述： 

试图描述世界应该 
是什么样子的观点。 
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现在不管你是否同怠这两种表述，应该注意的是 . Polly 和 Norma 想要 
做的事情是不同的。 Polly 的说法像一个科学家 ：她做 出了一种关于肽界 
如何运行的表述。 Norma 的说法像一个政策 顾问： 他做出 T 他想如何改 
变世界的表述。 

•般来说，关于他界的表述有两种类坳。第一种类型的表述，例如 
Polly 的表述 ，是 实证的 s 实证表述 （positive statements) 是描述性的。它们 
做出关于世界是什么样子的表述 第二种类型的表述，例如 Norma 的表 
述，是规范的。 规范表述（ normative statements ) 是规范性的。它们做出关 
于世界序 寧旱 什么样子的表述。 

实和规范表述之间的关键区别是我们如何判断它们的正确 
性。从职则1：说，我们可以通过检验证据而确认或否定实证表述。经济 
学家可以通过分析某一时期内最低 T ： 资变动和失业变动的数据来评价 
Polly 的表述。与此相比，对规范表述的评价则涉及价值观和事实。仅仅 
靠数据不能判断 Norma 的表述。确定什么是好政策或什么是坏政策不仅 
仅是•个科学问题，它还涉及我们对伦理、宗教和政治哲学的看法。 

实证表述与规范表述基本 i ： 是不同的，但在一个人的观念中它们通 
常相互关联。特別是，我们关于肚界如何运行的实证观点将影响我们关 
于什么政策合意的规范观点。如果 Polly 关于最低工资法引起失业的说 
法 IV . 确的话，这就会使她否定 Norma 关于政府应该提商最低丁_资的结论。 
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m 我们的规范结论并小 能仅仅 根据实证分析，还要涉及价值判断 

你在学习经济学时.要记住实证表述与规范表述的区别。因为这有 
助于你将精力集中在手头的任务上。经济学的许多内容是实证的 ：它仅 
仅在努力解释世界如何运行。但那些运用经济学的经济学家们通常有规 
范的 s 的： 他们想知道如何改#经济 c 当你听到经济学家做出规范表述 
时.你就可以知道，他们 此时已 经是站在政策顾问的立场 h , 而不是站在 
科学家的立场上了。 



2.2.2 华盛顿的经济学家们 


哈里 • 杜鲁门 （Harry Truman ) 总统曾经说过，他想找一个独臂经济学 
家。 当他请他的经济学家提出建议时，他们总是回答：“一方面……另一 
方面…… ” 

杜魯门止确地认识到经济学家的建议并不总是直截了当的。这种倾 
向根源干第1窣中的学卜木 辱孕之一：人 们面临权衡取禽。经济学家 
认识到在大多数政策誔‘牟妯 涉及•权衡 取舍。一项能提商效率的政策可能 
会以损害平等为 代价； 一项有利于子孙后代的政策可能会损富当前一代人 
的利益。一个认为所有政策决策都轷而易举的经济学 家是+ 值得信任的经 
济学家。 

杜鲁门并不是唯一一位看重经济学家建议的总统 u 自从1946年以 
来，美国总统一直得到经济顾问委员会的指异，该委 员会是 由三位委员和 
数十位经济学家组成的一个参谋机构。该委员会的办公室就在离白宫只 
有儿步之遥的地方，它的职赉不外乎向总统提出建议，并撰写每年的《总 
统经济报告》，该报告 i * J •论近期经济的发展.并提供该委员会对当前政策 
问题的分析^ 

总统还从 ii •多 政府行政部 n 的经济学家那里得到建议。财政部的经 
济学家帮助设计税收 政策； 劳工部的经济攀家分析工人和求职者的数据， 
以帮助制定劳动市场 政策； 司法部的经济学家帮助制定 w 家的反托拉 
斯法。 

在政府行政部 M 之外，经济学家也发挥着作用。为 r 得到对政策建 
议的独立评价，国会往往听取由经济学家组成的国会预算办公宰的建议。 
美联储这个制定国家货币政策的半官方机构也雇用，数以‘计的经济学 
家来分析美国和全世界的经济发展状况。 

经济学家对政策的影响超出广他们作为顾问的作 用：他 们的研究和著 
作经常间接地影响政策，经济学家约翰 • 梅纳德 • 凯恩斯 （John Maynard 
Keynes ) 提出 f 这种看法： 





■•我们来交换 -f 
• E ! 我来制定政 
策.你执行.而他 
负贵 解释》" 

图片来源:® 2002 
THE NEW YORK¬ 
ER COLLECTION 
FROM CARTOON- 
BANK. COM. ALL 
RIGHT RESERVED. 


经济学家和政治哲学家的思想，无论是对还是错，实际上都 
要比一般人想象的更为有力。这个世界确实是由少数精英统治 
的。那些自认为能够免于受经济学家思想影响的实干家往往是那 
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• 些已经过世的经济学家的奴隶。那些当权狂人信奉的其实也不过 

是若干年前某些末流文人狂妄思想的零碎而已 》 1 s i -^ G 

虽然这些文字写于1935年，但仍然正确。实际上，现在影响公共政 
策的“末流文人”往往是凯恩斯本人。 



新闻摘录 
橄榄球经济学 


经济学家经常向决策者提建议。有时这些决策者是教练。 

“教练，在底线还坚持反击进攻？太傻了吧？” 

Shankar Vedantam 

j 昨天，幵场才五分钟，华盛顿 Redskin 队就发现对手纽约 Jets 队把他 

：们逼到/离球门很近的 23 码线，很有可能被破门。 Redskin 队此时领先 
| 三分，所以他们采取了大家此时惯常会用的处理方式 ：保守 地把球大脚悬 
| 空踢幵，没有继续进攻。 

| 而 Jets 队意欲反击得分，拖延时间进入加时赛。但在这场比赛里，华 

I 盛顿队确实是笑到了最后，以 23:20 嬴得了比赛。这印证了加利福尼亚 
: 大学的经济学家 David Romer 的分析，他认为橄榄球队在面对底线防守反 
I 击时都太保守了。 

| 即使对体育没什么兴趣，你也会发现 Romer 的分析结论挺有意 思的： 

I 他认为总体上说，尽管人们总是说自己有目标并且愿意竭尽全力去实现 
| 它，但在实际行动上人们还是会南辕北辙。 

| Romer 在对橄榄球队的分析中特别关注了这样一个问 题：球 队是应 

| 该踢悬空球大脚解围，还是应该抓紧一切机会坚持跑动，投球得分。 

I Romer 的结论并没有就在昨天那样的比赛中应该怎么去做给出具体 

I 建议，但是一般说来，愿意冒险的球队贏的可能性更大。 

! 大量全美橄榄球联盟 （ NFL) 的赛事数据说明，很少依从 Romer 分析 

| 的教练好像胜绩 更多。 不过球迷们经常主张更激进些，尽管他们并不是 
!基于经济学家的思路—— Romer 认为球队应该积极进取，即使球赛刚开 
| 始不久，即使比分持平，即使球是在球队自己球门这一边。 

| Romer 的研究得到了另一些独立研究的支持。教练们没有质疑他的 

研究，只不过没太在意而已。 

t 

| 新英格兰 Patriots 队的教练 Bill Belichick 是全美最成功的教练之 

；他就赞同 Romei ■的理论。两周前，在对华盛顿队的比赛中， Patriots 大比分 
| 领先。 Belichick 冒险玩了一把底线反击进攻，这样 Patriots 得了七分而不 
:是三分。 

记者问 Belichick 这么做的原因，他的回答是个典型的直言不讳的全 
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力得分型 答复： ••你说我们该怎么办 7 踢一 脚三分球 

球队老板和球迷对 Romer 的看法意见迥异。 ftomer 自己也说在和各 
队教练聊天时，大家都说他还是老老实实在象牙塔做他的学问为好。 

实际上，自从 Romei ■几年前写了他这篇分析文章以来，全美橄榄球联 
盟的教练们看来是越来越保守了。 

甭管学界的研究成果看起来是多有用，他们好像都不乐意听从经济 
学家的建议。 

"过去在底线还坚持进攻是有勇气的表现。 " Komer 说。但是在他的 
研究成果在体育业内广为人知之后，他认为，"现在底线坚持进攻是傻瓜 
才会去做的。你要当真正的男子汉还是傻瓜？" 

Romer 的研究提出了一系列体育之外的有趣问题。为什么教练们都 
说要贏，但是还要坚持做那些不尽合理的事？ Romer 听说有种解释说教 
练和大家一样，无论是基金总监还是一般的经理们，他们自己的目标实际 
上和他们负责的人群的目标诉求是不一样的。每个人都想嬴，但是一旦 
输了，经理人员和一般队员的标准是不一样的，要是他们采取了非同一般 
的方式去争取胜局却失败的时候，这就更是个问题了。 

Clemson 大学的管理学副教授 Wayne Stewart 认为他自己的研究也说 
明产权所有人和经理人员对风险的看法是不同的。产权所有人更具有企 
业家精神，对结果更关心，而经理人员更关心是不是犯了错。 

Stewart 认为这也许可以解释为什么教练对冒险的处理方式4与关心 
比分的球队老板和球迷们大为不同。 Stewart 认为，成功的经理人员明白， 
害怕失败往往是失败的主要原因。 


资料来涵： 77^ Washington Post 9 November 5, 2007. 





2.2.3 为什么人们总是并不遵从经济学家的建 
议？ 

任何一个向总统或其他民选领导人提出建议的经济学家都知道，他 
(或者她）的建议并不总是受到重视。这会使人困扰，但很容易理解。制 
定经济政策的过程在许多方面与经济学教科书上假设的理想化的决策过 
程完全不同。 

在本书中我们讨论经济政策时往往集中在一个问题 t : 什么是政府 
要追求的最好政策？我们的做法好像政策是由一个全能的国五决定的。 

—旦国王选定了正确的政策，将这个政策付诸实施就不会有仆么困难。 

在现实世界中.选定正确的政策仅仅是一个领导人工作的一部分，有 
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时还是 M 容易的一部分 ^ 在总统听取了经济顾问关 j 什么政策 M 好的意 
见后，他还要听取其他顾问关于相关投人的意见。他的公关颐 N 会告诉 
他如何最好地向公众解释所提议的政策，而且，他们会努力预料任何一种 
会带来更严峻挑战的误解。他的新闻顾问会告诉‘他新闻媒体将如何报道 
他的提议，以及哪些意见将最有可能出现在全国报刊的社论上。他的法 
律事务顾问会告诉他议会将如何评论这个提议，议会、议员将提出哪些修 
正，以及议会通过总统提议的某个修 m 案的可能性。他的政治顾问会告 
诉他哪些集团将组织起来支持或反对所提议的政策，这个提议将如何影 
响选举中他在不同集团中的形象，以及是否会影响对总统任何一种其他 
政策4 •:张 的支持 U 在听取并权衡了所有这些意见之后，总统才决定下 • 
步如何实施。 

在代议制民主政体中，制定经济政策是一件麻烦的事情——而 E 总 
统（和其他政治家）往往有充分的理由不采用经济学家建议的政策。经济 
学家在政策制定过程中起着1要的作用，但他们的建议仅仅是一个复杂 
过程中的一种要素。 . 

即问即答 • 举出与你的日常生活有关的一个实证表述的例子和一个 
规范表述的例子 O • 列举出经常依靠经济学家建议的三个政府 部门。 

23 经济学家意见分歧的原因 

“即使把所有经济学家首尾相接地排成一队，他们也达不成一个共 
识。”萧伯纳 （George Bernard Shaw) 对经济学家的嘲讽从这句话中可见一 
斑。经济学家们经常因为向决策者提供的建议相互矛盾而受到批评。罗 
纳德 • 里根 （Ronald Reagan ) 总统曾经开玩笑说，如果小追击 （Trivial Pur - 
stih ) 游戏是为经济学家设计的，那么，100个问题就会有3 000个答案。 

为什么经济学家往往给决策者提供相互矛盾的建议呢？这里有两个 
基本原因： 

• 经济学家吋能对世界如何运行的不同实证理论的正确忭看法不 
-- 致。 

• 经济学家可能有不同的价值观.因此对政策应该努力实现的目标 
有不同的规范观点。 

我们下面开始讨论这些原因。 
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2. 3. 1 


科学判断的不同 


儿个世纪之前，天文学家为太阳系的屮心是地球还是太阳而争论+ 
休。 M 近，气象学家也在争论地球是否正在经历若“全球变暖"，以及如果 
是这样的话，原因是什么。科学是为了认识我们周闹的世界所进行的研 
究。随着研究的深人，科学家对真理的认知会存在分歧，这不足为怪。 

基于同样的原闪，经济学家也经常会产生分歧。经济学是一门年轻 
的科学，仍然有许多问题滿要探讨。经济学家有时意见不一致，是闪为他 
们对不同理论的正确性或对衡童经济变最如何相关的重要参数的大小有 
不同的直觉。 

例如，经济学家对 f 政府是应该根据家庭收入还是消费（支出）来征 
税的看法就不一致。支持把现行所得税改为消费税的人认为，这种变化 
会鼓励家庭更多地储蓄，因为它不对用？储萏的收人征税。高储蓄使更 
多的资 源用丁 •资本积累，又会引起生产率和生活水平更快地增泣。支持 
现行所得税制的人认为，家庭储蓄并不会对税法的改变做出太大反应。 
这两派经济学家对税制持有不同的规范观点，是因为他们关于储蓄对税 
收激励反应程度的实证观点不同。 


2.3.2 价值观的不同 

假设 Peter 和 Paula 都从镇的水井中汲取等董的水。为 T 支付维修 
水并的费用，镇里向其所有居民征税。 Peter 收人为5万美元，征税5000 
美元，即他收人的 10%。 Paula 收人为丨万美元，征税 2 000 美元，即他收 
人的20%, 

这种政策公正吗？如果不公正的话，谁支付得太多了，而谁支付得太 
少广？ Paula 的收人低是因为他是残疾人，还是因为他决定投身演艺生 
涯，这一点重要吗？ Peter 的收入高是因为他冇大量遗产，还是因为他愿 
意长时间地从事枯燥的工作，这一点又重要吗？ 

这些是可能会引起人们争论的难题。如果镇里雇了两个专家来研究 
该镇为维修水井应该如何向居民征税的问题.而且这两个专家又提出了 
不一致的建议，我们应该不会感到奇怪。 

这个简笮的例子说明 JT , 为什么经济学家有时对公共政策的看法不 
同。正如我们在以前关于实证分析和规范分析的讨论中所知道的，不能 
只从科学的角度来判断政策。经济学家有时提出-致的建议，是因 
为他们有着不 N 的价值观。对经济科学 的小断 完善并不能告诉我们 Peter 
和 Paula 两人屮谁支付得太多了。 
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2. 3.3 感觉与现实 


Si 大％ 




C 


由于科学判断的差别和价值观的不同，经济学家之间有一些分歧是不 
可避免的，侶不应该夸大这种分歧。在许多情况下，经济学家们的看法还是 
一致的。经济学家之间的共识程度远远超出人们有时认为的那样 D 

表 2-1 包含了 | •个有关经济政策的主张。在对专业经济学家的调査 
中，这些主张得到了绝大多数被调査者的赞同。但是，其中大部分 i 张并没 
冇在公众中得到类似的认同。 

表中的第一个主张是关于租金控制的，这是一项规定房东对住房可 
以收取的最高房租的立法。儿乎所有经济学家都认为，租金控制对住房 
的可得性和质 M 有不利影响，而且这是一种代价高昂的帮助最贫困社会 
成员的方法。但是，许多市政府不理会经济学家的建议，而对房东可以向 
其房客收取的租金规定: T 上限。 

表 2 - I 大多数经济学家一致同意的十个主张 


_主张（以及持赞同意见经济学家所占的百分比)_ 

1. 租金上限降低了可得到的住房的数量和质翔^ (93%) 

2. 关税和进口配额通常降低了总体经济福利。（93%) 

3. 弹性汇率和浮动汇率提供了一种有效的 N 际货币协定。（90%) 

4. 财政政策（例如，减税和/或增加政府支出）对低于充分就业的经济 
有重要的剌激效应。（90%) 

5. 美国不应该限制雇主将 T . 作外包给其他国家 u (90%) 

6. 美闻应该取消农补贴。（85%) 

7. 地方政府和州政府应该取消对职业运动队的补贴。（85%) 

8. 如果联邦预算要实现平衡，也应该是以经济周期为基础，而不是以年 
度为基础。（85%) 

9. 如果现行的政策保持+变，在接下来的50年中社会保障基金与支出 
之间的缺 U 会持续扩大并超出承受能力。（85%) 

10. 现金支付给领取者增加的福利远远大于相当于现金价值的实物转 
移支付。(84%) 

11. 庞大的联邦预算赤字对经济有不利的影响。（83%) 

12. 最低工资增加了年轻人和不熟练工人的失业。（79%) 

13. 政府应该按“负所得税"的思路重建福利制度。（79% > 

14. 排污税和可交易的污染许可证作为控制污染的方法优于实行污染 
t 限。（78%) 


资料 来源： Richard M. Alston, J. R. Kearl and Michael B. Vaughn, “Ift There 
Consensus among Economists in the 1990a?” American Economic Review( May 1992): 
203 — 209. Reprinted by peimission ； Robert Whaples f “Do Economists Agree on Any¬ 
thing? Yes!” Economists f Voice( November 2006 ) : 1 — 6. 
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表中的第一-个主张涉及关税和进 U 配额，这是两种限制各 Hi 间贸易 
的政策。几乎所有经济学家都反对这种对白由贸易的限制，其原闪我们 
将在本书中进行更充分的讨论。但是，这些年米总统和国会一直选择限 
制某些物品的进口。 

既然专家一致反对，为什么租金控制和进口配额这些政策还一貪持 
续呢？这可能是因为政治过程是一种不可消除的障碍，但也可能是因为 
经济学家无法使普通公众相信这些政策是不合意的。本书的目的之一就 
是使你理解经济学家对这些问题和其他问题的观点，也许还要说服你认 
为这是正确的观点。 

即问即答 为什么总统经济頋问们对一个政策问题会存在意见分歧？ 


2.4 出发吧 


本书的前两章向你介绍 r 经济学的观念与方法。现在我们可以正式 
开始学习7*。下一葶我们开始更详细地嘮习经济行为和经济政策的相关 
原理。 

阅读本书时，你需要运用多方面的知识和技能。也许你会发现，记住 
伟大的经济学家约翰 • 梅纳德 • 凯恩斯的一碑忠告是颇有裨 益的： 


经济学研究似乎并不需要任何极高的特殊天賦，与更高深 
的哲学或纯科学相比，经济学不是……一门极其容易的学科吗？ 
它是一门容易的学科，但这个学科中很少有人能出类拔萃！这 
个悖论的解释也许在于杰出的经济学家应该同时具有各种罕见 
的天賦。在某种程度上，他应该是数学家、历史学家、政治家和 
哲学家。他必须了解符号并用文字将其表达出来。他必须根据 
一般性来深入思考特殊性，并在思绪奔放的同时触及抽象与具 
体。他必须根据过去、着眼未来而研究现在。他必须考虑到人 
性或人的制度的每一部分。他必须同时保持坚定而客观的情 
绪，要像艺术家一样超然而不流俗，但有时又要像政治家一样脚 
踏实地。 


这尤疑 是一个高标准，但通过实践，你将会越来越习惯于像经济学家 
一样思考。 
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； 一些经济学家正在帮助拯救地球 a 

I 绿色组织在经济学中看到了保护地球的有效工具 

Jessica E . Vascellaro 

I 许多经济学家梦想在华尔街，或者在有声望的研究机构和大学，或者 

| 在像美联储这样权威性的政府机构谋得一份高报酬的工作。 

! 但是越来越多的经济学家选择不是把他们的技能用于跟踪通货膨胀 

| 或利率，而是用子拯救河流和树木。这些 人是" 绿色经济学家"，更正式的 
I 称呼是环境经济学家，他们用经济学观点和体系劝说公司请除污染和帮 
I 助保护自然区域。 

i 这些经济学家供职于几十家倡导环保的组织和州与联邦的无数环保机 
I 构，他们致力于为保护濒危动物、减少污染和防止气候变化的方法构建知识 
I 性框架。它们还日益成为左翼倡导者组织和公共与私人部门之间的纽带。 

I 斯坦福大学环境与资源经济学教授 Lawrence Gmiider 说："过去许多 
| 环保倡导组织将经济学解释为如何获得利润和使收入最大化。如今，更 
!多的经济学家认识到，经济学为资源（这里不仅仅是劳动和资本，也包括 
I 自然资源）的配罝提供了一个框架 。 M 

| 环境经济学家受雇于政府机构 （2004 年，环境保护署令164名职员， 

| 比1995年增加了 36% ) 和诸如荒野协会（位于华盛顿的一个保护组织， 

| 其中有四个人从事诸如评估修建非公路用车专用道的经济影响这类研 
1究）等团体。同样位于华盛顿的美国环保协会 （Enviommentaj Defense ) 是 
| 最早 雇用经济学家的环境倡导组织之一，而且现在已雇用了 8名经济学 
i 家，他们正进行诸如通过市场激励来解决气候变化和水短缺这类环境问 
| 题的研究。 

I 1991年加入荒野协会的 Caroline Alkire 是这个组织的第一位经济学 

j 家， 他说： "人们通常有这种一种思想，即不应该把环境问题货币化，因为 
| 它是无价的。但是，如果我们要在国会上展幵有关北极钻探计划的辩论， 

| 我们就辨要能与这种金融观点相抗争。我们必须出这张牌，否则我们就 
I 输定了。” 

| 环境经济学领域在20世纪60年代开始形成，当时学者们开始把经 

j 济学工具运用于刚刚兴起的绿色运动。到80年代，这个原则得到普遍承 
；认，当时环境保护署把可交易的许可证用于淘汰含铅汽油。但是，直到 
I 1990年 〈済 洁空气法修 正案〉 通过，大多数环保主义者才开始认奥地看待 
| 经济学。 

j 该修正案对酸雨实行了一种可交易的许可制度，这是美国环保协会 
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推动的一项计划。根据这项法律，可以更具成本一效率地降低排污量的丨 
企业可以把它们的排污许可量卖给污染重的企业。今天，这项计划已经 1 c 丨 d 
超过了其把酸雨量减少到1980年的一半水平的目标，而月由此证明了市 


场可以有助于实现环保目标。 

它的成功也说服了以前的批评者，当时这些批评者认为，环境管制是 
-个道德问题，而不是经济学问题，而且支持在所有发电企业都采用成本 


高昂的消除酸雨技术。 

国际环保巨人"绿色和平组织 "是 1990年修正案的主要反对者之一。 
但是，绿色和平组织美国的研究负责人 Kert Davies 说：它的成功以及整个 
90年代初期有关气候政策的重要行动的缺乏使该组织接受了这个概念。 
"我们现在相信，（可交易的许可证）是减少排污和创造大量减少污染所 


必需的激励的最直接的制度。 


资料来源： 7^ Wall Street Journal t August 23 f 2005. 



内容提要 




KXi 


Q 经济学家们努力以科学家的客观态度来 
研究他们的学科。像所有科学家-样, 
他们做出了适当的假设并迮立了简化的 
模铟，以便解释我们周围的世界。两个 
简单的经济模型是循环流遺阁和牛产口 r 
能性边界。 

o 经济学可划分为两个分领 域：微 观经济 
学和宏观经济学。微观经济学家研究家 
庭和企业做出的决策以及家庭和企业在 
市场上的相互交易。宏观经济学家研究 


影响整体经济的力董和趋势。 

o 实证表述是关于世界毕什么的论断。规 
范表述是关于世界毕¥旱什么的论断。 
当经济学家做出规焱时，他们的行 
为更像娃政策顾问而不是科学家。 

0经济学家们向决策者提出的建议之所以 
有时会相互矛盾，不是 W 为科学判断的 
差别，就是 N 为价值观的差别。在另一 
些时候，经济学家提供的建议是一致的， 
但决策者可能选择不理会这些建议。 


关键概念 取明蝴》»说38粉奶命通明 U IMmWI WMPaWUB — W ——— 

循环流最图 微观经济学 实证表述 

生产可能性边界 宏观经济学 规范表述 


复习题 


n ■~MiMii(nM~ri]rirnrTMTBin n jnrirrBTnnnni fnfnnrnrr 麵 


1 . 经济学如何像一门科学？ 

2. 为什么 经济# 家要做出假设? 


3. 经济模型应该准确地描述现实吗？ 

4. 说出你的家庭参与要素市场的•种方 

铒2敢 液经济学家一样思考 > 4/ 


www. Top S age • com 










式，以及参与产品市场的一种方式 ： 

5. 举出一种没有包括在简申-的循环流量图 
中的经济关系。 

6. 画出并解释•个生产牛奶与点心的经济 
的生产可能性边界。如果一场瘟疫使该 
经济中的一半奶牛死亡，这条生产吋能 
性边界会发生怎样的变动？ 


7. 用生产可能件边界描述“效率”的思想 a 

8. 经济学分为哪两个分领域？解释这两个 
分领域各研究什么。 

9. 实证表述与规范表述之间的差别是什 
么？各举出一个例？。 

10. 为什么经济学家有时会向决策者提出 
相互矛盾的建议？ 


问题与应用播晒除供明 聊鑛酣 

1. 画一张循环流量图。指出模型中分别对 
应于下列活动的物品与劳务流向和货币 
流向的部分。 

a . Selena 向店主支付】美元买了 1夸脱 
牛奶。 

b . Stuart 在快餐店工作，每小时赚 4. 5 

美元。 

c . Sharma 花30美元理发。 

d . Sally 凭借他在顶峰工业公司10%的 
股权赚到 r 丨万美元。 

2. 设想一个生产军用品和消费品的社会， 
我们把这些物品称为“大炮”和"黄油"。 

a . 画出大炮与黄油的生产可能性边界。 
解释为什么这条边界的形状敁有可 
能是向外凸出。 

b . 标出这个经济不可能实现的一点。 
再标出町以实现但无效率的一点。 

c . 设想这个社会有两个政党，称为鹰党 
(想拥有强大的军事力 M ) 和鸽党 
(想拥有较弱的军事力录）。在生产 
可能性边界上标出鹰党会选抒的一 
点和鸽党会选择的一点。 

d . 假想-个侵略成性的邻国削减 r 军 
事力量。结果鹰党和鸽党都等镦减 
少 r 自己原来希笮牛产的大炮数贵》 
用黄油产量的增加来衡量，哪一个党 
会得到更大的“和平红利”？并解释 u 

3. 第1章讨论的第一个经济学原理是人们 
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面临权衡取舍 D 用生产可能性边界说明 
社会在两种“物品”一淸洁的环境与 
工业产谞之间的权衡取舍。你认为什么 
因索决定生产可能性边界的形状和位 
置？如果 T 程师开发出 f 一种几乎没有 
污染的新的发电方法，牛产可能性边界 
会发生什么变化？ 

4. -个经济由 Larry 、 Moe 和 Curly 这三个 
r 人组成。每个工人每天工作10小 
时.并可以提供两种服务 ：割草 和洗汽 
车。在一小时内， Larry 可以割一块草 
地或洗一辆汽车 ， Moe oj 以割一块草地 
或洗两辆汽车，而 Curly 可以割两块草 
地或洗一辆汽车。 

a . 计算在以下情况（即我们所标的 A 、 
B 、 C 和 D ) 时，各能提供多少每种 
服务： 

• 三个工人把他们所有的时间都用 
于割草。 （ A ) 

• 7个 T 人把他们所有的时间都用 
于洗汽车。 （ B ) 

• 飞个1：人都分别把一半时间用于 
两种活动。 （ C ) 

• Larry 分别把一半时间用于两种活 
动，而 Moe 只洗汽车， Curly 只割 
草。 （ D ) 

b . 画出这个经济的生产可能性边界。 
用你对 a 的回答来确定图形上的 A 、 
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B 、 C 和 D 点。 

c . 解释为什么生产可能性边界的形状 
是这样的。 

d . a 中有哪一种配置是 无效率 的吗？请 

解释。 

5. 把 r 列题 y 分别归人微观经济学或宏观 
经 济学： 

a - 家庭把多少收人用于储蓄的决策。 

b . 政府管制对汽车废气的影响。 

c . 尚国民储蓄对经济增 民的影 响。 
cl . 企业关于雇用多少工人的决策。 

e . 通货膨胀率和货币量变动之间的 
关系。 

6. 把下列表述分别! U 人实证表述或规范表 
述，并解释。 

a . 社会面临着通货膨胀号失业之间的 


Si 大冬网 

短期权衡取舍 s 

b . 降低货增长率将降低通货膨胀率 

c . 美联储应该降低货币增长率。 

d . 社会应该要求福利领取者去找工作。 

e . 降低税率鼓励人们更多地工作，更多 
地储蓄。 

7. 把表2 -2 中的表述分別划为实证的、规 
范的或模棱两可的，并解释。 

8. 如果你是总统，你对你的经济顾问的实 
证观点更感兴趣，还足对他们的规范观 
点更感兴趣？为什么？ 

9. 在图书馆或网上找一份最近年度的《总 
统经济报告》 （ http ：// www . gpoaccess . 
gov / eop / index , html ) D 阅读和你感兴趣 
的问题有关的某个章节。槪括出现在的 
经济问题，并描述委员会建议的政策。 


附录 

绘图 ：简单 的复习 
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经济学家研究的许多概念吋以用数字来表示——香蕉的价格、香蕉的 
销俾童和种植香蕉的成本等。这些经济变量通常是相互关联的。当香蕉价 
格上升时，人们买的秃蕉少了。表述变 m 之间关系的一种方法是使用图形。 

使用图形有两个目的 ：第一 ，当建立经济理论时.用方程式或文字可 
能表述得不够清楚，而图形提供了一种良观地表述思想的方法。第二，当 
分析经济数据时，图形提供了 -种发现和解释数据的变动模式的有效方 
法。无论我们是构建理论还是分析数据，图形都提供了一个可以从人 a 
树木中辨认出森林的 透镜。 

用图形表示数字信息有多种方法，正如用文字来表述思想也有很多 
方法一样。一位好的作家会选择可以使其观点清晰、描述生动，或情苷具 
有戏剧性的文字。一个有效率的经济学家会选择最适 f •表述 Jt - 目的的阁 
形类型。 

在本附录中，我们讨论经济学家如何用图形来研究变炔之间的数学 
关系。我们还要讨论运用图形方法时容易出现的-些错误。 


第2亵俅经济学家一样思考 > 


www. Top Sage, com 







单变量的图形 

阁 2 A -1 表示了三种常见的图形，（。幅中的守平学表示美国的总收 
人的各种来源，包括雇员薪酬、公司利润等。每二形代表每种来源 
在总收入中的份额。 （ b > 幅中的毕甲罕比较了四个凶家的收入。柱形的 
髙度代表每个国家的平均收人。丨 c ) “的印序学描述了随着时间推 
移，美国经济部门生产率的提卨。线的卨年中每小时的产母。 
也许你已经在报纸和杂志上见过类似的图形。 



两个变量的 图形： 坐标系 


尽管阉 2 A -1 的三个阄形在表明变录如何随时间推移或在个体之间 
变动上是有用的，但这种图形能告诉我们的内容毕竟有限，它们只能表示 
—个变量的信息。经济学家通常史关注变唐之间的关系。因此，他们需 
要能在一个图形上表示两个变最。半 坪罕使 这种窗要成为吋能„ 

假设你想考察学习时间和平均 “ ic ( GPA ) 之间的关系。你可以对你 
们班每个7生记录-对数 字：每 周用在学习上的小时数和平均绩点。可 
以把这咚数字作为一种亨序萃 ^ f ( ordered pair 〉 放在括号屮，并用图形上 
的一点来表示。例如，用有序数对（每周25小时， 3.5 GPA ) 来代表 Albert 
E . ，而他的同班同学 Alfred E . 用有序数对（每周5小时， 2. 0 GPA ) 来 
代表。 

我们可以把这些有序数对画在一个二维坐标方格图上。每个有序数 

对的第一个数字称为*坐标，它告诉我们该点的横向 位置； 第二个数字 

• • • 

称为 y 坐标，它告诉我们该点的纵向位置。 * 坐标和 y 坐标为零的点称 
• • • 

为¥卓。仓序数对的两个坐标告诉我们该点相对于原点的位肾 ：* 点在原 
点 Aii 的单位，以及 y 点在原点上方的单位。 

图 2 A -2 标出广 Albert E. 、 Alfred E . 和他们同班同学的平均绩点与学 
习时间。这种类型的图称为序 f [學，因为它描述了不连续的各点。在看 
这个图时，我们马上会注意到\“向右的点（表示学习时间更多），位置 
越高（表示平均绩点越高）。由于学习时间与平均绩点一般是同方向变动 
的，因此我们说，这两个变屠有-种年吁羊羊罕。与此相比，如果画出参 
加舞会的时间与学习成绩之间关系4-治， idh 很可能发现，参加舞会时 
间多与成绩低相关。由于这些变1 一般是反方向变动的，我们把这种情 
况称为尽印羊羊罕。在这两种情况下，坐标系都使 我们吋 以轻而易举地 
看出两 iisiA 的相关性。 
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图 2 A -1 图形的类型 


公司利润 
( 12 %) 



「 opSage. 


( a > 饼形图 

2006 ^ 

人均收入 
(美元> 

50 000 - 美国 



(•) 幅中 的饼形 a 表示 
美国国民收人的各种来 
鳳》 ( to 幅中的柱形图 
比较四个国家的平均收 
人。<0績中的时间序 
列 B 表示1950—2000年 
美国经济部门的劳动生 
产率。 


(的柱形图 



(C) 时间序列图 
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纵轴代表平-均绩点，横 
轴代表学习时问。各点 
代表 Albert E . . Alfred 
E . 和 t 们的同班同学》 
从囹中我 们可以 宥出， 
学4努力的学牛往往成 
缩更好《 


3.5 
3.0 

2.5 
20 

1.5 
1.0 
0.5 

0 



(小时 / W ) 


坐标系中的曲线 

那些学习时间多的学生往往取得好成绩，但其他因索也会影响一个 
学牛的成绩。例如，事先准备是一个重要 W 紊，其他 W 素如天赋、老师的 
关注程度.迖至早餐吃得好坏等都有影响。像图 2 A -2 这样的离散图并不 
想把噗习努力程度对成绩的影响弓其他变鼠的影响分开。但是，经济学 
家通常更离欢在其他条件不变的情况 F ， 观察一个变量对另一个变 M 的 
影响。 

为说明如何做到这一点，我们来看经济学中最重要的图形之- 

耑求曲线。需求曲线描绘出一种物品价格对消费者想购买的物品最的影 
• • • • 

响。但足，在说明斋求曲线之前，先看一下表 2A-I ， 该表说明了 Emma 购 
买的小说数 母取决 于她的收人和小说的价格。当小说便宜时， Emma 就大 
屋购买。随着小说的价格变得越来越吊贵，她就从图朽馆借书而不是买 
书，或者选择去看电影而不是读小说。同样，在任何一种既定价格水平 
F ， Emm a 收人越高，买书越多。这就是说，当她的收人增加时，她把部分 
增加的收入用于买小说，部分用于买其他物品。 

我们现在有三个变量——小说的价格、收人和购买的小说数量—— 
大于我们能用二维空间表示的数为了把表 2 A -1 中的信息描绘成图 
形，我们需要使三个变 M 中的一 个+变 ，并描述其他两个变 ft 之间的关 
系。由于需求曲线代表价格和需求量之间的关系，所以我们使 Enmm 的 
收人不变，并说明她所购买的小说数 fi 如何随小说的价格变动而变动。 
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注：该 a 说明在各神收 
人和价格 水平下 Emma 
购买的小说数 tt 。 在任 
何 种 既定收人水平 
T ， 捆可以 用价格 
求 M 的数 据画出 Emm . 
的小说笛求曲线，如图 
2 A -3 和 2 A 4 所示。 


假设 Emma 的年收人为3万美元。如果我们用 x 轴表水 Emma 购买 

的小说数 S ， y 轴表示小说的价格，我们就可以用图形來表示表 2 A -1 的中 

间一栏。当把代表表中各项的点—— (5 本小说，10美元）、 （9 本小说,9 

美元）等等——连接起来时.它们就成为一条直线。图 2 A -3 中画出的这 

条直线被称为 F.irnna 的小说需求 曲线； 它告诉我们在任何一种既定价格 

卜 ' Emma 买多少本小说。需求曲线向右下方倾斜，表示较高的价格减少 

，小说的需求域。由于小说的笛求量与价格呈反方向变动，我们说这两 

个变量是$$$的（相反，当两个变量同方向变动时，把它们联系起来的 

曲线向右“斜，我们说这两个变诳是正相关的〉。 

• • • 


表 2 A -1 

Emma 购买的小说数置 


1 n 

价格 


收人 


2万关元 

3万美元 

4万美元 

10美元 

2本小说 

5本小说 

8本小说 

9 

6 

9 

12 

8 

10 

13 

16 

7 

14 

17 

20 

6 

18 

21 

24 

5 

22 

25 

28 


需求曲线/?, 

黹求曲线 A 

偌求曲线 A 


iS 2 需求曲线 
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苗求曲线 0, 表明，当 
Emm ■的收人不变时 .ft 
购买小说 的数域 取决于 
小说的价格，由 r •价格 
与笛求 M & 负相关的, 
所以 .55 求曲线向右下 
方傾斜。 
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现在假设 Emma 的收人增加到每年4万美元。在任何一种既定价格 
水平下， Emma 购买的小说数量比她在以前的收入水平吋多了。正如我们 
以前用表 2 A -1 中间一栏的全部数据_出了 Emma 的小说需求曲线一样, 
现在我们可以用该表右边一栏的全部数据画出一条新需求曲线。图 
2 A -4 屮所画出的这条新需求曲线（0 2 )勺旧需求曲线 （ Z ),) 平行； 新需求 
曲线是向右移动画出的一条类似的线。因此我们说，当 Emma 收入增加 
时，她的小说需求曲线向右_事。同样，如果 Enuna 的收入减少为每年2 
万美元，在任何一种既定价平下，她购买的小说数最少了，她的需求 
曲线向左移动（到0 3 )。 

在经济学中， K 分早 f 了李串 孪等与印学印 亨等是很東要的。 
正如我们从图 2 A -3 中所能看到的，如果 Emma 的收人为每年3万美元，而 
小说价格为每本8美元，她每年将购买13本小说。如果小说的价格下降 
到7美元， Emma 每年购买的小说将增加到17本。但需求曲线仍在同一 
位 S 上。在，了巧护平下， Emma 仍购买相同数最的小说。但随着价格下 
降，她购买小说的数 量沿笤 该需求曲线从左向右变动。与此相比，如果小 
说的价格固定在8美元没变，但 Emma 的收人增加到4万美元，她每年购 
买的小说就会从13本增加到16本。由于 Emma 在坪年下买了更 
多本小说，正如图 2 A 4 所示，她的需求曲线向外移动 * 

：^i 2 A -1 霈求曲线的移动 


Emma 小说志求曲线的 
位 R 取决于她嫌了多少 
钱 £ 她嫌的 钱越多 ，在 
<£何•种既定价格水平 
T 买的小说 tt 越多，搶 
的笛求曲线也就越孩 
h , 曲线代 S Emma 
的牧人为每年3万芡元 
时的初始霱求曲线 s 如 
»她的收人增加到每年 
4万美元.蛐 的笫 求曲线 
就移动角0 3 。如果鎗的 
收人滅少为每年2厅癸 
元， tt 的洛求曲线躭移 
动到 



小说的价 
格（美元> 


13 15 16 


30小说的购 
买置(本) 


14 ~1 11 1. + j | - 

当收入蝤加时，霱 
求曲线向右移动 
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可以用一种简 单的方 法来判断什么时候必须移动曲线。当一个未 
f 日； 收人既不用该 
i 的*轴‘朵, 也不用 V 轴“，所以•，- E _ a 的收人变动吋，她的需 
求曲线必须移动。除了小说价格的变动之外，任何一种影响 Emma 购 
买4惯的其他变动，也同样会使她的需求曲线移动。例如，如果公共图 
书馆关闭了， Errnna 必须购买她想阅读的所有书，那么， Emma 在每种价 
格时就需要更多的书，她的需求曲线将向右移动。或者，如果电影票价 
下降， Emma 把更多的时间用于看电影，并减少了读书时间，那么，她在每 
种价格时需要的小说少了，她的需求曲线将向左移动。与此相比，当图形 
某个坐标轴卜.的某个变量变动时，曲线并不移动。我们把这种变动称为 
沿狞曲线的变动 2 


^QC. 


斜率 

关于 Emma ， 我们想问的一个问题是，她的购买习惯对价格的反应有 
多大。我们来看图 2 A -5 中幽出的需求曲线。如果这条曲线非常陡峭，无 
论小说便宜还是昂贵， Emma 购买的小说的数量几乎 相同。 如果这条曲线 
相当平坦，当价格上升时， Emma 购买的小说数量要减少很多。为了回答 

图 2 A -5 计算一条直线的斜率 
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为 fit •算诺求曲线的斜 
率，我们可以现察当从 
-点 (21,6) 移动到另一 
点（13,8)时*學袜和 y 
坐标的变动》该直线的 
斜率是 y 坐铎的 变动摄 
(_2)与*坐择的变动 
址( +8) 的比率.印等于 
-1/4。 
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一个变录对另一个变 t 变动的反应有多大这个问题.我们使用斜率的 

• • 

概念。 

一条直线的斜串是当我们沿着这条线变动时，纵轴变动距离与横轴 
变动距离的比率。通常可以用数学符号把这个定义 写为： 

斜率=笋 

Ax 

在这里，希腊字母 A ( cl e lta ) 代表一个变量的变动。换句话说，-条直 
线的 斜率等 于“上升景” （ y 的变动）除以“向前 M " u 的变动）。对于一条 
f 缓地向右上方倾斜的直线，斜率将是一个小的 正数； 对于一条陡峭地向 
右上方倾斜的直线，斜率将是一个大的 正数； 对于一条向右下方倾斜的直 
线，斜率则将是一个负数。水平线的斜率为零，因为在这种情况下4轴的 
变量是固定不 变的； 垂直线被定义为存无限斜率，阂为 y 轴的变 M 可以取 
任何值，而 * 轴的变童固定不变。 

Emma 的小说需求曲线的斜率是多少？萏先，由于该曲线向右下方倾 
斜，我们知道，斜韦将是负数。为了 it 算斜率的数值，我们必须在这条直 
线上选择两个点。当 Emma 的年收人为3万美元时，她在价格为6关元时 
购买21本小说，或在价格为8美元时购买13本小说。在使用斜率的公 
式时，我们关心的是两点之间的变动，换句话说，我们关心的是它们之间 
的 差别； 这就使我们知道，我们必须从一组变菝中减去另一组变献，如下 
所示： 

= y 坐标的第一个数 - y 坐标的第二个数 
Ax " x 坐标的第一个数 - r 坐标的第二个数 

6 — 8 一 2 — 1 
= 21 - 13 = 了 = 丁 

阁 2 A -5 用图形表明了如何进行这种计算。试着用另外两个不同的 
点来计算 Emma 需求曲线的 斜申。 你应该得出完全相同的结果，-1/4„ 
直线的性质之一是同-•条线上任何一点的斜率都相同。这一点对于其某 
些部分比其他部分更陡峭的其他类型的曲线并不适用。 

Emma 需求曲线的斜率告诉我们，她的购买量会对价格变动做出多大 
反应。斜率小（数值接近于零）意味宥 Emma 的需求曲线较为 平坦； 在这 
种情况下，价格变动时，她购买的小说的数 S 会有大幅度调整。斜率大 
(数值离零较远〉意味着 Emma 的黹求曲线较为 陡峭； 在这种情况下，价格 
变动时，她昀买的小说的数 M 只有很小的调整。 

原因和结果 

经济学家经常用阉形来说明关于经济如何运行的观点。换句话 
说，他们用图形来说明 ，一 组事件如何引起了另一组事件的发生。用需 

• 參 
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求曲线这样的图形，不会混淆原因与结果。由于我们变动价格而使所 
有其他变 M 不变，我们就知道，小说价格的变动引起了 Emma 需求谓的 
变动。但是，应该记住，我们的需求曲线来自一个假设的例子。当用现 
实世界的数据来画图时，要 确定一 种变录如何影响另一种变景往往是 
较为困难的。 

第一个问题是，在研究两种变 M 之间的关系时要使其他条件不变是 
很困难的。如果不能使其他变最保持不变，我们可能会认为图形中的 
-个变#引起广另一个变量变动，而实际上这一变动是由在图上没有 
画出的第三个举年吩印学旱所引起的。即使确定了所要观察的两个正 
确的变量，我们•仍•会•遇 pirn 二个问题——早 印甲乎 孝罕。换句话说， 
我们可能确定是 A 引起 B ， 而車实上却是&弓矗乂。•忽•略的变量和反 
向因果关系陷阱提醒我们，在用图形得出关于原因与结果的结论时 
要谨慎。 



忽略的变置 为了说明忽略一个变贷会如何导致一个容易使人误解 
的图形，我们来看一个例子。假设由于公众对许多人死于癌症这一问题 
的关注，政府委托大兄弟统计服务公 S ] 进行一项全面的研究。大兄弟公 
M 仔细检查了在人们房间里找到的许多东西，以査明其中的哪一种东西 
与患癌症的风险相关。大兄弟公司在报告中指出，在两个变最之间存在 
密切的 关系： 家庭拥有的打火机数萤和家庭成员得癌症的概韦。图 2 A -6 
表示: T 这种关系。 

面对这一结果，我们应该做些什么？大兄弟公司建议在政策上迅速 
做岀反应。它建议政府通过对打火机征收销售税来限制人们持有打火机 
的数量。它还建议政府在打火机上加上膂示性 标语： “大兄弟公司已经确 
认，打火机有害健康 u ” 

% :有一个忽略变置的图形 



•你认为是所有这些 
电影剧组人员引起了 
全球变#呢，还是全 
球变《带来了所有电 
影捵 组人员呢?" 

B 片来釁 ：@ THE 
WALL STREET JOUR ¬ 
NAL 



患癌症的 
风险 


家庭屮打火机 

的數霣 


向右上方傾斜的曲线表 
明.家庭拥有的打火机 
越多.家庭成员越可能 
得 癌症- 但我们不应该 
得出拥有打火机引发癌 
症的结论.因为该图没 
有考虑 S 吸烟的 ftM 。 


在判断大兄弟公司分析的正确性时，一个首要的问题是 ：大兄 弟公司 
在考虑一个变录时，是否令其他相关变量都保持不变？如果间答是否定 
的，这个结论就值得怀疑。对阁 2 A -6 的一个简单解释是，拥有打火机多 
的人往往吸烟也多，引发癌症的是吸烟而不是打火机。如果图 2 A -6 没有 
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使吸烟数 M 不变，它就没有吿诉我们持有打火机的真也后果。 

这个故事说明了一个重要的 原理： 当你矜到一蝠 阁被用 予支持一种 
关于原因与结果的观点时，应当问一下，有没有一种被忽略的变最变动能 
解释你观察到的结果，这一点是很重要的。 

反向因果关系经济学家也会由于弄错了 W 果关系的方向而犯错 
误。为了说明这种可能性，假设美国无政府主义者联盟研究美国的犯罪 
情况，并做出图 2 A -7, 该图画出了大城市中每千人暴力犯罪案件数量与每 
千人警察人数之间的对应关系。无政府主义者注意到这条曲线向右上方 
倾斜，并认为，由于只见答察增加而不见城市暴力事件减少，所以，应该废 
除法律的实施。 


表示反向因果关系的图形 


向右上方倾斜的曲线衣 
明.警察 槊中程 度越高 
的城布也就越危呤。何 
这一围形丼没有告诉 R 
们.是警察引起了犯罪, 
还是犯罪狷镢的 城市雇 
用了更多警察。 



如果我们可以进行可控性试验，就可以避免反向因果关系的危险。 
为 r 进行这个试验，我们应该随机地设定不同城市的替察数 s ， 然后考 
察筲察和犯罪之间的相关性。但是，图 2 A -7 并没有建立在这种试验的 
基础上.。我们只肴到，越是危险的城市.替察越多。对这种情况的解释 
珂能是 ，越危险的城市雇用的聱察越多。换句话说，不是警察引起了犯 
罪，而是犯罪引来了 宵察。 这个图形本身并不能使我们确定因果关系 
的方向。 

一种 确定因果关系的简单方法看来是考察哪一个变最先变动。如 
果我们看到犯罪增加.然后是菁力扩大，那么，我们得出一个结论；如果 
我们符到笤力扩大，然后犯罪增加，那么，我们就得出另一个结论 。但 
这种方法也有一个 缺陷： 人们通常并不是根据他们当前状况的变动 
来改变自己的行为，而是根据他们对未来状况预期的变动来改变自 

籲 • 

己的行为。例如，一个预期未来有一次大的犯罪高潮的城市现在就会更 
多地雇用膂察。用儿童与旅行车的例子可以更容易地说明这个问题。夫 
妇通常在预期到孩子出生时购买家用旅行车。家用旅行车的购买先于小 
孩的出生，但我们千万不要试图得出家用旅行车销售引起人口增长的 
结论！ 
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还没有一套令面的规则可以说明什么时候从图形中得出因果关系结 
论是适当的。但只要记住打火机没有引起癌症（忽略的变量）和旅行车没 
有引起家庭人口增加（反向因果关系），你就会避免陷入许多荒谬的经济 
学推论之中。 
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第 3 章 

相互依存性与贸易的好处 


想想你 R 常生活中的某一天。你早上起床，给自己倒了一杯用佛罗 
里达产的橘子榨的果汁和用巴西产的咖啡豆煮的咖啡。¥餐时，你从日 
本产的电视机上观看纽约播放的新闻节目。你穿上用佐治亚生产的棉花 
做原料而在泰国丁厂缝制的衣服。你开着用來自全世界十几个国家生产 
的部件组装的车去上学。然后你打开经济学教科书，这本朽由一位住在 
麻省的作者所写，由俄亥俄州的一家公司出版，并印在用俄勒冈州生长的 
树制成的纸匕。 

你每天都在享用许多素不相识的人向你提供的物品与劳务，而其中 
绝大多数人你根本+认识。这种相互依存之所以成为可能，是因为人们 
相互 交易。 那些为你提供物品与劳务的人并不是出于仁慈而这样做的， 
也没有某个政府机构命令他们满足你的欲望。相反.人们向你和其他消 
费者提供他们生产的物品与劳务 ，是因 为他们也得到了某种回报。 

在以后的各祆屮，我们将考察我们的经济如何协调千白万爱好与能 
力不同的人的活动。作为这种分析的一个出发点，这里我们将考察人们 
在经济 I :相互依存的原因。第1章所强调的学十冬 If 、 罕之一是贸易 
可以使每个人的状况都变得更好。在本 章中義 hii 瘃洽4研究这个原 
理。人们在相互交易的时候，究竞获得了什么好处？为什么人们选抒了 
相互依存？ 

对 h 述问题的回答是理解现代全球经济的关键。在当今的大多数国 
家中，所消费的许多物品与劳务都是从国外进 u 的，而 a 所生产的许多物 
品与劳务也都出口给国外客户。本章的分析解释了不仅个人之间有相互 
依存性，而且各国之间也有相互依存性。正如你将看到的，无论你是让帟 
地理发师理发还是购买全球某个地方丁人生产的 t 恤衫，贸易的好处都 
是相同的。 


com 
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3.1 


一 个现代经济寓言 


为了说明人们为什么选择在物品与劳务上依靠其他人，以及这种选 
择如何改善了他们的生活，我们来看一个简单的经济。假设世界上只有 
两种物品一亇肉与土豆，而且世界上只有两个人一牧牛人和种土豆 
的农民，他们每个人都既爱吃牛肉，又爱吃土豆。 

如果牧牛人只能生产牛肉，而农民只能生产土豆，那么，贸易的好处 
是显而易见的。在一种情况 F , 牧牛人和农民可能选抒"老死不相往来”。 
但在吃了几个月烤牛肉、煮牛肉、炸牛肉和烧牛肉之后，牧牛人确信自给 
自足并不像想象的那样惬意 a —直吃土豆泥、炸土豆、烤土豆和土豆片的 
农民也 N 意牧牛人的肴法。很明显，贸易使他们能享用更多的品种 ：每个 
人都可以吃 t . 配有烤土豆的牛排或者夹有煎牛肉饼的汉堡包。 

虽然这个故事只是 M 简单明了地说明了每个人如何能从贸易中获 
益，但如果牧牛人和农民都能生产对方牛产的物品，只是成本相对较高， 
这种好处也是相似的。例如，假定种土豆的农民也可以养牛并生产牛肉， 
但他并不擅长养牛。同样，假定牧牛人也能种上豆，但他的土地并不适于 
种 土豆。 在这种情况下，很容易看出，农民和牧牛人都吋以通过专门从事 
自己最榷长的活动并从相互交易中获益。 

似是，当某个人在生产_了@物品 I :都较为捎长时，贸易的好处就不 
那么明显了。例如，假定牧本乂 * 养牛巧种上豆上都优于农民。在这种 
情况下，牧牛人应该选择保持 G 给 G 足或者还有理由要相瓦交易吗？ 
为了回答这个问题，我们需要进一步考察影响这类决策的因素。 


3.1.1 生产可能性 

假设农民和牧牛人每人每天工作8小时，并可以把这个时间用于种 
土兑、养牛或两#的组合 L 。 阉3 -1( a ) 幅的表格表明每个人生产1盎 
司每种物品所需要的时间量。农民用15分钟生产丨盎司土豆，用60分 
钟生产】盎司牛肉，牧牛人在这两种活动中的生产率都较髙，可以用10 
分钟生产1盎司上豆，用20分钟牛产1盎肉牛肉。表中的后两栏表示， 

如果农民和牧牛人每天工作8小时只生产一种物品，他们能生产的牛肉 
或土豆数窜:。 

阁3 -1( b ) 幅说明农民能生产的牛肉和土豆的数量。如果农民把他 
的全部8小时时间用于生产土豆，他将生产32盎司土 M (用横轴表示）而 
没有牛肉。如果他把所有时间用于生产牛肉，他将生产8盎司牛肉（用纵 
轴 表示） 而没有土豆。如果农民把他的时间平均分配在两种活动1：,各项 
活动用4个小时.他将生产16盎司土好:和4盎司牛肉。图3 - 1( b ) 幅表 
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U ) 幅表示农民和牧牛 
人所能得到的牛产机 
会。 （ b ) 幅表示 农民能 
生产的1••肉和土 s 的组 
合。 （ c ) 幅表不 牧牛人 
能生产的牛肉和 tS 的 
组合，两条生产蚜能性 
边界都是通过偎设农民 
和牧牛人每人每天工作 
8小时推导出来的。如 
果不存在贸易 ， w 每个 
人的生产可能件边界也 
足他（艙）的消费可能性 
边界。 
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图 3-1 

生产可能性边界 


for 

")Saop 


生产1盎司所浠要的时间（分钟） 

8 个小时的产 M ( 盎司） 


牛肉 土豆 


牛肉 

土豆 

农民 

60 15 


8 

32 

牧牛人 

20 10 


24 

48 


( a ) 农民和牧牛人的生产机会 



示这三种町能的结果以及介于 这三种 情况之间的所有其他结果。 

图3 -1( b ) 幅表示农民的生产可能性边界。正如我们在第2章中所 
讨论的，牛产可能性边界表示一个经济所能生产的产量的各种组合。它 
说明了第1章中的学甲冬¥學 之一: 人们面临权衡取舍。在这里农 
民也面临着生产牛沁禽 i 泠±;；£间的权衡取舍。 

你也许还记得，第2 t 中的生产可能性边界是外凸的。在这种情况 
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下，社会可以用一种物品换取另一种物品的 比卒取 决于它所能生产的数 
it 。 但是在这里，农民生产牛肉和土豆的技术（正如图3 - 1中所概括的） 
使他能以不变的比率在一种物品与另一种物品之间转换。当农民少用1 
小时生产牛肉.并多用】小时生产上豆时，他的牛肉产最将减少1盎口 J . 
七豆产埴将增加4益司—— rftf 且, 无论他 之前已经生产 r 多少，悄况都是 
如此。因此，生产可能性边界是-条直线。 

阁3 -1( c ) 幅表示牧牛人的牛产可能性边界。如釆牧牛人把全部8 
个小时用于生产上豆，他将•:产48盎司土豆而没有牛肉。如果他把全部 
8个小时用于牛产牛肉，他将生产24盎司牛肉而没有土豆。如果牧牛人 
把他的时间平均分配，每种活动用 4 个小时，他将生产2 4 盎司土泛和12 
盎司牛肉。同样，生产可能性边界表明 T 所有 吋能的结果。 

如果农民和牧牛人选抒自给自足，而不是相互贸易，那么，每个人消 
费的产品止是他所生产的。在这种情况下，生产吋能性边界也是消费可 
能性边界。这就是说，没有贸易时.图 3-1 表示农民和牧牛人每人可以 
生产并消费的牛肉和土豆的各种可能组合。 

这些生产可能性边界曲线有助于说明农民和牧牛人面临的权衡取 
舍，但并没有告诉我们，农民和牧牛人实际 k 将作何选择。为了确定他们 
的选择，我们需要知道农民和牧牛人的爱好。我们假设，他们选抒了 
图 3-1 中 >4点和 J 9 点所表示的组 合：农 民生产并消费16盎司土 @和4 
盎司牛肉，而牧牛人生产并消费24盎司土豆和12盎司牛肉。 


3 . 1.2 专业化与贸易 

在吃了几年组合的土兑和牛肉之后.牧牛人有了个主意，并去找农 
民 商最： 


牧 牛人： 农民啊，我的朋友，我这里有一桩好买卖！我知道如何 
改善我们俩的生活。我认为你应该完全停止生产牛肉，而把你所有 
的时间用于种土豆。根据我的计算，如果你一天用8个小时种土豆， 

你将生产32盎司土豆。如果你把这32盎司土豆中的15盎司给我， 

我给你 5 盎司牛肉作为回报。最后，你每天将能吃到 n 盎司土豆和 
5盎司牛肉，而不是现在的16盎司土豆和4盎司牛肉。如果你按我 
的计划去做，你将得到更多的这，，食物。[为了说明自己的观点， 

牧牛人向农民展示了图 3-2( a ) ko ] 

农民 ：（ 声音显得有些怀疑）听起来对我是桩好买卖，但我不明白 
为什么你会提出这个交易。如果这个交易对我这么有好处，它就不 
可能对你也有好处。 

牧牛 人：噢 ，可它对我是有好处的！如果我每天用 6 小时养牛，2 
小时种土豆，我将生产18盎司牛肉和12盎司土豆。我给你5盎司 
牛肉来交换你的15盎司土豆以后，我将得到13盎司牛肉和27盎司 
土豆，而不是现在的12盎司牛肉和2 4 盎司土豆。因此，我所消费的 
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牧牛人所建议的在农民 
和牧牛人之间的交易, 
向他们每一个人提供了 
一 种无贸1时不可能有 
的牛肉和土豆的组合。 
在 （》> 幢中，农民得到的 
消费在 ，点. 西不是 >4 
点:在 < b )« 中，牧牛人 
得薄的消费在 iT 点，而 
不是 fl 点。贸易使每人 
得以消费更多的牛肉和 
更多的土豆》 



牛肉(盎司) 
24 


18 


U — 


0 

12 

24 27 

( b ) 牧牛人的生产与消费 

48 

士•过(盎 

(单 位:盎司〉 


农民 


牧牛人 


牛肉 

土豆 

牛肉 


土豆 

没有 贸易： 






生产与消费 

4 

16 

12 


24 

有贸易： 






生产 

0 

32 

18 


12 

贸易 

得到5 

给出15 

给出5 


得到15 

消费 

5 

17 

13 


27 

贸易的 利益： 


• 




消费增加 

+ 1 

+ 1 

+ 1 


+ 3 


< a > 农民的生产与消费 


有资 易时牧 
牛人的生产 


有 WS 时牧 
牛人的消费 



无 贸藉时 牧牛人 
的生产与消费 


( C ) 贸易的好处 ：总结 
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这两种食物都将比现在多 u [ 他指着图 3 -2( b ) 幅。] 

农 民：我 不知道 . 这听起来太棒了，真令人难以置信 

牧牛 人：实 际上这并不像乍看起来那么复杂。我这儿有一个簡 
单的表概括了我向你提的建议。（牧牛人递给农民图 3 -2( c ) 杨的 
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复印件。） 

农民 ：（ 停下来研究该表之后）这些计算看来是正确的，但我总有 
点弄不明白。这一交易怎么能使我们两人都过得更好呢？ 


牧牛人 ：我们 两人都可以获益是因为贸易使我们每个人都可以 
专门从事自己最撞长的工作 u 你将把更多的时间用于种土豆，更少 

的时间用于养牛。我将把更多的时间用于养牛，更少的时间用于种 ^ 

土豆。由于专北化和贸易，我们每个人都可以不用增加工作时间就 
可以消费更多的牛肉和更多的土豆。 


即问即答 画出鲁滨逊•克 鲁索 的生产可能性边界的例子。 魯 滨逊是 
一个遇难船只的水手，他把他的时间用子采篥椰子和捕鱼。如果他独自 
生活，该生产可能性边界是否限制了他对椰子和鱼的消费？如果他可以 
与岛上的当地人交易，他还会面临同样的限制吗？ 


3-2 比较 优势： 专业化的动力 


牧牛人对从贸易中获益的解释虽然正确，但也引出了一个疑惑 ：如果 
牧牛人在养牛•和种土豆方面都更楮通，农民怎么能专门从奉他最擯长的 
工作呢？农民做什么似乎都不是最擅长的。为了解开这个疑惑，我们需 
要考察字葶塔垮。 

作； iiii 个原理的第一步，考虑下曲的问 题：在 我们的例子中，谁 
能以较低的成本生产土豆？是农民还是牧牛人？有两种可能的答案，这 
两种答案包含着解决我们困惑的方法，它们是理解从贸易中获益的关键 3 


3.2.1 绝对优势 


考察生产土豆的成本的一个方法是比较两个生产者所需要的投人。 
当比较一个人、一个企业或-•个国家与另-个人、另一个企业或另一个国 
家的生产率时，经济学家用 r 绝对优势 （absolute advantage ) 这个术语。如 
果生产者生产一种物 品所需 要的投人较少，就可以说该生产者在生产这 
种物品上有绝对优势。 

在我们的例子中，时间是唯一的投人，因此我们吋以通过考察每种类 
型的生产所需要的时间来确定绝对优势。牧牛人无论在生产土豆还是生 


绝对 优势： 

用比另一个生产者 
更少的投入生产某 
种物品的能力。 
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机会 成本： 

为了得到某种东西 
而必须放弃的东 
西 0 


比较 优势： 

一个生产者以低于 
另_个生产者的机 
会成本生产一种物 
的行为。 
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产牛肉上都有绝对优势，因为他生产丨单位这两种物品需要的时间都少 
于农民。牧牛人生产1盎司牛肉只需要20分钟，而农 民箝要 60分钟> 同 
样，牧牛人生产1盎 司七豆 只需要10分钟，向农民离要15分钟。根据这 
一信息，我们吋以得出结论，如果我们用投人 S 来衡黾成本，则牧牛人生 
产土豆的成本较低。 


3.2.2 机会成本和比较优势 

还口 J 以用另一种方法考察生产土豆的成本。我们可以不比较所需要的 
投人，而比较机会成本。从第1章中我们知道，某种东西的机 会成本 （ oppor ¬ 
tunity cost ) 是为 f 得到它而放弃的东西。在我们的例子中，我们假设农民 
和牧牛人每人每天工作8小时。因此，用于生产土豆的时间就来自可用于 
生产牛肉的时间。当在两种物品之间電新配置时间时.牧牛人和农民放弃 
了一些单位的某种物品去生产另一种物品，从而就会发生沿宥生产可能性 
边界的变动。机会成本衡量 r 每个牛产者所面临的两种物品之间的权衡 
取舍。 

我们先考虑牧牛人的机会成本。根据表3 -〗中的 （ a ) 幅，他生产1 
盎司 土豆需 要工作10分钟。当牧牛人把10分钟用于生产土豆时，他用 
于生产牛肉的时间就要减少10分钟。由于牧牛人生产1盎司牛肉需要 
20分钟，所以，工作10分钟将生产1/2盎司牛肉。这样，牧牛人生产1盎 
司土豆 的机会成本是1/2盎司牛肉。 

现在来考虑农民的机会成本。他生产〗盎司土豆需要15分钟。由 
于他生产丨盎司牛肉需要60分钟.所以，工作15分钟将生产1/4盎司牛 
肉。这样，农民生产1盎句土豆的机会成本是1/4盎司牛肉。 

表 3-1 表示两个生产者生产牛肉和土豆的机会成本。需要注意的是， 
牛肉 的机会成本是土豆的机会成本的倒数。由于1盎司土豆要花牧牛人 
1/2盎司的牛肉，所以，1盎司牛肉要花牧牛人2盎司的土豆。同样，由于1 
盎司土豆要花农民1/4盎司牛肉，所以，1盎4牛肉要花农民4盎司土豆。 


表牛肉和土豆的机会成本 



1盎司牛肉的机会成本 

1盎司土豆的机会成本 

农民 

4盎司土豆 

1/4盎司牛肉 

牧牛人 

2盎司± a 

1/2盎司牛肉 


在描述两个生产者的机会成本时，经济学家用了比较优势 （ compara ¬ 
tive advantage ) 这个术语。可以说，生产^物品时放弃了较少的其他物品 
的生产者，生产*物品的机会成本较小，在生产该物品上具有比较优势。 
在我们的例子中，农民生产土豆的机会成本低于牧牛 人：农 民生产1盎司 
土豆的成本只是1/4盎司牛肉，而牧牛人生产1盎司土豆的机会成本是 
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1/2 盎司牛 肉^ 相反.牧牛人生产牛肉的机会成本低于农民 ：牧牛 人生产 
I 盎司牛肉的机会成本是2.盎司土豆，而农民生产1盎司牛肉的机会成本 
是4盎司土豆。因此，农 W 在种植土 a 上有比较优势，而牧牛人在生产牛 
肉上有比较优势。 

尽管一个人有可能在两种物品的生产 h 都拥有绝对优势（正如这个 
例子屮的牧牛人那样），但一个人却不可能在两种物品的生产1:都拥有比 
较优势。因为一种物品的机会成本是另一种物品机会成本的倒数，如果 
•个人生产-种物品的机会成本较窃，要么，他生产另-种物品的机会成 
本必然较低。比较优势反映了相对机会成本。除非两个人有相同的机会 
成本，否则一个人就会在一种物品上具有比较优势，而另一个人将在另一 
种物品上具有比较优势。 

3.2.3 比较优势与贸易 

专业化和贸易的好处不是基于绝对优势，而是某于比较优势 u 当每 
个人专门牛产自己有比较优势的物品时，经济的总产 t 就增加 r ， 经济蛋 
糕的变大可用于改普每个人的状况。 

在我们的例子中，农民用更多的时间种上豆，而牧牛人 用更多 的时间 
生产牛肉。结果土豆的总产 t 从40盎司增加到44 盎岣， 牛肉的总产量 
从16盎司增加到18盎 ptK 农民和牧牛人都从这种增加的产昆中获益。 

我们也吋以看一下用各方付给对方的价格衡敏的贸易的好处。由于 
农民和牧牛人有不同的机会成本，所以他们双方吋以议价。这就是说，他 
们各自通过以低于 f *! 己生产某种物品的机会成本的价格得到该物品而从 
贸易中获益。 

从农民的角度考虑所提议的交易。农民用15盎司土豆换到了 5盎 
司牛肉。换句活说，农民可以以3盎司土豆的价格购买】盎司牛肉。牛 
肉的这个价格低于农民生产1盎4牛肉的机会成本，即4盎司土豆。因 
此，农民由于以一种有利的价格买到牛肉而从这一交易中获益。 

现在从牧牛人的角度来考虑这一交易。牧牛人购 X 15盎司土豆的 
价格是5盎4牛肉。这就是说，土豆的价格是1/3盎司牛肉。这一价格 
低于他生产土豆的机会成本，即1/2 盎的牛 肉 3 因此，牧牛人由于以一种 
有利的价格买到 土豆而 从这一交易中获益。 

现在农民和牧牛人故事的寓怠成该清 楚了： 寧學可令[:，个 

冬 爭苹孳 ，甲岁 • • • 

3. 2.4 贸易的价格 

比较优势原理确定 r $业化和贸易的好处，但它又带来/两个相关 
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的问 题：贸 易的价格是由什么决定的？贸易的利益如何 m 贸易双方之间 
分配？对这些问题的准确回答超出了本章的范 m . 但我们<以说明-个 
一般 规律： 对从贸易中获益的双方而言，他们进行贸易的价格在两种机会 
成本之间。 

在我们的例子中，农民和牧牛人同意按每盎司牛肉3盎司土豆的比 
例进行贸易。这一价格在牧牛人的机会成本（每盎司牛肉2盎司土 Q ) 和 
农民的机会成本（每盎司牛肉4盎司土豆）之间。使双方均能获益的价格 
并不一定非得在2和4的正中间，但它一定是在2和4之间的某个地方。 

为了说明价格为什么必定在这个区间内，考虑不是这样会发生什么 
情况《如果牛肉的价格低于2盎司十 .4, 农民和牧牛人都想买牛肉，因为 
价格低于他们的机会成本》同样，如果牛肉的价格髙于4盎司土豆，他们 
双方都想卖出牛肉，因为价格高于他们的机会成本。但这是一个只有两 
个人的经济。他们不能都是牛肉的买方，也不能都是牛肉的卖方。必须 
有一个人充 当交易的另一 方。 

相互有利的贸易只能在价格在2到4之间时 进行。 在这个价格范围 
内，牧牛人想卖牛肉以购买土豆，而农民想卖土钇以购买牛肉。每一方都 
uf 以以低于他（或者她）的机会成本的价格购买一种物品。最后，他们双 
方都专门生产他（或者她）有比较优势的物品，结果，双方的状况都改 
善了。 

即问即答 鲁宾逊•克鲁索每小时可以摘10个椰子或捕1条鱼。他的 
朋友“星期五”每小时可以摘 30 个椰子或捕两条鱼。兖魯索捕 1 条鱼的 
机会成本是多少？ “星期五"的呢？谁在捕鱼方面有绝对优势？谁在捕鱼 
方面有比较优势？ 

_参考资料 

亚当 • 斯密与大卫 • 李嘉图的思想遗产 

经济学家很早就了解比较优势原理。下面是伟大的经济学家亚当 • 
斯密所提出的 观点： 

如果购买一件东西所付出的代价比在家里生产所付出的代价 

小，就永远不要在家里生产，这是每一个精明的家长都知道的格言。 

裁缝不想制作他自己的鞋子，而向鞋匠购买。鞋匠不想缝制他自己 

的衣服，而雇裁缝缝制。农民不想缝衣，也不想制鞋，而宁愿雇用那 

些不同的工匠去做^他们都知道，为了他们自身的利益，应当把他们 

的全部精力集中使用到比邻人有优势的方面，而以其部分物品或者 

说是以部分物品的价格，购买他们所需要的其他任何物品。 

这段引文出自斯密1776年的著作< 国民财富的性质和原因的研究〉， 
这本书是贸易与经济上相互依存分析的里程碑。 

斯密的著作激励家资百万的股票经纪人大卫 • 李嘉图成为了一名经 
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济学家。在其1817年的著作 〈政治 经济学及赋税 原埋〉 中，李嘉图捉出了 
我们现在所熟知的比较优势原理。他举了一个包含两种物品（葡萄酒与 
衣服丨和两个国家（英国和葡萄牙）的例子。他说明了，两个国冢都可以 




• COI 


通过基于比较优势的贸易和专业化而获益。 


李嘉图的理论是现代国际经济学的起点，但是，他对自由贸易的桿卫 
绝不仅限于学术层面。李嘉图将他的信仰贯彻到其作为英国议会议员的 
实际工作中，在议会中，他反对限制粮食进口的 〈谷物 法〉。 

亚当 • 斯密和大卫 • 李嘉图关于贸易好处的结论经得起时间的考 
验。虽然经济学家在政策问题上通常存在分歧，但他们在支持自由贸易 
上是一 致的。此外，自由贸易的核心论点在过去两个世纪以来并没有多 
少变化。从斯密和李惠图时代以来，尽管经济学扩大了学科范围并精练 
了理论体系，但经济学家反对贸易限制的主要依据仍是比较优势原理。 



3.3 比较优势的应用 


比较优势原理解释了相互依存和贸易的好处 a 由于在现代世界中相 
钇依存如此普遍，所以，比较优势原理有许多应用。这里存两个例子 .一 
个很新奇有趣，而另一个则有着极为重要的现实意义。 

3. 3.1 泰格尔 • 伍兹应该自己修剪草坪吗 


泰格尔 • 伍兹 （Tiger Woods ) 把大量时间用于在草地上走来走去。他 
是当代最天才的高尔夫球手之一，他可以以大多数非职业高尔大 球于可 
铝而不 可即的方式右球并将其打人洞内。极有可能的是，他在其他活动 
屮也出类拔萃。例如，我们可以设想，伍兹可以比其他任何一个人都更快 
地修剪 G Q 的草坪。但是仅仅由于他_迅速地修剪草坪，就意味着他皁 
事这样做吗？ # ' 

' 为了回答这个问题，我们可以用机会成本和比较优势的概念。比如 
说伍兹能用2个小时修剪完草坪。在这同样的2小时中，他能为耐克鞋 
拍一部电视商业广告片，并赚到1万美元。与他相比，邻居的孩子 Fonrest 
Grnnp 能用4个小时修剪完伍兹家的草坪。在这同样的4个小时中，他可 
以在表当劳店工作并赚到20美元。 

在这个例子中，伍兹在修剪草坪 t . 有绝对优势， W 为他可以用史少的 
时间投入完成这项工作。但由 P 伍兹修剪草坪的机会成本是1万美元， 

而 Forrest 的机会成本仅为20美元，因此 Forrest 在修剪草坪上有比较 
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优势。 C 

在这个例子中，贸易的好处是巨大的。伍兹不应该自3 修 剪草坪.而 
应该去拍商业广告片，他应该雇用 Forrest 修剪草坪。只要他支付给 For - 
rest 的钱多于20美元而少于1万美元，双方的状况就都会变得更好。 

■ 新闻摘录 

■ 曰新月异的国际贸易 

! 十年前，没有一个人会问，哪个国家在杀死吃人魔兽上有比较 优势。 

I 但是，技术正迅速改变着国家之间交易的物品与劳务。 

要杀吃人 II 兽？ 外包给中国人！ 

David Barboza 

: 

: 中国福州——在一家旧仓库的地下室有中国最新派的工厂之一。在 

| 电脑游戏的招贴画下 ，一 帮年轻人好像长在计算机上一样，拼命地敲键盘 
| 挣大钱。 

| 在这个密室工作的年轻人是“黄金农夫"。每天以12小时轮班，这些 

| 人"玩"电脑游戏，在屏幕上杀魔兽、打贏战争，获取人工金币和其他虚拟 
| 物品作为奖励，而这些东西都可以换来真金白银。 

| 这一切是因为全世界大霣的在线游戏玩家没时间也没有耐心去一级 

| 级地通关，所以从汉城到旧金山，都有人愿意花钱雇这些中国年轻人替他 
| 们先贏上几轮。 

| "我和 我的同事们每周工作7天，每天12个小时玩杀魔兽，"在这间 

I 轮班工厂工作、网名为 Wandering 的23岁的年轻玩家说，"我每个月大约 
!挣250美元，比我过去所有的工作都挣得多，而且我还可以天天打游戏。" 

| 这位小伙子和他的同仁们从事的是中国廉价劳动力的新行当。他们 

| 所从事的是高速增长的"大规模多角色网络游戏"，这种网络游戏有角色 
| 扮演，经常是发生在中世纪王国和遥远星系中的幻想或战争题材。 

| 不过对于这些游戏工厂的年轻人来说， 这一切 可不仅仅是打电游的 

| 乐趣。在这些地方工作的工人们有严格的工作量配额，并受老板的监督， 

I 老板为工人们配备了电脑、软件和互联网，让他们可以痛打巨人、小矮人 
| 和吃人魔兽。 

I 通过玩游戏，这些人积蓄起虚拟货币，而这些虚拟货币对于世界各地 

!的玩家来说是有价值的。游戏规定了玩家间可以相互交易，玩家也可以 
；用这些虚拟货币换来更好的盔甲、护身符、魔咒和其他装备，因此可以通 
!更高的关或者创造出更有魔力的人物来。 

| 互联网上现在充斥着小公司的分类广告——很多公司是中国公 

I 司——拍卖那些在虚拟世界中的强大人物（称为•■战神”），以此来换得真 
I 正的金钱。 

j 陈宇，27岁，在福州雇了 20个全职玩家， 他说： ••这个市场大得无法 
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想象。据说在很多很流行的游戏里，40%到50%的玩家实际上都是中国 
农民。. L \ J | 

资料来源： New York Times f December 9, 2005. 




3.3.2 美国应该与其他国家进行贸易吗 


正如农民和牧牛人的例？那样，个人 SI 以从专业化和相互贸易中获 
益，不同国家的人们也4以这样。芙闰人喜欢的许多物品是外国生产的，而 
美国生产的许多物品也在国外销笆。在国外生产而在国内销俜的物品称为 
进口品 （ imports ) 0 在国内生产而在国外销售的物品称为 出口品 （ 
ports ) 0 

为 r 说明各国如何能从贸易中获益，假设有两个 a 家——美国和日 
本，以及两种物品*—食品和汽车。假设两国在生产汽车1:效率一 样高： 
美闻工人和 u 本 x 人每人每月能生产1辆汽车。与此相比，由于美闻的 
土地更多、更好，它生产食物更有利 ：每个 美国工人每月能生产2吨食品， 
而每个 H 本丄人每月只能牛产1吨食品。 

比较优势原理说明.每种物品应该由生产这种物品机会成本较低的 
国家生产。由于美 N 生产丨辆汽车的机会成本是2吨食品，但口本只是1 
吨食品，所以，日本在生产汽1:上有比较优势。 H 本应该生产多于 自己使 
用需要的汽车，并把一些汽车出 n 到美国。同样，由于日本生产1吨食品 
的机会成本是1辆汽车 . ifD 美国只是 0.5 辆汽车，所以，美国在牛产食品 
1：有比较优势。美国应该生产多于自 d 消费需要的食品，并把一些食品出 
口到日本。通过专业化和贸易，两国都可以有更多的食品和更多的汽车。 

当然，在现实中各国之间贸易所涉及的问题比我们这个例 r 所说明 
的要复杂得多。其中最重要的问题是，每个国家都有许多具有不间利益 
的公民。即使国际贸易可以使国家作为一个整体的状况变好，但也会使 
一些人的状况变坏。当美国出 n 食品而进口汽车时，对美国农民和对美 
国汽车丁-人的影响是不同的。但是，与政治家和政治评论家有时所说的 
观点相反，国际贸易并不像战争，在战争中有共国家是胜利者，而其他国 
家是失败者。贸易使所有国家都可以实现更大的繁荣。 


进 口品： 

在国外生产而在国 
内销售的物品。 

出 口品： 

在国内生产而在国 
外销售的物品。 


即问即答 假设一个技术高超的脑外科医生恰巧也是世界上打字最快 
的打字员。他（或 她） 应该自己打字还是雇一个秘书？解释原因。 

3.4 结论 


你现在应该更充分地理解 r 生活在一个相互依存的经济中的好处。 
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丐美国人购买来白中国的袜 - f 时，当缅因州的届民喝右来 PI 佛罗里达州 
的橘+汁时，以及当房东雇用邻居的小孩來修剪草坪时，间样的经济力量 
在发生作用。比较优势原理表明，贸易可以使每个人的状况都变得更好。 

m 是，在了解 r 相互依存为什么合意之后，你自然会问如何使之成为 
可能。自由社会如何协调经济中所涉及的所有人的各种小‘同活动呢？怎 
样才能确保物品与劳务将从那些应该生产它们的人的手中流入那些应该 
消费它们的人的手中呢？在一个只有两个人，例如牧牛人和农民的世界 
中，答案是很简单 的：这 两个人 nj •以直接讨价还价，并在他们之间配置资 
源。在有千百万人的现实世界屮，答案就不是那么显而易见了。我们将 
在下一蒺中探讨这个问题，说明自由社会如何通过供给与需求的市场力 
m 来配置资源。 


内容提要 



O 每个人都消费木国和肽界各国许多其他 
人所生产的物品与労务。相互依存和贸 
易之昕以合意，是因为它可以使每个人 
都耐以莩有电多数駄和品种的物品与 
劳务。 

o 有两种方法可以用来比较两个人在生产 
一种物品时的能力。一个吋以用较少投 
人生产该物品的人被称为在生产该物品 
上有绝对优势 D 牛产该物品的机会成本 

• ■ • V 


较小的人被称为有宇。贸易的好 
处是基于比较优势, W 不* 是^ 对优势。 
o 贸易可以使每个人的状况都变得更好， 
闪为它使人们可以 t ? 门从事自己有比较 
优势的活动。 

◎ 比较优势原理不仅适用于个人，还适用 
T 国家。经济学家用比较优势原理支持 
各国间的自由贸易。 


绝对优势 比较优势 

机会成本 进口 


1. 在什么情况 K , 生产可能性曲线是直线, 
而不是外凸的？ 

2. 解释绝对优势和比较优势有什么不 ㈣ 。 

3. 举例说明一个人在做某件事上有绝对优 
势，而另一个人有比较优势。 

4. 对贸易来说，是绝对优势》要还是比较 


出口 


优势® 耍？以你对 h —道题的答案为例 
来解释你的推理。 

5. —国倾向于出口还是进 U 自 d 有比较优 
势的物品？解释原因。 

6. 为什么经济学家反对限制各国之间贸易 
的政策？ 


66 < 经济学原理 


www. Top Sage, com 









问题与应用 


1. Maria 每小时可以读20页经济学著作， 
也可以每小时读50页社会学著作。她 
每天学习5小时。 

a . 画出 Maria 阅读经济学和社会学著作 
的生产可能性边界。 

b . Maria 阅读100页社会学著作的机会 
成本是多少？ 

2. 美国和 U 本工人每人每年都可以生产 4 
辆汽车。一个美国1:人每年可以生产 
10吨粮食，而一个日本 T . 人每年可以生 
产5吨粮食。为 r 简化起见，假设每个 
国家有1亿工人。 

a . 根据这种情况，做出类似于阁 3 - 1 
( a ) 幅的表格。 

b . 画出美国和日本经济的生产可能性 
边界。 

c . 对美国来说，生产一辆汽车的机会成 
本是多少？生产粮食呢？对 H 本来 
说，生产-辆汽车的机会成本足多 
少？生产粮食的呢？把这些信息填 
人类似于表3 -1 的表中。 

d . 哪个国家在牛.产汽车上具有绝对优 
势？在生产粮食上呢？ 

e . 哪个国家在生产汽午上具有比较优 
势？在牛产粮食上呢？ 

f . 没有贸易时，每个国家有一肀工人生 
产汽车，一半工人生产粮食。每个国 
家能生产多少汽车和粮食呢？ 

g . 从没有贸易的状况出发，举例说明贸 
易可以使每个国家的状况都变得 
更好。 

3. Pat 和 Kris 是室友。他们把大部分时间 
用于学习（理所当然），但也留出一些时 
间做他们喜欢的事 ：做比 萨饼和制作淸 
凉饮料。 Pat 制作1加仑淸凉饮料需要 
4小时，做1块比萨饼需要2小时 。 Kris 


制作1加仑清凉饮料需要6小时，做1 

块比萨饼需要4小时。 

a . 每个室友做1块比萨饼的机会成本 
是多少？谁在做比萨饼上有绝对优 
势？谁在做比萨饼 t 有比较优势？ 

b . 如朱 Pat 和 Kris 互相交换食物，谁将 
用比萨饼换取清凉饮料？ 

c . 比萨饼的价格可以用若 F 加仑淸凉 
饮料来表示。能使两个室友状况都 
更好的比萨饼交易的最高价格是多 
少？最低价格是多少？解释原因。 

4. 假设加拿大有1 000万工人，而且每个工 

人1年可生产2辆汽午•或30蒲式耳 

小麦。 

a . 加拿大牛产1辆汽车的机会成本是 
多少？加拿大生产1蒲式耳小麦的 
机会成本是多少？解释这两种物品 
的机会成本之间的关系。 

b . _出加拿大的生产可能性边界 。如 
果加拿大选择消费1 000万辆汽车， 
没有贸易时它可以消费多少小麦？ 
在生产可能性边界上标出这一点。 

c . 现在假设美国从加拿大购买1 000万 
辆汽车，每辆汽车交换 2 0蒲式耳小 
麦。如果加章大继续消费1 000万辆 
汽车，这种交易使加拿大可以消费多 
少小表？在你的图上标出这一点。 
加拿大应该接受这笔交易吗？ 

5. 英格兰和苏格兰都生产烤饼和毛衣。假 

设一个英格兰工人每小时能生产 5 0个 

烤饼或丨件毛衣。假设一个苏格兰 I :人 

每小时能生产40个拷饼或2件毛衣。 

a . 在每种物品的生产 h . 哪个国家有绝 
对优势？哪个国家有比较优势？ 

b . 如果英格竺和苏格兰决定进行贸易， 
苏格兰将用哪种商品~英格兰交易？ 
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解释原 因《^ 

C. 如果一个苏格兰工人每小时只能生 
产1件毛衣，苏格兰仍然能从贸易中 
得到好处吗？英格兰仍然能从贸易 
屮得到好处吗？解释原因。 

6. 下表描述广 Baseballia 网两个城市的牛 
产可 能性： 



一个 T . 人每小时 

—个工人每小时 


生产的红袜子童生产的白袜子 S 

波土顿 

3 

3 

芝加哥 

2 

1 


a . 没有贸易时，波士顿1双白袜子的 
价格（用红袜子表示）是多少？芝 
加哥1双白袜子的价格是多少？ 

b . 在每种颜色的袜子的生产上，哪个 
城市有绝对优势？哪个城市有比 
较优势？ 

c . 如果这两个城巾相互交易，两个城 
市将分別出 U 哪种颜色的袜子？ 

d . 可以进行交易的价格范围是多少？ 
7- 假设一个美国工人每年能生产100件衬 

衣或20台电脑，而一个中国工人每年能 
生产100件衬衣或10台电脑。 

a . 画出这两个国家的生产可能性边界。 
假设没有贸易，两个国家的工人各用 
一半时 N 生产两种物品。在你的图 
上标出这一点。 

b . 如果这两个国家进行贸易，哪个国家 
将出 u 衬衣？举出一个具体的数字 
例子，并在你的图上标出。哪个国家 
将从贸易中获益？解释原因。 

c . 解释两国可以交易的电脑价格（用衬 
衣衡贵）是多少。 

d . 假设中 M 的生产率赶 h 了美国.因 
此，一个中国工人每年可以生产100 
件衬衣或20台电脑 9 你预期这时的 


贸易形式会 M 什么样的？屮闰生产 
率的这种进步将如何影响两同居 K 
的经济福利？ * 

8. —个巴西的誇通工人可以用20分钟生 
产 1 盎司大豆，用 60 分钟生产 1 盎司咖 
啡； 而一个秘待的普通 I ： 人 oj 以用 50 分 
钟生产 1 盎司大豆，用 75 分钟生产丨盎 
司咖啡。 

a . 谁在生产咖啡上有绝对优势？解 
释之。 

b . 谁在生产咖啡 h 有比较优势？解 
释之。 

c . 如果两国进行专业化分工并相互贸 
易，淮将进口咖啡？解释之。 

a . 假设两国进行贸易，而且，进 n 咖啡 
的国家用2盎司大豆交换1盎司咖 
啡。解释为什么两国都将从这种贸 
易中获益。 

9. 下列表述正确还是错误？分别做出 
解释。 

a . “即使一国在生产所有物品上都有绝 
对优势，两国也能从贸易屮得到 
好处。” 

b . “某些极有才能的人在做每一件事情 
上都有比较优势。” 

c - “如果某种贸易能给某个人带来好 
处，那么，它就不会也给另一个人带 
来好处。” 

d . “如果某种贸易对一个人是好事，那 
么它对另一个人也总是好事。” 

e . “如果贸易能给某个国家带来好处， 
那么它也一定能给该国的每一个人 
带来好处。” 

10. 美国向世界其他国家出 U 玉米和飞机， 
并从世界其他国家进口石油和纺织品。 
你认为这种贸易形式符合比较优势原 
理呵？为什么？ 
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第 4 章 TopSaae 

供给与需求的市场力量 


当寒流袭击佛罗里达时，全国超市的橘子汁价格都上升 r 。 每年夏 
天，当新英格气地区天气变暖时.加勒比地区旅店房间的价格呈良线 K 
降。3中东爆发战争时，美闰的汽油价格上升，并 a 二手凯迪拉克轿车的 
价格下降。这些事件的共同之处是什么呢？它们都表明 r 供给与需求的 
作用。 

甲牟与-平是经济学家最常用的两个词——而 a 有充分的理由。供 
给与淪;是场经济运行的力量。它们决定了毎种物品的产录及其出 
传的价格。如果你想知道，任何一种事件或政策将如何影响经济.你就应 
该先考虑它将如何影响供给和需求。 

本夺将介绍供给与需求理论。该理论考虑买者与卖者的行为，以及 
他们相百. 之间的 影响。该理论将说明市场经济中供给与需求如何决定价 
格，以及价格乂如何配置经济屮的稀缺资源 D 


4.1 市场与竞争 


辦学与 f 寧这两个术语是指人们在竞争市场上相互交易时的行为。 

在讨者主如何行事之前•让我们先更充分地考察一下平學和孛 
争这两个术语的含义。 

4. 1. 1什么是市场 

市场： 

市场 （ market ) 是某种物品或劳务 的灭者 与卖者组成的 一 个群体。买 由某种物品或劳务 
者作为一个群体决定 r — 种产品的需求，而卖者作为一个群体决定了一 的买者与实者组成 
种产品的供给。 的一个群体。 
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咁场有很多种 形式。 有时市场组织健全，如众多的农产品山场。在 
这些市场上，买者与卖者在特定的时间与地点聚集在 -起 ，市场 h 还有拍 
卖者帮助确定价格并安排销齿。 1 ° 

更通常的情况是，巿场并没有什么组织。例如，考虑一下某个镇匕的 
冰淇淋市场。冰淇淋的买者并没有在任何-个时间聚集在 一起； 冰淇淋 
的卖者分散在不同的地方，并提供略有差别的产品。这种市场上也没有 
报出冰淇淋价格的拍卖者。各个卖荇标出冰淇淋的价格，而各个买者决 
定在每个店买多少冰淇淋。然而，这些冰淇淋的消费者和牛产者是紧密 
相关的。冰淇淋买者都从各个冰淇淋卖者屮进行选择，来满足其需求，而 
冰淇淋卖者都努力吸引各个冰淇淋买者，以便经营成功。尽管这个市场 
没有人去组织，但由冰淇淋买者和冰淇淋卖者组成的群体形成 r 一个 
市场。 


4. 1. 2什么是竞争 


竞争市场： 

有许多买者与卖 
者，以至于每个人 
对市场价格的彩 
响都微乎其微的 


冰淇淋市场也和经济屮的大多数市场•■样，是高度竞争的。每个买 
者 都知道有一些卖者吋供选择.并且每个卖者也都认识到，他（她）的产品 
与其他卖者提供的产品是相似的。因此，冰淇淋的价格和销售贵并不是 
由仟何一个买者或卖者决定的 3 确切地说，冰淇淋的价格和销售 ffl 是由 
所有买者和卖者通过在市场 k 的相互交易而井 ㈣ 决定的。 

经济学家用竞争市场 （competitive market ) 这个术语来描述有许多买 
者与卖者，以至于每一个人对市场价格的影响都微乎其微的市场。每一 
个冰淇淋卖者对价格的控制都是有限的，因为其他卖荇也提供类似的产 
品。卖者没有理由以低于现行价格的价格出饩产品，向如果他（她）以较 
尚价格出售的话，买者就将到其他地方购买同样，没有一个冰淇淋买者 
能影响冰淇淋的价格，因为每个买者的购买量都很少。 

在本章中，我们假设市场是寧幸卑,的‘，为 r 达到这种竞争的最髙 
形式，一个#场必须具备两个特 ? i :•(!•) ’可供 销隹的物品是完全相 同的； 
(2) 买者和卖者人数众多，以至于没有仟何-个买荠或卖者可以影响巾 
场价格。由于完全竞争市场上的尖者与卖者必须接受市场决定的价格， 
所以，他们被称为毕学夸-。在市场价格上，买者可以购买他们想购买 
的所有东西，而卖咨他们想出笆的所有东西。 

在某些市场1完令竞争的假设完仝适用 3 例如，在小麦市场上，有千 
百万出俦小麦的农民和 I 1 百万使用小麦和小麦产品的消费者。由于没有 
一个买者或卖者能影响小麦价格，所以每个人都把价格视为既定的。 

但是，并不是所有物品与劳务都在完令竞争市场上出售。一些市场 
只有一个卖者，而旦这个卖者决定价格。这样的卖者被称为華 。例 
如，你们本地的有线电视公司可能就是一个垄断者，你们镇上也许 
只能从一家有线电视公司购买有线电视服务。还有一些市场介于完全竞 
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争和垄断这两种极端形式之间。 

尽管我们在世界 上右到 的市场类咽是多种多样的，但完全竞争假设 
是一种很有用的简化，因此.我们的分析也自然从这里开始 3 完全竞争咁 
场是 M 容易分析的.因为毎个市场参与者都会接受山•场条件决定的价格。 
而 R , 由 F 大多数市场 I :都存在某种程度的竞争，所以，我们在研究完全 
竞争条件下的供给 1 ij 需求时所得到的许多结论也适用 f 更复杂的市场。 


)^Qe. 

o 


即问即答 • 什么是市场？ • 一个完全竞争的市场具有哪些特征？ 

4.2 需求 


我们对市场的研究从考察买者的行为开始。为 r 将我们的思考集 
中，让我们考虑-种特定的物品——冰 淇淋。 


4. 2.1 需求曲线 ：价格 和需求量之间的关系 


一种物品的 需求量 （quantity demanded ) 是买者愿意并且能够购买 
的该种物品的数 i ： 正如我们将香到的，任何.种物品的需求量都是 
由很多因素决定的，但当分析市场如何运行时，有一种因索起着中心作 
用——物品的价格。如果每勺冰淇淋的价格上升到20美元，你就会少 
买-•些冰淇淋，而去买一些冷冻酸奶。如果每勺冰淇淋的价格 F 降到 
0.2 美元，你就会多买一些。价格与需求鼠之间的这种关系对于经济中 
大部分物品来说都是 1 H 确的，而 E , 实际上这种关系非 常普遍 ，因此经 
济学家称之为需 求定理 （Uw of demand ) : 在其他条件不变时 ，一 种物品 
的价格 t 升，对该物品的需求量 减少； 一种物品的价格下降，对该物品 
的需求 fi 增加。 

图4 - 丨中的表格表示存:不同的价格水平下， Catherine 每个月买多 
少个冰淇淋蛋卷。如果是免费的， Catherine 吃12个冰淇淋蛋卷。当价 
格为 0.5 美元时， Catherine 买10个冰淇淋蛋卷。随着价格继续1：升，她 
的需求鼠越来越少。当价格达到3美元时， Catherine 就一个冰淇淋蛋 
卷都不买了。这个表是一个 需求表 （demand schedule ) ，它表明在影响 
消费者想购买的数黾的其他因素都保持不变的情况下，一种物品的价 
格与其需求 a 之间的关系。 

图 4-1 中的图形用表屮的数字说明需求定理。根据习惯，纵轴代表 
冰淇淋蛋卷的价格.而横轴代表对冰淇淋蛋卷的需求珐。把价格与需求 
录联 系在一起的向石下方倾斜的曲线被 称为需求曲线 （demand curve )。 


爵求置: 

买者愿息并且能 
够购买的一种物 
品的数董。 


需求 定理： 

认为在其他条件 
不变时 ，一 种物品 
的价格 J ： 升，对该 
物品的需求詈减 
少的观点。 

需求表： 

表示一种物品的 
价格与需求里之 
间关系的表格。 
需求 曲线： 

表示一种物品的 
价格与需求量之 
间关系的图形。 


m 4 ^ 供给与箝求的市场力畨 > 73 


www. Top S age. com 





需求表是表示每种价格 
水 T •下 的笛求 M 的表 a 
根据笛求表《出的萡求 
曲线表示一种物品的 X 
求量如何 H [其价格变动 
闹变动。由于价格下降， 
«求《增加.因此需求 
曲线向右下方倾斜 ： 
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A i 丨 Catherine 的需求表和需求曲线 


^ hSaop 

\ 冰淇淋蛋卷的价格（美元） 

冰淇淋蛋卷的徭求 M (个） 

0.00 


12 

0.50 


10 

1.00 


8 

1.50 


6 

2.00 


4 

2.50 


2 

3.00 


0 



4.2.2 市场需求与个人需求 

阁4-〗中的需求曲线表示某个人对某种产品的 需求。 为了分析市 
场如何运行,我们需要确定 Iff 學 f 率，市场需求是所有个人对某种特定物 
品或劳务的需求的总和。^ * 

图4 - 2 中的表格是市场上的两个人- Catherine 和 Nicholas -的 

冰淇淋需求表。在任何一种价格水平下， Catherine 的需求表吿诉我们她 
购买多少冰淇淋，而 Nicholas 的需求表告诉我们他购买多少冰淇淋。市 
场需求是在每一种价格水平下这两人的个人需求鏟的总和。 
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图 4 -2 中的阁形表示 r 对应于这些需求表的需求曲线。要注意的 
是，我们把个人需求曲线水平相加得出市场需求曲线。这就是说，为了得 
出任何一种价格水平下的总需求 M , 我们要把在个人需求曲线的横轴上 
标出的个人需求 s 相加。由于我们想要分析屮场如何运行，所以，我们圾 
经常使用的将是市场需求曲线。市场需求曲线表示在所有影响消费者想 
购买的 数贵的 其他因素保持不变时 ，一 种物品的总需求#如何随该物品 
价格的变动而变动。 


图 4-2 市场需求是个人需求之和 



冰淇淋蛋卷的价格 
( 美元） 

Catherine 的需 
求量 （个) 

Nicholas 的需 
求童（个） 

市场需求 
量（个） 

一 个市场的篇求所 


0.00 

12 + 

7 = 

19 

有买者在每一价格水 f 


0.50 

10 

6 

16 

下 S 求董的总和。因此, 


1.00 

8 

5 

13 

si 以通过把个人 笫求曲 


1.50 

6 

4 

10 

线水 平相加 而得出市场 


2.00 

4 

3 

7 

涛求曲线 6 在价格为 2 


2.50 

2 

2 

4 

1 

美 元时， Catherine 的需 


3.00 

0 

1 

箏 cmerj^. 

1 1 

求蛾是 4 个冰淇淋蛋卷, 


而 Nicholas 的薄求量是 


Catherine 的箱求績 + Nicholas 的需求 S = 场箱求 S 


3个冰淇淋蛋卷 a 在这 




—价格水 fF , 珩场的 
s - 求 a 是7个冰淇淋 
蛋卷。 


4. 2.3 需求曲线的移动 

由 于节场 需求曲线假设其他条件不变，因此随着时间的推移，该曲线 
不一定是稳定的，如果某种因素碰巧改变了仟何一种既定价格水平下的 
渴求量，耑求曲线就会移动。例如，假设美 N 医学协会发现，那些经常吃 
冰淇淋的人更长寿，也更健康 a 这个发现将会增加对冰淇淋的需求。在 
任何一种既定价格水平下，买者现在想购买更多冰淇淋，于是冰淇淋的需 
求曲线就会移动。 

图 4-3 说明了需求曲线的移动。使每一种价格水平下的需求 M 增 

加的任何变动（例如，我们假设的美国眹学协会的发现）都会使需求曲线 

向右移动，我们称之为 f 乎增卩。使每一种价格水平下的需求昆减少的 

任何变动都会使需求曲左‘动，我们称之为需求减少。 

• • • • 
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使任何既定价栴水平 F 
买者想 购买的 》进都增 
加的任何一种变动都会 
使萡求曲线向右移动。 
使任何既定价格水 fT 
买者想》买的数》都减 
少的任何•种变动部会 
使篇求曲线向左移动 a 


正常 物品： 

在其他条件相 N 时, 
收入增加引起需求 
唐增加的物品。 

低档 物品： 

在其他条件相同时, 
收入增加引起需求 
量减少的物品。 

替 代品： 

一种物品价格上升 
引起 另一种 物品需 
求里增加的两种物 
品。 

互 补品： 

一种物品价格上升 
引起另一种物品需 
求量减少的两种物 
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有许多变 a 会使需求曲线移动。以下是一些最®：要的变量： 

收入如果某个夏天你失业了，你对冰淇淋的需求会发牛什么变化 
呢？很可能的情况是，需求会减少 e 收人较低意味着你的总支出减少，因 
此你不得不在某些物品上——也许是大多数物品上一少支出一些。当 
收入减少时，如果一种物品的需求录减少，这种物品就被称为正 常物品 

(normal good ) „ 

并不是所有物品都是正常物品。当收人减少时，如果一种物品的需 
求量增加，这种物品就被称为低 档物品 （inferior good )。 低档物品的一个 
例子是坐公共汽车。随着你收人的减少，你不大耐能买汽车或乘出租车， 
而更可能去坐公共汽车。 

相关物品的价格 假设冷冻酸奶的价格下降。根据需求定理，你将 
多买冷冻酸奶。 同时 ，你也许会少买冰淇淋。因为冰淇淋和冷冻酸奶都 
是冷而甜的奶油甜食，它们能满足相似的愿望。当一种物品价格下降引 
起对另一种物品的斋求 M 减少时，这两种物品被称为 替代品 （ substitute )。 
替代品是那些经常相互替代使用的成对物品，例如热狗与汉堡包、毛衣与 
长袖衫、电影票和录像带租赁，等等。 

现在假设奶 t 价格下降:> 根据需求定理，你将买史多的奶昔。但在 
这种悄况下，你也将买史多冰淇淋，因为冰淇淋和奶昔通常是一起吃的。 
当一种物品价格 F 降引起另一种物品的 需求量 堉加时，这两种物品被称 
为 互补品 （ complement )。 互补品是那些经常同时使用的成对物品，例如 
汽油和汽车、电脑和软件、花生酱和果冻，等等。 

嗜好决定你需求的最明显因素是你的嗜好。如果你喜欢冰淇淋， 
你就会多买一些。经济学家通常并不想解释人们的嗜好，因为嗜好基于 
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超越了经济学范围的历史与心理因素，但是，经济学家要考察当嗜好变 
动时会发生什么变化。 

预期 你对未来的预期也会影响你现在对物品与劳务的葙求。例 
如，如果你 预期下个刀会 嗛到更多收人，你吋能就会选择少储蓄，而用吏 
多的当前收人去买冰淇淋，再举一个例子，如果你预期明天冰淇淋的价 
格会 F 降，你就会不太愿意以今天的价格去买冰淇淋。 

买者的数置 除 r 以 h 影响单个买者行为的因素以外，市场需求还 
取决: P 这些买者的数量。如果 Peter 作为冰淇淋的消费者加人 Catherine 
和 Nicholas 的行列，则在每种价格水平卜的市场需求鼉都会增加，从而市 




om 


7/ 


场需求就增加了。 


总结需求曲线表示在其他所有影响买者的变量保持不变的情况 
下，一种物品的价格变动时，该物品的需求 a 会发生什么变动。当这些变 
量中的一个变动时，需求曲线会发生移动。表4 -丨 列出了影响消费者购 
买物品数量的变量。 


影响买者的变置 


变 s 

这些变最的变动将 ! 

这个衷列出了可以髟响 

市场上; S 求《的变1。 

要注怠的是价格所起的 

价格 

表现为沿着笫求曲线的变动 

收人 

使需求曲线移动 

特殊作用 ：价格 变动表 

相关物品的价格 

使需求曲线移动 

现为沿着笫求曲线的变 

嗜好 

使葙求曲线移动 

动，而其他任何一个变 

预期 

使箝求曲线移动 

M 的变动将使 35 求曲线 

买者的数堵 

使需求曲线移动 

移动。 


如果你记住是需求曲线的移动还是沿着需求曲线的变动有困难，冋 
想一下第2章附录中的结论是有帮助 的：只 有当除了用坐标轴表示的变 
屋以外的其他相关变量变动时，曲线才会移动。由于价格用纵轴表示，所 
以，价格的变动表现为沿着需求曲线的变动 3 与此相反，收人、相关物品 
价格、嗜好、预期和买者的数量不用任何一条坐标轴表示.因此其中任何 
一种变量的变动都将使需求曲线移动。 


案例研究 

减少香烟需求量的两种方法 

公共政策制定者经常想减少人们吸烟的数量。可以使用两种政策方 
法来实现这一目标。 

—种方法是使香烟或其他烟草产品的需求曲线移动。公益广告、香 
烟盒上有害健康的 贅示以 及禁止在电视上做香烟广告，都是旨在减少任 
何一种既定价格水平下香烟需求缓的政策。如果奏效，这些政策就会使 



制止这种理象的最传 

方法是什么？ 

图片來源 ： ® ALEX¬ 


ANDER BECHER/DPA/ 
LANDOV. 
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香烟的需求曲线向左移动，正如图 4-4( a ) 幅所示。 

此外，政策制定者可以试着提高香烟的价格。例如，如果政府对香烟 
制造商征税，烟草公司就会以提高价格的形式把这种税的大部分转嫁给 
消费者。较高的价格促使吸烟者减少他们的吸烟量。在这种情况下，吸 

图4- *4 需求曲线的移动与沿着需求曲线的变动 


如果#烟盒上的聱示能 
说服吸烟者少吸烟 .# 
烟 的苫求 曲线耽向左移 
动•-在(《)«中,*求曲 
线从移动辤在 
每包香烟价格为2芙元 
时, Z 求 t 从每天20包 
«少到10包.如图中从 
A 点移动到8点所示。 
与此相比，如果税收提 
商了杏烟价格求曲 
线没有移动.而是变动 
到笛求曲线上的另一个 
点，在 （ b ) w 中，当价格 
从2笑元上升到4美元 
时，耑求 M 从每天20包 
香烟 减少为 12包，如 
屮从/<点移动到 C 点所 

不 W 
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烟量的减少就不表现为需求曲线的移动，而是表现为沿着 同一条 需求曲 
线变动到价格史高而数華较少的一点 t ，如图4 -4( b ) 幅所不。 

吸烟晕对香烟价格变动的反应有多大7经济学家试图通过研究当香 
烟税变动时吸炳呈所发生的变动来冋答这个问题。他们发现，价格上升 
10%，会使芜求¥减少4%，还发现年轻人对香烟价格特别敏感 ：价格 h 71 
10%会使胄少年的吸烟量减少12%。 

—个相关的问题是，香烟的价格如何髟响大麻这类非法毒品的需求。 
香烟税的反对者经常争论说，烟草与大麻是昝代品，因此，香烟的高价格 
鼓励 f 大麻的使用。与此相反，许多毒品专家把烟草喻为"毒品之门"，它 
诱使青年人 尝试其 他嘀齊物质。人多数数据研究的结论与后一种观点是 
一 致的： 他们发现较低的香烟价格与更多地使用大麻是相关的。换句话 
说，烟单和大麻似乎是互补品，而不是替代品。 

辦撕 融俩:外 W . 玄婿辦.轉^许飘繁碑韵择墙裂缀^齡號费暖調棟 f 


: 



即问即答 • 编出一个比萨饼月宵求表的例子，并画出隐含的需求曲 
线.•举出一个使这条需求曲线移动的 a 素的例子.并简要解释你的理 
由 * 比萨饼价格的变动会使这条需求曲线移动吗？ 


4.3 供给 


现在我们转向呶场的另一方，考察卖者的行为。为 r 将我们的思考 
集中，我们仍然考虑冰淇淋市场。 


4.3. 1供给曲线 ：价格 与供给量之间的关系 


•种 物品或 劳务的供给置 （quamity supplied ) 是卖者愿意并 H 能够 
出枵的该种物品的数软。决定供给 R 的因素有许多，但在我们的分析 
中，价格仍然起矜一种特殊作用。当冰淇淋价格较高时，出俦冰淇淋是 
冇利可闬的，因此，供给 a 也较大。这样，冰淇淋卖者 J ： 作时间更长，购 
买许多台冰淇淋机， 并雇用 许多工人。相反，3冰淇淋价格较低时，出 
售冰淇淋的获利较少， W 此卖者将供应较少的冰淇淋。当价格很低时， 
•些卖者甚至会选杼停止营业，其供给鼠减少为零。价格与供给量之 
间的这种关系被称为供给定理 （law of supply): 在 jt: 他条件不变时，一种 
物品价格上升，该物品供给设 增加； 一种物品价格 K 降，该物品供 给虽也 
减少。 

图 4-5 中的表格忐明了市场 L 的一个冰淇淋卖者 Ben 在各种冰淇 
淋价格时的供给员。1价格低于 I 美元时， Beit 根本不供给冰淇淋。随 


供给 

卖者愿意并 a 能 
够出售的一种物 
品的数蜃。 


供给 定理： 

认为在其他条件不 
变时，一种物品价 
格上升，该物品供 
给量增加的观点。 
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供 给表： 

表示一种物品的价 
格与供给懂之间关 
系的表格。 


供给表是表示在每种价 
格水平下的供给 M 的表 
格。根据供给表幽出的 
供给曲线表示一种物品 
的供给 f 如何随其价格 
的变动而变动。由于价 
格越离 ，供给多，所 
以.供给曲线向右 t 方 
傾斜， 


供给 曲线： 

表示 一 种物品的价 
格与供给量之间关 
系的图形。 


80 < 经济学原理 


着价格上升，他供给的数量越来越多。这是供给表 （supply schedule ), 它 
表示在影响某种物品的生产者想出俾数1的其他因索都保持不变的情况 
下，该物品的价格和供给最之间的关系。 


il 4 - 5 Ben 的供给表与供给曲线 


冰淇淋蛋卷的 
价格（美元） 

冰淇淋蛋卷的 
供给 S (个） 

0.00 

0 

0.50 

0 

1.00 

I 

1.50 

2 

2.00 

3 

2.50 

4 

3.00 

5 



阉 4-5 中的图形用表中的数字说明了供给 定理。 把价格与供给量 
联系在一起的曲线称为供给曲线 （supply curve )。 供给曲线向右上方倾 
斜，是闪为在其他条件相同的情况下，价格越卨意味着供给童越多。 
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4 . 3.2 市场供给与个人供给 



正如市场需求是所有火者需求的总和一样，布场供给也是所夼卖者 
供给的总和。图4 -6 中的表格是布场卜.的两个冰淇淋生产者—— Ben 和 
Jerry ——的供给表。在任何一种价格水平下， Ben 的供给表告诉我们 Ben 
供给多少冰淇淋，而 Jerry 的供给表告诉我们 Jerry 供给多少冰淇淋。市场 
供给是这两人的个人供给的总和。 


® 4 - 市场供给是个人供给之和 


? 冰淇淋蛋卷的价格（关元） 

Ben (个） 

Jerry (个） 

市场（个） 

0.00 

0 

+ 0 = 

0 

0.50 

0 

0 

o 

1.00 

1 

0 

1 

L 50 

2 

2 

4 

2.00 

3 

4 

7 

2.50 

4 

6 

10 

3.00 

5 

mmmt 

8 

13 


Ben 的供绐 + Jerry 的供给 = 市场供给 


冰淇淋淇 冰 m 淋钳 冰淇淋 s 



冰淇淋的*崤冰 m 灕*® 的數犖 tt ) 冰 m 琳*卷的数》(个> 


市场供给 i 是在每种价 
格水平下所有卖者的供 
给歎之和，因此，可以 
通过水平地相加个人供 
给曲线得出市场供给曲 
线：在价格为2美元时, 
供给3个冰淇淋蛋 
供给4个冰 
淇淋蛋卷。在这-价格 
水 f 下.市场供给 t 足7 
个冰淇淋蛋卷， 


图 4-6 中的图肜表示对应于供给表的供给曲线。和需求曲线一样， 

我们 / jCf , 加总个人供给曲线来得出市场供给曲线。这就是说，为了得 
出任心价格水平下的总供 给敢， 我们把个人供给曲线横轴上标岀的 

个人供给欺相加。市场供给曲线表示，在影响某种物品的生产者想出钙 〃 

数量的其他闪素都保持不变的条件下，该物品的总供给量如何随其价格 
的变动而变动》 


4 . 3.3 供给曲线的移动 

由于市场供给曲线假设其他条件+变，4这些因索中的一个因索变 
动时，该 曲线将发牛移 动。例如，假设糖的价格 f 降 r 。 由于糖是生产冰 
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淇淋的•种投人品，所以，糖的价格下降使销堪冰淇淋更有利可图。这就 
增加 r 冰淇淋的供 给：在 任何一种既定价格水平下，虞者现在愿览生产更 
多的冰淇淋。冰淇淋的供给曲线向右移动。 

图4 -7 说明了供给曲线的移动。使每一种价格水平的供给 量都增 
加的仟何 种 变动，例如，搪的价格下降，都会使供给曲线向右移动.我们 
称之为辦學增力. II 。同样，使每-种价格水平下的供给量都减少的任何一 
种受动“麁缶给曲线向左移动，我们称之为供给减少。 

參 ♦ _ • 


图 4- 7供给曲线的移动 


使任何既定价格水平 F 
卖者生产的数都 
增加的任 K — 种变动, 
都会使供给曲线向右移 
动„使任何既定价格水 
平下卖者®5牛产的数 
«都《少的任何一种变 
动.》会使供给曲线向 
左移动 


冰淇淋蛋 
卷 的价格 



有许多变最会使供给曲线移动，以下是一些最重要的变董： 

投入品价格为了生产冰淇淋，卖者使用各种投人品 ：奶油 、糖、香 
料、冰淇淋机、生产冰淇淋的厂房，以及搅拌各种材料并操作机器的工人 
的劳动。当这迚投入品中的一种或儿种价格 h 升时，生产冰淇淋就变得 
不那么有利可图，企业供给的冰淇淋就会变少。如果投入品价格大幅度 
上升，企业可能会停止营业，根本不再供给冰淇淋。因此，一种物品的供 
给量与牛产这种物品所用的投人品的价格负相关。 

技术把各种投人品变为冰淇淋的技术也是供给世的另一个决定因 
素。例如，机械化冰淇淋机的发明减少了生产冰淇淋所必需的劳动景。 
技术进步通过降低企 业的牛 产成本增加了冰淇淋的供给虽。 

预期企业现在的冰淇淋供给炕还取决于对未来的 M 期。例如，如 
果预期未来冰淇淋的价格会 hJI •，企业就会把现在生产的一些冰淇淋贮 
存起来，而减少当前的市场供给。 

卖者的数置除 T 以上影响单个卖者行为的因素以外，市场供给还 
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取决于这些卖者的数 fi 如果 Ben 或 Jerry 退出冰淇淋经赀市场.市场供 

1 

给将减少。 

总结 供给曲线表氺在其他所有影响卖者的变虽保持不变的情况 
下，一种物品的价格变动时，该物品的供给置会发生什么变动。当这咚变 
董中的-个 变动时，供给曲线就会发生移动。表4 -2 列出了影响牛产者 
出售物品数 M 的变 M 。 


表 4 影响卖者的变量 


! 变胃 

这些变斌的变动将 i 

价格 

表现为沿着供给曲线的变动 I 

投人品价格 

使供给曲线移动 ] 

技术 

使供给曲线移动 | 

预期 

使供给曲线移动 

卖者的数母 

使供给曲线移动 


该表列出/可以影响 ill 
场上供绐 a 的变 a t s 
注意的是价格所起的特 
殊 作用： 价格变动表现 
为沿捋供给曲线的变 
动.而其他仔何一个变 
a 的变动都将使供绐曲 
线移动 a 


冉 is —次，为 n 己住是供给曲线的移动还是沿着供给曲线的变动. 
要记住，只有当不用坐标轴表示的相关变 鼠发生 变动时，曲线 j 会移动 o 
价格用纵轴表示，因此价格的变动表现为沿存供给曲线的变动。与此相 
反，由于投人品的价格、技术、预期和卖者的数墩不用任何一条坐标轴表 
示，因此其中任何一个变量的变动都将使供给曲线移动。 


即问即答 • 编出一个比萨饼月供给表的例子，并画出隐含的供给曲 
线。 • 举出一个将使这条供绐曲线移动的因素的例子，并简要解释你的 
理由。 • 比萨饼价格的变动会使这条供给曲线移动吗？ 

4.4 供给与需求的结合 


在分别分析 T 供给和需求之后，现在我们把它们结合起来说明，它们 

将如何决定市场上一种物品的销俦量和价格。 均衡： 

市场价格达到使供 
给星与恋求垦相等 

4.4.1 均衡 的水平时的状态。 


阌4 -8 屮同时给出了浪场供给曲线与市场需求曲线。要注意的是， 
供给曲线和需求_线相交于一点，这一点被称为市场的均衡 （ eqin ' Hbri - 
um ) o 这两条曲线相交时的价格被称为均衡价格 （equilibrium price ) ，而相 
交时的数垣:被称为均衡数置 （equilibrium quantity )。 在这电，冰淇淋蛋卷 
的均衡价格为2美元，均衡数 M 是7个。 


均衡 价格： 

使供给与霈求平衡 


的价格。 

均衡 数量： 

均衡价格下的供给 


1与需求1。 
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均衡出现在供铪曲线与 
潘求曲线相交的那一 
点。在均衡价格时，供 
给1等于求 M ， 在这 2.00 

里，均衡价格是2笑元： 

在这一价格时.冰淇淋 
蛋卷的供给 ti!7 个,； 

求 t 也是7个 # 


图 4-8 



0 


1 2 3 4 5 6 


8 9 10 II 12 13 

冰 淇淋蛋 卷的数 at (个） 


过剩： 

供给 s 大子 需求 i 
78 的状态。 


短缺： 

需求量大于供给 i 
的状态。 


字 典中，这个同的定义是各种力量处于平衡的状态——这个定 
义也描述了 Ifj ••场 •均衡。 

平呼•亨享:孕 學寧^ •士珐 裇： 

浴畲桌 ， w 为在这一价格水平 r,mk •上的每一个人都得到了满足: 
买者买到 r 他想买的所冇东两，向卖者卖出 r 他想卖的所有东西。 

买者与卖者的行为自然而然地使市场向供给与需求的均衡变动。为 
了说明原因，我们来呑一下当心场价格不等于均衡价格时会出现什么 
情况。 

首先假设市场价格高于均衡价格，如图4 -9( a ) 幅所示。在每个冰 
淇淋蛋卷的价格为 2.5 美元时.物品的供给％ (10 个冰淇淋蛋卷）超过了 
需求量 （4 个冰淇淋蛋卷）。此时存在物品的过剩 （ surplus ): 在现行价格 
下，供给者不能卖出他们想卖的所有物品,，过剩有时也被称为學_•辦爭 
的状态。3在冰淇淋市场 L 存在过剩时，冰湛淋卖者会发现，他淥‘ 
装满了越来越多的他们想卖却卖不出去的冰淇淋。他们对过剩的反应是 
降低其价格。反过来，价格下降增加了需求 g , 并减少了供给 M 。 价格会 
持续下降.直到市场达到均衡时为止。 

假设现在市场价格低于均衡价格，如阁4 -9( h ) 幅所示。在这种情 
况下，每个冰淇淋蛋卷的价格是 1.5 美元，物品的箝求量超过了供给最。 
此时存在物品的短缺 （ shortage ) :在现行价格下，苫求者不能买到他们想 
买的所有物品。短缺有时也被称为學，-半的状态。3冰淇淋市场出现 
短缺时，买者不得不排长队等候购 买'“ 〆 几个冰琪淋蛋卷。由于太多 
的买者抢购太少的物品.卖者可以抬高自己的价格而又不会降低销雋 g 。 
随着价格卜.升，需求量减少，供给馈增加，市场乂一次向均衡变动。 


蛋格> 
淋价元 
m 的美 
冰卷< 
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囹 4 非均衡的市场 





( a ) 超额供给 



在 （*) 幅中，存在超额供 
给。由于 2.5 美元的市 
场价格嵙于均衡价格， 
供给 S (10 个冰淇淋蛋 
#) 超过厂芮求鐘 （4 个 
冰淇淋$ 卷 ）■> 供给者 
努力通过降低冰淇淋蛋 
卷的价格来增加销雋 
IL 这使价袼向其均衡水 
平变动》在 ( b )_ 中.存 
在求。由于 1.5 
美元的市场价格低 f 均 
衡价格，篇求 S <10 个冰 
淇淋蛋卷）超过 f 供给 
M (4 个冰淇淋蛋铨）。 
由于有过多的买衷想买 
过少的物品，供给者可 
以利用短缺提高 价格， 
因此,在这两种情况 h '. 
价格调 i 都使市场向供 
给与洱求的均衡变动《 


因此，许多买者与卖者的活动自发地使巾场价格向均衡价格移动。 
一 0市场达到其均衡价格，所有买者和卖者都得到满足.也就不存在价格 
上升或 r 降的压力。不同市场上达到均衡的速度是不同的，这取决于价 
格调整的速度 9 在大多数 A 由市场上，由于价格最终要变动到其均衡水 
乎，所以，过剩与短缺都只是暂时的。实际上，这种现象非常普遍，因此被 
称为供求定理 （law of supply and demand ) :任 何一种物品价格的调幣都会 
使该物品的供给与需求达到平衡。 


供求 定理： 

任何一种物品价格 
的调整都会使该物 
品的供给与需求达 
到平衡。 
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4. 4.2 分析均衡变动的三个步骤 




到现在为止，我们已经明白 r 供给与需求如何共同决定市场均衡 ， i 订 
场均衡乂决定了物品价格，以及买者所购买和卖者所生产的该物品数餐。 
均衡价格和均衡数量取决于供给曲线和需求曲线的位置。当某些事件使 
其中一条曲线移动时，市场1:的均衡就改变了，从而将在买者和卖者之间 
产牛新的均衡价格和均衡数馱, 


图片 来 *: NON-SEQUI- 
TUR ® WILEY MILLEK. 
DIST. BY UNIVERSAL 
PRESS SYNDICATE. RE- 
PRATED WITH PERMIS¬ 
SION. ALL RIGHTS RE¬ 
SERVED. 



当分析某个事件如何影响一个市场上的均衡时，我们按三个步骤进 
行： 第一，我们确定该事件是使供给曲线移动还是使需求曲线移动，还是 
(在某些悄况下）使两种曲线都移动。第二，我们确定曲线是向心移动，还 
是向左移第三，我们用供求图来比较原来的均衡与新均衡，以说明这 
种移动如何影响均衡价格和均衡数最。表4 -3 概括了这三个步骤。为 
r 说明如何使用这种力•法，我们考虑可能影响冰淇淋市场的各种箏件。 


V < 1 分析均衡变动的三个步骤 


举例： 由于需求移动引起的市场均衡变动 假设某一年炱季，大气特 
別炎热。这种情况将如何影响冰淇淋市场呢？为 rw 答这个问题，我们 
遵循以上三个步骤进行。 

(|)天气炎热通过改变人们对冰 m 淋的嗜好血影响耑求曲线。这就 
是说，天气改变了人们在任何一种既定价格水平下想购买的冰淇淋数最。 
供给曲线不变，因为天气并不直接影响销饵冰淇淋的企卟。 

(2) 由于天气炎热使人们想吃史多的冰淇淋，所以.盂求曲线向右移 
动 0 图 4 -10 表示随着需求曲线从 a 移动到仏，⑷求增加 r 。 这种移动 
表明，在毎种价格水平下，冰淇淋的耑求 M 都增加了。 



1. 确定该亊件是使供给曲线移动还是使笛求曲线移动（还是使 
两者都移动）。 

2. 确定曲线移动的方向。 

3. 用供求阉说明这种移动如何改变均衡价格和均衡数 a 』 
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图 4 - H ) 需求增加如何影响均衡 



增加 



使任 H —种既定价格水 
平下霜求 S 增加的爭件 
使霱求曲线向右移动。 
均衡价格和均衡数垃都 
f 升 r t 在本例中，异 
常炎热的 I 季使买者斋 
垫41多冰淇淋。笛求曲 
线从 i >. 移动判仏,这就 
使均衡价格从 2 美元上 
升到 2.5 美; c , 而均衡败 
t 从 7 个增加到 10 个， 


(3) 正如阁 4 -10 所示，需求增加使均衡价格由 2 美元上升到 2. 5 美 
元，均衡 数量由 7个增加到10个。换句话说.天气炎热提卨了冰淇淋的 
价格，增加了冰淇淋的销售景 & 

曲线移动与沿着曲线的变动 我们注意到，当天气炎热使冰淇淋的 
谣求增加，并使其价格 „ h 升时，尽管供给曲线仍然相同，但企业供给的冰 
淇淋数 M 增加了。在这种悄况下，经济学家说，“供给量"增加，似“供给” 
不变。 

供给指供给曲线的位置，而旱指供给者希望岀售的数 a 。 在这 
个例尸中，供给没有改变，丙为天 kkk 并没有改变在任何一种既定价格 
水 平下企 业的销售愿望，而是改变 r 在任何一种既定价格水平下消费者 
的购买愿望，从而使需求曲线向右移动。需求增加引起均衡价格上升。 
q 价格上升时，供给量增加了。这种供给软的增加表现为沿若供给曲线 
的变动。 

总之，供给曲线的移动被称为“供给变动"，而需求曲线的移动被称为 
“需求变动”。条固定供给曲线的变动被称为“供 给蛩的 变动”，而 
沿着一条固定曲线的变动被称为“需求最的变动”。 

• 馨 

举例： 由于供给移动引起的市场均衡变动 假设在另一个复季，台风 
摧毁 r 部分 r 蔗 m ，并使糖的价格上升。这一事件将如何影响冰淇淋市 
场呢？为了回答这个问题，我们还足遵循三个步骤进行。 

(|)作为投人品之•，糖的价格匕升影响 r 冰淇淋供给曲线。它通 
过增加屮产成本，减少了企业在任何一种既定价格水平下生产并销俜的 
冰淇淋数钫。谣求曲线没变，因为投人品成本的增加诈没有 s 接改变家 
庭希错购买的冰淇淋数唐 
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使任何一种既定价格水 

乎 f 供给 i 减少 的亊件 

使供给曲线向左移动 B 

均餐价格上升.而均衡 


2.5 U 

f 

数 t 咸少。 本例中，糖 


(投 人） 的价格上升使卖 


••引 起价 

者供给的冰淇 W 减少 

1… 

r . 供给曲线从 s , 移动 

到 S ,. 从而使均衡价格 

从2美元上升到 2.5 美 

元 ，使均衡数 ft 从7个减 

少到4个^ 

格上升…… 

n 


1 糖价上升縝少 jf 
冰 m 淋的供给…… 



销忾租 m 少 


(3) 正如图 4 -11 表示，供给曲线移动使均衡价格从2美元上升到 
2.5 美元.使均衡数量从7个减少为4个。由于糖价 h 升.冰淇淋的价格 
上升了，而销售量减少 r 。 

举例 ：供给 和需求都变动 现在假设天气炎热和台风发生在同一个 
夏季。为了分析两个事件的共 ㈣ 影响，我们仍遵循二个步骤进行。 

(1) 我们确定，两条曲线都应该移动。天气炎热影响需求曲线，因为 
它改变 r 家庭在任何一种既定价格水平下想要购买的冰淇淋的数景。同 
时，.当台风使糖价上升时，它改变了冰淇淋的供给曲线，因为它改变了企 
业在任何一种既定价格水平下想要出售的冰淇淋的数爾。 

(2) 这两条曲线移动的方向与我们以前的分析中它们的移动方向相 
同： 需求曲线向右移动，而供给曲线向左移动，如图4 -12 所示。 

(3) 正如图4 - 12所示，根据需求和供给变动幅度的相对大小，可能 
会出现两种结果。在这两种情况下，均衡价格都 h 升了。在 U ) 幅中，需 
求大幅度增加.而供给减少很少，均衡数埴增加 r 。 与此相比，在 （ b ) 幅 
中，供给大幅度减少，而需求增加很少，均衡数录减少了。因此.这些亊件 
肯定会提高冰淇淋的价格，但它们对冰淇淋销售 S 的影响是不确定的（也 
就是说，朝哪个方向变动都是可能的） 


(2) 供给曲线向左移动，因为在任何一种价格水平下，企业愿意并能 

够出俾的总量减少了 e 图4 - 11表明，随苍供给曲线从 S , 移动到供 

给减少了。 U 

• • 

fti 4-11 供给减少如何影响均衡 


淋价 .y 
m 的 XI 
冰栓 ( 
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® 4 -12 供给和需求的移动 




在这里，我们考察洛求 
增加的同时供给 咸少的 


情况。可能有两种结 
果 c 在 （《) tt 中，均衡价 


( a ) 价格上升，数萌增加 


格从 P , 上升为 P ,. 均* 



数》从增加 到仏。 
在 （ b ) 鎬中，均衡价格也 
是从 P , 上升为/ V 但均 
衡数釐从下降为久。 
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总结 我们刚刚看到 f 如何用供求曲线分析均衡变动的三个例 
只要一个事件移动了供给曲线或需求曲线，或同时移动了这两条曲线，你 
就可以用这些工具预测这个事件将如何改变均衡时的销售 M 和销隹价 
格。表 4-4 表示这两条曲线移动的任意一种组合的预期结果。为 r 确 
信你懂得 r 如何运用供求工具，在这个表屮挑出几项，确倍你可以解释表 
中给出的预期结果。 


作为一种即问即答.确 
倌你能用供求圈解释该 
表中的至少几种 w 况。 


即问即答 • 用供求图分析，如果西红柿价格上升，比萨饼市场会发 
生什么变动。 • 用供求图分析，如果汉堡包价格下降，比萨饼市场会发 
生什么变动。 

新闻摘录 

氦气市场 

下面的分析说明了供给与需求是如何相互影响的。 

当需要气球时，氦气供给短缺 

Ana Campoy 

锡拉丘兹大学 （ Syracure University ) 的物理学家 Gianfranco Vidali 把他 
的大部分时间用于研究在外空间制造微量元素，但是两个月前，他突然放 
弃了他的空间研究，去 解决一 个地球上的问 题：全 球氦气短缺。 

这种因使用在宴会飞行气球和 Goodyear 汽艇中而为人熟知的空气成 
分，也是某个 IF 在发展中的科学研究领域的命根子。 Vidali 先生用氦气 
{ 这种气体在加压时会变成地球上最冷的液体）来创造与外太空类似的状 
态。没有它，他就无法工作。因此，当他的氦气供给商通知他要削减对其 
实验室的氦气供应时， Vidali 先生说，“这把我们推到了绝境。" 

浓度不同的氦气存在十世界上的大然气矿藏中，而且要用一种特殊 
的加1过程把它分离出来。随着石油和天然气的减少，以前很容易得到 
的氦气的供给也止在减少（供给曲线向左移动）。同趵，在过去50年间， 
科学研究使用的氦气迅速成倍增加（需求曲线向右移动）。生产电脑微型 
集成电路、平面显不器、光纤技术和进行磁共振成像 { MR 1)、 扫描机和焊 



闬片来源： ® LOUIE 
PSIHOYOS/SCIEKCE 
FACTION/GETTY 
IMAGES. 


表 4-4 当供给或需求变动时，价格和数置会发生什么变动 



供给未变 

供给增加 

njrT ’ 丁 L 

供给减少 

需求未变 

价格相间 

价格下降 

价格上升 


数&相同 

败童增加 

数 t 减少 

霱求增加 

价格上升 

价格不确定 

价格上升 


数鱿增加 

数贵增加 

数績不确定 

需求减少 

价格下降 

价格下降 

价格不确定 


数最减少 

数确定 

数最减少 | 
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接机等都需要氦气。 

—些世界 t 最大的氦气生产工厂出现的小故障使去年的供给21-步 
紧缩（供给曲线乂向左移动）。随着供给趋紧，这几个月来，价格大幅度上 
升。 对于一 个纽约的实验室而言，氦气价格从夏季末的每升接近 4 美元 
上刃到 8美元（均衡价格上升}。 

结果是 ：氦气 使用者一从宴会筹划者到焊接工厂——的使用量都 
减少了（沿着需求曲线的变动）。大型的工业制造商，采取了诸如安装氦 
气再循环设备等措施，从而可以更好地应对氦气短缺。受影响最严重的 
是国家控制资金的科研团体。 

氦气价格大幅度上升的代价可能是一些独立实验室被迫关闭（其中 
有许多实验室这些年来取得了重大的研究成果），并放缓了一些人型研究 
中心的工作速度。氦气被用于一些致命性疾病治疗方法的研究，创造新 
的能源来源，并回答关于宁宙如何形成的问题…… 

专家预测，这种情况最终将使许多氦气使用者退出该市场，他们将找 
到替代品或修改现有的技术。部分气球企业正用含氦暈少的气体来填充气 
球。一达焊接者正在使用氩气。工业使用者正在安装循环使用系统…… 

CUNY 的研究人员 Reem Jaafar 说，如果氦气的价格保持在现有水平 
上，她将从事物理学另一个领域的研究。她说 ：“如 果你的研究资金是固 
定的，而且你必须把它都用在氦气上，那么你就什么也剩不下了。" 

资料 来源： The Wall Street Journal , December 5, 2007. 



新闻摘录 

自然灾害之后物价上升 

当飓风这种自然灾害袭击某个地区时，汽油和瓶装水这类基本商品! 

会出现需求增加和供绐减少的情况。需求曲线和供给曲线的这种移动引 I 
起物价上升，使一些人抱怨“价格欺诈”。但是，正如记者 John Stossel 在| 

他的评论文章中说的，灾害袭击之后的高价格也有其好处。 I 

赞扬价格欺诈 i 

John Stossel 

政治家和媒体对卡特里娜飓风之后的物价上涨极为愤慨。他们要求 | 

惩罚加油站和水供给商。 i 

如果你想打倒那些卑鄙、贪婪的奸商，那么制定一系列的反“欺诈"规 | 

则就 是一件 好事。但是，如果你是反“价格欺诈"的法律所针对的人群之 I 
一，那么你的日子就不好过了。 | 

我们假设这样一个场 景：你 口干舌燥——担心自己的孩子会脱水 。I 
你找到一家开门的商店，而且店牛人认为乘人之危是不道德的，因此，他 I 
不会比上一周多收你一毛钱。但是，你无法从他这里买到水。水卖完了。 i 
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你继续当你的顾客，并最终发现了面目狰拧的价格欺诈者。他上周 
I 卖丨美元的 一瓶水 现在是"可耻"的价格——比如说 20 美元。为了在灾 
| 害中活下去，你支付了这个价格。 

! 你对这个价格欺诈者非常不满。但是如果他不要价20美元，他的水 

!早就卖完了。正是这个价格欺诈者的"趁火打劫"救了你的孩子。 

I 孩子之所以得救，是因为人们关注自己的利益。在你去水供给商那 

| 里时，其他人已经去过了。在丨美元一瓶时，他们把水囤积起来了。在20 
| 美元一瓶时，他们更漢慎地购买。通过要价20美元，价格欺诈者确信他 
I 的水卖给了真正需要它的人 。 

I 那些被愚 S 的政治家认为是最残酷的人正在做对人们最有帮叻的 

I 事。由于预期瓶装水的需求将增加，他们去购买了大量瓶装水，并计划以 
!惊人的利润再出售。如果他们没有这样做，那些最需要水的人就得不 
i 到水。 

I 可以由志愿者提供水吗7肯定有一些人会出于仁慈帮助其他人。佢 

I 是我们不能指望仁慈之心。正如亚当 • 斯密所 写的： "我们每天所需的食物 
| 和饮料，不是出自屠户、酿酒师或面包师的恩惠，而是出于他们利己的打算 
I 从店主的角度考虑一 下：如 果他不想获得高利润，他为什么要幵商 

: 店？留在灾区是危险的，而且意味着为了满足陌生人的需要而放弃与家 
| 人在一起的机会。他为什么要承担这种风险？ 

! 在灾难发生之后，许多服务——比如修屋顶、木匠活或移树——的需 

I 求都是巨大的。当重建新奥尔良的时刻来临时，可以大胆地预料当地木 
| 匠存在短 缺：这 个城市自己的木匠人数是不够的。 

| 如果这是一个集权主义的国家，政府可以命令一群匠人到新奥尔良 

I 来。但在自由社会中，必须说服这些匠人离幵他们的住所和家庭，离开他 
| 们的雇主和客户，并从其他地方（比如说威斯康星州）来新奥尔良工作。如 
=果他们在路易斯安那州赚的钱并不比在威斯康星州多，他们为什么要来？ 

| 一些人可能会受成为英雄的愿望的激励而来到这里，但我们不能指 

| 望有足够的英雄来满足人们的需求。一周又 一周， 大多数来灾区工作的 
| 人的目的和大多数美国人工作的目的一样 ：为了 赚钱。任何一个愿意到 
灾区的匠人都必须得到比他在家乡更高的工资，否则他就不会来。如果 
非要把其收入限制在暴风前新奥尔良同事的收入水平，即使是一个想要 
成为英雄的人也会 说：" 真该死！" 

如果他的收费与他的冒险是相当的，他也可能受到他想帮助的那些 
人道德上和法律上的谴责。但是这些人并不懂基本的经济学。强迫价格 
下降，你就会把供给者赶走。让市场发挥作用，供给者就来了。而且，竞 
争会使价格下降到灾难挑战所允许的水平。即使是穷人也可以得到供给 
短缺的物品。 

正是 u 价格欺诈者"们带来了水，运来了汽油，修缮了屋顶，重建了城 
市。"价格欺诈者“们拯救了生命。 

资料 来源： Townhall . com f Scplembrr 7 , 2005. 
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4.5 


结论 ：价格 如何配置资源 


[bpSage 


本葶分析了单个 if / 场 h 的供给与 滿求。 尽管我 们的讨 论集中在冰淇 
淋市场上 ，但 所得出的结论也适用于大多数其他市场。只要你到商店去 
买东西，你就对该物品的需求做出了贡献。只要你找工作，你就对劳动服 
务的供给做出 r 贡献。 由于供给与需求是如此普遍的经济现象，所以，供 
求模型是-种十分有用的分析工具。在以后各孩中我们会经常使用这个 
模费。 

第1章中讨论的学!冬丨乎孕之一是，市场通常是一种组织经济 
活动的好方法。虽然雀 ★蚣士 是好还是坏仍然为时过但在本 
章中.我们开始 r 解市场是如何运行的。在任何一种经济制度中，都不得 
不在各种竞争性的用途之间分配稀缺的资源。市场经济利用供给与需求 
的力钕来实现这个 II 标。供给与需求共同决定了经济中许 多+同 物品与 
劳务的价格，而价格乂是引导资源 配肾的 信号。 




，美元 •” “…… 又乃芙分 • 


H 片 来源 : ©2002 THE NEW YORKER COLLECTION FROM CARTOONBANK. COM. ALL RIGHTS RESERVED. 

例如，考虑一下海滩土地的配置。 由丁这 种土地的数录有限，并不是 
每一个人都能享受到住在海边的奢华牛活。谁会得到这种资源呢？答案 
是任何•个 愿意曲 且能够支付这种价格的人。海滩 i •.地的价格会不断调 
整， A 到这种土地的需求量与供给》达到平衡。因此，在市场经济中，价 
格是配腎稀缺资源的机制。 

同样，价格决定了谁牛产哪种物品，以及生产多少。例如，考虑一 F 
农业的情况。由亍生存需要食物，所以必须要有一些人从事农业。什么 
因索决定谁是农民，谁不是农民呢？在•个自由的社会中，并没有一个做 
出这种决策并确保食物供给充足的政府计划机构。相反，把一部分人配 
置到农业中是基于 T 百万人的 T ： 作决策。这种分散的决策制度运行良 
好，因为这些决策是根据价格做出的。食物的价格和农业工人的工资（他 
们劳动的价格）会+断调整，从而确保了有足够的人选择从事农业。 
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如果一个人从未见过市场经济的运行.匕述整个思想石-起来能足 
荒谬的。经济是 rtU 午多从 事各种相互依存活动的人纟 H 成的群体。 KHI 么 
来避免分散决策陷人混乱呢？用什么来协调 f 白力存 + M 能力 W 欲望的 
人的行动呢？用什么来保证需要完成的事情实际 _ h 也得以完成呢？用一 
个词来 W 答，那就是如果止如亚当 • 斯密的著名论断所说，是山- 
只看不 见的手 引导着'市*场经济，那么，价格制度就是这只看不见的手用来 
指挥经济交响乐队的指挥棒。 




内容提要 

o 经济学家用供求模型来分析竞争 d / 场。 
在竞争性市场上，有许多买者和卖者.他 
们每个人对 fff 场价格影响很小，甚至没 
有影响3 

o 斋求曲线表示价格如何决定一种物品的 
需求罱，根据谣求定殚，随农-种物品 
价格 F 降.需求 S 增加。闪此，蒞求曲线 
向右下方倾斜。 

◎ 除 r 价格之外，决定消费者想购买多少 
物品的其他因素包括收人、替代品和互 
补品的价格、嗜好、预期和买者的数贵 
如果这些因素屮的一种改変 r ， 需求曲 
线就会移动。 

o 供给曲线表示价格如何决定一种物品的 
供给量。根据供给定理，随着一种物品 
价格上升，供给 ft 增加 D 闪此，供给曲线 
向右卜.方倾斜。 

◎除 r 价格之外，决定生产者想出售多少 
物品的其他因素包括投人品价格、技术、 
预期和卖者的数 M 。 如果这些因素中的 
一种改变了，供给曲线就会移动。 


o 供给曲线与需求曲线相交决定 r 巾场均 
衡。卢价格为均衡价格时，需求 a 等于 
供给量。 

© 买者与卖者的行为会0然而然地使市场 
趋向于均衡。当中场价格高于均衡价格 
时，存在物品的过剩，引起市场价格 K 
降 。 当市场价格低于均衡价格吋，存在 
物品的短缺，引起市场价格上升,， 

O 为了 分析某 个事件如何影响一个市场， 
我们用供求图来考察该事件对均衡价格 
和均衡数鼠的影响。我们遵循三个步骤 
进 行：第 •，确定该事件是使供给曲线移 
动，还是使浠求曲线移动（还是使两者 
都移动 K 第二，确定曲线移动的方向。 
第三，比较新均衡与原来的均衡 u 
o 在市场经济中，价格是引导经济决策，从 
时配置稀缺资源的信号^对于经济中的 
毎一种物品來说，价格确保供给与需求 
达到平衡。因此，均衡价格决定 r 买者 
选择购尖多少这种物品，以及卖者选择 
生产多少这种物品。 




巾场 

竞争市场 
需求最 
需求定理 


需求表 
需求曲线 
TH 常物品 
低档物品 


替代品 
互补品 
供给量 
供给定理 
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供给表 
供给曲线 
均衡 


均衡价格 
均衡数最 
过剩 


短缺 

供求定理 


^3 

1 -什么 是竟争 市场？ 简申- 描述一种不是完 
全竞争的市场。 

2. 什么因素决定买者对一种物品的需 
求量？ 

3- 什么是霜求表和需求曲线？它们之间是 
什么关系？为什么需求曲线向右下方 
倾斜？ 

4. 消费者嗜好的变化引起沿者需求曲线的 
变动，还是需求曲线的移动？价格的变 
化引起沿着需求曲线的变动，还是需求 
曲线的移动？ 

5. Popeye 的收人减少了，结果他买了更多 
的菠菜。菠菜是低档物品，还是正常物 
品？ Popeye 的菠菜需求曲线会发生什么 
变化？ 

6. 什么因素决定了卖者对一种物品的供 


给 M ：? 

7. 什么是供给表和供给曲线？它们之间是 
什么关系？为什么供给曲线向右上方 
倾斜？ 

8. 生产者技术的变动引起沿着供给曲线的 
变动，还是供给曲线的移动？价格的变 
化引起沿着供给曲线的变动，还是供给 
曲线的移动？ 

9. 给市场均衡下定义。描述使市场向均衡 
变动的力量。 

10. 啤酒与比萨饼是互补品，因为人们常常 
边吃比萨饼，边喝啤酒。当啤酒价格上 
升时，比萨饼市场的供给 、需求 、供给 
最、需求量以及价格会发生什么变动？ 

11. 描述电场经济中价格的作用。 


问题与应用 

1. 用供求图分别解释以下 表述： 

a . “当寒流袭击佛罗里达时，全国超 rfi 
中的橘子汁的价格上升。” 

b . “当每年夏天新英格兰地区天气变暖 
时，加勒比地区旅馆房间的价格直线 
下跌 。” 

c - “当中东爆发战争时，汽油价格 t 升, 
而二手凯迪拉克车的价格下降。” 

2. “练习本需求增加提髙了练习本的需求 
最，但没有增加练4本的供给景。”这句 
话是对还是错？解释原因。 

3. 考虑家用旅行车市场0根据下面所列的 


事件.分别指出哪一种需求或供给的决 
定因素将受到影响。同时还要指出，需 
求或供给是增加/，还是减少了。然后 
画图说明该事件对家用旅行车价格和数 
董的 影响。 

a . 人们决定多生孩子。 

b . 钢铁 X 人罢工，致使钢材价格上涨。 

c . 工程师开发出用于家用旅行车生产 
的新的自动化机器。 

d . 运动型多功能车价格上升。 

e . 股市崩溃减少了人们的财产。 

4. 找出以下分析的漏洞 ：“如 果更多的美国 
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人进行低糖饮食，对面包的需求将会 K 
降。面包的需求下降将引起面包的价格 
下降。然而，价格下降又将使需求增加。 
最后，在新的均衡，美国人所消费的面包 
数贵町能比最初还多。" 

5. 考虑 DVD 、 电视和电影院门票市场。 

a . 对每一■对物品，确定它们是互补品还 
是替代品： 

• DVD 和电视 

• DVD 和电影票 
• 电视和电影票 

b . 假设技术进步降低了制造电视机的 
成本。画一个图说明电视机市场会 
发生什么变动。 

c . 冉両两个阁说明电视机市场的变动 
如何影响 DVD 市场和电影票市场。 

6. 过去20年间，技术进步降低了电脑芯片 
的成本。你认为这会对电脑市场产生怎 
样的影响？对电脑软件呢？对打字 
机呢？ 

7. 运用供求阁，说明下列事件对运动衫市 
场的 影响： 

a . 南卡罗来纳的飓风损害了棉花作物 ^ 

b . 皮夹克价格下降。 

c . 所有大学都要求穿合适的服装做 
早操。 

d . 发明了新织布机„ 

8. 调査表明，年轻人吸食的毒品增加了。 
在随后的争论中，人们提出了两种 假设： 

• 繁力的削减增加了在大街上得到毐 

品的可能性。 

• 教育投入的削减降低了人们对吸毒 
危险性的认识。 

a . 用供求图分別说明这两种假设会如 
何引起毒品消费量的增加。 

b . 毒品价格变动的信息可以如何帮助 
我们辨別以上解释的对错？ 

9. 假定2010年是一个婴儿出生的短暂高 
峰。这种婴儿尚峰对2015年和2025年 
的保姆服务的价格有什么影响？（提 
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示:5岁的孩;子需势保姆，而15岁的人 
可以当保 姆。） 

10 . 番茄酱是热狗的互补品（以及调味 
品）。如果热狗价格卜.升，番茄酱市场 
会发生什么变动？番茄市场呢？番茄 
汁市场呢？橘子汁市场呢？ 

11 . 比萨饼冇场的苫求与供给表如 


价格（关元） 

需求甭（个） 

供给璜（个） 

4 

135 

26 

5 

104 

53 

6 

81 

81 

7 

68 

98 

8 

53 

110 

9 

39 

121 


a . 幽出需求曲线与供给曲线。该市 
场的均衡价格和均衡数最是 
多少？ 

b . 如果该市场上实际价格均衡价 
格，什么会使市场趋向 于•均•衡? 

c . 如果该 i|i 场上实际 价格辱 f 均衡价 
格.什么会使市场趋向 干•均’衡? 

12 . 考虑以下事件 ：科学 家发现，多吃橘子 
可以降低患糖尿病的 K 险；同时农民用 
r 新的肥料，提高了橘子的产最。说明 
并解释这咚变化对橘子的均衡价格和 
均衡数量 有什么 影响。 

13. 因为百吉阁与奶酪通常一起食用，所 
以，它们是互补品。 

a . 我们观察到奶酪的均衡价格与白'吉 
圈的均衡数 fi 同时上升。什么因素 
会引起这种变动——是面粉价格 F 
降，还是牛奶价格下降？说明并解 
释你的答案。 

b . 再假设奶酪的均衡价格上升了，但 
百吉阐的均衡 数菝减 少了。仆么因 
素会引起这种变动——是面粉价格 
匕升， 还是牛奶价格上升？说明并 


www. Top Sage, com 








解释你的答案。 

14. 假设你们大学里篮球票的价格是由市 
场力最决定的。现在，需求与供给表 
如下： 


价格（美元） 

需求录（张） 

供给登（张） | 

4 

10 000 

8 000 

8 

8 000 

8 000 

12 

6 000 

8 000 

16 

4 000 

8 000 

20 

2 000 

8 000 


a . 両出耑 求曲线和供给曲线。这条供 
给曲线有什么不导•常之处？为什么 
会是这样的？ 

b . 篮球票的均衡价格和均衡 数黾是 
多少？ 

c . 明年你们大学计划共招收5000名 
学生。新增的学牛.的谣求表如卜 


价格（美元〉 

窬求鼇（张） 

4 

4 000 

8 

3 000 

12 

2000 

16 

1000 

20 

0 


现在把原来的需求表与新生的需求表 
加在一起汁算整个大学的新需求表。 
新的均衡价格和均衡数量是多少？ 

15. 布场研究得出以下有关巧克力棒市场 
的 信息： 需求表 可以表 示为方 程式： 
(?° = 1 600 -300 P ，这 〆 是需求馱,/> 
是价格。供给表吋以表示为力 程式： 
Q s = 1 400 +700/\ 这里 f 是供给 M 。 
计算巧克力棒市场的均衡价格和均衡 
数墩。 
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第 5 章 

弹性及其应用 



TopSage 


•com 


假设某个串件使美国的汽油价格上升。这个事件可能是扰乱世界石 
油供给的中东战争，也可能是大大增加世界石油需求的中围经济繁荣，或 
者是议会通过 r 新的燃油税。美国消费者会对价格上升做出什么反 
应呢？ 

对这个问题的大 概回答 是很简 单的： 消费者将少买汽油。这是我们 
在上一章学过的简单的需求定理。但你可能想知道一个精确的回答。汽 
油的消费虽会减少多少呢？这个问题可以用被称为:的概念来回答， 
在本章中我们将提出弹性的概念。 ~ 

弹性衡 M 买者与卖者对市场条件变化的反应程度。当研究一些事件 
和政策如何影响一个市场时，我们不仅要讨论影响的方向，而且要讨论影 
响的大小。 IK 如我们将在本章中看到的，弹性可以应用于很多方面。 

但在继续本章内容之前，你可能会对上述汽油问题的答案感到好奇。 
许多研究考察了消费者对汽油价格上升的反应，而且，他们通常发现，需 
求量在长期中的反应大于短期中。汽油价格上升10%，使汽油消费量在 
—年后减少2.5% ,而在5年后减少6 %。汽油需求辑在长期中的减少量 
中，一半是因为人们开车少了，而另一半是因为他们转向节油型汽车。这 
两种反应都反映在需求曲线及其弹性上。 


5.1 需求弹性 


4:第4 t 介绍需求吋.我们注意到，当一种物品的价格降低，或买者 
的收人提高，或该物品替代品的价格提高，或该物品互补品的价格降低 
时.买者对该物品的需求通常会增加。我们对需求的讨论是定性的，而不 
是定量的。这就是说，我们之前只讨论了需求贵变动的方向，而不是变动 
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的大小。为了衡 a 消费者对这些变 m 变动的反应程度，经济学家用 r 弹 
性 （ elasticity ) 的概念。 

5. 1. 1 需求价格弹性及其决定因素 

需求定理表明，一种物品的价格下降将使其 需求量 增加。 需求价格 
弹性 （price elasticity of demand ) 衡录需求录对价格变动的反应程度。如果 
一种物品的需求量对价格变动的反应很大，就说这种物品的需求是富有 

着 • 

的。如果一种物品的需求量对价格变动的反应很小，就说这种物品 

求是 巧罕巧 炸的。 

任何二 “ n 的需求价格弹性都衡最当其价格上升时，消费者减少 
购买这种物品的意愿有多强。因此，弹性反映了形成消费者偏好的许多 
经济、社会与心理因素。但是，根据经验.我们可以总结出某些决定需求 
价格弹性的一般规律。 

相近替代品的可获得性 有相近替代品的物品的需求往往较富有弹 
性.因为消费者从这种物品转向其他物品较为容易。例如，黄油和人造黄 
油很容易互相替代。假设人造黄油的价格不变，黄油价格略有上升，就会 
使黄油销售》大幅度减少。与此相比，由于鸡蛋是一种没有相近替代品 
的食物，所以鸡蛋的需求弹性就小于黄油。 

必 需品与奢侈品 必需品的箝求往往缺乏弹性，而奢侈品的需求往 
往富有弹性。当看病的价格上升时，尽管人们看病的次数会比平常少一 
些，但不会大幅度地减少。与此相比，当游艇价格上升时.游艇需求: 软会大 
幅度减少。原 W 是大多数人把右病作为必需品，而把游艇作为奢侈品。当 
然 ，一 种物品是必需品还是奢侈品并不取决于物品本身固有的性质，而取决 
于购买者的偏好。对于一个热衷于航海而不太关注自身健康的水手来说， 
游艇可能是需求缺乏弹性的必黹品，而看病则是需求富有弹性的奢侈品。 

市场的定义 任何一个市场上的需求弹性都取决于我们所划定的市 
场范围。范围小的市场的需求弹性往往大于范围大的市场的需求弹性， 
因为范围小的士场 ]： 的物品更容易找到相近的替代品。例如，食物是一 
个广泛的范畴，它的需求相当缺乏弹性，因为没有好的食物替代品。冰淇 
淋是一个较狭义的范畴，它的需求较富有弹性，因为很容易用其他甜点来 
替代冰淇淋。香草冰淇淋是一个非常狹义的范畴，它的需求非常富有弹 
性，因为其他 U 味的冰淇淋几乎可以完全替代香草冰淇淋， 

时间框架 物品的滞求往往在长期内史'富有弹性。当汽油价格上升 
时，在最初的儿个月中，汽油的需求 E 只是略有烕少。但随着时间的推 
移，人们会购买更省油的汽车，或转 而乘坐 公共交通工具，或搬到离 X 作 

第5隹 


衡量需氺1或供给 
量对其某种决定 
因素的反应程度的 
指标。 

需求价格 弹性： 

衡置 …种物 品需求 
S 对其价格变动反 
应程度的指标，用 
霈求量变动百分比 
除以价格变动百分 
比来计算。 
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6( 大％ 


地点近的地力、在几年之内，汽油的葙求 s 会更大 裥度地 减少, 


5.1.2 需求价格弹性的计算 


JC 


c 


我们已经在一般意义上讨论了需求价格弹性，现在我们更精确地讨 
论如何衡量它。经济学家用需求 M 变动百分比除以价格变动0分比来计 
算需求价格弹性，即 


需求价格弹性= 


需求董变动百分比 

价格变动 S 分比 


例如，假定冰淇淋蛋卷的价格上升了 10% .使你购买的冰淇淋鼠减少 
r2o %。 我们计算出你的需求价格弹 性为： 


需求价格弹性= 


20% 

To% 



在这个例子中，弹性是2,表明需求蛩变动的比例是价格变动比例的 
两倍。 

由于一种物品的需求 Shi 其价格负相关，所以，数最变动的百分比 
与价格变动的百分比的符兮总是相反的。在这个例子中，价格变动的 
百分比是 If. 的 10% (表明 h 升），而笛求 M 变动的百分比是尽的 20% 
(表明减少)。由 f 这个原 W ， 蒞求价格弹性有时为负数。在中我 
们遵循一般做法，去掉负号，把所有价格弹性表示为正数（数学上称之 
为竿# @)。按这个惯例处理后，需求价格弹性越大，意 味右需求董对 
价4焱“感。 


5. 1.3 中点法：一个计算变动百分比和弹性的更 
好方法 


如果你想计算一条窬求曲线上两点之间的需求价格弹性，你将很快 
发现一个令人头痛的问题：从4 点到点的弹性似乎不同于从 5 点到4 
点的弹性。例如，看一下这些 数字： 

4点 ：价格 = 4美元，数量=120 
忍点 ：价格 = 6美元，数最 = SO 

从 A 点到点.价格上升了 50 %，数量减少了 33%，表明需求的价格 
弹性是33/50,即0.66。与此相比，从点到4点，价格下降了 33%，而数 
最增加了 50%,表明需求的价格弹性是50/33,即1.5。产生这种差别是 
因为上述变动百分比是根据不同的基础计算的。 

避免这个问题的一种方法是用宁 亨毕 计算弹件。计算变动百分比的 
标准方法是用变动 S 除以原来的水 i 此相似，中点法是用变动量除 
以原先水平与最后水平的中点值（或平均值）来计算变动百分比。例如，4 
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美元到 6 美元的中点值是 5 美元。因此，根据中点法，从4美元到6美元 
是上升了 40% ,因为 （6-4)/5 x 100% =40%。类似地，从6美元変动到 
4美元是下降 f 40 % a 

因为无论变动的方向如何，中点法给出的答案都是相同的，所以，在 
il •算两点之间的需求价格弹性时通常用这种方法。在我们的例子中 ， d 
点与点之间的中 点是： 

中点 •.价 格=5美元，数量= 100 

根据中点法，从4点到 B 点，价格上升 ; T 40%，而数 S 减少了 40%。 
同样，从 B 点到/ I 点，价格下降 r 40% , 而数量 增加了 40%。在这两种变 
动方向上，需求价格弹性都等于1。 

计算（(?,，,）和两点间需求价格弹性的中点法可以用以 f 
公式表示： 


需求价格弹性 


(<? 3 -<?,)/[(<?,+<?, )/ 2 ] 


(尸,-尸_>/「（/^ + /^)/2] 

分子是用中点法计算的数 S 变动白’分比，分母是用中点法汁算的价格变 
动百分比。只要计算弹性，你就应该使用以上公式。 

何在本书中，我们很少进行这种计算。在大多数情况下，弹性所表示 
的含义——需求1对价格变化的反应程度——比如何计算弹性史®要。 




5.1.4 各种需求曲线 

经济学家根据需求弹件对需求曲线进行分类。当弹性大于1，意即需 
求量变动的比例大于价格变动的比例时，需求是亭 f 呼 毕的； 当弹性小于 
1，意即需求量变动的比例小于价格变动的比例时，祕汆手事作 的；帟弹 
性正好等于丨，意即需求 i : 与价格 M 比例变动时，我们说需汆釭卷丰年-作。 

由 P 需求的价格弹性衡量需求最对价格的反应程度，所以，爸 Y 需求 
曲线的斜率密切相关。下面的拇指规则是一个有用的指导 ：通过 某一点 
的需求曲线越平坦，需求的价格弹性就 越大； 通过某一点的需求曲线越陡 
峭，需求的价格弹性就越小。 

图5 -1 描述了五种情况。极端的情况是 U ) 幅所示的；弹忭，需求 
琴幸不，準,需求曲线是一条垂直线。在这种情况 T , 无论价格如何变 
需敏是相同的。随着弹性增大.需求曲线越来越平坦，如 （ b )、 
( <0和幅所示。（0幅所示的是另一个极端，即需求李幸亨巧举。当 
需求的价格弹性接近无限大并且需求曲线变为水平时，嶔*‘7迻种情 
况.它表明价格的极小变动都会引起需求量的极大变动。 

最后，如果你觉得记住陌生的术语事弯学和哮罕巧学有困难，有一 
个记忆小转 门：閉 5 - I ( a ) 幅所示的缺 k '弹 Inelastici S 曲线，看起来 
很像字母 I 。这不是什么深刻的见解，但在下一次考试时也许会对你有所 
帮助。 
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00 完全无弹件的 需求： 弹性等 T "0 


( b > 缺乏弹性的 爾求： 弹件小于1 


苒求价格獬性决定 f 笛 
求曲线是陡_还是平 
坦。要注意的是.所有 
变动的百分比都是用中 
点法计算的。 




价格 
(美元) 


\ 价格离于4美元时， 
需求董为0 


•需求 


獻时. 


2价格正好为4荑元 W , 檇费 
者将 W 买任何一 种数置 


数鼸 


价《 

鳒求置是无•大的 

< c ) 完全有弹性的需 求： 殚性无穷大 


5.1.5 总收益与需求价格弹性 


总 收益： 

一种物品的买者支 
付从而卖者得到的 
量，用该物品的价 
格乘以销售量来 
计算。 


当研究市场上供给或需求的变动时，我们经常想研究的一个变量是 
总收益 （total revemie )， 即某种物品的买者支付从而卖者得到的量。在任 
何一个市场 t , 总收益是 Px (?， 即一种物品的价格乘以该物品的销售童。 
我们可以用图形来表示总收益，如图5 -2 所示。需求曲线下面方框的高 
是宽是（?。这个方框的面积 P x 等于这个市场的总收益。在 
图5 -2 中，/>=4美元 ，0 = 100,总收益是4美元 x 100,即400美元。 
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图 S -2 总收益 

价格 



P 


数爾 




买者支付的从而卖者作 
为收益得 拜的总 1等于 
S 求曲线 F ® 方框的面 
积.即 PxQ 。 在这里， 
价格为 4 美元，霱求 t 为 
100 .总收益是 400 美元。 



总收益如何沿着需求曲线变动呢？答案取决于需求的价格弹性。如 
果需求是缺乏弹性的，如图5 -3( a ) 幅所示，那么，价格上升将引起总收 

| fi 5-3 当价格变动时，总收益如何变动 




0»>需求缺乏押性的悄况 




价格变动对总收益（价 
格和数級的乘积）的影 
蜿取决于 笫求的 价格弹 
性。在 ( a ) 幅中. 笫求曲 
线缺乏禅性 6 在这种情 
况下，价格上升引起的 
窬求 M 威少的比例很 
小，因此.总牧益增加。 
在这里.价格从丨美元上 
升为3美元.引起 I 求1 
从100臧少为80,总收 
益从100美元增加到 
240美元。在 （ b ) 軀中, 
笛求曲线富有嬅性。在 
这种情况下，价格上升 
引起 的苗求1 减少 的比 
例很大.因此.总收益» 
少。在这里.价格从4美 
元上升为5美元. 引起笛 
求置从 》* 少为20,总收 
ii 从200美元 碱少为 100 
癸元。 


( b ) 需求窗有弹性的情况 
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益增加在这里，价格从1美元上升到3美元， ( Q 茁求 fi 只从100下降到 
80,因此，总收益从100美元增加到240美元 。 ^价格上升引起 PxQ 增加. 
是因为<?减少的比例小于 P 上升的比例。 

如果需求窝有弹性，我们得出相反的结 论：价 格上升引起总收益滅 
少。例如，在图5 -3( b ) 幅中，当价格从4美元上升到5美元时，需求量 
从50减少为20,因此，总收益从200美元减少为100美元。由于需求 
富有弹性，需求®减少如此之多，以至于需求 S 的减少大于它所能抵消 
的价格上升^这就是说，价格上升引起减少，是因为减少的比 
例大于 P 匕升的比例。 

虽然阁5 - 3 中的两个例 f 是极端情况，但它们说明了一些一般 
规律： 

_当需求缺乏弹性（价格弹性小于 1) 时，价格和总收益同方向变动。 

• 需求富有弹件（价格弹性大于 1) 时，价格和总收益反方向变动。 

• 如果需求是单位弹性（价格弹性正好等于丨）的，当价格变动时，总 
收益+变。 


5.1.6 沿着一条线性需求曲线的弹性和总收益 

我们来研究沿着一条线性需求曲线的弹性的变动，如图5 -4 所示。 
我们知道，直线的斜韦是不变的。斜串的定义是“向 t 景比向前量”，即价 
格变动（“向上量”）与数贵变动（“向前置”）的比例 3 这种特殊需求曲线 
的斜率不变是因为价格每上升1美元都会同样使需求贷减少两个单位。 

尽管线性需求曲线的斜率是不变的，但弹性并+是不变的。这是因 
为斜韦是两个变童变动的比率，而弹性是两个变 M 李兮中的比率。 
你可以通过观察图5 -4 中的表格看出这一点.该表 id 中'线性'需求曲线 
的需求表。该表用中点法计算需求价格弹性。在价格低 rftf 数景髙的各点 
上，需求曲线是缺乏弹 性的； 在价格高而数量低的各点上，需求曲线是富 
有弹性的。 

图 5-4 中的表格还列出了需求曲线上每个点的总收益。这些数字 
说明了总收益和弹性之间的关系。例如，当价格是1美元时，需求缺乏弹 
性，价格上升到2美元会使总收益 增加； 当价格是5美元时，需求富有弹 
性，价格上升到6美元会使总收益 减少； 价格在3美元与4美元之间时， 
需求正好是单位弹性，在这两个价格时，总收益相同。 

线性需求曲线的例子说明，在一条需求曲线上各点的需求价格弹性 
不一定是相同的。固定的弹性是可能的，但不总是这样。 
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-条线性*求曲线的斜 
率是不变的，但它的婵 
性并不是不变的。表中 
的蓠求表是用中点法来 
计算 a ? 求的价格掸性。 
在价格低如败*多的各 
点上 . s 求曲线是缺乏 
择性的； 在价格离而数 
a 少的各点上， s 求曲 
线是富有弹性的。 


新闻摘录 

能源需求 

什么使消费者减少汽油和电力的使用？ 

真正的能源节约者不穿羊毛衫。 

他们穿吗？ 

Anna Bemasek 

当卡特里娜飓风和丽塔飓风后石油和天然气价格上升时，布什总统要 
求美国人节省能源。例如，他要求人民减少非必要的旅行，或者互相搭车去 
工作。然后，在10月份白宮又开始了一场节省美国国内能源的运动，都是 
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围片来 源 ： ® DENNIS 
BRACK/UNDOV. 



一些老生常谈，例如，随手关灯和在阁楼安装更好的绝缘材料 u 

—些批评者嘲笑该计划是20世纪70年代离奇古怪思想的回放—— 
集中了过时的思想，这使人感到被剥夺和郁闷。然而，如果一种有效的能 
源政策从未付诸实施，这真让人深感遗憾。自从70年代以来，人们对于 
什么奏效、什么不奏效已经有了相当多的了解…… 

乐观主义基于几个原因。一个是市场力量可以有助于提供解决方 
法 ：高价 格本身会使人们减少消费。消费者对价格变动的反应——经济 
学家称为需求弹性——会有多大，一直是许多研究的中心。今天，经济学 
家相信他们已经提出 了一个 相当完善的能源使用的拇指法则。就比较容 
易衡1的电力而言，他们发现，当价格上升10%时，用电量大概减少3%。 
就煤气而言，价格上升10%引起需求减少2%左右。（更准确地说，是价 
格上升引起需求量减少2%，因为这种变动表示为沿着需求曲线的变 
动。一作者注 } 

在危机中，消费者的行为可以迅速变化。斯坦福大学的经济学教授 
Peter C . Reiss 和宾州大学沃顿商学院商业与公共政策教授 Matthew W . 
White 的一项研究提供了一些最新的证据。在研究2000年和2001年加 
州电力危机期间圣地亚哥的家庭时，他们发现，用电量下降得极快。在 
2000年夏天，当人们在60天内看到每月电费增加了 60美元左右时—— 
增加了 130%——家庭平均用电量减少了 12%。 

这种减少要求消费者的行为发生重大的改变。该研究的作者们发现， 
在夏季中期，很多家庭关闭了空调，并投资于新的节约能源的设备，等等。 

高成本并不是促使消费者减少能源使用的唯一力量。虽然公幵要求 
节约能源会遭到晚间电视节目上喜剧演员的嘲笑——回想一下吉米•卡 
特总统的羊毛开衫——但这种努力也会有相当大的影响。 

Reiss 教授和 White 教授发现，在圣地亚哥情况的确如此。2001年2 
月，当电力价格上升时，加州政府发起了一场号召家庭节约用电的运动。 
这起到了作用。 White 教 授说："到 2001年6月左右，这种公开倡议明显 
产生了很大的影响。 " 他还说，如果这类运动对于人们可以做什么及其产 
生的效果给出一个清晰的解释，就可以对消费者行为产生重要的影响。 

也许乐观主义最重要的原因是在促进节约能源中技术的作用。从 
1979年到1985年，在能源短缺后的一段时期中，美国人将其石油消费量 
削减了 15 % 0 —个最重要的因素是人们改变了在汽车购买方面的习惯。 
美国人发现，开节油型的汽车，而不是那些耗油型的汽车，并不会妨碍他 

们去任何想去的地方。 

资料来源 ： New York Times f November 13, 2005. 


_ 


5.1.7 其他需求弹性 


除 r 褡求价格弹性之外，经济学家还用其他弹性来描述市场上买者 
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的行为。 

需求收入弹性需求收入禅性 （income elasticity of demand ) 衡量消费 
者收入变动时需求 M 如何变动。需求收入弹性用笛求量变动的白分比除 


以收人变动的百分比来计算。即 

需求收人弹性= 


:求 M 变动百分比 

收人变动百分比 


IF . 如我们在第4葶中所讨论的，大多数物品是 iff 咚印 ：收人 提高, 
需求董增加。由于需求愤与收入同方向变动，所以 i 去4麁的收人弹性 
为止数。少数物品（例如，乘公共汽车）是咚 导：收 入提卨，需求贵减 
少。由于需求最与收人呈反方向变动，所以'低 Vi 物品的收人弹性为负数。 

即使在正常物品中，收人弹性的大小也差別很大。像食物和衣服这 
类必需品往往收人弹性较小，因为即使消费者的收人很低，他们也要购买 
一些这类物品。像鱼子酱和钻石这类奢侈品往往收人弹性很大，因为消 
费者觉得.如果收人太低，他们完令可以不消费这类物品。 


需求的交叉价格弹性需求的交叉价格弹性 （ cross-price elasticity of 
demand ) 衡童一种物品需求環:对另外一种物品价格变动的反应程度。需 
求的交叉价格弹性用物品】的需求蔚变动百分比除以物品2的价格变动 
百分比来计算。即 


需求的交叉价格弹性 


物丨 


的葙求 M 变动 IT 分比 


物品2的价格变动百分比 
交叉价格弹性是正数还是负数取决于这两种物品是替代品还是互补 
品。 lE 如我们在第4章中所讨论的，替代品是指通常可以互相替代使用 
的物品，例如汉堡包和热狗。热狗价格上升会使人们去叉•汉堡包来代替。 
由于热狗价格和汉堡包需求黾呈閘方向变动，所以，艽交叉价格弹性是正 


数。相反,互补品是指通常要一起使用的物品，例如电脑和软件。在这种悄 
况下，交叉价格弹性是负数，表明电脑价格上升会使软件的需求罱减少。 


即问即答 • 给出需求价格弹性的定义。 • 解 释总收益和需求价格 

弹性之间的关系。 


5.2 供给弹性 

当我们在第4章中讨论供给的决定因素时，我们注怠到•种物品 
价格上升时，该物品的卖者会增加供给贵。为了把对供给暈的说明从定性 
转向定量，我们要再次使用弹件的概念。 


第5章 



需求收入 弹性： 
衡里 -种物品需求 
鼍对消费者收入变 
动反应程度的指 
标，用需求屋变动 
百分比除以收入变 
动百分比来计算。 


需求的交叉价格 
弹性： 

衡 S — 种物品需求 
最对另一种物品价 
格变动的反应程度 
的指标，用第•种 
物品需求 M 变动百 
分比除以第二种物 
品价格变动百分比 
来计買。 
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5. 2.1 供给价格弹性及其决定因素 


100 


供给价格 弹性： 

衡量一种物品供给 
量对其价格变动反 
应程度的指标，用 
供给蛋变动百分比 
除以价格变动百分 
比来计算。 


供给定理表明，价格上升将使供给量增加。 供给价格弹性 （price elas ¬ 
ticity of supply ) 衡《：供给最对价格变动的反应程度。如果供给景对价格 
变动的反应很大.就说这种物品的供给是•，举 •的； 如果供给量对价格 
变动的反应很小，就说这种物品的供给是蛤+的。 

供给价格弹性取决于卖者改变他们物 品埴的 灵活性。例 
如，海滩土地供给缺乏弹性，是 W 为生产出更多这类土地几乎是不可能 
的。与此相比，诸如书、汽车和电视这类制成品的供给富有弹性，是因为 
当价格上升时，牛产这些物品的企业可以让工厂更长时间地运转。 

在大多数市场卜.，决定供给价格弹性的一个关键因素是所考虑的时 
间长短。供给在长期中的弹性通常都大于短期。在短期中，企业不能轻 
易地改变它们工厂的规模来增加或减少一种物品的产 S 。 因此，在短期 
中供给量对价格不是很敏感。与此相反，在长期中，企业可以开设新工厂 
或关闭旧 L 厂。此外，在长期中，新企业可以进人一个市场，旧企业也可 
以关门。因此，在长期中，供给量可以对价格做出相当大的反应。 


5.2.2 供给价格弹性的计算 


既然我们对于供给价格弹性 e 经有了一般性的了解，现在就让我们 
来更准确地说明它。经济学家用供给量变动百分比除以价格变动百分比 
来计算供给价格弹性。即 


供给价格弹性= 


供给量变动百分比 

价格变动百分比 


例如，假设每加仑牛奶的价格从 2.85 美元上升到 3. 15美元，牧场主 


每天生产的牛奶暈从9000加仑增加到11 000加仑。我们计算的价格变 


动百分比 如下： 

价格变动百分比= (3. 15 -2.85)/3.00 x 100% = 10% 

同样，我们计算的供给量变动 er 分比 如下： 

供给竜:变动百分比= (11 000 - 9 000)/10 000 x 100% =20% 

在这种情况下，供给价格弹 性是： 


供给价格弹件= 


20% 

To% 



在这个例子中，弹性为2表明供给 a 变动的比例为价格变动比例的两倍。 
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5.2.3 各种供给曲线 



由于供给价格弹性衡董供给量对价格的反应程度，所以它反映在供 
给曲线的形状上。图 5 -5 描述了五种情况。 一 种极端情况为零弹性，如 
( a > 幅所示，供给寧学，供给曲线是一条垂直线。在这种情况下，无 
论价格如何变动/供给量 kk 相同的。随着弹性的增大，供给曲线越来越 
平坦。这表明供给量对价格变动的反应越来越大。在 （ e > 幅所示的另一 
种极端情况下，供给宇幸专•事举。当供给价格弹性接近于无限大时就出 
现了这种情况。此时•，也4 娃“是 水平的，这意味着价格极小的变动都会 
引起供给量极大的变动。 


图 S -5 供给价格弹性 
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供给价格獬性决定了供 
给曲线是鼪 W 还是平 
坦。要注意的是.所有 
变动的百分比镩是用中 
点法计算的， 
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在一些市场 h , 供给弹性并不是不变的，而是沿肴供给曲线变动。 
图5 -6 表示一个行业的典型情况，在这个行业中，企业拥有的 I 厂的生 
产能力是有限的。在供给量水平很低时，供给价格弹性很高，表明企业能 
对价格变动做出相当大的反应。在这一范围内，企业存在未被利用的生 
产能力，例如全天或部分时间处于闲置状态的厂房和设备。价格的小幅 
上升使得企业利用这 种闲费 的生产能力是有利可图的。随着供给敏的增 
加，企业逐渐接近其最大生产能力。一旦其生产能力完仝得到利用，要想 
再增加产量就需要建立新工厂。要使企业能承受这种额外支出，价格就 
必须大幅度上升，因此，供给变得缺乏弹性。 

图5 供给价格弹性会如何变动 


由 f 企收 的生产能力通 
常有一个最大值，所以, 
在供给 M 低时，供给弹 
性会非 t 岛.时在供给 
V «时，供给弹性又会 
非 常低：在图 5 -6 中. 
价格从 3 美元 上升到4 
芙元时.供给 B 从100增 
加判 200 = 由]*•供给 a 
增加了 67% (用 中点法 
计算），大于价格上升的 
比例29%，所以，在这个 
范閑内.供给是富有弹 
性的。 与 此相反.当价 
格从 12 美元 h 升为15 
美元时.供给 fit 只从 500 
增加到 525, 由于供给 
杜增加的比例 小 f 
价格上升的比例22%, 
所以.在这个范围内，供 
给是缺乏弹 性的。 



图5 -6 给出了这种现象的一个用数字表示的例子。当价格从3美 
元上升到4美元时（根据中点法，上升了 29%),供给量从100增加到200 
(增加了 67% )。由于供给 M 变动的比例大于价格变动的比例，供给曲线 
的弹性大于丨。与此相比，当价格从12美元上升为15美元时（上升了 
22% ) ，供给量从500增加到 525( 增加了 5% ) 。在这种情况下，供给最变 
动的比例小于价格变动的比例，因此，供给曲线的弹性小于 U 


即问即答 • 说明供给价格弹性的定义 。 • 解 释为什么在长期内的 
供绐价格弹性与在短期内不同。 
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5.3 


供给、需求和弹性的三种应用 



农业的好消息对农民来说会是坏消总吗？为什么石油输出国组织 
( OPEC ) 不能保持石油的髙价格呢？禁毒增加还是减少了与毒品相关的 
犯罪？乍一看，这些问题似乎没有什么共同之处。但这？个问题都与市 
场相关，而所有市场都要服从于供给与需求的力量。在这里，我们用供 
给、需求和弹性这些万能的 n 具来回答这些养似复杂的问题。 

5. 3. 1农业的好消息对农民来说会是坏消息吗 

设想你是堪萨斯州一个种小麦的农民。由于你所有的收入都来自出 
售小麦.所以你下了很大 n 夫，以尽可能提高你的土地的生产韦。你关注 
天气和上壤状况，检丧 m 地以预防病虫害，并学4最新的农业技术。你知 
道，你的小麦种得越多，收成之后也就卖得越多， rfu _ M , 你的收人和你的生 
活水平也就越高。 

存一天，堪萨斯州立大学宣布: r 一项甫大发现 .. 该大学农学系的研 
究人员培會 出-种 新的小麦杂交品种.该品种吋以使每英由的小麦产铉 
增加20%。你对这条新闻办什么反应呢？这一发现会使你的状况比以前 
变好还是变坏呢？ 

回想一下第4章，我们回答这类问题时是用了三个步骤。第一步，我 
们考察足供给曲线移动还是需求曲线移动 u 第二步 ，我们考虑曲线移动 
的方向。第三步，我们用供求阁说明市场均衡如何变动。 

在这个例子中.新杂交品种的培育影响了供给曲线。由于新杂交品 
种提高了每英 w 土地上所能生产的小麦鼠，所以，现仵农民愿意在任何一 
种既定的价格水平 K 供给更多小麦。换句话说，供给曲线向右移动。需 
求曲线保持不变，因为消费者在任何一种既定价格水平 F 购买小麦产品 
的愿望并不受新杂交品种的影响。图5 -7 举例说明了这种变化。4供 
给曲线从移 动到乂 时，小麦的销售茕从100蒲式耳增加到110蒲式 
耳，而小麦的价格从3美元下降为2美元。 

新品种的培育使农民的状况变好 r 吗？耍回答这个问题，首先要看 
农民得到的总收益发生了怎样的变动《农民的总收益是/ > x <?， 即小麦价 
格乘以销售》。新品种的培育以两种相矛盾的方式影响农民。新杂交品 
种使农民生产了更多小麦增加 r ), 但现在每蒲式耳小麦的皙价下降 

r(p f 降 r )。 
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当农业技术进步使小灰 
供给从 S , 增加到 . S , 时, 
小產价格1*_降《由 f 小 
麦;5求缺乏惮性 .®ft 
11从100蒲式耳增加到 
110蒲式耳的比例小于 
价格从3关元下降为2 
艾•元的比例 k 结果.农 
K 的总收益从300龙元 
(3 关元 x 100〉 紱少为 
220美元 < 2美元 x 

I10K 



总收益增加还是减少取决于需求弹性。在现实中，像小麦这种基本 
食品的需求一般是缺乏弹性的，因为这些东西较为便宜，而且很少有好的 
替代品。 当需求 曲线缺乏弹性，如图5 -7 所示时，价格>_降引起总收益 
减少< 从这个图中你可以 看到： 小麦价格人幅度下降，时小麦销锷1只是 
略有增加。总收益从300美元减少为220美元。闪此.新杂交品种的培 
肓减少了农民从销售农作物屮所能得到的总收益。 

人们一定会感到奇怪，如果这种新杂交品种的培育使农民的状况变 
差为什么他们还要采用这种新品种呢？对这个问题的回答涉及 r 竞 
争市场如何运行的中心。由于每个农民都是小麦市场上微不足道的一分 
子.他把小麦价格视为既 定的。 对任何一个既定的价格来说，使用新品种 
以便生产并销售更多小麦会史好一些。但当所有农民都这样做时，小麦 
的供给增加： T ， 价格下降了，因而农民的状况也变坏了。 

尽管这个例子乍看起来只是假设的，何实际匕它有助 丁解释 过去一 
个世纪 以来荚 国经济的巨大变化。两良多年前，大部分美国人住在农村， 
对 农业生 产方法的了解是相当原始的，以至于我们大多数人不得不当农 
民，以牛产足够的食物，来养活全国的人口。但随着时间的推移，农业技术 
的进步增加 r 每个农民所能生产的食物由于食物的需求缺乏弹性，这 
种食物供给的增加引起了农业收益的减少，进而鼓励人们离开农、 Ik 。 

— 些数字表明 f 这种历史变革的程度。在1950年，美阒有丨000万人 
从事农业生产，占劳动力的 17%。 如今，从事农业的人不到300万，只占劳 
动力的2%。 这种变化与农业生产申的巨大提卨是一 致的： 尽管农玫人数 


.com 
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减少 f 70%，但 美国现 在生产的农作物与牲畜却是1950年的两倍多。 

这种对农产品布场的分析也有助于解释似乎自相矛盾的公儿 政策: 
某邺农业计划努力通过使农民不把自己的仝部土地都种 L 农作物来帮助 
农民。这些 H •划的目的是要减少农产品的供给，从时提高价格。由： P 对 
农民产品的需求缺乏弹性，如果他们向市场供给的产品减少了，他们作为 
一个整体会得到更多的总收益。从自己的、>:场出发，没有一个农民愿意 
选择荒废自己的土地，因为每个农民都把市场价格视为既定的。但是，如 
果所有的农民都一起来这样做，他们每个人的状况就会变得更好一些。 



年籽人.足的 . Mike 
有什幺 叔叔.你的 
H 题吗？ 祆场到底祌 
\ \了咚什么4: 西？ 



什么部没种， Rufus ! U 
不、仿由你.攻埼每年给八 
17 5万美元，而不、 it 戎年十 
任何东西. 



A 也 f •夂理糾其中的逍理， 
Kulus (E 这尖在大好了 f 
除丫 4国.办 会矸我 17 5 
fj h 元去神植22 000英亩 
的野革呢?! 




-我的国家 
真是补 贴的 
美丽榣地！ ！• 


V 





ffl 片 来源 ： DOONESBIRY © 1972 G. B. TRUDEAU. REPRINTED WITH PERMISSION OF UNIVERSAL PRESS 
SYNDICATE ALL RIGHTS RESERVED 

当我们分析农业技术或农业政策的影响时，记住这一点很 m 要 ：对农 
民有利的不一定对整个社会也有利。农业技术进步对农民而言可能是坏 
事， W 为它使农民逐渐变得不必要，似对能以低价买到食物的消费者而言 
肯定是好事。同样，旨在减少农产品供给的政策吋以增 加农民 的收人，但 
必然会以损宵消费者的利益为代价。 


5.3.2 为什么石油输出国组织不能保持石油的 
高价格 

在过去的几十年间，对 t 界经济最具破坏性的许多事件都源于世界 
石油市场。在20世纪70年代，石油输出国组织 （ OPEC ) 的成员决定提卨 
世界石油价格，以增加它们的收人。这些闰家通过共同减少它们提供的 
石油产量而实现了这个目标。从1973年至1974年，石油价格（根据总体 
通货膨胀水 T 进行 r 调幣）上涨了 50%以上。儿年之后 ， OPEC 乂一次故 
伎道演。从1979年到1981年，石油价格几乎翻了一番。 

但 OPEC 发现要维持尚价格是 W 难的 u 从1982年到1985年，石油价 
格一直以毎年10%的速度稳步下降。不满与混乱很快蔓延到 OPEC 各 
国。1986年 . OPEC 成员 N 之间的合作完全破裂 r , 石油价格猛跌， 

45%。1990年，石油价格（根据总体通货膨胀水平进行广调整）乂回到 
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1970 年时的水平，并在 20 世纪90年代的大部 分时间 内保持在这一水平。 
(在21世纪的前十年中，石油价格乂一次 J ： 升广但主要推动力不足 
OPEC 的供给限制，而是世界需求的增加，这种耑求部分来自巨大且迅速 
增长的中国经济 J 

20世纪70年代和80年代 OPEC 的这个事件表明，供给与需求在短 
期与长期屮的状况是不同的。在短期中，石油的供给和需求都是较为缺 
乏弹性的。供给缺乏弹性是因为已知的石油贮藏设和石油开采能力不能 
迅速改变，需求缺乏弹性是因为购买习惯小 '会 立即对价格变动做出反应。 
因此，正如图5 -8( a ) 幅所示，短期供给曲线和需求曲线是陡峭的。当石 
油供给从移动到 S 2 时，价格从弋到/> 2 的上升幅度是很大的。 

长期中的情况则非常不同。在长期屮， OPEC 以外的石油生产者对高 
价格的反应是加强石油勘探并建立新的开采能力。消费者的反应是更为节 
俭，例如用新型节油型汽车代替老式耗油的汽车。因此，正如图5-8( b )幅 
所示，长期供给曲线和需求曲线都更富有弹性。 在长期中，供给曲线从 
移动到\引起的价格的变动要小得多。 

这种分析说明 f 为什么 OPEC 只在短期中成功地保持了石油的高价 
格。当 OPEC 各国一致同意减少它们的石油产最时，它们使供给曲线向左 
移动。尽管各个 OPEC 成员国销售的石油少了 ，但短 期内价格上升如此之 
多，以至于 opec 的收人增加 r 。 与此相反，在长期中，当供给和需求较为 
富有弹性时,供给同样幅度的减少（用供给曲线的水平移动来衡录）只引起 
价格的小幅度上升。闪此， 0 PFX 共同减少供给在长期中无利可图。这个 
卡特尔明白 r 一点 ：在短 期中提 商油价 比在氏期中史容易。 


冶石油供给 臧少时 ，市 
场的反晻取决于时间的 
长短 • 在短期中，供给 
和笛求较为缺乏弹性, 
如 （■) 幅所示， 因此 .当 
供给曲线由 S , 移动到 S , 
时.价格大禳度上升 # 
与此相反.在长期中，供 
给1霱求较富有雠性, 
如 （ b )« 所示。在这种 
悄况 y . 供给曲线同样 
大小的移动(从5 1 到\) 
R 引起价格小 tf S 
上升。 


围5 - S 世界石油市场供给减少 


石油 

价格 




2 . ……引起 

价格大 植度 

上升 


1.在矩期中， 当供培 和爾求 
缺乏掸性时，供纷曲线移动 • 

___V _ 



痛求 


石油 

价格 




2 . ……引起 

价格小 W 度 
上升 


I 在长期中，当供始 
和嫌求富有#件时， 
m 枪曲线移动…… 



需求 


0 


6 油产* 


“油产 m 


( a ) © 期石油布场 


( b ) 长期石油布场 


5.3.3 禁毒增加还是减少了与毒品相关的犯罪 


我们社会面临的一个长期问题是非法毒品的使用 ，比如 海洛因、吋卡 
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因和大麻。这些非法毐品的使用有一些不利 影响： 一是毒品依赖会毁坏 
吸毒者及其家庭的 生活； 二是吸#上瘾的人往往进行抢劫或其他暴力犯 
罪，以得到吸毒所窬要的钱。为 r 限制非法毐品的使用，美国政府每年花 
费几十亿美元来减少毒品的流入。现在我们用供给和需求1：具来考察这 
种禁毐政策。 

假设政府增加 r 打击毒品的联邦工作人员数量，非法毐品市场会发 
生什么变动呢？与通常的做法一样，我们分三个步骤回答这个问 题：第 
一，考虑是供给曲线移动.还是需求曲线 移动； 第二，考虑曲线移动的方 
向； 第三，说明这种移动如何影响均衡价格和均衡数墩。 

虽然禁毒的目的是减少毐品的使用，但它苠接影响毒品的卖者而不 
是买者。当政府制止某些毒品进人闰内并逮捕更多走私者时，这就增加 
r 出售毒品的成本，从而减少了任何一种既定价格时的毐品供给量。对 
毒品的需求——买者在任何一种既定价格时想购买的数 it ——并没有 
变。正如图5 -9( a ) 幅所示，禁毒使供给曲线从 s , 左移到而需求曲线 
不变。毒品的均衡价格从 p , 上升到，均衡数母从仏减少为仏。均衡 
数量减少表明，禁毒减少 r 毐品的使用。 
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^ 减少非法毒品使用的政策 



I - 禁 毒教蜱 减少 

了骞品需求 …… 


供给 



认 — »品败* 
••并> 少了锖售置 


( b ) 禁毐教宵 


禁毐使毒品供给从 S , 减 
少为&，如 <«) 解表示 e 
如果 il 品*求是缺乏掸 
性的.那么，即使在吸毒 
»减少时.圾#者所支 
付的总货币》也增加 
T , 与此相比，禁#教 
育便毒品 S 求从仏减 
少为 fl a , 如幅所示。 
由于价 格和败 t 都威少 
了，吸骞者支付 的总货 
币 鸶也减 少了。 


但是，与毒品相关的犯罪情况如何呢？为了回答这个问题，考虑吸毒 
者为购买毒品所支付的总货币设。由亍受#品价格上升影响而根除自 d 
吸毒习惯的瘾君子很少，所以，很可能的情况是，毒品的需求缺乏弹性，正 

如图5 -9 中所示。如果需求是缺乏弹性的，那么，价格上升就会使毐品 108 

市场的总收益增加。这就是说，由于禁毒引起的毒品价格提高的比例大 
于毒品使用减少的比例，所以增加了吸毒者为毒品支出的总货币量。那 
些已经以行窃来维持吸奉刁惯的瘾君子为丫更快地得到钱，会变本加厉 
地犯罪。丙此，禁葆会增加与毒品相关的犯罪。 

由于禁毒的这种负面影响 ，一 些分析家提出 f 另一些解决毒^^问题 
的方法。通过实行禁毒教疗政策，决策者可以努力减少对毒品的需求.而 
不是减少毒品的供给^成功禁毐教會的效应如阁5 -9( b ) 幅 所示。 偌求 
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曲线由 A 左移到 A 。 结果，均衡数量从<?,减少到而均衡价格从 
下降到匕。总收益，即价格乘以数1,也减少丫〗因此.与禁毐相比，禁痗 
教育可以减少吸毒和与毒品相关的犯罪。 

禁毒的 支持者也许会争辩说，这项政策的长期效应与短期效应是不 
同的，因为需求弹性取决于时问的长短。在短期屮，毐品褥求也许是缺乏 
弹性的，因为高价格对已有的瘾君子没有实质性影响 u 但在^期中，毒品 
需求也许是较富有弹性的.因为高价格会限制年轻人中尝试吸逛的人数， 
从而随着时间的推移，会减少媳君子的数跫。在这种情况下，禁#在短期 
中增加了与#品相关的犯罪，而在长期中会减少这种犯罪。 

即问即答 一场摧毁了一半农作物的旱灾对农民来说是一件好事吗？如 
果这样的旱灾对农民是好事.为什么在未发生旱灾的年头农民不去摧毁自 
己的农作物？ 


5.4 结论 

根据一句占谚的说法，只要学会说“供给与葙求”，甚至连一只鹦鹉都 
可以成为一个经济学家,，这两盘就是要让你相倍.这种说法还是有一定 
道理的。供给与需求工具使你能分析影响经济的许多最甫要的第件和政 
策。现在你正朝符成为经济学家的方向前进（或者，至少是成为一只受过 
良好训练的鹦鹉）。 


内容提要 


BWPiB liWMffrv 1 伽 




o 需求价格弹性 衡埔的 是需求歜对价格变 
动的反应程度。如果某种物品 uj 以得到 
相近的替代品，是奢侈品而不是必需品， 
屯场范围狭小，或者买者有相当长的时 
间对价格变动做出反应，那么，这种物品 
就倾向于史富有弹性。 

O 可以用需求量变动百分比除以价格变动 
百分比来计算需求价格弹性。如果需求 
录变动比例小于价格变动比例，那么弹 
性小于丨，就可以说需求缺乏弹性。如 
果需求 fl 变动比例大于价格变动比例， 
那么弹件大于1,就吋以说需 求富有 
弹性。 

◎ 总收益，即对一种物品的总支付虽，等于 
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该物品的价格乘以销售馕 a 对于缺乏弹 
性的需求曲线，其总收益随荇价格的 L 
升而 增加； 对于富有弹性的需求曲线，其 
总收益随着价格的 h 升而减少。 

O 需求收入弹性衡敏的是需求敏对消费者 
收人变动的反应程度。葙求的交叉价格 
弹性衡量一种物品需求最对另一种物品 
价格变动的反应程度。 
o 供给价格弹性衡量的是供给歜对价格变 
动的反应程度。这种弹性往往取决于所 
考虑的时间长短。在大多数市场上，供 
给在长期中比在短期中更富有弹性。 
o 可以用供给嫒变动百分比除以价格变动 
百分比来汁算供给价格 弹性。 如果供给 
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M 变动比例小于价格变动比例，那么弹 
性小 T !， 就可以说供给缺乏弹性。如 
果供给量变动比例大于价格变动比例， 
那么弹性大 f 1，就可以说供给富有 


弹性。 

◎ 供求丁具 nr 以被 few 于 iT •多不 N 种类的 
市场。本茕运用它们分析小灰市场、厶 
油市场和非法毒品 由场。 


关键概念 — 猶嫌一"峰祕 — 

弹性 总收益 

需求价格弹性 需求收人弹性 


复习题 

1. 给葙求价格弹性和需求收人弹性下 

定义。 

2. 列出并解释 木章中 所讨论的决定浠求价 
格弹性的四个因索 o 

3. 用中点法计算弹性的主要优点是什么？ 

4. 如果弹性大于丨，需求是富有弹性还是 
缺乏弹性？如果弹性等于零，需求是完 
全有弹性还是完全 X 弹性？ 

5. 在一个供求图上标明均衡价格、均衡数 
置和生产者得到的总收益。 

6. 如果需求是富有弹性的，价格1：升会如 


问题与应用 

1. 在下列每一对物品中，你认为哪一种物 
品的需求史富有弹性？为什么？ 

a . 指定教科15或神秘小说。 

b . 贝多芬咅乐唱片或-•般占典许乐 
唱片。 

c . 在未来6个月内乘坐地铁或在未来5 
年内乘坐地铁。 

d . 生啤酒或水。 

2. 假设公务乘客和度假乘客对从纽约到波 
士顿之问民航机票的需求 如下： 


需求的交叉价格弹性 
供给价格弹性 


何改变总收益？解释原因。 

7. 如果 一种物 品的需求收人弹性小于苓， 
我们把这种物品称为什么？ 

8- 如何计算供给价格弹性？供给价格弹性 

衡骨什么？ _ 

9- 毕加索油®的供给价格弹性是多大？ 

10. 供给价格弹性在短期屮更大，还是在长 
期中更大？为什么？ 

11. 弹性如何有助于解释为什么禁毐吋以 
减少#品供给 M ，但可能增加与毐品相 
关的犯罪？ 


价格 葙求爾 （张）需求 ft (张） 

(美元）（公务乘客） （度假乘客） 


150 

2 100 

1 000 

200 

2 000 

800 

250 

1 900 

600 

300 

1 800 

400 


a . 当票价从200美元 t 升到250美元 
时，公务乘客的需求价格弹性为多 
少？度假乘客的需求价格弹性为多 
少？（用中点法计算。） 
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b . 为什么度假乘客弓公务乘客的需求 
价格弹性不 N ? 

3. 假设取暖用油的需求价格弹性在短期中 
是0.2,而在长期中是0.7。 

a . 如果每加仑取暖用油的价格从 1.8 
美元上升到 2. 2美元，短期屮取暖用 
油的需求景会发生什么变动？ K 期 
屮呢？（用中点法计算。） 

b . 为什么这种弹性取决于时间长短？ 

4. 价格变动引起一种物品的需求 M 减少了 
30%，而这种物品的总收益增加了 
15%。这种物品的需求曲 线是富 有弹性 
还是缺乏弹性？解释原因。 

5. h 个月咖啡杯的均衡价格大幅度上升. 
但均衡数钕儿乎和以前一样。5个人想 
解释这种现象 a 哪一种解释是正确的？ 
解释你的逻辑。 

Billy : “需求增加/ ,但供给总体上缺乏 
弹性。” 

Marian ： “供给增加了，何需求也增 
加 r 。” 

Valerie : “供给减少： T , 但需求总体上缺 
乏弹性。” 

6. 假设你的 CD 需求表如卜 


.•^4 W 

价格 
(美元） 

需求景 
(收人= 
10000美元） 

( 收人= 

12 000美元） 

8 

40 

50 

10 

32 

45 

12 

24 

30 

14 

16 

20 

16 

8 

12 


a . 用中点法计算，在你的收入分別为 
】万美元和 1.2 万美元的情况下, 
当 CD 的价格从8美元上升到10美 
元时.你的需求价格弹性。 


收人弹 

7. 你有以下关于 X 物品与 Y 物品的 信息： 

• X 物品的需求收入弹性是 -3。' - 1 

• X 物品与 Y 物品的需求交叉价格弹 
性是2,收人增加和 Y 物品价格下降肯 
定会减少 X 物品的需求吗？为什么？ 

8. Maria 总是把她收人的 1/3 用于买衣服。 

a . 她对衣服的需求收人弹性是多少？ 

b . 她对衣服的需求价格弹性是多少？ 

c . 如果 Maria 的嗜好变了，她决定只把 
收人的1/4用于买衣服，她的需求曲 
线会如何变化？她的宙求收入弹性 
和需求价格弹性现在是多少？ 

9. (纽约 时报》 （ 1996年2月 17 日，第25 
页）报道，在地铁票价上升之后乘客减 
少了 ：“】 995年12月，即价格从25美分 
上升到 1.5 美元的第一个月以后，乘客 
减少了近叫百万人次，比上一年的12月 
减少了 4.3%。" 

a . 用这些数据估算地铁乘客的需求价 
格弹性。 

b . 根据你的估算，当票价上升时，地铁 
当局的收益会有什么变化？ 

c . 为什么你估算的弹性吋能是不可 
靠的？ 

10. 两 个司机 - Tom 和 Jerry -分别开 

车到加油站。在看价格之前， Tom 说： 
“我想加10加仑汽油。” Jerry 说：* •我想 
加10美元汽油。”每个司机的需求价格 
弹性是多少？ 

11. 考虑针对吸烟的公共政策。 

a . 研究表明，香烟的需求价格弹性是 
0.4。如果现在每盒香烟为2美元， 
政府想减少20%的吸烟量，价格应 
该提高多少？ 

b - 如果政府永久性地提髙香烟价格， 
这项政策对从现在起1年内吸烟量 


b . 分别计算在价格为 12 美元和 16 美 
元的情况 F , 当你的收人从丨万美 


的影响人，还是对从现在起5年内 
吸烟软的影响大？ 


元增加到〗 .2 万美元时，你的黹求 


c . 研究还发现，青少年的崙求价格弹 
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性大于成年人。为什么这可能是正 
确的？ 

12. 假设你是一位博物馆馆长。博物馆经 
营缺乏资金，因此，你决定增加收益。 
你应该提高还是降低门票的价格？解 
释原因 C 

13. 药品的箝求缺乏弹性，而电脑的需求富 
有弹性。假设技术进步使这两种物品 
的供给都增加 r — 倍（也就是说，在每 
种价格水平下，供给量是以前的两倍）。 

a . 两个市场上的均衡价格和均衡数量 

分别会发生什么变动？ 
b - 哪一种产品的价格变动更大？ 

c . 哪一种产品的数软变动更大？ 

d . 消费者在毎种产品上的总支出会发 
生什么变动？ 

14. 海滨疗养胜地的供给缺乏弹性，汽车的 
供给富有弹性。假设人 n 的增加使这 
两种产品的需求都增加了一倍（也就 
是说，在每种价格水平下，需求贵是以 
前的两倍）。 

a . 两个布场上的均衡价格和均衡数最 
分别会发生什么变动？ 

b . 哪一种产品的价格变动更大？ 


c . 哪一种产品的数坫变动更大? 

d . 消费者在每种产品上的总支出会发 
生什么变动？ 

15. 几年前，密苏里河和密西西比河的洪水 
冲毁了几千英亩小麦。 

a - 那些庄稼被洪水冲毁的农民的状况 
变坏了，但是那些庄稼没有被洪水 
冲毁的农民会从洪水中受益，为 
什么？ 

b . 为 f 确定农民作为一个群体会从洪 
水灾害中受损还是受益，你还需要 
有关小麦市场的哪些信息？ 

16. 请解释下列情况为什么是正确的 ：全世 
界的干旱增加了农民通过出售粮食得 
到的总收益，但如果只有堪萨斯州出现 
干旱，堪萨斯州农民得到的总收益就会 
减少。 

17. 假设一种物品的需求曲线是 <?=60/ T 。 
分别计算价格为】美元、2美元、3美 
元、4美元和5美元时的需求量。画出 
需求曲线。用中点法计算价格在1美 
元与2美元之间和5美元和6美元之 
间的需求价格弹性。这条需求曲线与 
线性需求曲线相比有什么不同？ 
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第 6 章 TopSage 

供给、需求与政府政策 


•com 


经济学家有两种作用。作为科学家，他们提出并检验解释我们周围 
世界的 理论； 作为政策顾问.他们用自己的埋论来帮助世界变得更好。之 
前两章的中心是描述经济学家作为科学家提出的理论。我们已经明白了 
供给和需求如何决定一种物品的价格与销饩茕。我们还明白 r 各种如件 
如何使供给与需求移动，从而改变均衡价格和均衡数％。 

我们将在本章•中第一次考察政策。在这里，我们仅用供求工具来分 
析各种类型的政府政策。止如你将看到的，这种分析得出 r -些令人惊讶 
的见解。政策往往会产生一些其设计者没有预见到的影响。 

我们从探讨直接控制价格的政策开始。例如，租金控制法规定了房 
东可以向房客收取的敁高租金，敁 低丄资 法规定了企业应该向工人支付 
的最低工资。当决策者认为一种物品或劳务的市场价格对买者或卖者不 
公平时，通常会实施价格控制。何 m 如我们将看到的，这些控制政策本身 
也会引起不公平。 

在讨论价格控制以后，我们将接着考察税收的影响。决策者用税收 
为公共目标筹集资金并影响市场结果。 m 然我们经济中税收的荇遍件是 
显而易见的，但它们的影响却并不显而易见。例如，当政府对企业向其工 
人支付的工资征税时，是企业还是 t 人承担 了税收负柯？在我们运用供 
求这种有力的工具之前，答案是不完全明朗的。 


6.1 价格控制 


为了说明价格控制如何影响币场结果.我们冉来# 一下冰淇淋 节场。 
正如我们在第4章中所说明的，如果在一个没有政府管制的竞争市场上 
出售冰淇淋，冰淇淋的价格将自发调整，使供求达到平 衡：在 均衡价格时， 
买者想买的冰淇淋的数贵正好等于卖者想卖的冰淇淋的数缺。为广使我 
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们的分析更具体，假设均衡价格是每个冰淇淋 3 关允。 

并不是每个人都对这种 ft 由山场调整过程的结果感到满意！比如 
说，美国冰淇淋消费者协会抱怨，3美元的价格太高了，无法使每个人每 
天享用一个冰淇淋（该协会推荐的量）。间时，企国冰淇淋制造商组织也 
抱怨,3美元的价格一“割颈式竞争”的结果——太低了，从而减少 f 其 
成员的收人。每个集团都 4 : 游说政府，以便通过一项借助于直接控制冰 
淇淋的价格来改变市场结果的法律。 

由于仟何一种物品的买者总希望价格史低，而卖者总希铝价格更高. 
所以，这两个群体的利益会产生冲突。如罘冰淇淋消费者在游说中成功 
r, 政府就对冰淇淋设置法定最高价格，由于不允许价格上升到这个水平 
之上，法定最高价格被称为价 格上限 （price ceiling ) 0 与此相反，如果冰淇 
淋制造商在游说中成功 r ，政府就对冰淇淋设置法定 M 低价格，巾于不允 
许价格下降到这个水平之 F , 法定最低价格被称为价 格下限 （price floor ) 0 
现在我们依次来考察这叫政策的影响。 


6.1.1 价格上限如何影响市场结果 




C 


价格 上限： 

出售种物品的法 
定最卨价格。 

价格 下限： 

出售 一种物 品的法 
定最低价格。 


当政府受冰淇淋消费者抱怨的推动，对冰淇淋 市场实 n •价格上限时, 
可能有两种结果^在图 6- l ( a ) 幅中，政府实行每个冰淇淋蛋卷 4 美元 
的价格上限，在这种情况下，由于使供求平衡的价格 （3 美元）低于上限， 
价格上限是 f - 〒作 咚 c 市场力 f 自然而然地使经济向均衡变动，而 • a ， 
价格 h 限对裕没有影响。 


有价格上限的市场 



( a ) 佧限制性的价格 



限制性的价格卜.限 


阁 6-1 ( b ) 幅表示的是另一种更为有趣的可能结果 u 在这种情况 
下，政府实行每个冰淇淋蛋卷2美元的价格上限。由于均衡价格3美元 
尚于价格上限，所以，价格上限对布场有一种举巧率 e 供求力 歐趋向 
丁•使价格向均衡变动，但当市场价格达到匕限律就不能洱上升 
了。因此，市场价格等于价格 t 限 .， 在这种价格时，冰淇淋蛋卷的需求 M 


在讅中，政府灾行的 
价格 h 限为4美元„由 
于价格上限岛】•均衡价 
格3美元，所以.价格上 
限没有彩响 . th 场坷以 
达到供求均衡,，在这种 
均衡时.供给 和盂求 
14鄱是100个冰淇淋蛋 
卷. 在 （ b > 鑷中.政府 X 
行的价格上限为2美元 n 
由于价格上限低于均衡 
价格3费元，市场价格等 
于2美元。在这一价格 
水 f F , 箔求 f 是 U 5 个 
冰淇淋蛋卷.供给 lit 只 
有75个.因此.存在50 
个冰淇淋蛋卷的 feft : 
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(图中的125个）超过了 供给置 （75 个），存在冰淇淋短缺.因此.在这种价 
格时，有50个想以现行价格购买冰淇淋的人实不封 7 ‘ r ^ 

当由于这种价格上限而出现冰淇淋短缺时 ，一 些配给冰淇淋的机制 
自然就会出现。这种机制吋能是排长 队：那 些愿意提前来到并排队等候 
的人得到一个冰淇淋，而另一些不愿意等候的人得不到。另一种方法是, 
卖者可以根据他们自己的个人偏好来配给冰淇淋.只卖给朋友、亲戚或同 
一种族或民族的成员。要注意的是，即使设置价格卜.限的动机是为了帮 
助冰淇淋买者，也并不是所有买者都能从这种政策中受益。一些买者尽 
管不得不排队等候， m 他们确实以较低的价格买到了冰淇淋，而另一些买 
者根本买不到冰淇淋。 

冰淇淋市场上的这个例子说明 r 一个一般结论：亨辱序呼孝 f 平 學 
本卓‘。•这•种•在•价 k •上裇 k 鉸下•产•牛 

的，因为这样做浪费 r 买者的时间。基于卖者 
偏好的歧视既无效串（因为该物品并不一定会卖给对它评价最卨的买 
者），又可能是不公平的。与此相比，一个自由竞争市场中的配给机制既 
有效申•又是客观的。当冰淇淋市场达到均衡时，任何一个想支付市场价 
格的人都可以得到一个冰淇淋蛋卷。 a 由市场用价格 来妃给 物品。 



案例研究 

加油站前的长队 


正如我们在第5章中讨论的，1973年石油输出国组织 （ OPEC ) 提高了 
I 世界石油市场的原油价格。由于原油是生产汽油的主要原料，较高的石 
| 油价格减少了汽油供给。加油站前的长队成为司空见惯的现象，而且，驾 
| 车人常常不得不为了买几加仑汽油而等待几个小时。 

| 是什么导致了人们排队加油呢？大多数人将之归咎于 OPEC 。 的确， 

I 如果 OPEC 不提高原油价格，汽油的短缺就不会出现。但经济学家把它 
I 归咎于限制石油公司的汽油销售价格的政府管制。 

| 图 6-2 描述了所出现的上述情况。正如 （ a ) 幅所示，在 OPEC 提高 

| 原油价格以前，汽油的均衡价格为匕，低于价格上限。因此，价格管制没 
| 有影响。但当原油价格上升时，情况变了。原油价格上升增加了生产汽 
| 油的成本，并减少了汽油的供给。正如丨 b ) 幅所示，供给曲线从乂向左移 
| 动到在一个没有管制的市场上，供给的这种移动将使汽油的均衡价 
!格从 P , 上升为尸 2 ,而且不会引起短缺。而价格上限使价格不能上升到均 
I 衡水平。在这一价格上限时，生产者愿意出售，而消费者愿意购买（?„。 
| 因此，供给曲线的移动引起了管制价格水平下的严重短缺。 

I 最终，对汽油实行价格管制的法律被取消了。这项法律的制定者终于 

| 明白了，他们要为美国人因排队等候买汽油而浪费的许多时间承担部分责 
任。现在，当原油价格变动时，汽油的价格可以自发调整，使供求达到均衡。 
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麻求 


4……引 
_ 起妞缺 〆 

汽油《續 <» 


uil 汽油的价格卜限珐 II •限 制性的 


案例研究 

短期与长期中的租金控制 


图<» -2 有价格上限的汽油市场 



ft 油的价格1：限足限钊#的 


u)« 及示价格上®没 
有隈刽作用时的汽油市 
场, W 为均衡价格 P, 低 
于价格上限 a (b) 轜表 
示.在原油（生产汽油的 
一种投人品）价格上升 
使供给曲线从 S, 向左移 
动到 S , 以后的汽油市 
场。 在没 有管制 的市场 
上，价格将从 P , 上升为 
/V但是，价格 t 限阻 
止了其上升„在这一价 
格1：限时，消费者思意 
购买（^,但汽油生产者 
RES 出售仏。 S 求 t 
与供给 B 之间的差額 
-匕.即汽油的短炔《。 


一个常见的价格丄限例子是租金控制。在许多城市，地方政府都规 
定了房东能向房客收取的租金上限。这种政策的目的是帮助穷人更能租 
得起住房。经济学家经常批评租金控制，认为这是 一种极 无效率的帮助 
穷人提高生活水平的方法。一位经济学家称租金控制是“除了轰炸之外， 
毁灭一个城市的最好方法"。 

租金控制的不利影响对一般人来说并不明显，因为这些影响要在 
许多年中才能显现出来。在短期中，房东出租的公寓数置是固定的，而 
且，他们不能随着市场状况的变动而迅速调整这个数量。此外，在短期 
中，在一个城市寻找住房的人的数量对租金也并不会非常敏感，因为人 
们调整自己的住房安排要花时间。因此，住房的短期供给与需求都较 
缺乏弹性。 

图6 - 3 ( a ) 幅表示租金控制对住房市场的短期影响。与任何一种 
价格上限一样，租金控制导致了短缺。但由于短期中供给与需求缺乏 
弹性，最初由租金控制引起的短缺并不大。短期中的主要影响是降低 
了租金。 

长期的情况则完全不同，因为随着时间推移，租赁性住房的买者与卖 
者对市场状况的反应增大了。在供给一方，房东对低租金的反应是不建 
新公寓，也不修缮现有的 公寓； 在需求一方，低租金鼓励人们去找自己的 
公寓（而不是与父母同住，或与室友同住），而且也促使更多的人迁居到城 
市。因此，在长期中供给与需求都是较为富有弹性的。 

图6 -3( b ) 幅说明了长期住房市场的情况。当租金控制把租金压低 
到均衡水平以下时，公寓的供给量大幅度减少，而公寓的需求置大幅度增 
加，结果使住房大罱短缺。 
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3 

短期与长期中的租金控制 


公寓租 



公窝租 

货价格 


供给 

货价格 



供铪 



公寓教讀 


⑻短期中的租金搾 W 
(供铪与黹求缺乏弹性） 


( b ) 长期中的杻金控制 
(供给与 痛求 畜有弹件） 


在那些实行租金控制的城市里，房东采用各种机制来配给住房。一 
些房东让租房者排长队等待，另一些房东喜欢把房子租给没有孩子的房 
客，还有一些房东根据房客的种族实行歧视。有时，住房分配给那些愿意 
暗屮贿赂大楼管理者的人。实际上，这些贿赂使公寓的总价格（包括贿 
赔）接近子均衡价格。 

为/充分了解租金控制的影响，我们必须回想一卜第1 章中的 
f 十冬-孕之一：人们会对激励做出反应。在自由市场中，房东努力 
eAii 李裊洁 而安全，因为令人满意的公寓可以租到较高的价格。与此 
相反，当租金控制引起短缺和棑队等待时，没有什么激励能使房东对房客关 
心的问题做出反应。当人们等着住进来时，房东为什么要花钱维持和改善 
房屋状况呢7结果，虽然房客交的房租少了，但他们的住房质置也下降了。 

决策者往往通过实施额外管制来对租金控制的后果做出反应。例 
如，制定相关法律，将住房中的种族歧视认定为非法，以及要求房东提供 
适子居住的最低条件。但是，这些法律实行起来很困难且代价高昂。与 
此相比，当取消租金控制，并由竞争的力量调节住房市场时，这类法律就 
都没有那么必要了。在一个自由市场上，住房价格会自发调整，从而消除 
那些引起不合意房东行为的短缺现象。 


6.1.2 价格下限如何影响市场结果 


u > 格衣示租金控制的 
短期影电：由 T ' 公寓的 
供给与屯求较为缺乏弹 
性，租金控射法实行的 
价格上限只引起 f 住房 
的少 St 短缺， （ b > 榷表 
示裉金控制的艮朗影 
闲：山 f •公寓的供给弓 
求较为亩有弹性 ，羾 
金控制引起了住房的大 
址短峽> 




为 r 考察 M -- 种政府价格控制的影响，我们再次 w 到冰淇淋市场。 
现在设想政府被全国冰淇淋制造商组织的理由说 服了。 在这种情况下, 
政府将制定价格下限。价格 T 限和价格上限一样，也是政府为广使价格 
保持在与均衡价格不同的水平上而制定的。价格 h 限是为价格设置一个 
法定的 M 高值，而价格下限是为价格设置一个法定的最低值。 

124 < 经济学原理 



www. Top S age. com 

















当政府对冰淇淋市场实行价格下限时，可能有两种结果。当均衡价 
格是3美元时，政府确定的价格 F 限是2美元，我们可以从图6 -4( a ) 幅 
屮得出结果。在这种情况下，由于均衡价格高于价格 F 限，价格 F 限没有 
限制作用。市场力驮自然而然地使经济向均衡变动，价格下限没有影响。 


图 6-4 有价格下限的市场 



(个) 

( a ) 非限 W 忡的价格下限 


冰淇淋蛋 
卷的价格 

(美元) 


4 


均衡/ 
价格 


0 



(个) 

( b ) 限制性 的价格 FW 


阁6 -4( b ) 幅表示当政府实行每个冰淇淋蛋卷4美元的价格 F 限时 
出现的情况在这种情况 K ， 由于均衡价格3美元低于价格 h 限 ，价格下 
限对市场有限制性约束。供求力 ■ 使价格向均衡价格变动，何当市场价 
格达到价格 卜‘ 限时，就+能再下降 r ， 此时的市场价格等于价格下限。在这 
种价格下限时，冰淇淋蛋卷的供给最 （120 个）超过了需求® (80 个）。一些 
想以现行价格销宵的人卖不出他们的冰淇淋。因此， - 暫準护甲下平弓 J 寧 

7判 。 . 

* i 如价格 L 限引起的短缺会导致不合意的配给机制一样，价格下限 
也会导致过剩-在设置价格 K 限的情况 F , -些卖者小能 按市场价格卖 
出他们想卖的所有东叫。那些由于买者的个人偏好（也许是种族或家族 
之故）而受买者青睐的卖者能比其他卖者更容易地出售自己的产品=与 
此相比，在一个 h 由市场中，价格起到配置机制的作用，卖者 酊以 以均衡 
价格卖掉他们想卖的所有东西 


在 <«)« 中，政府实施的 
价格 h ' 限为2关元 k 由 
f 这种价格低卜 均賨价 
格3美元,价格下限没有 
影响。 市场价格自发调 
懷使供求达到平衡。在 
均衡时.冰淇淋蛋卷的 
供给&和》求 t 都为 
100个。在 （ b 〉 鋇中.政 
府实味的价格卜限为4 
美元，它高于均衡价格3 
美元。因此.市场价格 
等于4美元<«由于在这 
一价格水乎]^供给娘为 
120个.而宙求 t 只有80 
个，所以存在40个冰淇 
淋蛋卷的过剩》 


案例研究 

最低工资 

价格下限的一个重要例7是最低工资。最低工资法规定了任何一个雇 
主要支付的最低劳动力价格。美国国会在<1938年公平劳动标准 法案〉 
(Fair Labor Standards Act of 1938) 中第 一 次制定了最低工资，以保证工人最 
低的适当生活水平。2007年，根据联邦法律，最低工资是每小时 5. 〗5美元, 
并且到2010年计划増加到 7.25 美元。（某些州规定的最低工资高于联邦 
规定的水平。）大多数欧洲国家也有最低工资法 ：在一 些国家，如法国和英 
国，最低工资还远远高于美国的水平。 
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为了考察最低工资的影响，我们必须考虑劳动市场。图6 - 5( a ) 幅 
表明，劳动市场和所有市场一样服从于供求的力量。工人决定劳动的供 
给，而企业决定劳动的需求。如果政府不干预，工资将自发调整，使劳动 
的供求达到平衡。 


(■) 幘表示工资自发调 
整，使劳动供给与劳动 
S 求平*的市场》 ( b > 

輟 表示限0 性最 低工资 i 
的影响 B 由于最低工资 i 
是价格 F 限 . W 此将引 j 
起过 綱：劳 动供给 t 大 i 
于笛求量.结果 ft 出现 i 
失4, 


图6 - 最低工资如何影响劳动市场 
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图6 -5( b ) 幅表示有最低工资的劳动市场。如果最低工资高于均衡 
水平，如图6 -5( b ) 中所示，劳动供给量大于需求量，结果是出现了失业。 
因此，最低工资增加了有工作的工人的收入，但减少了那些找不到工作的 
工人的收入。 

为了充分理解最低工资，要记住，经济不是只包括一个劳动市场，而 
是包括不同类型工人参与的许多劳动市场。最低工资的影响取决于工人 
的技能与经验。技能高而经验丰富的工人不受影响，因为他们的均衡工 
资大大高于最低工资。对于这些工人来说，最低工资是非限制性的。 

最低工资对青少年劳动市场的影响最大。青少年的均衡工资往往较 
低，因为青少年属于技能最低而且经验最少的劳动力成员。此外，育少年 
为了得到在职培训的机会，往往愿意接受较低的工资。（实际上，有些青 
年人愿意以"实习"之名来工作并且不要任何报酬。但是，由于实习不支 
付工资，所以，最低工资不适用于实习。如果适用的话，这些实习岗位就 
不会存在了。）结果，最低工资对育少年的限制往往比对其他劳动力成员 
的限制更大。 

许多经济学家研究了最低工资如何影响胥少年劳动市场。这些研究 
者比较了多年来最低工资的变动与青少年就业的变动。虽然对于最低工 
资如何影响就业仍有一些争论，但有代表性的研究发现，最低工资每上升 
10%，就会使青少年就业减少1% —3%。在解释这种估算时，我们注意 
到，最低工资提高10%并没有使青少年的平均工资提高10%。法律变动 
并没有直接影响那些工资已大大高子最低工资的青少年，而且，最低工资 
法的实施也并不彻底。因此，就业减少1%—3%的估算是有意义的。 

除了改变劳动的需求量之外，最低工资还改变了劳动的供给量。由 
于最低工资增加了青少年可以赚到的工资，它也增加了找工作的青少年 
的人数。一些研究发现，较高的最低工资会彩响哪些青少年被雇用。当 
最低工资提高以后，一些正在上学的育少年会选择退学并参加工作。这 
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些新退学的青少年代替了那些在他们之前就已退学就业的青少年，使后 
者成为新的失业者。 LOl 

最低工资往往是一个备受争议的话题。在这一问题上，经济学家的 
观点可以分为势均力敌的两种。2006年的一项对博士经济学家的调查显 
示，47%的人赞同取消最低工资，14%的人赞同维持现状，而38%的人赞 
同提高最低工资。 • 

最低工资的支持者认为这项政策是增加贫困工人收入的一种方法。 
他们正确地指出，那些赚取最低工资的工人只能勉强度日。例如，在2005 
年，当最低工资是每小时 5. 15美元时，一年中每周工作40小时、领取最 
低工资的两个成年入每年的总收入只有21 424美元,还不到中等家庭收入 
的一半。许多最低工资的支持者承认，它有一些负面彩响，包括失业，但他 
们认为这些影响并不大。综合考虑之后，他们的结论是，较高的最低工资可 
以使穷人的状况变好。 

最低工资法的反对者认为，这并不是解决贫困问题的最好方法。他 
们注意到，较高的最低工资引起了失业，鼓励了胥少年退学，并使一些不 
熟练 I 人无法得到他们所需要的在职培训。此外，最低工资法的反对者 
指出，最低工资法是一种目标欠妥的政策。并不是所有领取最低工资的 
工人都是竭力帮助自己家庭脱贫的家长。实际上，只有不到三分之一的 
最低工资领取者生活在收入位于贫困线以下的家庭中。许多最低工资领 | 
取者是中产阶级家庭的青少年，他们是为了赚点零花钱而从事兼职工作。 






新闻摘录 

查韦斯总统与市场 


委内瑞拉总统想用自己代替市场。 

价格上限折磨着委内瑞拉经济 
Peter Millard Raul Gallegos 

委内瑞拉的卡拉卡斯——在牛奶业经营了 21年之后 ， Ismael 
Cardenas Gil 认输了。 

领导一家国际食品公司的 CArdenas 在政府实行价格管制之下不能再 
通过出售进口奶粉赚钱了。结果，他把他的进口削减到"几乎为零"的 
水平。 

CdnJenas 先生说 ：“管 制极为苛刻。进口牛奶并在这里出售，管制数 
最多得无法计算。" 

由于查韦斯总统为了推进其民粹主义左 m 纲领而出手千预经济，以 
管制价格出售其产品的公司只得眼看着利润消失殆尽， Cdrdenas 所面临 
的困境在委内瑞拉正越来越普遍。尽管政府的管制使通货膨胀增长放 
慢，但委内瑞拉的通货膨胀率仍然是拉丁美洲最高的。管制还经常引起 
产品的短缺，并出现了繁茉的黑市。一些农民和零售商绕开规定，集体停 
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止出售某些产品，而不是赔钱出售产品。 

委内瑞拉企业和消费者面临的问题对拉丁美洲民粹主义椎动的政府 
对经济施以重手的曰益升级是一个警示。查韦斯正利用该国丰富的石油 
贮藏来为一种他称之为"2〗世纪社会主义"的统治哲学提供资金。他的 
目标是通过综合运用价格管制、固定汇率和固定利宰等手段增加社会支 
出和抑制通货膨胀。 


但是 一些因 价格管制而利益受损的企业开始抵制这种管制。上一 
周，玉米种植者在总统府外游行，抗议政府的管制。他们说，政府的价格 
管制把他们的玉米需求弄没了。虽然农民获得了一个可观的价格，但加 
工者拒绝购买玉米，因为他们无法按一个他们认为可接受的加成价格出 
售产品。该国最大的食品公司 Alimentos Polar 已经瞀告说，由于这些原 
因，它可能不得不停止生产玉米面。在12月初，咖啡生产者也以行动对 
新的价格上限提出了挑战，他们停止了交货，并导致了长达几周的咖啡严 
重短缺。 


作为世界第五大的石油出口国一其国营的石油公司供给着美国汽油 
进口的15%左右——委内瑞拉积累了现金储备，这就使它可以进口产品， 
并通过国营的商业连锁超市亏本地卖出去，以补贴查韦斯先生的定价政策。 

当查韦斯准备参加12月份的连选时，价格管制的实施步伐加快了。 
(查韦斯已再次当选为总统，从2007年1月起任期6年。——作者注 } 
查韦斯先生说，国家占支配地位的目的是保护大多数穷人不受"贪婪 
的资本主义"和“投机者"的剥削。他威胁说要没收那些停止经营的人的 
工厂，政府军队已经没收了储备的粮食，以解决粮食短缺问题。 

牛奶进口商 Cdrdenas 先生对管制的反应是将雇员从2001年的280 
人裁至12人。他用他的办公室幵始建立一个建筑公司，并设法生产不包 
括在长长的价格管制清单中的农产品。他 说：“ 我们并没闲着 ••… " 

12月份的咖啡业罢工是至今为止最激烈的。在政府将农民出售给 
炒咖啡者的绿色咖啡价格提高了 100%，而令加工过的咖啡价格保持不变 
之后，咖啡豆加工企业关闭了他们的工厂。在几周的抗议之后，政府同意 
把咖啡的零售价格提高60%。但是住在卡拉卡斯郊区山上的退休教授 Pe - 
dro Obediente 说，他仍然在寻找他最喜爱的咖啡品牌。“我没有找到我喜欢 


的 El Peft 6 n 牌咖啡"，他说。他指的是该国最大的咖啡豆加工企业之 

企业越来越多地寻找绕开价格管制的方法，而且，有一些商店完全违 
反价格管制。在卡拉卡斯的超市里，上好的牛肉可以比政府规定的价格 
高30%出售。一些企业转向出售较为昂贵的进口肉，而不卖受管制的当 
地肉； 另一些企业则努力生产不在管制范围之内的产品。例如，牛奶生产 
者大幅增加了不受管制的产品的产量，如酸奶和奶酪。 

资料 来源： The Wall Street Journal • February 15 t 2006. 
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6.1.3 对价格控制的评价 


第1 苧讨 论的学•冬之一是，市场通常是组织经济活动的 
一种好方法。这个彳 i 么经济学家总是反对价格上限和价格 
卜'限。在经济学家看来，价格并不是某些偶然过程的结果。他们认为，价 
格是隐藏在供给曲线和需求曲线背后的千白万企业和消费者决策的结 
果。价格有平衡供 求从而 协调经济活动的关键作用。当决策者通过立法 
方式确定价格时，他们就模糊 r 通常情况下指引社会资源配置的信号。 

学 十冬平-的另一个是政府有时可以改#市场结果。实际卜.， 
决策# i 彳裕崧 士‘是 因为他们认为市场结果是不公平的^价格控制的 
目标往往是帮助穷人。例如，租金控制法的目的是使每一个人都住得起 
房子，而最低工资法的0的是帮助所有人摆脱贫困。 

但价格控制往往损害了那些它本想要帮助的人。租金控制可以保持 
低租金，但它无法鼓励房东修缮住房，并使找房变得困难 c * 最低工资法会 
增加一呰丁人的收入，但也使其他工人成为失业者。 

可以用除 r 拧制价格以外的其他方法来帮助那些需要帮助的人。例 
如，政府坷以通过给贫困家庭部分租金补贴来使他们租得起房子。与租 
金控制不同，这种租金补贴并不减少住房的供给量，从而也就不会引起住 
房短缺。同样，工资补贴既提高了贫穷工人的生活水平，又没有剌激企业 
少雇工人。工资补贴的一个例子是 f 争咚+早咚碑卑，它是用来补贴低 

工资工人的一项政府计划。 . 

虽然这些替代性政 策往往 比价格控制好，何也不是完美的。租金补 
贴和工资补贴要花费政府资金，因此要求更高的 税收。 正如我们在下一 
节要说明的，税收也有己的成本。 


A 



即问即答 给价格上限和价格下限下定义，并各举出一个例子。什么 
引起了短缺？什么引起了过剩？为什么？ 


6.2 税收 


所有政府——从肀盛顿特区的联邦政府到小镇的地方政府一都用 
税收为公路、学校和国防这类公共项目筹资。由于税收是一种非常重要 
的政策工具，而 H , 由于税收在许多方面影响着我们的生活，所以，我们在 
全书中经常要研究税收这个话题。在这一节，我们的研究从税收如何影 
响经济开始。 

为 r 设定一个分析的范围，设想一个地方政府决定举办一个年度冰 
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税收 归宿： 

税收负担在市场参 
与者之间进行分配 
的方式。 


淇淋节，节日期间将有游行、烟火以及本镇官员的讲话为/筹到这项活 
动的经费，该镇决定对每个冰淇淋蛋卷的销俜征收 0.5 美元的税收当 
这项计划公布时，我们的两个游说集团立即采取行动。全国冰淇淋消费 
者协会声称.冰淇淋消费 者尤力 支付，并认为，冰淇淋的应该支付此 
项税收。全国冰淇淋制造商组织声称，它的成员在竞争上为生存而 
挣扎，并建议，冰淇淋的应该支付此项税收。市长希望双方达成妥 
协，建议买者支付一半税 *收1 卖者支付一半税收。 

为/分析这些建议，我们需要解决一个简单而敏感的问 题：当 政府对 
一种物品征税时，谁实际上承担 T 税收负担？是购买此物品的人，还是出 
筲此物品的人？或者，如果买者与卖者分摊税收负担，什么 W 素决定如何 
分配税收负担？政府能像这位市长建议的 ■•样 ，简单地通过立法来分配 
税收负袒吗？还是要由更基本的 r | f 场力 fi 来决定税收负担的分配？ 税收 
归宿 （ tax incidence ) 这个术语是指税收负担如何在组成市场的不同人之 
间分配。止如我们将看到的，通过运用供求工具，我们可以得到一些有关 
税收归宿的惊人结论。 


6. 2. 1向卖者征税如何影响市场结果 

我们首先考虑向一种物品的卖者征税。假设当地政府通过了一项法 
律，要求冰淇淋的卖者每卖一个冰淇淋蛋卷向政府支付 0.5 美元的税收^ 
这项法律将如何影响冰淇淋的买者和卖者呢？为了回答这个问题，我们 
可以遵循第 4 葶中分析供给与需求时的二个步骤 ：（1) 确定该法律影响 
供给曲线，还是需求 曲线； （2) 确定曲线移动的 方向； （3〉 考察这种移动 
如何影响均衡。 

第一步在这种情况下，税收对冰淇淋的卖者产生了直接影响。由 
于并不向买者征税，在任何一种既定价格 F , 冰淇淋的需求量是相同的， 
所以，需求曲线不变。与此相比，对卖者征税使冰淇淋经营者在每一价格 
水平下的获利能力减少 T , 因此将使供给曲线移动。 

第二步由于对卖者征税提高了生产和销售冰淇淋的成本，因此，税收减 
少了每一种价格下的供给最。供给曲线向左移动（也可以说是向上移动）。 

我们可以准确地知道该曲线移动的幅度。在任何一种冰淇淋的市场 
价格下，卖者的有效价格 —— 他们在纳税之后得到的铉——要降低 0.5 
美元。例如，如果一个冰淇淋蛋卷的市场价格正好是2美元，卖者得到的 
有效价格将是 1.5 美元。无论市场价格是多少，卖者就如同在比市场价 
格低 0.5 美元的价格水平上来确定冰淇淋的供给辑。换个说法，为了诱 
使卖者供给任何一种既定的数聚，现在市场价格必须高 0.5 美元，以便弥 
补税收的影响 a 因此，如图6 -6 所示，供给曲线从 S , 向上移动到，移 
动幅度正好是税收量 （0.5 美元 ） c 
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:向卖者征税 



pbaae. 

当向丈者征收 0.5 关元 

的税收时.供给曲线向 
上移动 0.5 美元，从 S , 
移动到均衡败&从 
100个«少为90个。买 


者支付的价格从3芡元 


上升为 3.3 奕元。（纳 
税后）卖者得到的价格 
从3美元下降为 2.8 美 
元.即使是向卖者征 
税.买者与卖者 也分捧 
了税收负担。 


第三步在确定了供给曲线的移动之后，我们现在可以比较原来的 
均衡与新均衡。阁 6-6 表明，冰淇淋蛋卷的均衡价格从3美元 t 升到 
3.3 美元，而均衡数量从100个减少为90个。由于在新均衡下，卖者的销 
售罱减少了，买者的购买量也减少厂因此税收缩小 f 冰淇淋市场的 
规模。 


含义现在我们回到税收归宿问 题：谁 支付了税收？虽然卖者向政 
府支付了全部税收，但买者与卖者分摊 r 税收负拘。由于当引进了税收 
时，冰淇淋蛋卷的市场价格从3美元上涨为 3.3 美元，买者购买一个冰淇 
淋蛋卷的支出比没有税收时增加了 0.3 美元。因此，税收使买者的状况 
变坏了。卖者从买者那里得到 f 一 个更高的价格 （3. 3美元），但交税后 
的有效价格从征税前的3美元下降为有税收时的 2.8 美元 （3.3 美元 
-0.5 美元 =2.8 美元）。因此，税收使卖者的状况也变坏了。 

总之，这种分析得出了两个 结论： 

• 税收抑制了布场活动。当对一种物品征税时，该物品在新均衡时 
的销售聚减少了。 

• 买者与卖者分摊了税收负担。在新均衡时，买者为该物品支付的 
更多了，而卖者得到的更少了。 

6. 2. 2向买者征税如何影响市场结果 

现在我们考虑向一种物品的买者征税。假设当地政府通过了一项法 
律，要求冰淇淋的买者为他们购买的每个冰淇淋蛋卷向政府支付 0.5 美 
元的税收 9 这项法律会产生什么影响呢？我们仍然用三个步骤来分析。 
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第一步这项税收最初是影响冰淇淋的窬求 i 供给曲线并不受彩 
响，因为在仟何一种既定的冰淇淋价格时，卖者向『疗场提供冰淇淋的激励 
是相同的。与此相比，买者只要购买冰淇淋就不得不向政府支付税收（以 
及支付给卖者的价格）。因此，税收使冰淇淋的需求曲线移动。 


第二步我们再来确定曲线移动的方向。由于对买者征税使冰淇淋 
的吸引力变小了，在每一种价格时买者需要的冰淇淋 t 也减少 r 。 结果, 
如图6 -7 所示，需求曲线向左移动（也可以说是向下移动）。 


^ - 7 对买者征税 


当向买者征收 0.5 美元 
税收时，笫求曲线向 F 
移动 0.5 美元，从移 
动到 D ,。 均衡 ft « 从 
100 个卜降 为卯个，卖 
#得到的价格从3美元 
f 降为 2.8 美元。买者 
支付的价格（包括税收> 
从3美元上升到 3.3 美 
元，尽管是向买者征 
税.但买者与炙#分摊 
r 税收负担《 



我们仍然可以准确地知道曲线移动的幅度。由于向买者怔收 0.5 美 
元的税，所以，对买者的有效价格现在比市场价格高 0.5 美元（无论市场 
价格是多少）。例如，如果每个冰淇淋蛋卷的市场价格正好是2美元，对 
买者的有效价格就应该是 2.5 美元。由于买者关注的是包括税收在内的 
总成本，所以，他们如同是在比艾际市场价格高出 0.5 美元的水平 h 确定 
对冰淇淋的需求量。换句话说，为了诱使买者需要任何一种既定的数贵， 
市场价格现在必须降低 0.5 美元，以弥补税收的影响。因此，如图6 -7 
所示，税收使需求曲线从久’下移动到其移动幅度正好是税收 
量 （0.5 美元）。 ' 

第三步在确定了需求曲线如何移动之后，我们现在可以通过比较 
原来的均衡与新均衡，说明税收的影响。你可以在图6 -7 中看到，冰淇 
淋的均衡价格从3美元下降到 2. 8美元.而均衡数量从100个减少为90 
个。税收乂一次缩小 J * 冰淇淋市场的规模。而且，买者与卖者又一次分 
摊了税收负担。卖者出售产品的价格更低了，买者向卖者支付的市场价 
格也比以前更低了，但有效价格（含买者不得不支付的税收）从3美元上 
升到了 3.3 美元。 

含义如果比较图 6-6 和图6 -7, 你将注意到一个令人惊讶的结 
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论:哼 K # 呼 早吁哼孕学州 N 吵。在这两种情况下,税收都在买者 
支付^ 价格和 卖者得到的价 格之间 打人了 一个楔了-。无论税收是向买者 
征收还是向卖者征收，这一买者价格与卖者价格之间的楔子都是相 M 的。 
在这两种悄况下，这个楔子都使供给曲线和需求曲线的相对位置移动。 
在新均衡时，买者和卖者分摊 r 税收负担《对买者征税和对卖者征税的 
唯一区别是谁来把钱交给政府。 



3agc.( 


如果我们设想政府在每家冰淇淋店的柜台 _ t 放一个碗来收取 0.5 美 
元的冰淇淋税.也许就容易理解这两种征税方式是等同的了。当政府向 
买者征税时，要求买者每买一个冰淇淋蛋卷往碗里放 0.5 美元； 当政府向 
卖者征税时，要求卖者每卖出一个冰淇淋蛋卷往碗里放 0.5 美元。无论 
这 0. 5荚元是直接从买者的 【_1 袋进人碗内，还是先从买者的口袋进人卖 
者于中 ，再间接进人碗内，都无关紧要。 尤论向 谁征税，一旦市场达到新 
均衡，都是买者与卖者分摊税收负担。 



案例研究 

国会能分配工薪税的负担吗 


如果你曾收 到过一 张工薪支票，也许你会注意到你赚到的钱已经扣 
除了税收。这些税中有一种叫 FICA ， 全称是联邦保险税法案 （Federal In - j 
surance Contribution Act )。 联邦政府用 FICA 税的收入来支付社会保障与! 
医疗费用、对老年人的收入津贴和医疗计划费用。 FICA 是不 〒學 的一个 j 
例子，工薪税是向企业支付给工人的工资征收的一种税。年，一 j 
个典型的工人总的 FICA 税占其收入的15.3%。 | 

你认为是谁在承受这种工薪税的负担，企业还是工人？当国会通过这 j 
项立法时，它试图规定税收负担的划分。裉据这项法律，企业支付一半税 j 
收，工人支付一半税收。这就是说，一半税从企业收益中支付，而另一半税 j 
从工人工薪支票中扣除。出现在你工资单上的扣除量就是工人支付的 i 
部分。 丨 

但是，我们对税收归宿的分析表明，法律制定者并不能这样轻而易 I 
举地划分税收负担。为了说明这一点，我们可以把工薪税仅仅作为对 j 
物品征收的税来分析，在这里物品是劳动，而价格是工资。工薪税的关 j 
键特征是，它是打入企业支付的工资和工人得到的工资之间的 一个楔 i 
子。图 6-8 表示了工薪税的结果。当征收工薪税时，工人得到的工资减 I 
少了，而企业支付的 T 资增 加了。 最后，工人和企业像立法所要求的那样 | 
分摊税收负担。但税收负担在工人和企业之间的这种划分与立法的划分 I 
无 关：图 6-8 中税收负担的划分并不一定是一半 对一半 ，而且，即使法律 | 
要求向工人征收全部税收或向企业征收全部税收，也会出现同样的结果 。 j 
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工薪税 是 打人工人得到 
的工资和企业支付的工 
资之间的一个楔子。比 
较有税收和没有税收时 
的工资.你会看到.工人 
和企业分嫜了税收负 
相。这种税收负担在工 
人与企*之间的分配并 
不取决于政府是向 I 人 
征税，还是向企业征税， 
还是在两者之间平均分 
配税收 a 



这个例子说明，公共争论中往往忽略了税收归宿这个最基本的结论。 
立法者可以决定税收来自买者的口袋还是来自卖者的口袋，但他们不能 
用立法规定税收的真正负担。确切地说，税收归宿取决于供给和需求的 
力量。 


6.2.3 弹性与税收归宿 

当对一种物品征税时，该物品的买者与卖者分摊税收负担。但税收 
负担如何确切地划分呢？只有在极少数情况下是平均分摊的。为了说明 
税收负拘如何划分，考虑图6 -9 中两个市场的税收影响。在这两种情况 
下，该图表示了最初的需求曲线、撥初的供给曲线和打人买者支付的量与 
卖者得到的量之间的楔子。（在两幅图中都没有画出新的供给曲线或需 
求曲线。哪一条曲线移动取决于税收向买者征收还是向卖者征收。正如 
我们已经说明的，这与税收归宿无关。）这两幅图的差别在于供给和需求 
的相对弹性。 

图6 -9( a ) 幅表示供给非常富有弹性而需求较为缺乏弹性的市场上 
的税收。这就是说.卖者对某种物品价格的变动非常敏感（因此，供给曲 
线较为平坦），而买者不是非常敏感（因此，需求曲线较为陡峭）。当对有 
这种弹性的市场征税时，卖者得到的价格并没有下降多少，因此，卖者只 
承 担了一 小部分 负担。 与此相比，买者支付的价格大幅度上升，表示买者 
承担了大部分税收负担。 
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图 6 -9 税收负担如何分摊 





在 （■) 福中，供给曲线 S 
有弹性，而箱求曲线缺 
乏弹性。在这种情况 
下，卖者得到的价格只 
有很少的 F 降，而买者 
支付的价格大 供度上 
升 3 因此，买者承担了 
大部分税收负担 9 在 
( b > 衊中.供给曲线缺乏 


襻性，而需求曲线富有 



弹性。在这种情况下, 
卖者得到的价格大幅度 
T 降.而买者支付的价 
格只有很少的上升。因 


此，卖者承担了大部分 
税收负担。 


( b ) 供给缺乏弹性，箝求宫有弹性 


图6 -9( b ) 幅表示供给较为缺乏弹性而需求非常富有弹性的坩场上 
的税收。在这种情况下，卖者对价格的变动不十分敏感（因此，供给曲线 
较为陡峭）， rfff 买者非常敏感（因此，需求曲线较为平坦）。该图表示，当 
对这种市场征税时，买者支付的价格并没有上升多少，而卖者得到的价格 
大幅度下降。因此，卖者承担了大部分税收负担。 

图6 -9 的两幅围说明了一个关于税收负担划分的一般结 论：早 

毕軍爭哗_辛吟罕 f 毕印甲學了亨学4 1 。为什么这是正确的呢？ 士朵癥 
±，•弹 •性 •衡_量•当•条•件•变 •得 •不•利•时 •, 卖者离开巾场的意 isu 需求弹性 
小意味着买者对消费某种物品没有适当的替代品。供给弹性小意味宥卖 
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者对生产某种物品没有适当的替代品。当对这种物品征税时，适当替代 
品较少的市场一方不太愿怠离开市场，从而必须承担更多的税收负担。 

我们可以把这个逻辑运用于前一个案例研究中所讨论的丄薪税。大 
多数劳动经济学家认为，劳动的供给远比劳动的需求缺乏弹性。这就意 
味着，是工人而不是企业承拘了大部分工薪税的负担。换句话说，其税收 
负担的分配与立法者所期望的一半对一半相差甚远。 


案例研究 
谁支付奢侈品税 

在1990年，国会通过了一项针对游艇、私人飞机、皮衣、珠宝和豪华 
轿车这类物品的新的奢侈品税。该税的目的是增加那些能轻而易举地承 
担税收负担的人的税收。由于只有富人能买得起这类奢侈品，所以，对奢 
侈品征税看来是向富人征税的一种合理方式。 

但是，当供给与需求的力量发拝作用后，结果与国会所期望的完全不 
同。例如，考虑一下游艇市场。游艇的需求是极其富有弹性的。 一个百 
万富翁很容易不买游艇，她可以用钱去买更大的房子，去欧洲度假，或者 
留给继承人一笔更大的遗产。与此相比，游艇的供给是较为缺乏弹性的， 
至少在短期中是如此。游艇工厂不能轻而易举地转向其他用途，而且，建 
造游艇的工人也不愿意由于市场状况改变而改行。 

在这种情况下，通过我们的分析可以做 出一个 明确的预测。由于需 
求富有弹性而供给缺乏弹性，税收负担主要落在供给者身上。这就是说， 
对游艇征税的负担主要落在建造游艇的企业和工人身上，因为最后是他 
们的产品价格大幅度下降了。但是，工人并不是富人。因此，这一奢侈品 
税的税收负担更多地落在中产阶级身上，而不是富人身上。 

在这种税付诸实施之后，关于奢侈品税归宿的错误假设很快显现出 
来。奢侈品供给者使他们的国会议员意识到了他们所面临的经济困境， 
于是，国会在1993年废除了大部分奢侈品税。 


即问即答 用一个供求分析图说明，对汽车购买者征收每辆1000美元 
的税将如何影响汽车销售董和汽车价格。用另一个图说明，对汽车销售 
者征收每辆1000美元的税将如何影响汽车销售量和汽车价格。在这两个 
图中说明汽车买者支付的价格的变化，以及汽车卖者得到的价格的变化。 


6. 3结论 
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开始说明这些规律如何相互作用。在经济中的各种市场上，价格控制和 
税收是常见的，而 a ，在媒体中、在决策者之间经常争论这些政策的影响。 
即使只俺得一点经济学知识的人也可以大致了解并评价这些 政策。 

在以后几章中，我们将电详细地分析许多政府政策,，我们将更充分 
地考察税收的影响，并考察比这里要更广泛的政策。但本章的基本结论 
不会改变 ：当分 析政府政策时，供给和需求是首要的、最有用的分析 j : 具。 
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◎ 价格 1*. 限是某种物品与劳务的法定最卨 
价格。租金控制是一个例子。如果价格 
i •.限低于均衡价格，则需 求馱大 于供给 
由于所引起的短缺，卖者必须以某 
种方式在买者中配给物品或劳务。 

◎ 价格下限是某种物品或劳务的法定最低 
价格，最低工资是_个例子。如果价格 
下限高于均衡价格，则供给软大于需求 
敏。由 T 所引起的过剩，必然要以某种 
方式在卖者中配给买者的物品或劳务 
耑求。 

O 3政府对 一种物 品征收税收时，该物品 
的均 衡数獄 减少。也就是说，对某一 m 


场征税缩小/该市场的规模。 

o 对•种物品的征税是在买者支付的价格 
和卖者得到的价格之间打入的一个楔 
子。2市场向新均衡变动时，买者为该 
物品支付的价格尚 r , 而卖者从该物品 
得到的价格低了。从这种意义上说，买 
者与卖者分摊 T 税收 负担。 税收归宿 
(也就是说，税收负担的分摊）并不取决 
于是向买者征税，还是向卖者征税。 

O 税收归宿取决于供给和需求的价格弹 
性。税收负担更多地落在缺乏弹性的市 
场一方，因为市场的这-方难以通过改 
变购买世或销售 t 来对税收做出反应。 


关键概念 






价格上限 价格下限 税收归宿 



复习题 

1. 举出一个价格 h 限的例子和一个价格 F 
限的例子。 

2. 什么引起了一种物品的短缺？是价格上 
限还是价格下限？用图形证明你的 
答案。 

3. 当不允许一种物品的价格使供给与需求 
达到平衡时，配置资源的机制是什么？ 

4. 解释为什么经济学家通常都反对价格 


控制。 

5. 假设政府取消向一种物品的买者征税, 
而向这种物品的卖者征同样的税。税收 
政策的这种变动如何影响买者为这种物 
品向卖者支付的价格、买者所支付的包 
括税在内的货币©、卖者扣除税收得到 
的货币量以及销售量？ 

6. —种物品的税收如何影响买者支付的价 
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格.卖者得到的价格以及销笆 M ? 

7. 仆么决定了税收负 担在买 者和卖者之问 


的分配？为什么? 


132 问题与应用 

1. 古典音乐的爱好者说服了国会实行每张 
门票40美允的价格上限。这种政策使 
听古典咅乐会的人多了还是少了？ 

2. 政府确信奶酪自由市场的价格太低了。 

a . 假设政府对奶酪市场实行限制性价 
格下限。用供求图说明，这种政策对 
奶酪价格和奶酪销售量的影响。是 
存在奶酪的短缺还是过剩？ 

b . 农民抱怨价格下限减少了他们的总 
收益。这种情况可能吗？解释原因。 

c . 针对农民的抱怨，政府 N 意以价格下 
限购买全部过剩奶酩。与基本的价 
格下限政策相比，谁从这种新政策中 
获益？谁受损失？ 

3. 最近的研究发现，飞盘的需求与供给表 
如下： 


每个飞盘的价格 
(美元） 

笛求5 

(百万个） 

供给童 
(百万个） 

11 

1 

15 

10 

2 

12 

9 

4 

9 

8 

6 

6 

7 

8 

3 

6 

10 

1 


a . 飞盘的均衡价格和均衡数量是多少？ 

b . t 盘制造厂说服了政府.飞盘的生 
产增进了科学家对空气动力学的了 
解，因此对于国家安全是很®要的。 
关注此事的国会投票通过实行比均 
衡价格高2美元的价格下限。新的 
市场价格是多少？可以卖出多少个 
飞盘？ 

c . 愤怒的大学牛在华盛顿游行并要求 


飞盘降价。更为关注此事的国会投 
票通过取消 r 价格下限，并将以前 
的价格下限降低1美元作为价格上 
限。新的市场价格是多少？可以卖 
出多少个飞盘？ 

4. 假设联邦政府要求喝啤酒者每购买一箱 
啤酒支付2美元税收（实际上，联邦政府 
和州政府都对啤酒征收某种税）。 

a . 画出没有税收时啤酒市场的供求图。 
说明消费者支付的价格、生产者得到 
的价格以及啤酒销售 t 。 消费者支 
付的价格和生产者得到的价格之间 
的差额是多少？ 

b . 现在画出有税收时啤酒市场的供求 
图。说明消费者支付的价格、生产者 
得到的价格以及啤酒销售量。消费 
者支付的价格和生产者得到的价格 
之间的差额是多少？啤酒的销售1 
是增加了还是减少了？ 

5. 一个参议员想增加税收收人并使工人的 
状况变好。一个工作人员建议增加由企 
业支付的工薪税，并将这些额外收入中 
的一部分用来减少工人支付的工薪税。 
这能实现这个参议员的目标吗？解释 
原因。 

6. 如果政府对豪华轿车征收500美元的 
税，那么消费者所支付价格的 h 涨幅度 
是大于500美元，小于500美元，还是正 
好为500美元？解释原因。 

7. 国会和总统决定，美国应该通过减少使 
用汽油以减轻空气污染。他们对所销售 
的每加仑汽油征收 0.5 关元的税收。 

a . 他们应该对生产者征税，还是对消费 
者征税？用供求图加以详细解释。 
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b . 如果汽汕的需求较富有弹性，这种税 
对减少汽油消费1更为有效，还是更 
为尤效？用文字和图形做出解释3 
C. 这种政策使汽油消费者受益还是受 
损？为什么？ 

d . 这种税使石汕行业 I :人受益还是受 
损？为什么？ 

8. 本章中的案例研究讨论了联邦最低工 
资法。 

a . 假设最低 C 资高丁-不熟练劳动市场 
上的均衡工资。在不熟练劳动市场 
的供求图 h ， 标明币场工资、受雇工 
人的数敏，以及失业工人数蛰 3 再标 
明对不熟练 7: 人的总丁.资支付。 

b . 现在假设劳 T . 部长建议提尚最低 r 
资。这种提高对就业会有什么影响？ 
就业变动取决于需求弹性还是供给 
弹性？还是同时取决于这两者？还 
是两者都不取决于？ 

c . 这种最 低工资的提高对失彳 k 会有什 
么影响？失业的变动取决于需求弹 
性还是供给弹性？还是同时取决于 
这两者？还是两者都不取决于？ 

d . 如果不熟练劳动的需求是缺乏弹性 
的，所建议的提高设低工资会增加还 
是减少对不熟练 r 人的工资支付总 
量？如 果小熟 练劳动的需求是富有 
弹性的，你的答案会有什么改变？ 

9. 考虑以卜'政策，其中每项政策的目的都 
在于通过减少枪支的使用来减少暴力犯 
罪。用枪支『1/场的供求阁来说明以下各 
项所建议的政策。 

a . 对枪支购5：•者征税 

b . 对枪支销售者征税 

c . 对枪支设肾价格下限 

d . 对弹药征税 

10. 2007年，伊利诺伊州的州长 Rod Blago - 
jevich 建议征收3%的工薪税，以为某 
些州保健计划提供资金。所提出的法 
案规定工薪税“不应从付给雇员的 I ： 


大％网 

资中提取.也不能向崩 M 征集，或减少 
付给雇员的薪酬/’你认为这句话的意 
图是什么？实^上这个法案可以实现 
这个0标吗？ 

11. 美 W 政府实施了两项影响香烟市场的 
计划。媒体宣传和贴警示语的目的是 
使公众认识到吸烟的危害。同时，农业 
部继续实行对烟农的价格支持 i 卜划，该 
计划使烟草价格高于均衡价格。 

a . 这两项计划如何影响香烟的消费 

量？运用 香烟巿 场的供求图来 133 
回答。 

b . 这两种计划对香烟价格的综合影响 
是什么？ 

c . 香烟也被征以重税。这种税对香烟 
的消费有什么影响？ 

12. 在 Fenway 公阔，波士顿红袜队之家，只 
有34000个座位。因此，发锷的门票也 
罔定在这个数铉。（假设所有座位都 
是同质的，并以相同的价格出售。）由 
于肴到 r 增加收人的黄金机会，波士顿 
市对每张票征收由尖票荇支 fj •的5美 
元的税收。波士顿的球迷很有巾民风 
范.每张馈顺从地交纳 r 5美元。画图 
说明 I: 述税收的影响。税收负担落在 
谁身上 ——球队所有者、球迷，还是两 
者兼而有之？为什么？ 

13. 补贴与税收相反。在对冰淇淋蛋卷购 
买者征收 0.5 美元税收时，政府对购买 
的每个冰淇淋蛋卷收取 0.5 美元； 而对 
冰淇淋蛋卷购实者补贴 0.5 美元时，政 
府对购 X 的每个冰淇淋蛋卷支付 0.5 
美元。 

a . 说明每个冰淇淋蛋卷 0.5 美元的补 
贴对冰淇淋蛋卷的需求曲线、消费 
者支付的有效价格、卖者得到的有 
效价格和销售量的影响。 

b . 消费者会从这种政策中受益还是受 
损？生产者是受益还是受损？政府 
是受益还是受损？ 
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14. 在 2008 年春季，参议员约翰 ♦ 麦凯恩 
和希拉串 .• 克林顿（他们当时都在参 
与总统克选）提出暂时取消联邦汽油 
税，只在2008年复天有效，以帮助消费 
者应对髙油价。 

a . 这个 g 天，由于假期自驾出行，汽油 


的需求很尚，汽油提炼厂儿乎蛣在 
满负荷运转。这个事实说明 r 供给 
价格弹性的哪些信息？ 
b . 根据你对 a 的回答，预测谁将从暂 
时的汽油税假日中获益？ 
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第 7 章 

消费者、生产者与市场效率 


当消费者到商店购买感恩节晚餐上用的火鸡时.他们可能会对火鸡 
的高价格感到失望。 N 时，出农民把饲养的火鸡送到市场时，他们希望火 
鸡的价格能再高一些。这些观点并不使人感到 惊讶： 买者总想少付些钱， 
而卖者总想多卖邱钱。但是.从整个社会的角度看，存在一种火鸡的“正 
确价格”吗？ 

奋:前面各章中，我们说明了在市场经济中，供给与需求的力录如何决 
定 r 物品与劳务的价格和销俾量。但是，到现在为 ik , 我们只是描述 r 市 
场配設稀缺资源的方式.而没有良接说明这些市场配置是不是令人满意 
的问题。换句话说，我们的分析是辛峡印（是什么），而不是爭 疼印 （应该 
是什么）。我们知道.火鸡的价格 d 自 i 调幣，以保证火鸡的¥给敏等丁- 
需求量。但足，在这种均衡状态，火鸡的生 产量与 消费黾是太少、太多，还 
足正好呢？ 

在本夺中，我们要讨论福利 经济学 （ welfare economics ) 这个主题，即 
研究资源配置如何影响经济福利的一门学问。我们从考察叉者和卖者从 
参与屮场中得到的利益开始。然后我们考虑社会如何可以使这种利益尽 
口 T 能达到 M 大。这种分析得出了 * 个影响深远的 结论： 市场卜.的供求均 
衡可以使买者和卖者得到的总利益最大化 u 

也许你还记得第1葶中学冬平亭之一是，市场通常是组织经 
济活动的一种好方法。福利-汝‘士淪美亟充分地阐释 r 这个原理。它 
还将回答火鸡的 iE 确价格这个问 题：从 某种意义上说，使火鸡供求平衡的 
价格是最好的价格，因为它使火鸡消费者和火鸡生产者的总福利 M 大化。 
没有任何火鸡的消费者或牛产者的行动是为了实现这个目标，佴他们在 
市场价格指导之 T 的共同行动使 其达成 r 福利最大化的结果，就像有一 
只看不见的乎指引一样。 
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影响经济福利的一 
门学问。 
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支付 意愿： 

买者愿意为某种 
物品支付的最总 

Mo 
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7.1 消费者剩余 


我们从观察参与市场的买者得到的利益开始我们的福利经济学 
研究。 


7. 1. 1支付意愿 

假设你有一张崭新的猫王的首张专辑。因为你不是一 个猫下 -迷. 
你决定把这张专辑卖出。卖出的一种方法是举行一场拍卖会。 

四个猫王迷出现在你的拍卖会上： John 、 Paul 、 George 和 Ringo 。 他 
们每个人都想拥有这张（？辑，但每个人愿意为此支付的价格都有限。 
表 7-1 列出了这四个吋能的买者中每个人愿意支付的最高价格。每 
•个买者愿意支付的敁髙价格称为支付意愿 （willingness to pay ) ,它衡 
量买者对物品的评价。每个买者都希望以低于自己支付意愿的价格买 
到这张专辑，并拒绝以髙于其支付意愿的价格买这张专辑，而且，对以 
正好等于自己支付意愿的价格买这张专辑持无所谓的态 度：如 果价格 
TH 好等于他对这张专辑的评价，他无论买这张 t ? 辑还是把钱留下都同 
样满意。 


四个可能买者的支付意愿 


买者 

支付意 M (美元） 

John 

100 

Paul 

80 

George 

70 

Ringo 

50 


为了卖出你的专辑，你从一个低价格，比如10美元，幵始叫价。由于 
四个买者愿意支付的价格要比这高得多，价格 t 升得很快。当 John 报出 
80美元（或略高一点）的出价时，叫价停止了。在这一点 Paul、George 
和 Ringo 退出 T 叫价，因为他 们+愿 意叫出任何比80美元卨的价格 。 John 
付给你80美元，并得到 T 这张专辑。要注意的是，这张专辑属于了对该专 
辑评价最髙的买者。 
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J « hn 从购买猫土的这张专辑中得到了什么利益呢？在某神意义丄 
说， John 做了一笔划算的交 易：他 愿意为这张专辑支付100美元， ( F [实际 
只为此支付 r 80美元。我们说， John 得到了 20 美元的消费者剩余。消 

• •參 • • 

费者剩余 （ccmsumer surplus ) 是买者愿怠为一种物品支付的量减去其为此实 消费者 剩余： 

际支付的 fi n 买者愿息为一种物 

消费者剩余衡 M 买者从参与啦场中得到的利益。在这个例子中， 


John 从参弓拍卖中得到了 20美元的利益，因为他为一件他评价为100美 为此实际支彳寸的 
元的物品只支付/ 80美元。 PauUGeorge 和 Ringo 没有从参与拍卖中得 
到消费者剩余，因为他们没有得到专辑，也没有花一分钱. 

现在考虑一个略有点不冋的例子。假设你有两张相同的猫王专辑要 
卖。你又向这叫个吋能的买者拍卖它们。为了简单起见，我们假设，这两 
张专辑都以相 同的价 格卖出，而敁，没有一个买者想买一张以 t 的专辑。 

因此，价格上升到两个买者放弃为止。 

在这种情况下，当 john 和 Paul 报出70美元（或略高一点）的出价 
时.叫价停止 JT U 在这种价格时， John 和 Paul 愿意各买一张专辑.而 


George 和 Ringo 不愿意出更高的价格。 John 和 Paul 各 fl 得到的消费者 
剩余等于各自的支付意愿减支付价格。 John 的消费者剩余是30美元， 
而 Paul 是10美元。现在 John 的消费者剩余比在前一种情况下要尚，囚 
为他得到 r 同样的专辑.但为此付的钱少 T 。市场上的总消费者剩余 


是40美元 3 


7.1.2 用需求曲线衡量消费者剩余 

消费者剩余与一种物品的需求曲线密切相关。为了说明它们如何 
相关，我们继续用上曲的例子，并考察这张稀有的猫王专辑的需求 
曲线。 

我们首先根据四个可能买者的支付怠愿做出这张专辑的需求表。图 
7 - 1 中的表格是与表 7 - 1 相对应的需求表。如果价格在 100 美元以上, 
市场需求 S 是 0, 因为没有-个买者愿意出这么多的钱。如果价格在 
80—100 美元之间，需求 M 是1，因为只有 John 愿意出这么高的价格。如 
果价格在 70—80 美元之间，需求最是 2, 因为 John 和 Paul 都愿怠出这个 
价格。我们还可以继续这样分析其他价格。用这种方法，就可以根据四 
个可能买者的支付意愿推导出需求表。 

图 7-1 中的图形表示与这个需求表相对应的需求曲线。要注怠需 
求曲线的高度与买者支付意愿之 N 的关系。在任何一种数贵时，需求曲 
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图中的表格表示表 7-1 
中买者的*求表形 
表示相对应的笛求曲 
线 ,. 要注意的是，葙求 
曲线的离 ® 反映 jf 买者 
的支付意想。 


图 7-1 需求表和霑求曲线 

[ ohSaop 

价格 

买者 

l o 

需求量 

loo 美元以 h 

无 

0 

80—100 美元 

John 

1 

70—80 美元 

John , Paul 

2 

50-70 美元 

John, Paul, George 

3 

50美元或以下 

John,Paul v George, Riago 4 

一 _ _ _, - \ 


专辑的价 
格(美元) 

100 


80 

70 

50 


John 的支 付意进 


Paul 的支付意® 

- George 的支付意愿 


Ringo 的支付意® 


涛求 


专辑的数 II ( 张） 


线给出的价格表示卓呼年 f 的支付意愿。边际买者是指如果价格冉提髙 
一点就首先离开市例如，在4张专辑这一数童时，箱求曲线上 
对应的高度为50美元，这是 Ringo (边际买者）愿意为一张专辑支付的价 
格。在3张专辑这一数量时.需求曲线 L 对应的高度是70美元，这是 
George (现在的边际买者）愿意支付的价格。 

由于需求曲线反映了买者的支付意愿，我们还可以用它衡量消费者 
剩余。图 7-2 用需求曲线计算我们两个例子中的消费者剩余。在 （ a ) 幅 
中，价格是80美元（或略高一点），而需求录是1。注意80美元的价格以 
上和需求曲线以下的面积等于20美元。这个量正好是我们计算的当只 
卖出一张专辑时的消费者剩余。 
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围 7-2 用鬍求曲线衡置消费者剩余 


专辑的价 
格（美元) 


100 


80 

70 

50 



John 的消费者剩余 （20 美元} 



需求 


0 1 2 3 4 专辑的数童 （张) 

( a > 价袼=80美元 

专辑的价 
格（美 元） 


在 (a) 幅中，物品价格是 
80美元，消费者_余是 
20美元。在 （b) 幢中，物 
品价格是70美元，消费 
者剩余是40美元。 


100 



的消费者剩余 （30 美元〉 


80 

70 


50 



总消费者剩余 
(40 美元） 


Paul 的消 费者瘸 
余<10美元） 


箝求 


0 


1 2 3 4 专辑的数童 （张) 

( b ) 价格=70美元 
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图 7-2( b > 幅表示当价格是 70 美元（或略高一点） B > j 的消费者剩余。 
在这种悄况下.价格以上和需求曲线以卜的面积等于两个矩形的总 面积： 
在这-价格时，的消费者剩余为30美元， Paul 的为10美元。总面积 
等于40美元。这个 fi 又是我们之前计算的消费者剩余。 

从这个例7得出的结论对所有需求曲线都是成 立的： f 卒_ 學以下 

需求曲线的高度用买者对此物品的 ii 寸怠愿来衡量他们对物品的评价。 
这种支付意愿与巾场价格之间的差额是每个买者的消费者剩余。因此， 
志求曲线以下和价格以上的总面积是一种物品或劳务市场上所有买者的 
消费者剩余的总和。 

7. 1.3 价格降低如何增加消费者剩余 

由 T 买者总想为他们买的物品少支付一鸣，因此价格降低使一种物 
品买者的状况变好。但买者的福利会由于价格降低而增加多少呢？我们 
用消费者剩余的概念来准确地回答这个问题。 

阁 7-3 表示一条典型的需求曲线。你也许注意到/，这条曲线逐 
141 渐地向石下方倾斜而小_足像前两个图中那样是阶梯式的。在一个有许 

多买者的市场上，每个尖者退出引起的阶梯如此之小，以至于它们实际 
上形成了一条平滑的曲线。尽管这条线与上节所描述的葙求曲线的形 
状不同，何我们刚刚提出的思想仍是适用的 ：消费 者剩余是价格以上和 
需求曲线以下的面积。 （ a ) 幅中，在价 格为' 时，消费者剩余是三角形 
/45 C 的面积。 

现在假设如图7 -3( b ) 幅所承，价格从 P , 下降到消费者剩余现 
在等于二角形 / IDF 的面积。由于价格降低引起的消费者剩余的增加是 
fiCFD 的面积。 

消费者剩余的这种增加由两部分组成。第一，那些原来以较髙价格 
P , 购买 h 量物品的买名•由于现在支付得少了而状况变好。原有买柝的 
消费者剩余增•是他们减少的支付鼠，它等于矩形 BCED 的面积^第二. 
—些新的买者进人市场， 内为他 们愿意以降低后的价格购买该物品。结 
果，市场需求量从增加到仏。这些新进入者的消费者剩余是三角形 
的面积。 
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图 7-3 价格如何影响消费者剩余 



(旬价格为时的消费者_余 



( b ) 价格为时的消费 者剩余 


在 ( 《 ) 幅中， 价格为 P ,， 
霱求量为仏，消费者蠣 
余等于三角形>1价:的面 
积。当价格从/\下降到 
时，正如 （!>)_ 所示, 
笛求 tt 从增加到久, 
消费者_余增加 a 三角 
形的面枳。消费者 
剩余的増加 （ BCfD 的面 
积）部分是因为原来的 
消 费者瑰 在支付得少了 
( BCED 的面积）.部分是 
因为价格降低时新消费 
者进人了市场 （ C £ f 的 
面积）》 
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7 . 1.4 消费者剩余衡量什么 

我们提出消费者剩余概念的的是对市场结果的合意性做出规范性 
判断。既然你已经知道了什么是消费者剩余，接下来我们再来看荇，它是 
不是经济福利的一个好的衡 m 指标。 

^ 设想你是一个决策者，正努力设计-种好的经济制度。你会关心消 

费者剩余的童吗？消费者剩余，即买者愿意为一种物品支付的最减去他 
们实际支付的董，衡瘇了买者从一种物品中得到的_ g 等單号的利益^ 

因此，如果决策者想尊策买者的偏好，耶么消费者 剩‘# 失^“济福利的 
一种好的衡 M 标准。 

在某些情况下，决策者可能选择+关心消费#剩余，因为他们不啓重 
驱动买者行为的偏好例如，吸薛者愿怠支付岛价格获得海洛因。但我 
们并不认为，吸寿者可以从低价购买海洛因屮得到巨大利益（尽管•吸#者 
可能会这样认为）。从社会的角度看，这种情况卜的支付怠愿并不是买者 
利益的好的衡 M 指标，消费者剩余也不是经济福利的好的衡话指如 ，囚为 
吸毒者并不关心自己的最佳利益。 

但是，在大多数市场 h ， 消费者剩余确实反映了经济福利」经济学家 
通常假设，买者做决策时是理 件的。 在机会既定的情况下，理性人会尽最 
大努力实现其目标。经济学家通常还假设，人们的偏好应该得到啓重。 

在这种情况下，消费者是他们从内己购买的物品屮得到了多少利益的最 
佳裁判。 

即问即答画出火鸡的需求曲线。在你画的图中，标出一种火鸡的价 
格并说明该价格下的消费者剩余。用文字解释这种消费者剩余衡 t 的 
内容。 


7.2 生产者剩余 


现在我们转向市场的另一方，来否看卖者从参与市场中得到的利益。 
正如你将看到的，我们对卖者福利的分析与我们对 尖者福 利的分析足相 
似的。 

7 . 2 . 1 成本与销售意愿 

现在设想你是一个仿 M 所有者，想给你的房子刷漆 u 你找到，四个 
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油漆劳务的卖者: Mary 、 Frida 、 Georgia 和 Grandma 0 如果价格合适，每个油 
漆工都愿意为你工作。你决定让这四个油漆丄竞价，并把这项: d 作拍奕 
给愿意以最低价格做这项工作的油漆工。 



如果得到的价格超过了从事这项工作的成本，那么每个油漆 T . 都愿 
怠接受这项工作。在这黾 ，成本 UosO 这个术语应该解释为油漆工的机 
会成本 ：它包 括油漆工的直接支出（油漆.刷子等）和油漆工对她们自己时 
间的评价。表7 -2 表示每个油漆工的成本。由于一个油漆工的成本是 
她愿意接受这份工作的最低价格，所以成本衡贵她出售其劳务的意愿，每 
个油漆1：都渴噔以高于其成本的价格出俾其劳务，拒绝以低于其成本的 
价格出俾其劳务，时对在价格正好等丁•其成本时出售其劳务持无所谓的 
态度 ：无论 是得到 这份工 作还是把她的时间和精力用 f 另一个目的，她都 


成本： 

卖者为了生产一种 
物品而必须放弃的 
每种东西的价值。 


同样满意。 


表 7-2 四个可能的卖者的成本 


卖者 

成本（美元） 

Mary 

900 

Krida 

800 

參 

Georgia 

600 

Grandma 

500 


在竞价过程屮，价格开始时可能很高，但由于油漆1：的竞争，价格会 
很快 F 降。一日. Grandma 报出 T 600美元的价格（或者略低一点），她就 
是唯一留 K 来的竞价者。 Grandma 很卨兴在这种价位从琪这项工作，因 
为她的成本仅仅是500美元。 Mary 、 Frid a 和 Georgia 不愿意以低于600美 
元的价格从事这项工作。要注意的是， J ： 作给予了能以最低成木从事这 
项工作的油漆工。 

Grandma 从这项工作中得到了什么利益呢？由于她愿意以500美元 
从事这项工作，但得到了 600美元的价格，我们说她得到了 100美元的$ 
f 爭剩 生产者剩余 （producer surplus ) 是卖者得到的量减去其生产成 
石。 • 4^者剩余衡最卖者从参与市场屮得到的利益。 

现在我们考虑一个略有点不同的例子。假设你有两间房子需要油 
漆《你又向四个油漆工拍卖这份1：作。为了简化起见，我们假设没有一 
个油漆 r 能油漆两间房子，时 H . 你将对油漆每间房子支付同样的价格。 
因此.价格要〜直下降到两个油漆工离开为止。 

在这种情况 F ， 当 Georgia 和 Grandma 都愿意以800美元（或略低 一 
点）的价格从事这项工作吋，竞价就停止在这一价格时， Georgia 和 
Grandma 愿意从事这项 X 作 ， fM Mary 和 Krida 不愿 报出史 低的价格。在价 
格为800美元时， Grandma 得到了 300美元的生产者剩余，而 Georgia 得到 
r 200 美元的生产者剩余。市场上的总牛产者剩余是500美元。 


生产者 剩余： 

卖者出售一种物品 
得到的 S 减去其生 
产成本。 
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7. 2.2 用供给曲线衡量生产者剩余 

正如消费者剩余与需求曲线密切相关一样，生产者剩余也 1 f 供给曲 
线密切相关。为了说明它们如何密切相关，我们继续沿用前面的例子。 

我们首先根据四个油漆工的成本做出油漆服务的供给表。图 7-4 
中的表格是与表7 -2 中的成本相对应的供给表。如果价格低丁 - 500 美 
元，四个油漆工中没有一个愿意从亊这项工作，因此，供给量是0;如果价 
格在500—600美元之间，只有 Grandma 愿意从事这项工作，因此供给量 
是1 ;如果价格在 600—800 关元之间 grandma 和 Georgia 愿意从事这项工 
作，因此供给量是2;以此类推^因此，可以根据四个油漆 X 的成本推导出 
供给表。 

图 7-4 供给表和供给曲线 


用中 的表格 a 示表7 -2 
中卖者的供给表，用肜 
表示相对应的供给曲 
线，要注 e 的是，供给 
曲线的卨度反映了卖者 
的成本。 


\ ㈣ 

卖者 

供给屋 

1 900 英元或以 h 

Mary ， Frida , Georgia v Grandma 

4 

800—900 美元 

Frida, Georgia, Grandma 

3 

600—800 美元 

Georgia, Grandma 

2 

500—600 美元 

Grandma 

1 

500 美元以下 

X 

0 


油漆仿/•的 

价格 mit ) 彳兆给 


麵一 

80(1 - 


— 1 - Mary 的成本 

Fnda 的成本 


WMi - - Georgia 的成本 

5⑻ - (Jrondma 的成本 



» 12 3 4 趙油漆的房/•数 t (问) 


阉 7 -4 中的图形表示对应于这个供给表的供给曲线。要注意的是， 
供给曲线的高度与卖#的成本相关。在任何一种数鼠时，供给曲线给出 
的价格表示边际卖者的成本，边际卖者是如果价格再降低一点就首先离 
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/ -rn f 

开市场的卖者。例如，在房子数量为 4 时，供给曲线的高度是 900 羑元， 

即 Mary (边际卖者）提供其油漆服务的成本。在房子数量为3时，供给曲线 145 

的高度是800美元，即 Frida (现在的边际卖者）提供其油漆服务的成本。 

由于供给曲线反映了卖者的成本，我们可以用它来衡量生产者剩余。 

图7 -5 用供给曲线来计算上述两个例子中的生产者剩余。在 （ a ) 幅中， 

图7 -5 用供给曲线衡量生产者剩余 


油漆房子 
的价格 

(美 元） 供给 


900 - 
800 - 


600 

500 



Grandma 的生产者 
制余 （100 美元） 


0 



⑻价格 = W » 美元 

油漆房子 
的价格 

(美 元〉 


900 

800 

600 

500 


总生产者《余 
(500 美元） 



Grandma 的生产者 
_余 （300 美元> 


丄 

4 


费油漆的房 

子數最（间) 


供治 


在 （》) 編中 .物品的价格 
是600 芡元. 生产者«余 
是100美元 • 在⑴ • 
中，物品的价格是800 
芙元,生产者劇余是500 
美元。 


_I_ | _ | _ 

0 12 3 

( b ) 价格= 800美元 


要油漆的房 

子数董 （间) 
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我们假设价格是 600^71^ 在这种 * 情况下，洪给緣跬 i 龙注意的是，价 
格以下和供给曲线以上的而积等于100美元 I 这个 数帘正 好是我们之前 
计算的 Grandma 的生产者剩余。 

图 7-5( b ) 幅表示价格为800美元时的生产者剩余。在这种情况 
下，价格以下和供给曲线以上的面积等于两个矩形的总面积。这个面积 
等于500关元，即我们前面计算的当有两间房子需要汕漆时， Georgia 和 
Grandma 的生产者剩余。 

从这个例子屮得到的结论适用于所有供给 曲线： 价辛;^下 

孕1^:印辱寧 T 个中岑 $印丰 f - 令。这里的•逻•辑•足••很•明•确♦的 •: 
★ “蠢“^瀹士士-土:省心砬未/而“和-生产成本之间的差额是每个 
卖者的生产者剩余。因此，总面积是所有卖者的生产者剩余的总和。 

7. 2.3 价格上升如何增加生产者剩余 

当听到卖者总想使他们的物品卖个好价钱时.你不会感到奇怪。但 
是价格上升会使卖者的福利增加多少呢？生产者剩余的概念为这个问题 
提供了一个准确的答案。 

图7 -6 表示一条在有许多卖者的市场上出现的典型的向右上方倾 
斜的供给曲线。尽管这条供给曲线在形状上与前面图中的梯形供给曲线 
+同，但我们吋以用同样的//法衡量生产者剩 余：生 产者剩余是价格以下 
和供给曲线以上的面积。在 （ a ) 幅屮，价格是 P , ，生产者剩余是三角形 
/ iflC ： 的面积。 

( b ) 幅表示当价格从 P , 上升为 时出现的变动 D 现在的生产者剩 
余等于三角形的面积。生产者剩余的增加包括两部分 ：第一 ，在较 
低价格心时就已经出_仏单位某物品的卖者，由于现在卖到 r 更卨的 
价格而状况变好。原有卖者的生产者剩余的增加等于矩形 BCED 的面 
积。第二 ，一 些新卖者进人市场，因为他们愿意以较卨价格生产物品，这 
就使供给景从<?,增加到仏。这些新进人者的生产者剩余是三角形 CEF 
的面积 

正如这种分析所表明的，我们可以用与之酣用消费者剩余衡贵买者 
福利大体相同的方法，用生产者剩余来衡 S 卖者的福利。由于这两种经 
济福利的衡录如此相似，所以，同时使用它们是很自然的。而丘，实际上 
这也正是我们在下一节要做的事。 


即问即答 画出火鸡的供给曲线。在你的图中标出一种火鸡的价格并 
说明该价格下的生产者剩余。用文字解释这种生产者剩余 衡量的 内容。 
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图 7-6 价格如何影响生产者剩余 



baQC 


在 (*) 幅中,价格是/»,, 
供给生产者剩 
余等于三角形的面 
枳。 当价格从 P , 上升为 
P: 时.如 （b) 幢所示，供 
给董从仏增 加彌久 ，生 
产者«余增加薄三角形 


( a ) 价格为时的生产者》余 



ADf 的面积。生产者 * 
余的 埔 加 （flCffl 的面 
积）郎分是因为原来的 
生产者 现在褥 a 的生产 
者》余多了 （ bc «> 的面 
积 h 部分是因为在价格 
较*时新 生产者 进人了 
布场 (C£f 的®积）。 


( b ) 价格为 心时的 生产者_余 
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7.3 市场效率 


TopSage .com 


消费荇剩余和生产者剩余是经济学家用来研究布场中买者与卖者福 
利的基本工具。这些工具有助十我们解决一个基本的经济 问题： 由自由 
rh 场决定的资源配置是合意的吗？ 


7 . 3 . 1 仁慈的社会计划者 


效率： 

资源配黃使社会所 
有成员得到的总剩 
余最大化的性质。 
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为了评价市场结宋，我们在分析中引人一个假设的新角色，称为仁慈 
的社会【卜划者。仁慈的社会计划者是无所小'知、无所 +能、 意愿良好的独 
裁者。这个计划者想使社会上每个人的经济福利沿大化。这个计划者应 
该怎么做呢？他是应该放任买者勺卖者自然而然地根据自 d 的利益达到 
均衡呢，还是应该通过以某种方式改变市场结果来增加经济福利呢？ 

为了回答这个问题，计划者宵先必须决定如何衡辱:社会的经济福利。 
-•种可能的衡茕指标是消费者剩余和生产者剩余的总和，我们称之为孕 
消费者剩余是买者从参与市场活动中得到的利益，而生产者剩 i 
jii 者从参与市场活动中得到的利益。因此，把总剩余作为社会经济福 
利的衡璜指标是自然时然的。 

为了更好地理解经济福利的这一衡量指标，我们回忆一下如何衡骨 
消费者剩余与牛产者剩余。我们把消费者剩余定 义为： 

消费者刺余= 5：•者的评价-买者支付的量 
同样，我们把生产者剩余定 义为： 

生产者剩余=卖者得到的敏-卖者的成本 
当我们把消费者剩余和生产者剩余相加时，得 出： 

总剩余=买者的评价-买者支 付的最 +卖者得到的录-卖者的成本 
买者支付的登等 T 卖者得到的 M , 因此.这个公式中中间的两项相互抵 
消。因此，我们 吋以把 总剩余 写为： 

总剩余=买者的评价-卖者的成本 

市场的总剩余是用买者支付意 愿衡景 的买者对物品的总评价减去卖者提 
供这些物品的总成本。 

如果资源配置使总剩余最大化，我们可以说，这种配置表现出效率 
( efficiency ), 如果一种配置是无效率的，那么，买若和卖#之间交易的一 
些潜在的利益就还没有实现。例如，如果一种物品不是由成本最低的卖 
者生产的，配置就是无效 率的。 在这种情况 K , 将生产从高成本生产者转 
给低成本生产者就会降低卖者的总成本并增加总剩余。 M 样，如果一种 
物品不是由对这种物品评价最高的买者消费，配置也是无效率的。在这 
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种情况下，将该物品的消费从评价低的买者转给评价髙的买者就会增加 
总剩余。 

除了效率之外，社会计划者还应该关心平等 （ equality ) ——即 出场上 
的各个买者与卖者是否有相似的经济福利水平。在本质 h , 市场 L 贸易 
的利益就像在市场参与者间分配的蛋糕。效率问题涉及的是蛋糕是否尽 
可能地做 人了。 平等问题涉及的是如何把这块蛋糕切成小块，以及如何 
在社会成员中进行分配。在本章中，我们的分析集中在作为社会计划者 
冃标之一的效率上。但要记住，真正的决策者往往也关心平等。 



平等： 

在社会成员中 T 均 
地分紀经济成果的 
特性。 


7.3.2 市场均衡的评价 

图7 -7 表示当市场供求达到均衡时的消费者剩余与生产者剩余。 
回想一下，消费荇剩余等于价格以上和需求曲线以 r 的而积，而生产者剩 
余等 t 价格以 f 和供给曲线以卜.的面积。因此，供给曲线和需求曲线到 
均衡点之间的总面积代表该市场的总剩余。 


图 7-7 市场均衡时的消费者剩余与生产者剩余 



总綱余 ——消费者，余 
和生产者余的总 
和——是供给曲线和宙 
求曲线到均衡数緻之间 
的面积。 


这种均衡的资源配肾是否有效率？也就是说，它是否使总剩余'文现 
f 最大化？为了回答这些问题.我们回想一下，当市场均衡时.决定价格 
的是参与市场的买者与卖者。那些对物品的评价高下价格（由需求曲线 
上的段表示）的买者选择购买 物品； 那些对物品的评价低 P 价格 （由 
需求曲线上的段表示）的买者选择不购买物品。同样，那些成本低于 
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价格（由供给曲线上的 Cfc ’ 段 表示） 的卖者选择 生产并 销售 物品； 那呰成 
本卨于价格（由供给曲线上的段 表示） 的卖者选择产和销代 
物品。 

这些观察可以得出以下两个关于市场结果的 观点： 

(1) 自由市场把物品的供给分配给对这咚物品评价 M 商的买者，这 
种评价用买者的支付意愿来衡 M 。 

(2) 自由市场将物品的需求分配给能够以最低成本生产这些物品的 
卖者。 

因此，在生产量与销俾 M 达到市场均衡时，社会 il •划者不能通过改善 
买者之间的消费配置或卖者之间的生产配置来增加社会福利。 

但是，社会计划者可以通过增加或减少物品鼠来增加总的经济福利 
吗？间答是否定的，正如关丁•市场结果的第三种观点 所述： 

(3) 自由市场生产出使消费者剩余和生产者剩余的总和最大化的物 
品量。 

图7 -8 说明了为什么这是 m 确的。为了解释这个图，要记住，需求 
曲线反映了买者的评价，而供给曲线反映 r 卖者的成本„在低于均衡水 
平的任何一种产 s , 例如在<?，，边际买者的评价大于边际卖者的成本。 


iii ' - N 均衡数置的效率 


在产》小于均衡败 a 
时，买者的评价大 f 卖 
者的成本。在产 a 大 f 
均夤数》时，卖者的成 
本大于买者的评价，因 
此，节场均衡使生产者 
_余和消费者剥余之和 
最大化 # 



买者的评价大 买者的评价小 

于卖荇的成本 于卖者的成本 
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6( 大％ 


W 此.增加产 ft 和消费&会增加总剩余。这种情况要一莨持续到产欤达 
到均衡水平时为止 n 同样，在高于均衡水 f - 的任何一种产最.例如在 cv , 
边际买者的评价小于边际卖者的成本。在这种情况 K , 减少产砧会增加 
总剩余，而且，这种情况要一直持续到产 S 下降到均衡水平时为止。为了 
使总剩余 M 大化，社会计划者应该选择供给曲线与需求曲线相交时的 




■K 


150 


产 S :。 

总之，这三个关丁•市场结果的观点告诉我们，市场结果使消费者剩余 
与生产者剩余之和达到 rM 大化 a 换句话说，均衡的结果足资源的有效 
配置。因此，仁慈的社会计划荇可以让市场 s 己得出他想要的结果。这 
种完全放任的政策可以用法语“ laissez-faire "来表述.这句话的字面含义 
是“让他们自由行事吧”。 

计划者 M 、 必加以干顼，社会就是幸运的。尽管想象有一个无所不知、 
无所不能、怠愿良好的独裁者怎样去做是一个有用的做法，但我们面临的 
问 题是： 这些特征很难 H 备。很少有独裁者能那样仁慈。而且，即使找到 
了某个具备这种品德的人，他也会缺乏关键的信息。 

假设我们的社会计划者努力靠自己而不是依靠市场力量去选抒有效 
的资源配腎 n 为 f 这样做.他需要知道市场上每个特定物品对每个潜在 
消费#的价值和每个潜在牛产者的成本。而且，他不仅耑要有关这个市 
场的这种信怠，而 H . 还需要经济中成丁-上万个市场中每一个市场的这种 
信息。这个任务实际 j •.是不可能完成的，这就解释 r 为什么屮央计划经 
济小能良好地运行。 

但是， - H 计划者有了 •个伙伴——亚当•斯密所说的市场上看不 
见的手，事情就变得轻而易举了。这只看不见的手考虑到了有关买者与 
卖者的所苻倍息，引导市场 h 每-个人达到按经济效率标准判断的敁好 
结果。这的确是一种非凡的能力。这就是为什么经济卞家通常宣称 fi 由 
市场是组织经济活动的 M 好方法。 


案例研究 

人体器官市场是否应该存在 

2001 年 4 月 12 日，〈波士顿环 球报〉 的头版刊登了一篇文章—位 j 
母亲的爱帮助挽救了两条生 命》。 这家报纸讲述了关于 Susan Stephens 的| 

故事，这位妇女的儿子需要进行肾移植手术。当医生得知这位母亲的肾| 

并不适合时，他提出了一个新奇的解决方法 ：如果 Stephens 把她的肾捐给 | 

—位陌生人，她的儿子就可以排到等待肾的队伍的最前面。母亲接受了 | 

这个交易。很快，两位患者都换丄了他们所需要的肾。 | 

医生建议的别出心裁和母亲行为的高尚是毫无疑义的。但是，这个故 | 

事引出了许多有趣的问题。如果母亲可以用一个肾换另一个肾，那么，医院 j 
是合应该允许她用一个肾去换取她在其他情况下无法承受的、昂贵的、试验 j 
性的癌症治疔呢^是否应该允许她用自己的肾换取她儿子免费上医学院的! 
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机会呢？她能否出卖自己的肾，以便用现金把她的旧貢佛兰车换成「辆新 
凌志车呢？ 

就公共政策而言，我们的社会认为人们出实自己的器官是非 法的。 
从本质上说，在人体器官市场上，政府实行零价格上限。正如任何一种限 
制忡价格上限一样，结果是该物品短缺。该案例中的交易并不在其禁止 
范围之内，因为没有现金转手。 152 

许多经济学家相信，允许人体器官自由市场的存在会产生巨大的利 
益。人生来就有两个肾，但他们通常只需要 一个。 与此同时，少数人由子 
连一个功能正常的肾都没有而饱受疾病折磨。尽管这桩贸易有明显的好 
处，但现在的状况是悲慘 的：病 人换一个肾通常要等好几年，而且，每年有 
成千上万人由于找不到肾源而死去。如果允许这些需要肾的人向那些有 
两个健康肾的人买一个，价格就会使供求达到平衡。卖者口袋里的钱多 
了，生活状况可以变好。买者有了挽救自己生命所需要的器官，状况也会 
变好。肾的短缺就会消失。 

这种市场将带来资源的有效配罝，但这种计划的批评者担心公平问题。 
他们认为，人体器官市场将以损害穷人利益为代价而使富人受益，因为器官会 
配罝给那些最愿意购买而又买得起的人。然而，现行制度的公平性也是值得 
质疑的。现在，我们中的大多数人带者一个我们并不真正需要的多余器官 
走来走去，而我们的一些同胞却因为得不到需要的器官而生命垂危。这又 
公平吗？ 



新闻摘录 
倒卖门票 

为了有效地配置资源 ，一 个经济必须把物品——包括红袜队的门 
票一绐予那些对这些物品评价最高的消费者^ 

无论你喜不喜欢，倒卖门票是自由市场的一 种力置 

Charles Stein 

Chip c ase 每年都有一堂关于转售体育比赛门票的课。他的经济学 
教科书中有一节是同样的主题。 

但是对威尔斯利学院的经济学教授 Case 来说，销售和倒实门票不仅 
仅是一种有趣的理论探索。和 Margaret Mead — 样，他对这种复杂的事情 
做了许多第一手的研究，而且他有亲身经历为证。 

1984年，为了买每张 丨1 美元的凯尔特人一湖人队经典系列比赛的门 
票， Case 在 Causeway 大街排了两个晚 t 的队。在那个赛季第七场比赛前 
的一天夜里，他正在洗澡时，他女儿叫 他：“ 爸爸，笮人打电话来，想买你的 
凯尔特人比赛的票。” Case 说他不想卖。“但是，爸爸 ，"她 女儿又说， ••他 
愿意一张票最少出1 000美元。_ 
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Case 想卖了。一小的后，一辆豪华轿车幵到他家取走 7 两张票一一 
—张是 Case 的，一张是他的朋友的。司机走时留下了 3000 美元。 ' 

对 Case 和其他经济学家来说，门票是现实中自由市场的教科书案 
例。当供给有限而需求无限时，价格上升，那些愿意出更高价格的人将最 
终得到门票。 Case 说：“ 只要人们可以交往，就会有贸易。 

在互联网时代，买者与卖者可以通过 eBay 或专门销售门票的网站进 
行联系。但是，即使在互联网时代之前，这个过程已经在起作用，尽管慢 
—点。1984年，买了 Case 门票的是纽约的一个有钱人，他的儿子在波士 
顿 一家私 立学校上学。这个人给这所学校的一个朋友打电话，这个朋友 
又给另一个人打电话，这个人最终找到了 Case 0 有志者事竟成。 

无论球队阻止转售门票的力度有多大，这类交易总会发生。全国橄 
榄球联盟给各队一些超级碗比赛门票，并禁止他们转售。但其中许多同 
样的票最终乂回到厂二级巾场上。上个赛季，联盟抓住了明尼苏达海盗 
队的主教练 Mike Tice ，他把自己的票卖给了加州的一家票务公司 。 Tice 
事后接受〈体育画报> (Sports 采访时说"我很遗憾。"或者至少 



他遗憾被抓住了。 

与任何个良好的市场一样，门票市场对信息也十分敏感。 Case 也 
有一个与此相关的故事。在去年扬基队和红袜队之间决赛系列的第四场 
比赛之前，他在 Kenmore 广场。红袜队已经输了前三场，在 MiidvilleC 经 
没有欢乐。票贩子正以略高子面值的价格出手第四场的门票。可能的第 
五场比赛门票的价格会更低。 

但是，红袜队在加时赛中反败为胜，廠了第四场比赛。 Case 说，到第 
二天凌農2点，最好的第五场比赛门票已经在网上卖到了 1 000多美元。 
熊市已经迅速转变为牛市。 

作为自由市场的桿卫者，经济学家通常并不认为倒票有什么问题。 
哈佛大学经济学教授、刚刚卸任的布什总统经济顾问委员会主席曼 昆说: 
"当他们认为交易使双方获利时，应该允许成年人进行经济交易。"曼昆在 
其教科书的一节中讨论了倒票问题。 

球队可以通过对热门门票进行网上拍卖来完全消除倒票。 Case 并不 
指望会发生这种事。他说/如果红袜队每张门票收取2000美元，人们就 
会把 Fenway 公园烧了。 M 球队会因价格欺诈而受到谴责。佝如果你上周 
上网了，你就会发现 J 月15曰对扬基队比赛的前排座位的门票价格超过 
了 2 000美元 ，并且 这个数字还在上升。 

Case 本周五将会去 Fenway 公园。他要带他的岳父去看比赛。他花 

了一笔钱在网上买了票。但他并不抱怨。这就是自甶市场在起作用。 

资料 来源： Boston Globe 9 May 1 , 2005. 



即问即答 画出火鸡的供给曲线和需求曲线。标出均衡状态下的生产 
者剩余和消费者剩余。解怿为什么生产的火鸡越多，总剩余反而越少。 
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一位评论版专栏作家提出，下一次你坐下来吃感恩节晚餐时，你不仅 
应该感谢你盘子中的火鸡，而且还应该感谢你生活在其中的经济制度。 


感谢“看不见的手” 

Jeff Jacoby 


感谢令能的上帝是感恩节的主题，而旦，自从普利茅斯的清教徒有了 
第一次好收成以来就•-苜如此……今天，全国数以百万计的家庭为许多 
恩赐而感谢 上帝： 为餐桌上的美食和所爱的人的相伴，为即将到来的一年 
的健康和好运气，为战争时期的家园和平，为生为美国人——或者成为美 
国人——的无数特权。 

但是，也许不会有很多人感谢本地超市本周有大罱火鸡出售这样的 
寧情。即使最虔诚的人也不会为航空公司的航班使我们中的一些人可以 
在感恩节时飞回家而感谢上帝，或者为节曰周未木地电影院准时上演 〈怒 
海 争锋〉 而感谢上帝，或者为报纸食品版刊登的一流的小红莓一苹果派菜 
谱而感谢上帝。 

我们或多或少地认为这些事情是理所当然的。很少有人把这呰事作为 
奇迹来 解释: 为什么感恩节前食品杂货店堆满了火鸡，或者为什么好莱坞在 
重大节曰时发行大片。这正是他们应该做的。这些事情有什么神奇的？ 

然而，是大量陌生人的技能和劳动使你的感恩节周末成为可能，这是 
否有一些不可思议——有些几乎无法解释——的神奇之处呢9 

例如，为了把火鸡送上餐桌，需要成百上千人的努力——当然，有那 
些养鸡的鸡农，可是还有那些提供饲料的供应商，以及把它们运送到农场 
的卡车司机，更不用说设计孵化器的设计师、制造它的工人，以及使之运 
行的技工。鸡必须屠宰、淆洗、检疫、运输、装卸、包装、定价和上架。完成 
这些工作的人又得到从事其他丄作的人的支持——从提炼作为卡车燃料 
的汽油到制造包装鸡肉的塑料袋。 

在长达数月的过程中，无数互不相识的人的活动必须精密筹划并严 
格控制时间，以便当你来买新鲜的感恩节火鸡时，已经有一只——或者更 
可能的是，有几十只——在 待售。 完成这些事所要求的协调水平是令人 
吃惊的，但吏令人吃惊 的是：没爷一 个人在协调这件事。 

没有一个火鸡商在某处指挥、控制计划并发号施令。在所有这些人 
中没有一个人高高在上，强迫他们为你的利益合作。但他们确实在合作。 
当你来到超市时，已经有你要的火鸡了。你不用做任何事，只要去买就可 
以了。如果这不是奇迹，那又是什么呢？ 

亚当 • 斯密称它为"看不见的手"——引导千百乃为自己利益工作的人 
促成有利于许多人的结果的神秘力蚩。在看似混乱的千百万未经协调的私人 
交易中产生 T 自发的市场命令。自由的人自由交易，结果是物品和劳务之 
丰富超出/人们的想象。没有独裁者，没有官员，没有超级计算机提前做出 
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计划。的确，有时一个经济中的计划越多，它就越受短缺、混乱和失败的困桄 C 
自由的社会秩序，和它所带来的财富与进 步一样 ，都是一种1天的极 
大恩赐。在这个感恩节以及生活中的每一天，我们都要心存感激。 i 

资料 来源： The Boston Globe , November 27 # 2003. 





7.4 结论： 市场效率与市场失灵 


本章介绍 r 福利经济学的基本丁具——消费者剩余与生产#剩余—— 

并用这些工具来评价自由市场的效率。我们说明了，供求的力量可以有效地 
配 s 资源」这就是说，即使屮场的每个买者勾卖者只关心他自己的福利，他 
们也会共 N 在-只看+见 的于指 引下，达到使 买者与 卖者总利益最大化的 
均衡。 

现在是提出一衅筲告的时候 r 。 为 r 得出市场有效韦的结论，我们 
做出了一些关于巾场如何运行的假 设,- 3这些假设+成立时，关于屮场 
均衡有效韦的结论可能就不洱正确 it , 在结束本章时，我们简笮地考虑 
这些假设中 m 重要的两个假设。 

第一，我们的分析假设.市场足完全竞争的。但在现实壯界中，竞争 
有时远非完全竞争，在一呰巾场 h , 只有-个义者或卖者（或一小群买者 
或卖若）可以控制市场价格，这种影响价格的能力被称为中•嗲市 
场势力可以使市场 尤效率 ，闪为它会使价格和数贵背离供求'均衡 

第二，我们的分析假设，市场结宋只影响买者和卖者。 m 在现实世界 
中，买者和卖者的决策有时会影响那咚根本不参与市场的人。污染是市 
场结果影响布场参与者以外的人的一个典型例子 ： 例如，农药的使用不 
仅影响生产农药的制造商和使用农药的农民，而且还影响呼吸被农药污 
染的空气或喝被农药污染的水的许多其他人。这种负作用被称为 吁坪 
作，它使市场福利不仅仅取决于买者的评价和卖者的成本。由于买 
全荇在决定消费量和 生产數 时并没有考虑这种负面影响.所以，从整个社 
会的角度看，市场均衡可能足•无效率的。 

布场势力和外部性是一种被称为平垮宇早的普遍现象的例 f ， 市场 
失灵是指一些不受管制的市场+能有资源。 s 市场失灵时，公 
共政策有可能纠止这些问题并提高经济效率。微观经济学家花费许多精 
力去研究什么时候会发生市场失灵，以及哪种政策能圾有效地纠止市场 
失灵。在继续学习妗济学的过程中，你将会#到，这里所提出的福利经济 
学的 工具 也很容易适用于那类研究。 

尽管存在市场失灵的可能性.市场中看+见的手仍然足极其重要的。 

我们在本彦中做出的假设在许多市场中是成在的.从而市场有效率的结 
论是许接适用的。此外，我们可以运用我们关 i •福利经济学和市场效率 
的分析来说明各种政府政策的影响。在接下来的两茕屮.我们将运用刚 
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刚提出的工具来研究两个 m 要的政策问题——賦税和同以贸易的福利 
效应。 



内容提要 

◎ 消费者剩余等于买者对一种物品的支付 
意愿减去其实际为此所支付的屋，它衡 
软买者从参与市场中得到的利益 3 可以 
通过找出需求曲线以卜和价格以上的面 
积，来计算消费者剩余。 

◎ 牛产者剩余等于卖者出售其物品得到的 
a 减去其生产成本，它衡&卖者从参与 
市场中得到的利益。可以通过找出价格 
以下和供给曲线以上的曲积，来计算牛 
产者剩余。 


o 使消费者剩余和牛产者剩余的总和敁大 
化的资源配 S 被称为是有效韦的。决策 
者通常关心经济结果的效率以及平等。 

◎ 供给与需求的均衡使消费者剩余与生产 
荇剩余的总和最大化《这就是说，市场 
中看不见的手指引若买者与卖者有效地 
配置资源 n 

◎ 在存在市场势力或外部性等市场失灵的 
情况下，市场不能有效地配置资源。 




福利经济学 
支付意愿 
消费者剩余 


成本 平等 

生产者剩余 
效率 


复习题 




1 . 解释买者的支付意愿、消费者剩余和需 
求曲线如何相关。 

2. 解释卖者的成本、生产者剩余和供给曲 
线如何 相关。 

3. 在供求图中，标出市场均衡时的生产者 
剩余和消费者剩余。 


4. 什么是效宇 •？ 它是经济决策者的唯一目 
标吗？ 

5. 看不见的手有什么作用？ 

6. 说出两种市场失灵的名称。解释为什么 
每一 •种都可能使市场结果无效率。 


joj 弓 J^\y ..WBSMIMIMMMMMiaMMmKWMaMMMMHnMUil 


1. Melissa 用120美元购买了一个 iPod ， 并 
得到了 80美元的消费者剩余。 
a . 她的支付意愿是多少？ 


h . 如果她在降价销售时买了售价为90 
美元的 iPod , 她的消费者剩余会是 
多少？ 
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C . 如果 iPod 的价格是 250 关元，她的消 
费者剩余会是多少？ 

2. 加利福尼亚早来的寒流使柠檬变酸 u 柠 
檬 i | T 场 L 的消费者剩余会有什么变动？ 
柠檬水市场上的消费者剩余会有什么变 
动？用图形说明你的答案。 

3. 假设对法网面包的需求增加。在法国而 
包市场上，生产者剩余会发生什么变动？ 
在向粉市场 h , 生产者剩余会发牛什么 
变动？用图形说明你的答案。 

4. 这是一个大热天， Bert U f 舌燥。 Ftftf 
是他对一瓶水的 评价： 


对第一瓶水的评价 7美元 
对第二瓶水的评价 5美元 
对第三瓶水的评价 3美元 
对第四瓶水的评价 1美元 


a . 根据以1：信息推导出 Bert 的需求表。 
倾出他对瓶装水的需求曲线。 

b . 如果一瓶水的价格是 4 美元， Bert 会 
买多少瓶水？ Bert 从他的购尖中得 
到了多少消费者剩余？在你的图形 
中标出 Bert 的消费者剩余。 

c . 如果价格 F 降到2美元，需求量会有 
何变化？ Bert 的消费者剩余会有何 
变化？用你的阁形说明这些变化， 

5. Ernie 有一台抽水机。_于抽大癀的水 
比抽少诳的水困难， 随若 抽的水越来越 
多，牛产一瓶水的成本增加。卜'面是他 
生产每瓶水的 成本： 


第一瓶水的成本 丨美元 
第二瓶水的成本 3美元 
第- :瓶水的成本 5美元 
第四瓶水的成本 7美元 


a . 根据以上信息推导出 Ernie 的供给 
表。 画出他 的瓶装水的供给曲线,、 

b . 如果一瓶水的价格是4美元， Ernie 
会生产并销售多少瓶水？ Ernie 从这 
种销售中得到了多少生产者剩余？ 
在你的图形中标出 Ernie 的牛产者 
剩余。 


c . 如果价格 t 升为6夫元，供给 植会有 
何变化？ Ernie 的仏产者剩余会有何 
变化？在你的图形中标出这呰变化。 

6. 考虑一个由问题4中的 Bert 作为买者、 

问 M 5 中的 Ernie 作为卖者组成的市场。 

a . 用 Ernie 的供给表和 Bert 的需求表找 
出价格为2美元、4美元和6美元时 
的供给量和苫求量，这些价格屮哪 
一种能使供求达到均衡？ 

b . 在这种均衡时，消费者剩余、生产者 
剩余和总剩余是多少？ 

c . 如果 Ernie 少生产并迁 Bert 少消费一 
瓶水，总剩余会发生什么变动？ 

d . 如果 Ernie 多生产并巨 Bert 多消费一 
瓶水，总剩余会发生什么变动？ 

7. 在过去几十年间，生产平面电视的成本 
降低/。我们考虑这一争实的某些 
含义。 

a . 用供求图说明生产成本下降对平面 ^6 
电视的价格和销俦最的影响。 
h . 用你的阌形说明消费者剩余和生产 
者剩余发生 r 什么变化。 

0. 假定平面电视的供给 是作常 寓有弹 
性的。谁从生产成本下降中获益最 
大？ 是 平面电视的消费者还是生 
产者？ 

8. 有四位消费荇愿意为理发支付下列 
价格： 

Terry ： 7美元 
Oprah :2美元 
EJlen ；8 美元 
Phil ：5 美元 

有四家理发店，其成本 如下： 

A 企业:3美元 
B 企业:6美元 
C 企业 :4美元 
U 企业:2美元 

每家店只能为一个人理发。从效率来 
肴，应该有多少次理发？哪些店应该理 
发？哪些消费者疢该理发？最大 nj 能 
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的总剩余是多少？ 

9-假设技术进步使生产电脑的成本降 
低 r 。 

a . 用供求图说明电脑市场上价格、数 
M 、消费者剩余和生产者剩余会发生 
什么变动。 

b . 电脑和加法机是替代品。用供求阁 
说明加法机市场上的价格、数量、消 
费者剩余和生产者剩余会发生什么 
变动。电脑技术进步对加法机牛产 
者而言是好米还是坏事？ 

c . 电脑和软件是互补品。用供求图说 
明软件市场 I •.的价格、数摄、消费者 
剩余和生产者剩余会发牛什么变动。 
电脑技术进步对软件生产者而言是 
好 車还是 坏事？ 

d . 上述分析有助于解释为什么软件生 
产者比尔 • 盖茨是世界 Jl 最富有的 
人之•吗？ 

10. 考虑医疗保险如何影响所进行的医疗 
服务 tt 。 假设一般的就医治疗成本为 
100美元，但一个有医疗保险的人只需 
付20美元，他的保险公司支付剩下 
的80美元。（保险公司将通过保险费 
来收回这80美元，仍一个人所支付的 
保险费不取决于他接受 r 多少治疗。） 

a . 画出医疗巾场上的需求曲线（在你 
的图形屮，横轴应该代表治疗的次 


数）。标出如果治疗价格为100太 
元，治 r / 的•孟求盘 !^ S L . 

b . 在你的图上标出如采消费者毎次治 
疗只支付20美元，治疗的需求 ft 。 
如果每次治疗的社会成本的确是 
loo 美元，而 a , 如果个人有如上所 
述的医疗保险，这一治疗数犋能使 
总剩余 M 大化吗？解释原因。 

c . 经济学家经常指责医疗保险制度导 
致人们滥用医疗。根据你的分析， 
说明为什么 K 疗保健的使用被认为 
“滥用"。 

d . 哪种政策可以防止这种滥用？ 

H . 花椰菜的供求如下式 所述： 

供给： Q s ^ 4 P - 80 
需求：= 100 - IP 
的单位是蒲式耳， P 的单位 是关元/ 

蒲式耳。 

a . 阃出供 给曲线和需求曲线。均衡价 
格和均衡 数埴是 多少？ 

b . 计算均衡时的消费者剩余、生产者 
剩余和总剩余。 

c . 如果一个不苒欢花椰菜的独裁者要 
禁止销售这种蔬菜，谁将承袒更大 
的负担——花椰菜的买者还是 
卖者？ 
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第 8 章 

应用 ：赋税 的代价 


税收往往是激烈的政治争论的起源。1776年，美同殖民地人们对英 
国税收的愤怒引发 了关国 独立战争。二白多年以后，美国各政党仍在争 
论着税制的适当规模与形式。 m 没有一个人否认，一定程度的赋税是必 
要的。正如小奥立弗 • 温德尔 • 祐姆斯 （Oliver Wendell Holmes Jr .) 曾经 
说过的 ：“税 收是我们为文明社会所付出的代价 

由于赋税对现代经济有1大影响，随着我们掌握的工具的增多，我们 
在全书中会多次冋到这个 上题。 我们在第6氛中开始研究税收。在那一 
章，我们说明了一种物品的税收如何影响它的价格和销售请，以及供给和 
需求的力 M 如何在买者与卖者之间分摊税收负担。在本孕屮，我们要扩 
展这种分析.并考察税收如何影响福利，即如何影响市场参与者的经济福 
利《«换 S 之，我们要弄淸楚文明社会的代价有多高。 

乍看起来，税收对福利的影响似乎是显 ifaM 见的。政府征税是为 
/筹集收人，而这种收人必然出自杲人的口袋。止如我们在第6葶中 
所说明的，当对一种物品征税时，尖者和卖者的状况都会 变坏： 税收提 
高 r 买者支付的价格，并降低 r 卖者得到的价格。 但为 了更充分地理 
解税收如何影响经济福利，我们必须比较买者和卖者减少的福利和政 
府所增加的收人消费者剩余和生产#剩余1: ft 使我们可以进行这 
种比较后面的分析将表明，税收给买者和卖者带来的成本超过了政 
府所筹集到的收人。 


8.1 赋税的无谓损失 


我们从 M 忆第6章中的一个惊人的结论 汗始： 一种物品的税收尤论 
足向尖者彳 II . 收还足向卖者征收， K 结果都是相同的，向义者征税时，需 
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对-种物品征税是在尖 

者支付的价格和卖者得 
到的价格之间打人了一 
个锲子。该物品的销柙 
试 K 降. 



“你知进吗？根据一州选 
民的人数来决定斌税的 
主意.在我宥来也不怎 

么样 •" 

ffl 呤 来源： © 2002 THE 
NEW YORKER COLLEC¬ 
TION FROM CARTOON - 
BANK . COM ALL RIGHTS 
RESERVED . 


求曲线向 F 移动.移动唐为税收的 大小； 当向龙者征税吋.供给曲线向上 
移动，移 动婿为 税收的大小。在这两种情况 F ,， 征收税收吋，买#支付 
的价格都 I :升，而卖者得到的价格都 r 降。最终，供求弹性决定 r 税收负 
担如何在生产者和消费者之间分配。无论向谁征税，这种分配都是相 
同的。 

阁 8-1 表示以 h 这些影响。为了简化我们的讨论，尽管供给曲线和 
霱求曲线中必然有一条曲线移动，但图上并没有表示出任何一条曲线的 
移动。哪一条曲线移动取决于是向卖者征税（供给曲线移动），还是向买 
者征税（需求曲线移动）。在本章中，我们可以通过不纠缠于说明移动而 
使阁形 般化和 简化。就我们的 li 的而言，关键的结论是，税收在买者支 
付的价格和卖者得到的价格之间打人 f 一个楔子。由于这种税收楔浐， 
销售©低于没有税收时应该达到的水 f 。 换句话说，对-种物品征税使 
这种物品的市场规模缩小 n 这些结论与第6章的结论相似。 


囹 S - I 税收效应 



8. 1. 1税收如何影响市场参与者 

我们用福利经济学的工具来衡最对一种物品征税的得与失。为此, 
我们必须考虑税收如何影响买者•、卖者和政府。市场 t 买者得到的利益 
用消费者剩余一义者愿意为某物品支付的 tt 减去他们实际支付的 
量——来衡童。巾_场上卖者得到的利益用生产者剌余——卖者从某种物 
品得到的 m 减去其成本一来衡鼠。这些正是我们在第7章中所用的经 
济福利的衡缺指标。 
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那么，税收乂如何影响利益第三方——政府呢？如果 r 是税收规模. 
<?是物品销售罱，那么，政府得到的总税收收人就是 TxQ 。 政府可以用 
这一税收收人提供服务，例如道路、繁察和公共教育，或用于帮助港要帮 
助的人。因此，为 r 分析税收如何影响经济福利.我们用政府税收收人 
来衡量从税收中得到的公共利益 u 但是，应该记住，这种利益实际上并不 
归政府所有.而是归那些得到这种收人的人所有。 

图8 -2 描述了用供给曲线和需求曲线之间矩形的曲积表示的政府 
税收收人。这个矩形的高是税收规模 r ， 而矩形的宽是销售的物品数 m 
Q 。 由于矩形的面积是髙乘以宽，所以，这个矩形的面积是它等于 
税收收人。 



S 3 s - 2 税收收入 



政府得到的税收收人等 
于即税收规楔 r 
乘以销饵5匕《此，税 
收收入等于供给曲线和 
甭求曲 线之间矩形的 
面积 4 


没有税收时的福利为 r 说明税收如何影响福利.我们从考虑政府 
征税之前的福利开始。图 8-3 表示供求图，并用字母 F 标出了关键 
的面积。 

没有税收时，可以在供给曲线和需求曲线相交处找出均衡价格和均 
衡数敏。价 格是匕 ，销钙最是 Q ,。 由于需求曲线反映 r 买者的支付意 
愿，所以，消费者剩余是需求曲线和价格之间的面积，即4 + s + 同样， 
由于供给曲线反映 r 卖者的成本，所以，生产者剩余是供给曲线和价格之 
间的面积，即 D + E + F 。 在这种情况下，由于没有税收，税收收人等于零。 

总剩余，即消费者剩余和生产者剩余之和，等于面积4 +A + C + 0 + 
m 换句话说，正如我们在第7章中所说明的，总剩余是供给曲线与笛 
求曲线到均衡数罱之间的曲积。图8 - 3 中表格的第一栏概括了这些 
结论。 
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消费者剩余 
生产者剩余 
税收收人 
总剩余 


A+B + C 
D + E + F 
无 

A +B + C + Z) + E + ^ 


A 

F 

B + D 

yi + B + /} + A " 


对一种物品征税 臧少了 
消费#，余（曲枳 fi ♦ 
C ) 和生产者剩余 （ 囪枳 
/> + £>. 由 f 生产者 K 
余和消费者綱余的减少 
大]•税收收人（面积0 + 
fl }. 所以.税收引起了 X 
谓损失（面积 C + £)« 




有税收时的福利现在考虑征税之后的福利。买者支付的价格从 P , 
h 升到/%,因此，消费者剩余现在只等于囱积 >1( 需求曲线以 卜 ■和买者价 
格以上的曲积）。卖者得到的价格从 P , 下降到/%，因此，生产者剩余现在 
只等于而积 F (供给曲线以上和卖者价格以 下的谢 积）。销售&从仏减 
少为仏，而政府得到的税收收人等于面积 fi + Oo 

为了计算有税收时的总剩余，我们把消费者剩余、生产者剩余和税收 
收人相加。因此，我们得到总剩余是面积/! +5 + 0+尸。图8 -3 屮表格 
的第二栏概括 r 这些结论。 

福利的变动现在我们可以通过比较征税前后的福利来说明税收的 
影响。图8 -3 中表格的第三栏表明了这些变化。税收使消费者剩余减少 
了面积 fl + C , 使生产者剩余减少了面积税收收人增加了而积 S + 
d q 毫+奇怪，税收使买者和卖者的状况变坏 r ， 而使政府的状况变好了。 

总福利的变动包括消费者剩余的变动（是负的）、牛.产者剩余的变动 
(也是负的）和税收收入的变动（足: iK 的）。丐我们把这三块相加后会发 
现，市场总剩余减少 r 面积 c +仏 
大丁.政府筹集到的收人。$税收（或•某•种庇 


另^ - 3 税收如何影响福利 



没有税收时 


有税收时 


变动 


/ 1/ )/ V*#/ 
}£/;£ 
T 十 4»+ 

fioflc 

/V /k /1^ /V 
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引起的总剩余减少被称为无 谓损失 （deadweight loss ) 0 无谓损失的人小 
用面积 C + fc ’ 来衡镦。 ^ 

为 r 理解税收引 起尤谓 损失的原因忆-下第1章中的学殄守卜 
冬辱呼之一 ：人们 会对激励做出反应。在第 7 章中我们说明了，心4洫# 
士效地配罟稀缺资源。这就是说，供求均衡使市场 L 买者和卖者的 
总剩余最大化，但是，当税收提尚 rx 者的价格而降低 r 卖者的价格时， 
它对买荇的激励是比没有税收时少消费，而对卖者的激励是比没有税收 
时少生产。当买者和卖者对这些激励做出反应时，市场规模缩小到其坡 
适水平之 f (如阁所示，从移动到仏）。因此，由于税收扭曲了激励， 
就引起 r 市场配置资源时的无效肀。 


无谓 损失： 

市场 m 曲（例如税 


收）引起的总刺余 
减少。^ 



8.1.2 无谓损失与贸易的好处 

为广对税收引起无谓损失的原因有一些直观认识，考虑一个例子。 

设想 Joe 为 Jane 打 f | 房间每周得到100美元。 Joe 的时间的机会成本是 
80美元, Jane 对打打房间的评价是120美元。因此 Joe 和 Jane 两人从他 
们的交易中各得到广20美元的利益。总剩余 4 0美元衡 t 这一特定交易 
带来的好处。 

现在假设政府对打扫房间服务的提供者征收50美元的税。现在没 

有一种价格能使他们两人在纳税之后状况变得更好。 ha 瓰意支付的最 

尚价格是】20美元，但这时 Joe 在纳税之后只剩下70美元，小于他 S 0 美 

元的机会成本。相反，如果 Joe 得到他的机会成本80美元 Jane 就必须支 

付130芡元.这大于她对打扫房间的评价120美元。结果， Jane 和 Joe 取 

消了他们的安排。 joe 没有收人了，_ jane 生活在肮脏的房间里。 

税收使 joe 和 Jane 的状况-共变坏了 40美元，因为他们每人失去了 

20美元的剩余但注意，政府也没有从 joe 和 Jane 那里得到税收收人， 

W 为他们决定取消他们的安排。40美元是纯粹的尤谓损失 ：未被 政府收 

入的增加所抵消的市场卜.买者和卖者的损失。在这个例子中，我们可以 

看出无谓损失的最终来 源:早 咚弓 J 辱 木 ㊉ 率年旱 甲多专 f 导夸吁 

. 

* 也4占“不 ： 1]淪；-线之间的三角形面积（图8-3 中的曲•积 C + 尺） 衡 
1 r 这种无谓损失的大小。通过回忆窬求曲线反映消费者对物品的评价 
和供给曲线反映生产者的成本，可以用图8 -4 史容易地说明这一结论。 

当税收使买者价格 J ： 升到匕，卖者价格下降到 h 时，边际买者和边际卖 
者离汗巾场，因此.销售贵从 h 减少 到仏。 但止如图8 -4 所示，这些买 
者对物品的评价仍大于卖者的成本。 在仏和 之间任何一种数量时， 

情况都和我们所 举的如 e 和 Jane 的例子相同。贸易的好处——买者评价 
与卖者成本之间的差额——小于税收。因此，一巳征税，这些贸易就无法进 
行。无谓损失就是山于税收附止了这些互利的贸易而引起的剩余损失。 
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当政府对一种物品征税 
时.销售设从«少为 
匕。在仏 和^ 之间的 
每一销 ftt t , 买者和 
卖者之间一些潜在的贸 
易好处都没有得角实 
现。这些贸易好处的损 
失躭引起 r 无谓损失， 




税收引起的数最减少 


即问即答 画出甜点的供给曲线与需求曲线。如果政府对甜点征税， 
说明买者支付的价格、卖者得到的价格以及销售董的变动。用你的图说 
明税收的无谓损失，并解释无谓损失的含义。 


8.2 决定无谓损失的因素 


什么因素决定税收的无谓损失的大小？答案是供给和需求的价格弹 
性，价格弹性衡量供给量和葙求》对价格变动的反应。 

我们先来考虑供给弹性如何影响无谓损失的大小。在图 8-5 上面 
的两幅图中，需求曲线和税收规模是相同的。这两幅阁唯一的差别是供 
给曲线的弹性。在 （《) 幅中，供给曲线比较缺乏弹性 ：供给 S 对价格变动 
只有很小的反应。在 （ b ) 幅中，供给曲线比较富有弹 性：供 给量对价格变 
动的反应很人。要注息的是无谓损失，即供给曲线和需求曲线之间的三 
角形面积.在供给曲线比较富有弹性时较大。 

同样，图8 -5 下面的两幅图表示需求弹性如何影响无谓损失的大 
小。在这里，供给曲线和税收规模保持不变。在 （ c ) 幅中，需求曲线比较 
缺乏弹性，税收的无谓损失较小。在 （ d ) 幅中，需求曲线比较富有弹性，税 
收的无谓损失较大。 

从这个图中所得出的结论很容易解释。税收造成无谓损失，是因为 
它使买者和卖者改变 rA 己的行为。税收提卨 r 买者支付的价格，因此 
他们的消费减 少了； 同时，税收降低 r 卖者得到的价格，因此他们的生产 
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当供给比较富冶 
弹 性时， 税收的 
无谓裉失较大 



供给 


嫌求 


数 H 


(|»南^弹性的供治 



供给 


需求 


当擗求比较苗打 
弹性时，税收的 
无谓报失较大 


败量 


在 U ) W 和 （ b )_ 中.志 
求曲线和税收规模相 
同.但供给的价格弹件 
不间 a 耍注意的蚝.供 
给曲线越富有弹性.税 
收的无诮损失越大。在 
( C) 幅和 （d) 幘中，供给 
曲线和税收规模相同. 
但：求向价格押性不 
同^婪注意的 S . 霱求 
曲线越當有弹性.税收 
的无谓损失«大_ 


I 山谙灯俥性的妬求 


>s 5 税收扭曲与弹性 




减少 f 。 由于行为的这些变动，出场规模缩小到最适水平之下。供给和 
需求的弹性衡镦尖者和卖者对价格变动的反;、 v : 程度，从 in 】 决定 r 税收在 

多大程度 t ： 扭曲 r 布场结果。因此呼毕毕本，竿哗哼岑喟 

损失也就 越大。 


案例研究 

无谓损失的争论 

供给、需求、弹性和无谓损失等所有这些经济学理论足以使你头昏脑 
涨。但是，信不信由你，这些思想触及了深层次政治问题的 中心： 政府应 
该有多大？争论这些概念的原因是，税收的无谓损失越大，政府实施一项 
计划的成本就越高。如果赋税引起极大的无谓损失，那么，这些损失就强 
烈支持低税无为的小政府。与此相反，如果税收只带来微不足道的无谓 
损失，那么，政府计划的成本就比其他情况下要小。 

赋税的无谓损失究竞有多大7经济学家对这个问题的间答 并不一 
致。为了说明这种分歧的本质，考虑美国经济中最重要的税收——劳动 


蠡 t 

•■你对劳动供给弹性的 
肴法 是怎样 的?" 

用片来源： © AP IMAG ¬ 
ES . 
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税。社会保晻税、医疗保障税以及（在很大程度上来讲）联邦所得税，都是 
劳动税。许多州政府也对劳动收入征税。劳动税是打人企业支和的工资 
和工人得到的工资之间的一个楔子。对 于一个 普通工人来说，如果把各 
种形式的劳动税加在一起，劳动收入的边际税率——对最后丨美元收入 
所征收的税收——约为40%。 

尽管劳动税的规模容易确定，但这种税的无谓损失并不是显而易见 
的。对于这40%的劳动税的无谓损失是大还是小，经济学家们的看法并 
不 一致。 产生这种分歧的原因在于他们对劳动供给弹性的看法不同。 

那些认为劳动税并没有严重扭曲市场结果的经济学家认为，劳动供 
给是相当缺乏弹忤的。他们说，无论丁资如何，大多数人都会从丰全职工 
作。如果是这样的话，劳动供给曲线几乎是季直的，劳动税引起的无谓损 
失很小。 

那些认为劳动税引起严重扭曲的经济学家认为 | 劳动供给是较为富 
有弹性的。在承认某些丁人群体的劳动可能缺乏弹性的同时，他们认为 
许多其他群体对激励反应较大。下面是一些 例子： 

• 许多工人可以调整他们工作的时间，例如加班工作。工资越高， 
他们选择工作的时间越长。 

• 一些家庭有第二个赚钱人——往往是有孩了的已婚妇女一他 
们要根据情况决定是在家里从事不拿报酬的家务劳动，还是在市场上 
从事有报酬的劳动。当决定是否参加 T 作时，这些第二个赚钱人要比 
较在家里的利益（包括节省下来的孩子的看护费用）和他们能赚到的 
工资。 

• 许多老年人可以选择什么时候退休，而且，他们的决策也部分地 
取决于工资。一旦他们退休了，工资将决定他们从事业余工作的激励。 

• 一些 人考虑从事非法经济活动，例如毒品贸易，或从事可以逃税 
的暗中支付工资的工作。经济学家把这种情况称为地下经济。当决定在 

• 參 • • 

地下经济中工作还是合法地工作时，这些潜在的违法者要比较他们违法 
赚到的收入和合法所赚到的工资。 

在上述每一种情况下，劳动供给量都对工资（劳动价格）做出了反应。 
因此，当劳动收入要纳税时，这些工人的决策就被扭曲了。劳动税鼓励工 
人减少工作时间、第二个赚钱人留在家里、老年人早退休以及一些无耻之 
徒从事地下经济活动。 

关于劳动税的这两种观点今天仍然存在。实际上，当你看到两个 
政党候选人争论政府应该提供更多的服务还是减少税收负担时，要记 
住这种分歧部分是源于他们在劳动供给弹性和赋税无谓损失丄的不同 



174 < 经济学原理 


www. Top Sage, com 









即问即答啤酒的需求比牛奶的需求更富有弹性„啤酒税的充谓损失 
大，还是牛奶税的无谓损失大？为什么？ 




8.3 税收变动时的无谓损失和税 
收收入 


税收很少长期保持不变:地方、州和联邦政府的决策者总是在考虑 
提卨 -种税 或降低另一种税 3 这里，我们要考虑 、税 收规模变动时，无谓 
损失和税收收人会发生什么变动„ 

1518-6 表示在市场供给曲线和需求曲线保持不变的情况下，小额 
税.屮额税和大额税的影响 3 无谓损失——当税收使巾场规模缩小到 
M 适水平以 F 时引起的总剩余减少——等于供给曲线和需求曲线之问 
的三角形面积：在 （ a 〉 幅中的小额税时，无谓损失（即三角形的曲 积） 

相当小。何在 （ h ) 幅和 （ c ) 幅屮.随若税收规模的增大，无谓损失变得 
越来越大。 

实际 t ， 税收的无捫损失的增加要快于税收规模的扩人。这是丙 

为无谓损失足一个三角形的面积，而三角形的向积取决于三角形底和 

高的乘积。例如，如果税收规模翻一番.三角形的底 和高各 翻一番，这 
• • 

样，无谓损失就增加为原来的 4 倍。如果我们使税收增加为原来的 3 
倍，三角形的底和高也增加为原来的 3 倍，这样，无谓损失就增加为原 
来的9倍。 

政府税收收入是税收规模乘以物品销售星。正如图8 -6 的前三幅 
所示，税收收人等于供给曲线和需求曲线之间的矩形面积在 （ a ) 幅中的 168 

小额税时.税收收人很少。当税收规模从 （ a ) 幅所示增大到 （ b ) 幅所示 
时，税收收人增加 r 。 但 M / l 税收规模咩从 （ b ) 幅所示增大到 （ C ) 幅所示 
时，税收收人乂减少这是因为税收的大幅度提高缩小了市场规模。当税 
收极高时，税收收人将缩减为芩，因为人们会完全停止买卖物品。 

图8 -6 中的最后两幅总结 r 这些结论。在 （ d ) 幅中，我们看到，随若 
税收规模的扩人，无谓损失迅速增加。与此相比 ，（ e ) 幅表示随若税收规 ⑽ 

模的扩大，税收收人先是增加，但随肴税收规模越来越人，市场收缩也非 
常大，以至 T 1 税收收人开始减少。 
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XiSftl 失是税收引起的 
总綱余 滅少。 税收收人 
是税收4物品 销售 S 的 
乘积. 在 (*> 鑌中，小額 
税有少坫无谓损失.并 
增加了少《收人。在 
( b > 幅中.中額税有较大 
尤谓损失.并增加广较 
多收人 9 在 （《:> 幅中.大 
額税有非常大的无诮损 
失.由于它大大缩喊了 
市场规模，所以，只增加 
了少 t 收人- ( il ) W 和 
U ) 幅总结/这呰结论,, 
( dl 幢表示，我收现«越 
大.无谓损失越大 •（ C ) 
幅衣示.税收收人先增 
加.然后减少》这种关 
系有时被称为拉弗曲 
线。 



亨利 * 乔治 


ffl 片来 ® : ® COR - ： 
BIS. 
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( a ) 小瓶税 < h ) 中额税 

价格 

户" 


Ps 

0 <?； Q ' 数械 

K ) 人额税 




( d ) 从 ⑷幅到 ( c ) 幅， 无谓损失 
一直在增加 



( e ) 从 ( a ) 幅到 ( c ) 幅，税收收入 
先 增加， 然后减少 


参考资料 

亨利 • 乔治和土地税 


存在一种理想的税吗7 19世纪的美国经济学家和社会哲学家亨利 
• 乔治 （Henry George ) 认为有。在1879年出版的 〈进 步与 贫困〉 一书中， 
乔治认为，政府的所有收入都应该来自土地税。他声称，这种“单一税”既 
公平又有效率。乔治的思想为他廉得了相当多的政治追随者，但是1886 
年他却在竞选纽约市市长的最后一轮中失败了（尽管他的票数最后遥遥 
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领先于共和党候选人西奧多 • 罗斯福）。 

乔治的对土地征税的建议主要出于对经济福利分配的关注。他对 
“巨额财富和食不果腹之间的强烈反差"感到愤慨，并认为，土地所有者从 
整个经济的迅速增长中得到的利益大于他们应该得到的。 

可以用现代经济学的工具来解释乔治支持土地税的论点。首先让我 
们来看看土地出租市场的供给和需求。由于移民导致人口增长和技术进 
步，引起收入增加，土地的需求一直在增加。但由于土地暈是固定的，供 
给完全无弹性。霈求的迅速增加与供给的无弹性共同引起土地均衡租金 
的大幅 度丄升 ，因此经济增长使富有的土地所有者变得更加富有。 

现在考 虑上地 税的影响。正如我们在第6耷中 i ■先说明的，税收负 
担更多地落在了缺乏弹性的市场一方身上。土地税使这一原则发挥到了 
极致。因为供给弹性是零，所以土地所有者承担了全部税收负担。 

F 面考虑效率问题。正如我们刚才讨论的，税收的无谓损失取决于 
供给弹性和需求弹性。如前所述，土地税是一种极端情况。由于供给完 
全无弹性，土地税没有改变市场配置。因此，没有无谓损失，政府的税收 



收入正好等十土地所有者的损失。 


虽然对土地征税从理论上看很有吸引力，但在实践中并不像看起来 
那样简单易行 D 为了使土地税不至于扭曲经济激励，就必须只针对处女 
地征税。士地的价值往往来自于改良土地的活动，例如清理树木、提供排 
灌设施以及修建道路等。与处女地的供给不同，改良活动的供给弹性是 
大于零的。如果对改良活动征税，就会扭曲激励，因为这时土地所有者的 
反应是把更少的资源用于改良土地。 

现在，很少有经济学家支持乔治关于单一土地税的建议。不仅仅是 


因为对改良土地征税引起的潜在问题，而且这种税也无法使政府筹集到 
足够的收入，以维持今天规模庞大的政府的运转。但乔治的许多观点仍 
然是正确的。在乔治的这本著作出版一百年以后，著名经济学家米尔 
顿 • 弗里德曼 （Milton Friedman ) 的评 价是： "在我看来，危害最小的税是 
亨利 • 乔治在许多年前主张的按原始土地价值征收的财产税。" 


案例研究 

拉弗曲线和供给学派经济学 


1974年的一天，经济学家阿瑟 • 拉弗 {Arthur Uffer ) 和一些著名记者 
与政治家在华盛顿的一家餐馆用餐。他拿来一块餐巾并在上面画了一个 | 
图来说明税率如何影响税收收入。这个图看起来很像图8 -6 中的 （ e ) I 
幅，接着拉弗提出，美国已处于这条曲线向下倾斜的一边上。他认为，税 i 
宰如此之高，以至于降低税率实际上反而会增加税收收入。 | 

大多数经济学家怀疑拉弗的建议。就经济理论而言，降低税率可以 I 
增加税收收入的思想可能是正确的，但值得怀疑的是在实践中是否真的 
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如此。还没有什么证据可以证明拉弗的观点，即美国的税率实际上已经 
达到了这种极馳水平《» 

但是，这条曲线 （ 即著名的牟年孕毕丨激发了罗纳德 • 里根的想象力。 
里根政府的第一任预算局长 Da ^ c / Su ^ knmn 讲了这样一个 故事： 

(里根）曾亲自经历过拉弗曲线所描述的債况。他总是说 ：“第 
二次世界大战期间我拍电影赚过大钱。”在那时，战时附加所得税高 
达 90% 。 “你只能拍四部电彩就达到最高税率那一档了 。” 他继续 
说， ••因 此，我们都拍完四部电影就停止工作，并到乡下度假。"高税 
芈使人们更少地工作。低税率使人们更多地工作。他的经历证明 
了拉弗曲线。 

当里根1980年竞选总统时，他把减税作为其施政纲领的一部分。里 
根认为，税收如此之高，以至于不鼓励人们努力工作。他认为，减税将给 
人们适当的工作激励，这种激励又会提高经济福利，或许甚至可以增加税 
收收入。由于降低税卓是要鼓励人们增加他们供给的劳动数量，所以，拉 
弗和里根的观点就以 f 竿而闻名。 

经济学家一直在见 k 。 许多经济学家认为，之后的历史 
否定了拉弗关于低税率可以增加税收收入的预言。但是，由于历史可以 
有不同的解释，另一些经济学家认为，20世纪80年代的事件更有利于供 
给学派。为/准确地评价拉弗的假说，我们需要在里根没有减税的前提 
下重演一遍历史，来看一下税收收入高了还是低了。不幸的是，这个试验 
是不可能的。 

在这个问题上，一些经济学家采取 r 中间立场。他们认为，虽然税率 
的全面降低通常会减少税收收入，但一些纳税人有时可能发现自己处于 
拉弗曲线不利的边。在其他条件不变时，如果对面临最高税率的纳税 
人实施减税，减税可能增加税收收入。此外，当考虑税率比美国高得多的 
国家时，拉弗的观点也许更有说服力。例如，20世纪80年代初，瑞典一般 
工人询临的边际税率约为80%。这样高的税率确实严重不利于工作激 
励。研究表明，瑞典如果降低其税率，的确可以增加税收收入。 

经济学家对这些问题看法 不一致 ，部分是因为他们对相关弹性大小 
的看法不-致。在任何一个市场上，供给和需求越富有弹性，该市场上税 
收对人们行为的扭曲就越大，而且，更可能的情况是，减税将增加税收收 
入。佢是，经济学家对以下一般性结论是没有争议的 ：仅仅 盯住税率并不 
能计算出税收变动会使政府收入增加或减少多少，后者还取决于税收变 
动如何影响人们的行为。 



即问即答 如果政府将汽油税翻番.你能肯定汽油税的收入将增加吗？ 
你能肯定汽油税的无谓损失将增加吗？解释原因 U 
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B 新闻摘录 

通向法国之路 


S 

topSage.com 


税率影响工作努力程度。这种观点有助于解释为什么美国经济不同 
于世界上许多其他经济。 


美国有可能走上欧盟的高税收之路 

美国人在经济上比欧洲人更强，部分原因在于他们工作得更多，这种差异 
往往被归因于文化 差异: 美国人想消费更多，而欧洲人想享受更多闲暇。 

但是在20世纪70年代，法国人的工作时间实际上要比美国人长，他们 
现在的工作时间减少了三分之一，原因不是向往美好的生活，而是为了逃避 
欧洲的税收，包括工薪税。但美国人不能沾沾自 喜：如 果不能解决社会保障 
和医疗保险制度方面隐现的危机，他们也会走上同样的高税收之路…… 

明尼苏达大学的 Edward Prescott 教授说，欧洲的高税收使得雇用劳 
动力代价高昂，尽管扣除税收后的净收入也许并没有增加多少。税收负 
担越重，雇主就越难用薪金吸引人参加工作，人们就更愿意领取政府津 
贴、读书或提早退休。他说，从20世纪70年代初期到90年代中期，法国 
的税率从49%上升到59%，而美国的税率则保持在40%。 

结果是,20世纪70年代初处于工作年龄的法国人平均每周的工作的 
间是 24.4 小时，比美国人多1小时。到20世纪90年代中期，法国人平均 
每周的工作时间减少为 17.5 小时，而美国人平均每周的工作时间增加到 
25.9 小时。 


谁工作最努力 

在税卓较卨的国家，人们往往工作较少 


m 别 

税亨 (％ ) 

每周工作时间（小时） 

意大利 

64 

16.5 

法国 

59 

17.5 

德国 

59 

19.3 

加拿大 

52 

22.8 

英国 

44 

22.9 

美国 

40 

25.9 

日本 

37 

27.0 


几个主要工业化国家的工作时间与税率之间的关系是相似的。在税率 
甚至比美国还低的曰本，工作时间更多，而在税率最高的意大利，工作时间 
最少。20世纪70年代，当税率差别缩小时，工作时间的差别也缩小了。 

对美国来说，可从欧洲吸取的更为重要的教训可能是因没有为婴儿 
潮时的出生者准备退休时的支出而付出的代价。白宫预算办公室说，在 
未来几十年中承诺的社会保障和医疗保障方面的支付要比收入多18万 
亿美元，要在不削减任何福利的情况下弥补这一差额，就要求社会保陰税 
和医疗工薪税的总额增加 7.1 个百分点，而现在已是15.3% 了…… 
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"人 们将不再工作"，明尼阿波利斯联邦储备银行研 奔主任 Arthur 
Rolnick 这样说。随着劳动力的减少，税收会越来越多地加在留下来的工 
人的身上 . 

加州大学伯克利分校的 Alan Auerbach 说，必须抑制这种制度的慷慨 

性，而且"越快越好"。否则，美国人的工作习惯也会像法国人一样。 

资料来源 ： TVie Wall Street Journal , October 20, 2003. 


8.4 结论 


在木章中，我们运用前一莰提出的 r 具来加深对税收的理解。第 1 
疗中讨论的学甲学 t 木尽举之-是，市场通常是组织经济活动的一种好 
方法。在第+ i 牛产者剩余和消费者剩余的概念更为精确 
地阐释了该原理 3 这里我们说明了，当政府对一种物品的买者或卖者征 
税时，社会就损失/某些咁场效率的好处。税收给市场参与古带来损失， 
不仅是因为税收将资源从市场参与者手中转到政府手中，还因为税收改 
变了激励，并扭曲了市场结果。 

这里和第6帝提供的分析会为你理解税收的经济影响打下一个良好 
的基础.但亊情并未到此结束。微观经济学家研究如何最好地设计税制， 
包括如何达到平等与效率之间的适当乎衡。宏观经济学家研究税收如何 
影响整个经济，以及决策者可以如何运用税制来稳定经济活动，并实现更 
快的经济增氏。因此，毫不奇怪，随着你继续学习经济学，税收这个主题 
还会反复出现。 




内容提要 獅 n 咖_ 窗 細 

o 一种物品的税收使该物品买者与卖者的 
福利减少了，而且，消费者剩余和生产者 
剩余的减少常常超过 r 政府筹集到的收 
人。总剩余——消费者剩余、生产者剩 
余和税收收人之和——的减少被称为税 
收的无谓损失。 

o 税收带来无谓损失是因为它使买者少消 
费，使卖者少生产，而且，这种行为变动 
使出场规模缩小到使总剩余最大化的水 
平之下。由于供给弹性和需求弹性衡景 


啦场参 与者对电场状况变动的反应程 
度，所以，弹性越大意味着无谓损失 
越大。 

o 税收增加越多，它对激励的扭曲越大，无 
谓损失也就越大。但由于税收减少了市 
场规模，税收收人不会一直增加。税收 
收人起初随着税收规模的扩人而增加， 
但如果税收规模达到足够大时，税收收 
人就会开始下降。 
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关键概念 

无谓损失 


_ IbpS^gc. 


复习题 

1. 当对一种物品征税时，消费者剩余和生 
产者剩余会发生仆么变动？与税收收入 
相比较，消费者剩余和生产者剩余如何 
变动？解释原因。 

2. 画出对某种物品征收销售税的供求图。 
说明无谓损失。说明税收收人。 


3. 供给弹性与崙求弹性如何影响税收的无 
谓损失？为什么会有这种影响？ 

4. 为什么专家对劳动税尤谓损失大小的看 
法不一致？ 

5. 当税收增加时，无谓损失和税收收入会 
发生什么变动？ 


问题与应用 


1. 比萨饼市场的特征是需求曲线向右]''方 

倾斜，供给曲线向厶上方倾斜。 

a . 画出竞争市场的均衡图。标出价格、 
数 M 、 消费者剩余和生产者剩余。存 
在无谓损失吗？解释原因。 

b . 假设政府令每个比萨饼店每卖出一 
个比萨饼缴纳1美元税。说明这种比 
萨饼税的影响.确定并标出消费者剩 
余、生产者剩余、政府收人以及无谓损 
失。每块面积与税前相比有何变动？ 

c. 如果取消税收，比萨饼的买者和卖者 
的状况会变好，但政府会失去税收收 
人。假设消费者和生产者自愿把他 
们的部分收人交给政府。各方（包括 
政府）的状况能比有税收时更好吗？ 
用你的围上所标出的囱积做出解释。 

2. 评价以下两句话。你同意吗？为什么？ 

a . "一种没有无谓损失的税收不能增加 
任何政府收人 

b . “不能为政府筹集收入的税收也+会 
有任何无谓损失。” 

3. 考虑橡皮筋市场。 


a . 如果这个市场供给非常富有弹性，而 
需求非常缺乏弹性，橡皮筋的税收负 
袒将如何在消费者和生产者之间分 
摊？运用消费者剩余和生产者剩余 
工具来凹答。 

b . 如果这个市场供给非常缺乏弹性，而 
需求非常茁有弹性，橡皮筋的税收负 
担将如何在消费者和生产者之间分 
摊？把你的答案和 a 的答案进行 
对比。 

4. 19世纪的经济学家亨利 • 乔治认为.政 

府应该对土地征收高税收，他把土地的 

供给视为完全无弹性的。 

a . 乔治认为.经济增长增加 r 对土地的 
需求，并使富有的地主以损害组成市 
场需求一方的佃农的利益为代价越 
来越富。画图说明这个观点。 

b . 谁承担了土地税的负担——土地所 
有者还是佃农？解释原 W a 

c. 这种税的无谓损失是大还是小？解 
释原丙。 

d . 今天许多城镇都按房地产的价值扯 
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税。为什么以上有关乔治的土地税 
的分析并+适用 •？ 这种现代税收？ 

5. 假设政府征收燃油税。 

a . 这种税 的无的 损失是在征税后第一 
年大，还足第 D ： 年大？解释原因。 

b. 从这种税屮得到的收人是在征税后 
第-年多，还是第五年多？解释 
原因。 

6. 有一天上完经济学课以后，你的朋友 说： 
对食物征税是筹集收人的一个好方法. 
因为食物的需求是完令无弹性的„从什 
么意义上说，对食物征税是筹集税收收 
入的“好”方法？从什么意义1:说，它并 
不是筹集税收收人的“好”方法？ 

7. 前纽约州参议员 Daniel Patrick Moynihan 

拧经提出一个法案，该法案要对某种空 
心弹征收10 000%的税。 

a . 你认为这种税能筹集到大摄税收收 
人吗？为什么？ 

b - 如果说这种税不能筹集到税收收人， 
Moynihan 议员为什么还要提议征收 
这种税呢？ 

8. 政府对购买袜子征税。 

a . 说明这种税对袜 P 市场的均衡价格 
和均衡数 M 的影响。确定在征税前 
后的以 卜曲积： 消费者总支出、生产 
者总收益和政府税收收人。 

b . 斗:产者得到的价格 I :升了还是下降 
了？你能判断出生产#的总收益是 
增加了还是减少了吗？解释原因。 

c . 消费者支付的价格上升 r 还是下降 
T ? 你能判断出消费者的总支出增 
加了还是减少了吗？详细解释。（提 
示: 考虑弹性。）如果消费者总支出减少 

175 r , 消费者剩余增加 r 吗？解释原因。 

9. 假设政府现在通过对每件小器具征收 
0.01 美元的税而筹集 r 1亿美元的税 
收收入，乂通 过对每 件小配件征收 0. 1 
美元的税筹集丫另外1亿美元的税收收 
人。如果政府对小器具的税率翻•番，而 
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取消对小配件的征税，政府的税收收人比 
现在多 r 、 少了，还是和间呢？解释原闪。 

10. 本葶分析 r 对物品征税的福利影响。 
现在考虑相反的政策 。 假定 政府# # 
一种 物品： 每销售一单位该物品，政 

买者支付2美元。该补贴如何影响消费 
者剩余、生产者剩余、税收收人和总剩余? 
补贴会引起 X 谓损失吗？解释原因 o 

11. 小镇的旅馆房间价格为每天每间100 
美元 ，一 般每天租出去1000个房间。 

a . 为 r 增加收入 ，布长 决定对旅馆每 
个租出去的房间收取10美元的税。 
在征税之后，旅馆房间的价格1:升 
到108芙元，租出去的房间减少为 
900间。计算这种税为小镇筹集到 
多少收人，以及税收的无谓损失。（提 
示:三角形而积是1/2 x 底 x 髙。） 

b . 市长现在把税收翻一番，即增加到 
20美元。价格 I ：升到丨16美元，租 
出去的房间减少为800间。计算税 
收增加后的税收收人和无谓损失。 
税收收人和尤谓损失是原来的两倍、 
大于两倍，还是小于两倍？解释原因。 

12. 假设以 r 供给和需求方程描述 r 一个 
市场： 

= IP 

Q° = 300 - P 

a. 求解均衡价格和均衡数 M 。 

b . 假设对买者征收税收 7\ 因此，新的 
需求方程 式是： 

q° =300 - (p + n 

求解新的均衡。卖者得到的价格、 
买者支付的价格和销售鼠会发生什 
么变动？ 

c . 税收收人是 rx 用你对问题 b 

的答案求解作为^的函数的税收收 
人。圆出 r 在 0—300 之间时这种 
关系的图形。 

d . 税收的无谓损失是供给曲线和需求 
曲线之间三角形的面积。你还记 
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得，三角形面积是1/2 x 底 x 高，以 
此求解作为 T 的闲数的无谓损失。 
幽出7 1 为 0—300 时这种关系的图 
形。（提示 ：从各 个边看，无谓损失 
三角形的底是7’，高是有税收时的 


销俦最与无税收时的销俜贽之羌。） 
e . 现在政府对毎箏位该物品征收200 
美元的税。这足一种好政策叫？为 
什么？你能提出更好的政策吗？ 
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如果你合:看你身上穿的衣服的标签，你也许会发现，你的-些衣服是 
别的网家生产的。一个北纪前，纺织业和服装业是美国经济的主要部门， 
但现在情况已经改变 r 。 美闰的许多企业发现.向临宥可以以低成本牛 
产高质■:物品的外围竞争者，要通过生产并销售纺织品和服装来获得利 
润越 来越闲 难了。因此，它们解雇了工人，并关闭 r 工厂。今天，美围人 
消费的许多纺织品和服装都是从国外进口的。 

纺织业的故事提出 r 一个有关经济政策的重要 问题： 阐际贸易如何 
影响经济福利？在各闻间的自由贸易中谁受益？淮受损？如何比较利益 
和损失？ 

第3章运用比较优势原理介绍 r 关于国际贸易的研究。根据这一原 
理，各国都可以从相互贸易屮获益，因为贸易使每个国家都坷以专 n 从爭 
白己最擅长的活动。佴第3葶的分析是不完全的，它没有解释在国际 m 
场上如何实现这种贸易的好处，或者这些好处如何在各个经济参与者之 
间进行分配 3 

现在我们转向对国际贸易的研究并解决这些问题。在前儿莰中，我 
们提出了许多分析市场如何运行的: l 具 :供给 、需求、均衡、消费者剩余和 
生产#剩余等等 e 我们可以用这畔 t . 具来史多地 r 解闻际 贸易对经济福 
利的影响。 


9.1 决定贸易的因素 


我们来看纺织品市场。纺织品市场很适？用来考察国际贸易的得 
失 ：世界 卜.许多国家都牛产纺织品，而 a , 纺织品的国际贸易呆也很大。 
此外.纺织品电场是决策者经常考虑（而 a 有时实施）贸易限制，以便保护 
国内生产者免受外国竞争的一个市场。我们这里考察-个假想的 〖soland 
国的纺织品巾场。 
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9 . 1.1 没有贸易时的均衡 

我们首先假设， 〖 soland 国的纺织品市场是与世界其他地方相隔离的。 
根据政府法令 . Poland 国不允许任何一个人进口或出口纺织品， rfim ， 违 
背该法令的惩罚非常严厉，以至于没冇一个人敢违法去这样做。 

闪为没有国际贸易，所以 Isoland 国的纺织品巾场由 Isoland 国的买者 
和卖者组成。如图 9-1 所示.闰内价格调整使国内卖者的供给最与国内 
买者的需求贵达到平衡。该图表示在没有国际贸舄的均衡时的消费者剩 
余和生产者剩余 3 我们可以用消费者剩余和生产者剩余之和来衡墩买者 
和卖者从参与纺织品市场中得到的总利益。 


图丨没有国际贸易时的均衡 



当一个经济不能在世界 
市场上进行时，价 
格会0发《整.使国内 
供给与®求达到平衡 e 
这个图表示在假想的 
Isoland 国纺织品市场 
上.在没有国际 贸易的 
均衡时的消费 t 剩余和 
生产者鬍余。 


现在假设在•次选举中， boland 国选出广一位新总统。新总统在参 
选时以“变革"为竞选纲领，并向选民承诺会大胆提出新思想。她的第一 
个行动是组织了一个经济学家小组来评价 Isoland 国的贸易政策，并要求 
这些经济学家就以下飞个问题呈出 报告： 

• 如果政府允许 Isoland 国进口和出口纺织品，国内纺织品市场的纺 
织品价格和纺织品销售量会发生什么变动？ 

• 谁将从纺织品的自由贸易中获益？谁将遭受损失？好处会大于损 

失吗？ 

• 应该把关税（对纺织品进 U 征税）作为新贸易政策的一部分吗？ 
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在 父习了 他们最喜爱的教科书（当然，这也是其中 ^ •本）上.的供给与 
需求的相关知识之后， Uoland 国的经济学家小绗 M 始进行分析„ 

9.1.2 世界价格和比较优势 

世界 价格： 

种物品在世界市 
场上所通行的价格。 

经济学家要解决的第一个问题是 Isoland 国会成为一个纺织品进 U 
国还是纺织品出【丨国。换句话说，如果允许自由贸易 .Uoland 国最后会在 
世界市场上买纺织品还是卖纺织品？ 

为了 M 答这个问题 ，经 济学家对现在 Isoland 国的纺织品价格和其他 
闽家的纺织品价格进行了比较,，我们把世界市场 h 通行的价格称为世界 
价格 （world price) D 如果纺织品的世界价格高于国内价格，那么 ，一旦 允 
i 午贸易 ，lsoland 国就会成为一个纺织品出口国。 Isoland 国的纺织品生产 
者渴望得到国外可以得到的高价格，并开始向其他国家的 災者出 售它们 
的纺织品。相反，如果纺织品的世界价格低于国内价格，那么， Isoland 国 
就将成为-个纺织品进口国。由 7 1 外国卖者提供了更好的价格， Isoland 
闰的纺织品消费者将很快开始购买其他国家的纺织品。 

从本质上说，比较贸易之前的世界价格和国内价格珂以说明 .I SO kml 
国在生产纺织品方面有没有比较优势。 W 内价格反映纺织品的机会成 
本： 它告诉我们， [soland 国为了得到一单位纺织品必须放弃多少其他东 
西。如果国内价格低，即 Isoland W 牛产纺织品的成本低，这表明相对于 
W 界匕其他国家而 3 dsoland 国在生产纺织品上具有比较优势。如果国 
内价格高.即 Isoland 国生产纺织品的成本高，这表明外网在 4: 产纺织品 
上具有比较优势。 

正如我们在第 3 章:中说明的，各国之间的贸易最终要建、>：在比较优 
势的苺础之上。这就是说，贸鉍之所以互惠是因为它使各国可以专门从 
事内己最捎长的活动 3 通过比较贸易之前的世界价格和国内价格，我们 
可以确定 Isoland 国生 产纺织品比世界其他国家更好还是更糟。 

即问即答 AutaHca 国不允许国际贸易。在 Autarka 国，你可以用 3 盎司 
黄金买一件羊毛衫。同时，你在邻国可以用 2 盎司黄金买一件同样的羊毛 
衫。如果 Autarka 国打算允许自由贸易，它将进口还是出口羊毛衫？为什么？ 

180 

9 . 2 贸易的蠃家和输家 

186 < 经济学原埋 

为/分析自由贸鉍的福利影响 .Isoland 国的经济学家假设，与世界其 
他国家相比， IsolancJ 国是一个小型经济 u 这-小型经济假设意味着 Iso- 
larnl 冈的行为对世界屮场的影响微不足道。具体来说就是， 〖soland 国贸 
易政策的任何变化都不会影响纺织品的世界价格。可以说 Isoland 人是 
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世 界经济的缈卒毕 f 这就是说，他们把纺织品的世界价格作为既定 
的。 Isoland 奇心碰; i 这种价格时出售纺织品的出口 W , 也可以成为在 
这种价格时购买纺织品的进门国。 

小型经济假设并不是分析从世界贸易中受益或受损时所必需的。但 
Isoland 网的经济学家从经验（以及阅读本书第2章）中知道，做出简单化 
假设是构建一个有用的经济模型的关键部分。 Isoland 国是小型经济的假 
设大大简化了分析，而且，在史为 M 杂的大型经济的情况下，其基本结论 
并不会改变。 



9.2.1 出口国的得失 


阁 9 -2 表示3贸易前国内均衡价格低于世界价格时 Isuland 国的纺 

图 9 _2 —个出口国的国际贸易 




贸易前 

贸易后 

变动 

消费者剩余 

生产者剩余 
总剩余 

A+B 

A + R + C 

A 

B + C + 1 ) 

A + fl ♦ C + 0 

-B 

+ (B + D ) 

♦ D 

/ 


而积 D 表示总剩余的增加，并代表贸易的利益。 










—fl 允许贸 S.S 内价 
格 t 升到 等于世 界价格 
的 水平。 供给曲线衣示 
R 内生产的纺织品 
S5 求曲线表示国内消费 
的纺织品 Poland ^ 
的出 LI 等于世界价格时 
N 内供给 M 号国内谌求 
墩之间的差額.卖者的 
状况变好了（生产者剩 
余从 C 增加到 fl♦C + 
D), 而买者的状况变坏 
了（消费者 K 余从 /t+S 
咸少为 /0。总剩余的增 
加量等于面积表明贸 
a 增加了螫个闻家的经 
济福利。 
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织品市场。 一圩 允许自由贸易，国内价格 I :升到等于 lk 界价格。没有一 
个纺织品卖者会接受低于世界价格的价格，没有一个义•者会炙付尚子 lit 
界价格的价格。 ' 

在国内价格上升到等干世界价格之后，国内的供给最就+等予国内 
的耑求量了。供给曲线表示 IsoUmJ 国的卖者供给的纺织品量。需求曲 
线表示 Isoland 国的买者需要的纺织品置。由于国内供给 置大于 国内潘 
求贵. Isoland 国向其他国家出傳纺织品。这样， Isoland 国就成为一个纺织 
品出口国。 

虽然国内供给 M 与国内需求&不同，但纺织品市场仍然是均衡的，因 
为现仵有其他的市场参与者——⑴:界其他国家。可以认为世界价格时的 
水平线代表世界其他国家的纺织品需求。这条需求曲线足完全富有弹性 
的 ，闵为 Isoland 国作为一个小型经济，可以以世界价格销軎它想销售的 
任何数 M 的纺织品。 

现在考虑开放贸易的得失。显而易见，并不是每一个人都受益。贸 
易迫使国内价格上升到壯界价格。 闽内 纺织品生产者的状况变好了，丙 
为他们现在吋以以吏 A 的价格出售纺织品，但国内纺织品消费荇的状况 
变糟了，因为他们现在不得不以较高的价格购买纺织品。 

为了衡量这种得失，我们来看一下消费者剩余和生产者剩余的变动。 
在允许贸易前，纺织品价格自发调整，使国内供给与国内耑求达到平衡。 
消费者剩余，即需求曲线和贸易鲋价格之间的面积是4 + fl 。 生产者剩余 
为面积 C (供给曲线和贸易前价格之间的面积）。贸易前总剩余，即消费 
者剩余与牛.产者剩余之和.是而积/! +« + C 。 

在允许贸易以后，国内价格上升到 lii 界价格 a 消费者剩余减少为面 
积 4( 需求曲线和世界价格之间的面积），牛产者剩余增加为面积 + C + 
D (供给曲线与世界价格之间的面积〉，因此，有贸易时的总剩余是面积 
A + B + D 。 

以1:福利计算说明 jT 在一个出口国中，谁从贸易中受益，谁从贸易中 
受损。卖者受益.因为生产者剩余增加了面积《 + 买者受损，因为消费 
者剩余减少 r 面积&因为卖者的收益大于 x 者的损失，差额是时积比 
所以 ， l SO kmi 国的总剩余增加了。 

这种对出 IJ 国的分析得出，以下两个 结论： 

• 当一国允许贸易并成为一种物品的出 ri 者时，国内该物品生产者 
的状况变好，而国内该物品消费者的状况变坏。 

• 从贏家收益超过 r 输家损失的意义上说，贸易使一国的经济福利 
增加了。 

9.2.2 进口国的得失 

现在假设贸易前国内价格高于世界价格。 N 1 样， 一 M 允许贸易，国内 
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价格就必然等于世界价格。如图9 -3 所示，闲内供给《小于国内盖求 
量。国内需求 fi 与国内供给量之间的差额要通过向其他国家购买来填 
补，从而 Isoland 国成为•个纺织品进口者。 



图 9-3 —个进口国的国际贸易 




一旦 允许贸 S , 国内价 
格 F 降到等 f 世界价 
格，供给曲线表示 H 内 
产 M.iftiS 求曲线表示 
国内消费 《 a 进 niff 
世羿价格时国内*求 M 
与国内供给》的差额。 
买者的状况变好（消费 
者 刺余从增加到 d+B 
+ D ), 而卖者的状况变 
坏<生产者剃余从 fl + C 
减少到 C }。 总剩余增加 
了面积/)，表明贸易提卨 
了该国家作为一个#体 
的经济福利 a 


在这种情况下，肚界价格时的水平线代表世界其他国家的供给 D 这 
条供给曲线完全有弹性.因为 Inland 国是一个小型经济，因此，可以以世 
界价格买到它想买的任何数 &的纺 织品。 

现在考虑贸易的得失。同样，并作每一个人都受益。当贸易迫使国 
内价格下降时，国内消费者的状况变好（他们现在能以较低的价格买到纺 
织品），而国内生产者的状况变坏（他们现在不得不以较低的价格出钙纺 
织品）。消费者剩余和生产者剩余的变动衡 M 得失的大小。贸易前，消费 
者剩余是面积4,牛产者剩余是面积 5 + C , 而总剩余是面积 /I + fl + C ; 允 
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许贸易以后，消费者剩余是面积 >1 + # + /)， 7 上产者剩余足面积 C ,而总剩 
余是面积4 +K + C + / J 。 

以上福利计算说明 /在 一个进口国中，谁从贸易中受益，谁从贸易中受 
损。买者受益是囚为消费者剩余增加了曲枳《 + /)。卖者受损是因为生产 
者剩余减少了而积 fi 。 买者的收益超过丫卖者的损失，总剩余增加 r 面积 

这种对进口国的分析得出 r 两个与出口国情况相类似的 结论： 

•当一 国允许 贸易片•成为一•种物品的进1_.丨者时，国内该物站消费者 
的状况变好，而国内该物品生产者的状况变坏。 

• 从羸家收益超过了输家损失的意义上说，贸易使一国经济福利增 
加了。 

在完成了对贸易的分析之后，我们可以更好地理解第1章中的_$ 
f j •冬 之一： 贸易吋以使毎个人的状况都变得史好。如果 Isoland }k 
/亡4士公4织品市场参与到国际贸易中，无论 M 后 iBoland 闰是出 U 还是 
进口纺织品，这种变动都会产牛鉍家和输家 t , 但足，在这两种情况 1", 嬴 
家的收益都大于输家的损失，因此，窳家吋以对输家进行补偿，补偿之后 
廠家的状况仍然是比以前更好。从这种意义上说，贸易使每个人的 
状况都变得更好。但贸易 f 使每个人的状况都变得更好也许并不一 
定。在现实中，对 W 际贸易'中输家的补偿是很少的 o 没有这种补偿，一个 
经济向世界开放就足一种扩人经济蛋糕规模的政策.但也许会使一些经 
济参与荠得到的蛋糕变小了。 

现在我们可以知道，为什 么关于 贸易政策的争论如此激烈。每当一种 
政策创造了赧家和输家时，政治+卞就登上 f 舞台。一些国家有时不能卒 
受到贸鉍的好处，是 闪为自 出贸易的输家在政治上比寐家更有组织。输家可 
能在政治斗争中团结起来,为实行关税或进口配额等贸易限制而进行游说。 

9.2.3 关税的影响 

Isoland 闰的经济学家接下来考虑关税 （ tariff ) ——对进口物品征收的 
税——的影响。经济学家很快认识到，如果 Inland 国成为一个纺织品出 
II #,对纺织品征收关税没有影响。如果 lsoland 国没有人对进口纺织品 
感兴趣，对纺织品进门征收关税也无关紧要。只有在 lsoland 国成为一个 
纺织品进名时，关税才要的。经济学家把注意力集中在这种情况 
上，比较了有关税时和没有关税吋的福利。 

阁 9-4 表示 Inland 国的纺织品市场。在自由贸易下，国内价格等于 
世界价格。关税使进〖 I 纺织品的价格提高到世界价格之上，其增加燉等 
于关税。那些与进口纺织品供给者竞争的国内纺织品供给者现在能以曲 
界价格加关税 M 出售他们的纺织品。因此，纺织品——进 U 纺织品和国 
内纺织品一的价格 L 升了. K 升幅度等于关税量，从而更接近于没有贸 
易时的均衡价格。 


关税： 

对在国外生产而在 
国内销售的物品征 
收的税。 
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图 9 


关税的影响 


关税前 


关税后 


or 

变动 


消费者剩余 4 +fi + C + D + £： + f , 
生产 者剩余 G 

政府收人 无 

总刺余 A + B + C + D + E + F+G 


A+B 

C+C 

E 


(C + D+A' + F) \ 

S 

+ C 
+ E 


/ l + fi+C + A + C -(D + F ) 


面积 D + F 表示总剩余的减少，并代表关税 的尤谓 损失。 


L 




关税*少了进口 t , 并 
使市场向没有贸易时的 
均衡移动。总《余的减 
少敏等 于面积0 + F , 
这两个三角形代表关税 
的无谓损失《 


国内买者与卖者的行为受到价格变动的影响。由于关税提高 r 纺织 
品价格，它使国内需 求最从 减少为使国内供给道•从 W 增加到以。 

现在考 •虑关 •税的得失。 • i ‘丛‘ k k r k •内价•格, i 山 i i 的状况 
变好了，而国内买者的状况变坏了。此外，政府增加了收人。为了衡量这 
些得失，我们观察消费者剩余、生产者剩余和政府收入的变动。阉 9-4 
中的表格总结了这些变动。 

在征收关税之前，国内价格等于世界价格。消费者剩余，即需求曲线 
与世界价格之间的而积，即 曲积 Z+fi + C + D + E + f 。 生产者剩余，即供 
给曲线与世界价格之间的面积,即面积 g 。 政府收入等于零。总剩余，即消 
费者剩余.生产者剩余和政府收入之和,是面积 + C + 0 + £ + 厂 + G 。 
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— H 政府征收关税，国内价格上升到 | ii 坪价格之上,.其尚 出说 就足关 
税。 现在消费者剩余是面积/!生产者剩佘赵 ： i 租积 c + rr 政咐收人 
等于有关税后的进口 S 乘以关税规模，是面 积也。 因此，有关税时的总剩 
余是面积 4 + B + C + £； + r ；。 

为了确定关税的总福利影响，我们把消费者剩余的变动（为负）、中产 
者剩余的变动（为正）和政府收人变动（为止〉相加。我们发观市场总剩 
余减少了而积 D + f ，。 这种总剩余的减少称为关税的不旧增禾. 

关税会引起尤谓损失，仅仅是因为关税是一种税1 V 大妯分 税收一 
样•它 扭曲 了激励，并使稀缺资源配置背离了最适水平。在这种情况下， 
我们吋以确定两种效应 ：首先 ，当关税使国内纺织品价格高于世界价格 
B 、 t . 它就鼓励同内生产者把产量从 W 增加到<?【。尽管生产这些增加的 
纺织品的成本 大于按 肿界价格购买这些纺织品的成本，但关税使得国内 
牛产者生产这些纺织品还是有利可阁的。其次，当关税提岛 f 国内纺织 
品消费者不得不支付的价格时，它就鼓励这些消赀者把纺织品的消费1 
从^ 减少到<? 2 \尽管国内消费者对这些增加的纺织品的 评价尚 于世界 
价格.但关税也导致 r 他们减少购买。面积 d 代表纺织品过度生产的尤 
谓损失，而而积 F 代表纺织品消费不足的无谓损失。关税的总无谓损失 
是这两个三角形的而积之和。 

参考资料 

进口配 额：另 一种限制贸易的方法 

除了关税之外，有时各国限制国际贸易的另一种方法是对进口某种 
物品的数量实行限制。在本书中，我们将不分析这种政策，仅仅是给出结 
论 ：进口 配额和关税很相似。无论关税还是进口配额都减少了进口品的 
数屬，提高了该物品的国内价格，减少了国内消费者的椙利，增加了国内 
生产者的福利，并引起兀谓损失。 

这两种类型的贸易限制之间的唯差别是 ：关税 增加了政府的收入， 
而进 n 配额为那些得到进口许可证的人创造了剩余。进口许可证持有者 
的利润是国内价格（他出售进口物品的价格）和世界价格（他购买这些物 
品的价格）之间的差额。 

如果政府对进口许可证收费，关税和进 u 配额就更相似了。假定政 
府确定的许可证费等于国内价格与世界价格之间的差额。在这种情况 
下，许可证持有者的所有利润都要以许可证费的形式交给政府，进口配额 
的作用与关税完全相同。在这两种政策下的消费者剩余、生产者剩余以 
及政府收入完全相等。 

但是，实际上，用进口配额限制贸易的国家很少通过出 售进口 许可证 
来这样做。例如，美国政府有时施加压力让日本 M 自愿"限制日本汽车在 
美国的销售。在这种情况下，曰本政府把进口许可证分配给 H 本企业，而 
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且这些许可证所带来的剩佘就归这些企业所有。从美国福利的角度说， 
这种进口配额比对进口汽车征收关税更糟。关税和进口配额都提 高了价 
格，限制了贸易，并引起无谓损失，但关税至少能给美国政府带来收入 ，而 
不是给外国生产者带来利润。 




9.2.4 贸易政策的结论 

Isoland 国经济学家小组现在可以给新总统写一 封信： 

亲爱的总统 阁下： 

您向我们提出了有关开放贸易的三个问题。在经过大量艰苦的研究 
工作后，我们得出了答案。 

问题： 如果政府允许本国进口和出 口 纺织品 ，国 内纺织品市场的纺织 186 

品价格和纺织品销售量会发生什么变动？ 

回答： 一旦允许贸易, Isoland 国的纺织品价格将被推动到等于全世界 
通行价格的水平。 

如果现在世界价格高于 Isoland 国的价格.我们的价格将上升。较高 
的价格会减少 Isoland 人的纺织品消费量，并增加 Isoland 人的纺织品生产 
量。因此 ， Isoland 国将成为一个纺织品出口者。之所以会出现这种情况， 

是因为此时的 Isoland 国在生产纺织品上有比较优势。 

相反，如果现在世界价格低于 Isoland 国的价格，我们的价格将下降。 

较低的价格会增加 Isoland 人的纺织品消费量，并减少 Isoland 人的纺织品 
生产量。因此， Isoland 国将成为一个纺织品进口者 u 之所以会出现这种 
情况，是因为此时的其他国家在生产纺织品上有比较优势。 

问题： 谁将从纺织品的自由贸易中获益？谁将受损？好处会大于损 
失吗？ 

回答 ：答案 取决于允许贸易后价格是上升还是下降。如果价格上升， 

则纺织品生产者受益，纺织品消费者 受损； 如果价格下降，则纺织品消费 
者受益，纺织品生产者受损 a 在这两种请况下，好处都超过了损失.因此 
自由贸易会增加 Isoland 人的总福利。 

问题： 应该把关税作为新贸易政策的一部分吗？ 

回答 ：只要 Isoland 变为纺织进口国，关税就有影 响。 在这种情况下， 

关税使经济接近于没有贸易时的均衡，而且，它与大多数税收一样，也会 
产生无谓损失3虽然关税改善了国内生产者的福利，并增加了政府收入， 

但这些好处不足以弥补消费者的福利损失。从经济效牟的角度看，最好 
的政策是允许无关税的贸易。 

我们希望以上答案对您制定新政策会有所帮助 3 

您忠实的仆人 
Isoland 国经济学家小组 
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9.2.5 国际贸易的其他利益 

Isoland 国经济学家小组的结论是基于标准的国际贸易分析。他们的 
分析使用 r 经济学教科 i 中最基本的 I ：具 ：供给 、需求、生产者剩余和消 
费者剩余。它表明 ，当 一国幵放贸 M 时，有贏家也有输家，但赢家的好处 
大于输家的损失。 

但是，支持自由贸易的理由还不止这些，因为除了标准分析所强调 
的利益之外，贸易还会带来其他一些经济利益。这里简要地列出其屮 
一些其他 利益： 

• 坤：不 同国家生产的物品并不完全相同。例 
如，德国的啤酒 i 美国的啤酒并不完全相同。自由贸易使所有国家的消 
费者都拥有了吏多的选择。 

• 毕孕爭 f 年牛 ：一些 物品只有大量生产时，才能以低 

成本生被济如果一个小国的企业只在很小的 

• # • _ 

国内市场上销售产品，它就不能充分利用规模经济。自由贸易使企业可 
以进人更大的卩|:界市场，并使企业可以更充分地实现规模经济。 

• -个避开 r 外国竞争者的公司更可能拥有市场势 
力，这又价格提 a 到克争性水平之上。这是一种市场失灵。开 
放贸易促进了竞争，并使看+见的手有了施展其魔力的更好机会。 

• 与 】 孕7卑、¥琴'呼:技术进步在世界范围内的转移通常被认为是与 
含有这术 d 步的物 i 品的国际贸易相关的。例如，对一个贫穷的农业 
国家来说，了解电脑革命的最好方法是从国外购买一件电脑，而不是努力 
在国内生产电脑。 

因此，自由的国际贸易增加 r 可供消费者消费的物品的多样忭，使 
企业可以利用规模经济，使市场更具竞争性，并々助于技术扩散。如果 
Isoland 国的经济学家把这些影响也考虑进去，那么他们给总统的建议就 
会更有力。 



即问即答 画出 Aiuarka 国羊毛衫的供给曲线与需求曲线。当允许贸 
易时，一件羊毛衫的价格从3盎司黄金下降为2盎司黄金。在你画的图 
中，标明消费者剩余的变动、生产者剰余的变动和总剩余的变动。羊毛衫 
进口关税将如何改变上述结果？ 
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自由贸易的赢家应该补偿输家吗 
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政治候选人 经常说 ，政府应该帮助那些由于国际贸易 而状况 变坏的 
人。在这篇评论文章中，一位经济学家做出了相反的判断。 

当你进行自由贸易时，你 期望 什么？ 

Steven E . Landsburg 

在周二共和党总统候选人在密歇根初选的前些曰子，米特 • 罗姆尼 
和约翰 • 麦凯恩就政府应对那些由于自由贸易放开了国外竞争而失业的 
工人承担怎样的责任，展幵了论战。他们的口号不同——罗姆尼先生说， 
他将"为 每一份 工作而战斗“，而麦凯恩先生说，一些工作"再也回不来 
了"——但他们提出的政策是非常相似 的：为 了使工人们适应新工作而对 
其进行教育和再培训。 

所有经济学家都知道，当美国人的些工作岗位被外包到海外时，美 
国人作为 一个集 团是净蠃家。我们得到低价格物品的利益足以补偿我们 
因二资降低而失去的利益。换言之 ，鼠 家完全可以承担得起对输家的补 
偿。这就意味着他们应该这样做吗7这就会引起在道义上命令由纳税人 
补贴麦凯恩先生和罗姆尼先生所提出的再培训计划吗？ 

嗯 …… 不。即便你刚刚失去工作，因此对这一现象有些粗鲁的谴责， 
但正是这种现象使你从出生以来就处于维持生存水平之上。如果这个世 
界由于让你忍受贸易的负面影响而对你有所亏欠，那么你是否也因享受 
了贸易的正面影响而亏欠了这个世界呢？ 

我怀疑地球上还有什么人没有从与邻居自由贸易的机会中获益。设 
想一下 ，如果你必须自己种粮食，自己做衣服，而且要依靠你祖母的偏方 
来治病，你的生活会变成什么样子。接近一个经过训练的医师可能会减 
少你对祖母的偏方的需求，但是——特别是在她年老时——有一个正规 
的医生对她来说还是要好一些。 

但是，有些人认为，把一个新的贸易机会或自由贸易协定的道德影响 
区分出来是有意义的。的确，我们有不少公民的利益因这些协定而受损， 
但除了这种情况，至少在有限的意义卜，在一个贸易繁荣的世界上，他们 
的状况已经变好了。我们欠这些公民什么呢？ 

思考这个问题的一种方法是问问在类似的情况下你道义上的直觉是 
什么。假设你在当地药房买了许多年洗发水之后，发现可以在网上以更 
少的钱订购同样的洗发水。你有责任补偿你的药房老板吗？如果你搬到 
了更便宜的公寓，你应该补偿你的房东吗？当你在麦当劳吃饭时，你应该 
补偿旁边一家午餐店的老板吗7公共政策的设计不应提倡那些我们在曰 
常生活中会拒绝的道德直觉。 

那么按道德上适用的方式，被取代的工人与被取代的药店老板或被 
取代的房东有什么不同呢？你可能会争辩说，药店老板和房东一直以来 
就面临激烈的竞争，因此对未来的状况有所了解，而几十年的关税和配额 
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使制造业工人预期会受到一点保护。这种预期促使他们云培养某种技 
能，而现在把他们从保护伞之 F 拉出来是不公正的。 

这种观点与我们的曰常直觉并不一致。几十年来，校园恶霸一直是 
个有利可图的行当。在全美国，这些恶霸也形成了他们自己的技能，以便 
更好地获利。如果我们强化了校园规则，使得恶霸无利可图，难道我们应 
该补偿这些恶霸吗？ 

恶霸和保护主义有许多共同之处。他们都用暴力（直接地或借助于 
法律的力量）使某人以你非自愿的损失为代价而致富。如果你被迫向美 
国人支付每小时20美元来购买本可以以每小时5美元从墨西哥人那里 
买来的物品，那么你就被敲诈了。当 最终一 项自由贸易协定允许你购买 
墨西哥人的东西时，你会为你的自由而感到高兴——即使麦凯恩先生、罗 
姆尼先生和其他总统候选人不想让你这样。 

资料来源 ： New York Times , January 16 9 2008. 


9.3 各种限制贸易的观点 


经济学家小组的信开始劝说 Isoland 国的新总统考虑允许纺织品贸 
易。她注意到，国内价格现在比世界价格高。因此， S 由贸易将引起纺织 
品价格 F 降，并损害国内纺织品牛产者的利益。在实施新政策之前，她请 
Isoland 国的纺织品公司评论经济学家的建议。 

毫不奇怪，纺织品公司反对纺织品自由贸易。他们认为，政府应该保 
护国内纺织品行业免受国外竞争。我们看一下他们可能用来支持自己立 
场的一些观点，并考虑经济学家小组会对此做出什么反应。 

9.3.1 工作岗位论 

自由贸易的反对者经常争辩说，弓其他闽家进行贸易消灭 r 国内的 
一些工作岗位。在我们的例+中，纺织品的自由贸易将引起纺织品价格 
下降，这就使 Isoland 国的纺织品产量减少，从而减少了 Isoland 国纺织品 
行业的就业。-些 Isoland 国的纺织品工人将会失业。 

但自由贸易在消灭了 一些工作岗位的同时，也创造了一些工作岗位。 
当 Isoland 人从其他国家购买纺织品时，这些国家得到了可以用来购尖 
Isdand 国其他物品的资源。 Isoland 国的 T 人可以从纺织品行业流动到 
Isoland 闺有比较优势的行彳^虽然这种转变在短期中可能会给-些 工人带 
来困难，但它使 Inland 冈的人们作为一个整体可以享有更高的牛活水平。 
贸易的反对者通常对贸易创造了工作岗位持怀疑态度。他们会反驳 
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说，炒卒 g 都 nj * 以在冈外更便宜地进行生产。他们会争辩说，在 CI 出 
贸易下， Iwlami 人在任何一个行业中就业都将是不利的。但正如第3拿 
所解释的.贸易的好处是基于比较优势，时不足绝对优势。即使一 a 在生产 
毎一种物品 上都比 另一国有优势，两个国家也仍然能从相互贸易中获益。 
每个闻 家的丁.人最终都会在该国有比较优势的行业中找到工作岗位。 





_新闻摘录 
m 离岸外包 

如果你买了一台电脑.并打电话到公司要求技术支持，结果是印度班 | 
加罗尔的某个人为你解答，你不必大惊小怪 c 在 2004 年，时任布什总统 | 
頋问的本书作者被问及对这类工作岗位向海外转移趋势的看法 3 我的答 | 
复是这种趋势“在长期中对经济也许是一件好 事”。 大多数经济学家同 
意，但一些民选官员做出了不同反应。 i 

进步的经济学 i 

George F . Will 

很难说某件事是彻头彻尾错误的。但白宫发言人 Dermis Haslert 在| 
出席一个两党联合反对总统经济顾问的会议时这样做了，这位顾问轻率 i 
地提及了一个敏感话题。 ! 

John Kerry 和 John Edwards 并没有 在发言 时起誓，而且他们知道，经 | 
济学素养的缺乏从来不算是高官的不合格。他们挑起了对总统经济顾问 i 
委员会主席 n . 格里高利 • 曼昆的混战，曼昆说自由贸易观点不仅适用于 i 
制成品贸易，也适用于服务贸易。但最佳胡话奖应该授予 Hasten , 他说 ： I 
u 当工作岗位消失时，经济就会遭殃。“ | 

当汽车引起绝大多数铁匠、马车制造者和出租马车经营者等人失去 | 
工作岗位时，经济遭殃: T 吗？ 1999年当3300万个工作岗位消失时，经济 I 
似乎并没有遭殃——因为经济变动又创造了 3 570万个工作岗位 。 IBM I 
公司今年计划新增的4500个美国职位中，乂有多少是通过 IBM 向海外转 I 
移的3000个职位实现的？ | 

Hasterl 理想的工作岗位从不消失的经济几乎在整个人类历史上对任! 
何人、在任何地方都存在过。比如在12世纪的法国，牛耕的方式改变了， | 
不然的话，农夫还会在做祖祖蜚辈曾经做过的事和其后代将要做的事。 | 
在经济增长之前，这些是美好的旧时光…… i 

对于这个富有 il 家适应性极强的劳动力来说，失去工作岗位并不是 I 
零和 博弈： 它使社会从中受益。南卡来罗纳州是历史上曾经失去纺织工 I 
作岗位的地方，但最近总统候选人确实注意到这里生产了大量宝马车，这 I 
是德国工作岗位的"离岸"，因为德国非理性的劳动法以及其他因素赋予 I 
了美国比较优势。这种经济计算解释了梅塞德斯-奔驰在阿拉巴马州、本 i 
田在俄亥俄州以及丰田在加州的大堡制造现象。 i 
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只要离岸的美国工作是蓝领工作，政治问题就不会成为热吳，面现在 
白领工作岗位的丧失使一个更为能言善辩也过子自信的社会 rs 感到了. 
恐慌…… 1 ◦ 

Kerry 说，离岸工作是由那些"实国的 CEO " 所做的。但是，如果他想 
改善美国民航业的状况，并确保大多数民航雇员有工作岗位和养老金，难 
道他不应该称赞 「) elu 航空公司通过把一些订座服务转移到印度而每年 
节省了 2500万美元吗？ 

Kerry 真的想抑制医疗成本的增加吗7他反对让 X 光分析在成本远 
远低于美国的印度逬行吗？ 

11月，印第安纳州州长 Joseph Keman 取消了与家印度企业的丨500 
乃美兀的合同，以应对该州所宣称的失业。这个合同转给家收费为 
2300万美兀的美国公司。由于价格上升了 53%，州政府对学校、医院、执 
法机构等单位的支出将减少800万美元。这又给印第安纳州带来了什么 
好处呢 9 

当 Keman 做出这种表态时，也许他穿的衣服全部或者部分是进口 
的，而在芍离岸工作之前，可能完全是本地制造的。这种潜在的尴尬是在 
经济政策中卖弄道义的危险之一。 

资料来源 ： TVif Washington Post 、 Friday, February 20, 2004. p. A25. Copyright 
@ 2004 9 The Washington Post Writers Croup. Reprinted with permission. 

9.3.2 国家安全论 

当一个行收受到来自其他国家的竞争威胁时，自由贸易的反对片往 
往会争辩说，该 行卟对 国家安仝是至关重要的。例如，如果 Isoland 国卍 
在考虑实行钢铁的自由贸易，国内钢铁公司就会指出，钢铁是用于生产枪 
炮和坦克的。自由贸易将使 klami M 变得依你外 W 来供给钢铁^如果 
以后煤发了战争，外国的供给中断了， Isolaml 国吋能就无法生产足够的钢 
铁和武器来保卫自己。 

经济学家承认，岀于对国家安全的合理考虑，保护关键行业可能足合 
理的。但他们担心，这种观点会很快被那些渴望以损害消费者利益为代 
价而牟利的生产者所利用。 

当国家安全论的观点是由行业代表而不是国防机构提出时，就应该 
潘慎希待。为 了得到 免受外国竞争的保护，公司有夸大自己在国防中作 
用的激励。一国将军的观点可能就会极为不同。实际上，当军事部门是 
一个 行收产 品的消费者时，它就可以从进口中获益例如.史为便宜的钢 
铁吋以使 Isoland 国以低成本增加武器储备。 
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9.3.3 幼稚产业论 


& I 大备网 

ropSage.com 


新兴产业有时认为，应实行暂时忭贸易限制.以有助于该产业的成 
长,，这种观点认为，在经过一段时问的保护期以后，这些产业成熟 r , 也 
就能与外国企业竞争了。 

同样，老产 t 有时也认为，它们需要暂时性保护，以有助于它们对新 
悄况做出调整。例如，2002年.布什总统对进 U 钢铁征收暂时性关税„他 

说：“ 我确定，进口严茧影响 r 我们的产业-个重要产业。”持续 r 20 

个月的关税的目的是提供“暂时补贴，以便该产业坷以自我复兴”。 

经济学家经常对这些要求持怀疑态度，主要是因为幼稚产业论在实 
践中难以实施。为 r 成功地实施保护.政府要确定哪个产业实施这种保 
护后最终是有利可图的，并确定建立这些产业的利益是否大于实施保护 
给消费者带来的成本。但“ 挑选贏 家”是极为困难的。要通过政治程序来 
挑选 就更为闲难，这种做法往往是保护 r 那些在政治上强有力的产业。 
而且，一旦一个政治 h 强有力的产业得到免除外国竞争的保护，这种“暂 
时性”政策就很难取消。 

此外， 许多经 济学家从原则 t 怀疑幼稚产业论。例如，假设一个产业 
是新兴的，不能在与外国竞争对手的竞争屮获利，但有理山相信，该产业 
在长期屮是侖利可图的。在这种情况下，这些企业的所有者应该愿意为 
了实现最终的利润而承受暂时的 亏损。 保护并不是一个幼稚产业成长所 
必需的。历史表明，即使没有避免竞争的保护，初创的企业虽然往往会经 
历暂时的亏损，但在长期屮会取得成功。 


9.3.4 不公平竞争论 

一种常见的观点是，只有各国都按同样的规则行事，自由贸易才是合 
意的。如果不同 W 家的企业服从于不同的法律和管制，那么，（该观点认 
为）让企业在国际市场上进行竞争就是不公平的。例如，假设 Neighbor - 
land 国政府通过给了•纺织品公司大幅度减税来补贴其纺织品行业。 Iso - 
land W 的纺织品行业就会认为，自己应该得到免受这种外国竞争的保护， 

W 为 Neighhorland 国不足•在进行公平竞争。 

实际上，从另一个国家以有补贴的价格购买纺织品会损害 Isoland ^ 

吗？的确， boland 国的纺织品生产者要蒙受损失，但 Isoland 国的纺织品 
消费者能从这种低价格中获益。在这种情况下的自由贸易并没有什么不 
N :消费者从低价购买中得到的好处会大于生产者的损失 。 Neighborland 
㈤ 对其纺织品业的补贴可能是一个不好的政策，但承担税负的是 Neigh - 
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hoHand 国的纳税人 a Isoland 网可以从以受补贴的价格购买纺织品的机 
会中获益。 

9.3.5 作为讨价还价筹码的保护论 

另-种支持贸易限制的观点涉及讨价还价的策略。许多决策者声称 
支持自由贸易，但同时认为，当与自 e 的贸易伙伴讨价还价时，贸易限制 
对能还是有用的。他们声称，贸易限制威胁有助于消除外国政府业已实 
施的贸易限制。例如， Isoland 国 nj ■以威胁说，除非 Neighborlanci 国取消它 
的小麦关税，否则就要对纺织品征收关税。如果 Neighborland N 对这种威 
胁的反应是取消了其关税，其结果可能是更为 1：1 由的贸易。 

这种讨价还价策略的问题是，威胁可能不起 作用。 如果威胁没起作 
用，该 N 就会面临在两种坏的吋能性之间的选择。它吋以实施其威胁并 
实行贸易限制，这就会减少它自己的经济福利。或者它也可以收回自己 
的威胁，这又会使它在国际事务中失去威信。而对这种选择.该国也许会 
希望，要是一开始就不做出这种威胁就 好了。 
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新闻摘录 

关于自由贸易的第二种思想 


一些经济学家袒心贸易对收入分配的影响。即使自由贸易提高了效 
率，它也可能会降低平等。 


贸易的麻烦 

Paul Kmgman 


美国长期以来从第三世界进口石油和其他原材料，而通常主要从加 
韋大、欧洲各国和曰本这些富国进口制成品。 

但是，最近我们跨过了这条重要的分 界线: 现在我们从第？世界进口的 
制成品量大于从其他发达国家所进口的。这就是说，我们现在大部分工业 
品贸易都是与比我们穷得多的国家进行的，这些国家工人的工资也低得多。 

对 7 世界经济的整体——特别是穷国——而言，高工资国家与低工 
资国家曰益增长的贸易 是一件 极好的事情。特别是它给了落后国家提升 
收入水平的最大希望。 

但是对美国工人来说，亊情就远远不是正面的了。实际上，很难避幵这 
样一个结 论:美 国与第三世界国家曰益增长的贸易降低了美国许多工人，而 
且也许是大多数工人的工资。并且，现实使贸易在政治上遇到了极大的困难。 

我们先来谈谈经济学。 

高工资国家之间的贸易使所有相关国家，或者说几乎所有相关国家都 
是蔬家。20世纪60年代的一项自由贸易合约使美国和加拿大汽车工业的 
一体化成为可能，每个国家的汽车行业都集中大规模生产较小范围的产品。 
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结果是大家都广泛地分享/生产率和工资提高的好处。 

与此相反，经济发展水平极为不同的国家之间的贸易却会产生大1 : 

输家和嬴家 a i 

尽管一些高技术工作外包到印度已成为头条新闻，但反过来，美国受 I 
教育程度高的工人也从更高的工资和贸易带來的更多工作机会中受益 。I 
例如， ThinkPad 笔记本电脑现在是由一家中国公司一联想生产的，但联 I 
想的大量研发工作都是在北卡罗来纳进行的。 i 

但是没有受过什么正规教育的工人会发现，随着大屬素质相近的其 I 
他工人涌入他们的行业并寻找替代其因外国竞争而失去的工作岗位时， I 
他们就会 眼看芻 其工作岗位被转移到海外或由于连带效应而工资下降 。I 
沃尔玛的低价格并不足以补偿他们的损失。 I 

所有这些都是教科书中的同际经济 学：与 人们有时认为的不同，经济 | 
理论说明自由贸易通常能使一国吏富，但它并没有说明自由贸易通常刈 | 
每一个人都是好的。当第三世界出口对美国工资的影响在20钽纪90年 | 
代首次成为一个问题时，许多经济学家——包括我自己在内——都对相 | 
关数据进行了研究，并得出结论 ：它对 美国丁资的任何负面效应都不大。 | 
现在的麻烦是，这些负效应不再像过去那样温和，因为来自第三世界 | 
的制成品进口增长极为迅速——从1990年仅仅占 GDP &2.5% t 升到 


2006年的6%。 

而且，最大的进 n 增长来自那些工资极低的国家。原来出口制成品 
的"新兴工业化经济“——韩国、中国台湾、中国香港和新加坡——支付的 
工资是美国1990年水平的25%左右。但是，从那以后，我们进口的来源转 
向了工资仅仅是美国11%的墨西哥，以及工资只有美国3%或4%的中国。 

这里有一些要说明的。例如，中国制造的许多物品中包含了在曰本 
和其他高工资国家生产的部件。但是，毫无疑问的是，全球化给美国工资 
带来的压力 t 升了。 

我是在为贸易保护主义辩护吗？不。那些认为全球化处处时时都是 
坏事的人是错误的。相反，使世界市场保持相对开放的状态对给亿万人 
民以希望是至关重要的。 

但是，我支持结束左右摇摆，谴责对经济学的无知和对特殊利益集团 
的献媚，这就是社会对那些怀疑自由贸易协定利益的政治家的反应 o 

经常有人说，贸易的利益只限于少数人，而受损的是绝大多数人。对 
糖实行进口配额这类措施仍然是正确的。但是，当涉及制成品时，相反的 
情况是不是正确至少是有争论的。能从与第三世界经济曰益增长中获益 
的受教育程度高的工人是少数人，远远少于那些可能受损的人。 

我说了，我不是一个贸易保护主义者。出于世界整体利益的考虑，我 
希望在面对贸易带来的问题时，我们的反应不是停止贸易，而是做一些强 
化社会安全网等诸如此类的事情。但是那些担忧贸易的人们也有他们的 
道理，在某种程度上值得我们尊重。 

资料来源 ： New York Times % December 28 • 2007. 



第 9 佘 Ak 用：闻 际贸易 > 201 


www. Top Sage, com 











193 


194 





案例研究 

贸易协定和世界贸易组织 


—网可以用两种方法来实现自由贸易。它可以用手爭的方法取消自 
己的贸易限制，这是英国在19世纪采取的方法，也是 A ‘来智利和韩国 
所采取的方法。此外，一国也可以采取亭窄的方法，在其他国家减少贸易 
限制时自己也这样做。换句话说，它可自己的各个贸易伙伴谈判，以 
便在全世界减少贸易限制。 

多边方法的—个重要例子是北美自由贸易协定 （ NAFTA ) ,1993年签 
署的这一协定降低了美国、墨西哥和加拿大之间的贸易壁垒。另_个例 
子是关贸总协定 （ GATT )， GATT 是岜界上许多国家为/促进自由贸易而 
进行的一系列连续的谈判。第二次世界大战后，为了应对20世纪二三十 
年代大萧条期间实施的高关税，美国协助建立了 GATT 。 许多经济学家相 
信，这些离关税加剧了那一时期全世界范围内的经济困难。 GATT 成功地 
把成员国之间的平均关税从第二次世界大战后的40%左名降低到现在的 
5%左右。 

由 GATT 确立的规则现在由一个叫做世界贸易组织 （ WTO > 的国际机 
构加以实施。 WTO 于1995年成立，总部设在瑞士曰内瓦。到2007年7 
月，已有151个国家加入了该组织，占到世界贸易的97%以上。 WTO 的 
职能是制定贸易协定，提供谈判场所，并处理成员国之间的争端。 

白由贸易的多边方法有什么优缺点呢？ 个优点是，多边方法可能 
会比单边方法带来更自由的贸易，因为它不仅可以减少本国的贸易限制， 
还可以减少国外的贸易限制。但是，如果国际谈判失败了，结果也会比采 
用单边方法时更多地限制贸易。 

此外，多边方法可能有一种政治优势。在大多数市场中，生产者比消 
费者人数少但组织更严密，因此，也具有更大的政治影响力。例如， bo - 
land 国降低纺织品关税，如果就其本身来考虑，可能在政治 t 有困难。钢 
铁公司会反对自甶贸易，而那些受益的纺织品使用者人数如此之多，以至 
于要将他们组织起来支持自由贸易是相当困难的。但假设 Neighborland 
国承诺，在 Isolaml 国降低纺织品关税的同时，将降低本国的小麦关税。 
在这种情况下， Uoland 国那些同样在政治上有影响力的种植小麦的农民 
就会支持该协议。因此，在单边降低关税不可能时，自由贸易的多边方法 
有时可以赢得政治上的支持。 


即问即答 Autarka 国的纺织行龙主张禁止羊毛衫逬口 3 描述它的游说 
者可能提出的五种观点。对其中毎一种观点做出反应。 
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经济学家和公众对自由贸易的#法往往+ •致。例如， 2007 年 12 
月，《洛杉矶时报》向美同公众 提问： “一般而言，你认为 fl 由闻际贸易付 
经济是有利还是有害，还是它并没有以某种方式对经济产生影响？"只有 
27% 的人认为自由国际贸易有利，而 44% 的人认为冇宵（其他人认为没 
有什么差别或者不确定）。与此相反，大多数经济学家支持自山的国际贸 
易。他们认为自由贸易是一种有效配罝生产的方法，汴提高 r 两国的生 
活水平。 ' 

经济学家认为，美网以往的经验证明 r 自由贸易的好处。关 w 在历史 
上一亩允许各州之间进行无限制的贸易，国家作为一个整体也从贸易所带 
来的专业化中受益。佛罗里达种橘户，得克萨斯产石油，加利福尼亚生产红 
酒，等等 s 如果美闺人只能消费本州生产的物品与劳务，他们就不会享受到 
今天的高生活水世界也同样能从各国之间的白由贸易中受益。 

为 r 更好地舛解经济学家关于贸易的观点，让我们继续我们的故事 
假设 Isoland 国的总统在知道了 M 后的投票结果以后，忽视: f 经济学家小 
组的建议，并决定+允 il •纺织品的 G fll 贸易。该闻仍处1•没奵国际贸易 
时的均衡。 

有一天，某位 Isoland 国发明家发现 T — 种以极低成本生产纺织品的 
新方法。何是，生产过程是神秘的， rfn il 发明家坚持保密 .， 奇怪的是，发 
明家并不箝要棉花或羊毛这类传统的投人品。他所需要的唯一实物投人 
是小麦。而 a 更奇怪的是.用小麦生产纺织品根本不需要任何劳动投人。 

发明家被誉为天才。因为每个人都要购买衣服，纺织品成本的降低 
使所有 [sdand 人享受到更高的生活水平。工厂关门后，那些原先的纺织 

收丁.人有些度口艰难，但最终他们在艿他行业找到 r 工作。一些人成为 ⑼ 

农民，去种棺发明家用来变成纺织品的小灰。另 - 些人进人由于 Isoland 
人生活水甲提高而出现的一些新行业。毎一个人都理解.过时行业中工 
人的向外转移是技术进步和经济增氏中不可避免的一部分。 

儿年以后，-位报纸记者决定调査这个神秘的新的纺织品生产过程。 

她偷偷地潜人发明家的 I ：厂，终于了解到这位发明家是一个骗子，他根本 
没有生产纺织品，只是把小麦走私到国外并从其他国家进口纺织品。发 
明家所发现的唯一事情是国际贸易所带来的好处 u 

当真相扱终被披餌时，政府停止 f 发明家的经营行为。纺织品价格 
I ：升 r , T . 人问到 r 纺织品厂的 T ： 作岗位。 [soland 闰的生活水平退回到 * 

以前的水平 u 发明家被投人狱中并遭到人家嘲笑毕竟，他不是发明家， 

他只是一位经济学家。 
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◎ 通过 比较没有国际贸易时的国内价格和 
世界价格.可以确定自由贸易的影响。 
_内价格低表明，该国在生产这种物品 
k 有比较优势，而 a 将成为出 n 者。国 
内价格尚表明，肽界其他闪家在也产这 
种物品上有比较优势，而丘该国将成为 
进口者。 

o 当•国允许贸易并成为一种物品的出口 
者时，该物品生产者的状况变好，而该物 
品消费者的状况变坏 c 当一国允许贸易 
并成为•种物品的进 n 者时，该物品消 
费者的状况变好，时该物品生产者的状 
况变坏。在这两种悄况下，贸易的好处 


IW1 I TTWilMIrnfIff 

世界价格 关税 


^3 w-JWMMMMMHBMMBaMfllMWnMMa 

1 . 对于一国的比较优势，没有国际贸易时 
存在的凶内价格告诉了我们些什么？ 

2. —国什么时候成为一种物品的出 n 者? 
什么时候成为进 u 者？ 

3. 画出一个进口国的供求阁。在允许贸易 
之前，消费者剩余和生产#剩余是多少？ 
存自由贸易时，消费者剩余和生产#剩 


都大于损失。 

o 关税——对进 n 物品征收的税——使市 
场向没有贸易时的均衡移动，因此，减少 
了贸易的好处。虽然闺内生产者的状况 
变好 r , fM 且政府增加了收人，但消费者 
的损失大于这些好处。 

◎ 有各种限制贸易的观 点：保 护工作岗位、 
保卫国家安令、帮助幼稚产业、防止+公 
平竞争以及对外国的贸易限制做出反 
应。尽恃这砝观点在某些悄况下有些道 
理，似经济学家相信，自由贸易通常是一 
种史好的政策。 


余是多少？总剩余有什么变化？ 

4. 叙述什么是关税以及关税的经济影响。 

5. 列出经常用来支持贸易限制的£种观 
点。经济学家如何对这鸣观点做出 
反应？ 

6. 实现自由贸易的单边方法和多边方法之 
间的差别是什么？各举一个例子。 


问题与应用 


1. 畢西哥橘子市场只是肿界橘？市场的一 
小部分。 

a . _出表水没有国^贸易时學西酐橘 


子市场均衡的图形。确定均衡价格、 
均衡数最、消费者剩余和牛产者 
剩余 D 
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i >. 假设 < i •:贸易之前 肿 界橘了-价格低于 
舉西哥橘户价格，而旦，现在鴒西哥 
械广•市场汗放贸易。确定新的均衡 
价格、消费量、国内生产最以及进口 
唐，说明国内消费者剩 余和牛 产者剩 
余的变化,，国内总剩余增加了还是 
减少了？ 

2. 没有贸易时， IU •界红 M 的价格低 f 加令 
大的现行价格。 

a. 假设加拿大的红酒迸 n 只是悅界红 
酒总产 量的一 小部分，画出自由贸易 
下加拿大红捫市场的图形。在一个 
适勺 的忐中，列出消费者剩余、生产 
者剩余和总刺余。 

b . 现在假设畢内呀湾流的异常移动使 
欧洲的夏天弋候异常冷，破坏 r 葡萄 
收成。这种冲 i •对世界红酒价格有 
什么影响？用你仵问题 a 中的图和 
表说明对加拿大的消费者剩余、生产 
者剩余和总剩余的影响。谁是 M 家？ 
谁是输家？加拿大作为一个整体，状 
况变好了还是变坏了？ 

3. 假 设国会 对进 I 」汽乍征收关税，以保护 
美闻汽车 T 业免受外国竞争。假设美国 
在世界汽车市场 h 是一个价格接受者， 
用阁形说 明：进 【 I 量的变化、美国消费者 
的损失、美国制造商的收益、政府收人以 
及关税带来的无谓损失。消费者的损失 
吋以分为三 部分： 转移给国内生产者的 
部分、转移给政府的部分以及尤诮损失。 
用你的图确定这三个部分。 

4. 当中 M 的纺 织业扩 张时，肽界供给的增 
加降低了纺织品的世界价格。 

a. 阃出一个适$的阁来分析这种价格 
变动如何影响一个像戈国这样的纺 
织品进 U 闽的消费者剩余、牛产者剩 
余和总剩余。 

b . 现在_出-个适当的图来说明这种 
价格变动如何影响像多米尼加共和 


国这样的纺织品出 U 闪的消赀荇剩 
余、生产者剩佘和总刹余， 

c . 比较你对 a 和 b 的答案。相冏之处足 
什么？不同之处是什么？哪一个国 
家将担心中 W 纺织品行业的扩张？ 

哪一个国家将欢迎这种情况？解释 
原因。 

5. 设想乎盛顿州红酒生产者敦促州政府对 
从加利福尼亚进口的红酒征税《：他们认 
为，这种税既能筹集州政府的收人，乂能 
增加华盛顿州红酒行业的就业。你同意 
这种说法吗？这是-种好政策呜？ 

6. 考虑本章屮支持限制贸易的观点。 

a . 假设你是一个木材业的游说者，该行 
业因低价格的国外竞少而受损。你 
认为五种限制贸易的观点屮，哪两个 
或三个能圾有效地说服普通议员， i 卜 
他（或她）支持贸 M 限制？解释你的 
理由。 

b . 现在假设你是-个聪敏的经济学专 
业学生（希绍这不是一个难以实现的 197 
假设）。虽然所有支持限制贸易的观 
点都有缺点.但请选择两个或三个看 

来对你最具经济学意义的观点。对 
T 1 其中每种支持限制贸易的观点，给 
出支持它或反对它的经济学原理。 

7. 参议员 Ernest Ilollings 曾经 写道： “消费 
者并爭 f 从低价格进口品中受益 3 看一 
看一“购目录你就会发现，无论是美 
国产的衣服还是进1丨的衣服，消费者都 
要支付同样的价格。”评论这段话。 

8. Textilia 国不允许服装进 H 。 在没有贸 
易的均衡时，一件 T 恤衫的价格为20美 
元，均衡数 t 为300万件。有一天该国 
总统在度假时读了亚当 • 斯密的富 
论》，他决定向狀界开放 Textilia 国的市 
场。 T 恤衫的市场价格卜降到世界价格 
16美元 a Textilia 国消费 T 恤衫的人数 
增加到400万人，而生产 T 恤衫的人数 
减少到100万人。 
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a . 用一个图描述以上情况。你的图上 
应该标明所有数字。 

b . 计算汗放贸易引起的消费者剩余、中 
产片剩余和总剩余的变动。（提 示： 
三角形的而积是1/2 x 底 x 高。） 

9. 中 W 足一个小麦、玉米和大米这类粮食 
的生产大冈。在2008年，中国政府由子 
袒心粮食出口提高了国内消费者的食品 
价格，所以对粮食出口征税。 

a . 画出说明一个出 【 J 国的粮食市场的 
图形。把这个图作为回答以下问题 
的出发点。 

b . 出口税对国内粮食价格有什么影响？ 

c . 它如何影响 NI 内消费若的福利、国内 
生产者的福利以及政府收人？ 

d . 用消费荇剩余、牛.产者剩余和税收收 
人的总和来衡黾，中国的总福利会发 
生什么变化？ 

10. 考虑一个从外国进口某种物品的国家。 
说出以卜芥种说法 足对还 是错。解释 
你的答案。 

a . “需求弹件越大.从贸易中获益 
越多， 

b . “如果需求完全无弹性，就不能从贸 
易中获益。" 

C. “如果需求完全尤弹性，消贽者就不 
能从贸易中获益 

11 . Kawmin 是一个生产并消费软糖的小 
Mo 软糖的址界价格足每袋1美元， 
Kawmin M 内软搪的供给与需求 足由以 
下方程式决 定的： 

需 求： 〆 = 8 - /> 

供给 = P 

其中 ，是 每袋软糖的美元价格 j 是 
软糖的袋数 u 

a . 画出一个当 Kawimin 国不允许贸易 
时表水该国状况的图形（并标注清 
楚） c 计算以 下项目（记住三角形的 
面积是1/2 x 底 x A ): 均衡价格与 
均衡数敏.消费者剩余、牛产者剩余 
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和总剩余 

b . 然后 Kawmin 闻开放贸易市场。画 
出另一个表 W 软糖屮场新状况的图 
形。计算均衡价格、消费 M 和生产 
S 、 进 n 量、消费者剩余、生产齐剩 
余和总剩余。 

c . 此后， Kawmin 国统治者对软糖生产 
者的抗议作出回应，对进口软糖征 
收每袋1美元的关税。用图形表示 
这种关税的影响。计算均衡价格， 
消费《：和牛产 M 、 进鼠•、消费者剩 
余、生产者剩余、政府收入和总 
剩余。 

d . 开放贸易的好处是什么？用关税限 
制贸易的无谓损失是什么？给出数 
字答案。 

12. 假设美国是一个电视进口国，时且没有 

贸易限制。美国消费者一年购买100 

万台电视，其中40万台是国内生产的， 

60力台是进口的。 

a . 假设 H 本电视制造商的技术逬步使 
lit 界屯视价格下降了 100美元。画 
图说明这种变化如何影响美国消费 
者和美国生产者的福利，以及如何 
影响美 W 的总剩余。 

b . 价格下降后，消费者购买丨20万台 
电视，其中20万台是 W 内生产的， 
而100万台是进口的。计算价格 F 
降引起的消费者剩余、生产者剩余 
和总剩余的变动。 

c . 如果政府的反应是对进 n 电视征收 
100美元关税，这会产生什么影响？ 
计算增加的收人和无谓损失 a 从美 
国福利的角度看，这是一个好政策 
吗？谁吋能会支持这项政策？ 

d . 假设价格下降并不是由于技术进 
步，而是由 t n 本政府向该行业进 
行，每台电视100美元的补贴。这 
会影响你的分析吗？ 

13. 考虑一个出口钢铁的小国。假设该国 
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“支持贸易”的政府决定通过对每吨销 
往国外的钢铁支付•定壤货币来补贴 
钢铁出口。这种出 n 补贴如何影响 ㈤ 
内钢铁价格、钢铁产蟥、钢铁消费最以 
及钢铁出门镜？它如何影响消费者剩 


余、牛产荠剩余、政府收人和总剩余？ 
从经济效嘩的角度看，这是一项好政策 
吗？（提示 ：对出 n 补贴的分析类似于 
对关税的分析。） 
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第 10 章 

外部性 


制造并销傳纸张的企业也产生了作为制造过程副产品的化学物 
质——二恶英 （ dioxin )。 科学家相信，一旦二恶英进人环境，就会增加人 
们患癌症、生出畸形儿以及出现其他健康问题的危险。 

生产并排放二恶英对社会 是不是 一个问题呢？ 4:第 4 章到第9章 
中，我们考察 r 市场如何用供求的力莆配置稀缺资源，并说明了供求均衡 
一般 是…种 有效韦的资源配置。用亚3 • 斯密的著名比喻，就是市场中 
“看不见的于”引导着市场上利己的买者和卖者.使社会从市场上得到的 

总利益最大化。这种见解是第1章中的琴枣肀十冬平之-市场通 

常是一种组织经济活动的好方法的基础1 •否可 ’以由此得出 结论： 
看不见的手可以 阻止造 纸企业排放过多二恶英呢？ 

市场的确做 r 许多好亊，但并不能做好毎-件噴。在本章中，我们开 
始研究学爭 ft 冬¥平的另―个 原理： 政府行为有时可以改善市场结果。 
我们考‘ A 彳时不能有效地配置资源，政府政策如何潜在地改 
善啦场 配置.以及哪种政策有可能 m 好地发挥作用。 

本竞中所考察的市场失灵属于被称为吁坪 準的一 般范畴之内。当一 
个人从事一种影响旁观者福利，而对这种¥“不付报酬又得不到报酬 
的活动时，就产生了 外部性 （ externality )。 如果对旁观者的影响是不利 
的，就称为枣吁呼作；如果这种影响是有利的.就称为年吁呼竽。在存在 
外部性时+场结果的关注扩大到参与市场的“者的福利 
之外，以包括那些间接受影响的旁观者的福利。由于买者与卖者在决定 
其需求设或供给 a 时忽略了他们行为的外部效应，因此在存在外部性时， 
市场均衡片不是有效的。这就是说，均衡并没有实现整个社会总利益的 
最大化。例如，把二恶英排放到周边就是•种负外部性。利己的造纸企 
业不会考虑他们在生产过程中引起的全部污染成本，而纸张的消费者也 
不会考虑他们的购买决策所引起的全部污染成本。因此，除非政府进行 
m 止或限制，否则企业就会大量排放污染物。 

正如试图解决市场失灵的政策有很多种一样，外部性也多种多样。 
下面 是一些例子： 


203 


A 

204 

外 部性： 

—个入的行为对旁 
观者福利的无补偿 
的影响。 
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• 汽车废气有负外部件，因为它产生 r 其他人小彳呼吸的烟雾。 
由于这种外部性，司机往往造成过多污染。联邛政府努力通过规定汽车 
的废气排放标准来解决这个问题。联邦政府还对汽油征税，以减少人们 
开车的次数。 

• 修复历史建筑物具有正外部性，因为那些在这种建筑物附近散步 
或骑车的人吋以欣赏到这些建筑物的美丽，并感受到这些建筑物带来的 
历史沧桑感。建筑物的所有者得不到修复这些建筑物的全部利益，因此， 
他们往往很快就遗弃了这些古老的建筑物。许多地方政府对这个问题的 
反应是 对拆毁历史建筑物实行管制，并向修复这些建筑物的所有者提供 
税收减免。 

• 狂吠的狗引起负外部性.因为邻居会受到噪音千扰。狗的主人并 
+承扭噪音的令部成本，因此很少采取防止自 a 的狗狂吠的预防措施。 
地方政府通过宣布“干扰平静”为非法来解决这个问题^ 

• 新技术研究带来正外部性，因为它创造了其他人可以运用的知 
识。由于发明者并不能占有其发明的仝部利益，所以往往倾向于用很少 
的资源来从事研究。联邦政府通过专利制度部分地解决 r 这个问题，专 
利制度赋予发明者在一定时期内对其发明的专有使用权。 

在以上每种悄况中，一些决策者没有考虑到自己行为的外部效应。 
政府的反应是努力影响这种行为，以保护旁观者的利益。 


10.1 外部性和市场无效率 


在这--诈，我们用第7章中提出的福利经济学工具来考察外部性如 
何影响经济福利。这种分析正是要说明，为什么外部性引起市场资源配 
置的无效书。在本章的后面，我们还要考察私人和公共政策制定者用来 
解决这种市场失灵的各种方法。 


10.1.1 福利经济学 ：回顾 

我们从 s 习第7往屮福利经济学的一些关键结论开始。为 r 使分析 
更具体，我们考虑一个特定的市场——铝市场。阁 10-1 表示铝市场的 
供给曲线与需求曲线。 

正如你在第7章中所 r 解的，供给曲线与需求曲线包含了有关成本 
与利益的 m 要信息。铝的需求曲线反映 rm 费者对铝的评价，这种评价 
用他们愿意支付的价格来衡 s 。 在任何一种既定数 s 时，需求曲线的髙 
度表示边际买者的支付总愿。换句话说.它表示购买圾后一单位铝对消 
费者的价值。同样，供给曲线反映了生产铝的成本。在任何一种既定数 
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铝市场 



量时，供给曲线的岛度表示边际卖者的成本 9 换句话说，它表示出售最后 
一单•位错对生产者的成本。 

在没有政府干预时，铝的价格会自发谰整，使铝的供求达到乎衡。如 
图 10-1 的^所示的市场均衡时的生产1和消费菝，在使生产者剩余 
和消费者剩余之和最大化的意义 t : 说是有效率的这就是说，市场以- 
种使购买和使用铝的消费者的总价值减生产并销售铝的生产者的总成本 
最大化的方式来配晋资源。 


10.1.2 负的外部性 

现在我们假设铝工厂排放污染物 ：每生 产一吨铝就有一定量烟尘进 
人大气。由于这种烟尘可能损害那些呼吸空气的人的健康，因此它产生 
负外部性。这种外部性如何影响市场结果的效韦呢？ 

由于这种外部性，生产铝对幸的成本大于铝生产者的成本。每 
生产一单位钥，吁幸序牛都包括钥 i〆 : 者的私人成本加上受到污染的不 
利影响的旁观者成 W 阁 10-2 表示生产铝的社会成本。社会成本曲 
线在供给曲线之上，因为它考虑到了铝生产者给社会所带来的外部成本。 
这两条曲线的差别反映了排放污染物的成本。 

应该生产多少铝呢？为了回答这个问题，我们又要来考虑一个仁慈 
的社会计划者将会做什么。该计划者力图使该市场产生的总剩余一铝 
对消费者的价值减去生产铝的成本一敁大化。何该计划者知道，生产 
铝的成本还包括污染的外部成本。 




笫求曲线反映买者的评 
价.时供给曲线反映卖 
者的成本 •: 均衡败》， 
即市场 M . 使买者总价 
值减卖者总成本 M 大 
化„ W 此.在没有外部 
性时，市场均衡玷有效 
率的 



••我只能这样讲，如果 
制造业的龙头老大必 
然也是污染空气的龙 
头老大的话，那就坦 
然接受这个事实吧!" 

图片 来源： © 2002 
THE NEW YORKER 
COLLECTION FROM 
CARTOONBANK. COM 
ALL RIGHTS RE. 
SERVED. 
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在存在负外部性的情况 
K , 例如污染时.物品的 
社会成本大于私人成 
本。 因此，锒适数 fit 
.小于均 ft 数 M 
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外部性内 在化： 

改变激励，以使人 
们考虑到自己行为 
的外部效应。 


该计划者将选抒需求曲线与社会成本曲线相交时的铝的生产水平。 
从稂个社会的角度来看，这个交点决定了铝的最适 数软, 低于这一水平 
时，铝的消费者的评价（用需求曲线的高来衡量）大于牛产它的社会成本 
(用社会成本曲线的髙来衡软）。计划者也不使产莆高于这一水平，因为 
生产额外铝的社会成本大于消费者的评价。 

注总， 铝的均衡数量（即大于社会的最适量（即出现这 
种无效率是因为市场均衡仅仅反映 r 生产的私人成本。在市场均衡时， 
边际消费者对铝的评价小于生产它的社会成本。这就是说，在 Q K •时，需 
求曲线位于社会成本曲线之下。闪此，若将铝的生产量和消费 S 降低到 
均衡水平之下，就会增加社会的总经济福利。 

该社会计划者如何达到这种 M 适结果呢？ 一种方法是对铝生产者销 
售的毎吨铝征税。税收使铝的供给曲线向上移动，移动 a 为税收规模。 
如果税收准确地反映 r 排入大气的烟尘的外部成本，新的供给曲线就与 
社会成本曲线相重合。在达到新的市场均衡时，铝生产者将生产社会最 
适量的铝。 

这种税的运用被称为 外部性内在化 < internalizing the externality ), 因 
为它给屮场买者与卖者以考虑其行为的外部影响的激励。实际上，铝生 
产者在决定供给多少铝时会考虑到污染的成本，因为现在税收使其要支 
付这些外部成本。而且，由于市场价格反映了对生产者征收的税收，铝的 
消费者也有少消费铝的激励。这项政策根据的是学 f 冬〖亭學 之一： 
人们会对激励做出反应。在本章的后而.我们将更详细地考虑决策者解 
决外部性的 K 他方法。 
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10.1.3 正的外部性 



opoage.cor 


虽然-些活动给第三方带来 r 成本，但也有-些活动给第三方带来 
r 利益。例如，考虑教育的情况。在相当大程度上，教育的利益是私人 
的： 教育的消费者成为生产率髙的工人，从而以高工资的形式获得大部分 
利益。但是，在这些私人利益之外，教育也产牛/正外部性。一种外部性 
是，受教育更多的人成为更理智的选民，这对每个人来说就意味着更好的 
政府； 第二种外部性是，受教育更多的人意味希更低的犯 罪率； 第三种外 
部性是，受教育更多的人可以促进技术进步的开发与扩散.这给每个人带 
来更高的生产韦和更高的工资。由于这三种正外部性，人们可能更喜欢 
受过良好教會的同胞。 

对正外部性的分析类似于对负外部性的分析。如阉〗0-3所示，需 
求曲线并小'反映•种物品的社会价值。由于社会价值大于私人价值，因此 
社会价值曲线在需求曲线之上。在社会价值曲线和供给曲线（代表成本） 
相交之处得出了最适童。因此，社会 m 适量大丁•私人市场决定的数董。 

图 UI -J 教育与社会最适 



在存在正外部性时.物 
品的社会价值大？私人 


价值 w 此 ，最适 a 

大于均衡败设 



政府也可以通过使市场参与者把外部性内在化来纠正市场失灵„在 


存在正外部性的情况下，政府的适当反戍止好与负外部性的情况相反。 


为了使市场均衡向社会最适移动，需要对正外部件进行补贴。实际这 
正是政府所遵循的政策 ：通过 公立学校和政府助学金来大 M 补贴教會。 
总之，负外部性使市场生产的数景大于社会合意的数琶，正外部性使 




在化。 
• • 


208 


第10承 外部性 > 215 


www. Top Sage, com 












Vi 


209 



案例研究 

技术溢出、产业政策与专利保护 


正外部性的一种潜在、重要的类型是学夺率半-个企业的研究 

和生产努力对其他企业接触技术进步的影'响:“，考虑工业机器人市 
场。机器人处于迅速变革的技术前沿。只要一个企业制造了机器人，就 
有可能发现新的、更好的设计。这种新的设计不仅有利子这个企业，而且 
有利于整个社会，因为这种设计将进入社会的技术知识宝库。这就是说， 
新的设计对经济中其他生产者有正的外部性。 

在这种情况下，政府可以通过补贴机器人生产把外部性内在化。如 
果政府对所生产的每一个机器人向企业支付补贴，供给曲线将向下移动， 
移动量就是补贴量。而且，这种移动将使机器人的均衡数崖增加。为了 
确保市场均衡鼉等于社会最适量，这种补贴应该等于技术溢出效应的 
价值。 

技术溢出效应有多大？技术溢出效应对公共政策意味着什么呢？这 
是一个重要的问题，因为技术进步是生活水平不断提高的关键所在。但 
这也是经济学家经常争论的一个难题。 

—些经济学家认为，技术溢出效应是普遍存在的，政府应该鼓励那些 
产生最大溢出效应的行业。例如，这些经济学家认为，如果生产计算机芯 
片比生产土豆片有更大的溢出效应，那么，相对于土豆片的生产而言，政 
府应该更鼓励计算机芯片的生产。美国税法通过对研发支出提供特别税 
收减免，进行有限的鼓励。另一些国家则通过对具有巨大技术溢出效应 
的特殊行业提供补贴，进行更多的鼓励。政府旨在促进技术进步行业的 
经济干预有时称为半年亨。 

另一些经济学汆 鈿蚣 + f 字亨持怀疑态度。即使技术溢出效应是普 
遍的，产业政策的成功 也要求•政府 •能衡量不同市场溢出效应的大小。而 
这种衡量是极困难的。此外，如果不能准确地衡量，政治制度的结果可能 
最终是那些最有政治影响力的行业，而不是那些产生了最大正外部性的 
行业得到了补贴。 

对待技术溢出的另一种方法是专利保护。专利法通过赋予发明者在 
一定 时期内对其发明的专有使用权而保护了发明者的权利。当一个企业 
实现了技术突破时，它可以为这种技术申请专利，并自己占有大部分经济 
利益。专利通过赋予企业对其发明的来使外部性内在化。如果其他 
企业想使用这种新技术，它必须得到企业的允许并向该企业支付专 
利使用费。因此，专利制度对子企业从事推动技术进步的研究和其他活 
动提供了更多的激励。 


即问即答 • 举出一个负外部性和一个正外部性的例子》 • 觯释为 

什么在存在这些外部性时市场结果是无效率的。 
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10.2 针对外部性的公共政策 


前面我们讨论 r 为什么外部性导致 r 资源配置的 无效韦 ，但对于如 
何解决这种无 效率只 是简要提及。实际 h ， 无论公共决策者还是私人都 
可以以各种方法对外部性做出反应。所有这些方法的□的都是为了使资 
源配置更接近于社会最优状态。 

这一竹考虑政府的解决方法。通常情况下，政府可以通过两种方式 

做出反应:# f 直接对行为进行管制； y 平學多學呼印參罕提 

供激励，以士褕么又涘 mi 白己来解决问题。 . 

10.2.1 命令与控制政策 ：管制 

政府可以通过规定或禁止某些行为来解决外部性。例如，把有毐的 
化学物质倒人供水系统是一种犯罪行为。在这种情况下，社会的外部成 
本远远大于排污者的利益。因此，政府制定 r 完全禁止这种行为的命令 
与控制政策。 

但是，在污染的大多数情况下，事情并不是这么简单。尽管一些环境 
保护主义者确定了 h 标，但要禁止所有有污染的活动是不可能的。例如， 
实际上各种形式的运输工具，甚至马，都会带来一些不合意的污染副产 
品。然而，要让政府禁止使用所有运输工具肯定是不明智的。 w 此，社会 
不是要完全消除污染 ，时 是要权衡成本与利益，以便决定允许哪种污染以 
及允许多少污染。在美国，环境保护署 （ EPA ) 就是一个提出并实施旨在 
保护环境的管制的政府机构。 

环境管制吋以采取多种形式。有时 EPA 规定丄厂可以排放的最高污 
染水平，有时 EPA 要求企业采用某项减少排污最的技术。在所有情况下， 
为了制定出良好的规则，政府管制者需要了解有关某些特定行业以及这些 
行业可以采用的各种技术的洋细信息，但政府管制者要得到这些信息往往 
是困难的。 

10.2.2 以市场为基础的政策1:矫正性税收与 
补贴 


对于外部性，政府也可以不采取管制行为，而通过以节场为基础的政 
策向私人提供符合社会效韦的激励。例如，正如我们前面知道的，政府可 
以通过对有负外部性的活动征税以及对有正外部性的活动提供补贴来使 
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矫 正税： 

旨在引导私人决策 
者考虑负外部性引 
起的社会成本的 
税收。 
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外部性内在化 r . 用于纠正负外部性影响的税收被称为矫正税 （conecuw 

taxes )。 这种税也被称为庇占税 （Pigovian laxes ) ,它通以最皁 t 张采用这 

• • • 

种税收的经济学家 阿瑟. 庇古 （Arthur Pigou ，〗877 —1959) 的名字命名的。 
一种理想的矫 JH 税应该等于有负外部性的活动引起的外部成本，而理想 
的矫 IH 补贴应该等于有正外部性的活动引起的外部利益。 

作为解决污染的方法，经济学家对矫1?:税的偏爱通常大于管制，因为 
税收可以以较低的社会成本减少污染。为 r 说明其原因，让我们考虑一 
个例子。 

假设有造纸厂和钢铁厂这两家工厂，每年各自向河中倾倒500吨黏 
稠状的废物。 EPA 决定减少污染墩，它考虑了两种解决 方法： 

• 管制： EPA al 以让每个工厂把年排污量减少为 300 吨。 

春 • 

• f 年學： EPA 可以对每个工厂排出的每吨废物征收5万美元的 
税收。 ... 

管制规定 r 污染水平，税收则给工厂所有者-种减少污染的经济激 
励。你认为哪一种解决方法更好呢？ 

大多数经济学家倾向于税收。为了解释这种偏好.他们首先会指出， 
在减少污染总水平 k , 税收和管制同样有效。 KPA 可以通过把税收确定 
在适当的水平上，来达到它想达到的仟何污染水平。税收越髙，减少的污 
染也 越多。 如果税收足够高，工厂将全部关门，污染减少为零。 

虽然管制和矫正税都可以减少污染，但税收在实现这个0标上更有 
效率。符制要求每个 I ：厂都等黾减少污染。佴是，等贷减少并不一定是 
净化河水的成本最低的方法。可能的情况是，造纸厂减少污染的成本比 
钢铁厂低。如果是这样的话，造纸厂对税收的反应将是大幅度减少污染， 
以便少交税，而钢铁厂的反应则是小幅减少污染，多交税。 

实酥上，矫正税规定了污染权的价格。正如市场把物品分配给那些 
对物品 评价敁 高的灭者一样，矫正税把污染权分配给那些减少污染成本 
最髙的工厂。无论 EPA 选抒的污染水平是多少，它都可以通过税收以最 
低的总成本达到这个 H 标。 

经济学家还认为，矫正税对环境史有利。在命令与控制的管制政策 
下 ，一 i 工厂的排污最减少到了 300吨，就没有理由再减少 排污。 与此相 
反，税收激励上； '去开发史环保的技术，因为更环保的技术耐以减少工厂 
不得不支付的税收量。 

矫正税与大多数其他税不同。正如我们在第8章中讨论的，大多 
数税扭曲了激励，并使资源配置背离社 会敁适 水平。经济福利的减 
少——即消费者剩余和生产者剩余的减少——大于政府收人的增加， 
引起了无谓损失。与此相反，当存在外部件问题时，社会也关注那些受 
到影响的旁观者的福利。矫正税改变 r 激励，使其考虑到外部性的存 
在，从而使资源配置向社会鉍适水平移动。因此，矫止税既增加 r 政府 
的收人，又提高了经济效率。 
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案例研究 

为什么对汽油征收的税如此之重 



在许多国家，汽油是经济中税负最重的物品。汽油税被竹为一种旨 
在消除弓幵车相关的三种负外部性的矫正税。 

• 如果你滞留在一辆汽车接一辆汽车的公路上，你也许希望 
路上的午 : 少 : 一些。汽油税通过鼓励人们乘坐公共交通工具，更经常地共 
乘辆车，并住得离工作地点近一些来减少拥挤。 

• 亨$: —旦一 个人买了一辆大型车或跑车，他也许使自己较为安 
全了，佢周闱的人处下危险中。根据美国高速公路交通安全管理局 
的说法.个开蓠通车的人如粜被•一辆跑车搶了，死 e 的可能性是被一辆 
普通耷撞的五倍。汽油税是在人们的大型耗油型车给其他人带来危险时 
使驾驶这种车的人迸行支付的一种间接方式，从而使他们在选杼购买什 
么汽车时考虑到这种危险。 

• ，奉： 汽油之类的矿物燃料的燃烧萏遍被认为会弓起仝球变暖。 
对丁其性有多大，专家们的看法并不一致，但毫 尤疑司 ，汽泊税通过 
减少汽油的使用而降低了这种危险。 

因此，汽油税并不像大多数税收那杆引起无谓损失，而是丈际上使经 
济运巧得更好 o 汽油税意味着吏少的交通拥挤、更安全的道路和更清洁 
的环境。 



汽油税应该为多高呢 7 许多欧洲'国家彳止收的汽油税比美国高得 
多。许多评论家也认为，美匡应该对汽油征收更重的税。<经济文献杂 
志 〉 （Journal of Economic Literature ) 发表的一项2007年的研究总结了有 
关各种与幵车相关的外部性大小的研究。它得出的结论是，汽油最优 


图片来源 ：© 2005 JOHN 
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矫正税是每加仑 2. 1 美元，而实际上美国的汽油税只有每加仑 4 0 
美分。 

这种税收收入可以用于降低那些扭曲激励并引起无谓损失的税收。 
此外，一些要求汽车制造商生产节油型汽车的繁杂的政府管制也将是不 
必要的。但是，这种思想从来没有在政治上受到过欢迎。 



10.2.3 以市场为基础的政策2:可交易的污染 
许可证 


回到我们造纸厂和钢铁厂的例子。我们假设，尽管经济学家提出 r 
建议， EPA 仍决定实行管制，并要求每个工厂把排污量减少到每年300 
吨。在管制实施而目.两个工厂都予以遵守之后的某一天，两个企业来到 
EPA 提出/一个 建议： 钢铁厂想增加100吨排 污看； 而如果钢铁 r 付给造 
纸厂500万美元，造纸厂就同意减少等世的排污最。 EPA 应该允许两个 
工厂进行这一交易吗？ 

从经济效率的观点肴，允许这一交易是一种好政策。这一交易必然 
会使这两个工厂所有者的状况都变好，因为他们是自愿达成交易的。而 
且，这种交易没有任何外部影响，因为污染总景仍然是相同的^因此，通 
过允许造纸厂把自己的排污权出售给钢铁厂可以提高社会福利。 

同样的逻辑也适用于任何一种排污权从一个企业到另一个企业的 Q 
愿转移。如果 EPA 允许进行这些交易，实际上它就创造 f 一种新的稀缺 
资源： 污染许可证。交易这种许可证的市场将最终形成，而且，这种市场 
将为供求力最所支配。看不见的手将保证这种新市场有效地配置排污 
权。这就是说，许可证最终会在那些根据其支付意愿判断对它评价最卨 
的企业手中。反过来，企业的支付意愿又取决于它减少污染的成本：一个 
企业减少污染的成本越高，对许可证的支付意愿就越离。 

允许污染许可证市场的一个优点是，从经济效率的角度宥，污染许可 
证在企业之间的初始配置是无关紧要的。那些能以低成本减少污染的企 
业将出售它们得到的所有许可证，而那些只能以高成本减少污染的企业 
将购买它们需要的所有许可证。只要存在一个污染权的自由市场，无论 
最初的配置如何，最后的配置都将是有效亨的。 

虽然用污染许可证减少污染看起来可能与用矫正税十分不同，但这 
两种政策有许多共同之处。在这两种情况下，企业都要为污染付费。在 
使用矫正税时，排污企业必须向政府 交税； 在使用污染许可证时，排污企 
业必须为昀买许可证进行支付。（即使自己拥有许可证的企业也必须为 
排污进行 支付： 排污的机会成本是它们在公开市场上出卖其许可证所能 
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得到的收人。）矫正税和污染许可证都是通过使企业产生排污成本 ifii 把污 
染的外部性内在化。 1 \ j j 

可以通过考虑污染市场的情形来说明这两种政策的相似性。图 10-4 
的两幅图表示污染权的茁求曲线。需求曲线表明，污染的价格越低，企业 
将选择排污越多。在 U ) 幅中， KPA 通过矫正税确定污染的价格。在这种 
情况 T , 污染权的供给曲线完全有弹性（因为企业纳税后想污染多少就污 
染 多少〉 ，而需求曲线的位置决定了污染量。在 （ b ) 幅中， EPA 通过发放 
污染许可证确定排污萤。在这种情况污染权的供给曲线是完全无弹 
性的（因为排污 S 是由许町证数量固定的），而需求曲线的位置决定广污 
染的价格。因此， EPA 既可以通过用矫正税确定价格来达到既定需求曲 
线上的任意一点，也可以通过用污染许可证确定数最来达到既定需求曲 
线 I :的 fr •意一点。 


m 矫正税和污染许可证的相等性 



~染的 
价格 


巧染 许可 
征的供给 



共同决定了污染* 

( a ) 矫正税 


污染坫 

2- . 它与贈求 | rm * 

曲後共间决 jrr ' 

汚染的价格 定了污染最…… 

污染汴 Pliit 


但是在某些情况下，出售污染许可证可能比实行矫正税更好。假设 
EPA 想使倒人河流的废物小超过600吨。但由于 EPA 并不知道污染的需 
求曲线，它无法确定征收多少税才能达到这个 y 标。在这种情况下，它只 
需拍卖排放600吨废物的污染许可证。根据拍卖价格就可以得出矫正税 
的适当规模。 

政府拍卖污染权的主息乍一看似乎是一些经济学家想象出来的。实 
际上，开始时情况确实是这样的。但 EPA 已日益把这种制度作为控制污 

染的一种方法。 其中一个著名的成功案例是与二氣化硫 （SOJ -种 

引起酸雨的最主要的物质——有关的。1990年 .《清 洁空气法案》修正案 
要求发电站大幅度减少一.氧化硫的排放 SU 间时，该修正案建立了允许 
工厂交易其二氣化硫许可证的制度。尽管幵始时行业代表和环保主义者 
都对这一方案持怀疑态度，但随着时间的推移，这种制度被证明了可以以 
最小的代价减少污染。污染许可证和矫止税一样，现在被普遍认为是一 
种低成本高效率的保护环境的方法。 
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在 (《) 福中， EPA 通过征 
收矫 iE 税衊定 /污染的 
价格.而 葙求曲 线决定 
污染 SL . 在 < b 〉 幅中， 
EPA 邋过 限制污 染许可 
E 的败1限制了排污 
M , 而祐求曲线决定污 
染的价格。在这两种悄 
K F , 污染的价格和数 
置都是相同的。 
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： 一位不知名的经济学家提出了一种应对全球气候变暖的方法。 

全球变暖的一种解决办 法：一 种新税 

N . Gregory Mankiw 

j 在关于全球气候变化的争论中，有一个需要逾越的巨大鸿沟。这个 
I 鸿沟不是在环保主义者和产业主义者之间，也不是在民主党和共和党之 
| 间，而是在政策摇摆者与政治顾问之间。 

I 在像我这样的政策摇摆者中间，存在着广泛共识。科学家告诉我们， 

I 全世界的温度正在上升，因为人们把碳排入了空气中。基础经济学告诉 
I 我们，3你为 M 种东西交税时，你通常就会减少它的使用。因此，如果我 
!们想减少全球碳的排放，我们就需要一种全球性的碳税。证明完毕。 

I 用税收來解决句题，而+仅仅是为政府筹资的思想由来已久。英国经 
j 济学家阿瑟 • 庇古 （Arthur Pigoii ) 就提出用矫正税来应对20世纪初期的污 
!染。为了表示对他的尊敬，经济学教科书中现在称这种税为"庇古税"。 

| 用庇古税来解决全球变暖也不是新思想。早在1992年，马丁 • 费尔 

德斯坦 （Martin Ffldsldn ) 在 （华尔 街日报〉的社论中就提出了这一观点。 

罗纳德 • 里根时代的首席经济学家费尔德斯坦先生用其职业生涯中的许 
多时间研究高税率如何扭曲了激励，并阻滞了经济增长。但是，和其他大 
多数政策摇摆者一样，他赞扬了 一些税可以使私人激励与社会成本一致， 

并把我们引向更好的结果。 

但是，那些参与竞选的官员却不愿把它提上议事曰程。他们的政治 
顾问并不推崇税收，无论是庇古税还是其他税。共和党的顾问建议在用 
“税"这个词时后面紧跟卷的词只能是"削减"。民主党的顾问建议"税" 

这个词后面要跟者"对窑人"。 

但是，如果由碳税筹 集的收 入被用于减少其他税，那么对碳税的这种 
天然厌恶就可以被克服。就其自身而言，碳税会增加所有幵车的人或使 
用化石燃料生产的电力的人的税收负担，这意味着它会影响到每一个人。 

些人会担心这会使穷人和中产阶级的处境尤其艰难。 

然而，塔夫茨 （ Tafts ) 大学经济学教授 Gilbert Metcalf 说明了可以如何 
用碳税箬集的收入减少工薪税，而使总税收负担分摊大致保持不变。他 
建议对每立方吨二氣化碳征收】5美元的税，同时对每个工人收入中3 660 
美元以下的部分免征工薪税。 

在研究了表中的其他选择之后，对碳税的支持更有力了。两党的法 
律制定者想要求汽车制造商提高所出售汽车的燃油效率。这种将矛头指 
向汽车公司的做法获得了众多公众的支持。 

但是，提高燃油的效率并不是免费的。和税收一样，更严格的管制的 
遵 从成本将以更高汽车价格的形式转嫁给消费者。然而，政府无法筹集 


新闻摘录 

支持对碳征税 
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到任何收入，可用来减少其他税从而对高价格进行补偿。（而且，不能瑣 ： 
望汽油的节省会以一种有意义的方式补偿消 费者： 任何真正有成本效益 I 
的燃油效率的提高都已经实现了 ! 



更重要的是，提高燃油效率本身并不是减少能源消费的最好力法。 
燃油的使用不仅取决于汽车的效率，而且还取决于人们曰常生活中所作 
出的决策一选择住在离工作单位多远的地方，以及是自己开车还是乘 
坐公共交通工具。 


碳税会以很多方式激励人们少用汽油。与此相反，仅仅有效率更高 
的车则会鼓励人们多开车。开车增加不仅会产生更多的碳，而且还会引 
起其他问题，如交通事故和道路拥堵。 

另个广为人知的限制碳排放 S 的建议是限制和贸易制度 （ cap - and - 
trade system ) ，在这种制度下，碳的排放暈是有限的，而且可以在市场上买 
卖许可证。这种制度的效果取决于如伺分配碳许可证。如果政府把这些 
许可证在市场上拍卖，那么碳许可证的价格实际 t 就是碳税。 

但是，限制和贸易制度的历史表明，碳许可证可能会分发给能源公 HJ 
和其他碳排放企业，这些企业可•以免费使用并以市场价格出售。在这种 
情况下，能源价格就会上升（和实行碳税的情况一样），但政府将无法筹集 
到任何收入，以减少其他税和对消费者进行补偿。 

这个问题的国际性也表明，碳税优于限制和贸易制度。任坷解决全 
球气候变化的长期方法都必须应对中国和印度这种增长迅速的经济。根 
据一些报告，中国现在是进界上主要的碳排放者，这在很大程度上仅仅是 
因为它有那么多人口。 〈京 都议定书〉没有把这些经济体包括在内是 
1997年美国国会以95比0通过否决京都解决方式决议的原因之一。 

但是，很难设想去达成项真正全球化的限制与贸易制度的协议。 
我们不可能说服中国接受比美国更少的人均碳排放量。如果按历史基线 
来分配许可笔（正如人们通常提议的那样），就相当于奖励最先引起这一 
问题的美国。 

但如果只按人口分配 许可董 ，又会带来一种有着更高生活水平的美 
国将向中国购买许 q | 量的制度。美国选民不会拥护这种制度，因为这种 
制度会带来更高的能源价格，以及大量的国民收入转移给中国人。这就 
相当子对世界上增长最快的国家之一提供大规模国际援助。 

全球性的碳税更容易谈判。所有政府都需要用于公共目的的收入。 


各国政府可以达成一个协议，把碳税作为一种筹集上述收入的工具。钱 
无须在各国之间转手。每个政府可以留下其税收收入并用来为支出或者 
它认为是最佳形式的减税融资。 

然而，用碳税的忧点来说服中国会是比较容易的一步。而首要的也 
是最困难的一步，是要说服美国选民和政治顾问们 ， H 税”并不是一个坏 
东西。 

资料来源 ： New York Times , September 16, 2007. 



第〖0章 外部性 > 223 


www. TopSage. com 








2/5 


10.2.4 



大％ 


对关于污染的经济分析的批评 



“我们不能给任何人付费污染的选择权。”前参议员 Edmund Muskie 
的这句评论反映了一些环保主义者的观点。他们认为，享有清新的空气 
和治洁的水是基本人权，不应该从经济方曲考虑，否则就是对它们的贬 
低。你怎么能给消新的空气和清洁的水确定价格呢？他们声称，环境如 
此之重要，以至于尤论代价多大，我们都应该尽可能地保护它。 

经济牮家很少赞同这种观点。在经济学家苻来，好的环境政策要从 
承认第1章的学巧 f {•木零孕的第 -个原理 幵始： 人们面临权衡取舍。 
清新的空气和龠氽‘焱 i 有价值的。但是，必须把它们的价值与其 
机会成本进行权衡取舍，也就是说，与为了得到它们而必须放弃的东西相 
比较。消除所有污染是不吋能的想要消除所有污染，就要把许多使我 
们享有尚生活水平的技术进步倒退回去。很少有人愿怠为了使环境尽可 
能清洁而接受营养不良、医疗缺乏或拥挤的住房。 

经济学家认为 ，一 些环保积极分子由于没有根据经济学思考问题而 
损富了内己的目标。清洁的环境和其他物品相类似的物品。与所有正常 
物品一样，它有正的收入弹性.•富国在经济上比穷国更有能力维持更清洁 
的环境，因此通常也有更严格的环境保护政策。此外，像大多数其他物品 
一样，淸新的空气和清洁的水也服从笛求 定埋： 环境保护的价格越低，公 
众就越想要保护环境。污染许可证和矫正税的经济手段降低了环境保护 
的成本，因此，它增加了公众对消洁环境的黹求：： 

即问即答 一个胶水厂和一个钢铁厂排放烟霁，这种烟雾中含有一种 
大董吸入会有害健康的化学物质。描述镇政 府可以 对这种外部性做出反 
应的三种方法。每一种解决方法的优缺点各是什么？ 


10.3 外部性的私人解决方法 


虽然外部件往往会引起市场的无效率，何解决这个问题并不总是喬 
要政府行为 D 在一些情况下，人们可以采取私人解决方法。 

10.3.1 私人解决方法的类型 

有时外部忭问题町以用道德规范和社会约束来解决。例如，想一想， 
为什么人多数人不乱扔垃圾？尽筲有禁止乱扔垃圾的法律，但这些法律 
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并没有严格实行过。大多数人小‘乱扔垃圾只是因为这样做是错以的0 
条教导大多数孩？的金科玉律说 ：“己 所不欲，勿施丁人。”这个道徳规范 
告诉我们，要考虑 到自己 的行为会对别人造成何种影响。用经济学术语 
讲，这就告诉我们要将外部性内在化。 

M —种私人解决外部性的方法是慈善行为，许多慈善行为的产生是 
为了解决外部性问题。例如，西拉俱乐部 （Sierra Club ) 足一个通过私人捐 
款筹资的非营利组织，其 R 的在于保护环境，另一个例子是学院和大学 
接受校友、公 M 和基金会的捐咐，部分是闪为教育对社 会有正 外部件 .、政 
府通过允许计算所得税时扣除慈善捐赠的税制来鼓励这种外部性的私人 



解决方法。 


私人市场往往可以通过依靠有关各方的利 己来解 决外部件问题。有 
时这种解决方法采取/把不同类型的经营幣合在一起的形式。例如，考 
虑位置相邻的一个苹果冈 t 和一个养蜂人^每个人的经营都给对方带来 
广正外 部性： 蜜蜂在苹果树 h 采花粉，有助于果树结果实。同时.蜜蜂也 
用从苹果树上采集的花粉来酿造蜂蜜。但是，当苹果同 i •:决定种多少苹 
果树和养蜂人决定养多少蜜蜂时，他们都没考虑到正外部性 u 结果，苹果 
园主种的苹果树太少，而养蜂人荞的蜜蜂也太少。如果养蜂人购买苹果 

树，或苹果园主购叉•蜜蜂，这些外部性就内在化 r : 可以在同一个企、 Ik 内 2 M 
进行这两种活动 ， iw a 这个企业可以选择极适的苹果树数 s ： 和蜜蜂 数虽。 

外部件内在化是某些企业进行多种类型经背的一个原闪。 

另一种解决外部效应的私人市场方法是利益各方签订合约。在上面 
的例子屮，苹果园主和养蜂人之间的合约也可以解决树太少和蜜蜂人少 
的问题 c 吋以在介约中规定树和蜜蜂的数软，也许还蚵以规定一方对另 
一方的支付。通过确定树和蜜蜂的适当数量，这个合约就可以解决这种 
外部性通常产生的无效率问题，并使双方的状况都变得更好。 


10.3.2 科斯定理 


私人市场在解决这些外部性方面的有效性如何？ 一个著名的结论提 
出，在某些情况下，这种方法是极为有效的，这个结论被称为科 斯定理 
( C 0ase theorem ) 。该定理是以经济学家罗纳德 • 科斯 （Ronald Coase ) 的 
名字命名的。根据科斯定现，如果私人各方可以无成本地就资源配腎进 
行协商，那么，私人市场就总能解决外部性问题，并有效地配置资源。 

为了说明科斯定理如何发挥作考虑一个例子：假定 mck 有-条 
名为 Spol 的狗。 Spol 的狂吠 下扰了 mdc 的邻居 Jarn ^ Dirk 从拥有一条 
狗中得到了利益，似这条狗给 Jane 带来广负外部性^是应该强迫 Dick 把 
狗送到动物收容所，还是应该 i ± Jane 忍受由于狗狂吠而夜不能寐的痛 
苦呢？ 

来考虑 f 卜么结果对社会是 有效率 的,，一个止在考虑如何从上述两 


科斯 定理： 

认为如果私人各方 
可以无成本地就资 
源配 S 进行协商， 
那么，他们就可以 
自己解决外部性问 
题的个命题。 
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种方案屮做出选择的社会计划者，要比较 i c k 从养洵中得到的利益与 
j ane 承受狂吠声的成本。如果利益起过成本，有 效率 的做法就 MIL Dick 
继续养狗而让 Jane 牛.活在狂吠 声中； 但如采成本超 H 利益 . Du : k 就应该 
放弃养狗。 

根据科斯定理，私人市场可以自己达到有效率的结果，如何达到呢？ 
Jane 只耑付给 Dick 一些钱让他放弃养狗。如果 Jane 给的金额大于养狗 
的利益， Dick 将接受这笔交易。 

通过 对价格的协商 .Dick 和 Jane 总可以达到有效率的 结果。 例如， 
假设 Dick 从养狗中得到的利益为 500 美元，而 Jane fij 于狗的狂吠承受了 
800 美元的成本。在这种情况下 Jane 可以给 Dick 600 美元 ，比他 放弃养 
狗，而 Dick 也会很乐意地接受《双方的状况都比以前变好了，也达到了 
有效率的结果。 

$ 然， Jane 不愿意提 供仟何 Dick 愿意接受的价格也是可能的。例 
如，假设 Dick 从养狗中得到的利益是 1 000 关元 ， 而 Jane |il 于狗的狂吠承 
受广 800 美元的成本 „ 在这种情况 F.Dick 不会接受任何在 1 000 美元以 
下的出价.而 Jane 乂不愿意提供任何在 800 美元以上的价格。因此， Dick 
最终还会继续养狗 , ，但在这种成本与利益既定的情况下，这种结栄是柯 
效率的。 

到现在为 IK, 我们一茛假设 Dick 在法律 i ： 冇权养一条爱叫的狗。换 
句话说，我们假设，除非 Jane 给 Dick 足够的饯让 Dick 自愿放弃养狗，夼 
则 Dick 就可以养狗。但是，如果 Jane 在法律上有权要求平静与安宁，结 
果会有什么不同呢？ 

根据科斯定理，最初的权利分配对市场达到有 效申结 果的能力无关 
紧要。例如，假设 Jane 可以通过法律强迫 Dick 放弃养狗。 ill 然有这种权 
利对 Jane 有利 ，似结 果也许并不会改变。存 : 这种情况 K.Dick 可以向 Jane 
付饯，让 Jane 同怠他养狗。如果养狗对 Dick 的利益大于狗狂吠对 Jane 的 
成本，那么 Dick 和 Jane 将就 Dick 养狗问题进行讨价还价。 

虽然无论最初的权利怎样分配， Dick 和 jane 都可以达到有效率的结 
果，但权利分配并不是毫不相关 的：它 决定了经济福利的分配 0 是 Hick 
有权养一条爱叫的狗，还是 Jane 有权得到平静与安宁，决定了在最后的协 
商中谁该向谁付饯 <, 但是，在这两种情况下，双力•都可以互相协商并解决 
外部性问题。只有养狗的利益超过成本， Dick 最后才会养狗。 

总结一下丰哗”享巧吵夕卜邵毕 

问题。无论 M 初的权利如何分配，有关各方总 ■ 以达成一种协议 ，“ 

， • 亨 • 学兮 ，•«， Wo . 

10.3.3 为什么私人解决方法并不总是有效 

尽宵科斯定理的逻辑很吸引人，但私人主体往往不能 ft 己解决外部 
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性所引起的问题 e 只有当利益各方可以顺利达成和实施协议时.科斯定 
理才适用。何是 ，在 现实世界中，即使在有吋能达成§：利协议的情况 " F , 
协商的方式也并不总是奏效。 

有时利益各方不能解决外部性问题是因为交 易成本 （ transaction 
cost ) 的存在，交易成本是各方在达成协议及遵守协议过程中所发生的成 
本„在我们的例？中，设想 Dkk 和 Jane 讲不问的语言，以 至于为 了达成 
协议他们需要请-个翻译 a 如果解决狗狂吠问题的利益小于翻译的成 
本， Dick 和 jane 就会选择不解决这个问题。在较为现实的例子中，交易 
成本不是翻译的支出，而是起争和执行合约所需要的律师的费用。 

还有的时候，谈判很容易破裂：战争和罢工的经常出现表明达成协 
议口〖能是困难的，而达不成协议乂可能是代价高昴的。问题通常在于各 
方都竭力要达成对自 Ll 更好的交易。例如，假设 Didc 从养狗中得到500 
美元的利益，而 jane 由 T 狗吠要承受800美元的成本。虽然 Jane 为 Dick 
放弃狗而进行支付是有效率的，但是存在多种可以带来这种结果的价格。 
Dick 想要750美元，而 Jane 只 M 意支付550美元。当他们就价格争执时， 
Dink 养狗这个无效率的结果仍然存在。 

4利益各方人数众多时，达成冇效率的协议就尤其闲难，因为协调每 
个人的代价过于 高昂。 例如，考虑一个污染了附近湖水的工厂。污染给 
当地渖民带来了负外部性。根据科斯定理，如果污染是无效宇•的，那么， 
工厂和浼民可以达成一个协议。根据协议，渔 w 要为工 r 不排污而对其 
进行支付。但是如 果有许 多渔民，要协调所有的人来与丄厂协商就几乎 
是不可能的3 

当私人协商无效时.政府有时 0 J •以发挥作用政府是为集体行为而 
设立的一种机构，在这个例？中，即使在渔民代表自己的利益行事不现 
实时，政府也以代表渔民的利益行事。 

即问即答 • 举出一个用私人方法解决外部性问题的例子。•什么 
是科斯定理？ • 为什么私人经济主体有时不能解决外部性引起的问题？ 


10.4 结论 


看+见的手是有力的，但不是万能的。市场均衡使生产者剩余和消 
费片剩余之和 M 大化。当山场 h 买者和卖者是仅有的利益方时，从整个 
社会的角度罚，这种结果足有效韦的。何是，当存在渚如污染等外部效应 
B 寸，评价市场结果还耍考虑第三方的福利。在这种情况下，市场屮希不见 
的手也许不能有效地配罝资源。 

在某些悄况下，人们可以自己解决外部件问题,，科斯定理表明，利益 
各方 " r 以相互谈判，并达成一个冇效率的解决方案 3 m 足，有时无法通过 


o 

交易成本： 

各方在达成协议与 
遒守协议过程中所 
发生的成本。 
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谈判达成一个有效率的结果，这也许是因为利益各方人数太多而使谈判 
变得闲难。 

3人们 +能用 私人方式解决外部性问题时，政府往往就会介人。但 
即使有了政府 「•预 ，社会也不应该完伞放弃市场的力敏政府吋以通过 
要求决策者承担他们行为的全部成本来解决外部忭问题。例如，排污的 
矫正税和污染许可证就是为了使污染的外部性内在化。这些做法口益成 
为那些关心环境保护的人的政策选择。只要得到适当的调整，市场力最 
往往是解决市场失灵的 M 好办法。 


内容提要 

◎ 当买者和奕者之间的交易间接影响第三 
方时，这种影响称为外部性。如果一项 
活动产生 r 负外部性，例如污染，市场的 
社会最适量将小于均衡童。如果一项活 
动产生了正外部性，例如技术溢出效应, 
社会最适景将大于均衡贵。 

◎ 政府用各种政策来解决外部性引起的 x 
效率。有时政府通过管制来防止从社会 
来看无效韦的活动_还有的时候，政府 
通过矫 正税来使外部性内部化^还有一 
种公共政策是发放许可证。例如.政府 
可以通过发放数勗有限的污染许可 M 来 


保护环境。这种政策的结果与对污染者 
征收矫£税的结果大致相同。 

O 受外部性影响的人有时可以用私人方法 
解决问题。例如，当一个企 业给 另一个 
企业带来了外部性时，两个企业可以通 
H 合并把外部性内在化。此外，利益各 
方也可通过签订合约来解决问题 u 根据 
科斯定理，如果人们能够无成本地谈判， 
那么，他们总可以达成一个资源有效配 
置的协议。但在许多情况下，在许多利 
益各方间达成协议是很困难的，从而科 
斯定理并不适用。 


关键概念 




外部性 矫正税 交易成本 

外部性内在化 科斯定理 


、..一..'. 

1 . 举出一个负外部性的例 f - 和一个正外部 
性的例子。 

2. 用供求阁解释企、 Ik 牛产过程中发生的负 
外部性的影响。 

3. 专利制度怎样帮助社会解决外部性 
问题？ 


4. 什么是矫正税？为什么就保护环境免受 
K •染的方法而言，经济学家对矫正税的 
偏好大于管制？ 

5. 列出不 用政府 T •预也可以解决外部性引 
起的问题的一些方法。 

6. 设想你是-个与吸烟者冋住一间房的不 
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吸烟者 t . 裉据科斯定理，什么因素决定 
了你 的室友是否在房间里吸烟？这个结 


果有效率叫？你和你的宰友如何达成这 
种解决方法？ 


问题与应用 
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1 . 有两种方法保护你的汽车不被偷 窃：防 
盗杆使偷车者难以偷走你的 汽车； 报莕 
器使得在你的车被偷以后，黉察 n 了以轻 
而易举地抓住小偷。以上哪一种 类钽的 
保护会给其他车主带来负外部性呢？哪 
一种会带来正外部性？你认为你的分析 
有什么政策含义 W ? 

2. 你同总下列说法吗？为什么？ 

a . “必须根据矫 lH 税引起的无谓损失来 
衡1矫正税作为减少污染方法所带 
来的利益 c ” 

b . “当决定是否向消费者或生产者征收 
矫 m 税时，政府戍该把税加在引起外 
部性的屯场一方身上。” 

3. 考虑火火器市场0 

a . 为什么灭火器会表现出正外部性？ 

b . 画出火火器市场图，标出需求曲线、 
社会价值曲线、供给曲线和社会成木 
曲线 

c . 指出市场均衡 产量水 平和有效率的 
产量水 平。直观地解释为什么这两 
种产馱不同。 

d . 如果每个火火器的外部利益是10关 
元，说明能带来有效率结果的政府 
政策： 

4. 据传闻，瑞 1 .•政 府对养牛业进行补贴，而 
E , 越是能吸引旅游者的地区，补贴越 
多。你认为这种政策会有效宇.的一个理 
由是什么？ 

5. 旧金山的一家本地戏剧公司提出建立一 
家邻近的新剧院。在得到批准之前，$ 
政规划者令面研究了该剧院对周 I 剩社区 
的影响。 

a . -个研究结果是，剧院引起交通拥 


堵，这对社区有不利影响。市政规划 
荇估算，额外交通拥堵给社区带来的 
成本是每张票5美元。这是哪一种 
外部性？为什么？ 

b . _出剧院门票市场的图形.标明需求 
曲线、社会价值曲线、供给曲线、社会 
成本曲线、市场均衡的产出水平，以 
及有效率的产出水平。再说明每单 
位的外部性数 

c . 通过进一步研究，市政规划者发现 r 
第二种外部性。排练话剧往往持续 
到深夜，演员、舞台工作人员和其他 
剧院成员不时来来往往。规划者发 
现，步行人数的增加改善了周围街道 
的安仝状况，据估算，给社区带来的 
利益是每张票2美元。这是哪一种 
外部性？为什么？ 

d . 在一个新图形上，说明在存在这两种 222 
外部性悄况下的剧院门票啦场。再 
标明滞求曲线、社会价值曲线、供给 
曲线、社会成本曲线、市场均衡的产 
出水平、有效率的产出水平，以及每 
单位这两种外部性的数最。 

e . 描述可以带来有效肀结果的政府 
政策。 

6. 酒的消费越多，引发的汽车事故就越多， 

因此，就给那些既不喝酒乂不开车的人 

带来 r 成本= 

a . 両阁说明酒的市场，标出需求曲线、 
社会价值曲线、供给曲线、社会成本 
曲线、市场均衡的产量水平和有效率 
的产量 水平。 

b . 在你画的阁上，用阴影标出与市场均 
衡的无谓损失相对应的而积。（提 
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示 ：由于 消费某 种数鼠 的洒的社会成 
本大于社会价值，从而 产生了 无谓损 
失。）解释原因。 

7. 许多观察者认为，我们的社会中污染程 
度是极高的。 

a . 如果社会希培把总污染减少一定： S ， 
为什么 让+同 企业减少小同量是有 
效 率的？ 

K . 命令和控制方法通常依靠各个企业 
等 fi 地减少污染。为什么这种方法 
一般不能引导那邱应该减少更多污 
染的企业？ 

c . 经济嗲家认为，适当的矫正税或可交 
易的污染权可以有效地减少污染 3 
这些方法是怎样引导那些应该减少 
更多污染的企业的？ 

8. Ringo 喜爱以高音 M 演奏摇滚乐。 Lu - 
ciano 薄爱歌剧，并讨厌摇滚乐。不幸的 
是.他们在一座墙薄如纸的公寓楼中是 
邻居。 

a . 这个例子中的外部性是什么？ 

b . 房东可以丈行什么命令和控制政策？ 
这种政策会引 起尤效 率的结果吗？ 

c . 假设房东允许房客做0己想做的事 c 
根据科斯定理， Kingo 和 Luciano 可以 
怎样自 Q 实现有效韦的结果？什么 
可能妨碍他们实现有效率的结果？ 

9. 普雷斯汀河岸冇两家排污工厂 。 Acme 
工业公司和 Creative 化学公司毎年分別 
向河中倾倒100吨黏稠状废物 。 Acme 
公司减少倾倒1吨废物的成本是10美 
元，而 Creative 公司是100美元。当地政 
府想把总污染从200吨减少到50吨。 

a . 如果政府知道毎家企业减少污染的 
成本，为了达到总目标应该让每家企 
业减少多少污染？每家企业的成本 
是多少？两家企业的总成本是多少？ 

b . 在一种吏常见的情况下，政府并不知 
道每家企业减少污染的成本。如果 
政府决定通过让企业减少相同的污 
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染童来达到总目你，计箅毎家企业的 
减少 M 、每家企业的成本以及两家企 
业的总成本。 

C. 比较 a 和 b 中减少污染的总成本。如 
果政府并不知道每家企业减少污染 
的成本，还有什么方法能以你在 a 中 
计算出的总成本使污染减少到50吨 
呢？解释原因。 

10. 图 10-4 表示污染权的需求曲线既定 
时，政府可以通过用矫正税确定价格或 
用污染许可证确定数量来达到同样的 
结果。现在假设控制污染的技术有了 
显著进步。 

a . 用类似于图 10-4 的图形说明这种 
技术进步对污染权需求的影响。 

b . 在每种管制制度下，这对污染的价 
格和数量有什么影响？解释原因。 

11. 假设政府决定发行某种形式污染的可 
交易许可证。 

a . 政府是分配还是拍卖许可证对经济 
效率有影响吗？ 

b . 如果政府选抒分配许可证，许可证 
在各企业中的分配方式对效率有影 
响吗？ 

12. 在快乐山谷有三家工业企、 Ik 。 政府想 
把污染减少为120单位，所以它给每个 
企业40单位的可交易的污染许可证。 


企业 

最初的污染 

戚少一单位污染 

水平（单位） 

的成本（美元） 

A 

70 

20 

B 

80 

25 

C 

50 

10 


a . 谁出軎许可证？出俜多少？谁购买 
许可证？购买多少？简单解释为什 
么卖者与买者愿意这样做。在这种 
情况下减少污染的总成本是多少？ 

b . 如果许可证不能交易，减少污染的 
成本会卨多少？ 
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13. K 列方程式表示某种称为 Negext 的化 

X 产品的布场： 

需 求是： 

Q° = 100 - 5P 

供 给是： 

Q s = 5P 

这黾<?表示 Negext 的单位数, P 表示每 

申位的美元价格。 

a . 算出均衡价格和均衡数置。计算市 
场均衡时的消费者剩余、生产者剩 
余和总剩余。 

b. 每生产 1 单位 Negext, 将排出 4 单位 
污染物，时且每单位污染物给社会 
带来的成本是1美元。汁筧当 Ne - 
gext 市场处于均衡状态时的总污染 
成本。考虑到污染的成本之后，这 
个巾场 t 的总剩余是多少？ 

c . 禁止生产 Negext 会增加还是减少福 
利？为什么？ 



d . 假设政府把排污缺限定为100牟 
位。画出有这 t •限制条件时的 N «- 
gext 市场。找出新的均衡价格和均 
衡数 M , 并在阉中标明 c 计算这个 
政策会如何影响消费者剩余、生产 
者剩余和污染的成本。你会推荐这 
个政策吗？为什么？ 

e . 假设政府不是对污染进行限制，而 
是对生产者征收每单位化工品4美 
元的税收。计算新的均衡价格和均 
衡数量，以及消费者剩余、生产者剩 
余、税收收人和污染的成本。现在 
总剩余是多少？你会推荐这个政策 
吗？为什么？ 

(■ 新的研究发现，污染的社会成本实 
际上高于丨美71^这一发现会如何 
改变政府 的敁优 政策？存在某种使 
禁止生产 Negext 成为明智之举的污 
染成本吗？如果有的话，它是什么？ 
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公共物品和公共资源 


一首老歌吟唱着这样一个事实 ：“生 活中最美好的东西都是免费的。" 
稍微思考-卜就可以列出一长串 这迕歌 中所说的这类物品的清申。其屮 
有些东西是大 A 然提供的，比如河流、山川、海岸、湖泊和海洋。另一呰物 
品是政府提供的，比如游览胜地、公园和节庆游行。在这些情况下.当人 
们选择車用这些物品的好处时，并不箫要花饯 

没有价格的物品冏经济分析提出了特殊的挑战。在我们的经济中， 
大部分物品是在市场中配置的.买者为 r 得到这些东西而付出钱，卖者因 
提供这些东西而得到钱。对这些物品来说，价格是引导买者与卖者决策 
的信号，而且，这些决策会带来有效的资源配 a 。 但是，当一碑物品可以 
免费得到时，在正常情况 r 配罝经济中资源的市场力景就不存在了。 

在本章屮，我们考察当存在没有市场价格的物品时，所产生的资源配 
置问题。我们的分析将要说明第1章中的学巧之一 ：政府 有 
时可以改善市场结果。当一种物品没有价4 h H 乂市‘场’不 能保证该物 
品生产和消费的数量是适当的。在这种情况下，政府政策吋以潜在地解 
决市场失灵问题，并增进经济福利。 


11.1 不同类型的物品 


在提供人们需要的物品方而，市场能做到多好呢？对这个问题的间 
答取决丁•所涉及的物品。正如我们在第7窄中所讨论的，市场可以提供 
有效率的冰淇淋蛋卷数镦 ：冰淇 淋蛋卷的价格会自发调节，使供求达到平 
衡，而且，这种均衡使生产者剩余和消费者剩余之和 M 大化。但是，正如 
我们在第10章所讨论的，市场不能阻止铝产品制造者污染我们呼吸的空 
气：-般情况 r , 也场上的灾者与卖者不考虑他们决策的外部效应。因 
此，当物品是冰淇淋时，市场能很好地发挥 作用； 而当物品是淸新的空气 
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用的: 


• 该物品存排他性 （ excludability ) 吗？这就是说，可以阻止人们使用 
这些物品吗？ 

• 该物品有消费中的竞争性 （rivalry in consumption ) 吗？这就是说， 
一个人使用某种物品会减少其他人对该物品的使用吗？ 

根据这两个特点，图 n - 丨把物品分成 r 四种 类型： 

图 n I 四种类型的物品 


是 

排他性？ 
否 


消费中的竞争性? 


是 

否 

私人物品 

自然垄断 

• 冰淇淋蛋卷 

•消防 

• 衣服 

•有线电视 

• 拥挤的收费道路 

•不拥挤的收费道路 

公有资源 

公共物品 

• 海洋中的龟 

• 龙卷 M 費报器 

•坏境 

•国防 

•拥挤的不收费逬路 

• 不拥挤的不收费道路 


( D 私人物品 （privale gumls ) 在消费中既有排他性又有竞争性。例 
如，考虑•个冰淇淋蛋卷 3 —个冰淇淋蛋卷之所以有排他性，是因为町以 
阻止某个人吃冰淇淋蛋卷——你只要+把冰淇淋蛋卷给他就行了。-个 
冰淇淋蛋卷具有消费中的竞争性，是因为如采一个人吃了 一个冰淇淋蛋 
卷，另•个人就不能吃同一个冰淇淋蛋经济中大多数物品都是像冰淇 
淋蛋卷这样的私人物品 ：除非 你花钱，否则就得+到东西，时 M ， 一旦你得到 
f 它，你就是唯一获益的人。在第4 一 6茕分析供给与需求，以及在第7 —9 
祆分析 I 訂场 效申时 .我们隐含地假设物品既有排他性又有竞争性。 

(2) 公共物品 （public goods ) 在消费中既无排他件乂无竞争性。这就 
足说，不能阻止人们使用一种公共物品，而且，一个人亨用一种公共物品 
并不减少另一个人对它的使用„例如 ，一 个小镇1：的龙卷风繁报器是一 
种公共物品。一曰笤报器响起来 ，要阻 止任何一个人听到它都是小‘可能 
的（所以它不具 也排他 性）。而邑，当一个人得到辔报的利益时，并不减少 
其他任何一个人的利益（所以它不具有消费屮的竞争性）。 

(3) 公共资源 （cmrnnon resuurces ) 在消费中有竞争性但没有排他性。 
例如，海洋中的负具有消费中的竞争性 ：当一 个人捕到鱼时，怊给其他人 
捕的鱼就少7%但这些鱼并不是排他性物品，因为在海洋浩瀚无边的 M 


排 他性： 

一种物品具有的可 
以阻止一个人使用 
该物品的特性。 
消费中的竞 争性: 
-个人使用 一种物 
品将减少具他人对 
该物品的使用的 
特性。 


可以根据以下两个特征 
把物品分为 W 种类1: 
⑴ ta 果可以阻止人们 
使用一种物品.則该物 
品就 Jif 準辛。 (2) jS) 
果一个又某种_品 
会减少其他人对该物品 
的使用， w 该物品在消 
贽中就是竞争的。这个 
图灰给出 了每种 类型物 
品的倒子 9 

私人物品： 

既有排他忖又有竞 
争性的物品。 


公共 物品： 

既无排他性又无竞 
争性的物品。 227 


公共 资源： 

有竞争性但无排他 
性的物品。 


况下，阻 lh 渔民在海中捕负是很困难的 

(4) 、」;!一种物品在消费中有排 他性但 没有竞争性时，这就是_尽華 
嚀的物品的例 子，， 例如，考虑一个小镇屮的消防。要排除某人享‘ 
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物品是很容易的 ：消防 部门只要袖手旁观， uj 与 f 烧为平地就行 r - 侶消 
防并 +具有 消费中的竞争 性：一 M 该镇为消防部门付了钱，多保护-所房 
子的额外成本就是微不足道的。（在第15亭:中，我们将给出自然垄断史 
完整的定义，并详细地研究自然垄断。） 

尽管图11 -1 将物品沾晰地划分为四种类型，但各种类型间的界线 
有时是校糊的。物品在消费中有没有排他性或克争性往往是-个程度问 
题。由于监督捕色非常困难.所以海洋中的鱼可能没有排他性，但足够多 
的海岸卫队就可以使鱼至少有部分排他件^问样，虽然鱼通常具有消费 
中的竞争性，但如果与鱼的数 M 相比渔民的数量很少，竞争性就很小 r 
(想一下在欧洲居民来到之前.北美洲可以捕鱼的水 域〉。 但是.就我们分 
析的目的而言，把物品划分为四种类型是有帮助的 a 

在本沃屮，我们考察没有排他性的物 品：公 共物品和公共资源。由于 
无法阻止人们使用这些物品，任何人都可以免费得到它《对公共物品和 
公共资源的研究与对外部性的研究密切相关„对于这两种类型的物品而 
言，产生外部件是 W 为这些有价值的东西并没有价格。如果一个人提供 
了一种公丼物品，例如龙卷风宵报器，其他人的状况也会变好。他们不 m 
为此花饯而得到了好处一正外部性。同样，当一个人使 m 海洋中的龟 
这样的公共资源时，其他人的状况会变坏，闪为可以捕的色减少 r 。 他们 
蒙受损失但并没有为此得到补偿——负外部性。由于这些外部效应，关 
于消费和生产的私人决策会引起 x 效串的资源配罝，而政府 f 顼可以潜 
在地增进经济福利。 

即问即答 叙述公共物品和公共资源的定义，并各举出一个例子。 


11.2 公共物品 


为 r 说明公共物品与其他物品有什么不 N ，并说明公共物品给社会 
带来 r 什么问题，我们考虑一个例 子：烟 火表演这种物品不具有排他 
性，因为要阻止某人看烟火是不吋能的.向且它也不具有消费中的竞争 
性，因为一个人欣赏烟火并不会减少其他任何一个人欣赏烟火的乐趣。 

11.2.1 搭便车者问题 

美国一个小镇的居民喜欢在7月4 口这天观看烟火。全镇500个居 
民中的每个人对观看烟火的评价都是10关元，总利益为5 000 美元。放 
烟火的成本为1000美元。山于5000关元的利益大于1000美元的成本， 
小镇居民在7月4日观看烟火是有效率的。 

私人市场能提供这种有效率的结果吗？也许不能。设想这个小镇的 
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企业家 Ellen 决定举行•场烟火表演。 Ellen 恃定会在卖这场表演的门票 
时遇到麻烦，因为她的潜作顾客很快就会想到，他们即使不买票也能看见 
焖火。由于烟火没有排他性.因此.人们有成为搭便车者的激励。搭便车 
者 （free rider ) 是得到一种物品的利益似避汗为此付费的人。由于人们有 
成为搭便车荇时不足成>7买隳者的激励，屮场就不能提供有效率的结果。 

说明这 种市场 失灵的-种方法是，它的产牛是由于外部性的存在。 
如果 Ellen 举行烟火表演，她就给那残不交钱香表演的人提供了一种外部 
利益。然 lf 〗 j , 当 Ellen 决定是否举行烟火表演时，她并不会将这种外部利 
益考虑在内 尽管从社会来吞举行烟火表演是合意的，但这却是无利可 
图的。结果， Ellen 做出 T 不举行烟火表演这种从私人来肴理性，但从社 
会来看无效 率的 决策。 


搭便 车者： 

得到一种物品的利 
益但避幵为此付费 
的人。 


尽管私人市场不能提供小镇居民耑耍的烟火表演，但解决这个问题 
的方法是显而易见 的：当 地政府以赞助7月4日的庆祝活动。镇委员 
会吋以向每个人征收 2 美元的税收，并用这些收入廂用 Ellen 提供烟火表 
演。小镇上毎个人的福利都增加: T 8 美元——对烟火的评价 10 芡元减 
去税收 2 美元。尽管 Ellen 作为一个私人企业家不能做这件事.但作为政 
府雇员，她可以帮助小镇达到有效率的结果， 

小镇的这个故唭是简化的，但却是现实的。实际上，美网许多地方政 
府都在7月4日放烟火。而 h ., 这个故事说明 r 公共物品的一个一般性 
结论 ：由于 公共物品没有排他性，搭便车者问题的存在就使私人屮场无法 
提供公共物品 9 但是.政府 OJ ■以潜在地解决这个问题。如果政府确信 - 
种公共物品的总利益大于成本，它就可以提供该公災•物品，并用税收收人 
对其进行支付，从而 SJ 以使每个人的状况变好。 


11.2.2 —些重要的公共物品 

公共物品的例子有很多，这里我们考虑三种最重要的公共物品 a 

国防保卫国家免受外国人侵是公共物品的典型例子。国家有 
r 国防，要阻止任何一个人享受这种国防的利益都是不可能的。而且，当 
一个人享受国防的利益时，他并没荀减少其他任何一个人的利益。因此， 

国防既无排他性，也无竞争性。 

国防也是 M 资的公共物品之一。在2007年，美国联邦政府用于国防 
的支出总计为5530亿美元，人均支出在丨800美元以上。人们对于这种 
支出 M 是太少还是太多的看法并不-致，但儿 f - 没存人怀疑政府用于国 
防的某些支出是必要的。甚至那些主张小政府的经济学家也同意，国防 
是政府应该提供的一种公共物品。 

基础研究可以通过研究创造出知识 c 在评价有关知识创造的适当 
政策时，区分一般性知识与特定的技术知识是很重要的。特定的技术知识， 

例如一种高效电池、一种更小的芯片或者一种更好的数码音乐播放器的发 
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明，是可以申请专利的。 V 利陚 P 发明者在一定时期内对自己创造的知识 
的排他性权利 o 其他仟何一个想使用这种 t ? 利知识的人都必须为这种权利 
向发明者支付报酬。换言之，专利使发明者创造的知识具有 /排 他性。 

与此相反，一般性知识是公共物品。例如,一个数学家不能为一项定理 
申谙专利。一旦某个定理得到证明，该知识就没有排他 性了： 这个定理进入 
了任何人都可以免费使用的社会一般性知识库。这种定理在消费中也没有 
竞争性：•个人使用这个定理并+妨碍其他 任何一 个人使用这个定理。 

追求利润的企 收将 大呆支出用于幵发新产品的研究，以便获得专利 
并出售，但它们用于基础研究的支岀并不多。他们的激励是搭其他人创 
造的-•般知识的便车。结果，在没有任何公共政策的情况 f ，社会在创造 
新知识 h 投人的资源就会太少。 


“如果没有新税收的话, 
我会5欢这个主怠的/ 

SH • 来源 ： ® 2002 THE 
NEW YORKER COL. 
LECTION FROM CAR- 
TOONBANK COM. ALL 
RIGHTS RESERVED. 


政府努力以各种方式提供一般性知识这种公共物品。政府机构，例 
如国 i R 生研究院 （National Institutes of Health ) 和国家科学基金会 （ Na ¬ 
tional Science Foundation 〉，对 医# 、数学、物理学、化学、生物 f ，甚至经济 
学中的基础研究进行补贴 .， 一些人以太空计 划车富 了社会知识库来证明 
政府为太空计划提供资金的止确性（虽然许多科学家怀疑载人太空旅行 
的科学价值）。确定政府支持这畔努力的合适水平是很闲难的，因为其利 
益很难 衡爾。 此外，那些分配研究资金的国会议员们很少是科学专家，因 
此.不能最准确地判断哪些研究将产生 M 大的利益^>因此，尽管基础研究的 
确是一种公共物品，何如果公共部门没有为适当数量与种类的基础研究提 
供资金，我们也不必大惊小怪。 

反贫困 许多政府计划的目的是帮助穷人。福利制度（苜方称为“对 
需要帮助家庭的暂时援助”）为一些贫困家庭提供 r 少蛰收人。同样，食 
品券计划为低收人家庭提供食物购实补贴.而政府的各种住房计划使人 
们更能住得起房子。这些反贫困计划通过向那些经济上较为富裕的家庭 
征税来提供资金。 
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对于政府在反贫困问题 i : 应该起什么作用，经济学家的看法并不一 
致。 尽管我们将在第20章中更充分地讨论这种争论 ， m 在这甲:我们要汴 
意一种£要观点 ：反贫 困计划的支持 荠声称 ，反贫困是一种公共物品。即 
使每个人都 喜欢牛 活在一个没有贫困的社会中，反贫闲也不是私人行为 
可以充分提供的一种“物品”。 

为 r 说明原因.假设某个人试图组织一个富人集 m 来努力消除贫闲。 
他们将提供一种公共物品。这种物品并不具有消费中的竞 争性： 一个人 
享受在没有贫困的社会屮的生活并不会减少其他任何一个人对这种生活 
的享受。这种物品也没有排他 性：一互消除 r 贫闲.就无法阻止任何人从 
这个事实中享受愉快 感 (1 结果，人们会有一种搭其他人慈善事业便车的 
倾向，不做出贡献而享受消除贫困带来的利益。 

由于搭便车者问题，通过私人慈善活动来消除贫困也许无法实现。 
但政府的行为可以解决这个问题。通过向富人征税来提高穷人的生活水 
平可以使每个人的状况变好。穷人状况变好，是因为他们现在享有更高 
的生活水平，而那些纳税人的状况变好，是因为他们现在生活在一个贫困 
较少的社会中 c 



案例研究 

灯塔是公共物品吗 


根据情况的不同，一些物品可以在公共物品与私人物品之间转换。 
例如，如果在一个有许多居民的镇上放烟火，烟火表演就是一种公共物 
品。但如果是在一个私人经营的游乐场，例如迪斯尼世界放烟火，烟火表 
演就更像是私人物品，因为游人要付钱才能进入公园。 

另一个例子是灯塔。经济学家早就把灯塔作为公共物品的例子 D 灯 
塔用来标出特殊的地点，以便过往船只可以避幵有暗礁的水域。灯塔为 
船长提供的利益既无排他性又无竞争性，因此，每个船长都有搭便车的激 
励，即利用幻塔航行而又不为这种服务付费。由丁这个搭便车者问题，私 
人市场通常不能提供船长所需要的灯塔。因此，现在的大多数灯塔是由 
政府经营的。 

但是，在一些情况下，灯塔也可以接近于私人物品。例如，19世纪英 
国海岸上有一些灯塔是由私人拥有并经营的。但是，当地灯塔的所有者 
并不向享用这种服务的船长收费，而是向附近港口的所有者收费。如果 
港口所有者不付费，灯塔所有者就关掉灯，而船只就会避幵这个港口。 

在确定一种物品是不是公共物品时，必须确定受益者的人数以及能 
否把这些受益者排除在使用这种物品之外。当受益者人数多，而且要排 
除任何一个受益者都不可能时，搭便车者问题就出现了。 如果— 个灯塔 
使许多船长受益，它就是一种公共 物品； 但如果主要受益者 是一个 港口所 
有者，它就更像一种私人物品。 



这是哪 - 类物品呢？ 

图片来源 ： ® WEHR- 
l*E/PREMIUM ST0CK7 
JUPrrERIMACES. 
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成本一收益 分析: 

比较提供-种公共 
物品的社会成本与 
社会收益的研究。 


到现在为止，我们说明了政府提供公共物品是 闽为私人屮场 本身不 
能生产有效率的数最。但确定政府应该起作用 只是第 一步。政府还必须 
决定提供哪些公共物品以及提供多少。 

假定政府正在考虑一个公共项目，例如修一条新的髙速公路。为了 
确定要+要修这条 A 速公路，政府必须比较所有使用这条高速公路的人 
的总利益和建设与维修这条髙速公路的成本。为 r 做出这个决策，政府 
会雇用一个经济学家与丁.程师小组来进行研究，这种研究称为成本一收 
益分析 （ cost-benefit analysis ) ,它的 标足佔 算该项 目对〗 •作为-个幣体 
而言的社会的总成本和总收益。 

成本一收益分析是一项艰难的丁.作。因为所有的人都可以免费使用 
高速公路，没有用来判断尚速公路价值的价格。简单地问人们他们对高 
速公路的评价是很不可 靠的： 用问卷调杳的结果来对收益进行定馱分析 
是很困难的，时且回答问卷的人没有如实回答的 激励。 那些要使 W 高速 
公路的人为了修这条路有夸大他们所得到收益的激励，那些受高速公路 
损宵的人为了阻止修这条路有夸大其成本的激励。 

因此，有效韦地提供公共物品在本质上比有效 串地提 供私人物品电 
困难。当私人物品的买者进人市场时，他们通过自 Q 愿意支付的价格来 
显示肉己对这种物品的评价。同时，卖者也通过自 d 愿意接受的价格来 
显示自己的成本。均衡是一种有效的资源配置，因为它反映 r 所有这些 
信息。与此相反，当评价政府是否应该提供一种公共物品以及提供多少 
时，成 本一收 益分析并没有提供任何价格佶号。因此，所得出的关于公共 
项冃成本和收益的结论充其置只是近似而已。 


_案例研究 

W —条生命值多少钱 

设想你被选为你们当地小镇委员会的委员。本镇工程师带着一份建 
议书到你这里来了 ：本镇 可以花1万美元在现在只有禁行标志的十字路 
口安装并使用一个红绿灯。红绿灯的收益是提高了安全性。工程师根据 
类似十字路口的数据估算，红绿灯在整个使用期间可以使致命性交通事 
故的危险从1.6%降低到1.1%。你应该花钱安装这个新红绿灯吗？ 

为了回答这个问题，又要回到成本一收益分析。但你马上就遇到一 
个障 碍：如 果你要使成本与收益的比较有意义，就必须用同一种单位来衡 
量。成本可以用美元衡量，但收益——拯救一个人生命的可能性——不 
能直接用货币来衡量。但为了做出决策，你不得不用美元来评价人的 
生命。 
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起初，你可能得出结论，人的生命是无价的。毕竟，无论给你多$钱， 
你也不会自愿放弃你的牛命或你所爱的人的生命。这表明，人的生命有 
尤限的价值。 






C 


但是，对于成本一收益分析而言，这个回答只能导致 毫无意 义的结 
果。如果我们真的认为人的生命是无价的，我们就应该在每个路口都 
安装上釭绿幻。同样，我们应该都去驾驶有全套最新安全设备的大型车。 
但并不是每个路口都有红绿灯，而且，人们有时选择购买没有防搜气赛或 
防抱死刹车的小型汽车。无论在公共决策还是私人决策中，我们有时为 
了节约一些钱愿意用自己的生命来冒险。 

旦我 f : 接受 了一个 人的生命有其隐含的价值的观点后，我们该如 
何确定这种价值是多少呢7 —种方法是考察一个人如果活葙能赚到的总 
钱数，法院在判决过失致死赔偿案时有时会用到这种方法。经济学家经 
常批评这种方法，因为它忽略了失去一个人生命的其他机会成本。因北， 
这种方法有一个荒诞的含义，即退休者和残疾人的生命没有价俏。 

评价人生命的价值 的一种 较好方法是，观察人们自愿冒的危险以及 
要给一 个人多少钱他才愿意冒这种危险。例如，不同职业的死亡风险是 
不 N 的。高楼大度上的建筑工人所面临的死亡危险就大子办公宰的工作 
人员。在受教育程度、经验以及其他决定 T 资的因素不变的情况下，通过 
比较高风险职业和低风险职业的工资，经济学家就可以在定程度上得 
出人们对&己生命的评价。用这种方法研究得出的结论是，一个人生命 
的价值约为1000万美元。 


现在我们可以回到原来的例子，并对小镇工程师做出答复。红绿灯 


使车祸死亡的危险降低了 0.5%。因此，安装红绿灯的预期收益是 0.005 x 


1000万美元，即5万美元。这种收益估算大于成本丨万美元，所以，你应 


该批准该项目。 


即问即答 • 什么是搭便车者问题？为什么搭便车者问题使政府提供 
公共物品？ • 政府应该如何决定是否提供一种公共物品？ 


11.3 公共资源 


公丼资源与公共物品一样，也没有排他性 ：想使 用公共资源的任何一 
个人都可以免费使用。 m 是，公共资源在消费屮有竞 争性： 一个人使用公 
共资源就减少 r 其他人对它的享用,，因此，公共资源产牛 r 一个新 问题： 
一旦提供 r 一种物品，决策者就需要戈注它被使用了多少。用-个经典 
窩言最有助于我们理解这个问题，这个寓言称为公地悲剧 （Tragedy of the 
Commons ) 0 


公地 悲剧： 

个寓言，说明从 
整个社会的角度 
卷，为什么公共资 
源的使用大 f 合悤 
的水平。 
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11.3.1 公地悲剧 

设想一个屮世纪小镇的牛.活。该镇的人从赛许多经济活动，其中最 
S 要的一种活动是养节 3 镇1:的许多家庭都有&己的 f . 群，并出饵用来 
做衣服的羊毛米养家。 

当我们的故事开始时，大部分时间黾，羊在镇周围的草地 t 吃草，这 
块地被称为镇公地。这块草地不归任何一个家庭所有.而是归镇上的店 
民集体所有，允许所有的居民在上面放铲。集体所有权很好地发挥作爪， 
因为土地很广阔。只要每个人都可以得到他们想要的优质草地，镇公地 
就+是•种竞争性物品 ，而丘 ，允许居民在草地上免费放羊也没有引起问 
题。 镇上的每一个人都是幸福的。 

随着时光流逝，镇上的人〖 I 在增加，镇公地 I :的羊也在增加。由于羊 
的数 St 口益增加，而土地的数》足•固定的，上地开始失去自我养护的能 
力。最后，土地上放牧的羊如此之多，以至于土地变得寸阜不生。由于公 
地上没有草，养羊不可能了，而且，该镇曾经繁荣的羊毛业也消失了。许 
多家庭失去了生活的来源。 

什么原因引起了这种悲剧？为什么牧竽人让羊繁殖得如此之多，以 
至于毁坏 r 镇公有地呢？原闲足社会激励与私人激励不 N 。 避免草地破 
坏依靠牧羊人的集体行动 u 如果牧牟人共同行动，他们就 可以使 羊群数 
M 减少到公有地可以承受的规模。但没有-个家庭有减少白 a 羊群规校 
的激励，因为每家的 f - 群只是问题产生的一小部分原因。 

实际 k , 公地悲剧的产生是因为外部性。当一个家庭的羊群在公地 
上吃草时.它降低 r 其他家庭可以得到的土地质量。由于人们在决定自 
a 养多少羊时并不考虑这种负外部性，结果使 f •的数量过多。 

如果预见到了这种悲剧，镇里可以用各种方法解决这个问题。它可 
以管制每个家庭中羊群的数量，通过对羊征税把外部性内在化，或者拍卖 
数 t 有限的牧羊许吋证。就是说，这个中世纪小镇可以用现代社会解决 
污染问题的方法来解决放牧过度的问题。 

但是，土地的这个例子还有一种较简单的解决方法。该钺#以把土 
地分给各个家庭 3 每个家庭都可以把自己的一块地 州栅栏 阍起来，并避 
免过度放牧。用这种方法，土地就成为私人物品而不是公共资源=实呩 
上，在17世纪英国圈地运动时期就出现了这种结果,， 

公地悲剧得出 r 一个一般性的结论 ：当一 个人使 用公共 资源时，他 
(她）就减少了其他人对这种资源的享用。由 f 这种负外部性，公共资 
源往往被过度使用。政府可以通过用符制或税收减少公共资源的消耗 
来解决这个问题。此外，政府有时也可以把公共资源变为私人物品。 

数千年前人们就知道这个结论。古希腊竹学家亚甩士多德 （ Aristolk ) 
就指出 r 公共资源的 问题： “许多人公有的东西总是被关心得 m 少.因为 
所有人对自己东西的关心都大于对与其他人共同拥有的东西的关心。” 
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11.3.2 —些重要的公共资源 


TopSage.com 


有许多公共资源的例子。在几乎所行的例子中，都产生了与公地悲 
剧一样的 问题： 私人决策者过分地使用公共资源。政府通常对私人行为 
实行管制或者收费，以减轻过度使用的问题 3 


清 洁的空气和水 如我们在第10章中所讨论的，市场并没有充分 
地保护环境,污染是可以用管制或对污染性活动征收矫正税来解决的负 
外部性。可以把这种币场失灵看做公共资源问题的一个例子。清新的空 

气和洁净的水与开放的草地一样是公共资源，而且.过度污染也与过度放 234 

牧一样^环境恶化是现代的“公地悲剧”。 

拥挤的道路道路既可以是公共物品，也可以足公共资源。如果道 
路不拥挤，那么，一个人使用道路就不影响其他任何一个人使用。在这种 
悄况下，道路的使用没有克争性，道路是公共物品。但如果道路是拥挤 
的，那么道路的使用就会引起负外部性。当一个人在 路上幵 车时，道路就 
变得更为拥挤，其他人必然开得更慢。在这种情况下.道路是公共资源。 

政府解决道路拥挤问题的一个方法是对司机收取通行费。本质 235 

上，道路通行费就是拥挤外部性的矫 lH 税。止如地方道路的情况那样， 

有时道路通行费并不是一种切合实际的解决方法，因为收费的成本太 
高： T <, 但是，伦敦市发现.提卨收费是减少拥堵的一种极为有效的方 
法。而 a ， 正如接下来的新闻摘录中 n •论的，纽约市正在考虑实行类似 
的方案<= 

有时拥挤只是4:一天中某些时段存在的问题。例如，如果一座桥 
只是在上下班岛峰期过往车辆多.那么，这些吋段的拥挤外部性是最大 
的。解决这些外部性的有效方法是，在上下班高峰时收费更高。这种 
收费就会激励驾车人改变时间表.从而会减少拥堵设严重时的交通 a 9 

对道路拥挤问题做出反应的另一种政策是在第10章案例研究中讨 
论过的汽油税。汽油是开午的互补品 ：汽油 价格上升往往会降低开午的 
需求量。因此，汽油税减少 r 道路拥挤。但是，汽油税也是-•个不完美的 
解决方法，因为汽油税还影响除了在拥挤的道路卜_开车黾之外的其他决 
策。例如，汽油税也使人们+愿在不拥挤的道路上开车，即使这些道路 t ： 

不存在拥挤所产生的外部性。 

鱼、鲸和其他野生动物许多动物物种都是公共资源。例如，色和鲸 
有商、 Ik 价饴，而 X ，仟何人都 < 以到海里捕捉所能捕捉到的任何数量。人 
们很少有为下一年保留物种的激励。正如过分放牧可以毁坏镇的公地一 
样，过分捕鱼和捕鲸也会摧毁有商业价值的海洋牛物。 

海洋仍然是受管制最少的公共资源之一。有两个问题使之不易解 
决。第一，许多国家濒临海洋，因此，任何一种解决方法都要求在拥有不 
冋价值观的各闻之间进行国际合作。第二，由于海洋如此浩瀚，实施任何 
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JBi 大冬网 

协议都是很困难的 .• 因此.捕鱼权经常成为 U 起友好 W 家之间的国际紧 
张局势的缘由。 A^^.cor 

在美国国内，有各种旨在保护鱼类和其他野生动物的法律。例如，政 
府对捕负和打猎的许吋证收费，并规定捕鱼和打猎季节的期限。通常要 
求渔民把小鱼放回水中，而且，猎人只能捕系有限量的动物。所有这些法 
律都减少了公共资源的使用，并有助于维持动物种群。 

新闻摘录 
布隆伯格的计划 



Bloomberg 市长 

图片 来源 ： ®AP IM¬ 
AGES. 


许多经济学家都建议把道路定价作为一种控制交通拥堵的机制 。最 
近，他们说服了纽约市节长。 


他说，不要开车 

Elizabeth Kolberl 

迈克尔 • 布隆伯格 （Michael Bloomberg ) 总是支持重大的计划。上周， 
在地球曰时，这位市长站在美国自然历史博物馆的海洋生活厅，发表了他 
对该市未来的展望。在其长篇的演讲中，布隆伯格描述了到2030年时， 
纽约会“更大"和"更绿"，这个城市将有100多万居民，以及清洁的水、新 
的幵放空间和充满活力的交通。这个更大、更好的大都市将在应对全球 
变暖问题上成为领 导者； 尽管人口增加了，但未来的纽约所产生的二氣化 
碳将减少30% ,因此，正如市长指出的，“将实现美国任何城市曾达到的 
规模最大的温室气体减排"。 

布隆伯格计划的印刷本有150个全彩页，并包含了 127项新创意。 
这些创意中只有一项拥堵定价一引起了几乎所有人的注意，而且 
引起注意的主要是它的负面影响。市长预期这一项——他指的是拥堵定 
价的建议——以及他无论如何要把该项建议纳入计划的决定也许是要认 
E 看待这个计划的最好理由。 

拥堵定价背后的基本思想是很简 单的： 让开车的人为使用繁忙的道 
路付费。根据市长的建议，栲从86街以南到巴特里 （ Battery ) 环绕曼哈顿 
画一条看不见的线。在除周末外每天上午6时到下午6时之间对跨过这 
条线的汽车收费——小汽车8美元，大卡车21美元。（那些只在拥堵地 
区内部行驶的车辆只付一半价格，出租车除外。）收费用电子计量，而且可 
以在收费站交费，也可以通过电话或网上交费。 

开车穿过城市去吃午饭是一个很容易的但却令人恼火的评价这个计 
划的逻辑的方式。印象中是一个人可以步行或至少小跑——就可以达到 
下 面数字中所说的速度 ：根据 纽约市政交通委员会收集的数据和 Brook - 
lyn-based 的顾问 Bruce Schaller 所作的分析，在上午 10 时到下午4时，沿 
着第42大街一辆汽车能达到的行驶速度平均为每小时4. 7 英里。在接 
近皇后中城隧道入门处的第34大街，平均速度下降到每小时 2.5 英里。 

有几个城市试用了拥堵定价，最著名的是斯德哥尔摩和伦敉，而且在 
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大多数情况下都取得7成功。斯德哥尔摩去年试行了拥堵定价；该汁划 
运作得非常成功，以至子选民支持再制定这个计划。伦敦的 i + 3 划自从 
2003年实施以来，该市中心商业区的机动车行驶速度提高了 37%，而汽 
车和卡车的二氧化碳排放菫下降了 15%。这个起初被报纸嘲笑为 

" Kengestion - 据他的主要支持者伦敦市市长肯 • 利文斯通 {Ken Liv - 

ingstone ) 命名——的计划的公众支持度提高了，在 2004 年，利文斯通又轻 
松当选，而且，现在有将近三分之一-的伦敦人都声称支持该计划。就在三 
个月前，拥堵区又向西扩大，将 Kensington x Chelsea 和 Westminster 三个区 
的大部分区域包括在内。 

对拥堵定价的反对通常是基子••平等 u 这个词。 Westchester 县的州议 
员 Kichard Brodsky 在听了市长的演讲后 宣称： ** 中产阶级和穷人付不起这 
些费，而富人能付得起。"事实 i •，--般来讲，穷人也不开车进出曼 哈顿； 比 
较一下买车、上保险和停车的成本与每月 76 美元的无限制搭乘的地铁票 
的费用。对那些用汽车作交通工具的人来说，每天8美元的收费，很快就 
会产生效果。而这正是问题的关键所在。拥堵定价的作闬仅在于它使其 
他选择——改变每天开车的时间，或者更好一些，利用公共交通——更 
有吸引力。市长建议中的一点是用拥堵定价筹集的资金——据估计每年 
为 4 亿美元——来改善地铁和公共汽车服务。 

同时 ，假 设拥堵本身无代价也是天真的。堵在路上，管道工不能修管 
道，投递员也不能送东西。在这座城市里，由子拥堵延误珩损失的时间价 
值每年达到 50 亿美元。如果加上浪费的汽油、损头的收入，以及增加的 
做生意的成太，这个数字就上升到 130 亿美元。布隆伯格注意到，问题 
M 不是我们想不想付费，而是我们想如何付 费"。 

市长计划中的许多内容，包括拥堵定价，要得到州立法机构的批准，但 
是这是很糟糕的一件事，因为正如最近的（时 代》 周刊中的社论所指出的，通 
常好的政策在奥尔巴尼（纽约州首府）都会“胎死腹中"。就连在做州司法 
部长时曾起诉过全国最大的碳排放者的州长 Eliot Spitzer , 提出的意见也只 
能看做有限地支持市长的建议，他说： 1 ■我们期待着对这个 i -| 划进行审查。" 

就城市规划而言，拥堵定价也是迫不得已的 想法； 在气候变化的大背 
景下，它变得更迫切了。旨在解决该问题的任何有意义的努力都要包括 
对低碳排放活动（步行、骑自行车、乘地铁）的激励，以及使高碳排放活动 
(乘飞机、开车、在家里幵启空调）的成本更加高昂。这些成本将给一些 | 
人——也许是大多数人一带来不便，而旦其负担并不总是能极为公平 I 
地分摊。但是，正如市长所指出的，纽约作为一个易受洪水侵袭的海滨城! 

市，容易受到全球变暖的最具破坏性也最具确定性的后果之-海平! 

面上升——的影响。如果纽约市民都不愿改变他们的行为，那么就更无 | 
法说明，该国家或世界上其他地方的人们为什么要这样做。在这种情况 j 
下，必须找到拥堵问题的 另外一 种解决方式。毕竟，谁想开车进入一座被 | 
洪水淹没的城市呢 ◊ 


资料 来源 ： New Yorker f May 7, 2007. 
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案例研究 

为什么黄牛没有绝种 


TopS^gC.com 



■■市 场会保护我蚂?" 
图片 来源 ： © 1AN 


SANDERSON/PHOTO¬ 
GRAPHER'S CHOICE 
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在整个历史上，许多动物的物种都遭受过灭绝的威胁。当欧洲人第 
一次到达北美洲时，这个大陆上野牛的数眚超过6000万头。但在19世 
纪期间猎杀野牛如此盛行，以至于到1900年，在政府开始保护这种动物 
之前 I 只剩下400头左右了。在现在的一些非洲国家，由于偷猎者为取得 
象牙而捕杀大象，大象也面临着类似的困境。 

但并不是所有具有商业价值的动物都面临着这种威胁。例如，黄牛 
是一 种有价值的食物来源，但没有一个人担心黄牛会很快绝种。实际上， 
对牛肉的大量需求看来保证了这种动物会继续繁衍。 

为什么象牙的商业价值是对大象的威胁，而牛肉的商业价值却是黄 
牛的护身符呢7原因是大象是公共资源，而黄牛是私人物品。大象可以 
自由自在地漫步而不属于任何人。每个偷猎者都有尽可能多地猎杀他们 
所能找到的大象的强烈激励。由于偷猎者人数众多，每个偷猎者很少有 
保留大象种群的激励。与此相反，黄牛生活在私人所有的牧场上。每个 
牧场主都尽极大的努力来维持自己牧场上的牛群，因为他能从这种努力 
中得到利益。 

政府试图用两种方法解决大象的问题。一些国家，例如肯尼亚、坦桑尼 
亚和乌干达，已经把猎杀大象并出售象牙作为违法行为。但这些法律一直 
很难得到实施，而且大象种群在继续减少。与此相反 ，另一 些国家，例如博 
茨瓦纳、马拉维、纳米比亚和津巴布韦，允许人们捕杀大象，但只能捕杀自己 
所有的大象，从而使大象 成为一 种私人物品。土地所有者现在有保护自己 
土地上大象的激励，结果是大象的数量开始增加了。在私有制和利润动机 
的作用下，也许某一天非洲大象也会像黄 牛一样 ，摆脱灭绝的威胁。 


即问即答为什么政府努力限制公共资源的使用？ 

11.4 结论： 产权的重要性 


在本聿和上一章中，我们说明了存在一些市场不能充分提供的“物 
品"。市场不能确保我们呼吸的空气是淸洁的，也不能确保我们的国家不 
受外闰侵略 3 相反，社会依靠政府来保护环境并提供国防。 

虽然我们在这两章考虑的问题产生于许多不同的市场上，但它们有 
—个共同的主题。在所有的情况下，冇场没有有效地配 置资源 ，是 因为没 
有很好地建立这就是说，某些有价值的东西并没有在法律上有权 
控制它的所有例如，虽然没有人怀疑清洁的空气或阔防等“物品”是 
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存价值的，但没有一个人行权给它定一个价格，并从它的使用中得到利 
润。工厂污染人严虽，是丙为没有一个人能闪为「.厂排出污染而向它们 
收费； 山场没苻提供国防，是 W 为没有•个人 能闪为 受到保卫的人获益而 
向他们 收费。 

，产权 缺失引起市场尖灵时，政府可以潜在地解决这个问题。有些 
时候.例如在出售污染许吋证的情况下.解决方法是政府帮助界定产权， 
从而释放场的力量。另一些时候，例如在限制捕猎季节的情况下，解决 
方法是 政府对私人行为进行管制。还有一些时候，例如在提供闽防的情 
况 K , 解决方法足由政府提供市场不能提供的物品。在所有的情况下，如 
果能很好地计划并实施政策.就可以使资源 配迓更 有效率，从而增进经济 
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内容提要 

o 物品 在足否貝有 排他性和竞争性上存在 
差别。如果阻止某个人使用某种物品是 
吋能的，这种物品就具灯排他性。如果 
一个人对某种物品的使州减少 r 其他人 
对问-物品的使用，这种物品就具冇竞 
卞性。屯场运行 M 适用 T 既有排他性又 
有竞争性的私人物品。 旧 场运行不适用 
于其他类型的物品。 

◎ 公共物品既无竞争性乂无排他性。公共 
物品的例子包括烟火差演、国防和基础 
知识的创造：山 F + 能对使用公共物品 


的人收费，所以在私人提供这种物品时, 
人们存在搭便车的 激励。 闵此，政府提 
供公共物品，并以成本一收益分析为基 
础做出关于每种物品供给最的决策。 
o 公共资源在消费屮有竞争性但无排他 
性。例子包括公有的卓地、淸洁的空气 
和拥挤的道路。由于不能向使用公共资 
源的人收费，他们往往会过度地使用公 
共资源。因此，政府努力用各种方法限 
制公共资源的使用。 


关键概念 




排他性 公共物品 
消费中的竞争性 公共资源 
私人物品 搭便乍者 


成本一收益分析 
公地悲剧 




复习题 

1. 解释一种物品有“排他性”的含义。解 
释一种物品冇“消费中的竞争性”的含 
义。 一块比萨饼是杏有排他性？是否有 


消费中的克争性？ 

2. 给公共物品 f 定义并举出一个例子。私 
人市场本身能提供这种物品吗？解释 
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原因。 

3. 什么是公共物品的成本一收益分析？为 
fl 么它很 t 要？为什么进行这种分析很 
困难？ 


4. 给公共资源 F 定义并举出 -个例 子^如 
果没有政府 T •预，人们对这种物品的使 
用会太多还是太少？为什么？ 


问题与应用 




吗？为什么？ 


1 . 考虑你们当地政府提供的物品与劳务。 

a . 用阁11 - 1屮的分类解释下列每种 
物品属干 哪类： 

• 齊察保护 
• 铲雪 
• 教育 
• 乡间道路 
• 城市街道 

b . 你认为政府为什么要提供不是公共 
物品的东西？ 

2. 公共物品和公共资源都涉及外部件。 

a . 与公共物品相关的外部性通常是正 
的还足负的？唯例回答。自由巾场 
I •.的公共物品数 E 通常大于还是小 
于有效率的数墩？ 

b . 与公共资源相关的外部性通常是正 
的还是负的？举例间答。自由市场 
I •.公共资源的使用蛩通常大于还是 
小于有效率的使用量？ 

3- Charlie 莒欢看本地公共电视台的 “ Tele - 

Uibbies ” 节 tJ ,但在电视台筹集运苕资金 

时，他从不出钱支持电视台。 

a . 经济学家给 Charlie 起 T 个仆么名字？ 

b . 政府如何能解决像 Charlie 这样的人 
引起的问题？ 

c - 你能想出私人市场解决这个问题的 
方法 W ?有线电视台的存存:如何改 
变这种状况？ 

4. 叫位室友计划仵衔贪中肴老电影来共 

度周末，而 R , 他们争论要看几部。下 

面是他们对每部电影的支付 愿望： 

a . 在宿舍内播放电影是一种公共物品 


(单 位：美 元) 


J - 

Orson 

**-• 9 Mtm 

Alfred Woody Ingmar 

第一部电影 

7 

5 

3 2 

\ 第二部电影 

6 

4 

2 1 

! 第三部电影 

5 

3 

1 0 

第四部电影 

4 

2 

0 0 

第五部电影 

3 

1 

0 0 


b . 如果租一部电影为8美元，为使室 
友的总剩余最大化，应该租几部 
电影？ 

r . 如果他们从 h 中得出了所选择的最 
适数鼠，并平等地分摊租电影的费 
用，每个人从看电影屮得到了多少 
剩余？ 

d . 有-种分摊成本的方法能保证每个 
人都获益吗？这种解决方法引起了 
什么实际问题？ 

e . 假设他们事前一致同意选择有效数 
M 并平均分摊电影的成本。当问到 
Orson 的支付 意組时 ，他有说实话的 
激励吗？如果有的话.为什么？如 
果没有的话，他最可能说什么？ 

f . 关于公共物品的最适供给 M 这个例 
子告诉了我们什么？ 

5. 一些经济学家认为私人企收从事的基础 
科学研究 +会达 到有效率的数畎。 
a . 解释为仆么坷能会这样。在你的回 
答中，把基础研究划人图11 -丨所示 
的类型中的某一类 3 
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b . 为 r 应对这个问题，美国政府采取 r 
哪类政策？ 

c . 人们往往认为，这种政策提岛 r 美阀 
生产荇相对于外国企业的技术能力。 
这种观点与你在 a 中对基础研究的 
分类一致吗？（提示 .•排 他性能否只 
适用于•种公共物品的某些潜迮受 
益者，而不适用了•其他人？） 

6. 大多数高速公路边都有垃圾，而人们的 
脘子里却很少有垃圾。对这…事实给出 
—个经济学的解释。 

7. Ectenia 村有|•个 村民。 村民们可以通 
过编篮 f 或者钓鱼来获得收入^ 由于湖 
里的鱼是有限的，钓龟的村民越多，每个 
人钓到的鱼就越少。具体而言，如果 n 
个家庭在湖 里钓鱼 ，那么每个家庭钓到 
的鱼的数 量是： 

/ 7 = 12 - 2 n 

K : 中，/,是每天用美元表示的收人0 — 
个家庭通过编篮子得到的收入是每天2 
美元。 

a . 假设每个家庭都独立做出是在湖里 
钓龟还是编篮子的决策。你预计锊 
天有多少家庭会钓鱼？你预计有多 
少家庭会编篮子？（提 示：考 虑机会 
成本。）计算在这种均衡时全村的总 
收人。 

b . 说明当三户居民在湖里钓鱼时，全村 
的总收人大于你在 a 中所算出的总 
收人。当他们独立行亊时，什么阻止 
了这种可带来更高收人的资源配罝 


的实现？ 

c . 如果村民都决定实现 h 中的资源配 
置，他们甫要制定哪一种规则？如果 
他们每个人都想在新制度卜利益均 
等，他们需要哪一种税收和转移 
制度？ 

d . 钓鱼厲于哪一类物品？什么特征使 
它成为这一类物品？ 

8. 华盛 顿特区 的地铁系统在 I •.下班高峰期 
的收费高于一天中的其他时间。为什么 
可以这样做？ 

9. 关闻的 木材公司在公共拥有的上地 t 砍 
伐了许多树，在私人拥有的 t 地 t 也砍 
伐了许多树。讨论在没有政府管制的情 
况下，每种类型土地上伐木的效率如何。 
你认为政府应该如何管制公有土地上的 
伐木？类似的宵制应该运用于私人拥有 
的土地吗？ 

10. 联邦政府检验汽车模型的安仝性.并免 
费向公众提供检验结果。你认为这种 
信息吋以作为•种公共物品吗？为 
什么？ 

11. 髙收人的人为了避免死亡的危险愿意 
比低收人的人花吏多钱。例如，他们更 
愿意为汽车的安金性花钱。你认为当 
评价公共项 R 时成 本一 收益分析应该 
考虑这一事实吗？例如，考虑有•个富 
人镇和一个穷人镇，它们都正在考虑安 
装红绿灯。在做出这项决策时.离人镇 
对人的生命的货币评价会更卨吗？为 
什么？ 
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直接点击 进入: 


大家网考研论坛，精品资源，精彩学术探讨，欢迎考研考生的光临 

考研政治复习资料大全&考研政治备考指导！!！ 

考研英语精华资料大全 

考研英语备考战略 指导： 提纲挈领式的方法+资料推荐，让你备考少走弯路! 

考研数学精华资料 大全： 教材+真题+辅导班视频及讲义~一！ 
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20世纪20年代臭名昭著的匪徙和犯罪团伙头子，“疤面人”阿尔 • 
耘彭 （ A 1 Capone ) 从来没有因为他的许多暴力犯罪行为 而人狱 ，但最终他 
还是被关在监牢里——因为逃税。他忽视广本 • 甯兰克林 （Ben Frank - 
liro 的劝告 ：“在 这个世界上除 r 死亡和税收以外，没有什么事情是确定 
无疑的。” 

当富兰克林在1789年说这句话的时候，一般美囪人缴纳的税不到其 
收人的5%，而 ft 在以后的100年中情况仍然如此。但是，在20世纪期 
间，税收 在膂通 美国人的生活中变得越来越重要。现在，把所有的税收加 
在一起一包括个人所得税、公司所得税、丄薪税、销售税和财产税一 
总汁达到一个普通美国人收人的三分之一左右。在许多欧洲国家，税收 
甚至比这还要高。 

税收是不吋避免的，因为我们作为公民期望政府向我们提供各种物 
品和劳务。前两章说明 r 第1章的琴帝平十冬辱呼•之 一 :政府有时能改 
善市场结果。当政府解决一种外部[/空 '气 染），提供-种公共物 
品（例如闰防），或管制一种公共资源的使用（例如在公共湖泊中捕鱼） 
时，它就可以增进经济福利。但这鸣活动是有代价的„政府为了行使这 
些以及其他许多职能，需要通过税收来筹集收人。 

在前几荩中我们已经开始 r 对税收的研究，在那 m 我们说明了对 - 
种物品征税如何影响该物品的供给与需求。在第6章中，我们说明 r 税 
收减少 r 市场卜.的销售 s ， 还考察 r 税收负担如何由尖者与卖者分摊，这 
取决于供给弹性和需求弹件 u 在第8章中，我们考察了税收如何影响经 
济福利。我们知道，税收引起了不喷, 寧：税 收引起的消费者剩余和生产 
者剩余的减少大于政府增加的收人。 

在本豪•中，我们以这些结论为基础来讨论税制的设计。我们从美国 
政府的财政概况开始。当考虑税制时， r 解关于美国政府如何筹资和支 
出的一些蓽本車实是有用的。然后我们冉考虑賦税的基本原则。大多数 
人都赞同税收给社会带来的成本成尽可能地低，而 a ， 税收负担应该公平 
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地分配。这就是说，税制应该既有琴 f •又 ff 。 但是，正如我们将看到 
的，这些 U 标宣称起来容 M 实现起来'难。 


12.1 美国政府的财政概况 


政府的税收占 W 民收人的多少？阉12 -1 表示美国经济中包括联 
邦、州和地方政府在内的政府收人在总收人中的百分比。它表明，在过去 
一个世纪中，政府的作用大大加强了。在 1902 年，政府收人占总收入的 
7% ;而在近些年中.政府的收人约占到总收人的 30% e 换句话说，随着经 
济中收人的增长，政府从税收中得到的收人增 K 得更快。 


政府收入占 GDP 的百分比 


收入占 
GDP 的 
白分比 
(%) 


l«02 IQ22 1Q2^ IQ50 1%0 1^0 l<JSO 1W0 2(K)0 



/ 总计 


州与地打政府 


联邦政府 


这个用表示联邦政府和 
州4地方政府收人 AS 
内生产总值 （ GI ) P > 的 g 
分比， GUP 衡 fi 经济屮 
的总收人。该围农示, 
政府在芡囟经济中起 t 
it 作用.而且其作用 
在+断加强 c 


资料来源： Historical Statistics of the United Slates ； Bureau of Economic Analysis ； 

作者的计算。 


表 〗2 - 1 用政府税收收人占闲民总收入的 H 分比这个指标比较了几 
个主要同家的税收负担。美国在这些网家中处于中间水平。与许多欧洲 
国家相比，美国的税收负担 较轻； 但与世界一哼其他国家相比，关国的 
税收负担较歌。像印度和巴基斯坦这些经济 t 欠发达的国家.通常税 
收负担较轻。这个事实与阉12 - 1中随着时间推移税收负担增长的证 
据是一致 的：随 着一个国家变得越来越富有，一般而言，政府以税收形 
式令走的收人份额也越来越大。 

政府的总体规模只是情况的一个方面^：在总鼠 背后是 成千上万关于 
税收和支出的个別决策。为了更仝而地了解政府财政状况，我们把总锛 
分解为几个大类。 
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IWH 政府税收收人在 GDP 中的百分比 


瑞典 

50 

美国 

28 

法国 

45 

日本 

27 

英国 

37 

畢两哥 

20 

德国 

36 

枰利 

19 

加拿大 

36 

中国 

15 


30 

印度 

14 

| 俄罗斯 

32 




资料 来源： OECD . United Nations . 最近一年的 数据。 


12.1.1 联邦政府 

关国联邦政府收取 r 我们经济中约三分之二的税收。它以许多方式 
袢集这种收人.并以更多的方式来支出这种收人。 


收入表12 -2 表示联邦政府2007年的收人。这一年的总收人是 
25 680亿美元，数额大得令人费解。为了使这个天文数字回到现实中来， 
我们用它除以美国的人口，2007年美国人为 3.02 亿。这样，我们发现, 
平均每个美国人向联邦政府交纳 r 8503美元的税收。 


mm 2007年联邦政府的收入 



数最 （10 亿美元） 

人均数铯（美元） 

1 

占收人的良分比（％ ) 

1 个人所得税 

1 163 

3 851 

45 

? 社会保障税 

870 

2881 

34 

| 公司所得税 

370 

1 225 

14 

其他 

165 

546 

7 


2 568 

8 503 

100 


资料来源： Economic Report of the President ， 2008 , Table B -81. 


联邦政府最大的收人来源是个人所得税。在每年临近4月15 口时， 
几乎每个美闪家庭都要填写纳税表，以确定应向政府交多少所得税。要 
求每个家庭报畀它所有来源的 收人： 工作的 I 资、储蓄的利息、在拥有股 
份的公司中的股息和经营的任何 -- 种小生意的利润等等。家庭的學 
华（应交多少）依据于其总收人^ * 

* —个家庭的所得税负担并不是简单地与其收人成比例。相反，法律 
规定/较为复杂的计算方法。汁算应纳税收人时.要从总收人中减去以 
抚养人 n (主要是孩子）数量为基础计算出来的数额，再减去决策者认定 
为“可扣除”的某些支出（例如，住房抵押贷款的利息支付、联邦和地方的 
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税收支付和慈 善捐嶒 ）:， 然后用去12 -3 所示的税率根据应纳税收入来 
计算纳税义务。 


奉•，辱 2 00?年联邦所得税税率 

应纳税收人 


税率 


1 


__ .. 


7 825 美元以卞 

10% 

7 825—31 850 美元 

15% 

31 850 77 100 美元 

25% 

77 100—160 850 美元 

28% 

160 850—349 700芙元 

33% 

349700美元以上 

35% 


表 12-3 表示 p 吟早宇——收人每增加 I 美元所适用的税率。由 
干边际税率随着收乂 提高，卨收人家庭收人中税收占收人的百 

分比较高。要注意的是.表中的每种税率只适用于对应范围内的收人. 
而不适用于一个人的全部收人。例如，•个有100万美元收入的人，第 
一个7 825关元仍然只缴纳10%的税。（我们在本帝后面将更充分地 
讨论边际税率的概念 cJ 

对联邦政府来说，儿乎勾个人所得税同样重要的是丁薪税。 

足对企业付给 J ： 人的 X 资征的税收。表12 -2 把这种收人称为哗 
早，因为这件税的收人被专门用来 支份社 会保障和医疗保陣。 
i 一项收入支持计划，主要 II 的是维持老年人的生活水乎。医疗保障是 
政府对老年人的保健计划 a 表12 -2 表示2007年平均每个美国人支付 
f 2 881美元的社会保障税。 

在葷要性上仅次亍个人所得税和社会保障税.但在数氧上远远小于 
两者的是公司所得税：兮彳]是作为一个独立法人建么的企业。政府根据 
毎个公司的利润一该出售物品与劳务的收人减去生产这些物品与 
劳务的成本——对其 征税， 要注总的是，公司利润实际 K 要交两次税。 
当企业赚到利润时，要缴纳公司所 得税； 当公司用其利润向公司股东支付 
股息时，还要再缴纳个人所得税。在2003年，股息收入的税率降至15% , 
以部分地消除这种双重征税。 

表 12-2 中的最后一类，即标为"其他”的.占税收收人的8%。这个 
类别包括 ff -早. 即对某些特殊物品，如汽油.香烟和酒精饮料征收的税。 
“其他”类“各种小税种，如不动产税和关税。 



这个表表示 一 t 未婚纳 
税人的边际税率,、纳税 
人的纳税义务取决 f 他 
<或她〉的收人水平以 K 
的所有边际税 W 
如,收人为 2.5 厅美元的 
纳税人对第一个7 825 
美元的收人按10%的税 
率纳税.然后冉对其余 
收人按15%的 税书纳 
税 0 
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支出表12 -4 表示联邦政府200 7 年的支出。总支出是27 300亿 
美元，人均支出是9040美元。这个表还表示 r 联邦政府支出在一些主要 
项 H 上的分布。 

表12 -4 中最人的 •类支 出是社会保障，它主要是给老年人的转移 
支付。疗學车 V 是指政府未用丁.交换物品和劳务而进行的支付。 2007 
¥ .这类 •支出 \鉍邦政府支出的21 %。 
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预算 赤字： 

政府支出大于政府 
收入 P 

预算 盈余： 

政府收入大子政府 
支出。 
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2007 年联邦政府的支出 

odSaqc 

r 

类別 

数 t ( io 亿芙元）人 均数黾 （关几）占支出的百分比（％) \ 


社会保障 

586 

1 940 

21 


国防 

553 

1 831 

20 


佐疗保障 

375 

1 242 

14 


收人保哞 

366 

1 212 

13 


保健 

266 

881 

10 


净利息 

237 

785 

9 

1 

其他 

347 

1 149 

13 

i 

v ,：. 

总计 

2 730 

9 040 

100 


资料来涵： Economic Report of the President , 2008 , Table B -81. 


第_人类的支出是国防。这一类包括军事人员丄薪和购买枪支、战 
斗机和战舰等军事装备的 支出。 国防支出会随着国际局势的紧张程度和 
政治气候的变动而波动。毫不奇怪，在战争期间国防支出会大幅度增加。 
国防支出占总支出的比重从2001年的17% t 升到2007年的20% ,部分 
就是由于在伊拉克的战争。 

在联邦顼算中， K 疗支出占很大的比重。^ 12-4 中第三项的医疗 
保障是政府对老年人的保健计划。表中的第五项是其他保健支出，包括 
医疗援助，即联邦政府对穷人的保健计划，以及医学研究支出，例 如国么 
II 生研究院的支出。总的保健支出占联邦预箅的叫分之一左右。 

表 12-4 中列示的第四类支出是收人保障，它包括对贫困家庭的转 
移支付 a —项计划是对需要帮助家庭的哲时性补贴 （ TAINF ), 通常简称为 
“福利"。另一项是食品券计划，它是给贫闲家庭用来购买食品的票证。 
联邦政府把其中一部分资金拨给州与地方政府，州与地方政府在联邦政 
府的指导下对上述计划进行管理。 

表中的第六类是净利息。当一个人从银行借款时，银行要求偾务人 
支付贷款利息。当政府向公众借款时也同样如此。政府负偾越多，它在 
利息支付方面的支出也越大。 

表12 -4 中的“其他”类包括许多支出较少的政府职能„例如.它包 
括联邦法院系统、太空计划、农业支持计划以及国会议员和总统的薪水。 

你可能已经注意到，表 12-2 中的联邦政府的总收入比表 12-4 中 
的总支出少162亿美元。这种情况称为政府有预 算赤宇 （budget deficit ) 0 
当收入大于支出时可以说政府有预 算盈余 （budget surplus ) 0 政府通过向 
公众借款来为预算赤字筹资。这就是说，它把政府债券卖给私人部门，包 
括关阔和 K 外的投资者。当政府有预算盈余时，它可以用剩余的收入来 
减少其未清偿债务 a 
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老年人口 


# ，轳， 



不断增长的老年人 n ( b ) 政府对社会保障、医疗保陣和 

医疗援助的支出 

在今后几彳年中将影响政府支出的另一个相关趋势是医疗费用的增 
加。政府通过医疗保障体系向老年人提供医疗，并通过医疗援助向穷人 
提供医疔。随着医疗费用的增加，政府在这些类别上的支出也将增加。 

政策制定者提出了各种抑制医疗费用上7彳的方法，例如，减少医疗体 
系的诉讼负担，鼓励医疗提供者之间更多地竞争，以及促进信息技术的更 
多使用。但是大多数医疗经济学家认为，这些方法的影响是有限的。医 
疗费用上升的主要原因是医学的进步，这为延长和改善我们的生命提供 


人口与财政挑战 


: U ) 鵪表示美国65岁及 
I 以上人 ni 20— M 岁人 
：口的百分比。 g 年人 u 
| 的增加给政府预算带来 
|越来越 大的压力 9 ( b ) 
衣示政府对杜会保 
I »、医疗保障和医疗援 
:助的支出占 GDP 的百分 
i 比0对未来的»期假设 
I 现行的法律没有变动 c 
I 除非通过立法改变福利 
] 标准.否则政府 对这# 
类别的支出就会大 
增加，并要求有 大幅度 
的税收增加来支撑,. 
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在 2007 年，联邦政府的财政赤字为1620亿美元。这种政府支出超过丨 
政府收入的情况只是冰山 一角： 政府预算的长期规划表明，在现行法律之 | 

下，在未来几十年中，政府支出将大大超过它以税收形式得到的收入。 it 划 | 

的税收收入占 GDP (经济中的总收入）的百分比是大致不变的。但是，在未| 

来几十年中计划的政府支出占 gdp 的百分比会逐渐而大幅度地提高 。I 
政府支出增加的一个原因是社会保墙和医疗保障向老年人提供了大 j 
暑利益，而老年人在整个人口中所占的百分比越来越大。在过去的半个 i 
世纪中，医疗进步和牛活方式的改萬极大地延长了预期寿命。在〗950 j 
年 ，-个 65岁的男人预期还能再活13年，而现在预期他还可以再活17 j 
年。•-个 65 岁的妇女的预期寿命从 W 50 年的16年增加到今天的20年 。I 
同时，人们要的孩子少了。1950年，一个 妇女一 般有三个孩子，而现在大 j 
约为两个。由于家庭规模小了，现在劳动力的增长比过去慢了。 i 

S 12 - 2( a ) 幅表明预期寿命延长和出生率降低的共同作用引起的 | 

人口变动。在 】95 0年，老年人口约为工作年龄人口的14%。现在老年人 | 

口约为工作年龄人 U 的21%，而且在今后50 年中， 这个数字将会上升到! 

40%左右。这意味着，用来支撑每个老年人得到的政府福利的纳税工人! 

的数 M 将会减少。 


2015 


< 。 /0) 丑余 KnsdQDi? 


5 0 5 0 5 0 5 0 
4 4 3 3 2 2 1 1 

( 。 /0) 丑负 KEsaY —OZ.-C 

□ YaJ2s^ 兑 ！；9 
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了新的、更好的，但往往也是更昂贵的方法。 

图12 -2( b ) 幅表不美国政府的社会保障、医疗保障和医疗援助支出 
占 GDP 的百分比。对这些计划的支出从1950年的不到1%增长到今天 
的8%左右。老年人口增加和医疗费用上升并存的状态预期会持续下去， 


甚至还有加快的趋势。 

一些经济学家认为，为了对这些义务进行支付，我们需要大幅度提高 
税收杵 GDP 中的百 分比。 如果是这样的话，我们在图12 - 1 中看到的长 
期趋势将继续下去。社会保障、医疗保障和医疗援助方面的支出占 CDF 
的比重预期会增加10个百分点。由于现在的税收占 GDP 的30%，因此 
对这些利益的支付要求所有税再增加约三分之一。 

另些经济学家认为，这种高税率给年轻工作者带来的代价太大了。 
他们认为，政策制定者应该减少现在对未来老年人做出的承诺，同时鼓励人 
们在老年时更多地自己照顾自己。这包括提高正常退休年龄，同时给人们 
更多的在其工作年份进行储蓄的激励，以为自己退休和医疗费用做好准备。 

很可能的情况是，最后的解决办法将是很多措施的综合。没人否认， 


解决这种争论是未来面临的最大挑战之一。 



12.1.2 州与地方政府 


州与 地力政 府筹集的税收占全部税收的40%左右 a 我们来看看它们 
如 H 筹集税收收人以及如何支出。 

收入表 12-5 表示2005年美围州 与地 方政府的收人 a 2005年的 
总收入是20210亿美元，或者说人均收人为6827美元。该表还表示这种 
总收人在不冋税种中的分布。 


200 S 年州与地方政府的收入 


i 类别 

数是 

(10 亿美元） 

人均数埴 

(美元） 

占收人的百分比 
(% ) 

1 销售税 

383 

1 294 

19 

财产税 

336 

1 135 

17 

个人所得税 

241 

814 

12 

公抝所得税 

43 

145 

2 

联邦政府转移支付 

438 

t 480 

22 

其他 

580 

1 959 

28 

总计 

2 021 

6 827 

100 


资料来源 ： Economic Report of the President , 2008 ， Table B -86. 

州与地方政府最重要的两类税是销售税和财产税 u 销倥税按消费者 
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用于；隹商店的总支出的一定百分比征收 ( ，顾客每次买东西时，就耍向 
店主 支付一个额外 a , 店左把它交给政府:> (有抶州不对某些必滿品，例 
如食物和衣服征收销售税。）财产税按土地和建筑物估算价值的-定白分 
比征收，由财产所有者支付。这两项税加在一起占州与地方政府全部收 
人的三分之一以 L 。 

州与地方政府还征收个人所得税和公司所得税。在许多情况 r . 州 
与地方政府的所得税与联邦所得税类似。在另一些情况下，它们乂非常 
不同。例如 ，一 些州对工资收人的征税大大低于对以利息和红利形式赚 
到的收人的征税.而还有一些州对收人根本不征税。 

州与地方政府还从联邦政府那里得到大鼠•资金。在某种程度上，联 
邦政府与州政府分享其收人的政策是资金从髙收人州（支付更多税收）向 
低收入州（得到史多收益） 的冉 分配。这些资金往往被指定用于联邦政府 
想补贴的特殊计划。 

敁后，州与地方政府从表 12-5 中“其他”类包括的各种来源中得到 
了相 q 多的收人，包括捕鱼与打猎许吋旺收费、道路与桥梁收费以及公共 
汽车和地铁收费，等等。 

支出 表12 -6 表示州与地方政府2005年的总支出，以及它在主要 
类别中的分配。 


2005 年州与地方政府的支出 


类别 

数 S ( io 亿美元） 

人均数堉（美元） 

占支出的百分比 （％) | 


689 

2 328 

34 

| 公共福利 

367 

1 240 

,8 

* A 速公路 

124 

419 

6 

S 難 

834 

2817 

42 

总计 

2014 

6 804 

100 


资料来源 : Economic Report of the President t 2008， Table B-86. 


到目前为止，州与地方政府最大的一项支出是教疗。地方政府为公 
立学校提供经费.这呰学校为大多数学生提供从幼儿园到岛中的教 t 。 
州政府拨款支持公立大学。在2005年，教育约占州与地方政府支出的三 
分之一。 

第二人类支出是公共福利，它包括对穷人的转移支付。这一类支出 
包括一些由州与地方政府管理的联邦政府计划。接 F 来•类是高速公 
路.它包括修建新公路和维修巳有公路。表 12-6 屮的“其他”类包括州 
与地方政府提供的许多其他服务，例如阁书馆、莕察、垃圾淸理、消防、公 
园维修和扫雪 


即问即答 • 联邦政府最重要的两类税收来源是什么？ • 州与地方 
政府最重要的两类税收来源是什么？ 
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12.2 


税收和效率 


Si 大备网 

topSage.com 


我们已经说 明了美 国各级政府如何筹资和支出，现在我们再来考虑 
如何评价其税收政策并设计税制。 M 而易见，税收制度的主要标是筹 
集政府收人。但是，有许多方法可以筹集任何一种既定借的收人。4在 
许多不同的税制方案中选择时，决策荇有两个 tl 标：效率和平等。 

如果一种税制能以对纳税人来说较低的成本筹集到等砑收人，这种 
税制就比另一种更有效率。纳税人的税收成本是什么呢？ 敁明显 的成本 
是支付的税收本身。这种货币从纳税人向政府的转移是任何一种税制的 
必然特点。但税收还会引起两种其他成本，设计良好的税收政策正是要 
避免这两种成本或至少使其最小化。 

• 当税收扭曲了人们做出的决策时引起的无谓损失。 

• 纳税人在遵照税法纳税时承担的管理负拘 3 
一种有效率的税制是所引起的无谓损失和管理负担很小的税制。 


12.2.1 无谓损失 





“我木来打算把这个 
地方修理但是 
如鬼我这么蝤，市政 
府会把我的税提商 r 

ffl 片 来腰 : BERRY'S 
WORLD REPRINTED 
BY PERMISSION OF 
UNITED FEATURE 
SYNDICATE, INC. 


¥爭亨卞冬¥¥ 之—是人们会对激励做出反应，这包括税制提供的 
激励。 • A 淥琪淋征税，人们就会少吃冰琪淋|两多吃冷冻 酸奶; 
如果政府对住房征税.人们就会住较小的房并把史多收人用于其他事 
情； 如果政府对劳动收人征税，人们就会少工作而多享受闲暇。 

由于税收扭曲了激励，所以引起无谓损失。正如我们在第8章中第 
—次讨论的，税收的 X 谓损失是纳税人经济福利的减少超过 T 政府筹集 
到的收人的部分,，无谓损失足当人们根据税收激励，而不是根据他们买 
卖的物品与劳务的真实成本与利益配置资源时，税收引起的 X 效半-。 

为 f 回忆起税收如何引起无谓损失，我们来石•一个例子。假设 Joe 对 
一个比萨饼的评价是8芙元，而 Jane 对它的评价是6美元。如果没有比 
萨饼税，比萨饼的价格将反映制作它的成本。比我们假设.比萨饼的价格 
是5美元，因此， Joe 和 Jane 都选择购买1块。这两个消费者都得到广超 
过支付母的价值的剩余。 Joe 得到3美元的消费者剩余，而 Jane 得到了】 
美元的消费者剩余。总剩余是4美元。 

现在假设政府对比萨饼征收2美元的税，比萨饼的价格 t 升到7美 
元。 Joe 仍买1块比萨饼，但现在他的消费者剩余只有 i 美元。 jane 现在 
决定+买比萨饼为比萨饼的价格卨于她对比萨饼的评价。政府从 Joe 
的比萨饼上得到2美元的税收收人。消费者总剩余减少广3美允（从4 
美元减少为丨美元）。由于总剩余的减少大于税收收入，所以税收有无谓 
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损失。在这个例子屮，无谓损失是丨美元。 

要注意的是，无谓损失并不是来自 Joe ， 即纳税的人，而是来自 Jane , 
即没有纳税的人。 jo e 的剩余减少2美元正好抵消了政府得到的收人虽 D 
尤谓损失的产生是由于税收使 JaiK •改变 r 她的行为。当税收提高了比萨 
饼的价格时， Jane 的状况变坏了，但并没有可用于抵消的政府收人。 Jane 
福利的这种减少是税收的无谓损失。 


案例研究 

应该对收入征税，还是应该对消费征税 


当税收引起人们改变自己的行为——例如引起 jane 少买比萨饼—— 
时，税收就引起了无谓损失，并使资源配笸效率降低。正如我们已经说明 
的，政府的很多收入釆自个人所得税。在第8章的案例研究中，我们讨论 
了这种税如何不鼓励人们像没有税收时那样勤奋工作。这种税引起的另 
一种无效率是它不鼓励人们储蓄。 

考 虑一个 25岁的人正打算储蓄100美元。如果他把他的钱存入储蓄 
账户赚取8%的利息，并再留在账户上，当他65岁退休时就会有2172美元。 
但如果政府对他每年赚到的利息收入征收1/4的税，有效利率就仅为6%。 
40年后，100美元只增加到丨029美元，还不到没有税收时可以得到的一半。 
因此，由于对利息收入征税，储番的吸引力就小多了。 

一些经济学家主张通过改变税基来消除现行税制对储苺的抑制作 
用。这种情况下，政府不再是对人们寧收入蛰征税，而是对人们享$ 
巧量征税。根据这种主张，所储蓄起峑部收入在最后支出之前豳未 
龠纳税。这种不同的制度被称为增擎爭，它不会扭曲人们的储蓄决策。 

目前税法的各种条款已经使点像消费税。纳税人可以把一定 
量的储蓄投入特殊账户——例如，个人退休账户和 40〗（ K ) 计划 一 从而 
在退休时支取之前避免纳税。对那些通过这些退休账户进行大部分储蓄的 
人来说，他们的税单实际上是根据他们的消费，而不是根据他们的收入。 

欧洲各国对消费税的依赖比美国还强。大多数欧洲国家通过增值税 
( VAT ) 筹集到大量政府收入。增值税类似于美国许多州使用的零售税， 
但政府并不是在消费者购买最终物品时在零售环节得到全部税收，而是 
在物品生产的各个阶段（即在企 t 增加了该物品价值的各个生产环节）得 
到税收。 

不同的美国政策制定者都主张，税制未来变动的方向是对消费而不是 
收入征税。2005年，当时的美联储主席、经济学家艾伦 • 格林斯潘向总统经 
济顾问委员会提交了他的税收改革 建议： "正如你们所知道的，许多经济学家 
认为，从促进经济增长的角度看，消费税是最好的——特别是从零开始设计一 
种税制时——因为消费税会鼓励储蓄和资本形成。但是，从现行税制转向消 
费税也提出了一系列有挑战性的转型问题。" 
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12 . 2.2 


管理负担 


如果你在4月15 Id 问 - 个普通人对税制的看法，你会听到有关填报 
税表如何令人头痛的大谞抱怨。任何一种税制的管理负担都是它引起的 
无效率的一部分。这种负担不仅包括在4月初填表所花的时间，而且还 
包括幣个一年中为税收保存各种记呆的时间和政府为实施税法所必须使 
用的资源。 

许多纳税人——特別是适用较卨税率的人——雇用纳税律师和会计 
师帮助他们纳税。这些复杂税法方面的专家为他们的客户填表，并帮助 
客户安排各种事务，以减少应纳税额：这种行为是合法避税，它+同于非 
法逃税。 

税制的批评者说，这些税收顾问通过滥用税法的一埤细小条款，即通 
常所说的“漏洞”，来帮助客户避税。在有些情况下.■洞是国会的 失误： 
这些漏洞源于税法的含糊和遗 M 。 史经常的情况是，这些漏洞的产生是 
因为国会有选择地给某种类甩的行为以特殊对待。例如，美阔联邦税法 
就给予巾政公债投资者以优惠待遇 . W 为国会想使州与地方政府吏容易 
地借到钱。在某种程度 t ， 这条规定有利 f 州与地方 政府； 在某种程度 
上，它有利于收人高的纳税人 3 大多 数漏洞 足那些制定税收政策的国会 
议员们所知晓的，但在一位纳税人肴来吋能是鉍洞的，在另一位纳税人看 
来，则可能是一种合理的税收扣除。 

专门用于遵从税法的资源是•种尤谓损失 a 政府只得到了所缴纳的 
税收金额。与此相反，纳税人不仅失去了这一金额，而且还失去 f 用于整 
理文件、计算和避税所花费的时间和 金钱。 

通过简化税法吋以减少税制的管理负拘。 m 这种简化在政治上往往 
会有困难。大多数人都愿 意通过 消除有利于他人的漏洞来简化税法，但 
很少有人希望放弃有利于自己的瀚洞。最后，有各自特殊利益的各种纳 
税人出于自身的原因进行游说的政治过程导致了税法的复杂性。 


12.2.3 边际税率与平均税率 


平均 税車： 

支付的总税收除以 
总收入。 


边际 税率： 

增加1美元收入所 
支付的额外税收。 


在讨论所得税的效率与 f •等时，经济学家区分 r 两个税率概念 ：平均 
税率和边际税率。平均税率 （average tax rate 〉是支付的总税收除以总收 
人。边际税率 （marginal tax rate ) 是对增加的1美元收人征收的额外税收 c 
例如，假设政府对第•个5万美元的收入征收20%的税，而对全部收 
入中超过5万美元以上的部分征收50%的税。在这种税收下 ，一 个有6 
万美元收人的人纳税丨.5万关 元：第 •个5万美元的20% (0.2 x 5万美 
元=丨万美元），再加上其余丨万美元的50% (0.5 x 1万美元 =0.5 万美 
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元） 。 对这个人来说.平均税率是 1.5 万美元/6万美元，即25%。 fH . 边际 
税率是50%。如果该纳税人再多赚1美元，这1关元就适用50%的税率， 
从而该纳税人应向政府缴纳的税就增加 0.5 美元。 

边际税率和平均税率各自都包含了有用的信息。如果我们想知道纳 
税人做出的牺牲，平均税率是比较适用的，因为它衡 贵收人 中用于纳税的 
比例 a 与此相反，如果我们想要 T 解税制在多人程度上扭曲了激励，边际 
税率就史有意义。第1章中的学巧乎十木之一是，押•性人考虑边际 
贽。这个原理的一个推论是，边衡^:^^制在多人程度 J ： 鼓励人们 
不工作。如果你正在考虑多丁.作儿小时，边啄税争:决定 r 政府将从你增 
加的收人屮窄走多少。因此，决定所得税无谓损失的是边际税书。 

12.2.4 定额税 

假设政府向每个人征收4000美元税。这就是说，尤论收人如何，也 
无论每个人会采取什么行为，每个人应缴纳的税都是等 M 的。这种税被 
称为定额税 （ lump-sum tax )。 

定额税清楚地表明了 T 均税率和边际税率之间的 差别。 对一个收入 
为2万美元的纳税人来说,4000羌元定额税的平均税韦是20% ;对一个 
收入为4万美元的纳税人来说，平均税率是10%。对这两个纳税人来说， 
边际税率是苓，因为收人增加 I 美元并不改变应缴纳的税收额。 

定额税可能是最有效率的税因为一个人的决策并不改变应纳税 
额，税收也没有扭曲激励，闪此也不会引起 X 谓损失。因为每个人都能很 
容易地 算出戍 纳税额，而且由1•没有必要雇用税收律师和会计师，因此定 
额税给纳税人带来的管理负担最小。 

既然定额税如此有效率，为什么我们在现实 lit 界中很少肴到这种税 
呢？原因在于效率只是税制的一个目标。定额税对穷人和富人收取同样 
的量，大多数人认为这种结果是不公平的。为了理解我们所看到的税制， 
我们必须考虑税收政策的另一个主要 目标： 平等。 

即问即答 • 税制的效率是指什么？ • 什么会使税制无效率？ 


12.3 税收与平等 


自从美 W 殖 民地居 民把进 u 茶叶倒人波±顿港以抗议英 W 的高税收 
以来，税收政策就在美 W 政治中引起 7* —邱最激烈的争论。焦点很少是 
由效率问题引起的，而足由在税收负拘应该如何分配问题上的分歧引起 
的。参议员 Russell Lor ^ 曾经用这样一邑歌谣来嘲讽公众的 争论： 


耵章 


>aQe 

o 




定 额税： 

对每个人等置征收 
的税收。 
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你也不纳税。 

我也不纳税。 

让树后的那个家伙来纳税。 

当然，如果我们耍依靠政府提供一些我们想要的物品和劳务，税收必 
定要落在某个人身上。在这一节中，我们考虑税制的平等问题。应该如 
何在人们中分配税收负担？我们应如何评价一种税制是否公平呢？每一 
个人都同意，税制应该是平等的，但对于什么是平等以及如何判断一种税 
制的平等，却存在着许多分歧。 


12.3.1 受益原则 


受益 原则： 

认为人们应该根据 
他们从政府服务中 
得到的利益来纳税 
的思想。 


税收的一个原则被称为受益原则 （benefits principle)。 它认为，人们 
应该根据他们从政府服务中得到的利益来纳税。这种原则努力使公共物 
品与私人物品相似。那些经常去看电影的人买电影票花的总钱数比很少 
去看电影的人多，这看起来是公平的。与此相似，一个从公共物品中得到 
更大利益的人也应该比那些得到利益少的人多纳税。 

例如，人们有时用受益原则来支持汽油税。在一些州，汽油税的收人 
用于修建和维修公路。因为买汽油多的人同样也是用道路多的人，所以， 
汽油税是一种公止地为这种政府服务付费的方法。 

受益原则也可以用于支持常有的公民应该比贫困的公民多纳税的观 
点。为什么？仅仅是因为富人从公共服务中受益更多《例如.考虑替察 
保护不受盗贼偷窃的利益 3 有很多东西需要保护的公民从鰲察那里得到 
的利益就大于那些没什么要保护的人。因此，根据受益原则，富人应该比 
穷人更多地支付维持替力的费用。同样的道理也可以用于许多其他公共 
服务，例如，防火、国防以及法院系统。 

甚至还可以用受益原则支持用这人纳的税来为反贫困计划提供资 
金。正如我们在第1〗章中所讨论的，人们喜欢在一个没有贫闲的社会中 
生活，这表明反贫困计划是一种公共物品。如果富人对这种公共物品的 
货币评价大于中产阶级（也许这仅仅是因为他们有更多钱可花），那么，根 
据受益原则，他们就应该为这种计划更多地纳税。 


12.3.2 支付能力原则 


支付能力 原则： 

认为应该根据一个 
人可以承受的负担 
来对这个人征税的 
思想。 


评价税制平等的另一种方法被称为支付能力原则 （ability-to-pay prin¬ 
ciple) s 该原则认为，应该根据•个人所能承受的负担来对这个人征税。这个 
原则有时证明了这样一种主张 :所有 公民都应该做出“平等的牺牲”来支持政 
府 0 但是，一个人的牺牲请不仅取决于他支付了多少税收，而辻还取决于他的 
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收人和其他环境。一个穷人缴纳丨000美元的税可能要比一个富人缴纳1万 
美元的税做出的牺牲还大 u 丨〔。; 

支付能力原则得出 r 平等观念的两个推论 ：纵向 平等和横向乎等。 
纵向平等 （vertical equity ) 认为，支付能力电强的纳税人应该缴纳更多税 
收。横向平等 （horizontal equity ) 认为，有相似支付能力的纳税人应该缴纳 
等0税收。虽然这些平等概念被广泛接受，但很难简箏明了地运用这些 
概念来评价一种税制。 

纵向平等如果税收以支付能力为棊础，那么，富有的纳税人就应该 
比穷闲的纳税人多纳税，但访人应该多纳多少呢？许多有关税收政策的 
争论正是围绕着这个问题展开的 s 

考虑表12 -7 中的三种税制。在每•种情况 K ， 收人高的纳税人都 
支付得史多。但随符收人增加，税收增加的速肀.在这三种税制 r 并不一 
样 3 第一种 税制被称为比例税 （proportional tax >，因为所有纳税人都按收 
人的相同比例纳税,> 第二种税制被称为累退税 （regressive tax ), 因为尽管 
高收人纳税人支付的税收量大，但税收在他们收人中占的比例较小。第 
7种税制称为累进税 （progressive tax ) ,因为高收入纳税人支付的税收在 
他们收人中占的比例较大。 


三种税制 


收人 

1 (美元） 

比例税 

累退税 

累进税 

税收釐 

收人百分比 

税收 M 

收入百分比 

税收馱 

收人百分比 

(美元 > 

(%) 

(美元) 

(% ) 

(美元） 

(%) 

50000 

12500 

25 

15 000 

30 

10 000 

20 

100 000 

25 000 

25 

25 000 

25 

25 000 

25 

200 000 

50 000 

25 

40 000 

20 

60 000 

30 


这二种税制中哪一种最公平？没有一个显而易见的答案，而且经济 
理论也无助于找出一种 M 公平的税制。平等和美丽一样，是“情人眼里出 
西施”。 

1案例研究 
II 如何分配税收负担 


许多关于税收政策的争论都围绕着富人是否支付了对他们而言公正的 
税收份额。没有种客观的方法可以做出这种判断。但是，在你自己评价 
这个问题时，了解在现行税制下不同收入的家庭支付了多少税收是有用的。 

表12 -8 提供了有关所有联邦税收如何在各收入阶层中分配的一些 
数据。为了编制这个表，我们根据家庭收入的不同进行排序，并将其分为 
五个同样大小的群体，称做孕 f 兮。这个表还提供了有关最富的1%美国 
人的数据。 


第 12 争 



纵向 平等： 


主张支付能力更强 
的纳税人应该缴纳 
更多税收的思想。 

横向平等： 

主张有相似支付能 
力的纳税人应该缴 
纳等 M 税收的思想。 

比 例税： 

高收入纳税人和低 
收入纳税人缴纳收 
入中相同比例的 
税收。 

累 退税： 

卨收入纳税人缴纳 
的税收在收入中的 
比例低 T 低收入纳 
税人的税收。 

累 进税： 

高收入纳税人缴纳 
的税收在收入中的 
比例髙于低收入纳 
税人的税收。 
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■■ 联邦税收负担 TnnSAap 

五等分 

平均收人 
(美元） 

税收占收人占全部收人 占全部税收 ^ 

的百分比（％)的百分比（％)的百分比（％) 

最低群体 

15 900 

4.3 

4.0 

0.8 

I 第二群体 

37 400 

9.9 

8.5 

4. 1 

\中等群体 

58 500 

14.2 

13.3 

9.3 

\第四群体 

85 200 

17.4 

19.8 

16.9 

1最卨群体 

231 300 

25.5 

55. 1 

68.7 

收人最高的1% 

1 558 500 

31.2 

18. 1 

27.6 


资料来源： Congressional Budget Office . 数字是 2005 年的佔计数 0 


表的第二栏表示每个群体的平均收入。最穷的1/5家庭的平均收入 
为15 900美元，最富的1/5家庭的平均收入为231 300美元。最富的1% 
人的平均收入在100万美元以上。 

该表的第三栏表示总税收占收入的百分比。正如你所看到的，美国 
联邦税制是累进的。最穷的1/5家庭把他们收入的4.3%用于 纳税； 最富 
的1/5家庭把他们收入的25.5%用于 纳税； 收入最高的1%的家庭把他 
们收入的31.2%用于纳税。 

第四栏和第五栏比较这五个群体中的收入分配和税收分配。最穷的 
1/5赚到了全部收入的4.0%,支付了全部税收的0.8%，最富的1/5赚到 
了全部收入的55.1%，并支付了全部税收收入的68.7% ;最富的1% (记 
住，这是每个五等分大小的 1/20) 赚到了全部收入的18.1%，支付了全部 
税收的27.6%。 

这个税表是了解政府负担的一个很好的起点，但并不完整。尽管它 
包括了从家庭流向联邦政府的全部税收，但没有包括从联邦政府流冋家 
庭的转移支付，例如，社会保障和福利。 

研究表明，在综合考虑了税收和转移支付之后，政策呈现出更大的累 
进性。最富的家庭群体即使在扣除转移支付后，仍把其收入的1/4左右 
支付给了政府。与此相反，贫困家庭得到的转移支付一般大于他们缴纳 
的税收。最穷的1/5家庭的平均税率不是表中的4.3%，而是接近于 
30%。换句话说，他们的收入比没有政府税收和转移支付时高30%左右。 
结果是显而易见的 ：为了 充分了解政府政策的累进性，我们既要考虑人们 
支付了什么，又要考虑他们得到了什么。 


横向平等如果根据支付能力缴纳税收，那么，相似的纳税人应该支 
付相似的税收量。但是，怎样确定两个纳税人是否相似？各个家庭在许 
多方面存在差别。为 r 评价税收是不是横向平等的，必须决定哪些差别 
与家庭的支付能力是相关的，而哪些差别是不相关的。 

假设 Smith 和 Jones 的家庭各有8万美元的 收人， Smith 家没有孩子， 
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但 Smith 有一种病，这引起3万美元的医疗支出。 Jones 家人人健康，但他 
们有四个孩子，其屮两个孩子在上大学，学费为4万美元。这两个家庭由 
于收入相同而支付同样的税公平码？给 Smith 家税收减免以帮助他们弥 
补昴贵的医疗支出公平吗？给 Jones 家税收减免以帮助他们弥补交学费 
的支出公平吗？ 

这拽问题没有一个简单的答案。在现实中，美国的所得税有一些特 
殊条款，这些条款根据特殊情况相应改变家庭税收。 



12.3.3 税收归宿与税收平等 


税收归宿——研究谁承担税收负担一是评价税收平等的核心问 
题。正如我们第一次在第6 $中所说明的，承受税收负担的人并不总是 
从政府收到税单的人。由于税收改变了供给与需求，所以，它们也改变了 
均衡价格。因此，税收影响的不只是根据法律实际纳税的人。当评价任 
何-种税收的纵向平等与横向平等时，将这些间接影响考虑在内是很軍 
要的。 

许多关于税收平等的讨论忽略了税收的间接影响，并辻以经济学家 
所戏称的税收 ! t ) 宿的为依据。根据这种理论，税收负担就像 
粘蝴纸 h 的苍蝴，被粘:在落下的地方。但是.这种假设很少是正 
确的。 

例如 ，一 个没有受过经济学教 育的人 会认为，对昂贵皮衣征收的税是 
纵向平等的，因为买皮衣的人大部分都是富人 c 但如果这拽买者可以很 
轻易地用其他奢侈品来替代皮衣，那么，征收皮衣税就只能减少皮衣的销 
俾。最后，落在皮衣生产者和卖者身 t 的税收负担大于落在买者身上的 
税收负担。由于牛产皮衣的大多数工人并不是富人，皮衣税的 Y •等就与 
粘蝇纸理论所说的大相径庭。 

案例研究 

谁支付公司所得税 

公司所得税是说明税收归宿对税收政策重要性的一个好例子。选民 
普遍欢迎公司税。毕竟公司不是人。选民们总是渴望自己税收减少，而 
由一些非个人化的公司来买单。 

但是，在确定公司所得税是政府增加收入的一种好方法之前，我们应 
该考虑谁承担了公司税负担。这是经济学家看法不一致的一个难题，但 
有一点是确定无疑的：个+享尽早 f 爭咚。当政府对公司征税时，公司更 
像一个征税人而不 是“乂 。•螇最终落在个人身上一所有者、 

顾客或公司的 工人。 

许多经济学家认为，工人和顾客承担了公司所得税的大部分负担。 

第丨2章 税制的设计 > 263 
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为了说明其原因，考 虑一个 例子。假设美国政廚决定增加 n 车公 ，司 的所得 
税。 乍一看 ，这种税损害了汽车公司所有者的利益 ，他们 得到的利润少了。 
但是，随着时间的推移，这些所有者将对税收做出反应。由于生产汽车不太 
有利可图，他们对建立新汽车厂的投资少了。相反，他们以其他形式投资自 
己的财产——例如，购买更大的房子，或在其他行业或其他国家建厂。当汽 
车工厂减少时，汽车的供给减少了，对汽车工人的需求也减少了。因此，对 
生产汽车的公司征税引起了汽车价格的上升和汽车工人工资的下降。 

公司所得税表明，税收归宿的粘蝇纸理论是多么危险。公司所得税 
之所以受欢迎，部分是因为它看上去好像是由富有的公司支付的。但那 
些最终承担税收负拘的人——顾客和公司工人——柱往并不是富人。如 
果更多的人了解公司税的真正归宿，那么这种税在选民中可能就不会那 
么受欢 迎了。 



即问即答 • 解释受益原则和支付能力原则。 • 什么是纵向平等和 
横向平等？ • 为什么研究税收归宿对于确定税制的平等性是很重要的？ 

m 新闻摘录 
m 税收改革问答 

最近的税收改革努力是在2005年，这一年布什总统任命了两党顾问 
小组研究这个问题 t , 这个问答解释了这个小组想实现的目标。回答问题 
的是这个小组中的两位经济学家 Edward Lazear 和 James Poterba 。 由于议 
会没有采纳这个小组的建议，现在的税法仍然与2005年大体栢同，而这 
个小绍当时提出的问题现在仍然存在。 


问 ：税制 的目标应该是什么？ 

答 ：税制 应该在尽可能少地引起经济扭曲的前提下带来政府需要的 
收入，同时税收负担的分摊应该公平。税制对工作、储蓄或企业家才能的 
抑制不应超过必要的程度，而且它也不应抑制个人去获取能提高其生产 
率的技能和教育。它也不应抑制投资，或对某种资产的投资的支持大于 
另一种资产。简言之 ，一 种有效的税制要尽可能少地改变经济决策 3 

问 ：现行 的税制有什么问题？ 

答：在 过去的19年中，对税法的15000多项改变已经破坏了 1986年 
税制改革所取得的许多成蜻。这使得现行税法充斥着各种指标激励、废止 
的规定、离奇的税牟，以及复杂的而且有时还不一致的条款，这使大多数人 
无法理解他们纳税应依据的规則，更不用说完成他们的纳税申报表了。 

问 ：税制 改革应力图实现什么目标？ 

答： 虽然许多人把简化作为税制改革的主要目标，但促进经济增长是 
一个更重要的目标。即使在较短时期内，税制使经济增长放缓的成本也 
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会超过其进从成本。美国家庭在遵从所得税制度方面的支出的占 GDP 
的1%。将这些遵从成本削减一半就相当于将 GDP 提高了 0.5%-^ ■•并 
非微不足道的成绩。通过实行降低投资方面的税收负担，以及将现行税 
制转向消费税的税制改革，所带来的 CDP 增长还要大得多。 

问 ：税制 改革会如何促进经济增长？ 

答：大 量的经济研究表明，储蓄和投资的税前收入和税后收入之间的 
税收楔子特别不利于长期经济增长。当前的税制对公司收入征两次税. 
一次是在公司层面，另一次是在投资层面。据财政部估算，平均而言 ，一 
个新的公司投资项0的总税收负担是24%,与此相比，非公司部门的投 
资只纳一次税，面对的是17%的税收负担。投资于所有者占有的住房，以 
隐含的租金收入的形式获得不纳税的收入，并不纳税 ( ，对不同的投资征 
税不同就扭曲了资本形成并放缓了经济增长。 

财政部估算，取消新投资的税收负担，例如通过采用消费税，最终能 
增加的 GDP 在5%—7%之间。 GDP 增长对于提高所有美国人的生活水 
平是至关重要的，而且这也与生产率的提高密切相关，提高工资最可靠 
的方法是提高生产芈。 

问：你 特别要提出的建议是什么？ 

答： 税收小组赞成两个改革建议，这两个建议可以促进经济增长，简 
化税制，并大体维持现在的税收负担分揀 .， 这两个建议都要取消个人和 
公司的不同最低税收 u 第一个改革建议是简化所得税。它维持当前所得 
税的框架，但把边际税率降低为]5%、25%和 33% a 它提出对储蓄大幅 
度减税，巩固信贷，并使企业营业税制度合理化。第二个改革建议是以简 
化的所得税制为基础，开征增长和投资税，并通过扣除所有资本支出，使 
税制向以消费税为基础转变 

生产率的提高取决于人力资本和物质资本的投资。人力资本投资意 
味着通过正规教育和在职培训获得技能。物质资本投资意味着增加工厂、 
设备、技术职能以及其他可以使工人生产率更高的有形投资的存量,，这两 
个建议都通过降低大多數人在劳动供给上的边际税率来鼓励对技能的投 
资。它们也通过降低对企业投资的税收鼓励物质资本投资。据财政部估 
算，将当前的税制结构转为增长和投资税会使所有投资的平均税收负担从 
17%降低到 6% q 这就会鼓励新投资，并极大地提高生产率和工资增长率。 

问 ： 这些建议如何能降低税率而又不减少税收收入呢$ 

答： 这两个建议都规范了当前使所得税的税基变窄的各种税收减免， 
而保留了对慈善捐助、住房所有和购买医疗保险的激励 u 这两个建议都 
允许纳税人对超过应税收入1%的慈善捐助予以扣除。这两种建议都用 



以一个地区中档住房价格的 125% 为上限、对贷款利息征收的15%的信 
贷税，取代了现行的对上限为100万美元的抵押贷款加〖0万美元的家庭 
不动产贷款利息给予的逐项抵扣。 

雇主提供的医疗保险，无论其成本多少，现在都是免税的。这就鼓励 
了人们购买过度的保险。为了保持对雇主向家庭提供基本保险项目的激 
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励，这两个计划都对雇主提供的医疗保险征税，但只对已婚夫妇的保险价值 
超过11 500美元的部分和单身个人的保险价值超过5000美元的部令征税. 

这两个计划都取消了用州和地方的所得悦和财产税支付抵扣联邦税 
的规定。 

问： 关十纵向平等有什么想法？ 

答：这 两个计划实际上并没有改变补偿政府工作的税收负担。由富 
人承担的税负略有增加，但这个群体的生活水平长期中仍会提高，因此这 
两个计划对长期经济增长是有利的。 

资料来源： Answers are excerpts from “ A Golden Opportunityby Edward P . 

La^ear and James M . Polerba f The Wall Street Journal % November 1 , 2005. More informa ¬ 
tion on tht ? tax reform advisory panel can be found at htlp ：// www . laxreformpanel . gov /. 

'. 濟鱗 »^繼:#撕磬:刪 Mi—B 


12.4 结论： 平等与效率之间的权 
衡取舍 


儿乎每…个人都认为平等和效韦是税制的两个敁 e 要的目标。但这 
两个 h 标往往是冲突的.特别是$根据税制的累进性来评价平等时。人 
们对税收政策的分歧往往是由于他们对这畔目标的侧重不同。 

近代税收政策的历史表明，政治领疗人有关平等弓效率的观点如何 
不问。当罗纳德 • M 根1980年当选为总统时，最富的美国人的边际税率是 
50%。利息收入的边际税率是70%。里根认为，这种高税率极大地扭曲了 
1：作和储蓄的经济激励。换句话说，他声称从经济效率来看,这些高税率的 
成本太高昂厂.因此，税制改革是里根政府髙度重视的一项改革:> 1981年， 
电根签署 r 大幅度减税的法律，之后又在1986年再次签署了这类法律。 
1989年当里根离开白宵时，最富有的美闻人适用的边际税率只有28%。 

政治争论之翼左右摇摆。1比尔 • 克林顿在1992年当选总统之后， 
他认为，富人没有缴纳公正的税收份额。换句话说，对富人的低税率违背 
了他关于纵向平等的观点。1993年克林顿总统签字使一项提案成为法 
律，这个提案 把敁富 有的美国人的税率提卨到40%左右。当乔治 • W . 布 
什当选总统后，他义再现了里根的许多思想，作为总统，他部分扭转了克 
林顿的增税政策，把最岛税率降低到35%。在2008年总统竞选期间，共 
和党的约翰 • 麦凯恩主张把布什的减税长期化 ，而民主党的巴拉克•奧 
巴4主张提高最高边际税率。 

只靠经济卞家并不能确定 T •衡效率与平等目标的敁好方法。这个问 
题不仅涉及 经济卞 ，还涉及政治哲学。何经济学家在这场争论中 起着重 
要作用 ：他们 吋以说明在设计税制时社会必须而 临的权衡取舍，并帮助我 
们避免那些牺牲了效率而从平等来看也没有任何好处的政策 o 


266 < 羟济学原珲 


www. Top S age. com 



◎ 美国政府用各种税收筹集收 人„ 联邱政 
府最重要的税是个人所得税和用于社会 
保障的丄薪税。州与地方政府最萌耍的 
税是销俦税和财产税。 
o 税制的效率是指它给纳税人带来的成木。 
除了资源从纳税人向政府的转移,税收还 
有两种成 本：第 •种足•由于税收改变了激 
励、扭曲了资源配置时带来的无谓 损失； 
第二种是遵从税法的管理负担。 
o 税制的平等涉及税收负扣足否公平地4: 
个人之间进行分妃。根据受益原则.人们 


-R.' 

根拟他们从政府得到的收益来纳税是公 
平的 C 根据支付能力原则，人们根据他们 
承受财务负扪的能力来纳税是公平的。 
jif 价税制的平等性时 . 记住从税收 H 宿 
研究屮得出的一条结论是很重要的 ：税收 
负枳的分配与税肀的分配 +是一 回事。 

O 3考虑税法的变动时，决策者经常面临 
效申•与平等之间的权衡取舍。大多数关 
T 税收政策争论的产斗:是 闪为人 们对这 
两个目标的侧1小同。 



关键概念 w 

预算赤字 

stir v 

定额税 

横向乎等 

预算盈余 

受益原则 

比例税 

平均税率 

支付能力原则 

累退税 

边际税字 

纵向平等 

累进税 
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1. 过去的一个世纪以来，政府税收收人的 
增长与经济屮其他部分的增长相比，是 
快还是慢？ 

2. 美国联邦政府收人的两个最重要的来源 
是什么？ 

3. 解释公司利润如何双敢纳税。 

4. 为什么纳税人的税收负担大于政府得到 
的收人？ 


5. 为什么一些经济学家支持对消费征税, 
( ftM 〈是 对收入征税？ 

6. 定额税的边^税率是多少？它与这种税 
的效率有什么关系？ 

7. 举出富有的纳税人敁该比贫穷的纳税人 
多纳税的两种观点。 

8. 什么足横向甲 等的 概念？为什么很难将 
其运用于实践？ 


i . 在出版物或互联网上丧洵 i •年关国联邦 : 政府是否冇预算赤 ' K •或者盈余。在以后 

I 
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262 儿年中决策者期错出现什么怡况？（提 
示： 国会预算办公宰的网站是 hup ：// 
www . rbo . gov Q ) 

2. 本卒:的许多表中的信息取自每年一次的 
《总统 经济报告》。根据你们图书馆或 
网上最近的一期报告回答下列问题，并 
提出一些数字来支持你的答案。（提 
示：政府印刷局的网站是 http :// www . 
gpo . gov 0 ) 

a . 阁 12 - 丨表示政府收人占总收人的 
白_分比在不断提高。这种增长主要 
是由于联邦政府收人的变动，还是州 
与地方政府收人的变动？ 

b . 观察联邦政府 和州弓 地方政府的共 
同收人，总收入的构成一直在如何变 
动？个人所得 税是更 1要了，还是更 
不重要了？社会保障税呢？公 HJ 所 
得税呢？ 

C. 观察联邦政府和州 1 j 地方政府的共 
同支出，转移支付支出和物品与劳务 
购买支出的相对份额一直在如何 
变动？ 

3. 木章说明 r 美国老年人 u 的增长比总人 
口的增长快。具体而言，工人数软增氏 
缓慢， rfii 退休人数增长很快。由于 m 心 
未来的社会保 障问题 ，一 咚闰会议员建 
议“冻结”该计划。 

a . 如采冻结了总支出，每个退休者的利 
益会发生什么变动？每个 r 人的税 
收支付会发生什么变动？（假设每年 
的社会保障税和退休者收人是平 
衡的。） 

b . 如果冻结 r 每个退休者的利益，总支 
出会发生什么变动？每个 I ：人的税 
收支付会发生什么变动？ 

C. 如果冻结了毎个工人的税收支付，总 
支出会发生什么变动？每个退休者 
的收益会发生什么变动？ 
d . 你对 a 、 b 、 c 的回答对决策者面临的 
闲难决策意味着什么？ 
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4. 假设你是美『 I 经济屮的-个锌通人1你 

将收入的4% 支付州所将税卩并将 

劳动收人的15, 3%用于支付联邦工薪 
税（雇主与雇员共同分摊）。你还要按 
表 12*3 支付联邦所得税,，如果你的年 
收人是2万美元，你每年支付的各种税 
是多少？考虑到所有税收.你的平•均税 
率与边际税率是多少？如果你的收入增 
加到4万美元，你的税单和你的平均税 
率与边际税率会发生什么变动？ 

5. 一些州的销售税中不包括食物和衣服这 
类必需品，另•咚州则包括。讨论这种 
扣除的优点。讨论中既耍考虑效率又要 
考虑平等。 

6. 当某个人拥有的一种资产（例如股票） 
歼值时，他有一种“增值"的资本收益。 
如果他出售这种资产，他就把以前增值 
的收益“实现 "了。 按美国的所得税，实 
现广的资本收益要纳税，似“增值"的资 
本收 益小纳 税 3 

a . 解释这种规定如何影响个人行为？ 

b . 一些经济学家认为，降低资本收益的 
税率，特别是暂时性资本收益的税 
率，会增加税收收人。力什么会是这 
样呢？ 

c . 你认为对实现 r 的资本收益征税但 
对增偾的资本收益不征税是一个好 
规则吗？为什么？ 

7. 假设你所在的州把销售税的税率从5% 
提髙到6%。该州税收委员会预期销售 
税收人会增加20%。这个说法衍道理 
吗？解释原因。 

8. <1986年税收改革法案》取消了对消费 
者债务（上要是信用长和汽车贷款）利 
息支付的免税，但保留7对抵押贷款和 
住房贷款利息支付的免税。你认为消费 
者债务和住房权益债务的相对量会发生 
什么变化？ 

9. 把以下各项筹资计划作为受益原则或支 
付能力原则的例 f 进行分类。 
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a . 许多国家公阅的观光者要支付 N 票。 

b . 地方财产税用于支持小卞与初屮 
教育。 

c . 机场信托基金会对出售的每张机票 
收税，并用这些钱来改泞机场和空中 
交通控制系统。 

lo . 任何-个所得税表都体现 r 两种税 

率——平均税韦和边际税宇.。 

a . 平均税率定义为支付的总税收除以 
收人 。 在忐 12 - 7 中的比例税制 
下，赚 5 万美元、 10 万美元和 20 万 
美元的人，其平均税率分別是多少？ 
在累退税制和累进税制下，相应的 
平均税率是多少？ 

b . 边际税率定义为额外收人支付的税 
收除以增加的额外收人。计箅比例 
税制下.收人从 5 万美元增加到 10 
力关元的边际税率。计算收人从10 
万美元增加到20万美元的边际税 
率。 H •算累退税制和累进税制下相 
对应的边际税率。 

c . 描述这三种税制中每一种的平均税 
率与边际税率之间的关系。一般来 
说，某个人在决定是否接受工资比 
目前 r 作略卨一点的工作吋.哪一 
种税串更适用？在判断税制的纵向 
平等时，哪一种税率更适用？ 


11. 用表 12-8 的数据 M 答有关為国税制 

的以下问 

a . 对于每个五等分的群体，计算一个 
普通纳税人缴纳的联邦税 (1 

b . 当一个纳税人从一个群体进入收人 
更高的下一个群体时，计算收人和 
税收的变动。 

c . 用 b 的信息计算$ —个人从一个群 
体进人下 一个 群体时的边际税率。 

d . 对任何一个既定的纳税人，边际税 
率史:高，还是平均税率更高？ 

e . 随若收人增加.平均税率和边际税 
率会发生什么变动？哪一种税率的 
变动更大？ 

12. 以卜 •的每-种支出都是计算联邦个人 

所得税纳税义务时的扣除项1:1 : 

a . 抵押贷款利率 

b . 州与地方税收 

c . 慈善捐赠 

如果通过取消这些扣除扩大所得税税 

基，在所筹集税收收人+变的前提卜. 

税率会 下降。 

对其中每一种扣除，你预期对纳税人行 

为可能的影响是什么？从效率、纵向平 

等和横向平等的角度讨论每种扣除的 

优缺点。你想保留还是取消这岣扣除？ 
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生产成本 
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经济是山成千卜.万个生产你每天享用的物品与劳务的企业 m 成的: 
通用汽车公 nj 牛产汽车，通用电气公司生产电灯，而通用坍坊公司生产早 
餐麦片 u —些企业是大型的，例如这三家公司，它们雇 用成丁 •上万的 X 
人，并有成千上万分 亨企收 利润的 股东： 另一些企业是小哦的，例如本地 
的理发店或杂货店，它们只雇用儿个工人， rMJi 归 ••个 人或一个家庭 
所有。 

在前/ I 章中我们用供给曲线总结 r 企业的生产决策。根据供给定 
理，当一种物品价格上升时，企、 ikm 怠生产并销售电多的这种物品，而认， 
这种反应导致 向心上 方倾斜的供给曲线。在分析许多问题时，供给定 
理是你了解企业行为所需要的 一切。 

在本章和以下各窣中，我们将史详细地考察企业行为。这个主题将 
有利于我们更好地理解市场供给曲线背后的决策。此外.还要向你介绍 
经济学中称为广-举坪今!的这-部分内容产业组织研究企业有关价格 
和数 ft 的决策““遍涘于它们所而临的巿场条件。例如.你所住的镇里 
可能有儿家比萨饼店，似只有一家有线电视公司。这引出了一个关键的 
问 题：企 业的数1如何影响一个市场的价格以及市场结果的效肀呢？产 
业组织领域正足针对 这个问 题的。 

但是，在转向这些问题之前，我们需要讨论生产成木„所有企业，从 
Dd 〖 a 航空公司到当地的熟食店.在它们生产所销售的物品与劳务时都会 
发生成本。 i £ 如我们将在以后各帝中说明的，企业成本是其牛产和定价 
决策的一个关键决定因素 在小亭 •屮，我们将定义一些经济学家用来衡 
量一个企业的成本的变贷，并考察这些变量之间的关系。 

提醒一句： 这个主题可能很枯燥 R 具技术忭。坦率地说，你甚至可能 
认为它令人厌烦。但这些内容为 q 面令人着迷的 ； k 题提供 r 一个极为重 
要的基础。 
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总 收益： 

企业出售其产品所 
得到的货币量。 

总 成本： 

企业用于生产的投 
入品的市场价值。 

利润： 

总收益减去总成 
本。 


A 
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13.1 什么是成本 
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我们从 Caroline 的糕点厂开始讨论成本。这家工厂的所有者 Caroline 
购买面粉、糖、巧克力块和 K 他制作糕点的材料。她还要购买和面机和烤 
箱，并權用操纵这些设备的工人。然后她把生产出来的糕点卖给消费者。 
通过考察 Caroline 在其经营中面临的一些问题，我们就可以得到一些适用 
于经济中所有企业的关于成本的结论。 


13. 1. 1总收益、总成本和利润 

我们从企业的目标开始。为了理解企业所做出的决策，我们必须了解 
它们想做什么。可以想象， Camline 开办她的企业是出于为世界提供糕点的 
利他主义愿钯.或者，也许是出于她对糕点事业的热爱。更加可能的情况 
是, Camiine 开办这家 H 厂是为 f 赚钱。经济学家通常假设,企业的 (fl 标是利 
润最大化，而 R 他们发现，这个假设在大多数情况下都能很好地发挥作用。 

什么是企 业的 利润？企业从销售其产品（糕点）屮得到的货币量称为 
总收益 （total revenue )。 企业为购买投人品（面粉、糖、丁人、烤筘等）所支 
付的货币黾称为 总成本 （total cosl) 。 Caroline 能够保留支付成本之外的任 
何收人。利润 （ profit) 是企业的总收益减去其总成本。 

利润=总收益-总成本 

Caroline 的目标是使其企业的利润尽可能地多。 

为了说明企业如何实现利润最大化.我们必须全面考虑如何衡 M 总收 
益和总成本。总收益 的衡景 较为 简单： 它等于企业生产的产摄乘以出饵这 
些产品的价格。如果 Caroline 生产了 1 万块糕点，并以每块 2 美元的价格出 
俜，那么，总收益就是2万美元。与此相比，企业总成本的衡》就较为微妙 

13. 1.2 作为机会成本的成本 


当我们衡景 Caroline 的糕点厂或任何一个其他企业的成本时， id 住第 
1蒙的 f 印 f 之一是很電要 的：某 种东西的成木是你为了得到 
它所放 ieli 乙-下，一种东西的，幸年个是指为了得到那种东 
西所必须放弃的所有东西。当经济学家“‘羞+企业的生产成本的时 
候，它们包括该企业生产其物品与劳务的所有机会成本。 

一些企业牛产的机会成本是显而易见的，而另一些企业牛产的机会 
成本则小那么明紐。当 Caroline 花了 1 000美元买面粉时，这1 000美兀是 
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—种机会成本，因为 Caroline +能再用这1000美元去尖其他东西 a 同样， 
当 Caroline 雇用生产糕点的工人时，她支付的1：资也是企业成本的一部分。 
由于这些机会成本要求企业付出-些货币，它们被称为显 性成本 （exphcit 
costs )„ 与此相反，企业的一些机会成 本+需 要有现金支付，这种成本被称 
为隐性成本 （implicit costs )。 设想 Caroline 精通电脑，作为程序员每工作一 
小时可以赚100美元。对于 Caroline 在糕点厂工作的每一个小时.她都放弃 
了 100美元的收人，而这种放弃的收人也是她的成本的一部分。 Caroline 经 
营的总成本是显性成本和隐性成本之和。 

显性成本与隐性成本之间的区别强调了经济学家与会 ij •师在分析经营 
活动时的重要区别。经济学家关注于研究企业如何做出生产和定价决策。由 
f 这些决策既考虑了 砥性成 本乂考虑了隐性成本.因此，经济学家在衡 M 企业 
的成本时就包括 r 这两种成本。1此相反，会计师的工作是 ki 录流人企业 
和流出企业的货币:》因此,他们衡 M 显性成本，但往往忽略隐性成本。 

在 Caroline 糕点厂的例子中，很容 易衣出 经济学家和会计师之间的差 
别 。气 Caroline 放弃了作为电脑程序员可以赚钱的机会时，她的会计师并 
没有把这一点作为她糕点经营的成本。因为企业并没有为这种成本支付 
货币，它绝不会出现在会计师的财务报表上。但是，一个经济学家将把放 
弃的收人作为成本，因为它会影响 Caroline 在其糕点经营中做出的决策。 
例如，如果 Caroline 作为电脑程序员的工资从每小时100美元增加到500 
美元，她就会认为经背糕点生意成本太高了，并选择关闭工厂，以便成为 
一个全职的电脑程序员。 

13. 1.3 作 为一种 机会成本的资本成本 

儿乎每•个企业都有一项重要的隐性成本，那就是 d 经投资于企 、 Ik 
的金融资本的机会成本。例如，假定 Caroline 用她储蓄的30万美元从前 
-个所有者邱里买下 T 糕点厂。如果 Caroline 把她的这笔钱存人利率为 
5%的储蓄账户，那么她每年将赚到 1.5 万美元。因此，为了拥有自 d 的 
糕点厂， Caroline 放弃了每年 1.5 万美元的利息收人。这放弃的 1.5 万美 
元是 Caroline 的企业的隐性机会成本之一。 

正如我们已经注意到的，经济学家和会计师以不同的力 ■式来 看待成 
本，在他们对资本成本的处理 fc ， 这一点尤其 IH 确。 一个经济学家把 
Caroline 放弃的甸年 1.5 万美元的利息收人作为她企业的一种成本，尽管 
这是一种隐性成本。但是， Caroline 的会计师并不把这 1.5 万美元列人成 
本，因为并没有货币流出企业去支付这种成本。 

为了进一步揭示经济学家和会计师之间的差别，我们将 I :例略作改 
动。假设现在 Caroline 并没有购买工厂的全部 30 万美元，而只是有自己 
储蓄的 10 万美元，并以 5% 的利率从银打•借， 20 万美元。 Caroline 的会 
计师只衡量显性成本，将把每年为银行贷款支付的1万芙元利息作为成 
本，因为这是从企业流出的货币辑。与此相反，根据经济学家的看法，拥 
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显性 成本： 

需要企业支出货币 
的投入成本。 

隐性 成本： 

不脔要企业支出货 
币的投入成本。 
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有企业的机会成本仍然是】 .5 万美元 a 机会成今等 f 支付银行贷款的利 
息（显性成本1万美元）加放弃的储蒿利息（喼件成本5000美元） 


经济 利润： 

总收益减总成本， 
包括显性成本与隐 
性成本。 

会计 利润： 

总收益减总显性 
成本。 


在分析企亚时.经济学 
家衡*所有机会成本. 
而会计师只衡 aa 性成 
本。因此，经济利润小 

于会计利润。 


13.1.4 经济利润与会计利润 

现在我们再回到企业的 tl 标： 利润。由于经济学家和会计师用不同 
的方法衡最成本，他们也用不同的方法衡 a 利润。经济学家衡黾企业的 
经济利润 （economic profit ), 即企业的总收益减去牛产所销俜物品与劳务 
的总机会成本（显性的弓隐性的）。会计师衡量企业的会 计利润 （ account ¬ 
ing profit ) ，即企业的总收益仅仅减去企业的显性成本。 

图 13-1 总结了这种差别,，要注意的是，由于会计师忽略了隐性成 
本，所以，会计利润通常大于经济利润。从经济学家的角度看.要使企业 
有利吋图，总收益必须弥补全部机会成本，包括显件成本与隐性成本。 

囹1经济学家与会计师 


经济学家如何看企业 


会计师如何看企业 


收益乂 


f 

i 

经济利润 


会计利润 

\ 

隐性成本 






* 总机会成本 




馱性成本 



U 性成本 


< 


J 



J 


收益 


经济利润是一个重要的概念，因为它是企业供给物品与劳务的动机。 
iT •:如我们将要说明的，获得正经济利润的企业将继续经营。它弥补了所 
有机会成本，并留下一些收益作为对企业所有者的报酬。’当一个企业有 
经济亏损（即经济利润为负）时，企业所有者就没有足够的收入来弥补其 
所有生产成本。除非条件改变，否则企业所有者最终将关闭企业，并退出 
该行业。为了了解企业决策，我们需要紧盯绎济利润。 


即问即答 农民 McDonald 讲授班卓琴课每小时赚取20美元。有一天他 
在自己的农场用10个小时种了价值100美元的种子。他引起的机会成本 
是多少？他的会计师衡量的成本是多少？如果这些种子收获了价值200美 
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元的农作物，那么 McDonald 赚到了多少会计利润？他嫌到经济利润了吗？ 




13.2 生产与成本 


叫企业购买投人生产它们计划出售的物品与劳务时，就引起 r 成本。 
在这一节，我们考察企业生产过程1其总成本之间的这种联系。我们再 
次考虑 Caroline 的糕点厂。 

在以下的分析中，我们做出/•一个重要的简单化假设 ：假设 Caroline 
丄厂的规模是固定的，而 H ., Caroline 只能通过改变工人数 fi 来改变生产 
的糕点 a 。 在短期中，这种分析是现实的，但在长期中并不现实。这就是 
说， Caroline 不能在一夜之间建立一个更大的工厂，但她在一两年内可以 
这样做。 W 此，这种分析描述了 Caroline 短期中面临的生产决策。我们在 
本章后面将史充分地考察成本和时间框架之间的关系。 


13.2.1 生产函数 


表13 - 1表示 Caroline 的工厂每小时生产的糕点 ft 如何取决于 T 人 
的数 ilU 如你在前两栏看到的，如果工厂屮没有工人 . Caroline 生产不 
出 糕点； 当有1个1:人时，她生产50块 糕点； 当有2个工人时，她生产90 
块糕点，等等。图13 -2( a 〉 幅是根据这两栏数字幽出的图形 3 横轴是丄 
人的数 M , 纵轴是所生产的糕点的数葡。投人 M (工人）与产 S (糕点）之 
间的这种关系被称为 生产函数 （production function ) 。 


mm 生产函数与总 成本： Caroline 的糕点厂 


工人 

数 M 

产量（每小 
时生产的 
糕点量） 

劳动的 

边际 

产規 

工厂的 
成本 
(美元） 

工人的 
成本 
(美元） 

投人总成本 
(工厂成本+工人 
成本 ）（ 美元） 

0 

0 

50 

30 

0 

30 

1 

50 

40 

30 

10 

40 

1 

2 

90 

30 

30 

20 

50 

! 3 

120 

20 

30 

30 

60 

| 

! 4 

1 

140 

10 

30 

40 

70 

5 

i 

k 

150 

5 

30 

50 

80 

i _ L. 

155 

30 

60 

90 


生产 函数： 

用子生产一种物品 
的投 入董与 该物品 
产罱之间的关系。 
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(■)_ 中的生产病数衣 
示所插用的 I ：人数 a 和 
产》之间的关系 t 这里 
雇用的工人数坫（描袖） 
取自表 13-1 第一栏，生 
产 M (纵轴1取自表 
13-1 第二栏. X 
人数 tt 增加.生产函数 
变得平坦，这反映 r 边 
际产 t 递滅 ■: ( b ) 幅中 
总成本曲线表示产 fi 与 
生产总成本之间的关 
系。这串 .产铋 （横轴 >取 
ftA 13-1 第二栏.总 
成本（纵轴）取 fl 第六 
栏。由亍边际产 tt 递 
«.随若产驻增加.总成 
本曲线变得越来越 
陡峭 1 



( a ) 丰产函数 

总成本 
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第 1 竞的琴平 学十 冬渾亭冬-••是，理性人考虑边际最= lE 如我们将 
在以后儿彦中佘 jy 心，•这 •个思•想是 •理解企业决定墙用多少工人和4/产多 
少产》的关键。作为理解这些决策的一步，该表的第三栏给出 r 一个丄 
人的边际产最。牛产过程中任何一种投入的 边际产量 （ marginal product ) 
是增加一中•位投人所引起的产驗增加。当 t 人数最从丨个增加到2个 
时，禚点产髮从50块增加到90块， W 此，第二个工人的边际产母是40块 
糕点。 ffrm , 3工人数1从2个增加到3个时，糕点产置从90块增加到 
120块， W 此，第三个工人的边际产读是30块糕点。在表中，边际产 t 标 
在两行的中间， W 为它代表当丁-人数璜从-•个水平增加到另一个水平时 
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边际 产量： 

增加-笔位投入所 
引起的产里增力 Co 


产软的变动。 

要汴意的是.随着 r 人数劻的增加，工人的边际产_减少。第二个工 
人的边际产贵是 40 块糕点，第三个工人的边际产鼠是 30 块糕点，而第叫 
个丄人 的边际产看是20块糕点。这个特征被称为边际产最递减 （ dimini ¬ 
shing marginal product ) «开始当只雇用少数 X 人时，他们更容易使用到 
Camline 生产乍间的设备。随着工人数 i ： 增加，增加的1：人与別人儿 M 使 
用设铬，而且在较为拥挤的条件下工作 u MU , 乍间非常拥挤，以至于 I . 
人开始相互妨碍 j 因此，当埚用的工人越来越多时.铒个增加的丁.人刈牛 
产糕点的贞献就越来越小了。 

边际产量递减也反映在阁〗3 -2 中。牛.产闲数的斜率（“向1：唐比向 
前量”）告诉我们，在每增加一个炎动投人（“向前量”）时, Caroline 糕点产 
员的变动 （“M LkT )。 这就是说.十产闲数的斜率衡 t •个工人的边际产 
量。随宥 r 人数吶的增加， I :人的边^产量减少了.生产函数变得越来越 
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边际产量 递减： 

种 投入的边如、产 
i 随苒投入 虽熠加 
斤减少的特征。 


平坦。 


13.2.2 从生产函数到总成本曲线 

表〖3-1的最0 三 栏表示 Caroline 生产糕点的成本 3 在这个例子中， 
Caroline 1：厂的成本是每小时30美元，工人的成本是毎小时10美元。如 
果她雇用•个 J ： 人，她的总成本是每小时40 美元； 如果她雇 m 两个 x 人, 
她的总成本娃毎小时50美元，以此类推。这个表用这种倍息表示 
Caroline 雇州的工人数量如何与她生产的糕点璜和她的总牛产成本相关。 

在以 F 儿祆中我们的目的是研究企业的生产和定价决策。对于这个 
H 的来说，衣13 - I 屮最£要的关系是产堉（第二朽）和总成本（第六柃） 
之间的关系。图13 -2( b ) 幅以横轴表示产 M , 纵轴表示总成本，根据这 

两栏数据画出了图形。这个图被称为专、年牛 Ifl 學， 

现在比较图13 -2( b ) 幅中的总成'本'曲'线与图13 -2( a ) 幅中的牛产 
函数。这两条曲线 是同- 枚硬币的正反两面。随着产驮的增加，总成本 
曲线越来越陡峭，而随着产量的增加，生产闲数却越来越平坦。两条曲线 
斜申的变化是由 P 冏一个原因。生产的糕点多，意味苍 Caroline 的车间挤 
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满 r 工人。由于车间拥挤.每增加一个工人增加的产 m 并+多，这反映 r 
边际产發递减。因此，生产函数是比较平坦的 I 但现在将这个逻辑倒过 
来看： 当车问拥挤时，多生产一块糕点要求增加史多 t 人，从向使成本增 
加。因此，当产蛩卨时，总成本曲线是较为陡峭的 3 

即问即答 如果农民 J < me 8 没有在自己的土地上播种，他就得不到收 
成。如果他种1袋种子，将得到3蒲式耳 小麦； 如果他种2袋种子，将得 
到5蒲式耳 小麦； 如果他种3袋种子，将得到6蒲式耳小麦。一袋种子的 
成本是100美元，而且种子是他唯一的成本。利用这些数据画出该农民 
的生产函数和总成本曲线。解释它们的形状。 


13.3 成本的各种衡量指标 


我们对 Caroline 的糕点厂的分析说明 f 企I的总成本如何反映它的生 
产函数。从企业总成本的数据中，我们吋以得出几种相关的成本衡最指钿, 
当我们在以后几葶屮分析生产和定价决策时,这些成本衡量指标将被证明 
是很有用的。为了说明如何得出这些相关的衡最指标，我们考虑表 13-2 

中的例子。这个表提供了 Caroline 的邻居- Conrad 的咖啡店的成本 

数据。 


成本的各种衡置 指标： Conrad 的咖啡店 


咖啡 

的数量 

(杯/每小时） 

总成本 
(美 元〉 

固定 
成本 
(美元） 

可变 
成本 
(美元） 

平均固 
定成本 
(美元） 

平均 SJ 
变成本 
(美 元〉 

平均 
总成本 
(美元） 

边际 
成本 
(关 元〉 

0 

3.00 

3.00 

0.00 

一 

一 


0.30 

1 

3.30 

3.00 

0.30 

3.00 

0.30 

3.30 

0.50 

2 

3. 80 

3.00 

0.80 

1.50 

0.40 

1.90 

0.70 

3 

4.50 

3.00 

1.50 

1.00 

0.50 

1.50 

0.90 

1. 10 

1.30 

4 

5.40 

3.00 

2.40 

0.75 

0.60 

1.35 

5 

6.50 

3.00 

3.50 

0.60 

0.70 

1.30 

6 

7.80 

3.00 

4.80 

0.50 

0.80 

1.30 

1.50 

7 

9.30 

3.00 

6.30 

0.43 

0.90 

.1.33 

1. 70 

8 

11.00 

3.00 

8.00 

0.38 

1.00 

1.38 

1.90 

9 

12.90 

3.00 

9.90 

0.33 

1. 10 

1.43 

2. 10 

L io — 

15.00 

3.00 

12.00 

0.30 

1.20 

1.50 


表的第一栏表示 Conrad 可以生产的咖啡杯数，每小时从0杯到10杯 
+等。第二栏表示 Conrad 生产咖啡的总成本。图13 - 3据此_出 jf Con¬ 
rad 的总成本曲线。咖啡的数 fi (根据第一栏）用横轴表示，而总成本（根 
据第二栏）用纵轴表示。 Conrad 的总成本曲线的形状与 Caroline 的总成 
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本曲线的形状相似。特别是随着产蛩增加，它变得较为陡峭.（正如我们 
所讨论过的〉这反映了边际产贵递减。 

图: Conrad 的咖啡店的总成本曲线 



13 . 3.1 固定成本与可变成本 

Conrad 的总成本可以分为两类。•些成本不随着产量的变动 [ ft 变 
动，称为固定成本 （fixed costs )。 固定成本是即使企业根本不生产也要发 
生的成本。 Conrad 的闶定成本包括她所要支付的任何租金，因为无论 
Conrad 生产多少咖啡，这种成本都是相同的。同样，如果 Conrad 需要雇用 
支付 T 资的全职店员，无论生产多少咖啡，店员的薪水也是固定成本。 
表 13-2 的第三栏表示 Conrad 的固定成本，在这个例子中是每小时3 
美元。 

企业的 -- 些成本随着企业产駄的变动而变动 ，称为 可变成本（ variable 
costs )。 Conrad 的可变成本包括咖啡豆、牛奶、糖和纸杯的 成本： Conrad 制 
造的咖啡越多，他需要买的这些东西就越多。同样，如果 Conrad 必须多雇 
3：人以便多生产咖啡，那么，这些工人的薪水也是可变成本。表的第四栏 
表示 Conrad 的可变 成本。如果他+生产，可变成本 是零； 如果生产】杯咖 
啡，可变成本是 0.3 关元； 如果生产2杯咖啡，可变成本是 0.8 美元； 以此 
类推。 
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这甲的产 《 数据（用横 
袖 衷示） 取自表13 -2 
第一柃 ，总成本数据 {用 
纵轴表示）取 G 第 二栏。 
正如在用 13-2 中 一样， 
由 f 边际产 fi 递减，随 
者产 U 增加.总成本曲 
线变得越来越陡峭 ： 


固定成本： 

不随#产量变动而 
变动的成本。 


可变 成本： 

随着产*变动而变 
动的成本。 
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平均总 成本： 

总成本除以产皇。 

平均固定 成本： 

固定成本除以产置。 

平均可变 成本： 

可变成本除以产 II 。 

边际 成本： 

额外一¥位产1所 
引起的总成本的 
增加。 
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企业总成本是固定成本与可变成本之和。 絲13 -2 中，第二栏屮 
的总成本等于第三栏的固定成本加第四栏 的耐变 成本。 1 \ 

13.3.2 平均成本与边际成本 

作为企业所有者， Conrad 必须决定生产多少。这种决策的关键在于 
他的成本如何随着产最水平的变动而变动。在做出这种决策时， Crnimd 要 
问他的生产主管 K 面两个关于生产咖啡成本的 问题： 

• 生产普通的一杯咖啡要多少成本？ 

• 多生产一杯咖啡要多少成本？ 

里然乍一看这两个问题似乎有相同的答案， m 其丈不然。这两个答 
案对于了解企业如何做出生产决策十分重要。 

为了算出牛产普通一单位的成本，我们用企业的成本除以产 g 二例 
如，如果企业每小时生产2杯咖啡，它的总成木是 3.8 美元，则普通一杯 
的成本是 3.8 关元 /2 ,BP 1.9 美元。总成本除以产鼠称为平均总成本 
(average total cost )。 由于总成本就是固定成本与吋变成本之和，所以平 
均总成本可以表示为平均固定成本与平均可变成本之和。平均固定成本 
(average fixed cost ) 是固定成本除以产 M ， 平均可变成本 （average variable 
cost ) 是可变成本除以产 ft 。 

虽然平均总成本告诉了我们普通-单位的成本，但它没有告诉我们 
当企业改变其生产水平时总成本将如何变动。表13 -2 的扱后一栏表示 
3企业增加•单位产頊时总成本的增加1。这个量称为边际成本 （ nrnr - 
ginal cost )。 例如，如果 Comatl 的产歐从2杯增加到3杯，总成本从 3. 8美 
元增加到 4. 5美元，这样，第三杯咖啡的边际成本是 4.5 美元 -3.8 美元， 
即 0.7 美元。在表中，边际成本标在两行的中间，因为它代表随着产虽从 
一个水平增加到另一个水平总成本的变动。 

用数学来表示这些定义可能有助于 理解： 

平均总成本=总成本/产量 
ATC = TC/Q 

以及 

边际成本=总成本变动软/产敏变动景 
MC = ATC/AQ 

在这里， A 即希腊字母 cleha , 代表变 ■ 的变动。这些公式表示如何从 
总成本中得出平均成本和边际成本。 * 

料$ ㈣ ,. f ». f ».牛 .。 

士 •了 乎年七攀弓»參译 +幸命 。. ik 鉍$^将4+ i + i 

七各地 •说明 •的 A 士^ 一“时，像 Conrad 这样的企业管理 
者需要记住平均总成本和边际成本的概念。 
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13.3.3 成本曲线及其形状 
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正如在酣儿章中我们在分析市场行为时发现供求图很有用一样，当 
分析企业行为时，我们将发现平均成本与边际成本图也是很有用的。阁 
13-4 用表 13-2 中的数据画出了 Conrad 的成本曲线。横轴代表企业产 
量，纵轴代表边际成本和平均成本。图形显示四条曲线 ：平均 总成本 
( ATC ) 、平均固定成本 （4 FO 、平均可变成本以及边际成本 （ AfC )。 

图屮所示的 Conrad 的咖啡店的成本曲线与经济中许多企业的成本 
曲线有一些相同的特征。我们要特别考察其中三个 特征： 边际成本曲线 277 

的形状、平均总成本曲线的形状以及边际成本与平均总成本之间的关系。 


i Conrad 的平均成本曲线和边际成本曲线 



(毎小时的咖啡 杯数〉 


这个®表不 Conrad 的 H 
啡坫的 f •均总成本 
MTTh f 均固定成本 
(# C )、 f 均可变成本 
{ AVC ) 和边际成本 
( WC ). 所有这*曲线 
部是用表〖3 -2 中的数 
据两出的。这些成本曲 
线衣现出许多企业的成 
本曲线都具有的 三个特 
征:（1)边际成本随者产 
踱增加而上升; (2) f 均 
总成车曲线是 U 形的： 
(3) 边际成本曲线与平 
均总成本曲线在平均总 
成本的最低点相交 C 


递增的边际成本 Ctmrad 的边际成本随着产§增加而上升^这反映 
了边际 产敏递 减的性质<，当 Conrad 生产少 M 咖啡时，他的工人少，许多设 
备没冇得到利用。由 f 他可以轻而易举地把这些闲置的资源投人使用， 
额外增 加一个 r 人的边际产#很大.而 a 额外增加一杯咖啡的边际成本 
很小。与此相反，当 Conrad 生产大 M 咖啡时，他的车间挤满 J * 丁.人，而且 
大部分设备得到充分利用。 Conrad 只有增加工人才能生产更多的咖啡， 
但新工人不得+在拥挤的条件 F 丄作，向且可能不得不等待使用设备。 
因此，当产 Sd •经相 当髙时，额外增加一个工人的边际产景很小，而 H , 额 
外增加一杯咖啡的边际成本很人。 
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有效 规横： 

使平均总成本最小 
的 产觜。 


u 形平均总成本 Conrad 的平均总成本曲线是 U 形的，如图〗3二4 
所示。为 r 理解为什么是这样，要 i 己住平均总成本诘平均固定成本与平 
均可变成本的和„平均固定成本总是随 着产量 的增加而卞降，因为固定 
成本被分摊到史多单位的产品上。由于边际产鐘递减，平均 0 J 变成本一 
般随着产量增加而增加。 

平均总成木曲线反映了平均固定成本曲线和平均可变成本曲线的形 
状。在产看水平极低时.例如每小时生产1杯或2杯时，平均总成本很 
高，尽管平均可变成本低，但由于固定成本只分摊到少数几宇.位产品上， 
所以平均间定成本高。 随畚产 鼠增加，固定成本分摊在越来越多的产品 
上。平均固定成本下降，开始下降得很快，以后越来越慢^结果，平均总 
成本也 r 降，直至企业产展达到每小时5杯咖啡为止，这时平均总成本下 
降到每杯 1.3 美元 D 何是，当企业每小时的产 M 超过6杯时.平均可变成 
本的增加开始起决定性作用，从 Ifti 甲均总成本开始 t 升。平均固定成本 
与平均可变成本之间的拉锯战使平均总成本曲线呈现为 u 形。 

V 形曲线的底端对应若使平均总成本最小的产 M 。 这种产 M 有时被 
称为企业的有效规模 （efficiem scale )。 对 Conrad 来说，有效规模是每小 
时5杯或6杯咖啡„如果他的产呒大于或小于这一数 S , 他的平均总成 
木就增加到 1.3 美元的 M 低值以上。在产爾水平低 P 这一数谩时 ，甲均 
总成本尚于 1.3 美元，因为固定成本分摊在少数产 品上。 在产 K 水平高 
于这一数软时，平均总成本高于 1.3 美元，因为投人品的边际产贵大大递 
减 r 。 在这一有效规模上，这两种力 童的平 衡使平均总成木达到 JS 低。 


边际成本和平均总成本之间的关系 如果你看阁 13 -4( 或者回头 
看表 I 3 _ 2) ，你将发现乍一看会令人惊讶的东西。 g 甲半午个〒于 

+ _ 命 。 Conrad .成.本.曲•线•的 ii 冬▲由•于•该•例 ♦中’ 所•用 •的“ 士蠢 +- 
泠 4 A 老合: 它对所有企业曲言都是止确的。 

为 r 说明其原因，考虑一个类比。平均总成本就像你的累积平均绩 
点.边际成本就像你 K - 门课将获得的成绩 3 如果你下-门课的成绩小 
于你的平均绩点，你的平均绩点就 下降； 如果你下一门课的成绩髙于你的 
平均绩点，你的平均绩点就上升。平均成本与边际成本的数学关系和平 
均成绩与边际成绩的数学关系完全相 N 。 

平均总成本和边际成本之间的这种关系有 一个® 要的 推论： 

辱率牛申琴作字 f 弯琴尽 f 參。为什么？在产敏水伞彳•艮佘 
日_才,_边_际成本低’十¥均_总’成^.螽此牟4么砬本 卜降。 但在这两条曲线相 
交以后，边际成本增加到平均总成本之上。由于我们已经讨论过的原内， 
在这种产驮水平时，平均总成本必然开始上升。因此，这个交点是平均总 
成本的 M 低点。正如你将在下一豪中石•到的，这个 M 低平均总成本在对 
竞争企业的分析屮起符关键作用。 
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13.3.4 典型的成本曲线 



到现在为止，在我们所考察的例了•中，企收表现出边际产敏递减，因 
此，在所有产 M 水平•时边际成本增加。这个简单化的假设是有用的.因为它 
可以使我们的注意力集中在成本曲线的关键特征上，而这些特征在分析企 
业行为时是很有用的。但是，实际中的企业情况通常要比这复杂一些。在 
许多企业中，并+是在雇用了第一个 r 人后边际产 M 就立即开始递减。根 
据生产过程,第二个或第三个工人的边际产最可能高于第一个，因为一个 r . 
人团队可以进行分工，并比一个工人工作更有效率。具有这种生产模式的 
企业在发生边际产量递减之前，会经历一段时期的边际产量递增。 

1^1 13-5 表示这种企、 Ik 的成本曲线，包括平均总成本 （/ ire ) 、平均固 
定成本 MFC ’）、 平均吋变成本 （4 KC ) 和边际成本 （ A / C ) 曲线。在产量水平 
较低时，企业经历了边际产 M 递增，而边际成本曲线下降。最后，企业开 
始经历边际产 蛩递减 ，而边际成本曲线开始 L 升。边际产量的先递增与 
后递减的结合也使平均可变成本曲线呈现为 U 形。 


图13 -5 —个典型企业的成本曲线 



许多企业在边际产 ttil 
«以前经历了边坏产里 
递增，因此，它们的成 
本曲线的形状与本 ffl 中 
类似》要注意的是.边 
际成本和平均变成本 
在上升之前有一段时间 
的 Ft 


尽管图中所承的这些曲线与我们以前的例子有所不同，但它们也有 
三个应该记住的最重要的共同的 特征： 

• 随养产量增加，边际成本最终要上升。 

• 平均总成本曲线是 U 形的。 

• 边际成本曲线与平均总成本曲线在平均总成本曲线的敁低点 
相交。 
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由 十在长 期屮岡定成冬 
Jinl 变的.所以 te 期 f 
均总成丰曲线不同于长 
朗 f 均总成本曲线 - 
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即问即答 • 假设本田公司生产4辆汽车的总成本是 22. 5,万裘元，而 
生产5辆汽车的总成本是25万美元。那么，生产5辆汽车的孚均总成本 
是多少？第五辆汽车的边际成本是多少？ • 画出一个典型企业的边际成 
本曲线和平均总成本曲线.并解释这两条曲线为什么会在它们相交处相交„ 


13. 4短期成本与长期成本 


在木章前曲，我们提到了企业的成本取决于所考察的时间框架。现 
在.我们来更确切地考察为什么会是这样。 

13.4.1 短期与长期平均总成本之间的关系 

对汴多企业来说，总成本在固定成 本和吋 变成本之间的划分取决于 
时间枳架。例如，考虑一个汽午公司.比如福特汽车公司。在只有几个月 
的时期内，福特公司不能调整汽车工厂的 数里与 规模。它生产更多汽车 
的唯一方法是，在 d 有的工厂中雇用更多工人。因此，这些 工厂的 成本在 
短朗屮是固定成本0与此相反，在儿年的时朗中，福特公司可以扩大其丄 
厂规模，建、 7. 新工厂或关闭旧工厂。因此，其工厂的成本在长期中是可变 
成本 o 

山于许多决策在短期中是固定的，何在长期中是可变的，所以，企业 
的1<:朗成本曲线不同于 艽短 期成本曲线。图 13-6 即为〜个例子。这个 

短期与长期的平均总成本曲线 
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阁中有三条短期平均总成本曲线-个小型工厂、一个中铟|:厂 

个大型工厂。图中还给出了长期平均总成本曲线。当企业沿着这长期 
曲线移动时，它根据产铤调整 r 厂的规模。 



这个阁表明了短期成本与长期成本如何相关。长期平均总成本曲线 
是比短期 平均总 成本曲线平坦得多的 u 形曲线。此外，所冇短期成本曲 
线都在长期成本曲线1：或以上。之所以会出现这些特点，是因为企业在 
长期中有更大的灵活性。从本质 l 说，在 K 期中，企业可以选择自己想要 
的短期成本曲线。但在短期中，它不得不用它过 i ： •选抒的那一条短期成 
本曲线。 


该图是表示在不同时间框架中产鼠变动如何改变成本的-个例子。 
当福特公司想把每天的产量从1 000辆汽车增加到1 200辆时，在短期中 
除 r 在现有的屮等规模 I ：厂中多雇工人之外别无选择。由于边际产量递 
减，每辆汽车的平均总成本从10 000美元增加到12000美元。但是，在长 
期中，福特公司可以扩大丄 I 和劳动力的规模，从而使平均总成本又回到 
10000美元的水平上。 

对一个企业来说，进人长期需要多长时间呢？对于不同的企业来说， 
答案是不 N 的。对一个大型制造企业，例如汽车公司来说，建一个更大的 
工厂可能需要一年或更长时间^与此相比，一个经营咖啡店的人可以在 
几小时之内再买-台咖啡机。 W 此，关于企业调整其生产设备需要多长 
时间.并没有唯一的答案。 


13.4.2 规模经济与规模不经济 


长期平均总成本曲线的形状传递 r 艾矛•个企业牛产一种物品的生 
产过程的重要信总。具体而言，它告诉了我们成本如何随衣-个企业的 
经背规模——即大小——而变动。当长期平均总成本随着产 M 增加而减 
少时，可以说存在规模经济 （ecmumiies of scale ) 0 当长期平均总成本随肴 
产最增加而增加时， D 『 以说存在规模不经济 （diseconomies of scale 〉。当长 
期平均总成本不随产 t 变动而变动时，可以说存在规樓收益不变 （ con ¬ 
stant returns to scale ) 0 在这个例子中，福特公司在产骨水平低时有规模经 
济，产贵处于中等水平时规模收益不变，在产量水平高时有规模不经济 c 
什么会引起规模经济或规模不经济呢？规模经济的产生是因为较萵 
的产欺水平允许在工人中实现 f 华半，而专业化可以使工人更精通某一 
项工作。例如，如果福特公司庙用*7^量 T - 人并生产人量汽车，它就可以 
用现代化生产作业来降低成本,，规模不经济的产生是由于任何一个大型 
组织中固有的吵巧 ㊉ 寧。福特公司生产的汽车 a 越多，管理团队就变得 
越庞大，管理者低 k 本方面的效宇就越低。 

这种分析表明 r 长期平•均总成本曲线通常 呈现为 u 形的原因。在生 
产水平低时，企业从扩大规模屮获益是因为它可以利用更高程度的专业 

第荦 


规模 经济： 

长期平均总成本随 
产虽增加而减少的 
特性。 

规模不 经济： 

长期平均总成本随 
产量增加而增加的 
特性。 


规模收益 不变： 

长期平均总成本在 
产里 变动时保持不 
变的特性。 
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化。同时，协调问题并不尖锐。与此相比.在 A 产水平高时，专业化的好 
处已经实现 r ， 而随着企业规模越来越大，协调问题也变得越來越严重。 / 

因此，长期平均总成本曲线在生产水平低时下降足 由于 （ r •业化程度提尚 
r , 而在牛.产水平岛时 h 升是因为协调问题增加 r 。 


即问即答 如果波音公司每个月生产9架喷气式客机.它的长期总成 
本是每月900万美元。如果每月生产10架客机，它的长期总成本是950 
万美元。那么，波音公司表现出的是规模经济还是规模不经济？ 

参考资料 
针厂的经验 

"样样通，样样反。"这句人所共知的俗语解释了为什么企业有时会经 
历规模经济。一个努力去做每一件事的人通常以什么也做不好而告终。 
如果一个企业想使自己工人的生产率尽可能地高，通常最好是让他们每 
-个人都从事自己所精通的有限工作。但只有在一个企业雇用了大置工 
人并生产大屋产品时，这才是可能的。 

亚当 • 斯密在其名著 〈国民 财富的性质和原因的 研究〉 中，描述了他 
参观一个针厂的情况。斯密所看到的工人之间的专业化及其引致的规模 
经济给他留下了深刻的印象。他 写道： 

一个人抽铁另一个人拉直，第三个人截断，第四个人削尖，第 
五个人磨光顶端以便安装 圆头；做囬头 要求有两三道不同的 工序； 装 
圓头是一项专门的 业务； 把针涂白是另 一项； 甚至将针装进纸盒中也 
是一门手艺。 

斯密说，由于这种专业化，针厂每个工人每天生产几千枚针。他得出 
的结论是，如果工人选择独立工作，而不是作为一个团队来工作/那他们 
肯定不能每人每天制造出20枚针，或许连1枚也造不出来"。换句话说， 
由于专业化，大针厂可以比小针厂实现更高的人均产董和每枚针更低的 
平均成本。 

斯密在针厂中观察到的专业化在现代经济中普遍存在。例如，如果 
你想盖一栋房子，你可以试图自己去完成所有工作。但大多数人找建筑 
商，建筑商又雇用木工、水暖工、电工、油漆工和许多其他类型的工人。这 
些工人专门从事某种工作，而且，这使他们比作为通用型工人时做得更 
好。实际上，运用专业化实现规模经济是现代社会之所以这样繁荣的一 
个原因。 
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13.5 结论 


op)ag€ 


本章旨在提出-些我们可用于研究企业如何做出生产与定价决策的 
丁.具。现在你应该懂得经济学家所用的这个术语的含义以及成本如 
何随荇企业生产的产《：而变动。为了加的记忆，表 13-3 总结了我 
们曾见过的一些定义 u 


:， i 成本的诸多类型的总结 


I ^ w 

定义 

数学表述 

i 显性成本 

要求企业支出货币的成本 


隐性成本 

不要求企业支出货币的成木 


1阂定成本 

不随产设变动而变动的成本 

FC 

I 吋变成本 

随产量变动而变动的成本 

VC 

总成本 

企业在生产中使川的所有投人的市 

TC = FC + VC 

! 

场价值 


平均固定成本 

固定成本除以产》 

AFC = FC/Q 

I 甲均可 变成本 

可变成本除以产童 

AVC = VC/Q J 

平均总成本 

总成本除以产童 

ATC = TC/Q 

边际成本 

多生产一单位产品引起的总成本增加留 

A/C = Arc / A ^ 


就其本身而言，某个企业的成本曲线并没有告诉我们该企业将做出 
什么决策。但是，正如我们将在下一章开始看到的，它们是这种决策的一 
个®要组成部分。 


内容提要 

◎ 企业的 S 标是利润最大化，利润等于总 
收益减总成本。 

O 分析企业的行为时，重要的是要包括生 
产的所有机会成本。一些机会成本是显 
性的，例如，企业支付给工人的工资：另 
-些则是隐性的，例如，企业所有者在其 
企业工作而不去找其他工作所放弃的 
工资。 

◎ 企业的成本反映其生产过程。随若投人 
M 的增加，典型企业的生产闲数变得更 
加平坦，这表现了边际产最递减的性质。 


因此.随着产量的增加，企业的总成本曲 
线变得更加陡峭。 

O 企业的总成本可以分为固定成本和可变 
成本。间定成本是在企业改变产量时不 
变的成本。可变成本是在企业改变产量 
时改变的成本。 

o 企业的总成本可以派生出成本的两种相 
关 的衡董 指标。平均总成本是总成本除 
以产馱。边际成木足•产 S 增加一单位时 
总成本的增加量。 

© 在分析企业行为时，画出平均总成本和 
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边际成木的图形往往是有所帮助的。对 
一个典型企业来说，边际成本随着产 t 
增加而增加 a 平均总成木随着产贵增加 
先下降，然后随着产 m 进一步增加而 h 
升。边际成本曲线总是与平均总成本曲 
线相交于平均总成本的最低点。 


◎ —个企业的成丰往往取决 T 所考虑的时 
间框架。特别记，许多成本在短朗中是 
固定的，但在长期中是町变的。结果，当 
企业改变其产量水平时，短期中的平均 
总成本可以比长期中增加得更快。 


关键概念 一 



总收益 

生产函数 

平均可变成本 

总成木 

边际产 M 

边际成本 

利润 

边际产 量递减 

有效规模 

敁性成本 

间定成本 

规模经济 

隐性成本 

可变成本 

规模不经济 

经济利润 

平均总成本 

规模收益小变 

会计利润 

复习题 

平均固定成本 





1. 企业总收益、利润和总成本之间的关系 
是什么？ 

2. 举出一种会计师不算做成本的机会成本 
的例子。为什么会计师不考虑这种 
成本？ 

3. 什么是边际产量？边际产 ft 递减意味着 
什么？ 

4. 画出表示劳动的边际产量递减的生产函 
数。画出相关的总成本曲线。（在这两 
种情况 r , 都要标明坐标轴代表什么。） 
解释你所脚出的两个曲线的形状。 


5. 叙述总成本、平均总成本和边际成本的 
定义。它们之间的关系是怎样的？ 

6. 画出一个典型企业的边际成本曲线和平 
均总成本曲线。解释为什么这些曲线的 
形状是这样以及为什么在那一点相交。 

7. 企业的平均总成本曲线在短期与长期中 
如何不同？为什么会不同？ 

8. 给學寧学帝下定义并解释为什么会产生 
规椒-汝；给率 f 个学矸 f 定义并解释 
为什么会产生未“珈。 


问题与应用 ^^****®**""***** 83 

1. 本章讨论 f 许多成本类 型：机 会成本、总 
成本、固定成本.可变成本、平均总成本 
和边际成本。在以下句子中填人最合适 
的成本类 塯： 
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a . 采取某个行为所放弃的东西称 

为_ O 

b . _当边际成本低于它时 F 降, 

当边际成本高于它时上升。 
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C. 不取决于产量的成本是_。 

d . 在冰淇淋行业里，短朗中，_包 

括奶油和搪的成本，但不包括工厂的 
成本。 

e. 利润等于总收益减_。 

f . 生产额外 一申位 产品的成本是 


2. 你的姑妈正考虑开一家五金店。她计 
箅，租仓库和买库存货物每年要花费50 
万美元。此外，她要辞去薪水为每年5 
万美元的会计师工作。 

a . 给咚伞毕牛下定义。 

b . 你“毖“鮝五金店一年的机会成本 
是多少？如果你姑妈认为她一年可 
以卖出价值51万美元的商品.她应 
该开这个店吗？解释原因：^ 

3. —个渔民注意到了钓色时间与钓龟 M 之 
间存 在以下 关系： 



小时 

钓鱼量 （磅） 


0 

0 


1 

10 


2 

18 


3 

24 


4 

28 


5 

30 


a . 用于钓鱼的每小时的边际产 m 是 
多少？ 

b . 根据这些数据_出渔民的生产函 
数。解释其形状。 

c. 渔民的固定成本为10美元（他的钓 
鱼竿）。他每小时时间的机会成本 
是5美元。画出渔民的总成本曲 
线。解释它的形状。 

4. Nimbus 公司是一家生产扫请并挨家挨 
户出传的公司。下面是某一天中工人数 
M 与产量之间的 关系： 


1 XA 

数 

产童 

边际 M ^ ir 
产蜇 总成本 

平均 

总成本 

成本 

0 

0 

— 

一 


1 

20 

一 

一 


2 

50 

一 

— 


3 

90 

一 

— 


4 

120 

一 

一 


5 

140 

— 

— 


6 

| 7 

150 

155 

一 

一 

一 


a . 填写边际产#栏。边际产贵呈现出 
何种模式？你如何解释这种模式？ 

b . 雇用一个工人的成本是一天100美 
元，企业的固定成本是200美元。 
根据这些信息填写总成本栏 

c. 填写平均总成本栏 （ id 住 = 

Q ) o 平均总成本呈现出何种模式？ 

d _ 现在填写边际成本栏（记住 MC = 
△ 7 T / A (>〉。 边际成本呈现出何种 
模式？ 

e . 比较边际产贵栏和边际成本栏。解 
释其关系。 

f . 比较平均总成本栏和边际成本栏。 
解释其关系。 


5. 你是-家出售数硏咅乐播放器的企业的 


财务总监。 

T 面是你的企业的平均总成 

本表： 


数童（台) 

平均总成本（美元） 

600 

300 

601 

301 


你们当前的产量水平是600台，而且 
全部傳出。有一个人打来电话，不顾 
一切地要买一台播放器.并出价580 
美元。你应该接受他的要求吗？为 
什么？ 

6. 考虑以 F 关于比萨饼的成本 信息： 
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/ 


数谩 

(打） 

总成本 
(美元〉 

可变成本 
(美元） 

0 

300 

0 

1 

350 

50 

2 

390 

90 

3 

420 

120 

4 

450 

150 

5 

490 

190 

6 

540 

240 


a . 比萨饼的固定成本是多少？ 

b . 列一个表，在这个表上根据总成本的 
信息计箅毎打比萨饼的边际成本。 
再根据可变成本的信息计算每打比 
萨饼的边际成木。这些数字之间有 
什么关系？加以评论。 

7. 你正考虑开一个柠檬汽水店。该店本身 
价值200关元。每杯柠檬汽水的原料价 
值 0.5 美元。 

a . 你经营的固定成本是多少？每杯柠 
檬汽水的可变成本是多少？ 

b . 列一个表，说明产 e 水平从0加仑变 
动到10加仑时的总成本、平均总成 
本和边际成本。（提示 ：1 加仑有16 
杯。）画出这三条成本曲线。 

8. 你的堂兄 Vimiie 有一家油漆公司，其固 
定总成木为200美元，可变成本如下表 
所示： 


每月油漆 
房 MM (间） 


4 


6 


可变成本 
(美元） 


10 20 40 80 160 320 640 


计算每单位产量的平均固定成本、甲 • 
均可变成本以及平均总成本。油漆公 
司的有效规模是多少？ 

9. 市政府£在考虑两个税收 建议： 

• 对每个汉堡包的生产若征收 300 美 


元的定额税。 

• 对每个汉堡包征收丨美元的税，由汉 
堡包的生产者支付 B 

a - 下列哪一条曲线——平均固定成本、 
平均可变成本、平均总成本和边际成 
本——会由于定额税而移动？为什 
么？用图形说明这一点。尽可能准 
确地在图形标明。 

b . 这同样的四条曲线中，哪一条会由于 
对每个汉堡包的税收而移动？为什 
么？用新的图形说明这一点。尽可 
能准确地在图形 1:. 标明。 

10. Jane 的果汁店有以下成 本表： 


产 S 可 变成本 总成本 

(桶〉 （美元） （美元) 


0 

0 

30 

1 

10 

40 

2 

25 

55 

3 

45 

75 

4 

70 

100 

5 

100 

130 

6 

135 

165 


a . 计算每单位产缺的平均可变成本、 
平均总成本和边际成本。 

b . 阃出这 三条曲线。边际成本曲线与 
平均总成本曲线之间的关系是什 
么？边际成本曲线与平均可变成本 
曲线之间的关系是什么？解释 
原因。 

11. —个企业的固定成本为100美元，平均 
oj 变成本为5美元 x 是所牛产的 
单位数。 

a . 编制一个表示<?从0到10时的总 
成本的表格。 

b . 画出这个企业的边际成本曲线与平 
均总成本曲线。 

c . 边际成本如何随 P 的变动而变动？ 
这说明了有关该企业生产过程的哪 
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些佶息？ 

12. 考虑下表中三个不冏企业的长期总 
成本： 


这三个企业分别处于规模给济，还是 
规模不经济？ 


(单 位：美元〉 


' 产 S 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

7 

y 企业 A 

60 

70 

80 

90 

100 

110 

120 

\ 企业 B 

11 

24 

39 

56 

75 

96 

119 

企业 c 

21 

«rv>wwv.t« 

34 

49 

66 

85 

106 

129 
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竞争市场上的企业 


如果你们当地的加油站将它收取的汽油价格提高20%,它就会发现 
其销售黾大幅度下降。它的顾客会很快转而去其他加油站购买汽油。与 
此相比，如果你们当地的自来水公甸将水价提高20%，它会发现水的销售 
頊只是略微减少。人们会比往常少浇几次草地，并购买更多货水的喷头， 
但他们很难让用水 量大幅 度减少，而且也不可能找到另一个供给者。汽 
油市场和自来水巾场的差别是显时易 见的： 许多企业向本地市场供给汽 
油，但只有一家企业供给水。正如你可以预见到的，这种市场结构的差别 
决定/在这些审场经营的企业的定价与生产决策。 

在本章中我们将考察竞争企业，例如你们当地的加油站的行为。你 
也许还记得，如果每个买者和卖者与巾场规模相比都微不足道，从而没有 
什么能力影响市场价格，那么该市场就是竞争性的。与此相反，如果一个 
企业可以影响它出售的物品的市场价格，我们就说该企业有 fp 爭 
在本书的后面部分，我们将考察有市场势力的企业，例如你们当•地 •的自 •来 
水公司的行为。 

我们将在本章中分析竞争企业，以说明竞争市场上供给曲线背后的 
决策。毫不奇怪，我们将发现，市场供给曲线弓企业的生产成本密切相 
关。但是，一个不太显而易见的问题是，在各种类型的企业成本——固定 
成本、可变成本、平均成本和边际成本——中，哪一种是与企业的供给决 
策最相关的。我们将苕到.所有这些成本的衡景指标都起着重要而相互 
关联的作用。 


14.1 什么是竞争市场 


本章的 H 标是考察竞争市场上的企业如何做出生产决策。作为这种 
分析的背衹，我们从冋顾什么是竞争市场开始。 
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竞争的含义 
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竞争市场 （competitive market )有时称为完全竞，市场，它有两个 
特点： 

• 巾'场 t 有许多买者和许多卖者。 

• 各个卖者提供的物品大体上是相同的。 

由于以上这些条件，市场 t 任何一个买者或卖者的行为对电场价格 
的影响都可以忽略不 i 卜。每一个买者和卖者都把市场价格作为既定的。 

例如，考虑牛奶市场。没有一个中奶消费者 oJ ■以影响牛奶价格，因为 
相对于币场规模，每个买者购买的械都很小。同样，每个奶牛场主对价格的 
控制是有限的，因为有许多其他卖者在提供基本相 N 的牛奶。由于每个卖 
者都可以在现行价格时卖出他想卖的所有软，所以，他没有什么理由收取较 
低价格，而 a ， 如果他收取较高价格.买者就会到其他地方购买。在竞争市 
场上，买者和卖者必须接受市场决定的价格，因而被称为印毕毕琴考。 

除 r k 述克争的两个条件之外，有时也把下面第为完全 
竞争巿场的特征 

• 企业可以自由地进人或退出市场。 

例如，如果仟何一个人都可以 决定开 一个奶牛场，而 a 仟何-个现有 
奶牛场主都可以决定离开奶牛行业，那么，牛奶行业就完全满足了这个条 
件。对竞争企业的许多分析并不需要白由进入和退出的假设，因为这些 
条件对 企业成 为价格接受者并不是必要的 u 但正如我们在本迗后而要说 
明的，如果竞争市场上存在自由进人与退出，那么，这就是一种实现长期 
均衡的强大力量。 


竞争 市场： 

有许多交易相间产 
品的买者与卖者， 
以至 T 每一个买者 
和卖者都是价格接 
受者的布场。 


14. 1.2 竞争企业的收益 

竞争市场上的企业与经济中大多数其他企业一样，努力使利润（总收益 
减去总成本）最大化。为了说明如何做到这一点.我们&先考虑一个克争企 
业的收益。为了使问题具体化，我们考虑一个特定 企业夕 aca 的家庭奶牛场。 

Vaca 的奶牛场生产的牛 奶最为 <?，并以市场价格 P 出售每单位牛奶。 
奶牛场的总收益是例如，如果一加仑牛奶卖6美元，而 R 奶牛场 
出俾丨000加仑牛奶，则其总收益就是6 000美元。 

由于 Vaca 的奶牛场与牛奶的世界市场相比是微不足道的，所以，它 
接受市场条件给定的价格。具体而言，这意味着，牛奶的价格并不取决于 
Vaca 的奶牛场生产并销侪的产 M 。 如果 Vaca 使自己生产的牛奶 M 翻一 
番，达到2 000加仑，牛奶价格仍然是相同的，而且，他的总收益也翻了一 
番，达到12 000美元。因此，总收益与产比例变动。 
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表 I 4 -〗 表示 Vaca 的家庭奶牛场的收益,, j 前两栏表々;•奶牛场的产 
量和出售其产品的价格。第三栏是奶牛场的总收益、> 该表假设牛奶的价 
格是每加仑6美元，囚此，总收益就是6美元乘以加仑量。 


竞争企业的总收益、平均收益和边际收益 


产置 

(加仑） 

价格 
(美 元） 

总收益 
(美 元） 

平均收益 
(美 元） 

边际收益 | 

(美元） I 

( Q ) 

( P ) 

(TR = PxQ ) 

(AR = TR / Q ) 

(MR = ATR //^ Q ) 

1 

6 

6 

6 

6 

2 

6 

12 

6 

6 

3 

6 

18 

6 

6 

4 

6 

24 

6 

6 

5 

6 

30 

6 

6 ! 

6 

6 

36 

6 

1 

6 i 

7 

6 

42 

6 

6 

8 

6 

48 

6 

1 


平均 收益： 

总收益除以销 
售量。 


边际 收益： 

壜加一单位销角 
a 引起的总收益 
变动。 


正如我们在上一彦中分析成本时平均与边际的槪念很有用一样，在 
分析收益时，这些概念也是很有用的 a 为了说明这些概念告诉我们什么， 
考虑以下两个 问题： 

• 牛奶场从普通1加仑牛奶中得到了多少收益？ 

• 如果牛奶场多生产1加仑牛奶，它能得到多少额外收益？ 

表 14-1 中的后两栏回答了这两个问题。 

表的第四栏表 W 平均收益 （average revenue ) ，平均收益是总收益（第 
三栏）除以产 M (第一栏）。平均收益告诉我们企业从销售的普通一单位 
中得到了多少收益。在表14 -1 中，你可以看出平均收益等于6美元，即 
1加仑牛奶的价格。这说明了一个一般性的结论，这个结论不仅适用于 
竞争企业，而且也适用于其他企业 ：平均 收益是总收益 （ Px <?) 除以产歐 
( Q ) o 因此 

第五栏表示 边际收益 （marginal revenue ) ，边际收益是每增加一单位 
销俦量所引起的总收益变动1。在表 14-1 中，边际收益等于6美元，即 
1加仑牛奶的价格。这个结果说明了一个只适用于竞争企业的结 论：总 
收益是而对竞争企业来说，尸是固定的，因此，当增加一单位 
时，总收益增加户美元。对竞争企业而言，边际收益等于物品的价格 a 


即问即答当一个竞争企业的销售量翻一番时，它的产品价格和总收 
益会发生什么变动？ 
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14. 2 利润最大化与竞争企业的 
供给曲线 

克争企业的目标是利润最大化，利润等于总收益减去总成本。我们 
刚刚讨论了企业的收益，而且，在上一章屮我们已经讨论了企业的成本。 
现在我们准备考察一个竞争企业如何使利润最人化，以及这种决策如何 
决定 r 其供给曲线。 


14.2.1 一个简 单的利润最大化例子 


我们从表 14-2 的例子开始分析企业的供给决策。该表的第一栏是 
Vaca 家庭奶牛场牛.产的牛奶加仑量。第二栏表示奶牛场的总收益，它等于 
6关元乘以牛奶的加仑 M . 第三栏表示奶牛场的总成本。总成本包括固定 
成本和可变成本。固定成本在这个例子屮是3美元，可变成本取决于产敏。 

r - 1^ ： 利润最大化 .•一 个用数字表示的例子 


产 s 

总收益 

总成本 

利润 

边际收益 

边际成本 

利润的 

(加仑） 

(美元） 

(美元） 

(美元） 

(美元） 

(美元） 

变动（美元） 



{TC) 


(MR = 

(MC = 


(Q) 

(TR) 

、 TR - 

ATC/AQ) 

(MR-MC) 

0 

0 

3 

-3 

6 

2 

4 

1 

6 

5 

1 

6 

3 

3 

2 

12 

8 

4 

6 

4 

2 

3 

18 

12 

6 

6 

5 

1 

4 

24 

17 

7 

6 

6 

0 

5 

30 

23 

7 

6 

7 

-1 

6 

36 

30 

6 

6 

8 

-2 

7 

42 

38 

4 

6 

9 

-3 

8 

48 

47 

1 





第四栏表示奶牛场的利润，可以用总收益减总成本来计算。如果奶 
牛场没有生产任何牛奶，它就有3美元的亏损（它的固定成本）。如果生 
产1加仑牛奶，就有1美元的 利润； 如果生产2加仑牛奶，就有4美元的利 
润，等等。由于 Vaca 奶牛场的 H 标是利润最大化，它就要选杼使利润尽 
可能大的产量。在这 个例了 -中，当奶牛场生产4或5加仑牛奶时，实现了 
利润最大化，这时利润为7美元。 

考察 Vaca 奶牛场决策的另一种方 法是： Vaca 可以通过比较毎生产一 
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/ 

单位牛奶的边际收益和边际成本来找出使利润最大化的产贵。表 14-2 
的第五栏和第六拦根据总收益和总成本的变动计筇出了边豚收益和边跖 
成本，而 R 最后一栏表示每多生产1加仑牛奶所引起的利润变动。奶牛 
场牛产的第一加仑牛奶的边际收益为6美元，边际成本为2美元，因此， 
生产这1加仑牛奶增加了 4美元利润（从 -3 美元到1美元）。生产的第 
二加仑的牛奶的边际收益为6美元，边际成本为3美元，因此，这1加仑 
牛奶增加广3美元利润（从丨美元到4美元）。只要边际收益大于边恥成 
本，增加产量就会增加利润。但是，一旦 Vaca 的奶牛场的产韨达到了 5 
加仑牛奶，情况就改变了。第六加仑牛奶的边际收益为6美元，时边际成 
本为7美元，因此，生产这1加仑牛奶就会减少1美元利润（从7美元滅 
少到6美元）。闪此， Vaca 奶牛场的产贵不会超过5加仑。 

第1章中学冬增學之一是，理性人考虑边际 S 。 现在我们来 
^ Vaca 的家庭•奶•牛用这 一 原理。如果边际收益大于边际成 
本——当产最为1、2或3加仑时—— Vaca 家庭奶牛场就将增加牛奶生 
产，因为它装人 U 袋的货币（边际收益）大于从口袋中拿出来的货币（边 
际成本）。如果边际收益小于边际成本——当产 fit 为6、7或8加仑 
时—— Vaca 家庭奶牛场就将减少牛奶生产。如果 Vaca 家庭奶牛场考虑 
边际墩并对产衆水平进行增费调整，它就会自然而然地生产使利润最大 
化的产 S 。 


14.2.2 边际成本曲线和企业的供给决策 


为了将这种利润最大化的分析进行扩展，考虑图14 -丨中的成本曲 
线。正如我们在上一章中讨论的，这些曲线有三个可以描述大多数企业 
的 特征： 边际成本曲线 （ MC ) 向右上方 倾斜； 平均总成本曲线 （/ I 7 r ) 是 U 
形的； 边际成本曲线与平均总成本曲线相交于平均总成本曲线 的扱低 点《» 
该图还显示了市场价格 （ P ) 是一条水平线。价格线是一条水平线是因为 
企业是价格接受 者：无 论企业决定生产多少.企业产品的价格都是相同 
的。要记住，对一个竞争企业来说，企业产品的价格既等于其平均收益 
( A «), 又等于其边际收益 （ Af / O 。 

我们可以用图 14-1 找出使利润最大化的产量 u 设想企业的产镦为 
<?,。在这种产 M 水平时，边际收益大于边际成本。这就是说，如果企业将 
其生产和销售水平提商一个单位，增加的收益将大于增加的成本 
( A / C ,)。 利润等于总收益减总成本，利润会增加。因此，如果边际收益大 
于边呩成本， j 下如在时的情形.企业就吋以通过增加产锛来增加利润。 

相似的推论适用于产最在^的情形。在这种情况下，边际成本大于 
边际收益。如果企业减少一单位的生产，节约的成本 （ WC 2 ) 将大于失去 
的收益（好圮）。因此，如果边际收益小于边际成本，正如在^时的情形， 
企业就可以通过减少产量来增加利润。 
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一个竞争企业的利润最大化 



对产 m 的边际调幣到哪一点时结束呢？无论企业是从低产 贵水平 
(例如 <?,) 开始，还是从高产最水平（例如匕〉开始，企业最终都要调幣到 
产量达到为止。这种分析得出了利润敁大化的三个一般性 规律： 

• 如果边际收益大 p 边际成本，企业应该增加其产量。 

• 如果边际成本大于边际收益，企业应该减少其产最。 

• 在利润最大化的产量水平时，边际收益和边际成木正好相等。 

这畔规律是一个利润最大化企业做出理性决策的关键 u 它们不仅适 
用于竞争企业，而且，正如我们将在卜' •章中说明的，也适用于其他企业。 

现4:我们可以说明竞争企业如何决定向市场供给的物品数量。由于 
一个竞争企业是价格接受者，所以，其产品的边际收益等于市场价格。对 
十任何一个既定价格来说，竞争企业可以通过观察价格与边际成本曲线 
的交点来找出使利润最大化的产最。在图 14-1 中.这一产量是 (? MAX 。 

假设由于市场需求增加，这个市场上的现行价格上升了。图 14-2 
表明一个竞争企业如何对价格上升做出反应。 S 价格为匕时，企业的 
产量为 (?,.(?, 是使边际成本等于价格的产墩。当价格 J ： 升到匕时，企业 
发现，在以前的产 M 水平时现在边际收益大于边际成本，因此企业会增加 
生产。新的 利润敁 大化产 M 是仏，此时边际成本等于新的更高的价格。 

也“心 4 品数 V ，士 ，•边.际.成本.曲 .线也 .是.竞 V 企业.的供 .给.曲线。但是 
二4前•提•限‘，•我•们•将 . 


这个田表示出了边际成 
本曲线 （ AfC ) 均总成 
本曲线 Mrc ) 和乎均 
变成本曲线它 
还表示出了市场价格 
(P), 市场价格芩沪边际 
收益 （ WA ) 和平均 收益 
( AR ). 在产《为仏时. 
边际收益 M / f , 大于边际 
成本因此.增加产 
t 增加了利润 2 在产钕 
为 (?， B 4, 边 fii •成本 
大于边呩收益 W / f ,. W 
此 ，减少 产》増加 f 利 
使利 润最大 化的产 
S 是在水平价格线 
与边际成本曲线相交 
之处。 
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niiii 作为竞争企业供给曲线的边际成本曲线 

价格 



价格从/»,上升 S ) P a . 使 
企业利润错大化的产 S 
fkQ 、 增加翔 由于 
边际成本曲线表示企业 
在任怠一种既定价格时 
的 供给世 ，所以，它是企 
业的供给曲线。 


P ： 



0 


Q ^ 込 数》 


14.2.3 企业的短期停止营业决策 

到现在为止，我们-莨在分析竞争企业愿意牛产多少的问题。但是， 
在某些情况下，企业将决定停止营业，并根本不再生产任何东西。 

这里我们应该区分企业暂时停止营业和企业水久性地退出市场。$ 
jj ： f 半指由于忠前的市场条件而在某个特定时期不生产任何东西的短鉍 
kko 半半指离开市场的长期决策。 k 期决策与短期决策不 Ni ， 因为大 
多数企短期中不能避开它们的固定成本，而在长期中可以避开。这 
就是说，暂时停止营业的企业仍然必须支付尚定成本，而退出市场的企业 
既吋以节省可变成本，乂可以节省固定成本。 

例如，考虑一个农民面临的生产决策。土地的成本是农民的固定成 
本之一。如果农民决定在一个季节不生产任何作物，土地被荒废，那么他 
就无法弥补这种成本。当做出是否在一个季节停止营业的短期决策时， 
土地的固定成本被称为一种取孕坪午。与此相比，如果农民决定完全离 
开农业，他就好以出售土地 。 当做 itii 否退出市场的长期决策时，土地的 
成本并没有沉没。（后面我们很快会回到沉没成本问题 ，） 

现在我们来考虑什么决定了企业的停止营业决策。如 果企收 停止营 
业.它就失去 r ■出售自己产品的全部收益。同时.它节枒 r 生产其产品的 
可变成本 （ 但仍需支付固定成本因此，坪平丰丰 

广 m 可 f 竽乎，伞芈蜱亨毕寧芈。 . 

‘庵二 ▲▲学 使^种停止营业标准更有用。如果77?代表总 
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收益，代表吋变成本，那么，企业的决策 pj •以 写为： 

如果77? < VC , 停止营业 LO ] 

如果总收益小于可变成本，企业就停止营业。这个等式两边除以产 
M ^我们可以把 t 式 写为： 

如果 TR/Q < VC /(?, 停止营业 

不等式的左边 7 V ?/(? 是总收益除以产 M (? ，即平均收益 ，最简 
单的是用物品的价格/^来表示。不等式的右边 VC /(? 是平均可变成本 
4 VC 。 因此，企业停止营业的标 准是： 

如果/> < 4 VC , 停止营业 

这就是说，如果物品的价格低于生产的平均可变成本，企业选择停止 
营业。这个标准是直观的 ：在选 抒是否生产时，企业会比较普通的一单位 
产品所得到的价格与生产这一单位产品必定引起的平均可变成本。如果 
价格没有弥补平均可变成本，企业完全停止生产，状况会变好一些。企业 
将损失一些钱（因为它仍然必须支付固定成本），但如果继续营业，损失的 
钱会更多。如果条件改变，以至于价格大于平均可变成本，企业在未来可 
以重新开张。 

现在我们全 M 描述竞争企业的利润最大化策略 u 如果企业生产什么 
东西，邵么，它生产的产量在边际成本等 T 物品价格的水平上。但如果在 
那种产黾时价格小于平均可变成本，企业停止营业并什么也不生产会使 
其状况更好一些。图 I 4 -3 说明 7* 这些结论。孝 f 伞半印 寧辦寧 
是边际成本曲线在平均可变成本曲线以上的那 



:- 5 - 竞争 企业的 短期供给曲线 


.{H 是，如采 

P < AVC t 企:业 
停止营业 


成本 


0 数麗 



在短期中.竞争企业的 
供给曲线是平均可变成 
本曲线 Mrc ) 以上的边 
际成本曲线 （ WC ), 如 
果价格低于平均可变成 
本，企业停11•.营业会使 
状况变好。 
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14.2.4 覆水难收与其他沉没成本 


在你的生活中或许曾经有人告诉过你“覆水难收”或者“过 i 的事就 
让它过去吧！”，这些话含有理性决策的深刻真理。经济学家说.当一种成 
沉没 成本： 本已经发生而且无法收回时，这种成本就是沉没成本 （sunk cost )。 因为 

d 经发生而且尤法 沉没成本无法收回，所以，当你做出包括经营战略在内的各种社会生活决 

收回的成本。 策时可以不考虑沉没成本。 

我们对企业停止营业决策的分析是沉没成本无关性的一个例子。我 
们假设，企业+能通过暂时停产来收回它的固定成本。这就是说，无论供 
给的数鐘:是多少，即使产量是枣，企业也仍然要支付它的固定成本。因 
此，在短期中固定成本是沉没成本，企业在决定生产多少时可以不予考 
虑。 企业 的短期供给曲线是边际成本曲线在平均可变成本曲线以上的那 
一部分，而且，固定成本的大小对供给决策无关紧要。 

在做个人决策时，沉没成本的无关性也是很重要的。例如，设想你对 
看一场新上映的电影的评价是15美元。你用〗0美元买了一张票，但在 
进电影院之前，你把票给弄丢了。你应该再买一张吗？还是你应该马上 
回家并拒绝花20美元看电影？答案是你应该再买一张票。看电影的利 
益 （15 美元）仍然大于机会成本（第二张票的10美元）。你为丢 r 的那张 
票付的10关元是沉没成本。覆水难收，不要 为此向 懊恼。 


案例研究 

生意冷清的餐馆和淡季的小型高尔夫球场 



即 使拽客 寥寥无几， 
照常背业也不 
路钱。 


ffl 片来源必 ANDERS > 
EN ROSS/BRAND X 
PICTURES / JIFFTER - 
IMACES . 


你是否曾经走进一家餐馆吃午饭，发现里面几乎没人 7 你可能会问， 
为什么这种餐馆还要开门呢？因为看起来来自几个顾客的收入不可能弥 
补餐馆的经营成本。 

在做出是否在午餐时营业的决策时，餐馆老板必须记住固定成本与 
可变成本的区别。餐馆的许多成本——租金、厨房设备、桌子、盘子、银器 
等——都是固定的。在午餐时停止营业并不能减少这些成本。换句话 
说，在短期中，这些是沉没成本。当老板决定是否提供午餐时，只有可变 
成本——增加的食物价格和增加的店员工资——是与决策相关的。只有 
在午餐时，从顾客那里得到的收入少到不能弥补餐馆的可变成本时，老板 
才会在午餐时间关门。 

夏季度假区小型高尔夫球场的经营者也面临着类似的决策。由于不 
同的季节收入变动很大，企业必须决定什么时候开门，什么时候关门。固 
定成本——购买土地和修建球场的成本——又是与决策无关的。只有在 
一年中收入大于可变成本的时间里，小型高尔夫球场才应开业经营。 
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14.2.5 



企业退出或进入一个市场的长期决策 


1 pp s w 


com 


企业退出一个市场的 K ： 期决策与停 ik 营业决策相似。如果企业退 
出，它将失去它从出饵产品中得到的全部收益，但它现在不仅节宵了生产 
的 nj * 变成本，而 pi 还 W 省 r 固定成本。因此， An 平尽丰 iff 彳 /h 

THj 年峰个 H 辦毕卑中中學。 . 

' _ iiiiffl 嶔学•公 •式表 •达立可以使这个标准史有汁】 ( ，如果 77 e 代表 
总收益， rc 代表总成本，那么，企业的退出标准吋以 写为： 

如果邝< rc , 就退出 

如果总收益小 r •总成本.企业就退出。用这个公式的两边除以产量 
(? ，我们吋以把这个公式写为： 

如果 tr/q < rc /<?, 就退出 

注意到 TR / Q 玷平均 收益，它等于价格，而 rc / p 是平均总成本 /17 T , 

我们可以将上式进一步简化 U 闪此，企业的退出标 准足： 

如果尸 < /4 rc ， 就退出 

这就是说，如果物品的价格小亍牛产的平均总成本，企业就选择 
退出 3 

相应的分析也适用丁 • -个] F . 在考虑开办- 家企、 Ik 的企#.家 0 如果这 
一行为有利可图，即如果物品的价格大于生产的 f •均总成本，企业就将进 
入这个市场。进入标 准是： 

如果 P > 47 Y ：, 就进人 
进人的标准正好与退出的标准相反。 

现在我 们可以 说明竞争企业的长期利润最人化战略,，如果企业在市 ^9 

场中，它将生产使边际成本等于物品价格的产 tc ^ 但如果价格低丁该产 

量时的平均总成本，企业就选抒退出（或+进人）市场。图 M -4 说明了 

这鸣结论。$，伞#与、_ 

. 

14.2.6 用竞争企业图形来衡量利润 


当我们分析退出与进人时，能更详细地分析企业的利润是有帮助的。 
回想一下，利润 等丁总 收益 （77?) 减总成本 （ re ): 

利润 ^ TR -TC 

我们可以通过该式右边乘以并除以<?.把这个定义改 写为： 

利润= ( TR/Q - TC/Q) x Q 

但注意 TR/Q 是平均收益，它也是价格 P , 而 TC/Q 是平均总成本 
ATC 0 因此， 
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利润 =(P ^ ATC ) x Q 

这种表示企业利润的方法使我们可以用图形来衡馱利润。 

图14 -5( 3 )幅表示有 i £ 利润的企业。正如我们己经讨论过的，企业 
通过生产价格等于边际成本时的 产發使 利润最大化。现在看图屮用阴影 
表示的矩形。矩形的高是 P - zirc , 即价格与平均总成本之间的差额。矩 
肜的宽是<?，即产最。因此矩形的面积是 （ p - Arc ) x <?， 即企业的利润。 


图14 -S 用价格与平均总成本之间面积表示的利润 


价格和 f 均总成本之间 
阴影方椎的面积代衣企 
业的利润.这个方框的 
高是价格《 平均 总成本 
而方框的宽 
是产 》((?>• 在⑴轆 
中.价格高于平均总成 
本，因此.企业有£利 
W 。 在 ( b > 鏆中, 价格低 
于 f 均总成本此，企 
业有亏损， 



( a ) 有利润的企业 （ b ) 冇亏损的企业 


同样.这个图的 （ b ) 幅表示有亏损（负利润）的企业^在这种情况 T , 
利 润最大 化意味着亏损最小化，同样吋以通过生产价格等于边际成本时 
的产屋来实现这一 H 标。现在考虑用阴影表示的矩形面积。矩形的高是 
MC - P , 而宽是（?。面积是 （47 T - P ) x <?， 即企业的亏损。由于在这种 
情况下，企业的收益不足以弥补其平均总成本，企业将选择退出市场。 
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即问即答 • 竞争企业如何决定其利润最大化的产量水平？解释原 
因。 • 什么时候一家利润最大化的竞争企业决定停止营业？什么时候 
一家利润最大化的竞争企业决定退出市场？ 


14.3 竞争市场的供给曲线 


我们已经考察了单个企业的供给决策，现在我们来讨论市场的供给 
曲线。我们要考虑两种情况 ：第一 ，考察有固定数世企业的 布场； 第二，考 
察企、 Ik 数 S 会随若老企业退出和新企业进入时变动的市场。这两种情况 
都是很重要的，因为两种情况分别适用于两种特定的时间框架。在短期 
中，企业进人和退出市场通常是很困难的，因此，企业数 fi 固定的假设是 
合适的。但在长期中，企、 Ik 数铙可以随着市场条件变动而调整。 

14.3.1 短期： 有固定数量企业的市场供给 

首先考虑有1000个相同企业的市场。在任意一种既定价格时，每个 
企业供给使其边际成本 等于价 格的产 B ：， 如图14 -6( a ) 幅所示。这就是 
说，只要价格岛于平均可变成本，每个企业的边际成本曲线就是其供给曲 
线。市场供给量等于1000家单个企业的供给摄之和。因此，为了推导出 
市场供给曲线，我们把市场上每个企业的供给贵相加。正如图 14 -6( b ) 

幅所示，由 F 企业是相同的.市场供给辑是1000乘以饵个企业的供 
给 I 

图 14. R 6 短期的市场供给曲线 

在 fe 期中.市场上企业 
的数试运固定的，因 
此 ，（ b ) 幅所示的市场供 
给曲线，反映 r “) 禳所 
示的单个企业的边际成 
本曲线。在这个有1000 
家企业的市场 t , 市场 
供给 t 是每个企业供给 
置的1000倍。 
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14.3.2 




长期 ：有进 入与退出的市场供给 




现在我们来考察，如果企业能够进入或退出市场，情况会发牛什么变 
动 3 我们假设每个人都吋以获得牛产一种物品的同样技术，并可以进人 
同一个出场购买生产投入品。因此，所有企业和所有潜在企业都有同样 
的成本曲线。 

进入号退出这种类型市场的决策取决于现有企业所有#和可以开办 
新企业 的企业家所而临的激励 3 如果市场上的现有企业盈利，新企业就 
有进人市场的激励。这种进人将增加企业数 a ， 增加物品供给屋:.并使价 
格下降，利润减少。相反，如采巾场上的企、 Ik 有亏损 ，那么，-些现有企 
将退出市场。它们的退出将减少企业数呆，减少物品供给最.并使价格 t 
升.利润增加。 

. 

* * A ‘二卡, •我们 可以把企业的利润 写为： 

利润 = (P - ATC ) x Q 

这个公式表明，当且仅当物品的价格等于生产那种物品的平均总成 
本时，一个正在经营的企业才有零利润。如果价格高于平均总成本，利润 
是正的，这就鼓励 f 新企业 进入； 如果价格低于平均总成本，利润是负的， 
这就鼓励了一些企业退出 。 Rf 与与、率+学•.进 

:亨準中孕率。 . 

-4 •惊人的含 义，， 我们在本章的前而提到，竞争企业通 
过选择使价格等于边际成本的产最来使利润最人化。我们刚才乂提到， 
自由进人与退出的力量驱使价格等于平均总成本。但如果价格既要等 T 
边际成本，又要等于平均总成本.那么，这两种成本必须相等。但是，只有 
，企业是在平均总成木最低点运营时，边际成本和平均总成本才相等。 
回想 - F 前一章.平均总成本最低的牛产水平称为企业的亨年辱寧。闪 

. 

’ “二 + U ) 幅表示•一个处于这种长期均衡中的企业。在这幅图 h , 
价格 P 等于边际成本 A / C , 因此，该企业实现了利润敁大化 a 价格还等于 
平均总成本因此，利润是零 t 新企业没有进人市场的激励，现有企 
业也没有离开市场的激励。 

根据对企业行为的这种分析，我们可以确定市场长期供给曲线。在 
可以自由进入与退出的市场上，只有一种价格与零利润一致，那就是等于 
最低平均总成本的价格。因此， K 期市场供给曲线必然是这种价格的水 
平线，如图 l 4-7( b ) 幅所示，是•条完全富有弹性的供给曲线。任何卨 
于这种水平的价格都会引起利润，导致企业进人，并增加总供 给歎； 任何 
低于这种水平的价格都会引起亏损.导致企业退出，并减少总供给量 c M 
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终，七场中的企业数 M 会自发调整，以使价格等于最低的平均总成本 ，而 
a . 在这种价格时.有足够的企业可以满足所有需求。 



长期市场供给曲线 



长期中.企业将进人或 
I 出市场，直？利润变 
为莩》因此.价格等于 
最低平均总成本，如 （ a ) 
«所示。企业数置自发 
调轔.以保证在这种价 
格时所有宙求苺得到满 
足。长期市场供给曲线 
在这种价格时是水平 
的，如 ( b ) 權所示。 


14.3.3 如果竞争企业利润为零，为什么它们要 
留在市场上 


乍一看 ，竞卞 企业在艮期中获得零利润似乎是荒唐的。毕竟，人们办 
企业是为了获得利润 3 如果进人最终使利润为零，看起来似乎就没有什 
么理由再继续经营了。 

为 r 史充分地理解零利润状况，回想一下，利润等于总收益减总成 
本，而总成本包括企业的所有机会成本。具体而言，总成本包括企业所有 
者用于经营的时间和金钱的成本。在零利润均衡时.企业的收益必须能 
够补偿所有者的上述机会成本。 

考虑一个例子。假设为了开办农场，一个农民要投人100万美元。 
如果不这样做，他可以把这笔饯存人银行.赚取每年5万美元的利息。此 
外，他还必须放弃每年能赚到3万美元的另一份工作。这样，农民种地的 
机会成本既包括他本可以赚到的利息，又包括他放弃的 I 资，总计8万美 
元。即使他的利润为零，他从经营农场中得到的收益也弥补 r 他的上述 
机会成本。 

记住，会计师与经济学家衡最成本的方法是不同的。正如我们在前 
—稹中讨论的，会计师只关注显性成本，但不关注隐性成本。这就是说， 
他们衡験使货币流出企业的成本， m 他们没有包括不涉及货卬流出的生 
产的机会成本。闲此，在零利润均衡时.经济利润是零.但会计利润是正 
的。例如，我们这位农民的会计师将得出结论 ：农民 赚到了 8万美元会计 
利润，这足以使农民继续经营其农场. 



••我们是 ‘非营 利’组 
织！我们无意为之, 
侶我们确实是。- 

拍片 来源： ® RE - 
PRDSTED WITH SPE ¬ 
CIAL PERMISSION OF 
KING FEATURES SYN ¬ 
DICATE . 
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14.3.4 


短期与长期的需求移动 


市场开始时处于长期均 
衡，如（0«中4点所 
示。在这种均衡时.每 
个企业获得零利润，而 
且，价格等于最 低平均 
总成本。 （ b ) 帳表示当 
S 求从 A 增加到时 
短期中发生的变动 。均 
衡从4点移动到 S 点， 
价格从/», h 升为市 
场销售 t 从 （>, 增加致 
Q ” 由于价格现在离 f - 
乎均总成本，企业盈利， 
在某一时期内鼓励新的 
企业进人市场 s 这种进 
人使短期供给曲线从 s , 
向右移动到 S , ，如幅 
所示 。在藕的长期均 
衡，即 C 点时，价格回到 
P ,. 但销售1增加到仏。 
利润又为零，价 格回到 
最低平均总成本，但市 
场上有史多的企业来* 
足更大的霱求* 


既然我们对于企业如何做出供给决策已经有了更完整的理解，我们 
就可以更好地解释市场如何对需求变动做出反应。由于企业在长期中可 
以进人或退出市场，但在短期中不行，所以，市场对需求变动的反应取决于 
时间框架。为 f 说明这一点，我们来跟踪在某一时期内需求移动的影响。 

假设牛奶市场开始时处于长期均衡。企业赚到零利润，因此价格等 
于最低平均总成本。图14 -8( a ) 幅表明了这种状况。长期均衡是4点， 
市场销售： t 是<?，，价格是 P ,。 

< 

ifl 14 -S 短期和长期霈求增加 


市场 


企业 



布场 企业 



市场 


企业 



6. ……回到长期均衡 

产 S (企 业) 


(0 长期的反应 


现在假设科学家发现，牛奶有神奇的保健功效。结果，牛奶的需求曲 
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线从 A 向外移动到 h ， 如 （ b ) 幅所示。短期均衡从点移动到 S 点； 结 
渠，产贷从 （>, 增加到（> 2 ，价格从 P , t 升到匕。所有现存企业对妤价格 
的反应是增加生产由于每个企业的供给曲线反映了它的边际成本曲 



线，所以每家企业增加多少 产黾由 边际成本曲线决定。在新的短期均衡 
中，牛奶的价格岛于平均总成本，因此.企业赚到了正利润。 

随肴时间的推移，这个布场的利润鼓励新企业进人。例如 ，一 些农民 


从牛产其他农产品转向生产牛奶。随右企业数馱的增加，短期供给曲线 
从\向右移动到 S 2 ，如 （ c ) 幅所示，而且，这种移动引起牛奶价格下降。 
M 后，价格又向下冋到最低平均总成本，利润是零，企业停止进入该 办场。 
闪此，市场达到新的长期均衡，即〔点„牛奶价格乂冋到 P , ，但产 撤增加 
到每个企业仍然在其有效规模上生产，但由于牛奶业中有史多的企 
业.所以牛奶的产 fi 和销售&提卨丫。 


14.3.5 为什么长期供给曲线向右上方倾斜 

到现在为止，我们说明 r 企业进入和退出使长期市场供给曲线是完 
全有弹性的。我们分析的精髓是存在大量潜在进人者.其屮每一个都面 
对 N 样的成本。闪此，氏期市场供给曲线在甲•均总成本最低时为一条水 
平线。当物品需求增加时，长期的结果是企业数员和总供给最增加.时价 
格没有发生仟何变化。 

似是，有两个原因使长期市场供给曲线可能会向右 h 方倾斜 f 第一 
个原因是一些用于生产的资源数量可能是有限的。例如，考虑农产品市 
场。任何一个人都坷以选择购买土地，从事农业，彳口.上地的数 M 是有限 
的。随着越来越多的人成 为农比 ，农业土地的价格急剧 h 升，这就增加了 
市场上所有农民的成本 0 因此，农产品需求增加个'能在农民的成本不增 
加的情况 F 引起供给 M 的增加.这就意味荇价格要 t 升。结果，甚至在农 
业可以 tl 由进入的情况下，长期市场供给曲线也向右 t 方倾斜。 

供给曲线向右匕方倾斜的第二个原因是，不间企业可能有不同的成 
本。例如，考虑一个油漆工市场任何一个人都可以进入油漆劳务市场， 

似并不是每一个人都釘相同的成本 .， 成本之所以不同，部分是因为一些 
人干活比另一些人快，部分是因为有些人的时间 比另一 些人有51好的可 
供选择的用途。4:任何-种既定价格时，那 岬成本 低的人比那些成本髙 
的人更有可能进人巾场。为 f 增加油漆艿务的供给1，就必须鼓励额外 

的进入者进人布场。由于这些新进人者成本较商.要使市场进入对这些 306 

人有利，价格就必须1:升。因此，菸至在市场可以自由进人的情况下，汕 
漆劳务的长期市场供给曲线也向右上方倾斜。 

要注意的是，如果企业有不同的成本 ，一 些企业甚至在长期中也能盈 
利。在这种情况卜，市场价格代表岑吟•伞 f ——如果价格有任何 F 降就 
退出巾场的企业一-的平均总成这 Vl 1 企业赚到零利润， fti 成+更低 
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的企业赚到正利润。企业进入并没有消除这种利润，因为想要成为进入 
者的企业的成本高 P 市场中已有的企业。只有在价格卜./|使市场对它们 
有利时，高成本企业才会进人^ 

由于这两个原因，提卨价格对于引致更大的供给 M 可能是必要的，在 
这种情况下，市场上长期供给曲线会向右 L 方倾斜 ifi 了不是水平的，这表明 
要产生较大供给世，较高的价格是必耑的。但是，关于进人和退岀的基本 
结论仍然是止确的 a 

. 

即问即答在企业可以自由逬入与退出的长期中，市场价格等于边际 
成本还是平均总成本？还是与两者都相等？还是都不等？用图形 解释。 


14.4 结 论：在 供给曲线背后 


我们已经 i 、 J •论了完全竞争市场上供给物品的利润最大化企业的行 
为。你吋以回忆 一 F ， 第1章的学 t 木；學之-是，理性人考虑边阽 
鼠。本改把这一思想运用丁-竞争企\止\边际分析向我们提供了一种竞争 
啦场屮的供给曲线理论，因此加深了我们对出场结果的理解。 

我们知道，丐你向•个竞争市场中的企业购 X -种物品时， sj •以保证你 
支付的价格接近十生产那种物品的成本。特別是，如果该市场中的企业是 
竞争的和利润域大化的，则一种物品的价格等于生产这种物品的边际成本。 
此外，如果企业可以 fl 由地进人和退出市场，价格还等 T 可能的最低平均总 
成本。 

虽然我们在全豪中假设，企业是价格接受者，但本章提出的许多 r . 具对 
i - 研究竞争较少的市场的企业也是很有用的。现在我们将转向考察有市场 
势力的企业的行为。边际分析又将是很有用的，但它将具有完全不同的 
含义。 


内容提要 

◎ 由于竞争企业是价格接受者，所以它的 
收益 与产黾 足同比例的。物品的价格等 
于企收的 f 均收益和边^收益。 
o 为 r 使利润最大化.企业选择使边际收益 
等于边际成本的产蚨。由于竞争企业的 
边 w 收益等于市场价格，所以企业选择使 
价格等 T 边际成本的产歜。因此，企业的 
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边际成本曲线乂是它的供给曲线。 

O 在短期屮企业不能收回其间定成本 
时，如果物品价格小干平均吋变成本，企 
业将选择暂时停止 沔业。 在长期中，当 
企业不能收 M 其间定成本和可变成本 
时，如果价格小 P 平均总成本，企业将选 
择退出市场 o 
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◎ 在可以自由进人与退出的帘场 I -.，长期 
中利润为零 U 在长期均衡时，所有企业 
都在有效规模上生产，价格等于最低平 
均总成本， ifliH ., 企业数最会自发调幣， 
以满足在这种价格时的需求量。 

O 需求变动在不同时间框架之内有不同影 


响。在短期中.斋求增加 U 起价格上升, 
并带来利润 ，而 耑求减少引起价格下降， 
并带来亏损。但如果企业可以 D 山逬入 
和退出 fff 场，那么，在长期中企业 数徵将 
白发调锒.使市场回到零利润均衡。 


关键概念 .BPrtwwPi r. 編脚！ ww a wcwff 膽 


竞争 l |3 '场 边际收益 沉没成本 

f - 均收益 


复习题 





1. 盘争企业的含义是什么? 

2. 解释企彳 k 收益 与企业 利润的差别。企业 
使什么最大化？ 

3. 画出一个典型企业的成本曲线。解释在 
某•既定价格时，企业应如何选择利润最 
大化的产》水平。在该产摄水平时，在你 
的图形屮标明企业的总收益及总成本。 

4. 在仆么条件下企、 Ik 将暂时停止营业？解 
释原因。 

5. 在什么条件下企业将退出 屯场？ 解释 


原因。 

6. 企业的价格是在短期中、^期中，还是在 
这两个时期中都等于边际成本？解释 
原因 a 

7. 企业 的价格是在短期中、长期屮，还是在 
这两个时期屮都等十最低平均总成本？ 
解释 原因。 

8. 般 时自,市场供给曲线是在短期中史 
富有弹性，还是在长期屮更富备弹性？ 
解释原因。 


问题与应用 




»stm 


1 . 许多小船是 w —种从石油中提炼出来的 
玻璃纤维制造的,，假设石油价格上升。 

a . 川阁形说明申个造船企业的成本曲 
线和市场供给曲线发生了什么变动 3 

b . 短期中造船#的利润会发生什么变 
动？长期中造船者的数 M 会发牛仆 
么变动？ 

2. 你到镇里最好的餐馆，点 JT 一道40关元 
的龙虾。吃 r - f •龙虾，你就感到 H •:常 
饱了。你的女友想劝你吃完，因为你无 


法把它拿回家，而且也因为“你已经为 
此花了钱”。你应该吃完吗？把你的答 
案与本章的内容联系起来。 

3. Bob 的寧坪修剪中心是追求利润最大化 
的竞肀企业。 Bob 每剪一块草坪赚27 
美元。他每天的总成本是280美元，其 
屮30美元是固定成本。他每天剪10块 
草坪。你对 Bob 的短期停止营、 Ik 决策和 
长期退出决策有何见解？ 

4 .考虑下表屮给出的总成本和总 收益： 
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(单 位： 美元) 


产 B 

0 

I 

2 

3 

4 

5 

6 

7 

f 

总成本 

8 

* 9 

10 

11 

13 

19 

27 

37 


总收益 

0 

8 

16 

24 

32 

40 

48 

56 

• 

! 


a . 计箅每种产量时的利润。企业为了 
使利润最大化应该牛产多少？ 

b . 计算每种产獄时的边际收益和边际 
成本。画出它们的图形。（提 示： 
把各点画在整数之间。例如，2和3 
之 N 的边际成本应该画在 
2.5 处。）这些曲线在哪一种数量时 
相交？如何把这一点与你对 a 的回 
答联系起米？ 

c . 你认为这个企 收是否 处于竞争行业 
中？如果是的话，你认为这个•行业 
是否处于氏期均衡？ 

5. 某轴承公司面对的生产成本 如下： 



a - 计算该公司的平均固定成本、平均 
可变成本、平均总成本以及边际 
成本。 

b . 每箱轴承的价格是50美元。鉴于 
公司无法获得利润，该公司的 CEO 
决定停止经营。企业的利润或亏损 
是多少？这是一个明智的决策暍？ 
解释原因。 

c . 该企业的 CF 0 隐约记起丫他的初 
’级经济学课程，他击诉 CEO 生产一 

箱轴承更好一些， W 为在这一产贵 


时边 k 收益等于边阮成本在这种 
产最水 f 祠，该企4的利润成亏损 
是多少？这是谅好的决策吗？ 

6. 假设阁书印刷行彳 k 是竞争性的，而 H ， 开 
始时处于长期 均衡。 

a . 画出描述该行业中一个典型企业的 
阁形。 

b . 某尚技术印刷公 d 发明 r 人幅度降 
低印刷成本的新工艺。当该公司的 
专利阻止其他企业侦用该项新技术 
时，该公 司的利 润和短期中书的价格 
会发牛.什么变动？ 

c . K 期中，当 C 利到期而 ft 其他企业可 
以 H 由使用这种技术时.会发生什么 
变动？ 

7. -家孢争市场上的企业得到 T 500美元 
的总收益.而且，边际收益是10美元 a 
平均收益是多少？锷出了多 少学位 
产品？ 

8. 一家竞争市场上利润最人化的企业现在 
生产100单位产品，它的平均收益是10 
美元.平均总成本足8美元.固定成本是 
200美元。 

a . 利润是多少？ 

b . 边际成本是多少？ 

c . 平均可变成本是多少？ 

d . 该企 收的 有效规模大于、小于还是等 
于〖00单位？ 

9. 化肥 I 订场是完全竞争的：：屮场上的企业 
在生产产品， m 它们现在有经济亏损 o 

a . 与生产化肥的平均总成木、平均 BJ 变 
成本和边际成本相比，化肥的价格 
如何？ 

b . 并排画出两个图形，说明一个典型企 
业和市场上现在的状况 U 

C. 假设需求或企 业的成 本曲线都没有 
变动，解释长期中化肥的价格，每个 
企业的边际成本 、甲均 总成本、供给 
m 以及市场总供给 t 会如何变动。 

10. 假设美国纺织业是竞争的，纺织业中没 
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有 N 际贸易 》 在长期均衡时，每单位布 
的价格为30美元 5 

a . 用图形描述幣个市场的均衡和玷个 
单个生产者的均衡 , s 

现在假设 其他国 家的纺织品生产者愿 
意在美闺仅以毎申位25美元的价格出 
售大墩的布叫。 

b . 假设美国纺织品生产者有很高的固 
定成本，以上进口对个别生产者的 
产量布 什么短期影响？对利润有什 
么短期影响？用图形说明你的 
答案。 

c . 对美国该行业中企# 数璧的 长期影 
响是什么？ 

>1. 一个行业现在有1⑻家企业，所有企业 
的固定成本都为16芙元，平均可变成 
本如 F : 


■ 数 It 

rnmtm,' aww flaw 

平均可变成本（美元） i 

• 

1 

2 

2 

3 

3 1 

4 

4 1 

1 5 

5 

L 



a . 汁算边阮成本和平均总成木。 

b . 现在的价格是10美元。市场总供给 
1是多少？ 

c . 当这个市场转向其长期均衡时，价格 
上升还是下降？需求■增加还是减 
少？每个企业的供 给量增 加还是 
减少？ 

d . _出该市场的长期供给曲线 

12. 假设在纽约市有丨000家煎饼摊。每个 
摊位都冇止常的 I ’形平均总成本曲 
线。煎饼的市场需求曲线向右下方倾 
斜，抑且，该市场处于长期竞争均衡。 

a . 用整个市场和单个摊位的阁形_出 
现在的均衡,， 


b . 现在纽约市决定限制煎饼摊 iT •吋证 
的数馱.把摊怜减少到只有800个,, 
这一行为对巾场和仍然在经营的单 
个摊位有什么影响？用阐形说明你 
的答案。 

c . 假设纽约市决定对这800张许可证 
收费，并1•所有许可证很快就售完 
r 。 收费多少如何影响单个摊位出 
挎的煎饼1?如何影响该市的煎饼 
价格？ 

d. 纽约 ifr 想 尽吋能 多地筹焰收人，义 
想确保仍能俾出800张煎饼摊许可 
Ml ： ， 该市的许可证费用应该设为多 
少？用图形说明你的答案 ( ， 

13. 假设金矿行业是竞争性的。 

a - 用黄金市场和某个典型金矿的图形 
说明长期均衡。 

b . 假设珠宝：求增加引起对黄金的需 
求急剧增加。用你在 a 部分的图形 
说明，短期屮黄金市场和每个现存 
的金矿会发生什么变动？ 

c . 如果对黄金的需求保持高水平，随 
着时间推移，价格会发牛.什么变化？ 
具体来说，新的长期均衡价格会高 
于.低丁•还是等于 b 中的短期均衡 
价格？新的长期均衡价格会尚于原 
来的长期均衡价格吗？解释原因。 

14. 分析竞争市场上企业的下列两种情况： 

a . 假设7^ = 100 + 15</，其中 7 Y ： 足总成 
本是产量。短期中这家企业生产 
仟何产景所要求的敁低价格是 
多少？ 

b . 假设=4?,其屮 A / C 是边际成 
本。该完全竞 争企、 Ik 通过生产 10 
中位产品实现了利润最大化。它按 
什么价格出售这些产品？ 
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第 15 章 

TbpSage.com 


垄断 


如果你有一台个人电脑.那么这台电脑-般会使用微软公司所出售 
的操作系统——某种版本的 Windows 软件。当微软公司在许多年前第一 
次设计 Windows 软件时，它申请并获得了政府给予的版权，该版权给予微 
软公司排他性地生产和销皙 Windows 操作系统的权利。如果一个人要想 

购买 Windows 软件.他只能向微软支付其对该产品制定的价格-近 • 

良关元 u 吋以说微软在 Windows 软件布场上有牵 f 地位。 

用上-中我们提出的企业行为模型不能 i “地描述微软的经营决 
策。在那一章中，我们分析了竞负由场，在竞争市场上有许多企业提供基 
本相同的产品 ， W 此，每一个企业对它得到的价格没有什么影响。弓此相 
比，像微软这样的垄断者没有与之相近的竞争者，因此，它拥有影响其产 
品的市场价格的力 M 。 竞争企业是价格接受者，而垄断企业是价格制 

• ♦•參 

牢者。 

* 在本章中，我们将考察这种市场势力的含义。我们将右到，市场势 
力改变 r 企业成本与其产品的出俦价格之间的关系 o 克争企业接受市场 
给定的其产品的价格，并选择供给 s ， 以使价格等于边际成本。与此相 
比，卒断者收取高于其边际成本的价格。这个结论在微软 Windows 软件 
的例子中显然是止确的。 Windows 软件的边际成本——微软把它的程序 
复制到另一张 CD 上所引起的额外成本一只有几美元。 Windows 软件 
的市场价格是其边际成本的许多倍。 

垄断者对其产品收取髙价格并不令人奇怪。垄断者的顾客似乎除了 
支付垄断者收取的价格之 外别无 选抒。但如果这样的话，为什么一个 
Windows 软件不定价为 I 000芙元或10 000 美 元呢？原因是如果微软制定 
r 如此高的价格，购买该产品的人就会少广。人们会少买电脑，或者转向用 
其他的操作系统，或者非法盗版。 一个 笮断企业坷以控制它出售的物品的 
价格，但由卩高价格会减少其顾客的购买璜，因此垄断利润并 +是尤 限的。 

芩察垄断者的生产~定价决策时，我们还要考虑莘断对幣个社会的 
含义。4竞争企业•样，垄断企业的 u 标也足利润最大化，但这个 h 标对 
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竞争企业和爷断企业却有极为不 H 的后果。在竞争 巾场上 ，利 Li 的消费 
者和屮产者的行为仿佛是由一只看不见的手指引蔚，提高了总体羟济福 
利，4此相比.由亍莘断企业不受竞争限制，有芊断的市场的结果往往并 
不符合社会的最佳利益。 

第1饫中学 f 木平孕之-是，政府有时可以改善市场结果 •，本 
章的分析将史尧 + 原理 ( ，在讨论垄断引起的社会问题时，我 
们还要 H •论政府决策者对这些问题做出反应的各种方法。例如， 美网政 
府就紧盯着微软的经营决策,，1994年，政府附止微软收购个人财务软件 
的 i 要销笆商 htuii 公司，其依据是这两家企业的合并会集中过于强大的 
市场势力。同样，在1998年，当微软宣布把其网页浏览器捆绑到其 Windows 
操作系统时，美国司法部持反对意见，宣称这会扩大微软在新领域的市场势 
力。到今天为止，微软仍然在与美国和国外的反托拉斯法管制者争论。 




15.1 为什么会产生垄断 


如果一个企业是其产品唯一的卖者，而且其产品并没有相近的替代 

品，那么这个企业就是一个垄断企业 （ monopoly ) 。 垄断产生的基本原因 

是 举 + f 串 ：莘断 iHk 能在其市场 I :保持唯一卖者的地位，是闪为其他企 

业+ —又市场并与之竞争。 扣进 人壁垒又有三 个主要 形成原 因： 

• 華，麥命：生产所需耍的关键资源山申•个企业所 拥有； 

• ▲^会“：政府给予单 个企# 排他 性地生 产某种物品或劳务的 
* • • • 

权利； 

• 宁 df : 某个企、 Ik 能以低 于大萤 牛产者的成本牛产产品。 

下面 : ¥们简要地讨论其中每一种情况<, 


垄断 企业： 

种没有相近替代 
品的产品的难一柔 
者的企业。 


15.1.1 垄断资源 

垄断产牛的最简单方法是单个企业拥有一种关键的资源。例如，考 
虑老西部-个小镇上的水市场^如果小镇上几十个居民都拥有能用的 
井，前一章 i 、 J •论的竞争模型就可以描述该市场上卖者的行为。结果是，由 
于水供给者之间的克争，毎加仑水的价格被降到等 f 多抽取1加仑水的边 
际成本。但是，如果镇 h 只有一 n 并，而且从其他地方不可能得到水，那么, 
丼的所有為就垄断了水。毫不奇怪，垄断企业比竞争市场上任何一家企业 
有大得多的市场势力。对 f 像水这样的必葙品，即使多抽取1加仑的边际 
成本很低.垄断企业也可以制定极高的价格。 

市场势力来自拥有一种关键资源的一个经典案例是南非的钻石公司 
德比尔斯 （ DeBecrs )。 德比尔斯公司在1888年由英旧商人（以及 Rhodes 
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奖卞金的捐助者 ） Cecil Rhodes 建立，它一度控制着全扯界钻 Y | 矿产 M 的 
80%。 由于它的市场份额小亍100%，因此德比尔斯不完全是-个笮断 
#， 1 H 该公司对钻石的市场价格 nj 以产生巨大的影响。 ' 

虽然关键资源的排他性所有权娃垄断的一个潜在起因，但实际上垄 
断很少产生于这种 原因。 现实经济如此巨大，而 a , 资源由许多人拥有。 
由于许多物品可以在国际上交鉍，它们的市场的自然范围往往很广泛。 
因此，拥旮没有相近替代品资源的企业的例？很少。 

15. 1.2 政府创造的垄断 

在许多情况下，垄断的产生是因为政府给予•个人或一 个企业 排他 
性地出俜某种物品或劳务的权利。釘时垄断产生于想成为垄断者的人的 
政治影响。例如，国王曾经陚予他们的朋友或盟友排他性的经背许可证。 
还有些时候，政府也会出于公共利益而赋予某种垄断的权利 a 

专利法和版权法是两个重要的例子。当一家制药公司发明了一种新 
药时.它就可以向政府申诗 专利。 如果政府认为这种药真正足•原创性的， 
它就批准该专利。该专利给予该公司在20年中排他性地生产并销售这 
种药的权利。 N 样，当-个小说家写完一本书时，她可以拥有这本书的版 
权。版权是一种政府的保证，它保 ilH 未经作者许可，任何人都不能印刷并 
出俾这本著作。版权使这个小说家成为她的小说销售的一个垄断者。 

专利法和版权法的影响是容易说明的。由于这些法律使一个生产者 
成为垄断者，所以也就使其价格高亍竞争市场上的价格„但是，通过允许 
这峽垄断生产者收取较高价格并赚取较多利润，这些法律也鼓励了一些 
合怠的行为。允许制药公司成为它们发明的药物的垄断者是为了鼓励医 
药研究，允许作者成为销侉他们著作的垄断者是为了鼓励他们写出更多 
更好的书。 

闪此，有关专利和版权的法律既有利益也有成本。专利法和版权法 
的利益足增加 r 对创造性活动的激励，然而，在某种程度七这些利益被垄 
断定价的成本所抵消，在本萨的后由,我们耍充分讨论这一问题。 


15. 1.3 自然垄断 


自然 垄断： 

由子一个企业能 
以低+两个或更 
多企业的成本向 
整个市场供给一 
种物品或劳务而 
产生的垄断。 


当一个企业能以低于两个或电多企业的成本为幣个市场供给一种物 
品或势务时，这个行业是自然垄断 （ natural monopoly ) 。当相关产最范围 
存在规模经济时，自然垄断就产牛 r 。 m \5 -\ 表示存规模经济的企业 
的平均总 成本。 在这种情况•个企业吋以以最低的成本生产任何数 
鼠的产品。这就是说，在既定的产最下，企业的数铙越多，每个企业的产 
量越少，平均总成本越高。 
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3 —个 企业的乎均总成 
本曲线持续下降时.该 
企业躭被称为自然垄断 
企业。在这种情况 T , 
当生产分到更多企业中 
时.每个企 ft 的产 M « 
少 f . 平均总成本 t 升 
r e 结果屋.单个企业 
可以以 g 低成本生产任 
何既定 M 的产品 9 


自然莘断的•个例了•是 供水。 为 r •向镇上尿民供水，企业必须铺设 
遍及全镇的水管网。如果两家或更多企业在提供这种服务屮竞争，每个 
企业就都必须支付铺设水管网的固定成本。因此，如果只有一家企业为 
幣个市场提供服务，水的 甲均总 成本就最低。 

当我们在第11 蒙中讨 论公共物品和公共资源时， 我们# 到 r 自然垄 
断的另 一岬例 r -。 我们在讲过的内容中提到了经济中某些有排他性而无 
竞争件的物品。其中一仑例 r •是很少使用以至于从不拥挤的桥。桥有排 
他性，足因为收费站可以 m 止一个人使用桥.桥没有竞争性是因为一个人 
使用桥并不减少其他人使用它的能力。由十修桥有固定成本，向增加一 
个使用者的边际成本微乎其微，所以，过一次桥的平均总成本（总成木除 
以过桥人次）随荇过桥人数增加而减少。囚此，桥是一种 a 然垄 断：： 

当一个企业是自然垄断企业时，它很少关心有损于其垄断力量的新 
进入荇。 iE 常情况下，一个企业如果没有关键资源的所有权或政府保护， 
要维持其垄断地位足+容易的垄断利润增加 r 进人市场的吸引力，而 
且，这畔进人片使屮场更具竞争件。 g 此相反，进入一个存在自然垄断企 
业的 ifj 场并+具吸引力即将进人者知道，他们无法实现苹断者所享有 
的问样低的成本，因为4:进入之后，每个企业的市场份额都小了。 

在某些悄况下，也场规模也是决定•个行业是不是自然垄断的一个 
因索。 仍考虑一条河上的一座桥。当人数很少时，桥可能是自然垄断 2 
一座桥可以以最低成木满足所有过河的需求。但当随在人数增加桥变得 
拥挤时.满足 通过间 一条河的所冇耑求就可能需要两座或史多桥。因此， 
随著市场的扩大 .一 个自然垄断中场可能会变为-个吏具竞争性的市场。 
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即问即答 • 市场存在垄断的三个原因是汁么？ • 举出两个垄断的 
例子，并解释各自的原因。 ^ ( 

15.2 垄断者如何做出生产与定 
价决策 


我们巳经知道垄断是如何产生的，现在就可以考虑一个垄断者如何 
决定生产多少产品并对产品收取多高的价格。这一部分的垄断行为分析 
是评价垄断是否合意和政府在垄断市场 h 会采用什么政策的起点。 


15.2.1 垄断与竞争 


竞争企业和垄断企彳 k 之间的关键差别在于垄断企业影响其产品价格 
的能力=一个竞争企业只是它所处的市场上的一个很小的因索，因此没 
有影响其产品价格的力量，它接受布场条件所给定的价 格,， 与此相反，由 
于垄断者是其市场 I :唯一的卖者，它就可以通过调整向市场供给的产软 
来改变产品的价格1 

说明竞争企业与垄断企业之间差别的一种方法，是考察毎个企业所 
面临的需求曲线。在前-章中分析竞争企业的利润最大化时，我们把市 
场价格表示为坐标系中的-条水平线。由于竞争企业可以在这种价格时 
想卖多少就卖多少，所以，竞争企业面临一条水平需求曲线，如图15 -2 
( a ) 幅所示。实际上，由于竞争企业出售有许多完全替代品（在其市场上 
所有其他企业的产品）的产品，所以，任何一个企业所面临的箱求曲线都 
是完全富有弹 性的。 


由于竞争企业是价格接 
受#，它们实际上曲临 
一条水乎的黹求曲线, 
如 (《) 福 所示- 由于垄 
断 企业是 其市场 h 唯一 
的生产表.所以.它西临 
一条向右下方傾斜的術 
场黹求曲线.如 （ b ) 蝙所 
示， 因此， 垄断#如果 
想多销售产品.就必须 
接受一个较低的价格< 


: i ： : 竞争企业与垄断企业的霈求曲线 
价格 


需求 


0 产 a 

( a > —家竞争企业的箱求曲线 
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与此相比.由于垄断企业足其市场上的唯一卖者，所以，它的潘氺曲 
线就是市场需求曲线。这样，垄断企业的需求曲线会由于所有的 IF 常原 
因而向右卜‘方倾斜， Ft 如阁15 -2( b ) 幅所示。如果莘断企业提高其物品 
价格，消费者就会少灭这种物品。换个角度看，如果垄断企业减少它销售 
的产最，其产品价格就会匕升。 

市场需求曲线限制 r 垄断者由其市场势力获得利润的能力。只要有 
可能，一个垄断者就愿意收取高价格，并在这种高价时卖出大贵产品。市 
场窬求曲线使这种结果不吋能，它具体地描述 r 莘断企业所能得到的价 
格和产》的组合。通过调整所生产的数量（或者同样地，调整所收取的价 
格），垄断者4以选择需求曲线 L 的任意一点，但它 +能选 择需求曲线外 
的任何一点。 

垄断企业将选择需求曲线上的哪一点呢？正如分析竞争企业一样， 
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我们假设垄断企业的 N 标是利润最大化。由于企#.的利润是总收益减去 


总成本，所以，我们解释芊断者行为的下一个仟务是考察莘断者的收益。 


15.2.2 垄断者的收益 


考虑只有一个生产水的企业的小镇。表15 -1 表示 r 芊断者的收益 
如何取决于水的生产录。 

表15 - 1 垄断者的总收益、平均收益和边际收益 


\ 水的生产景 

价格 

i 

总收益 

A.*f, 

平均收益 

边^收益 

1 

i 

( 加 仑） 

《美 元） 

(美元） 

(美元） 

(美元） 

•f 

1 ((?) 


(TR = PxQ) 

(AH = TK/Q) 

(MR = /^TR/^Q) 

I 

1 0 

11 

0 

— 



! 




10 


[ 1 

10 

10 

10 







8 


2 

9 

18 

9 



S 

1 




6 

i 

§ 

3 

8 

24 

8 



\ 




4 


4 

7 

28 

7 


V 

.■ 

f* 





2 

< 

5 

6 

30 

6 







0 

i 

6 

5 

30 

5 



I 






? 

$ 




-2 

r 

I 7 

4 

28 

4 







一 4 

i 

1 8 

3 

■■的 __圓 

24 

%rrr^x mfiiawit.aoi 

3 


J 
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前两栏表示垄断#的需求表。如果垄断者生产丨加仑水，它 BJ 以把 
这1加仑水卖10 美元； 如果它生产2加仑水，它为 了把这 2加仑水卖出 
去，就必须把价格降为9 美元； 如果它生产3加仑水，它就必须把价格降 
为8戈元，以此类推。如果根据这两栏的数卞作图，就可以得到一条典型 
的向占下方倾斜的需求曲线。 

该表第三栏代表垄断 者的爭 咚孕。它等于销售 M (根据第一栏）乘以 
价格 （ 根据第二栏 〉 。第四栏计 wiki 的 Y . 与咚孕，即企业每销俾 -毕位 
产品得到的收益 m 。 我们可以用第三栏中收的数字除以第…栏的产 
鼠来计 箅平均 收益。正如我们在前一章中所讨论的，平均收益总是等于 
物品的价格。这一点对垄断者和对竞争企业都同样正确。 

^-15-1 的最后一栏计算企、 Ik 的卓甲咚举.即企业每增加一申-位产 
ft 所得到的收益鼠。我们可以用增加二 ‘{ i〆 量时总收益的变动来 if 算 
边际收益。例如，当企业生产3加仑水时，它得到的总收益是24 美元； 当 
产量增加到 4 加仑水时，总收益增加到28美元。因此，销售第4加仑水 
的边际收益是28美元 - 24美元：^4美元。 

^15-1 中所示的结果对理解垄断者行为非常 重要： 牵巧考•印爭哼 

咚苹孕學个锣早印印甲。例如，如果企业把 水的卞 产众〗力 
到 i 加4,即使它能以元卖出每加仑水，总收益也只增加4美元。对 
莘断者来说，边际收益小干价格是因为垄断者曲临-条向右下方倾斜的 
需求曲线。为 r 增加销售 a , 垄断企业必须降低其向所有消费#收取的 
价格。闪此，为了卖出第4加仑水，垄断者得到的前3加仑水的每单位收 
益要各少丨美元 3 这3美元的损失是由于第4加仑水的价格 （7 美元）和 
第4加仑水的边际收益 （4 美元）之间的差额。 

垄断者的边啄收益与竞争企业大不相同。当垄断者增加它销售的数 
量时，这对总收益 （P x ()) 有两种 效应： 

• 年寧 ：销俦 的数最增多了，即增大，从而吋能增加总收益。 

• 畲爯燊滏:价格下降了，即 P 降低，从而可能减少总收益。 

• • • • 

由于竞争企业在市场价格时可以销售它想销售的任何数 1. 所以没 
有价格效应。当竞争企业增加一甲位产 S 时，它得到该单位所对应的市 
场价格，而乱，它不会减少已经销俾产品的收益。这就是说，由于竞争企 
业是价格接受者，所以它的边际收益等于其物品的价格。与此相比，当一 
个垄断者增加一单位 产缺时 ，它就必须降低对所销售的每-申位产品收 
取的价格，时且，这种价格下降减少 r 它已经卖出的各笮位的收益。因 
此，垄断者的边际收益小于其价格。 

图15 -3 画出了一个垄断者的需求曲线与边际收益曲线（由于企业 
的价格等于平均收益，因此需求曲线也是平均收益曲线）。这两条曲线总 
是从纵轴 h 的 N .点出发，因为第一单位的边际收益等于物品价格 a 但 
足,由于我们刚刚讨论过的原因，此后垄断片的边际收益小于物品的价 
格 W 此，垄断者的边际收益曲线位于需求曲线之下,， 
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1 卜、垄断者的需求曲线与边际收益曲线 



在阁 15-3 中（以及在表 15-1 中），你还可以看出边际收益甚至可 
以是负的。当价格对收益的影响大于对 产撗的 影响时，边际收益就是负 
的。在这种情况下，当企业多生产一单位产品时，尽管企业销售了更多单 
位的产品，但价格 T 降之大足以引起企业的总收益减少。 

15.2.3 利润最大化 

既然我们已经考虑了 一个芊断企业的收益，那么现在我们来考察这 
种企业如何实现利润最大化我们还记得第1章中的学尽^十冬平 f 之 
一是，理性人考虑边际摄。这个结论对垄断企业和竞争 
里我们把边际分析的逻辑用于分析莘断企业如何决定生产多少的问题。 

图 15 -4 画出了 -个垄断企业的蓠求曲线、边际收益曲线和成本曲 
线。所有这些曲线看米都是熟悉 的：需 求曲线和边际收益曲线像图 15-3 
屮所示的曲线，成本曲线像我们在前两章中见过的成本曲线。这些曲线 
包含了我们确定利润最大化垄断荇将选择的产瘡水平所需要的全部 
信息。 

首先假设，企业在低产 a 水平上生产，例如<?,。在这种情况下，边际 
成本小于边际收益。如果企业增加一单位产撗，增加的收益将大于增加 
的成本，利润将增加。因此，当边际成本小于边际收益时，企业以通过 
生产吏'多单位的产品来增加利润。 

尚产 s 水平的情况下也吋以照此推理，例如仏。在这种情况下，边 
r 成本大于边际收益。如果企业减少-•甲位产量，节省的成本将大于失 
去的收益。闵此，当边际成本大 T 边际收益时，企彳 knj •以通过减少生产来 
增加利润。 
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笛求曲线表示数 i 如何 
影畹物品的价格.，边际 
收益曲线表示数 fi 
增加—单位时，企4的 
收益如何变动 3 由于如 
果垄断者增加生产.所 
销笆的所冇单位的价格 
都必须 卜降 .所以.边私 
收益总足小】'•价格. 
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塋断者通过选择 边标收 
益等于边际成本的产 fi 
M 点）来实现利润 ill A : 
化.然后可以用笫求曲 
线找出使消费者购买该 
败 M 的价格 ( tf 点） 9 



最后，企业调整其生产水平直至产1：达到 （? MAX 时为止，在这时，边 

际收益等于边际成本 3 因此，率中 f •印-巧早冬咚 学申卓呼咚碑 
曲线与边际成本曲线的交点决定的^在图15」4中，两燊 i A A 
时相交。 

你应该还记得，在 h — 疠中，竞争企业也选择边际收益等于边际成本 
的产量。在遵循这条利润 最大化 原则上，竞争企业和垄断企业是相似的。 
但是，这两类企业之间也有一个®要的 差別： 竞争企业的边际收益等于其 
价格，而垄断企业的边际收益小于其价格。这就 是说： 

对于竞争 企业 ： P = MR ^ MC 
对于垄断企业 '> MR = MC 

在利润敁大化产量时，边际收益与边际成本相等，对于这两种企业都 
是同样成立的。差别在于价格与边际收益和边际成本的关系。 

垄断者如何找出其产品利润最大化的价格呢？需求曲线回答了这个 
问题，因为需求曲线把消费者愿意为之支付的价格和销售量联系起来了。 
因此，在垄断企业选择了使边际收益等于边际成本的产量之后，就可以用 
需求曲线找出它能收取的 M 商价格并销售该产量。在图15 -4 中，利润 
摄大化的价格在 B 点。 

现在我们知道： T 竞争企业市场与垄断企业市场之间的关键 差别： 

i i ^ 4 看:锸 4 ，•这 • 」结•论•对¥ k •解•卒•断•的•至 •关重 

要的。 
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_ 参考资料 

_为什么垄断者没有供给曲线 


TopSage.com 


你也许注意到了，我们是用市场需求曲线和企业成本曲线分析垄断 
市场的价格的，而并没有提到市场供给曲线。与此相比，当我们在第4童 
开姶分析竞争市场的价格时，两个最重要的词总是供给与需求。 

供给曲线怎么了？虽然垄断者要（以我们在本萤中说明的方式）做出 
供给多少的决策，佢它没有供给曲线。供给曲线向我们揭示，企业在任何 
一种既定价格时选择的供给量。当我们分析作为价格接受者的竞争企业 
时，这个概念是有意义的。但垄断企业是价格制定者，而不是价格接受 
者。问这种企业在任意一个既定价格下生产多少是没有意义的，因为垄 
断企业在选择供给量的同时确定价格。 

实际上，垄断者关于供给多少的决策不可能与它所面临的需求曲线 
分幵。需求曲线的形状决定了边际收益曲线的形状，边际收益曲线的形 
状又决定了垄断者的利润最大化产量。在竞争市场上，可以在不了解需 
求曲线的情况下分析供给决策，但在垄断市场上，这是不正确的。因此， 
我们从不谈及垄断者的供给曲线。 



15.2.4 垄断者的利润 

垄断者会获得多少利润？为了用图形来说明垄断者的利润，回忆一 
下利润等于总收益 （ r /?) 减去总成本 （ rc ): 

利润 : TR - TC 

我们可以把这个式子改 写为： 

利润= ( TR/Q - TC / Q ) x Q 

TR / Q 是平均收益，等于价格而 TC / Q 是平均总成本 （.47 T )。 
因此， 

利润 = (P - ATC ) x Q 

这个利润方程式（和竞争企业的利润方程式一样）使我们可以 W 阁 
形来衡鼠垄断者的利润。 

考虑图15 >5中阴影部分的方框。方框的高 （ fiC 段）是垄断价格 
减去平均总成本，即 P -47 Y ：. 这是正常销笆一单位产品的利润。方框 
的宽 （ DC 段）是销饩因此，这个方框的面积是该垄断企业的总 
利润。 
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案例研究 

垄断药品与非专利药品 

I 根据我们的分析，垄断市场上的价格决定完全不同于竞争市场的 

| 价格决定。对这种理论的一种自然检验是药品市场，因为这个市场同 
时具有垄断市场和竞争市场的结构。 当一 个企业开发了_种新药时， 
;专利法使企业垄断了那种药品的销售。但最后企业的专利过期时，任 
i 何公司都可以生产并销售这种药品。在那时，市场就从一个垄断市场 
i 变为竞争市场。 

1 当专利过期以后，药品的价格会发生什么变动呢？图15 -6 表示一 

| 个典型的药品市场。在这个图上，生产药品的边际成本是不变的（这对许 
S 多药品是基本正确的）。在专利受保护期内，垄断企业通过生产边际收益 
I 等于边际成本的产量并收取大大高于边际成本的价格使利润最大化。但 
| 是，当专利到期时，生产这种药品的利润将鼓励新企业进入市场。随着市 
；场变得越来越具竞争性，价格将下降到等于边际成本。 

I 实际上，经验与我们的理论一致。当药品专利到期时，其他公司迅速 

i 进入并开姶销售所谓的非专利药品，这种药品的化学成分与先前垄断者 
I 的品牌产品相同。而且，正如我们的分析所预言的，竞争者生产的非专利 
| 药品的价格大大低于垄断者收取的价格。 

| 仴是，专利到期并没有使垄断者失去全部的市场势力。一些消费者 

I 仍忠于有品牌的药品，这也许是出于担心新的非专利药品的成分实际上 
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3 专利賦个企业销 
枵种药品的垄断权 
时.企业收取垄断价格. 
莘断价格大大卨 f 生产 
这种药品的边成本。 
3药品专利到期时.新 
企业进人市场.使市场 
更冇免争性.因此.价 
格从莘断价格 F 降到 
边际成本, 


与他们用了许多年的药品成分不一样。因此，以前的垄断者可以继续收 
取至少比新竞争者略高一点的价格。 

即问即答解释垄断者如何决定产品的产量和价格。 

15.3 垄断的福利代价 


垄断足否是组织市场的好方法？我们已经说明 r , 与竞争企业相反， 

垄断收取鳥于边际成本的价格。从消费者的角度来吞，这种卨价格使垄 
断是不合意的。但 m 时，垄断者也从收取这种卨价格中嗛到了利润。从 
企业所有者的角度看，高价格使芊断极为合意。那么，企业所有者的利益 
会大丁•给消费者带来的成本，从而使垄断从幣个社会的角度来看是合总 
的吗？ 

我们可以用福利经济学的工具来回答这个问题。 ㈣ 想一 F 第 7 
章，总剩余衡 t 市场上买者和卖者的经济福利。总剩余足消费者剩余 
与生产#剩余之和。消费荇剩余是消费者对一种物品的支付意愿减去 
他们为此实际支付的砑，生产者剩余是生产者出 俦一种 物品得到的贵 
减去他们生产它的成本。在本例中，只存在一个生产荞——莘断者。 

你也许已经能猜到这种分析的结果。在第7葶中我们得出的结论 
是，在竞争市场！:，供求均 衡小仅 是一个6然而然的结果.而11是一个合 
意的结果 B 市场中看+见的手艾现 r 使总剩余尽能大的资源配置由 
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于垄断引起的资源配 1 不同于竞争市场，所以其结果以裝种方式使总经 
济福利没有 达到最 大化。 


市场1; 想使 总礪余》大 
化的仁慈的社会计划荇 
将选择沿求曲线^边际 
成本曲线相交的产域水 
平 5 低 f 这一水芊，物 
品对边豚买荇的价佾 
(反映在》求曲线 h ) A : 
'尸生 产该物品的边阮成 
本：窃于这一水平.物品 
对边保 3： 荇的价值小 1 
其边 际成本 ■: 
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15.3.1 无谓损失 

我们从考虑如果由 * 个仁慈的社会计划者管理垄断企业将会怎么做 
开始。 该社会计划者不仅关心企业所有者赚到的利润，而 a 还关心企业 
的消费者得到的利益。该计划者努力使总剩余最大化，总剩余等于生产 
者剩余（利润）加消费者剩余。要记住的是，总剩余等于物品对消费者的 
价值减去垄断荇生产该物品的成本。 

阁15 -7 分析了 一个仁慈的社会计划者将选择的产量水甲需求曲 
线反映物品对消费者的价值，用他们对物品的支付意愿来衡呆。边际成 
本曲线反映垄断者的成本。 

k 这个产 •童之 V ， 

士 4士4| 品 b 边如舨 i . 因此 ，增加产量将增加总剩余 a 奋:这个产 s ： 之 
上.物品的边际成本大于对消费者的价值.因此，减少产 s 将增加总剩余。 
在最适产置时，增加的一单位物品对消费者的价值等于生产的边际成本。 


有效率的产置水平 
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如果由该社会计划者管理垄断企业，则该垄断企业可以通过收取需 
求曲线与边际成本曲线相交时的价格来达到这种有效率的结果。因此, 
社会计划者将与竞争企业一样收取等于边际成本的价格，这与利润最大 
化的垄断企业 + N 。 因为这种价格将给消费者有关生产该物品成本的一 
个准确信号，消费者将会购买这一有效率的产最。 

我们可以通过比较垄断#选择的产量水平和社会计划者将选择的产 
墩水平来评价垄断的福利效应。正如我们 Q 经了解的.垄断者选择生产 
并销售边际收益曲线与边际成本曲线相交的 产贵； 社会计划者将选择需 
求曲线与边际成本曲线相交的产量。比较的结果如图15 -8 所示。 

图垄断的无效率 




由 j : 垄斯者收取高予边 
际成本的价格.并不是 
所有对物品评价离 T 物 
品成本的消费者都会购 
买它。因此，華断#牛 
产并销售的数1低于社 
会有效率的水平。笛求 
曲线 <反映物品对消费 
者的价值）与边际成本 
曲线（反呋莘断生产者 
的成本）之间的二角形 
面积代表无两损失。 


我们还可以根据垄断者的价格来看垄断的无效率。由于市场需求曲 
线描述了价格和物品 m 之间的负相关关系，所以，无效韦的低产 a 就相当 
于尤效率的高价格 3 当垄断者收取岛于边际成本的价格时，一些潜在消 
费者对物品的评价卨于其边际成本，但低于垄断者的价格。这些消费者 
不会购买该物品。因为这些消费者对物品的评价大于生产这些物品的成 
本，所以这个结果是无效率的。因此，垄断定价使一些对双方有益的交易 
无法进行。 

正如图 15-8 所示，可以用无谓损失三角形来衡量垄断的无效率。 
由于需求曲线反映了消费者对物品的评价，边际成本曲线反映華断生产 
者的成本，窬求曲线和边际成本曲线之间的无谓损失三角形面积等于垄 
断定价引起的总剩余损失。这是垄断者运用其市场势力所引起的经济福 
利的减少。 

垄断引起的无谓损失类似于税收引起的无谓损失。实际上，垄断者 
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像私人收税者一样。正如我们在第8帝中所说明的•种物品的税收是 
打人 m 费者支付意愿（反映在需求曲线上 >和斗产者成本（反映在供给曲 
线上）之间的一个楔子。由于垄断者通过收取商于边际成本的价格发挥 
其市场势力，它就相当于打入 r 一个类似的楔子。在这两种情况下，楔子 
都使销 售量低 f 社会最适水平 a 这两种情况之间的区别在于，政府得到 
了税收收人，而私人企业得到了垄断利润。 

15.3.2 垄断利润 ：是一 种社会代价吗 

控诉垄断者以损害公众来“肥己”是很有吸引力的。的确.莘断企业 
利用其市场势力的优势嗛到 r 卨利润。但根据对芊断的经济分析，企业 
利润本身并不一定是一个社会问题。 

垄断市场上的福利也与所有市场一样，包括消费者和生产者的福利,. 
只要消费者由于垄断价格额外支付给生产者1美元，消费者状况就会变 
坏丨美元，而生产者状况会变好丨美元。这种从物品消费者向垄断所有 
者的转移并不影响市场总剩余——消费者剩余和生产者剩余之和。换句 
话说.垄断利润本身并不代表经济蛋糕的规模变 小的； 它仅仅代表生产者 
的那一块变大 r , 而消费者的那一块变小/。除非由丁•某种理由认为消 
费者比生产者更重要一这是 d 超出经济效率的范围之外的涉及平等的 
规范性判断——否则垄断利润就不是一个社会问题。 

莘断市场 I :问题的产生是由于企业生产和销售的产量低于使总剩余 
m 大化的水平。无谓损 失衡贵 经济蛋糕变小 r 多少。这种无效_必然与 
垄断的髙价格 相关： 丐企 业把价 格提岛到边际成本以上时，消费者就买得 
少了。但是要记住，从仍能销售的产品数敏中赚到的利润并不是问题所 
在。问题产生于无效率的低产贵„换句话说，如果髙垄断价格不会阻碍 
—些消费者购买这些物品，它所增加的生产者剩余就正好是消费者剩余 
减少的量，而总剩余仍然与仁慈的社会计划者吋以达到的一样。 

但是，这个结论也有一个可能的例外。假设一个莘断企业为维持其 
莘断地位不得不引起额外的成本。例如 ，一 个拥有政府创造的垄断地位 
的企业，为了保持它的垄断地位，需要雇用游说者来说服法律制定者。在 
这种情况下，垄断者可以用它的-些垄断利润来支付这些额外的成本。 
如果是这样的话，垄断的社会损失既包括这些成本，也包括由价格髙于边 
际成本引起的无谓损失。 

即问即答 如何比较垄断者的产 s 与总剩余最大化的产量？这种差别 
与无谓损失的概念有什么关系？ 
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15.4 价格歧视 


到现在为止，我们假设垄断企业对所有顾客收取 M 样的价格。但在许 
多情况下，企业以不 N 价格把同一种物品卖给不网顾客，尽管对两个顾客的 
生产成本是相同的。这种做法被称为价 格歧视 （ price discrimination ) 0 

在讨论价格歧视垄断者的行为之前，我们应该注意，当-.种物品在竞 
争电场上出俾时.实行价格歧视是+可能 的，， 在竞争市场上，许多企业以 
市场价格出售 N -种物品。没有一个企业愿怠向任何一个顾客收取低价 
格，因为企业可以以市场价格出售它想出售的所有 物品； 另外，如果任何 
一个企业想向顾客收取髙价格.顾客就会转向另一个企业昀买 9 对于一 
个实行价格歧视 的企收 来说，它一定具有某种市场势力。 

15.4.1 关于定价的一个寓言 

为 r 理解为仆么垄断者想实行价格歧视，我们来考虑一个例子。设 
想你是 Readalot 出版公司的总裁。 Readalot 的一位畅销朽作者刚刚写完 
他 M 新的一本小说。为了使事情简化，我们设想，你为获得出版这本书的 
排他性权利向作者支付了 固定的 200万美元。我们洱假设，印刷该书的 
成本为0。因此， Keadalot 的利润是从销俦朽中得到的收益减去支付给作 
者的200万美元。在这种假设之下，作为 Readalol 的总裁，你应该如何确 
定这本书的俾价呢？ 

你确定价格 的第一 步是估算这本 抒可能 的宙求量。 Readalot 的销传 
部门饵诉你，这本书将吸引两类读者。一类是作荇的10万名崇拜#，这 
些崇拜者愿总为这本书支付 30 美元。还有一类是 4 0 万名不太热心的读 
者，他们 M 多愿意为这本书支付 5 美元。 

如果 Readalot 向所有顾客收取一种价格，利润最大化的价格是多少 
呢？我们自然会考虑到两种 价格： Readalot 能吸引10万名崇拜者的最卨 
价格是 30 美元，而能吸引整个市场 50 万名潜在读者的最高价格是 5 美 
元。 解决 Readalot 问题的方法是一个简单的数学问题。在价格为 30美 
元时， Readalot 出售 10 万本书，收益为 300 万美元，从而获得 100 万美元 
的 利润； 在价格为 5 美元时，出售 50 万本书，收益为 250 万美元，从而获得 
50 万美元的利润。因此， Readalot 通过收取 30 关元的申价并放弃将书出 
售给 40 万名不太热心读者的机会而使利润最大化。 

要注意的是， Readalul 的决策引起了无谓损失。有 40 万读者愿意支 
付 5 美元买朽，而向这些读者提供书的边际成本是苓。因此，当 Readalot 
收取 30 美元的高价格时，损失了 200 万美元的总剩余。这种无谓损失是 
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垄断者收取高于边际成本的价格时所引起的 尤效率 ^ ' y 

现在假设 Readalot 的销售部门有一个重要的发现 ：这两 仑汝者群在 
不 NJ 的电场上。崇拜者都在溴大利亚，而其他读者都在美而且一个 
国家的读者很难到另一个国家买书。 

作为对这种发现的反应， ReadaloL 吋以改变其市场战略并增加利润。 
它可以对10万名澳大利亚读者收取30美元，对40万名美国读者收取5 
美元。在这种情况下，在澳大利亚的收益是300万美元，而在美国的收益 
是200万美元，总计500万美元。这时利润是300万美元，它大大高于公 
司对所有顾客收取30美元价格时所能赚到的】00万美元。毫不奇怪， 
Readalot 公司会选择实行这种价格歧视战略。 

Readalot 出版公 ㈡ 的故事是虚构的，但它正确地描述了许多出版公司 
的经营实践。例如，教科书在欧洲的销售价格通常低于关国^更重要的 
是精装本与平装本的价格差别。当一个出版商出版一本新小说时，它先 
发行昂贵的精装本，然后再发行便宜的平装本。这两种版本价格之间的 
趋别远远大: P 其印刷成本的差别。出版商的目标正与我们所举的例子中 
一样。通过向祟拜者出笆精装本和向不太热心的读者出售平装本，出版 
商实行了价格歧视并增加 r 利润。 

15.4.2 “定价寓言”的寓意 

与任何一个寓言一样， Readalot 出版公司的故事也是一种典型化。同 
样，弓任何一个寓 t 一样，它得出 T 一些具有一般性的结论。在这个例子 
中，可以得出7个有关价格歧视的结论。 

第-个，也是最明显的结论是，价格歧视是利润最大化莘断者的一种 
理性策略。这就是说，通过对不同的顾客收取不同的价格，垄断者可以增 
加利润。实际上，实行价格歧视的垄断者向不间顾客收取的价格更接近 
于顾客的支付意愿，因此会比实行单一价格时销 W 得更多。 

第二个结论是，价格歧视要求能根据支付意愿划分顾客。在我们的 
例子中，可以从地域 h 划分顾客。但有时垄断者也会选择其他差别，例 
如，以年龄或收人来划分顾客。 

第二个结论的一个推论是，某些市场势力会阻止企业丈行价格歧视。 
其中一种力量是 f 巧，套利是指在一个市场上以低价购买一种物品.而在 
另一个市场上以^士出饩，以便从价格差中获利的过程。在我们的例子 
中，假设澳大利亚的书店 时以在 美国买书并转卖给澳大利亚读者。这种 
套利就使 Readalot 不能实行价格歧视，因为没有-个澳大利亚人思意以 
较髙的价格买书。 

从我们的寓言中得到的第三个结论是最惊人的 ：价格 歧视可以增进 
经济福利。回想一下，当 Readalot 收取单一的30关元价格时.产生了无 
谓损失，这是由于有40万名不太热心的读者没有买到书，尽管他们对朽 
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的评价高于生产的边际成本。与此相反，当 Readalot 实行价格歧视时，所 
有读者最终都得到了书，而这个结果是有效率的。闵此，价格歧视可以消 
除垄断定价屮固有的无效率 a 

要注意的是，在这个例子中，价格歧视带来的福利增加表现为生产者 
剩余更高，而不是消费荇剩余更高。消费者买到了书.何其福利并没有增 
加：因 为他们支付的价格完全等于他们对15的评价.因此他们没有得到消 
费者剩余。从价格歧视屮获得的全部总剩余增加以更 A 利润的形式全部 
归属 Readaiot 出版公司。 

15.4.3 价格歧视分析 

我们更正式地来考虑价格歧视是如何影响经济福利的。我们从假设 
垄断者可以实行完全价格歧视幵始。寧幸价早琴半描述垄断者完全 r 解 
每个顾客的支付意愿，并对每位顾容&遥4的情况。在这种情况 
下，垄断者对每位顾客收取的价格 it 好等于该顾客的支付意愿，而且，垄 
断者得到每次交易中的全部剩余。 

图15 -9 表示有无价格歧视时的生产者剩余和消费者剩余。在没有 
价格歧视时，企业收取卨于边际成本 的甲. -价格，如 （ a ) 幅所示。由于一 
些对物品评价高于边际成本的潜在顾客在这种高价格时没有购买，垄断 
引起 r 无谓损失。但丐企彳 k 可以实行完全价格歧视时，如 （ b ) 幅所示，每 
位对物品评价大于边际成本的顾客都买到/物品，并被收取 r 其愿意支 
付的价格。所有互谋的贸易都得以进行，没有无谓损失，垄断生产者以利 
润的形式获得了市场的全部剩余。 

m is - 9 有无价格歧视时的福利 




当然，在现实中，价格歧视是不完全的。顾客走进商店时并没有发出 
其支付怠愿的信号。于是，企业通过把消费者划分为不问的群体来实行 
价格歧 视：年 轻人与老年人、平时购物者与周末购物者、美国人与澳大利 
亚人，等等。与我们盼面的 Readaiot 出版公司寓言中的情况不同，在每个 




U ) 幅表 示对所 有頋客 
收取同样价格的垄顢 
者。在这个市场 上总剩 
余等 f 利润 （生 产者 *! 
余〉和消费者«余之和 
( b ) 幢表 示可以 实行完 
全 价格歧视的垄断者。 
由于 消费者_余等 f 
芩 .此时 总剩余 等于企 
ft 利润，比较这两幅 
图，你坷以看出 ，完 全价 
格歧视埔加了利润，增 
加了总_余.但减少 f 
消费#剩余。 
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群体内部的顾客对•种产品的支付意愿也不此要实行完全价格歧 
视是不 er 能的。 

这种不完全价格歧视如何影响福利呢？这种定价方案的分析是极为 
&杂的，而且，对这个问题也没有一个一般性的答案。与单一价格的垄断 
结果相比，不完全价格歧视可能增进、减少市场总剩余，或使市场总剩余 
+变。唯一确定的结 论是： 价格歧视增加 r 垄断利润，否则企业就会选择 
对所乜顾客收取同样的价格 


15.4.4 价格歧视的例子 



•■你大黴有兴遵知 
道我的机栗有多便 


图片 来源: HAMIL ¬ 
TON © UNIVERSAL 
PRESS SYNDICATE. 
RKPRINTED WITH 
PERMISSION. ALL 
RIGHTS RESERVED 


经济中的企业使用齐种旨在对不同顾客收取不同价格的经营策略,, 
既然我们已经備得了价格歧视的经济学，那么我们现在来考虑-些例子。 

电彩票许多电影院对儿电和老年人收取低于其他观众的价格。在 
竞争市场上很难解释这个事实。在竞争市场上，价格等于边际成本，为儿 
章和老年人提供-个座位的边际成本与为其他人提供一个座位的边际成 
本相同。但如罘电影院有某种地区性垄断力量，而且，如果 儿鮝与 老年人 
对电影票的支付意 愿较低 ，就很容易解释差异化定价这个4 {实 了。在这 
种情况下，电影院通过价格歧视增加 r 利润。 

飞机票价 S 机上的座位以许多不 N 的价格出售。许多航空公司对 
4:两个城市间往返，但周六在对方城市住一个晚上的旅客收取低价格。 
乍一看这有点令人费解。为什么乘客在周六是否停留一个晚上与航空公 
司有关呢？原因是这条规定是区分公务乘客和休闲乘客的一种方法。公 
务乘客支付意愿高，而且很吋能不想在周六停留一晚。与此相反，出亍个 
人原因旅行的乘客支付意愿低，并史愿意在周六停留一晚。因此，航空公 
司可以通过对周六停留•晚的乘客收取低价格而成功地实行价格歧视。 

折扣券许多公司在报纸和杂忐上向公众提供折扣券。买者为了得 
到下次购买时 0.5 美元的折扣而剪下折扣券。为什么公司提供这些折扣 
券？为什么它们不直接把产品价格降低 0.5 美元？ 

答案是折扣券使公司可以实行价格歧视。公3知道，并不是所有顾 
客都愿意花时间剪下折扣券。此外，剪折扣券的意愿与顾客对物品的支 
付意愿是相关的。富裕而繁忙的高层管理人员不大可能花时间从报纸卜. 
时 F 折扣券，而 fL , 她也许捣意为许多物品支付较高的价格。一个失业者 
吏口 J 能剪下折扣券并且支付意愿较低。因此，通过只对这些剪 F 折扣券 
的顾客收取较低价格，企业就可以成功地实行价格歧视。 

助学金 许多学院和大学对贫困学生提供助学金。可以认为这种政 
策是一种价格歧视。富有的学生钱多，因此支付意愿比穷学生高。通过 
收取卨学费并宥选择地提供助学金，学校实际上是拫据学生们对 h . 学的 
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评价来收取价格。这种行为与任何一个价格歧视垄断者的行为相似。 

数置折扣到现在为止.在我们价格歧视的例7•中，垄断者对不同 
顾客收取+同的价格。但是，有时垄断者也通过对购买不同数童的同 
一顾客收取不同价格来实行价格歧视。例如，许多企业对购买量大的 
顾客提供低价格。而包店可能对每个面包收取 0.50 美元的价格.何对一 
打面包收取5美元的价格。这之所以是一种价格歧视，是因为顾客对购 
买的第-单位付出的价格髙于第二单位。数量折扣通常是一种成功的价 
格歧视方法，因为随若购买量的增加，顾客对增加的一单位的支 fJ •意愿减 
少了。 



即问即答 • 举出两个价格歧视的例子 • 完全价格歧视如何影响 
消费者剩余、生产者剩余和总剩余？ 


新闻摘录 

TKTS 与其他计划 


经济学家哈尔 • 瓦里安 （Hal Variati ) 讨论了一个充满戏剧性的价格 
歧视案例。 


百老汇演出票价的变化 
Hal R . Varian 

在纽约，平均而言毎天晚上约有 2.5 万人去看百老汇的演出。 

正如热切的观众们所知道的那样，票价一貪在无情地上涨。自从 
1998年以来，百老汇演出的最高票价上升了 31%。但实际支付的票价只 



劣沂扣 荣的人 


上升了 24%。 丨 R 1 片来两： ASS 0 CI - 

这种差别是折扣的结果。懂行的百老汇戏迷们知道，甚至最受欢迎 i ated press/ap 
的演出也有折扣，最常见的折扣方式有优惠券、买一送一、学生的优惠价 I 
格，还有由时代广场上的 TKTS 售票处提供的种种优惠。 I 

为什么有这么多折扣？戏院座位的价值和飞机座位的价值一样是极 I 
容易消失的。一旦演出开始或者飞机起飞，剩下的座位就一文不值。 ! 

在这两个行业，卖者都用各种策略努力确保把座位卖给那些支付意 I 
愿最大的人。 | 

斯坦福大学的经济学家 Phillip Leslie 在他发表子< 兰德经济学 杂志 〉 I 
2004年秋季号上的文章 〈百老 汇剧院的价格歧视〉中研究了这种现象。 I 

莱斯利先生收集了 1996年百老 r 演出 < 七个吉他手 >时的详细数据。 | 

看这个剧的人有14万人以上，他们买的票有17种价格。 一些票 价的差 I 
别是由于座位的质量——楼下的座位、两层中的包厢、楼上的包厢等—— | 

而另一些票价的差别是由于各种形式的折扣。 i 

座位质量不同和折扣的结合引起了大幅度的票价差别。随机所选的 i 
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某一个晚上的两张票票价的平均差别约为平均累价的40%。这^ : 以与飞 
机票的价格差别相媲美…… 

在其199场演出中，门票的促销方式也不尽相同。演出初期采用的 
是直接向目标客户邮寄，而在演出场次过半之后，幵始 买一送 一。 

供时代广场 TKTS 售票处销售的一般是剧场主厅的票，在这里可以买 
到最好的一类座位的票。但 TKTS 的折扣票往往是主厅中较差的座位票， 
它们以固定的50%折扣出售，但只在演出的当夭出售。 

莱斯利先生的目的主要是建立一个观众行为的模型。观看百老汇演 
出的观众差异极大。裉据百老汇制片人1991年进行的调查，约有10%的 
观众家庭收入为 2.5 万美元或 3. 5万美元，也有同样数量的观众家庭收 
入在15万美元以上（按1990年美元计算）。 

百老汇演出制片人通过价格和折扣政策，尽量用多种价格让人们根 
据对票价的支付意愿将自己归入相应类别。 

也许你不会看到 Donald Trump 在 TKTS 排队。可以认为，他这种收入 
阶层的人不在乎支付全价。但许多学生、待业演员和旅游者都通过 TKTS 
购买各种折扣票。 

确实，在 TKTS 排队很不方便。但这正是问题的关键。如果不存在什 
么不方便，那么每个人都会这样做，这就会使百老汇演出的收入大大 
减少。 

莱斯利用先进的计量经济技术估算了不同收入群体对各种票的评 
价。他发现，一般来说，百老汇制片人在使收入最大化方面做得相当 

好…… 


我们可以看到越来越多的物品与劳务用同样的差别定价进行出售。 
随着越来越多的交易通过电脑进行操作，卖者收集数据、对定价进行实验 
并分析这些实验的结果也越来越容易。 

当然，对我们消费者来说，这使生活变得复杂了。但另一方面，定价 
多样化使这些物品更可能达成交易。 

上次在纽约时，我很高兴得到了一张 《制 片人〉的半价票。由于我不 
得不在两周前提前订机票并在那里度过周六晚上，这就算一个补偿吧 1 


资料来源 ： New York Times t January 13, 2005. 



15.5 对垄断的公共政策 

我们已经知道，与竞争市场相比，垄断市场 +能有 效地配置资源。垄 
断者生产的产量小于社会合意的产最，因此其收取的价格高亍边际成本。 
政府决策者会用以下四种方式中的一种解决垄断 问题： 


334 < 经济学原理 


www. Top S age. com 





• 努力使垄断行业更有竞 争性； 

• 管制垄断者的 行为； 

• 把一些私人垄断企业变为公共 企业; 
• 不作为。 



15.5.1 用反托拉斯法增强竞争 


如果可口可乐公司和百事可乐公司想合并，那么，这项交易在付诸实 
施之前#定会受到联邦政府的严格审査。司法部的律师和经济学家 a 了能 
会认定，这两家大型软饮料公司之间的合并会使美国软饮料市场的竞争 
性大大减弱，结果将会引起整个国家经济福利的减少。如果是这样的话， 
司法部将对合并提出诉讼，而且，如果法院判决同意，就不允许这两家公 
司合并„正是这种诉讼阻止 r 微软在1994年收购图文公司。 

政府对私人产业行使的这种权力来自反托拉斯法，反托拉斯法是疔 
在遏制莘断权力的法律集成。第一个也是敁重要的反托拉斯法是《谢尔 
曼反托拉斯法》，美国国会在1890年通过 r 这个法案.以减少当时被认为 
主宰经济的大而 强的“ 托拉斯”的市场势力 3 1914年通过的《克莱顿反托 
拉斯法》加强了政府的权力，并使私人对此类诉讼合法化。 n : 如美国 M 高 
法院呰经指出的，反托拉斯法是“一部全面的经济 a 山宪章，其目的在于 
维护作为贸易规则的 II 由和不受十预的竞争"。 

反托拉斯法给予政府促进竞争的各种方法。首先，这些法律允许政 
府阻止合并，例如我们假设的可口可乐公司和百事可乐公 Tf 】 之间的合并。 
其次，这些法律还允许政府分拆公司。例如，政府在1984年把大型通信 
公司——美国电话电报公司 （ AT & T ) 分拆为八个较小的公司。最后，反托 
拉斯法禁止公司以使市场竞争性减弱的方法协调它们的活动。 

反托拉斯法有成本也有利益。有时公司合并并+是为了减弱竞争， 
而是为了通过史有效率的联合生产来降低成本。这些合并的利益有时称 
为"咚巧琴疼' 例如，近年来许多关国银行进行了合并，通过联合经营吋 
以 减少行 政管理人员。如果反托拉斯法是为 r 增进社会福利，政府就必 
须能确定哪些合并是合意的，时哪些不是。这就是说，它必须要衡 M 并比 
较协同效应的利益与减少竞争的社会成本。批评反托拉斯法的人对于政 
府能否很准确地进行必要的成本一收益分析持怀疑态度。 



••但如果找们公司与 
•大统 企 业’合并. 
我们《能够有足移 
的资源.对抗因为此 
项合丼案所引发的 
反垄断《栽行动。" 

由片 来源： 0 2003 
BY SIDNEY HARRIS. 
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当企业考虑合并时，高管一方面要关注企业的基本状况，另一方面要 
关注管制政策与政治。 

达美航空公司合并的传闻会动摇这个行业 

达美 （ Ddta ) 航空公司正在认真地考虑与西北航空公司还是联合航空 
公司的母公司 UAL 公司合并，裉据知情人士的看法，这一事件在燃料成本 
上升损害了航空公司的股栗价值的情况下会刺激新一轮的行业联姻。 

在今天的会议上，人们预期达美公司董事会会采纳有关建议，授权总 
裁 Richard Anderson 与西北航空公司和联合航空公司就合并事宜进行正 
式讨论…… 

在 〈华 尔街曰报〉报道了 一项可能达成的交易的新闻后，昨天市场反 
应热烈，达美的股票上升了 2.46 美元，即上升了 18%…… 

任何一桩大的美国航空公司的合并案都要受到严格的 审查， 因为这 
对票价和竞争有重大影响。联合航空公司和达美航空公司按运输量排在 
第二和第三位，在美洲航空公司之后，大陆航空公司列第四位，西北航空 
公司居第五位。 

然而，新一轮的行业整合将有助于航空公司减少过剩的运营能力，提 
高票价和在石油上升到每桶近100美元的压力下增加利润，尽管这也引 
起了乘客的更多怨言。 

合并后的航空公司可以通过合并电脑系统、降低公司成本和关闭一 
些网络中心来节约资金。此外，大航空公司在公司账户嬴利上也有优势， 

因为它们有了更广的航线网络。 

之所以产生了新的合并冲动，是因为航空公司认为，在当前共和党执 
政期间，反托拉斯机构批准一两桩大交易的可能性更大一些。航空公司 
的高管和投资者认为，需要在未来的30天到45天内推进这些并购交易， 

以便在新政府一年后上台之前，有足够的时间接受审查。 

资料 来源： The Wall Street Journal # January 11 9 2008. 


新闻摘录 

航空公司的合并 


15.5.2 管制 

政府解决莘断问题的另一种方法是管制垄断者的行为。在自然芊断的 
情况下，例如在自来水和电力公司中，这种解决方式是很常见的。政府机构 
不允许这些公司收取它们想收取的任何价格，而是对它们的价格进行管制。 
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政府应该为自然垄断者确定多 炸的价 格呢？这个问题并不像乍畚起 
来那么容易回答。一些人的结 论是： 价格应该等于垄断者的边际 成本。 
如果价格等于边际成本，消费者就将购买使总剩余最大化的垄断者产量， 
而吐，资源配置将是有效率的。 

但是，将边际成本定价作为一种管制制度冇两个现实问题。第一个 
问题产生于成木曲线的逻辑。根据定义，自然垄断下的平均总成木递减。 
iH 如我们在第13 章中讨 论的，当平均总成本递减时，边际成本小于平均 
总成本。阁15 - K ) 说明了这种情况，它表明企、 ik 有大量间定成本，而 a 
以后边际成本不变。如采管制荠将价格设定为等于边际成本，价格就将 
低于企业的平均总成本，从而企业将 G 拟。与其收取如此之低的价格，垄 
断企业还不如离幵该行业。 


A 自然垄断的边际成本定价 



管制者可以用各种方式对这一问题做出反应，但没有一种方式是完 
美的。一种方法是补贴塋断者。实际上，政府此时承担了边际成本定价 
固有的 f 损。为 r 支付补贴，政府需要通过税收蘚集资金.这又会引起税 
收本身的无谓损失。另一种方法是管制者可以允许垄断者收取高于边际 
成本的价格 a 如果受管制的价格等于平均总成本，垄断者正好赚到零经 
济利润。但平均成本定价引起 rx 谓损失，因为垄断者的价格不再反映 
生产该物品的边际成本。实际上，甲均成本定价相4于对垄断者出饩的 
商品征税。 


，地 e 


由于自然垄断下的平均 
总成本递成.边际成本 
小于乎均总成本。因 
此，如果管制#要求自 
然垄断者收取等亍边际 
成本的价格.价格将低 
于平均总成本.时且，垄 
断者将亏 
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新闻摘录 

公共交通与私人企业 




Vincent Cummins : — 
个非法企业家。 

图片来海 ： EVAN 
KAFKA . 


在许多域市，由公共汽车和地铁绍成的公共交通体系是由当地政府 
经营的垄断企业。但这是否是最好的体系呢？ 

有一辆小面包车的男人 
John Tierney 

Vincent Cummins 总是从他的小面包车中警惕地向外张望，眼 神暴露 
出他在做一件违法的事情。这是布鲁克 林区一 个安静的夜晚 ••… 过于安 
静。"给我盯着我背后！"他对自己的市民波段无线电上的麦克风大喊着， 
收音机里正在讲述着警察正对付一个刚刚在利文斯顿大街违法开车的小 
伙子。他向两边看了一下，没有看到瞀车，也没有普通不带标记的车。 
Cummins 犹豫了 一会儿——他听广播说警察刚刚抓住了其他两个司 
机一但他不能停下来。当他径直把车开到路边时，对无线电上的麦克 
风重 复着："盯 着我背后！" 

五秒钟后， Cummins 旗开得胜。一个拿着购物包的中年妇女上了面 
包车……而 Cummins 没受惩罚就把车开走了。当问到新受害者和其他乘 
客为什么要坐这辆非法小面包车时，他们都笑了。当向你保证花丨美元 
就能乘坐小面包车，而且还有座位时，傻瓜才会花 1.50 美元站在公共汽 
车或地铁上。与公共汽车的司机不同，小面包车的司机找零钱也收钞票， 
而且白天小面包车跑得更频繁。••如果我坐公共汽车，要一个小时才到 
家/在 特立尼达出生的护士 Cynthia Peters 解释说，••我如果下班晚了，就 
要在黑暗中等公共汽车，还要穿过三个街区自己回家，这很令人害怕。但 
有了 Vincent Cummins 的小面包车，我不到半个小时就回到家了。他把我 
送到家门口，等我进去后才离开。_ 

Cummins 本不愿意做一个违法者。这个巴巴多斯人， 自从一 次受伤 
迫使他放弃当机械师的工作以来，他就一直在全职幵小面包车。 他说： 
"虽然我可以得到残疾人津贴，但有工作更好。 " 他符合经营州际小面包车 
服务的联邦规定，然后花了几年时间努力得到在该市经营的许可。他的 
申请中包括了九百多位来自乘客、商业集团和教会领导人支持的说明，这 
份申请得到了该市出租车和通勤车委员会以及交通部的批准。市长 
Giuliani 支持他。但是，与过去四年间大多数申请被驳 回一样 ，今年夏天， 
市政委员会驳回了他的许可证申请，这就是布鲁克林和皇后区数千名非 
法司机正在躲避瞥察的原因。 

市政委员会成员声称，他们正努力阻止小面包车引起车祸和交通问 
题，尽管还没有一个乘小面包车的人认真考虑过这类意见。像 Cummins 
这样有驾驶执照和保险的司机并不比出租车更危险 I 也不会引起更多混 
乱。他们带来的唯一危险是对公共交通垄断的冲击。这个垄断企业的工 
会领导人成功地领导了一场反对这些小面包车运营合法化的运动。 
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小面包车司机驳斥了两个现代城市的神 话：公 共交通必定赔钱以及 
它必须是公共企业。今天，在其他城市，像 Cummins 这样的企业家在进 
壮成长一汉城和布宜诺斯艾利斯完全依靠私人盈利的公共汽车公司。 
而且私营公交也曾经使纽约市在公共交通方面处于世界领先地位。纽约 
最早的马车和电车就是由私人公司发展起来的。最早的地铁虽然由市政 
府贷款筹集了部分资金，但它却是由私人以5美分的收费——相当于今 
天的不到1美元，而卓有成效地经营、建设和管理的。 

但最终，纽约的政治家通过拒绝根据通货膨胀调整收费而把大多数 
私人交通公司赶出了经营领域。当20世纪20年代这些企业赔钱时，市 
长 John Hylan 教导他们要有效地管理。他承诺，如果由市里经营地铁就 
会賺钱，而同时保持5美分收费，并使纽约人摆脱"控制交通的垄断企业” 
的"奴役"和"独裁'_。但一旦政府把私人体系合并为一个真正的垄断者 
时，支出急剧增加。私人交通保持了 70年的5美分收费，而在公共管理 
之下，这种收费上升了 2 900% — 即使是这样，城市交通局每张票还要 
亏损2美元。与此同时，小面包车的司机可以以较低的价格提供更好的 
服务，而且依然赚钱。 

加州圣克拉拉大学的经济学家、布鲁金斯学会关于公共交通的一本 
新书 〈约束权〉 的合作者 Daniel B . Klein 说：“如果给企业家一个机会，交 
通还是可以获利的。政府证明了它提供交通并不比生产麦片更好。相 
反，它应该集中精力在建立新的促进竞争的规则上。”为了鼓励私人运营 
者对沿着一条线路的规范服务进行长期投资，布鲁金斯的研究人员建议 
向他们出售可以在沿线的某些站点载客的排他性"约束权"。这种方法使 
那些偶尔为之的机会主义者无法抢走长期经营者的正常乘客。但为了鼓 
励竞争，在沿线的其他拐角还可以有一些共同的停车点，乘客可以上任何 
有许可证的小面包车或公共汽车。 

在没有正常公共汽车的地方，小面包车非正式地建立了它们自己的 
停车站，这就己经存在这种体系的因素，但市政委员会正努力消灭这些竞 
争者。除了拒绝向 Cummins 这样的新司机发放许可证之外，市政委员会 
还禁止有许可证的退休老司机在公共汽车的路线上运营。除非在法庭上 
驳回这些限制，否则小面包车车主们只有违法地竞争。位于华盛顿的一 
家公共利益律师事务所已经代表司机们提出了诉讼。不过此时，在警察 
和运输工人工会竭尽全力的围追堵截之下，在纽约的某些地方，像 Cum - 
mins 这样的一些非法运营者正在吸引另一位毫无疑虑的"受害者"。给 
他5美元他甚至还会改变行驶线路呢 I 

资料来源 ： TVie New York Times Magazine • August 10, 1997. p. 22. Copyright 
© 1997 by The New York Tiroes Co. Reprinted by permission. 
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将边际成本定价（平均成本定价也一样）作为一种管制制度的第二个 
问题是，它不能激励垄断者降低成本。由于低成本意味着商利润.轰争市 
场上的每个企 业都努 力降低其成本 ◊ 但如果一个受管制的垄断者知道， 
只要成本降低，管制者就将降低价格，垄断者不会从降低成本屮受益。在 
实践中，管制者解决这一问题的方法是允许垄断者以更高利润的形式从 
降低成本中得到一些利益，这种做法要求对边际成本定价的某种背离。 

15.5.3 公有制 

政府用来解决垄断问题的第三种政策是公有制。这就是说，政府不 
是管制由私人企业经营的自然垄断，而是 h 己经营自然垄断。这种解决 
方法在欧洲许多国家是常见的，在这些国家，政府拥有并经营公共事业， 
如电话、供水和电力公司。在美国，政府经营邮政服务。荇通的第•类邮 
件的投递常常被认为是自然垄断。 

经济学家对自然垄断私有化的偏爱通常大于公有制。关键问题是企 
业的所有权如何影响生产成本。只有私人所有者能以高利润的形式得到 
部分利益，他们才会有成本 M 小化的激励。如果企业管理者在压低成本 
上不成功，企业所有者就会解雇他们。与此相反，如果经营垄断的政府宫 
员做不好 T 作，损失者是顾客和纳税人，他们只有求助于政治制度。官员 
有可能成为一个特殊的利益集团，并企图阻止降低成本的改革。简而言 
之，作为一种保证企业良好经营的方法，投祭机制小•如利润动机可箱。 

15.5.4 不作为 

以上每一项旨在减少垄断问题的政策都有其缺点。因此，一些经济 
学家认为，政府通常最好不要设法去纠正垄断定价的无效率。经济学家 
乔治 • 斯蒂格勒 （George Stigler ) 曾因对产业组织的研究而获得诺以尔奖， 
下面是他的一段 论述： 

经济学中的一个著名定理认为，竞争企 止经济 将从既定资源 
存量中产生最大可能的收入。没有一个现实经济完全满足这个定理 
的条件。而且，所有现实经济都与理想经济有差距——这种差距称 
为"市场失灵"。但是，在我看来，美国经济“市场失灵”的程度远远 
小于根植于现实政治制度中的经济政策不完善所引起的•‘政治 
失灵”。 

正如这段论述所清楚表明的，在决定经济中政府的适当作用时，需要 
结合政治学与经济学米进行判断。 
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即问即答 描述决策者对垄断引起的无效率做出反应的方式。列出每 
一种政策反应的一个潜在问题。 


15.6 结论： 垄断的普遍性 

本章讨论了可以控制自己售价的企业的行为。我们已经说明 r , 这 
些企业的行为与前一章研究的竞争企业的行为有很大的不 N 。 表 15-2 
总结了竞争巾场弓垄断市场的一些相同与不同之处^ 


竞争与垄断：总结性比较 


1 

竞争 

垄断 

相似之处 

企业 H 标 

利润最大化 

利润最大化 

最大化原则 

MR = MC 

MR = MC 

短期屮能嗛到经济利润吗？ 

能 

能 

不同之处 

企业数 t 

许多 

-家 

边际收益 

MR =P 

MR<P 

价格 

P-MC 

P>MC 

有生产者福利最大化的产 S 

右 

没有 

水平吗？ 

长期屮能进人吗？ 

能 

不能 

长期中能嫌到经济利润吗？ 

+能 

能 

有价格歧视的可能性吗？ 

没有 

有 


从公共政策的角度看，关键结论是，垄断者生产小于社会有效韦的数 
歐，并收取髙于边阮成本的价格。所以.垄断引起了无谓损失。在某些情 
况 F , 垄断者可以通过价格歧视来减少这种无 效宰。 何另一些时候，窬要 
政策制定者起到一种积极作用。 

垄断问题有多普遍呢？对这个问题有两种回答。 

在某种怠义 h 说，垄断是常见的。大多数企业对它们收取的价格都 
冇某种控制力。无法强迫它们对自己的产品收取市场价格，因为其提供 
的物品与其他企业提供的物品并不完全一样。福特 Taurus 汽车与丰田 
Camry 汽午:不完全一样。 Ben 和 Jerry 的冰淇淋与 Breyer 的冰琪淋也不完 
全一样。这里的每一种产品都有向右下方倾斜的需求曲线，这使每个生 
产者都有一定程度的莘断力量。 

但有相当大垄断力 鼠的企 业是很少的。很少有物品是真正独一无二 
的。大多数物品都有替代品，即使不完全一样，也是相似的。 Ben 和 jerry 
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蚵以略微提高其冰淇淋的价格而不失去其全部销饵 M ; 何如果他们提价 
很多，顾客就会转向其他品牌，销售量就会大大减少。 

最后，垄断力量是一个程度问题。认为许多企业有某种垄断力 M 是 
正确的，认为它们的垄断力最通常是有限的也是正确的。在这种情况下， 
假设企业在竞争市场上经营即使不完全正确，也不至亍太 离磨。 


内容提要__ 


o 年断者是在其市场上为唯一卖者的企 
业。当一个企业拥有一种关键资源，当 
政府给一个企业排他性地生产一种物品 
的权利.或者当一个企业可以比许多同 
行企业以较低成本供给整个市场时，垄 
断就产生了。 

o 由于垄断者是其市场上唯一的生产者， 
所以它面临向右 F 方倾斜的产品需求曲 
线。当垄断者增加一单位产贵时，就引 
起它的产品价格下降，这就减少 r 所有 
单位的产量賺到的收益最。因此，垄断 
者的边际收益总是低于其物品的价格。 

◎ 和竞争企业一样，垄断企业也通过生产 
边际收益等于边际成本的 产置来 实现利 
润最大化。这时垄断者根据需求量选择 
价格。与竞争企业不同，垄断企业的价 
格髙于它的边际收益，因此它的价格商 
于边际成本。 

◎ 垄断者利润最大化的产量水平低于使消 
费者剩余与生产者剩余之和最大化的产 
量水平。这就是说，当垄断者收取商于 

关键概念— — 


边际成本的价格时，一些对物品评价大 
于其生产成本的消费者不再购买这种物 
品。因此，垄断引起的无谓损失类似于 
税收引起的无谓损失。 

o 芊断者通常可以通过根据买者的支付意 
愿对同一种物品收取不同的价格来增加 
利润。 这种价格歧视的做法 nj 以通过使 
一些本来不想昀买的消费者购买物品从 
而增加经济福利。在完全价格歧视的极 
端情况下，垄断的无谓损失完全消除了。 
而且，市场上所有剩余都归垄断生产者。 
在更一般的情况下，当价格歧视不完全 
时，与单一垄断价格相比，它会增加或减 
少福利。 

O 决策者可以用四种方式对莘断行为的无 
效率做出反 应：用 反托拉斯法使行业更 
具竞 争性； 管制垄断者收取的 价格； 把垄 
断者变为政府经营的 企业； 或者，如果与 
政策不可避免的不完善性相比 . rfi 场失 
灵的程度相对要小，政府可以选择不 
作为。 


垄断企业 自然垄断 价格歧视 


复习题 一 

1. 举出一个政府创造的垄断的例子。制造 
这种芊断必定是一种坏政策吗？解释 
原因。 

2. 指出自然莘断的定义。市场规模的大小 

• • ■ • 
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与一个行业是不是自然垄断有什么 
关系？ 

3. 为什么垄断者的边际收益小于其物品的 
价格？边际收益能成为负的吗？解释 
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原因。 

4. 画出莘断者的需求、边际收益、平均总成 
本和边际成本曲线。表示出利润最大化 
的产暈水平、利润最大化的价格和利 
润量。 

5. 在你前一个问题的阁上标明使总剩余 M 
大化的产 量水平 ，标明垄断的无谓损失: 
解释你的答案。 

6. 举出两个价格歧视的例在每个例子 


中，解释为什么笔断考选 择遵循 这种经 
营战略。 

7. 是什么给予政府管制企业之间合并的权 
力？从社会福利的角度看，分别列举出 
两个企业想合并的一个好理由与一个坏 
理由。 

8. 当管制者命令一个_然垄断者必须设定 
等于边际成本的价格时，会产生两个什 
么问题” 


问题与应用…* 


1. 一家出版公司面临一位著名作家的卜_ • 
部小说的以下需 求表： 


价格（美元） 

需氺 M ( 本） 

100 

0 i 

90 

100 000 

80 

200 000 

70 

300 000 

60 

400 000 

50 

500000 

40 

600 000 

30 

700 000 

20 

800 000 

10 

900 000 

0 

I 000 000 


向作者支付的稿酬是200万美元，印 

刷一本书的边际成本是固定的10 

美元。 

a . 计算总收益、总成本和每种数量时 
的利润。出版社选择的利润最大化 
产请是多少？它收取的价格是多少? 

b . 计算边际收益（回想一下 . W /? = 
A 77?/ A (?)。 如何比较边际收益与 
价格？解释原因。 

c . _出边际收益曲线、边际成本曲线 
和葙求曲线。在哪个数设时边 R 收 
益曲线与边际成本曲线相交？这- 
交点表示什么？ 


d . 在你的图中，用阴影表示无谓损失。 

用文字解释该阴影代表什么。 
e - 如果向作者支付的稿酬是300万美 
元而不是200万美元，这将如何影 
响出版社关于收取的价格的决策？ 
解释原因《 

f . 假设出版社的 U 标不是利润最大 
化，而是关注经济效申 iii 大化。那 
么它对这本书收取的价格是多少？ 
在这种价格时能获得多少利润？ 

2. 假设法律要求自然垄断者收取的价格等 
于平均总成本。在阁 L 标出收取的价格 
以及与边际成本定价相比的社会无谓 
损失。 

3. 假定淸洁矿泉水公司对加利福尼亚销钨 
的瓶装水形成垄断。如果瓶装水的价格 
上升，淸洁矿泉水公司利润最大化的产 
镦水甲、价格和利润有什么变动？分别 
用文字和图形解释。 

4. 一个小镇有许多相互竞争的超市，它们 
有+变的边际成本。 

a . 用日用品市场阁形说明消费者剩余、 
生产者剩余和总剩余。 

b . 现在假设，独立的超屯联合为一个连 
锁店。用新阁形说明新的消费者剩 
余、生产者剩余和总剩余。相对于竞 
争屯 场而言，从消费者转移给生产者 
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的是什么？尤谓损失是什么？ 

5. Johnny Rockabilly 刚刚录制完 一 张 CD 0 
他的录音公司销售部确定对这张 CD 的 
需求如下表所示： 


价格 

( 美元） 

CD 宙求 g 
( 张） 

24 

10 000 

22 

20000 

20 

30000 

18 

40 000 

16 

50000 

14 

60 000 


该公司生产 CD 没有固定成本，可变成 
本是每张 CD 5美元。 

川 a . 求产量等于10 W 0 张、20 000张等 
等的总收益。销俜摄每增加10000 
张的边际收益是多少？ 

b . 求利润最大化时的 CD 产董、价格 
和利润。 

c . 如果你是 Johnny 的代理人，你会建 
议 Johnny 向录萏•公司要多少录音 
费？为什么？ 

6. —个公司正在考虑在 一 条河上建一座 
桥。修桥的成本是200万美元，没有维 
修费用。下表表示该公司对桥在使用葑 
命内需求的 预期： 


每过一次的价格 
( 美元） 

过桥次数 
( 千次） 

8 

7 

,：I 

6 

200 

5 

300 

4 

400 

3 

500 

2 

600 

1 

700 

0 

800 


a . 如采公司建这座桥，其利润 M 大化 
的价格是多少？ S 该价格对成的足否 
是有效率的产 i ： 水平？为什么？ 

b . 如果公司关注利润最大化，它应该 
建桥吗？它的利润或5损是多少？ 

c . 如果政府要建桥，它收取的价格应 
该是多少？ 

d . 政府应该建桥吗？解释原丙。 

7. Larry 、 Curly 和 Moe 经背镇里唯 一 的 一 个 
沙龙。 Larry 想在不赔钱的情况 下尽里 
多卖饮料 . Curly 想让沙龙带来尽可能多 
的收益， Moe 想使利润尽量多。用一个 
该沙龙的需求曲线和成本曲线图形说明 
每个合伙人都赞成的价格和数 it 的组 
合。解释原因。 

8. 多年来 . AT & T 公司一直是一个受管制 
的垄断者，它提供本地与长途电话服务。 

a . 解释为什么长途电话服务原本就是 
一种自然垄断。 

b . 过去20年间，许多公司已经发射了 
通汛: U 星，每个 P . 星都可以传送有限 
量的电话。通讯卫 M 作用的日益增 
强如何改变 r k 途电话服务的成本 
结构？ 

在与政府进行长期法律上的周旋之 
后， AT & T 公司同意与其他公司在长 
途电话市场上竞争。它还同意把本 
地电话服务分为八家"小 W 尔”，这些 
小公司仍然受到了严格管制。 

c . 为什么在长途电话服务中有竞争是 
有效率的，闹在本地电话服务屮受管 
制的垄断是有效率的？ 

9. 考虑垄断定价和需求价格弹性之间的 
关系： 

a . 解释为什么一个垄断者决+生产涛 
求曲线缺乏弹性吋的数(提 示： 
如果需求缺乏弹性而企业提岛其价 
格，总收益和总成本会发牛什么 
变 动？） 

b . 画出垄断者的阁形，准确地标出缺乏 
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弹性的需求曲线部分。（提示 ：答案 
与边际收益曲线相关。） 

C . 在你的罔形上标明使总收益最大化 
的数量和价格。 

10. 如果政府想鼓励芊断者生产社会有效 
率的数鼠，它应该对毎单位产品征税还 
是给予补贴？解释这种税收或补贴如 
何达到社会冇效率的产量水平。在不 
同的 利益相关方中——垄断企、 Ik 、 莘断 
产品的消费者和其他纳税人——准会 
支持这种政策？准会反对这种政策？ 
H . 你住在一个有300个成人和200个孩 
子的小镇匕闹吐，你正考虑进行一场 
演出招待你的邻居并赚点钱=该演出 
的固定成本为2 000美元，似多售出一 
张票的边际成本为苓。 r 面是你的两 
类顾客的需 求表： 


) 价格（美元） 

成人（个） 

儿章（个 ） ! 

f 10 

0 

0 1 

9 

100 

0 1 

8 

200 

0 

2 

7 

300 

0 

§ 

6 

300 

0 

5 

300 

100 

4 

300 

200 

3 

300 

200 

2 

300 

200 I 

1 

300 

200 

0 

300 

200 1 


a . 为 r 使利润 iii 大化，你对成人票收 
取多高的价格？对儿童票呢？你获 
得多少利润？ 

b . 巾委会通过了一项法律，禁止你向 
不同顾客收取不同价格。现在你把 
票价确定为多少？你获得多少 
利润？ 

由于法律禁止价格歧视，谁的状况 
变坏了？谁的状况变好 r ? (如果 
可以的话，计算福利变动的数贵。） 


d . 如果这个演出的固定成丰是 2 500 
美元，而不是2000美元，你对 a 上、 • 
c 的回答有什么变动？ 

12. 根据市场研究 ，一 家唱片公司获得了以 
卜 _ 有关其新 CD 的需求和生产成本的 

信息: 

价格= 1 000 - 10 Q 
总收益= 1 000(? - 10(? 2 
边际收益=1 000 - 20(? 

边际成本=100 + 10 Q 
其中，<?表示可以售出的 CD 数1，而/> 

是用美分表示的价格。 342 

a . 找出使公司利润最大化的价格和 
数©。 

b . 找出能实现社会福利最大化的价格 
和数谓。 

c . 计算垄断带来的无谓损失。 

cl . 假设除了以上成本以外，还要向录 
制唱片的乐师支付报酬。这家公司 
在考虑以下四种 方案： 

i . 一次性付费 2000 美分 

ii . 利润的 50% 

iii . 每售出一张 CD 支付 150 美分 

iv . 收益的 50% 

对于以上四种方案，分别计算使利润最 
大化的价格和数最。在这些付酬计划 
之中.如果有的话，哪一种能改变垄断 
引起的无谓损失？解释原因。 

13. 许多价格歧视计划都会引起一些成本。 

例如，折扣券要占用买者与卖者的时间 
与资源。这个题考虑高成本价格歧视 
的含义。为了使事情简化，我们假设这 
甲.垄断者的牛.产成本与产量是成比例 
的，因此平均总成本和边际成本是不变 
的，而且相等。 

a . 画出垄断者的成本曲线、需求曲线 
和边际收益曲线。说明没有价格歧 
视时垄断者收取的价格。 

b . 在你的图1：标出等于莘断者利润的 
面积，并称之为 L 标出等于消费者 
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剩余的面积，并称之为 y ; 标出等于 
无谓损失的面积，并称之为 Z 。 

C. 现在假设，垄断者可以实行完全价 
格歧视„垄断者的利润是多少？ 
(用 U 和 Z 表示你的答案。〉 
d . 价格歧视引起的垄断利润变动是多 
少？价格歧视引起的总剩余变动是 
多少？哪一个变动史大？解释原 
因。 （用 U 和 Z 表示你的答案 s ) 
343 e . 现在假设价格歧视有-些成本。为 
了使这种成本模型化，我们假设，垄 
断者为了实行价格歧视必须支付固 



定成本笔断者如何做出 M 否支 
付这种闶定成丰的决策？（用广 
Z 和 C ’ 表示你的答案。） 

f . 关心总剩余的仁慈的社会计划者如 
何决定垄断者是否应该实行价格歧 
视？（用； r 、 y 、 z 和 c 表示你的 
答案。） 

g . 比较你对 e 和 f 的答案。莘断者实 
行价格歧视的激励弓社会计划者有 
什么不同？即使价格歧视从社会来 
看是不合意的，垄断者也可能实行 
价格歧视吗？ 
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第 16 章 

垄断竞争 


t _ JP .， 

lopbage.com 


你走进一家书店，想买一本书作为假期的消遣。在 t 5 架上你发现了 
— 本苏* 格拉夫顿 （Sue Grafton ) 的神秘小说 、- 本史蒂芬•金 （ Stephen 
King ) 的惊险小说、一木丹尼尔 • 斯蒂尔 （Danielle Steel ) 的 S 情小说、一本 
大卫 • 羞卡洛 （David McCullough ) 的历史小说，以及许多其他珂选杼的 
书。当你从中挑选出-本并买下它时，你是在参与哪-种市场？ 

一方曲，书的市场看来是竞争性的。当你浏览书店的朽架时，会发现 
许多吸引你的作#和出版者。这个市场上的买者都有成千上万种相互竞 
争的产品吋供其选择。 rfH 且，因为仟何•个人都可以通过写作和出版一 
本书而进人这个行业，所以图书经营并不十分冇利可图。对每一位高收 
人的小说家来说，都存在着数以百计的竞争者。 

另一方面，书的市场看来乂是垄断性的。 W 为每本 [5 都是独一无二 
的，岀版者在某种程度上 nj •以选择其所收取的价格 c 这个市场上的卖者 
是价格决定者，而不是价格接受者。而 E 实际上，朽的价格大大超过了边 
际成本。例如，一本典型的精装本小说的价格是25关元左右，而多印一 
本这种小说的成本不超过5美元。 

小说巾场既不适用于竞争模式，又不适用于莘断模式。垄断竞争模 
式是对它最好的描述，这正是本章的主题。“垄断克争”这个词乍一肴有 
点矛盾，就像说“巨大的小矮人”似的。但是，正如我们将要说明的，垄断 
竞争行业在某，方面是垄断的，而在另一些方面又是竞争的。这个模式 
不仅描述了出版行业，而且也描述了许多其他物品与劳务市场。 


16.1 在垄断和完全竞争之间 

前两章分析 r 有许多竞争企业的市场和只有-个垄断企业的市场。 

在第14章中，我们说明 r 完全竞争市场的价格总是等于生产的边际成 
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寡头： 

只有几个提供相似 
或相同产品的卖者 
的市场结构 


垄断 竞争： 

存在许多出售相似 
但不相同产品的企 
业的市场结构。 
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本。我们还说明了在长期屮，进人与退出使经济利润为因此.价格也 
等于平均总成本。在第15 t 中，我们说明了有市场势力的企咻如何可以 
使用该力里使价格髙于边际成本，这就产生了企业 的正经 济利润和社会 
的尤谓损失》竞争和莘断是市场结构的极端形式。当市场 t 有很多企业 
提供基本相 N 的物品时，就岀现了 竞争； 3市场卜.只有•家企、 Ik 吋，就出 
现了 垄断。 

完全竞争和垄断的悄况说明了有关市场如何运行的一些1要 思想。 
但是，经济中大部分市场同时包含 r 这两种情况的成分，因此不能用这两 
种情况中的仟何-种来全而地对市场进行描述。经济中一般企业面临竞 
争，似竞争并没有激烈到使企业完全像第 M 帝分析的价格接受企业那样,, 
一般企业也具有某种程度的市场势力，但其力§还没有大到使企业可以完 
全像第15章•分析的莘断企业那样。换句话说，很多行业介于完伞竞争和垄 
断的极端情况之间的某个位置。经济学家称这种情形为予窄幸率 

不完全竞争市场的第一种类型是寡头 （ oligopoly ) ，寡头是只有少数几 
个卖者的市场，每个卖者都提供与其他企、 Ik 相似或相同的产品。网球市 
场就是〜个例 f , 但还有许多其他例子。经济学家用统计学上所说的集 
宁乎衡欺少数企业的市场支配地位，集中韦是四家最大企业在市场总一 
铳中的百分比。在美闻经济中，大多数行业的四企业集中率在50%以下。 
与此相反，髙度集中的行业包括早餐麦片（集中率为83%)、飞机制造 
(85% ) 、电灯泡（89% ) 、家庭洗衣设备（90% ) 以及烟草（99% >。这些行 
业最适于被描述为寡头。 

不完全竞争市场的第二种类型称为 垄断竞争（ monopolistic competi ¬ 
tion ) ，它描述一个有许多出售相似何不相同产品的企业的办场结构 。在 
垄断竞争的市场上，每家企业都莘断着自己生产的产品，但许多其他企业 
也生产争夺同样顾客的相似但不相同的产品。 

说得更准确些，垄断竞争描述了具有以下特征的 市场： 

• 许多卖 者：有 许多企业争夺相同的顾客群体。 

譬 ■參* 

• 产品差别 ：每个 企业生产的一种产品至少与其他企业生产的这种 

参 ♦■参 

产品略有不同。因此每个企业不是价格接受者.而是面临一条向右下方 
倾斜的需求曲线。 

• 自由进人和退出 ：企业 可以无限制地进入或退出一个市场。因 
• • • • • • • 

此，市场上企业的数童要一直调幣到经济利润为零时为止。 

略微想一下，就可以列出一系列有这些特征的市场 ：书籍 、音乐 CD 、 
电影、电脑游戏、餐馆、钢琴课、点心和家具等。 

垄断竞争和寡头一样，也是介于竞争和垄断这两种极端情况之间的 
一种市场结构。但寡头和垄断竞争是完全不同的。寡头不同 F 第14章 
完全竞争的理想状态，因为前者的市场上只有儿个卖者。卖者数菝少使 
得激烈的竞争不大可能产生，而 a 史使得卖者之间的策略相互作用显得 
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极为重要。与此相反，在垄断竞争之卜，有许多卖者，其中每一个 卖者# 
市场相比都很小。垄断竞争市场不同于完全兗争的理想状态，因为每个 
卖者都提供略有差别的产品。 

^ 16-1 总结 r 市场结构的四种类型对于任何市场来说所要提的 
第一个问题是市场 h 有多少家企业。如果只有一家企业，〖甘场就是垄断 
的。如果只有几家企业，市场就是寡头。如果有许多企业，我们就需要问 
另一个问 题:企 业出售的是相同产品还是有差别的产品？如果这些企业 
出俾有差別的产品，市场就是垄断竞争•，如果这些企业出售的是相同产 
品，市场就是完全竞争。 



免1 市场结构的四种类型 



研究产业组织的经济学 
家把市场分为四种类 
型——垄断.寡头、垄断 
竞争和完全竞争 3 


由于现实绝+像理论这样界限分明，在某些情况下，你会发现，很难 
用某种结构来描述一个市场。例如，当计算企业数 M 时，没有一个神奇的 
数字能用来区分“很少”和“很多”（现在约有十二家公司在美国出售汽 
车，这使得汽车市场是寡头，还是更接近垄断竞争？答案是有争议的）。 
同样，也没有•种确切的方法可以确定什么时候产品是有差别的，而什么 
时候又是相同的（不同品牌的牛奶实际上是相冋的吗？答案也是颇有争 
议的）当分析实际市场时，经济学家必须记住从研究各种市场结构类型 
中得出的结论，并在适合的时候运用每个结论。 

我们已经知道了经济学家如何定义市场结构的不同类型，现在我们 
就可以继续分析市场结构了。在 K •饫中，我们分析寡头。在本章中我 
们考察垄断竞争。 


即问即答 描述寡头和垄断竞争的定义，并各举一个例子。 
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16.2 有差别产品的竞争 


为了理解垄断竞争市场，我们首先考虑一个企业所面临的 决策； 然后 
考察企业进人和退出-个行业在长期中的 影响； 接苕比较垄断竞争卜"的 
均衡与我们在第14彔中考察的完全竞争下的 均衡； 圾后，我们从整个社 
会的角度来考察垄断竞争的结果是不是合意的。 

16.2.1 短期中的垄断竞争企业 

芊断竞争市场上的每个企业在许多方面很像垄断企业。因为它的产品 
与其他企业提供的这种产品有差别，所以它面临一条向右下方倾斜的需求 
曲线（与此相比，完全竞争企业面临一条由市场价格决定的水平需求曲 
线）。因此.垄断竞争企业遵循垄断者的利润最大化规 律：它 选择生产边际 
收益等于边际成本的产最，然后用其需求曲线找出它可以出售的价格。 


** 既然我们所面对的是 
一 条向右 下方傾 斜的芯 
求曲线.而 a 其他企业 
又很容»进人这个行 
业，我们只有让边际成 
本等 f 边际收益，以碜 
求最高利润。再多订 • 
些软搪吧 r 

S 片来源：® 2003 BY 
SIDNEY HARRIS. 


图 16-2 表示在不同垄断竞争行业屮的两家典型企业的成本、浠求 
和边际收益曲线。在这个图的两幅中，利润最大化产蛰在边际收益与边 
际成本曲线的交点。这两幅图表示企业利润的不同结果。在 （ a ) 幅中，价 
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•: 1^ - 1 短期中的垄断竞争者 



⑻企 业有利润 （ b ) 企业 有弓损 

格高 T 平均总成本，闪此企业获得正利润；在（10幅中，价格低于平均总成 
本。在这种怡况下，企业不能获得正利润，因此企业能做的最好的事就足 
使其亏损最小化。 

所有这-•切看起来都是熟悉的。垄断竞争企业选择产1和价格的方 
式与垄断者一样。在短期中，这两种类型的市场结构是相似的。 

16.2.2 长期均衡 

图〗6-2描述的 情况+ 会持续太久。当企业有利润时，如 （ a ) 幅所 
示，新企业有进人市场的激励。这种进人增加了顾客可以选择的产品数 
量，从而减少了市场已有的每家企业而临的需求。换句话说，利润鼓励进 
人，时进入又使已冇企业曲临的需求曲线向左移动。随若对已有企业产 
品需求的减少，这些企业的利润下降了。 

相反，3企业冇亏损时，如 （ b ) 幅所示，市场上的企业有退出的激励。 
随着企业退出，顾客可选择的产品少了。这种企业数培的减少扩大了留 
在市场上的企业而临的需求。换句话说，亏损鼓励退出，退出使仍然留下 
来的企业的需求曲线向右移动。随着对留 F 来的企业产品需求的增加， 
这些企业利润增加了 （ 也就是说，亏损减少了）。 

这个进人和退出的过程•直要持续到市场匕企业正好有零经济利润 
时为止。阁 16-3 描述 了艮期 均衡。一旦市场达到了这种均衡，新企业 
将没有进人的激励，原有企业也没有退出的激励。 

要注意的是，这个图 h 的窬求曲线正好与平均总成本曲线相接触，在 
数学 L , 我们说这两条曲线 一0 进人和退出使利润为零.这两条曲 
线必定相切。由于所销售的笮位产品的利润是价格（根据需求曲线找 
出〉与平均总成本之间的差额，因此，只有在这两条曲线相切而没有相交 
时，最大化的利润才是零。还要注意的是，这个切点出现在边际收益等于 
边际成本的 M 样数敏时。这两个点不会一 致：这 是因为这种数 S 使利润 
iti 大化，而在长期中域大的利润正好等于零。 


第16拿 


垩断竞 ft 和垄断名- 

样.通过1产边收益 

笮 f 边际成本的产 ft 来 
实现利 润最大化。 （<«) 
幅中 的企业 有利润，因 
为在这个产1时.价格 
高屮平-均总成车。 （ b > 
幅中的企业 有亏损 .因 
为在这个产 ft 时.价格 
低 T - f 均总成本 3 
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在一个垄断竞争 冇 场 
中，如果企业有利润.新 
企 ft 进人.而且原有企 
收的®求曲线向左移 
动，类似地，如果企业 
有亏损 .旧企业退出，面 
且留卜'来的企业的笫求 
曲线向 右移动由于95 
求曲线的这种移动，芊 
断竞争企业最后达到本 
阐所示的长期均衡。在 
这种 K 朗均衡时，价格 
等于平均总成本 .企* 
赚爿； 利润,， 





总之，以下两个特点描述 r 垄断竞争市场上的长期 均衡： 

• 正如在垄断市场上一样，价格大于边际成本。得出这个结论是因 
为利润敁大化要求边际收益等于边际成本以及向右下方倾斜的窬求曲线 
使边际收益小于 价格。 

• 正如在竞争市场上一样，价格等于平均总成本。得出这个结论是 
因为自由进人和退出使经济利润为零。 

第个特点表明垄断竞争如何不同于垄断。由于垄断者是没有相近 
替代产品的唯一卖者.因此即使在长期中，它也可以有经济利润。与此相 
反，由于垄断竞争市场吋以自由进入.因此，这种类型市场上的企业的经 
济利润被拉动为零。 


16.2.3 垄断竞争与完全竞争 

图 16-4 比较了垄断竞争下的长期均衡和完全竞争下的长期均衡 
(第】4葶讨论了完全竞争的均衡）。垄断克争和完全竞争之间有两个值 
得注意的差别——牛产能力过剩与价格加成。 

生产能力过剩正如我们刚刚说明的，进人与退出使垄断竞争市场 
上每个企业到达需求_线与平均总成本曲线相切的一点上。图16 -4 的 
( a ) 幅表示，这一点时的 产鼠小 于使平均总成本最小时的产最。因此，在 
垄断竞争之下，企收的生产在其平均总成本曲线向右下方倾斜的那一部 
分上 u 在这方面，垄断竞争与完全竞争形成了鲜明对照。正如图 16-4 
的 （ b ) 幅所示.竞争市场 I •.的自由进人使企业屯产平均总成本最小时的 
产量。 
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1 ^ 垄断竞争与完全竞争 



价格 


P=MC 



过剩生产能力 

( a ) 餐断竞争企业 


ATC 


P = MR 
(需求曲线} 


产量=有效规樓 数* 

(b) 完全竞争企业 


(幻幅表示#断竞争冇 
场的长期均衡，而 （ b )«8 
表示完全竞争市场的长 
期均衡，两#的差别是 
值得 注意的:（1>完全竞 
争企业在有效规棋上生 
产， f 均总成本 ft 小。 
与此相比，荃断竞争企 
业在小于有效规棋处生 
产。 （2) 完全竞争之下 
价格等于边标成本，闹 
在垄断竞争之下价格茈 
于边际成本 C 


使平均总成本最小的产®称为企业的弯年學在长期中，完全竞 
争企业在有效规模上牛产，而垄断竞争企业的生产低于这一水平。可以 
说企业在垄断竞争之 F 有孕 ㊉ 乍 f 晖;换言之，与完全竞争企业不同， 
卒断竞争企业可以增加其弄‘癍4产的平均总成本。企业放弃这种 
机会是因为为了把增加的产品卖出去，它必须降价。对于垄断竞争者来 
说,继续在过剩能力时运行会更有利。 

高于边际成本的价格加成 完仝竞争和垄断竞争之间的第二个差別 
是价格和边际成本的关系。对一个如图 16-4 的 （ b ) 幅所示的竞争企业 
来说,价格等于边际 成本； 对于一个如图 16-4 的 （ a ) 幅所示的垄断竞争 
企业来说，价格高于边际成木，因为企业总有某 种巾场 势力。 

这种高于边际成本的价格加成如何与 h 由进入和芩利润保持一致 
呢？零利润状况只能保证价格等于平均总成本.它疗 f 保证价格等于边 
际成本。实际上，在长期均衡时，垄断竞争企业在其总成本曲线向下 
的部分运营，因此，边际成本低于平均总成本。这样，在价格等于平均总 
成本时，价格必定高于边际成本。 

在这种价格与边际成本之间的关系中，我们吋以看到完全竞争者与 
垄断竞争者之间关键的行为差别。设想你问企业这样的问题 ：“你 愿意看 
到又-•位顾客走进你的店门以你现在的价格购买你的物品吗？ "一 个完全 
竞争企业将回答这无所谓，因为完全竞争企业的价格完全等 T 1 边际成本， 
企业从多销俦一单位产品中得到的利润 为零。 与此相反，垄断竞争企业 
总是渴望得到另一个顾客。因为它的价格卨于边际成本，以牌价多销售 
出一单位产品就意味着利润增多了。 

根据一个古谚所说，垄断竞争市场是卖者向买者寄圣诞卡的市场。 
只有价格高于边际成本，努力吸引更多的顾客才变得有意义。 
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垄断竞争与社会福利 
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从幣个社会的角度来秆.垄断竞争市场是合意的吗？决策者可以改 
淬市场结果吗？在前几章中，我们以效率的观点——即社会是否从其稀 
缺资源中得到 r 吋以得到的最大骨——来评价啦场。我们知道竞争市场 
得出了有效率的结果，除非有外部性存在.而垄断市场引起 r 无谓损失。 
莘断克争市场比这两种极端情况中的任何一种都复杂，因此，评价这些市 
场上的福利就更为微妙,， 

无效率的来源之一是高于边际成本的价格加成。由于价格加成的存 
在，一些对物品的评价高于牛.产的边际成本（但低于价格）的顾客没有购 
尖物品。因此，垄断竞争市场存在垄断定价的正常的无谓损失。 

虽然与价格等丁边际成本的最好结果相比，这种结果并不合意，但决 
滾者并没有一个简单易行的办法来解决这个问题。为 r 强制实行边际成 
木定价，决策者就需要管制所有生产有差别产品的企业由于这种产品 
在经济中如此之普遍，以至于这种管制的管理负担将是巨大的。 

此外，管制垄断竞争也会引起管制自然垄断所产生的所有问题。特 
別足，由于笮断竞争已经是零利润，要求企业把价格降低到等于边陬成本 
就会使它们亏损。为 r 维持这些企业经营，政府就需要帮助它们弥补亏 
损。政府要想不增加用于支付补贴的税收，就最好允许垄断定价的无效 
韦存在。 

莘断克争打能引起社会无效率的另一个方面是，市场上的企业数景 
口 j 能并小‘是“理想”的数量。也就是说，吋能有太多或太少的企业进入。 
考虑这个问题的一种方法是根据与进人相关的外部性。每当一家新企 I 
考虑带着一种新产品进人市场时，它只考虑自己能赚到的利润。但它的 
进人还有两种外部 效应： 

• 事- 年夕卜 坪‘ 孕：由 于消费者从新产品引进中得到了消费者剩 
余.因此歛 i、lki 乂“杂“者带来了正的外部性。 

• 举丰华 考夕卜 坪作 :：由 于其他企业因新竞争者进人而失去 r 部分顾 
客和利润 •，^ 人给原有企业带来了负的外部性。 

因此，在垄断克争市场上，与新企业进人相关的既有外部性乂有负 
外部性 a 垄断竞争咖场屮产品太多还是太少取决 f 哪一种外部性大。 

这两种外部性与垄断克争的条件密切相关产品多样化外部性的产 
生，是因为新企业提供了不同于原有企业产品的产品；抢走业务外部性的 
产生 ，是闵 为企业使价格高于边际成本，因此，总渴望多卖出一些产品。 
相反，由丁•完仝竞争企业生产相同产品并收取等于边际成本的价格，因此 
在完令竞争之下，这两种外部性都不存在《 

最后，我们所能得出的结论只是，垄断竞争市场并不具有完全竞争 
市场所具有的全部合意的福利特点。也就是说，在垄断竞争下，看不见 
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的手并不能确保总剩余最大化。但由于这种 X 效率足模糊的.很难衡 
蛾，也很难解决，因此公共政策没有一种简申易行的办法来改泞这种 fl / 
场结果。 


新闻摘录 

多样性不充分是一种市场失灵 

宾夕法尼亚大学的经济学家 Joe Waldfogel 认为，在存在大置固定成 
本时，市场不能充分为有特殊偏好的顾客服务。 

如果鞋子不合适 

Joe Waldfogel 

上周，耐克公司展示了一双特别为美国印第安人设计的鞋。这种运 
动鞋既有本土风格的设计，而且——吏重要的是一又有适应美国印第 
安人特殊脚形的宽形设计。由 于一些 部落有糖尿病和接近于地方病程度 
的相关状况，因此美国印第安人首领很高兴地欢迎这种舒适的产品。唯 
一让人感到奇怪的就是这种特制的鞋上市用了这么长的间。毕竟，自由 
市场经济学家几十年来一直告诉我们，我们应该依 靠市场 决策而不是政 
府，来满足我们的需求，因为满足每一个人每一种要求的正是市场。 

但是市场的结果却是印第安人为一双好鞋等了这么长时间。对于那 
些有不同于正常人的偏好的少数群体来说，市场往往小能给予他们想要的， | 
正如我在我的新书 〈市 场的专制；为什么你不能总是得到你想要的 >(77^ 

I 

Tyrany of the Market Why You Can’t Always Get What You Want ) 中所论述的。 

约翰•斯图亚特•穆勒指出，投票会引起多数人的专制。如果我们 | 
役票选出应该生产什么颜色的衬衣——或者是生产或宽或窄的鞋一那! 
么，多数人就可以得到他们所喜欢的，而少数人则得不纪。另-力由，也 | 
可以指望市场以不同的方式运行。正如米尔顿 • 弗里德曼在1962年雄 j 
辩地提出 ：“通 过政治渠道行动的特点是它往往要求或强迫大多数的一 j 
致。市场的巨大优点就是它允许广泛的多样性。对自己想要的领带颜 | 
色，每个人都可以投票选择并得到。他没有必要去看大多数人想要的颜 | 
色，而且如果他是少数，还要被迫服从。"这是一段很精彩的论述。但是对 j 
于许多产品和许多人来说，它是错误的。 | 

在许多市场上存在着两个压倒一切的简单条件，意味#个入的喟好 j 
不能单独决定个人的满足。这两个条件是：（1)巨大的起步 成本； U ) 不 j 
同群体的偏好不同。有了这两个条件，市场上任何一个人的满足就是有多 | 
少与他或她的嗜好相同的人的函数。换言之，在这些情况下，市场就有了某 I 
些不为人所喜欢的政府特征。它们给予较大的群体更多更好的选择。 | 

在我的研究中，我发现了这种现象是广泛存在的。十年前，我开始研 j 
究电台的收听方式。我注意到，在人口较多的美国大都市地区，人们听收 i 
音机较多。这并不令人特别惊讶。在大城市，史多的电台可以吸引足够 
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I 的听众和广告收益来补偿成本以继续播出。可选的频道越多，听众就越 
I 多。因此，在这种高固定成本的情况下 《每个 电台都需要一定的听众以实 
!现继续广播丨，人们通过制造更多的选择相互帮助。 

| 但是，谁对谁有利呢？当我分别考察黑人和白人听众时，我注意到一 
I 些令人吃惊的事。黑人更多地在黑人多的城市听，而白人更多地在白人 
| 多的城市听。在白人多的地方，黑人听众并不增加，而在黑人多的地方， 
| 白人听众也并不增加。这就意味着，虽然整体上是大家通过增加选台的 
I 频道相互帮助，但是黑人并不帮助白人，而白人也不帮助黑人。对子西班 
!牙裔人和非西班牙裔人也出现了同样的模式。 

； 进一步的数据研究——必须这样做，因为我是中年白人经济学 

家-说明了为什么出现这种情况。黑人和白人并不收听同样的电台。 

以黑人为目标的播放形式有2/3的黑人听，而只有3%的白人听。同样， 
吸引了大堡白人听众的电台，如乡村音乐，几乎吸引不了什么黑人。这就 
意味着，如果你把乡村歌手 " 王牌接线员 拉里“ 和几千个他的朋友空降到 
某个大城市，就为乡村音乐还有摇滚专辑之类的节目创造出了更多需求， 
这对白人听众来说是件好事。但是这根本吸引不了黑人听众。 

在电台这个例子里，不同的人群不能相互帮忙，但是也没有相互伤 
害。可有时候，不同人群通过市场相互产生的效应是负面的。有些行业 
比如曰报基本是一个市场只有一种。由子报纸是可以刻意迎合某个群体 
的，因此这个被迎合的群体越大，这份报纸就越不适合其他人。这就是由 
政治上的多数人专制从字面意义上转化而来的市场上的多数人专制。 

让我们回到耐克的新球鞋上。在 Foot Locker 体育用品网上商店里， 
大多数美国人和我都能找到合适的鞋子。但是占美国1.5%人口的印第 
安人普遍有宽三号的脚，他们需要有不同型号的鞋子。如果我们要全民 
投票来决定是应该生产宽款鞋还是普通宽度的鞋，我们一定会选后者。 
这就是弗里德曼谴责过的政府配罝。但是市场其实也是这么做的。耐克 
看起来是解决了这个忽视少数人偏好的问题，实际谈不上。耐克公司花 
了太多年才生产了这种鞋，而根据美联社的说法，这种新运动鞋"只能表 
达良好意愿和品牌成就，而不是财务上的创利"。 

市场的多数人专制别的地方也都有。如果你病了，希望你的病足够常 
见，这样才可能吸引药厂的兴趣，因为开发新药要花近十亿美元。如果你想 
从你家飞到芝加哥，也希望你住的地方足够大，要不然就不能保证一天一个 
航班。 

如果你不是幸运的多数人 的一员 ，那你就只有等卷政府按你的意愿 
行事，等待对罕见病的药品开发补贴或者小地方的航空服务出现。很久 
以来，有影响力的经济学家们都在呼吁让市场解决各种各样的问题，这样 
才能保护你选你所想的自由。如果每个人都赞同你，这就会实现。 

资料来源： Slate , October 4, 2007. • 
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即问即答 • 列出垄断竞争的三个关鍵特征。 • 画出并解怿表示垄 
断竞争市场上长期均衡的图形^这种均衡与完全竞争市场上的长期均衡 
有何不同？ 

16.3 广告 


在现代经济中，儿乎 毎一人 都伴随 着铺天 盖地的广告。不管你是在 
读报、看电视，还是在髙速公路上行驶，一些企彳 k 都力阁说服你购买它的 
产品。这种行为是垄断竞争（以及某邱寡头行业）的一个自然特征。当企 
业销售有差別产品并收取卨 T 边际成本的价格时，每个企业都有激励以 
做广告的方式来吸引更多的买者购买自己的特定产品 u 

各种产品之 N 广告量差別很大。销售有较大差別消费品的企业，例 
如销筲成药、香水、软饮料、剃须刀片、早餐麦片和狗食的企业，通常都把 
收益的10% — 20%用于 广告； 出笆工业品的企业，例如销俾钻探机与通信 
卩星的企业，用于广告的支出一般 很少； 而出皙 N 质产品的企业，例如销 
售小麦、花生或原油的企业，根本没有广告支出。 

就整个经济而苫，企业总收益中有2%左右用于广告^这种支出采取 
了多种形式，包括通过电视和广播、报纸和杂志的版面、 t 接邮寄、黄贞、 
广告牌和互联网发布的商业广告。 

16.3.1 关于广告的争论 

用于广告的资源是不是•种社会浪费？或者说广告是否服务于有价 
值的目的？判断广告的社会价值是很困难的，而 H . 往往引起经济学家之 
间的激烈争论。我们来看一下争论的双方。 


广告的批评者广告的批评者认为，企业做广告是为了操纵人们的 
偏好。许多广告是心理性的，而不是信息性的。例如，考虑某邱品牌软饮 
料的一个典型电视商业广告。最可能的是，这一商业广告并没有告诉观 
众产品的价格或质话，时是只展现了一个情在-个阳光明媚的曰子 
里.海边沙滩上有一群快乐的年轻人，每个人 手中都 拿着一罐同样的软饮 
料。这一商业广告的目的是要下意识地（如果不明显的话）传递一个信 
息：“ 只要你喝我们的产品，你就能拥有这么多朋友和快乐。”广告的批评 
者认为，这种商业广告创造 r 一种本来不存在的欲望。 

批评者还认为，广告抑制了竞争。广告向消费者夸大各产品之间的 
差別。通过增加产品差別意识和促进品牌忠诚度，广告使买者小'太关心 
相似产品之间的价格差。在需求曲线缺乏弹性时，每个企业都要收取髙 
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广告的辩护者广告的辩护者认为，企、 Ik 用广告向顾客提供信息。’ 
广告向消费者传递所销售物品的价格、新产品的存在和零售店的位曹等 
信息。这种信息可以使顾客更好地选择想购买的物品，从而提高市场有 
效配置资源的能力3 

辩护者还认为，广告促进 /* 竞争,，因为广告使顾客能史充分地 r 解 
市场 I :的所存企业，这样顾客可以吏容易地利用价格差。因此，每个企业 
拥有的市场势力变小 r 。 此外，广古使新企业更容易进人，闪为它賦了，进 
人者从现有企业中吸引顾客的一个手段。 

随着时间的推移，决策者逐渐接受: r 广告 oj 以使市场更具竞争性的 
观点。一个重要的例子是对某些职业广告的管制，比如律师、医师和药剂 
师等职业。过去，这些群体都以广吿足“非 t ? 业性的”为理由，成功地使州 
政府禁止这咚行业做广告。但近年来，法院得出结论 ：对广 告的这些限制 
的主要影响是抑制 r 竞争。因此，它们取消了许多禁止这些专、 ik 人员做 
广告的法律。 

_案例研究 
_广告与眼镜的价格 

广告对一种物品的价格有什么影响呢？ 一方面，做广隹比不做广告 
使消费者认为这种产品与其他产品的差别更大。如果是这样的话，广告 
就减少了市场的竞争性，而且使企业的需求曲线更缺乏弹性，这就使企业 
能收取较高价格。另一方面，广告使消费者更易于找到提供最优价格的 
企业。在这种情况下，这就会使市场更具有竞争性，并使企业需求曲线更 
富有弹性，从而使企业降低价格。 

经济学家李.宾哈姆 （Lee Benham ) 在1972年发表于 〈法 律与经济学 
杂志〉 的篛文 B 中柃验了关于广告的这两种观点。在20世纪60年代 
的美国，各州政府对配镜师做广告有极为不同的规定。一些州允许为眼 
镜和验光服务做广告。但是，也有许多州禁止这种广告。例如，佛罗里达 
州的法律规定 如下： 

任何个人、企业或公司……直接或间接地对治疗或矫正用铗片 

和铣架、完全治疗或矫正用眼镜或任何验光服务做广告.无论是否有 

确定或不确定的价格与信用条件，都是违法的……这项规定符合公 

众健康、安全和福利的利益，对其条款应予以充分解释，以实现其目 

的和目标。 

I 

专业配镜师热烈地支持这些对广告的限制。 

宾哈姆把各州法律的差别作为检验关于广告的两种观点的一个自然 
实验，其结果令人惊讶。在那些禁止广告的州中，对 一副眼 镜支付的平均 
价格是33美元（这个数字并不像看起来那么低 ，因 为这是1963年的价 
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格，当时所有东西的价格都比现在低得多。要把1963年的美兀折算成现 
在的美元，可能需要乘以7)。在那些不限制广告的州中，平均 价格是 26 
美元。因此，广告使平均价格下降了 20%以上。在眼镜市场上，也许还合 
其他许多市场上，广告促进了竞争并使消费者得到了较低的价格。 


参考资料 

加尔布雷思与哈耶克 

约翰 • 肯尼思 • 加尔布雷思 { John Kenneth Galbraith ) 和弗里德里 
克 • 哈耶克 《Frederic Hayek ) 是20世纪两位伟大的经济学家。他们对广 
告的看法完全不同，这种看法更广泛地反映了他们对资本主义制度的不 
同观点。 

约翰 • 肯尼思 • 加尔布雷思最著名的著作是1958年出版的 〈丰 裕社 
会>。在这本书中，他认为公司用广告创造出对人们本不想要或不需要的 
产品的需求。他认为，市场体系不应该因满足其本身创造出来的菊要而 
受到赞扬。加尔布雷思怀疑经济增长能否带来更高的福利水平，因为人 
们的各种欲望随着物质财富的增长而产生。他担心，由于广告和人为的 
促销增加了人们对私人物品的欲望，从而用于更好的学校和吏好的公园 
这类物品的公共支出会减少。根据加尔布雷思的看法，结果是"私人扩张 
和公共收缩"。加尔布雷思的政策建议显而易见 ：扩大 政府的规模。 

弗里德里克 • 哈耶克最著名的著作是1944年出版的 （通向 奴役之 
路〉。 这本书认为，经济中无所不包的政府不可避免地意味着个人自由的 
牺牲。哈耶克还在1961年写了一篇著名的评论批判加尔布雷思，其中特 
别强调了加尔布雷思关于广告的观点。哈耶克注意到，广告仅仅是更广 
泛现象中的一个例 子：我 们的社会环境引起了我们多种多样的偏好。文 
学、艺术和音乐都是后天培养的偏好。一个人聆听莫扎特交响乐的需求 
可能是在音乐欣赏课上创造出来的，但这并不能说明这种需求不合情理 
或者音乐教授有不良影响。哈耶克的结论是，这是因为每个生产者都认 
为，可以通过劝说使消费者喜欢他的这些产品。仴是，尽管这种努力是影 
响消费者偏好的一部分，却没有一个生产者可以在任何真止的意义上‘决 
定*它们。 ** 

两位经济学家对广隹、市场和政府作用的看法不致，但他们 有一个 
共同 点：受 到巨大称赞。1974年，哈耶克获得了诺贝尔经济学奖。2000 
年，克林顿总统授予加尔布雷思国家自由奖章。而且，尽管他们的著作是 
在几十年前写的，但今天仍然很值得一读。哈耶克和加尔布雷思的争论 
是没有时间限制的，而且，他们的见解也适用子我们自己的经济。 
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16.3.2 作为质量信号的广告 


许多类型的广告很少有广告所宣传的产品的明显信息。考虑 一个引 
进一种新罕餐麦片的企业。一般这种类型的广告会是某个收入很高的演 
员正在吃麦片，并感叹味道好极了。这个广告实际上提供了多少信息呢？ 

答案是可能比你能想到的要多。广告的辩护者认为，即使看起来没 
有什么信息的广告，实际上也会告诉消费者关于产品质量的某些信息。 
企业愿意用大量的钱来做广告，这本身就向消费者传递了 一个所提供产 

品质肇的信号。 

• • 

考虑两个企业—— Posl 和 Kellogg ——所而临的问题。每个公司都将 
有新麦片 L 市，每盒销啓价格为3美元。为了简化起见，我们假设生产麦 
片的边际成本是零，因此，3 芙元 全是利润。每个公司都知道，如果把 
1000万美元用于广告，就能有100力消 费者试 用自己的新虫片。而且， 
每一个公司都知道，如果消费者喜欢麦片，他们就不是购买一次，而是购 
买多次 3 

先来考虑 Post 的决策 s 根据市场研究， Post 知道，它的麦片味道只是 
一般。虽然广告能使100万个消费者每人买一盒，但消费者很快就会知 
道麦片味道并不怎么好，并不冉购尖 r 。 Post 决定，支付】000万美元广 
告费只得到300万美元销售额并不值得。因此，它+打算做广告 3 它比 
厨师回厨房研究另一种口味。 

另一方面 .Kellogg 知道，它的麦片味道极棒。尝试过它的每•个人第 
二年每个月都会买一盒。闪此，丨000万美元的广告费能带来3 600万美 
元的销皆额。在这里，广畀之所以有利可图，是闪为消费者会反复购买 
Kellogg 的好产品。因此， Kellogg 选择做广告。 

我们已经考虑了两个企业的行为，现在来考虑消费者的行为我们 
首先断 M 消费者倾向于尝试他们从广告卜.呑到的新麦片。但这种行为是 
否理性呢？仅仅因为卖者选择了做广告，消费者就应该尝试这种新麦 
片吗？ 

实际上，消费者尝试他们从广告 I :看到的新产品是完全理件的。在 
我们的故事中，消费荇决定尝试 Kellogg 的新麦片， W 为 Kellogg 做 f 广告。 
Kellogg 选择做广告，是因为它知道自己的麦片极棒，而 Post 选择不做广 
告，是囚为它知道自己的麦片很平常。 Kellogg 通过为广告支付货币的意 
愿向消费者传递了其麦片质镜的信3。每一个消费者都会十分敏感地想 
到 ：“啊 ，如果 Kellogg 公司愿意花这么多钱为这种新麦片做广告，那么它 
肯定是真的不错。" 

这种广告理论最令人惊讶的是，消费者尝试新麦片与广告的内容是 
尤关的。 Kellogg 通过它为广告支出的意愿传递了其产品质量的信号。广 
告本身说什么都+如让消费者知道广告昂贵重要。与此相反，便宜的广 
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告向消费者传递的质 a 信号是+可能有效的。在我们的例子 I , 如架厂 
告宣传费用不超过300万美元， Post 和 Kellogg 就都可以用广告来椎销它 
们的新麦片，由于好麦片和一般麦片都做广告，消费者不能从做广佇这 
一事实中了解到新麦片的质量。长期以来，消费者学会了不理会这种便 
宜广告。 

这种理论可以解释为什么企业会付给著名演员大笔的钱来做广 ft -， 

而从表面 i ： 看，似乎又根本没有提供什么 信息。 信息并不在广告的内容 
中，而只是在于广告的存在与其价格的昂贵中。 

16.3.3 品牌 

广告与品牌的存在密切相关:在许多市场上 ，存 在两种类型的企业。 

一些企业出售冇广泛知名度的产品，而另一些企业出售无品牌的替代品。 

例如，在一个苻通药店里，你 0 J 以在拜尔牌阿司四林旁的货架上找到无品 
牌的阿3 pi ; 林。在一个普通杂货店中，你可以在百饵可乐旁边找到不太 
熟悉的可乐。最常见的情况是，有品牌的企业花的广告费更多，而且产品 
价格也更卨。 

正如对广告经济学存在分歧一样，经济学家对品牌经济学也存在分 
歧。我们来看一下争论的双方。 

批评者认为，品牌使消费者感觉到实际上并不存在的差别。在许多 
情况下，无品牌的物品与有品牌的物品几乎无法区分。这些批评#断言， 

消费者对有品牌物品支付意愿更大是广畀引起的非理件的一种形式。莘 360 

断竞争理论的早期创立者之一、经济学家爱徳肀 • 张伯伦 （Edward Cham - 
berlin ) 从这种观点中得出的结论是，品牌对经济而言是一件坏事。他主 
张，政府应该通过桁绝实施公司用来识別它们产品的专有商鉍来限制品 
牌的使用。 

近年来，经济学家为品牌进行辩护，认为品牌足消费者保证他们购买 
的物品高质董的-种有用方法。这黾有两种相关的观点 ：第一 ，品牌向消 
费者提供]^+:购买前不易判断的产品质贵的停, 导； 第二，品牌向企业提供 
了保持高质设 的举 _，因为企、 Ik 有保持自己品»脊的经济 [1 的。 

为了说明这点在实践中如何起作用，我们来考虑-个著名的品 
牌： 麦当劳汉堡包 u 设想你开车经过一个不知名的小镇，并想停下来吃 
饭。你看到 T 麦当劳和旁边一个当地餐馆。你会选择哪-个呢？当地餐 
馆实际 t 可能是以低价格提供更好的食物 ，但 你无法知道这一点。与此 
相反，麦当劳在许多城市提供统一的产品。它的品牌是你判断要买的物 
品质屋:的一种有用方法。 

麦当劳的品牌还保证 r 该公司有保证质诳的激励。例如，如果某个 
顾客由于吃 r 麦当劳出售的变质食品而生病了，新闻就会枰击麦当劳。 

麦当劳就会失去以多年昂贵广告建立起来的良好声誉。结果，它不仅会 
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失去出钨变质食物那家店的销售额和利润，而 R 还会失去全国许多家店 
的销售额和利润，与此相反，如果一些顾客由于吃出地餐馆出售的变质 
食物而生病 r , 这咚餐馆虽然也不得不关门，但损失的利润则小得多。闵 
此，麦当劳确保 自己食 物安全的激励更大。 

品牌争论的焦点在于消费者对品牌产品的偏好大于尤品牌替代品的 
偏好是小'是理性的,，批评者认为，品牌是非理性消费若对广古反应的结 
果。 辩护者认为，消费者有充分的理由为有品牌产品支付史卨的价格，因 
为他们可以更信仟这些产品的质 S 。 


即问即答 • 广告如何使市场竞争性降低？它又如何使市场更有竞 
争性？ • 举出支持与反对品牌的观点。 


16.4 结论 


垄断竞争，顾名思义，是垄断和竞争的混合。正如垄断者一样，每一 
个芊断竞争者都面临一条向右下方倾斜的需求曲线，因此，收取的价格高 
7边际成本。而在完全竞争市场 t , 存在许多企业，而且，进人与退出使 
每个垄断竞争者的利润趋向于零。表16 - 1总结了这些结论。 

由于垄断竞争企业生产有差别的产品，因此，每个企业都要靠做广告 
打出自 q 的品牌来吸引顾客。在某种程度上，广告控制 r 消费#的偏好， 
促成了非理性的品牌忠诚，并抑制 了竞争。 在更大程度上，广告提供 r 信 
息，建立了具有可 帮质最 的品牌，并促进了竞争。 

芊断竞争理论看起来描述 r 经济中的许多市场 n 但有点令人失审的 
是，这种理论并没有得出简单而实用的公共政策建议。从经济理论家的 
角度来石•，垄断竞争市场卜.的资源配罝也小'是完美的。似从实呩决策者 
的角度看，也没有什么办法可以改靑这种状况。 
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表 16 -1 垄断竞 争：在 完全竞争与垄断之间 

I 打场结构 


•. 


完全竞争 


垄断竞争 


所有这三种 
市场结构的特征 

企业目标 
最大化规则 

短期屮能赚到 
经济利润吗？ 

垄断和垄断竞争 
共同的特征 


利润 鎩大化 
MR = MC 

能 


L 


完全竞争与垄断 
竞争共同的特征 

企业数景 
k 期屮能进人吗？ 

艮期中能赚到经济利 
润吗？ 


利润 域大化 
MR = MC 

能 


垄断 


利润最大化 
MK = MC 

能 


是价格接受各叫？ 

是 

不是 

不足 

价格 

P = MC 

1* > MC 

P> MC 

能生产福利最大化的 

能 

不能 

不能 

产母水平吗？ 


汴多 

许多 

— % 

能 

能 

不能 

不能 

+能 

能 


vDbaQC 


内容提要 

◎ 莘断竞争市场有三个特 点：许多企业 、有 
差别的产品和自由进人。 

o 莘断 竞争市 场的均衡在相关的两个方面 
不冋于完全竞争市场 3 第一，垄断竞争 
屮场 h 的每个企业有过剩生产能力。也 
就是说.它在平均总成本曲线向右下方 
M 斜的部分运营。第二，每个企业都收 
取卨于边际成本的价格。 

◎ 垄断竞争没有完全竞争所有合怠的特 
点，存在出高于边际成本的价格加成引 


起的垄断的标准无谓损失。此外，企业 
的数量（以及产品的种类）可能过多或 
过少。实际上，决策存纠正这些无效率 
的能力是有限的。 

o 垄断竞争中固有的产品差别使企业使用 
广告与品牌。广吿与品牌的批评者认 
为，企业用广告控制了消费者的偏好，并 
减少了竞争；广告与品牌的辩护者则认 
为，企业用这些方法向消费者提供信息， 
并使价格和产品质 M 的竞争更为激烈^ 


关键概念 

寡头 垄断竞争 
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1. 描述垄断竞争的三个特点。垄断竞争哪 
些方面像莘断？哪些方面像完全竞争？ 

2. 画出一个在垄断竞争市场上追求利润的 
企业的图形。说明当新企业进入该行业 
时，这个企业会发生什么变动。 

3. 画出莘断竞争市场於期均衡的图形。价 
格与平均总成本有什么关系？价格与边 
际成本仓什么关系？ 


4. 与最有效率 的水平 相比，垄断竞争者生 
产的产最太多还是太少？使决策者难以 
解决这个问题的实际闪素是什么？ 

5. 广告怎样会减少经济福利？广告又怎样 
会增进经济福利？ 

6. 没有明显信息内容的广告实际上如何向 
消费者传递信息？ 

7. 解释品牌存在会带来的两种好处。 



问题与应用 

I - 在垄断、寡头、垄断竞争和完全竞卞屮, 
你如何给下列每一种饮料的市场 分类： 

a . 自来水 

b . 瓶装水 

c . 可乐 

d . 啤酒 

2. 把下列市场分为完全竞争、垄断和垄断 
竞争，并解释你的 答案： 

a . 2号木杆铅笔 
b •锏 

c . 本地电话服务 

d . 花生酱 

e . 唇脊 

3. 说出下血每一个特征描述的是完全克争 
企业、垄断竞争企业、两者都是，还是两 
者都不是 3 

H . 出售的产品与其竞争对手的产品有 
差别 

b . 边际收益低于价格 

C. 在长期中获得经济利润 
d . 长朗中生产最低平均总成本处的 
产量 

e - 边际收益与边际成本相等 

f . 收取高于边际成本的价格 

4. 说出下面每一个特征描述的是垄断企 


业、垄断竞争企业、两者都是，还是两者 
都不是 。 

a . 面临一条向右下方倾斜的需求曲线 

b . 边际收益小于价格 

c . 面临出俦相似产品的新企业的进人 

d . 在长期中赚到经济利润 

e . 边际收益与边际成本相等 

f . 牛产从社会来笤有效的产最 

5. 你被雇 ffl 为一家垄断竞争企业的顾问。 
该企业报告了以下有关其价格、边际成 
本和平均总成本的信息。该企业可以使 
利润 M 大化吗？如果+能，它如何增加 
利润？如果企业是利润最大化的，它处 
于长期均衡吗？如果不是.恢釔长期均 
衡时会出现什么悄况？ 

a . P < MC,P >ATC 

b . P > MC ， P<ATC 

c . P = MC ,P > ATC 
a. P > MC,P ^ ATC 

6. Sparkle 为牙音市场中众多的企、 | k 之一， 
它处于长期均衡。 

a . 阃出表示 Sparkle 需求、边际收益、平均 
总成本与边际成本曲线的图形。标出 
Sparkle 利润最大化的产 M 和价格。 

b . Sparkle 的利润是多少？解释原因。 
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c . 用你的图形说明从购买 Sparkle 牙膏 
中所得到的消费者剩余。再说明与 
有效率产罱水甲相关的无谓损失 s 

d . 如果政府强迫 Sparkle 生产有效率的 
产敏 水平.企、 Ik 会发牛什么变动？ 
Sparkle 的顾客会发生什么变动？ 

7. 解释下列每对企业中哪一个更可能做 
广告： 

a . 家庭拥有的农场或家庭拥有的餐馆,， 
b - 叉车制造商或轿车制造商。 
c . …家发明 f 极为舒适的剃须刀的公 
司，或-家发明了不太舒适的剃须刀 
的公司。 

8. Sleek Sneakers 公司是軒子市场上众多的 
企业之 一 。 

a . 假设 Sleek 现在获得短期经济利润。 
在一个正确标注的图上，说明 Sleek 
利润最大化的产敎和价格，以及表示 
利润的 区间。 

b . 民期中 Sleek 的价格、产鼠和利润会 
发生什么变化？用文字解释这种变 
化，并用新的图形说明这种变化 3 

c . 假设消费者越来越关汴鞋子品牌之 
间的风格差异。这种态度的变化如 
何影响苺个企业的需求价格弹性？ 
4:长期中，这种需求的变化如何影响 
Sleek 的价格，产 M 和利润？ 

d . 在你在 c 中确定的利润最大化的价 
格时， Sleek 的需求曲线是富有弹性 
的，还是缺乏弹性的？解释原因。 

9. 30 年前肉鸡市场是完全竞 爭的。 后来 
Frank Perdue 以他的名卞为品牌销哲 
肉鸡。 

a . 你认为 Perdup 如何创选了肉鸡的品 
牌？他这样做的好处是什么？ 

b . 社会从有品牌的肉鸡中得到仆么好 
处？社会的损失是什么？ 

10. 泰诺 ik 痛药的制造商做 1 T 大 M 的广告， 
并拥有诈常忠诚的顾客。与此相比 ，无 
品牌止痛药的生产者不做广告，它的顾 


客购买它只 M 山于它价烙低 ，： 假设# 

诺止痛药扣尤品啤止痛药的边际成本 

是相同的和+变的。 ^ 

a . 幽出表示泰诺需求、边际收益和边 
际成本曲线的阁形。标出泰诺的价 
格与高于边际成本的价格加成。 

b . 按 a 的要求画出无品牌止痛片生产 
者的阁形。这两个图有什么不同？ 
哪个公司有更多的价格加成？解释 
原因。 

c . 哪一个公司有认莨控制质 M 的更大 
激励？为什么？ 

11. 在本章的新闻摘录中，经济学家 Joel 

Waldfogel 认为，当存在固定成本时自 

由啦 场町能不能为一些顾客服务。让 

我们用一个例子来分析他的观点。 

a . 假设有/ V 个人会消费垄断企业所销 
咨的产品。每个人的需求是 9 = 2 - 
P ， W 此.这种产品的总需求是 （> = 
/ V 9 =2/ V -/ V />, 或者尸 =2- p // V 0 画 
出这个市场的需求曲线。 

b. 对： P 这个市场的耑求曲线，边际收 
益的公式是 =2 -2 CW 。 在你 
的图屮增加这条边际收益曲线。 

c . 为了使事悄简化，假设生产这种产品 
的边际成本是零。利润最大化的垄 
断企业生产的数 fi 足多少？它收取 
什么价格？用你的图表示这种价格。 

d . 暂时小考虑固定成本，计算在这种利 
润最大化价格时的利润、消费者剩余 
和总剩余（这些是/ V 的函 数）。 

e . 现在假设在生产这种产品之前，企业 
必须支 H 研究和开发的同定成本300 
万美元。在利润最大化企业选择支 
付 1*1 定成本并生产这种产品之前，需 
耍 yv 是多少？在支付固定成本对社 
会冇效率之前，窬要 w 是多少？ 

f - 讨论这个 例+与 Waldfogel 关于自由 
市场无效率的观点有什么 关系。 
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寡头： 

只有少数几个卖者 
提供相似或相 N 产 
品的 市汤 结构。 

博 弈论： 

研究在策略状况下 
人们如何行为。 
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如果你去商店买网球，冋家时你拿的网球可能是 Wilson,Penn .Dunlop 
或 Spalding 四种牌 f 中的一种^在美闻销售的全部 N 球几乎都足这四家 
公司出 品的。这几家公司共同决定 r 网球的生产数 M , 而且，在市场需求 
曲线为既定时，也决定了网球的销售价格。 

网球市场是寡头的例？。 寡头 （ oligopoly ) 市场的本质是只有少数几 
个卖片。因此，巾场上任何一个卖者的行为对其他所有企业的利润都可 
能打极人的影响，寡头企业以一种竞争企 业所没 有的方式相々.依存 u 本 
竞中我们的 tl 的是说明这种相互依存如何形成企业的行为，以及它给公 
共政策提出了什么问题。 

寡头分析为引人博弈论 （game theory ) 提供了一个机会，博弈论研究 
在策略状况下人们如何行为。我们说的“策略”的意思是 ，一 个人所处的 
一种状态，这种状态是当他在不同的行为之中做出选杼时，必须考虑其他 
人对他采取的行为会做出什么反应。策略思维+仅在跳棋、国际象棋和 
一字棋游戏屮是至关®要的，而且在许多商业活动中也是至关重要的。 
由 P 寡头1节场 I :只有少数几家企业，因此每一家企业都必须从策略 h 行 
事。每一家企业都知道，它的利润小仅取决于它生产多少，而且还取决于 
其他企业生产多少。在做出己的生产决策时，寡 头巾场 的每一家企业 
都要考虑它的决策会如何影响所有其他企业的生产决策。 

博弈论对于理解竞争或垄断市场是不必要的。在完全竞争或莘断竞 
争这两种市场上，每个企业与屮场相比都如此之小，以至于它与其他企业 
在策略上的相互关系并不 S : 要。在垄断市场上，也没有策略 h 的相互关 
系，因 为巾场 H 有一家企业 u 但是如我们将说明的，博弈论对于理解 
寡头和许多其他只有几个相互关联的参与者的情况是有用的。博弈论有 
助 T 解释人们所选择的策略，无论他是打网球，还是出俜网球。 
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17.1 只有少数几个卖者的市场 




由于寡头市场只冇儿个卖者，因此，寡头的关键特征是合作与利己之 
间的冲突。弈头集团合作起来并像一个爷断齐那样行事——生产少 s 产 
品并收取高于边私成本的价格——情况会 a 好。但由于毎个寡头只关心 
白己的利润，因此有一种强大的激励在起作用，这使 企业集 团很难维持垄 
断的结果。 

17.1.1 双头的例子 

为了理解寡头的行为，我们考虑只有两个卖者的寡头，即^半。双头 
是寡头中最简节的类型。有3家或电多数1的寡头所面临的和只冇 
双头所而临的问题是相同的.因此，我们从简单的悄况开始片不会对分析 
结果有很大影响。 

设想在一个镇上只有两个居民—— Jack 和 Jill ——拥有能生产饮用 
水的水井。每周六， Jack 和 Jill 要决定抽取多少加仑水带到镇上，并以市 
场所能承受的价格出售。为广简隼起见，假设 Jack 和 JiH 可以尤成本地 
想柚取多少水就抽取多少水，也就是说，水的边际成本等于零。 

表 17-丨 表示镇上水的需求表。第一栏表示需求总1，而第二栏 
表示价格。如果两个水井的所有者总计出售10加仑水， I 加仑水就是 

表 17-1 水的需求表 
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Si 大％ 

no 美元。如果他们总 U •出售 20 加仑水，价格将下降到 1 加仑 100 美元， 
以此类推。如果根据这两栏的数字画成阁形，你就将得到一个标准的向 
右 T 方倾斜的箝求曲线 u 

表 17-1 的 最后一 栏表示卖水得到的总收益。它等于销售嫌乘以价格。 

因为不存在抽水的成本，所以两个生产者的总收益等于他们的总利润。 

现在，我们来考虑该镇水行业的组织是如何影响水的价格和销售 
承的。 


17.1.2 竞争、垄断和卡特尔 
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勾结： 

个市场上的企业 
之间就生产的产虽 
或收取的价格达成 
的协议。 

卡 特尔： 

联合起来行事的企 
业集团。 


在考虑 Jack 和 JU 1 这个双头会引起的水的价格和数1之前.先简单 
地讨论-下如果水的市场是宂全竞争的或者垄断的，会出现什么结果。 
这两种极端情况是自然而然的基点。 

如果水的巾场是完全竞争的话，山于我们已经假设，多抽1加仑水的 
边际成本是零，因此，完全竞争之下水的均衡价格也将是苓。均衡数貴将 
足 - 120加仑。水的价格反映了生产它的边际成本，而 且有 效率的水的数 
a 就是生产量与消费 

现在考虑垄断者将如何行事。表 17-1 表明，在产量为60加仑和每 
加仑价格为60美元时，总利润最大。因此，利润最大化的垄断者将生产 
这种产 M 并收取这种价格。价格大于边际成本是垄断荠的标准情况。结果 
将是无效率的 ， W 为水的牛产1和消费 M 低于对社会有效率的120加仑。 

我们预期这一双头会带来什么结果呢？ 一种吋能是 jack 和 Jill 结合 
到一起，并就水的生产量和收取的价格达成一致。企业之间有关生产与 
价格的这种协议被称为勾结 （ collusion ), 而11联合起来行事的企业集团被称 
为卡特尔 （ cartel )。 一旦形成了卡特尔，市场实际上就是由一个垄断者提供服 
务,此时我们可以运用第15章的分析。这就是说，如果 Jack 和 Jill 勾结起来， 
他们就会在垄断的结果卜.达成一•致，因为该结果使牛产者能从市场 t 得到 
的总利润 最人化 。这两个生产者将总共生产60加仑水，并以每加仑60美 
元的价格出售 a 价格又大于边际成本，而且从社会来看，结果是无效率的。 

卡特尔不仅必须就总产蟥水平达成一致，而且还要就每个成员的生 
产獄 达成一•致。在这个例子中 . Jack 和 jill 还要就如何在他们之间分配 
60加仑水的垄断性生产达成一致。 I ：•特尔的每个成员都想有较大的市 
场份额，因为市场份额越大，利润就越大。如果 Jack 和 Jill 同意平均地划 
分〖1/场，那么，每个人将生产30加仑水，价格将是每加仑60美元，从而每 
个人可以得到1 800美元利润。 
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寡头的均衡 



寡头希®形成长特尔并嗛到垄断利润，但这往往是不可能的。有时 
卡特尔成员之间对如何瓜分利润的争斗也使他们彼此很难达成协议。此 
外，反托拉斯法把禁止寡头之间的显性协定作为公共政策的关键。即使 
与竞争 对乒谈 论定价和生产限制也可能构成犯罪因此，我们来考虑如 
果 Jack 和川 1分別决定生产多少水，会出现什么情况。 

乍一苻，可以预汁 Jaclc 和 Jill 会联合起来共同达到垄断的结果 ，闵为 
这种结果使他们共同的利润最大化。似是，在没有限制性协议时，垄断结 
米是不可能产生的。为广说明其原因，设想 Jack 预计川1只生产30加仑 
水（垄断砑的一半）。 J 机 k 的推理 如下： 

“我也可以牛产30加仑水„在这种情况下，总计60加仑水将以毎加 
仑60美元的价格出售,，我的利润将是1 800美元 （30 加仑 x 60 美元/加 
仑） 。 或者，我可以牛产40加仑水 3 在这种情况下，总 M 为70加仑的水 
耍以每加仑50美元的价格出俜。我的利润将是2000笑元 （40 加仑 x 50 
美元/加仑）。尽哲市场的总利润减少但我的利润增加了，因为我将占 
有较大的市场份额。” 

当然， Jill 也会以同样的方法推埋。如果是这样的话， jack 和川 1 将各 
带40加仑水来到镇上。总销售请将是80加仑，而价格将下降为40美元。 
因此，如果双头在决定生产软时追求自 Q 的私利，他们生产的总董将大 T 
莘断的产#，收取的价格会低十垄断价格.而且赚到的总利润也会小于芊 
断利润。 

虽然利己的逻辑使双头产 t 的增加大于垄断水平，但不会使双头达 
到竞争状态下的分配 u 考虑当两人各生产 40 加仑水时会出现的情况。 
此时的价格足 40 关元，而且两人各能得到 1600 美元利润。在这种情况 
下, Jack 利己的逻辑又得出了不同的 结论： 

“现在我的利润是 1 600 芡元。假设我把我的生产增加到 50 加仑。 
在这种情况下，总计吋以销售 90 加仑水，价格是毎加仑 30 美元。这时我 
的利润只有丨 500 美元。与增加生产 jf •使价格下降相比，将产 M 保持在 40 
加仑时，我的状况会更好一些。” 

Jack 和 jill 各生产40加仑的结果看起来像是达到 r 某种均衡。实际 
P ., 这种结果被称为纳什均衡[以经济理论家约翰 • 纳什 （John Nash) 而 
命名，《关丽心滅》一书和同名电影描述了他的一生]。 纳什均衡 （Nash e - 
quilibrium ) 是相互作用的经济主体在假定其他主体所选择的策略为既定 
时，选择自己 的最优 策略的状态。在这个例 f 中，当 Jill 生产40加仑水为 
既定时， Jack 的最优策略足生产40加仑水。同样，在 jack 生产40加仑水 
为既定时 ，川1 的最优战略是生产40加仑水。一曰.他们达到了这种纳什 
均衡， Jack 和 Jill 都没有做出小 决策的激励。 


纳什 均衡： 

相互作用的经济主 
体在假定所有其他 
主体所选策輅为既 
定的情况下选择 
自己最优策略的 
状态。 
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这个例子说明了合作和利己之间的冲突 a 合作并达到垄断的结果会 
使寡头的状况更好。 m 由于他们追求自己的私利，最后+能达到垄断结 
果，并且不能使他们共同的利润 M 大化。毎一个寡头都有扩大生产并擭 
取更大市场份额的诱惑。当他们每一个都努力这样做时，总产 a 增加了， 
而价格下降了。 

同时，利己也+能总是使市场达到竞争的结果。和垄断者一样，寡头 
认识到，他们生产的产品数量的增加降低了其产品的价格，这反过来又影 
响利润。 w 此，他们不会遵循竞争企业的规律，在价格等于边际成本的那 
个点上进行生产。 

总之 ， + fHjhf fp 丰 ; f 

XffM 早个 / kV c f 

++(»»»»»•): . 

17.1.4 寡头数量如何影响市场结果 

我们可以用这种双头分析的结论来讨论寡头数虽可能会如何影响市 
场结果。例如，假设 John 和 Joan 突然在他们的土地上发现 T 水源.并同 
Jack 和川 1— 起，成为水的寡头。耑求表仍是表17 -1, 但现在可以满足 
这种需求的生产者多 r 。 卖者从两个增加到四个，这将如何影响镇里水 
的价格和数量呢？ 

如果水的卖者可以形成一个卡特尔，他们就又可以通过生产垄断产 
承，并收取華断价格来使总利润最大化。 iH 如只右两个卖者时的情况一 
样，卡特尔成员需耍对每个成员的生产水平达成一致，并找出某种实施协 
议的方法。但随桊 I ：-特尔的扩大.这种结果更不可能 r 。 随着集团规模 
的扩大，达成和实施协议会越来越 困难。 

如果各寡头没有形成卡特尔——也许是由于反托拉斯法禁止这样 
做 —— 他们就必须各自决定自己生产多少水。为 r 说明卖者数贵增加如 
何影响结果，我们来考虑每个卖者面临的决策。在任何时候，每个水并拥 
有者都有权选择多生产1加仑水1在做出这个决策时.水井所有者要权 
衡两种效应： 

• p 甲琴 寧：由 于价格高于边际成本，在现行价格时每多销售1加仑 
水将增‘和 id / 

• 奸，琴寧 ：提高 产贽将增加总销售量，这就会降低水的价格并减 
少所销 W 的-有 •其他水的利润。 

如果产爾效应大于价格效应，水井所有者将增加产量；如果价格效应 
大于产玦效应，所有者将不会增加产软（实际上，在这种情况下，减少产包: 
是有利的）。毎一个寡头都把其他寡头 的产董 看成既定的，并一直增加生 
产，直至这两种边际效应完全平衡为止。 

现在考虑行业中的企 业数蛾 如何影响每个寡头的边际分析。卖者的 
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数 M 越多，每个实荠越不关心 6 Q 对 i |/ 场价格的影响。这就是说，随石努 
头数虽增加.价格效应在减少 o 当寡头数量增加到极大时，价格效吨就宄 
全消失 r , 只剩 K 了产 M 效应。这就是说，个别企业的生产决策+洱影响 
市场价格。在这种极端悄况 F , 每个企业在决定生产多少时都把市场价 
格作为既定的。只要价格高于边际成本，它就增加生产。 

现在我们可以看到，一个大的寡头市场本质上是一个竞争企业粢闭。 
竞卞企业在决定牛.产多少时只考虑产®效应， W 为竞争企业是价格接受 
者，不存在价格效应》因此， 亭冬 

—" jc + 0 

* 寡头分析提供 r •种有关国际贸易影响的新视角。设想 h 本只 
有丰田和本田两家汽车制造商，徳闹只有大众和宝马两家汽乍制造商，美 
国只有福特和通用两家汽车制造商。如果这些国家禁止汽车贸易，每个 
国家就都是只有两个成员的寡头市场，而且，布场结果可能远远背离 r 克 
争的理想水平。但是，有国际贸易时，汽车市场是一个世界市场，而且，在 
这个例 /• 中寡头市场有六个成员。允许自由贸易增加了每个消费#可以 
选择的生产者数最，增加的竞争使价格接近于边际成本。 w 此，除 r 在第 
3 章讨论的比较优势理论之外，寡头理论又提供 r 各国可 以从& 由贸易 
中获益的另一个理由。 

即问即答 • 如果寡头成员能就总产量达成一致，他们会选择什么产 
量？ • 如果寡头并不同时行动，而是单独地做出生产决策，他们的总产 
量比你上一题的回答大还是小？为什么？ 


17.2 合作经济学 


正如我们已经说明的，寡头想达到垄断的结果，而这样做需要合作， 
但合作往往是难以建立和维持的。在这一部分我们要更深人地考察 q 参 
与者之间的合作有闲难时出现的问题。为了分析合作经济学，我们需要 
学习一点博弈论的知识。 

一个特别重要的“博弈”被称为 H 徒困境 （ prisoners ’ dilemma )。 这个 
博弈说明了为什么合作是困难的。即使在合作使所有人状况变好时，人 
们在生活中也往往+能相互合作。寡头正是一个例子。囚徒闲境的故麥包 
含着一个一般性结论，这个结论适用于任何一个力图维持其成员间合作的 
集团。 


ifi 17 


bage 


囚徒 困境： 

两个被捕的囚徒之 
间的-种特殊”博 
弈 '说明 为什么 
甚至在合作对双方 
都有利时，保持合 
作也是困难的。 
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17.2. 1 囚徒困境 



W 徒困境是一个关于两名被筲察抓住的罪犯的故班。我们把这两个 
犯人称为 Bonnie 和 Clyde 。 寶察有足够的 证据 证明 Bonnie 和 Clyde 犯有 
非法携带枪支的轻罪，因此每人都要在狱中度过一年。胬察还怀疑这两 
名罪犯曾合伙抢劫银行，但他们缺乏有力的证据证明这两名罪犯有该严 
窀罪行。胬察分别审问了 Bonnie 和 Clyde , 而民向他们每个人提出 以下的 
交易： 

“现在我们可以关你1年。但如果你承认银行抢劫案，并供出合伙 
者，我们就免除你的监禁，你可以得到自由，你的同伙将在狱中度过20 
年。但如果你们两人都承认罪行，我们就不需要你的供同且我们可以 
节省一典审汛成本.这样我们就采用一种折中的方式，给你们每人判8年 
徒刑。” 

如果 Bonnie 和 Clyde 是残忍的银行抢劫犯，只关心自己的刑期，你预 
计他们会怎么做呢？他们会坦 a , 还是保持沉默？阁17-〗表明 r 他们 
的选择。毎个囚犯都有两种策 略：； W 白与保持沉默。他们每个人的刑期 
取决于他所选抒的策略.以及他的犯罪同伙选择的策略^ 


囚徒困境 


在两个被怀疑犯罪的罪 
犯 之阆的 博弈中，毎个 
人得到的刑期既取决 F 
白己是坦白还是保持沉 
默的个人决策.又取决 
于另一个 眾犯所 做出的 
决策《 


Clyde 

的决策 


朗 *1 


保持 

沉默 


l3onme 的决策 


w.n 

保持沉 》 

Bonnie 8 

Bonnie 20 年 

Clyde 8 年 

C\>dc 获得自由 

Bonnie 获得自由 

Bonnie 1 年 

Clyde 20 年 

Clyde 1 年 


首先考虑 Bormie 的决策。她会如此 推理： “我并不知道 Clyde 将会 
怎么做。如果他保持沉默，我最好的策略是坦白，因为我将自由而不是 
在狱中待1年。如果他坦白，我 M 好的策略仍然是坦白，丙为这样我将 
在狱中待8年而不是20年。因此，无论 Clyde 怎么做，我选择坦内都会 
更 好些， 


372 < 经济学原理 


www. Top S age. com 













用博弈论的语言来说，如果尤论其他参与者采取什么策略，它都 M 
一个参与者可以遵循的最好的策略，那么，这种策略被称为占优策略 
(dominant strategy )。在这个例子中，坦 h 是 Bonnie 的占优策略。无论 
Clyde 坦白还是保持沉默.如果 Borniie 坦白了，她在狱中待的时间都会 
比较短。 

现在考虑 Clyde 的决策。他而临符和 Bonnie M 样的选择，时且，他的 
推理也与 Bonnie 相似。无论 Bonnie 怎么做， Clyde 都可以通过坦白减少 
他待在狱中的时间。换句话说，坦白也是 Clyde 的占优策略。 

最后， Bonnie 和 Clyde 都坦白广，两人都要在狱中待 8 年。但从他 
们的角度来看，这足一个糟糕的结果。如罘他们两人_保持沉默，那么 
两人的状况都会更好叫，这样他们只 会闵为 持有枪支&在狱中待丨年。 
由于各&追求自己的利益，两个 W 徒共同达到了使每个人状况变坏的 
结果。 

你会想到， Bmuiie 和 Clyde 应该预见到这种情况，并提前做出计划。 
但是，即使有事先的计划，他们也仍然会遇到问题。设想在警察逑捕 Bon- 
nie 和 Clyde 之前，两个罪犯做出不坦白的承诺,，显然他们两人坚 
持这种协议，两人状况就会变好，因为这样的话他们每人在狱中待1 
年。然而，事实上，这两个罪犯会仅仅由于他们之间有协议就保持沉默 
吗？ 一 旦他们被分别审问， 利己的 逻辑就会起主导作用，并使他们坦白。 
两个囚犯之间的合作是难以维持的，因为从个人的角度来看，合作是不理 
性的。 

17.2.2 作为囚徒困境的寡头 

囚徒困境与市场和不完全竞争有什么关系呢？事实证明，寡头在力 
图达到垄断结果时的博弈也类似于两个处于囚徒困境的 W 徒的博弈。 

再考虑 J ac k 和 J i 11所面临的选杼。在漫长的谈判之后，两个水的供 
给者一致同意把产墩保持在30加仑，以便能保持高价位，同时共同赚到 
最大利润。但是，在他们对生产水平达成协议后，双方都要决定是合作并 
坚持这个协议，还是不管它并生产史多水。图17 -2 表示这两个生产者 
的利润取决于他们所选择的策略。 

假设你是 Jack ， 你可能会这样 推理： “我可以遵守协议将产敬保持在 
低水平的30加仑，也吋以把我的产疳和销啓贵增加到40加仑 a 如果川 1 
遵守协议把产1保持在30加仑，那么，我在高产 ©(40 加仑）时就赚到 
2 000美元，向在低产量 （30 加仑）时就赚到1 800美元。在这种悄况下， 
我保持高产 tt 状况会史好。如果 Jill 不遵守协议并生产40加仑.那么，我 
在高产 M (40 加仑）时赚到1600美元，而在低产钍（30加仑）时赚到1500 
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在和 Jill 之网的这 
个博弈屮，毎••个人从 
出传水中 所鼸到 的利润 
取决 f 自 ti 选样出抟的 
# t 和对方选#出售的 

ftft. 


as 17 -2 


Jack 和 Jill 的寡头傅弈 



「c 

1 ] 

p 

Jack 的决筑 

t 





f : h 产 ¥•. Ki/jnCr 

低产量: 3(，加仑 



Jack 得到1 600 KS 元利润 

Jack 押到 1 500焚元利润 


抑产埘 

40 加仑 

Jill 得尚 1 600楚元利润 

Jill 得到2 000美元利润 

Jill 


的决策 


Jack 符到2 000美元利拥 

Jack 800美元利润 




低产敏: 
30加仑 

Jill _1 500美元利润 

Jill 捋到1 800笼元利润 


关元 u 仍然是保持高产緻会使我的状况更好。因此，无论 Jill 选择怎么 
做，违背协议并 把产萤 保持在40加仑都会使我的状况更好。” 

生产40加仑是 Jack 的占优策略。当然.川1也以完全相同的方式推 
理，因此，他们两人都保持40加仑的卨产贷。结果是（从 Jack 和 Jill 的角 
度肴）两个牛.产者中的每-个都得到了低利润的不利结果。 

这个例 f 说明，为什么寡头维持垄断利润冇困难。垄断结栄对寡头 
整体来讲是理性的，何每个寡头都有违背协议的激励。正如利12使囚徒 
困境中的囚犯坦白一样，利己也使寡头难以维持低产最、岛价格和垄断利 
润的合作结果。 

案例研究 

OPFX 和世界石油市场 


我们关子小镇水市场的故亊是虚构的，但如果把故事中的水变成石 
!油，把 jack 和 jil ) 变成伊朗和伊拉克，这个故事就接近于真实了。世界上 
；人部分石油是由少数国家一主要是屮东国家一生产的。这些国家一 
| 起组成了 -个寡义市场。它们关子采多少石油的决策与 Jack 和川1关于 
j 抽多少水的决策一样。 

| 生产世界上大部分石油的国家形成了 一 个卡特尔，称为石油输出国 

j 组织 （ OPEC )。 在1960年最初成立时， OPEC 包括伊朗、伊拉克、科威特、 
j 沙特阿拉伯和委内瑞拉。到1973年，又有其他8个国家 加入： 卡塔尔、印 
j 度尼西亚、利比亚、阿联酋、阿尔及利亚、尼 R 利亚、厄瓜多尔和加蓬。这 
些国家控制了世界石油储爭的大约四分之三。与任何一个卡特尔 一样， 
OPEC 力图通过协调减少产鼋来提高其产品的价格，并努力确定每个成员 
j 国的产最水平。 

j 0 PKC 面临的问题 芍我们 故孝中和 Jill 面临的问题大致相同。 

: OPRC 想维拎石油的高价格，但是，卡特尔的每个成员都受到增加生产以 
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得到总利润的更大份额的诱惑，因此 OPEC 成员常常就减少产量达成协 
议，然后又私下各自违背协议。 

1973—1985 年 ， OPEC 最成功地维持了合作和高价格。原油价格从 
1972年的每桶3美元上升到1974年的每桶11美元，然后在1981年又上 
升到35美元。但在20世纪80年代中期，各成员国幵始就产量水平发生 
争议， OPEC 在维持合作方面变得无效率了。到了 1986年，原油价格回落 
到每桶13美元。 


近年来 ， OPEC 成员继续定期开会，但这个卡特尔在达成和实施协议 
上再也不那么成功了。尽管2007年和2008年石油价格大幅度上升，但 
主要原因是世界石油市场需求增加，这部分是来自高速增长的中国经济， 
而不是来自限制供给。 OPEC 各国之间缺乏合作损害了产油国的利润，而 
有利于全世界消费者。 




17.2.3 囚徒困境的其他例子 


我们已经说明 r 如何用囚徙困境来解释寡头面临的问题 4 同样的逻 
辑也"了以应用于许多其他情况。下面我们考虑利己阻止 r 合作，并导致 
双方不利结果的两个例子。 

军备竞赛 在二战以后的几 | •年中，批界 t 两个超级大围——美国 
和苏联——进行 r 军 备力镦 的长期竞争。这个题目引发 r 一些早期的博 

弈论研究工作。博弈论专家提出，军备竞赛非常像囚徒困境。 374 

为了说明这一点，考虑美国和苏联关于建造新式武器还是裁军的决 
策。每个国家都愿意拥有比另一国强大的军备，因为军事 力量强 大才能 
对世界事务有更大的影响。但是，每个国家也喜欢生活在 • -个不受另一 
个国家军备威胁的环境中。 

图 17-3 表示这种致命的博弈。如果苏联选择军备，美国做出同样 
选择以免权力丧失，关国状况就会 变好； 如果苏联选择裁军，美国选择军 
备，美 n 状况会变奸，因为这样做会使美国更强大。对每一个国家来说， 

军备都是占优策略。因此，每个国家都选择继续进行军备竞赛，这就导致 
/两国都处于危险之中的不良结果。 

在整个冷战时期，美国和苏联企图通过军备控制谈判和协议来解决 
军备竞赛问题^两国面临的问题和寡头在力图维持_特尔中遇到的问题 
是相似的。止如寡头争论产》水平一样.美国和苏联争论允许各国保留 
的军备 数最； 而且正如卡特尔在执行产 發水平 时会遇到麻烦一样，美国和 
苏联都拘心另一国会违背协议。在军备竞赛和寡头的情况下，无情的利 
己逻辑使参与者得到各方状况变坏的非合作结果。 


www. Top Sage, com 


第 17 京寡头 > 375 






在这个两 S 之间的博弈 
中，每个国家的安全与 
力董 取决了•本国是否加 
强军备的决策和另一个 
国家做出的决策。 


在从公共油田中采油的 
两个企*的博弈中，每 
家企业所赚到的利润既 
取决于本企企钻弁的数 
撤，又取决于另一企业 
钻井的败1。 
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图 17 -3 


苏联 

的决策 


军备竞赛博弈 



I ^ W 


美 W 的决逛 





军备 


栽军 


军备 

m 

美 W 处子危》之中 

J 5 W 处予危»之中并弱小 

苏联处 f 危险之中 

苏联安全并强大 

美 W 安全片-强大 

安全 

苏联处 r 危险之中并靱小 

苏联安全 


公共资源在第11章中我们说明了，人们倾向于过度使用公共资 
源。可以把这个问题作为囚徒困境的一个例子。 

设想两家石油公司—— Exxon 和 Texaco ——拥有相邻的油田。在这 
些油田下价值1200万美元的石油由它们共有。钻一 n 井要花100万美 
元。如果每个公司钻一 口井，每个公司就将得到一半石油，并赚取500万 
美元的利润（收益600万美元减成本〗00万美元）。 

由于油田是公共资源，各家公司都不会有效率地使用。假设两个公 
司都可以钻第二口丼。如果一家公司在三口井中有两口，这个公司就得 
到2/3的石油.这就带来600万美元的利润。另一家公司只得到1/3的石 
油，获得300万美元利润。但如果每个公司都钻第二 U 井，那么，两个公 
司又是平分石油。在这种情况 T , 每家公司都要承担第二口并的成本，因 
此，每家公司的利润只有400万美元。 

图 17-4 表示了这个博弈。钻两 U 井是每个公司的占优策略。这两 
个博弈者的利己又使它们得到了不利结果。 

公共资源博弈 

Exxon 的决策 

钻两口并 钻一口并 


赵 i 两口并 


钻一 U 泮 


Exxon 得到 400 万 

Exxon 關 300 万 

美元利润 

美甿利润 

Texaco 得到 400 万 

Texaco 得到 600 万 

美元利润 

美元利润 

Exxon 得到 600 万 

Exxon 得到 500 万 

笑元利润 

奥元利 W 

Texaco 得到 300 万 

Texaco 得到 $00 万 

美元利润 

笑元利润 


围 17-4 


Texaco 

的决策 
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17.2.4 囚徒困境与社会福利 



囚徙困境 B ] •以用于描述生活中的许多怙况，并说明 r 即使合作使每 
个博弈参与者的状况变好.要维持合作也是闲难的。 ® 然，缺乏合作正是 
这些案例中所涉及的 m 这种合作的缺乏从整个社会的角度来看是 
一个问题叫？答案取决于环境^ 

在某些情况下，非合作均衡对社会和参句者来说都是不利的。在图 
17-3 的军缶讫赛博弈中，美国和苏联最后都处于危险中。在图17 -4 的 
公共资源博弈中， Exxon 和 Texa ⑶公司额外钻的并完全是浪费。在这两 
种情况下，如果两个参与者能达到合作的结果，社会的状况会变得更好。 

与此相反，在企阁维持垄断利润的寡头怡况下，从整个社会的角度来 
看，缺乏合作是合意的^垄断结果对寡头足好的，但对物品的消费者是坏 
的。正如我们 M 早在第7彦中说明的，竞争结果对社会是最好的 ，内 为这 
个结果使总剩余最大化。寡头不能合作时，他们牛产的数 M 接近丁*这 
个敁优水平。换句话说，只冇在市场竞争时，看不见的手才能引导资源有 

效地呪置，而只有市场上的企业不能相互合作时，市场才是竞争的。 打6 

类似地.考虑苦察审 M 两个嫌疑犯的情况。嫌疑犯之间的缺乏合作 
是合意的， W 为这使筲察可以制止更多的犯罪行为。囚徒困境对囚犯来 
说是一种闲境，但对其他每一个人来说是一种福音。 


17.2.5 人们有时能合作的原因 

囚徙困境表明合作是困难的。但合作真的不可能吗？当被赘察审问 
的时候，并不是所有闪犯都决定出卖他们犯罪中的同伙。有时尽管卡特 
尔的个 别成员 冇违规的激励，俱卡特尔也能维持勾结性的协议。最经常 
的情况是，参与者 nr 以解决 W 徒闲境 是因为，他们的 1 W 弈不是一次性的， 
而是多次的。 

为了说明为什么在多次博弈中合作是容易的，让我们回到双头的例 
子—— Jack 和 Jill ， 罔17 -2 给出了他们的选择。 Jack 和 Jill 都想达成协 
议以维持每人生产30加仑水的垄断结果。但如果 Jack 和 Jill 的博弈只 
是一次性的，他们就没有任何遵守协议的激励 u 利己使他们每个人都违 
背协议，并选抒40加仑的占优策略。 

现在假设 Jack 和川1知道，他们每周将进行一次 同样的 博弈。当达 
成最初保持低产世的协议时，他们还可以规定，如果一方违约将如何处 
理。例如，他们可以达成协议， 一0 他们之屮有一个人违约并生产了 40 
加仑水，那么两个人以后会水远中产 4 0加仑水。这种惩 罚足容 易实施 
的，因为如果一方的产量高，另一方也有任何理由做出相同决策。 
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这种惩罚的威胁吋能就是维持合作所盂要的一切。每个人都知逍. 
欺骗会使自己的利润从1 800美元增加到2000美元 ，俏这 种利益只能维 
持一周 。 以后，利润将降为1600美元，并从此固定在这一水平 Y 只要 
参与者都非常关心未来的利润，他们就将放弃违规带来的一次性好处。 
W 此，在多次进行的囚徒困境博弈中，两个参与者可能达到合作的结果。 

■ 案 例研究 

囚徒困境的比赛 

设想你正与被关在另一个屋子里的“嫌疑人”进行囚徒困境的博弈。 
而且，再设想这种博弈不是进行一次而是多次。你博弈最后的得分是你 
被监禁的总年数。你希望使这种得分尽可能地少。你应该用什么策略 9 
你应该从坦白还是保持沉默幵始7另一个参与者的行动会如何影响你以 
后的坦白决策？ 

多次的囚徒困境是极为复杂的博弈。为了鼓励合作，参与者应该相 
互惩罚不合作行为。但以前描述的 Jack 和 JiU 的水卡特尔的策略一只 
要一方违约 ，另一 方就永远违约——是非常不宽容的。在反复许多次的 
博弈中，在一段不合作时期之后，允许参与者回到合作结果的策略，可能 
更好一些。 

为了说明哪一种策略最好，政治学家 Robert Axelrod 主持了一场比 
赛。人们通过输入为反复进行囚徒困境博弈而设计的电脑程序进入比 
赛。然后每个程序都与其他所有程序进行博弈比赛，得到待在狱中总年 
数最少的程序的是"嬴家"。 

贏家最后是被称为了準宇了孕的简单策略 D 根据一报还一报的策 
略，参与者应该从合作幵次另一个参与者怎么做自己也怎么 
做。因此，一报还一报参与者要一直合作到另一方违约时为止，然后再违 
约到另一方重新合作时为止。换句话说，这种策略从友好开始，惩罚不友 
好的参与者，而且，如果对方做出保证，就给予原谅。令 Axelrod 惊讶的 
是，这种简单的策略比人 们输入 的所有更复杂的策略都好。 

—报还一报策略有悠久的历史。它实质上是（圣 经〉 上"以眼还眼， 
以牙还牙"的 策略。 囚徒困境的比赛表明，这可能是进行生活中某些博弈 
的一个好的经验法则。 


即问即答 •讲述囚徒困境的故事。写出表示囚徒选择的表，并解释 
可能的结果是什么 a • 囚徒困境告诉我们关于寡头的什么速理？ 
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2005 年，两位杰出的博弈论专家获得了诺贝尔奖。 I 

“博弈论”的经济学著作获得了诺贝尔奖 i 

： 

Jon E . Hilsenrath 

冷战是-个在巨大而紧张范围内的冲突管理时期，两位解释这种冲 | 

突下个人如何谈判的研究者由子他们这一时期形成的研究成果而获得了 | 

诺贝尔经济学奖。 i 

84岁的马里兰大学退休教授托马斯 • 谢林 （Thomas Schelling } ,长期| 

作为美国政府的顾问，写出了管理美苏核武器库的著作，并把他的理论扩 I 
大到其他些题目，例如，吸毒成瘾、种族隔离和全球变暖。75岁的罗伯 | 

特 • 奥曼 （Robert Aumann ) ，是在耶路撒冷的希伯来大学接受教育并担任| 

教授的数学家，他为他们-人帮助创立的这个领域增添了分析的精确性， | 

该领域作为"博弈论"而在经济学界闻名。 

这两个人将分享瑞典皇家科学院奖励的100万克朗（约合130万美 | 

元）。谢林先生是美国公民，奥曼先生是美国和以色列公民。 

博弈论研究人们在彼此冲突的相互作用中如何做出决策。在国际象 | 

棋的博弈中，两个棋手的行为不仅要根据自己的策略，而且还要根据对对 I 
手如何 h 为和反应的预期。在20世纪40年代和50年代，经济学家幵始 j 
认为他们的个人行为模式不一定是机械的，而应该 反映一 种在国际象棋 i 
这样的博弈中可以发现的策略舞蹈。 | 

博弈论的进步部分是由数学家推动的，例如奧曼和他当时麻省理工 j 
学院的 一位同 事约翰 • 纳什 （John Nash ) ，电影 〈美丽 心灵〉描述了纳什的! 

生平。纳什先生与另外两个人在1994年获得了诺贝尔经济学奖。 j 

当纳什和奥曼两位先生用数学给了博弈论以精确的公式时，谢林教 j 
授致力于赋予它以实际意义。例如，他解释了决策者往往会发现，限制自 i 
己的选择以得到对手的让步是有利的。在一些情况下，例如一位破釜沉 ： 

舟的将军给敌人传递一个可靠且可能改变博弈的信息——他不打算撤 
退——是明智的。 i 

经济学家从此把这种•'预先承诺"的思想运用于其他领域，包括商业 。 i 
例如 ，一些 公司会发现，建立特别巨大的生产能力以警示可能的竞争者 ，I 
如果它们进入市场会使自己陷入价格战，这样做是有利的…… i 

谢林和奧曼两位先生都生活在冷战时期，这一时期对美苏之间的核 | 

对抗的担心使学者们幵始研究双方的动机和决策…… I 

谢林教授把他的研究扩大到冷战之外。例如，他的研究说明了即使 | 

是不同人群之间微不足道的偏好差别也会导致城市中大规模的隔离。他 i 
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还把吸毒成瘾描述为对自己的博弈。例如，那些想戒烟的人会把香烟扔 
进马桶冲走，因为他认识到"有时在夜深人静时他无法祗制香烟的诱惑"。 
资料 来源： The Wall Street Journal , October 11 t 2005. 


17.3 针对寡头的公共政策 



第 1 奪 中學甲 ft 冬平孕 之一是，政府有时吋以改涅市场结果。正 
如一般情况那士，这个原理直接运用于寡头市场。正如我们已经说明的, 
从整个社会的角度来看，寡头之问的合作是不合意的，闽为它使产 a 太低 
而价格太高。为/使资源配背接近于社会最优水平，决策者应该努力使 
寡头企业竞争而小是合作。我们来考虑决策者怎样处理这种悄况，并考 
察其在公共政策领域所引起的争论。 


17.3.1 贸易限制与反托拉斯法 

政策限制合作的一种方法是通过普通法。正常情况下，合约自由是 
市场经济的一个基本部分。企业和家庭用合约安排互利的贸易。在这样 
做时，它们依靠法院系统来履行合约。但儿 A 年来，英国和美国法官都认 
定竞争者之间的协议减少了产•并提岛了价格，是违背了公共利益的。 
因此，他们拒绝执行这类协议。 

1890年的《谢尔曼反托拉斯法》（以卜简称《谢尔殳法》）把这个政策 
列人法规,并强化 r 这种 政策： 

每一个限制各州之间和与外国之间贸易和商业往来的合约，以 

托拉斯或其他形式出现的联合或勾结，都被宣布为违法 每一个 

将要垄断、企图垄断或与他人联合或勾结起来，以垄断任何环节的州 
际或国际的贸易或商北往来的人，都被认为有罪或行为不当。而且 
在法庭根据罪行定罪时，应该处以 5 万美元以下的罚金，或一年以内 
的监禁，或两者并罚。 

{谢尔 曼法》把寡头之间的协议从 一种无 法执行的合约提升为有罪的 
勾结。 

1914年的《克莱顿法》进一步强化了反托拉斯法。根据该法，如果一 
个人可以证明他受到限制贸易的非法协议的危害，他可以提起诉讼并得 
到3倍于他所受损害的赔偿。这种不寻常的三倍于损富的赔偿规定的目 
的是，鼓励反对勾结的寡头的私人法律诉讼。 
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现在，芙国司法部和私人方面都有权提起法律诉讼来膣行反托拉斯 
法。正如我们在第【5氓中讨论的，这些法律被用于防止引起过多的市场 
势力集中在任何单个企业中的合并。此外，这些法律也用于防止寡头以 
—种使自己的咐场不太具竞争性的方式共同行事。 



案例研究 

一 次违法的通话 


在寡头市场上，企业有勾结起来以便减少产童、提高价格和增加利润 
的强烈激励。18世纪伟人的经济学家亚当 • 斯密已经深刻认识到这种 
潜在的市场失灵。在 〈国富 论>中，他写道："同业者往往很少聚在一起， 

但这种集会的结果是针对公众的合谋，或是某种提高价格的计谋。" 

为了用现代的例子来说明斯密的这种观察，下面考虑一段20世纪80 
年代初两个航空公司的高级管理人员之间的电话谈话。1983年2月24 
日的 〈纽约 时报〉报道了这段电话谈话 。 Robert Crandall 是美洲航空公司 
总裁 ， Howard Putnam 是布拉尼夫航空公司总裁。 

Crandall : 我觉得我们在这里拼个你死我活 ，但一 分钱也没赚到，这是 
很愚蠢的。 

Putnam :你有 什么高见吗？ 

Crandall : 有，我有个建议。将你的票价提高20%，明天一早我也这 j 
么做。 | 

Putnam Robert ，我们 . 

Crandall •你能赚更多的钱 ，我 也是。 | 

Putnam : 我们不能谈论定价问题！ | 

Crandall :哦， Howard 。我们想谈什么就能谈什么。 

Putnam 是对的 〈谢尔 曼法〉禁止相互竞争的企业高层管理人员哪怕| 
仅仅是谈论定价问题。当 Putnam 把这段谈话的录音带交给司法部时，司| 
法部立即对 Crandall 先生提出起诉。 | 

两年以后， Crandall 和司法部达成一种解决方案。按这个方案， Cran - | 
dall 同意对他的各种业务活动进行限制，其中包括他与其他航空公司官 j 
员的接触。司法部说，该方案的条款将 ** 防止美洲航空公司和 Crandall 通| 
过与竞争者讨论航空公司服务价格，以垄断任何一条航线上乘客飞行服 | 
务的任何进一步的企图，来保护民航业的竞争"。 
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國公开的价格勾结 



如果一个生产者集团在秘密的会议上协调他们的价格，他们就会由 
于违背反托拉斯法的罪行而被送去监狱。但是.如果他们公开地讨论同 
样的问題呢？ 

市场对话 
Alistair Lindsay 

大多数公司都有符合反托拉斯法的政策。它们一般——且十分正确 
地——确定许多高管和员工不应该做的亊，否则就要承担刑事责任、巨额 
罚金和做出无限赔偿。所有这些都是为了明确公司不应该与其竞争对手 
就固定价格进行协商。这是一条明线规则。但是，这就引 发了一 个重要 
的问题•公司可以不违背卡特尔规则而协调提价吗7 

在竞争者需要公开自己的价格以斑得业务的市场上——例如，许多 
零售市场——只要每个卖者在决定自己的收费时完全是独立行事的，追 
随竞争对手的提价就完全是合法的。寡头的定义正是只有少数供给者的 
市场，它们确定自己的商业策略，但要考虑到竞争对手。一个竞争者可能 
作为领导者出现，其他人就可以根据什么时候提价和提多少的暗示行事。 

当价格在私人之间协商时——正如在许多行业的市场上一顾客自 
愿提供竞争对手的价格以获取优 势：" 你每吨定价为100镑，但 X 是95 
镑，除非你能做得更好，否则我就到他们那儿去。"这是很正常的。得到这 
种信息的公司也得到了关于竞争对手收费多少的有价值的情报，但这并 
不违背卡特尔规则…… 

公司有时也通过与投资者的联系相互发信号，无论是否是有意的。 
例如，一个要告诉市场它预计价格战将在2月结束的竞争者是在向其实 
际和潜在的股票所有者提供信息。当然，它的对手也会读到同样的报告， 
并可以因此而改变其策略。因此，对市场的说明也可以像在卡特尔会议 
中向竞争者发出的信号那样发挥作用。 

通过与投资者的联系发信号引起了卡特尔规则实施的一些困难问 
题。执法者想保护消费者不受明显信号的不利影响，但又不愿意以在金 
融市场失去透明度为代价。例如，让投资者知道一家航空公司预计下季 
度每公里乘客的收入将要增加很重要。但是 ，一家 竞争的航空公司在确 
定自己下一季度的票价时就会把已宣布的数字作为一个标准。 

就目前的情况来看，卡特尔当局就这种情况集中精力禁止信息畅通 
的市场上的合并，它们认为这类市场上的合并会通过更容易和更成功的 
协调进一步阻碍竞争。但是，它们还没有采取高调的行动，指控对投资者 
发布信息的公司违背了卡特尔规则。 


382 < 羟济学原理 


www. Top Sage, com 












如果某项公报除了向竞争对手发信号之外没有什么正当理由 ，&特 
尔当局就要寻求介入。因为在这种情况下，公开发布信息分析起来和私 
人与竞争对手直接讨论一样，而且，有消费者受到严重伤害的可能。但大 
多数公告都服务子合法的目的，例如向投资者通报。在这些情况下，因为 
有不同的政策目标发挥作用，卡特尔当局的干预看来就太复杂了。 

资料来源： 77ie Wall Street Journal f December 13 f 2007. 


ox 


17.3.2 关于反托拉斯政策的争论 


长期以来.许多争论集屮在反托拉斯法应该禁止哪一种行为的问题 
上 I 、大多数评论者一致认为.竞争企业之间的价格勾结协议应该是非法 
的。但反托拉斯法还被用 F 谴责过一咚影响并不明显的经营做法。下面 
我们考虑三个例子。 

转售价格维持有争议的经营做法的-个例子是 ”寧护 辛竿斥，义 ^0 

称为公平贸易。设想超级电 f 公司以300美元的价格- dvd ViW ^^ 

• 泰 • • 

售店。如果超级电子公 Ttj 要求芩传商向顾客收取350美元 ，就吋 以认为 
该公司进行转售价格维持。任何 •个 收取价格低于350美元的零售商都 
违背了它与超级电子公司之间的合约。 

乍一看.转售价格维持似乎是反竞争的，从而对社会是不利的。正如 训 

疗特尔成员间的协议一样，它禁止零售商的价格竞争。由 丁这 一原因，法 
庭往往认为转售价格维持违背/反托拉斯法。 

但一些经济学家根据两个理由为转售价格维持辩护。第一，他们否 
认这种做法是为了减少竞争。如果超级电子公司有任何市场势力，它可 
以通过批发价格而+是转肯价格维持来实施这种力此外，并没有什 
么激励使超级电子公司控制其零雋商之间的竞争实际 L , 由于一个零 
笆商卡特尔出售的价格低于一群竞争的零售商出饩的价格，因此，如果零 
俦商是一个卜特尔，超级电子公司的状况会变坏。 

第二，经济学家认为，转售价格维持有合埋的目标。超级屯 f 公司可 
能希望它的零售商向顾客提供令人赏心悦目的展示间和知识丰富的销倍 
人员队伍。但如果没有转售价格维持，一些顾客就会通过某家商 店了解 
该种 DVD 机的特点，然后在+提供这些服务的折扣零皙店屮购买 DVD 
机。在某种程度上.，良好的服务是出售超级电子公司 DVD 机的岑俦商们 
的公共物品。正如我们在第章中讨论的.当一个人提供了一种公共物 
品吋，其他人可以不付费就享川。在这种情况下，折扣零俦商将搭其他零 
俦商提供的服务便车.这就使服务低亍合意的水平。转售价格维持是超 
级电子公司解决这种搭便车问题的一种方法。 
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转哲•价格维持阐明了一个重要的原则 ：亨芩 半岣斗、莩 乎爷 琴罕哗毕 
亭•呼仁亨哗亨等今罕印亨印。这个原则使反托拉斯法的适用变得更夹困 
难。那些负责实施这咚法律的经济学家、律师和法宫必詉确定，公共政策 
应该禁止哪一类抑制竞争并减少经济福利的行为。这项 X 作通 常并不 
容易。 

掠夺性定价有市场势力的企业通常用这种力墩把价格提髙到竞 
争的水平之上。但对于有市场势力的企业收取的价格太低的悄况，决 
策者应该予以关注吗？这个 N 题是关于反托拉斯政策第二种争论的 
中心。 

设想一个名为 Coyote 的大航空公 司率断 ]T 一残航线。随后 , Roadrun - 
ner 快运公司进入，并夺走广20%的市场，留给 Coyote 航空公司80%的市 
场。为了成对这种竞争， Coyote 开始大幅度降低自己的收费。一些反托 
拉斯分析家认为 .Coyote 的行为可能是反竞 争的： 降价的目的可能是为/ 
把 Roadrunner 赶出市场，以便 Coyote 可以重新恢复它的垄断地位，然后再 
提高价格。这种行为称为 

尽管掠夺性定价是反托拉斯诉讼中的一种普遍说法，但一些经济 
学家怀疑这种观点，并认为，掠夺件定价是不太可能，其至根本不可能 
获利的经营策略。为什么呢？对赶走竞争对手的价格战而言，价格必 
须低于成本。但如果 Coyote 开始以亏损状态来出传廉价机票，它就最 
好准备多見几次航班，因为低票价将吸引更多顾客 u 同时， Roadrunner 
也可以通过降低自己的票价来对 Coyote 的掠夺性定价做出反应。结 
果， CoyoteM 后承担 f 80%以上的亏损，使 Rcmdmrmer 处于较好状况并 
能继续在价格战中生存。 IH 如老式的 Hoadrunner-Coyote 漫画一样，掠 
夺者遭受的苦难大于被掠夺者。 

经济学家一直在争论反托拉斯决策者是否应该关注掠夺性定价。 
各种问题仍然没有得到解决。掠夺性定价是一种有利可图的经营策略 
吗？如果是的话，在什 么悄况 下有利可图？法庭能够说明哪一种降价 
是竞争性的，从而有利于消费者，而哪一种降价足掠夺性的吗？这里并 
没有简单的答案。 


新闻摘录 
政策的撤销 


在 2007 年，最高法院以微弱多数改变了它对零售价格限制的观点。 


长达一个世纪的最低零售定价禁令被解除 


Stephen Labaton 


华盛顿,6月28曰-个实行了将近 一个世 纪的反托拉斯法被撖 
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销了，最高法院在周四规定，制造商与销售商就最低零售价达成边 i 义不再 
是自动违法的。 

这项决定给予 f 生产者相当大的权力（尽管并不是没有限制的）云控 | 
制零售价格以及限制折扣的灵活性。 i 

五位法官与国内主要的制造商达成一致，认为新的规定在某些情况 | 
下可以引起更多的竞争和更好的服务。但是四位持不同意见的法官同37 | 

个州和一些消费者团体一致认为，废除这个古老的规定会引起消费品和 i 
其他商品的价格大幅度上升和竞争减少。 i 

最高法院撤销了有96年历史的一条规定，即转售价格维持协定自动 i 
或本身就违反了 《谢 尔曼反托拉斯 法〉。 最高法院从它的角度指示法官在 I 
考虑协议可能违反了反托拉斯法时，采用案例法，即‘‘理性规则"来判断它： 
对竞争的影响，新规定相当有利于被告。 i 

决定是在法庭开庭的最后一天宣布的，它明显地推翻了先例，而且显 | 
然大企业和反托拉斯法的被告是胜利者。它也是近年来一系列否定禁止 I 
公司之间各种市场协定的本身违法规则的反托拉斯决定中最新的-项。 | 
布什政府和芝加哥学派的经济学家们认为，全面禁止转售价格维持! 
协议是过时的和不利于进步的，他们表示，因为某些转售价格协议实际上 ' 
促进了竞争。 | 

他们说，例如，这种协议可以通过向零售商保证它们可以在帮助推销 i 
产品时补偿投资来使新生产者更容易进入。而且，一些分销商会受到其 | 
他不公正的伤害，像网上零售商，它们由于没有产品展示或其他专门为消 i 
费者服务的支出而可以打折。 I 

大多数法庭认 为，一 律禁止价格协议限制了这些服务，以及其他可以 I 
促进竞争的营销活动。 I 

最高法院在法官 Anthony M . Kennedy 所写、有大法官 John G . Roberts 
Jr . 和法官 Antonin Scalia、Clarence Thomas 和 Samuel A . Alito Jr . 签名的正 
式陈述中说 ，总之 ，这是一个有漏洞的反托拉斯学说，它通过创造作为对 i 
不知情者的陷阱的法律区别，服务于律师的利益而非消费者的利益一 I 
它要求制造商为了达到可靠的经营目标而选择了次优做法。" 

I 

但是，法官 Stephen G . Breyer 在法庭上读了他的反对意见的一部分， 
他说，推翻一个世纪以来最高法院关于支持禁止零售价格维持协议的决 I 
定并没有什么充分的理由。 i 

他写道：“可以大胆预期今天的决定会引起零售价格上升，而且也使 | 
下级法院因寻找建立新的可执行原则而引起相当大的法律混乱。我并不! 
认为大多数人都表示了新的或者变化的条件足以保证推翻如此长期存在 I 

的决定是正当的。” j 

资料来源 ： New York Times • June 29 _ 2007. 
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搭售有争议的经营做法的第三个例子妯搭传。假设 Makemoney 电 
影制片厂拍摄 f 两部新电影——《蜘蛛侠》和 《哈 姆霄恃 h 如果 Make - 
money 制片厂以单一价格向电影 院同时 提供两部电影 + 是对两部电 
影单独定价，就可以认为制片厂是搭售它的两种产品。 

当搭售电影的做法在法庭上受到质疑后，联邦最高法院禁止 f 这种 
做法。法院的推理如 K : 假设《蜘蛛侠》是高票房影片，而《哈姆雷特》是不 
盈利的艺术片。这样，制片厂可以用《蜘蛛侠》的高需求迫使电影院购买 
《哈姆宙特》 c * 看来制片厂可以用搭售作为扩大其市场势力的一种机制。 

许多经济学家怀疑这种推论。设想电影院愿意为《蜘 蛛侠》 支付2万 
美元，而不愿为《哈姆 雷特》 支付••分钱。这样，电影院愿竞为两部电影总 
共支付 的最髙 价格是2万美元，这与为《蜘蛛侠》支付的价格-样。作为 
交易的一部分，迫使电影院接受一文不值的电影，并没有提高屯影院的支 
付意愿。 Malcenumey 公司也+ 能简申 .地通过把两部电影捆綁在•起，时 
增加它的市场势力。 

那么，为什么存在搭售呢？ 一种吋能是它是价格歧视的一种形式。 
假设有两家电影院。城市电影院愿意为《蜘蛛侠》支付 1.5 万美元，为《哈 
姆蜇特》支付5 000 美元； 国家电影院正好相反，愿意为《蜘蛛侠》支付 
5 000美元，为《哈姆宙特》支付 1.5 万美元。如果 Makernoney 制片厂对两 
部电影分别收取价格，它的 M 优策略是，为每部电影收取 1.5 万美元，而 
每家电影院选择只 Jl 映•部电影。何如果 Makemoney 制片厂将两部电影 
捆绑出传，它就可以从每家电影院收取2万美元。因此，如果不同的电影 
院对电影的评价不同，搭售就可以使制片厂通过收取接近于买若总支付 
意愿的联合价格而增加利润。 

搭售仍然足一种有争议的经营做法。联邦 M 高法院的观点是，搭锷 
使一个企业可以把它的市场势力扩大到其他物品，这是没有什么依据的. 
至少以这种最简单的形式来看是没有什么依据的。但是经济学家也提出 
/更为详尽的理论，说明搭售如何会阻碍竞争。在我们现在的经济知识 
状况下，搭笆对整个社会是否有不利影响尚不明确 a 



"我9 •个垄斷者? 


等一等 …… " 

閉片来源:® AP IM ¬ 
AGES . 
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案例研究 
微软案 

近年来最重要，而且最有争议的反托拉斯案件是美国政府在1998年 
对微软公司的起诉。可以肯定的是，这个案件极富戏剧性。它使世界上 
最富有的人（比尔 • 盖茨）和世界上最有权力的监管机构（美国司法部） 
逬行对抗。为政府作证的是一位著名经济学家—— MIT 的教授 Franklin 
Fisher 。 为微软作证的同样是一位著名经济学家一 MIT 的教授 Richard 
Schmalensee 0 受到威胁的是经济中增长最快的行业（电脑软件业）中一个 
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世界上最有价值的公司（微软）的未来。 

微软案的中心问题涉及搭售一特别是，是否应该允许微钦把它的 i 
互联网浏览器与 Windows 操作系统捆绑起来销售。政府声称，微软把这| 
两种产品捆绑在一起是为了把它在电脑操作系统市场上的市场势力扩大 I 
到小相关的互联网浏览器市场。政府认为，允许微软把这些产品与操作 | 
系统组合起来，会阻止新软件公司进入市场和提供新产品。 i 

微软的固应是指出把新功能融入老产品中是技术进步自然而然的_ I 
部分。今天的汽车包括音响和空调，这些东西曾经是分幵销售的，而且， | 
照相机也有内育的闪光灯。这一 道理冏 样适用于操作系统。随着时间的 | 
推移，微软把许多功能融入以前是单一产品的 WimJtms 中，这使电脑更稳 | 
定、更容易使用，因为消费者会信任同时运行的各个组成部分。微软认 I 
为，互联网技术的整合是自然而然的下一步。 i 

关于微软市场势力的延伸是一个分歧点。政府注意到新个人电脑中 i 
使用微软操作系统的超过了 80%，认为该公司已有相当大的垄断力 S , 而| 
且还有扩大之势。微软申辩说，软件市场时刻都在变动，而且，微软的 I 
Windows — 直受到竞争对手的挑战，例如苹果和 Linux 操作系统。它还认 I 
为，对 Windows 收取的低价格——50美元左右，只占普通电脑价格的 I 
3%——是市场势力受到严重限制的证据。 | 

与许多大的反托拉斯诉讼一样，微软案陷入了法律的泥潭。1999年 I 
I ]月，在长期审讯之后，法官 Penfield Jackson 判定，微软有极大的垄断力| 
里，并非法地滥用这种力屋。2000年6月，他在听取了可能的补救措施之 | 

后，命令微软分为两个公司-个销售操作系统，另一个销售应用软 | 

件。一年后，上诉法院驳回了 Jackson 的拆分命令，并把这个案件移交给 | 
—个新法官。2001年9月，司法部宣布，它不再要拆分该公司，并想尽快 j 
结案。 


最终，一切在2002年11月得到解决。微软接受对白己业务的某些 
限制，政府同意浏览器仍然可以作为 Windows 操作系统的一部分。但 
这种解决方案并没有结束微软的反托拉斯麻烦。近年来，该公司遇到 
了好几起私人反垄断诉讼，以及由欧盟认定的各种反竞争行为引起的 
诉讼。 


即问即答 • 企业所达成的哪些协议是非法的？ • 为什么反托拉斯 
法存在争议？ 
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17.4 结论 



寡头骞 欢像垄断者那样行車.但利己使他们趋近于竞争。因此，最终 
寡头介于这两者之间的何处，取决于寡头屯场上的企业数量以及这些企 
业的合作程度如何 a 囚徒困境的故事说明为什么寡头即使在合作符合它 
们的最大利益时也不能维持合作。 

决策者通过反托拉斯法竹制寡头的行为。这种法律的适用范围是一 
个 -- 直备受争论的主题 u 虽然竞争企业之间的价格勾结显然减少了经济 
福利，应该是违法的， fH . —些肴来减少 f 竞争的经营做法如果有明显的证 
据仍然可能是合理的。因此，决策者在运用反托拉斯法的巨大权力限制 
企业行为时，需谨慎行亊。 


内容提要 

O 寡头通过形成一个卡特尔并像垄断者一 
样行事以使自己的总利润最大化。但如 
果真头独立地做出生产决策，结果足产 
量大于垄断产昆，价格低于垄断价格。 
在寡头市场上企业数量越多，产《：和价 
格越接近于竞争状态下的水平。 
o 闪徙困境表明，利己使人们即使在合作 


符合他们共同利益时也无法维持合作。 
囚徒困境的逻辑适用于许多情况，包括 
军备竞赛、公共资源问题和寡头。 
o 决策者用反托拉斯法来防止寡头从事减 
少竞争的行为。这些法律的适用性是有 
争议的，因为有些看来可能减少竞争的 
行为实际上可能有合理的经营 B 的。 


关键概念 _ _ 

寡头 卡特尔 W 徒困境 

博弈论 纳什均衡 占优策略 

勾结 

复习题 


1 . 如果一个卖者集团可以形成一个卡特 
尔，它们想确定的产量和价格是什么？ 

2. 比较寡头与垄断的产 S 与价格。 

3. 比较寡头与竞争 Hf 场的产 S 与价格。 

4. 一个寡头取场上的企业数量如何影响市 


场结果？ 

5. 仆么是囚徒困境？它与寡头有什么 
关系？ 

6. 唯出寡头之外的两个例子，说明闪徒困 
境如何有助于解释行为？ 
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7. 反托拉斯法禁 Ik 哪些类型的行为？ 

8. 什么是转售价格维持？为什么它是有争 


议的？ TopSage 


问题与应用 - 


1. 全批界大部分的钻石供给来自俄罗斯和 
南作。假设采集每块钻石的边际成本是 
1000关-元，而吐，钻石的需求如下表 
所示： 


价格（美元） 

数 t ( 块） 

8 000 

5 000 

7 000 

6 000 

6 000 

7 000 

5 000 

8 000 

4 000 

9 000 

3 000 

10 000 

2 000 

11 000 

1 000 

12000 


a . 如果有许多钻石供给者，价格和数 
a 会是多少？ 

b . 如果只有一个钻石供给者，价格和 
数笛会是多少？ 

C. 如果俄罗斯和南非形成一个卡特 
尔，价格和数软会是多少？如果这 
两个国家平分市场，南非的产董和 
利润会是多少？如果南非产最增加 
1000块，而俄罗斯遵守卡特尔协 
议，南非的利润会有什么变化？ 
d . 用你对 c 的答案解释为什么卡特尔 
协议往往是不成功的。 

2. 《纽约时报》 （1993 年11月 3 0 口） 报道： 
“0 PFX 上周不能就减少生产达成-致 
而使石油市场陷人混乱……（并导致 
了）国内原油价格 F 降到白1990年6月 


以来的最低水甲•。” 

a . 为什么 OPEC 成员国力阁对减产达成 
一致？ 

b . 你认为为什么 OPEC +能就 减产达 
成一致？为什么 W 此石油市场陷入 
了“混乱”？ 

c . 该报提到 OPEC 认为“该组织以外的 
产油国，如挪威和英国，也应该和我 
们共同行动并减产”。“和我们共同 
行动"这句话表明 OPEC 与挪威和英 
国有一种什么样的合意关系？ 

3. 本章时论 T 在其销售物品的市场上.是寡 

头的公司。许多同样的思想适用于在其 

购买投人品的市场上是寡头的公司。 

a . 如果作为寡头的卖者力图提卨它们 
销售的物品的价格，那么作为寡头的 
买者的目标是什么？ 

b . 棒球大联盟球队的老板在棒球运动 
员市场上是寡头。这些老板考虑运 
动员薪水时的目标是什么？为什么 
这种目标难以达到？ 

c . 棒球运动员在1994年举行罢工是因 
为他们不愿接受老板想实行的薪水 
h 限。如果这些老板巳经就薪水进 
行了勾结，为什么他们还认为需要薪 
水上限？ 

4. 考虑美国和墨西哥之间的贸易关系。假 

定两 国领导 人认为不同贸易政策的结果 

如下： 


com 
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美国的决策 


Sao 




低芡税 

高关税 



美国获益 250 亿美元 

美》获益 30CHZJI 元 


低关税 



墨西哥 


fi 西母获益250 亿美元 

•西哥获益1 oof 乙美元 

的决策 


美国获益 100 亿美元 

美国获益 200 亿类元 


商关税 



墨西哥获益300亿美元' 

墨西壻茯益200亿美元 


387 


a . 美国的占优策略是什么？墨西哥 
呢？解释原因。 

b . 定 义巧吁 亨寧。贸易政策的纳什均 

衡是# 厶?… 

c . 1993年美国国会通过了北美自由 
贸易协定。根据这个协定，美国和 
墨西哥一致同意同时降低关税。根 
据上表看到的结果能证明这种贸易 


政策方法正确吗？解释原因。 

d . 根据你对贸易获益的了解（第 3 章 
和第 9 章讨论的），你认为在这四 
种可能的结果之下，这些结果实际 
上反映 r 一国的福利吗？ 

5. Synergy 和 Dynaco 是某尚科技行业仅有 
的两家企业，当它们在决定研究预算为 
多大时面临着以下结果 矩阵： 

Synerg > 的决策 


Dynaco 

的决策 


大预 W 


小预算 


人预算 小预算 


Synergy 获益 

Synergy 获益 

2 000万美元 

0 

Dynaco 获益 

Dvnaco 获益 

3 000万美元 

7 000万美元 

Synergy 获益 

Synergy 获益 

3 000万美元 

4 000万美元 

Dvnaco 获益 

Dvnaco 获益 

0 

5 boo 万美兀 


a. Synergy 有占优策略吗？解释原因。 

b . Dynaco 有占优策略吗？解释原因。 

c . 这种情况下的纳什均衡在哪里？解 
释原因。（提 示：再 认真阅读纳什 
均衡的定 义。〉 

6. 假设你和你的同学被分配到一个项目 


组，你们将根据该项目得到一个共同的 
分数。你们每个人都想得到一个好成 
绩 ，似 你们还想尽 M 少干点活。具体情 
况 如下： 

• 如果你们俩都努力工作，就都得 A , 
这给你们俩每人带来40申-位快乐。 
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• 如果你们俩只有一个人努力工作, 
就都得 B ， 这给你们俩每人带米30 
单位快乐。 

• 如果你们俩都不努力工作，就都得 


D ， 这给你们俩每人带来〗0笋位 
快乐。 

• 努力工作的代价是25单位快乐。 


闻学的 

决策 


1:作 


偷懶 


你的决策 


-1: 作 

偷慊 

你： 

你： 

两学; 

同学： 

你： 

你： 

酔： 1 

同学： 


a . 在以上的决策方框中填写结果。 
b - M 可能的结果是什么？解释你的 
答案。 

c . 如果你把这位同学作为你一年中一 
系列项 fci 的合作者，而不只是一次 
的合作者，你预期 b 的结果会有什 
么改变？ 

d . 你的另一位同学更关心好成 绩：他 
从 B 中得到50单位快乐，而从 A 
中得到80单位快乐 3 如果这位同 
学是你的合作者（但你的偏好不 
变），你对 a 和 b 的答案会有什么改 
变？你希望这两位同学中的哪一位 
成为你的合作者？他也希望将你作 
为他的合作者吗？ 

7. 本章的案例研究描述了美洲航空公司和 
布拉尼夫航空公司总裁的一段电话交 
谈。我们来分析这两家公司之间的博 
弈。假设每家公司既可以对机柴收取高 


价格，也可以收取低价格。如果一家公 
司收取100 美元： 另…家公司也收取】00 
美元，它就赚到低 利润； 如果另-家公司 
收取200美元，它就赚到高利润。另一 
方面.如采一家公司收取200美元 ：另一 
家公司收取100关元，它赚到极低的利 
润； 如果另一家公司也收取200美元，它 
赚到中等的利润。 

a . 画出这个博弈的决策方框。 

b . 这个博弈中的纳什均衡是什么？解 
释答案。 

c . 对两家航空公司来说，有比纳什均衡 
更好的结果吗？如何达到这种结果？ 
如果达到的话，谁将蒙受损失？ 

8. Little Kcma 是一家小咖啡公司，正在考虑 
进人由 Big Brew 控制的市场。每家公司 
的利润取决于 Liule Kona 是否进人以及 
Big Brew 设定高价格还是低价格。 
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进入 


Uttlc Kona 


猶入 


f VS 


岛价格 

低价格 

Brew 嗛 300 万荧元 

Bicw,00 万典元 

Little Kona 賺 200 万龙元 

Litllc Kona 亏损丨 00 万美允 

Bnr>v«|700 万英元 

Brew»200 万笼元 

Little 润为零 

Little Kona 利润为零 


a . 这个博弈的两个参与者谁有占优 
策略？ 

b. 你对 a 的回答有助于你理解另一个 
参与者会怎么做吗？什么是纳什均 
衡？它是唯一的吗？ 

c. Big Brew 威胁 Little Kona 说： “如果 
你进人，我们将设定低价格，因此， 
你 M 好不要进入你认为 Little Ko- 


na 应该相信这种威胁吗？为什么？ 
d . 如果两个企业可以勾结并就如何瓜 
分总利润达成协议，你预期结果会 
是什么？ 

9. Jeff 和 Steve 正在打网球。每一分取决于 
Steve 能否 lH 确猜出 Jeff 的球打在 Steve 
的左边还是右边。结 果是： 


Jeff 的 
击球 


Steve 的猜_ 


左 

右 

Steve 得分 

Steve 失分 

Jeff 失分 

Jeff 得分 

Steve 失分 

Sieve 得分 

Jeff 得分 

Jeff 央分 


这两个球手都有占优策略吗？如果 
Jeff 选择一种特定策略（左或右）并坚 
持这种策略 .Steve 应怎么做？你能想 
出 Jeff 可以遵循的-种更好的策 
略吗？ 

10. 让我们回到本章关于 Jack 和川1水的 


双头的讨论。假设 Jack 和 Jill 处于双 
头的纳什均衡 （80 加仑）时，第三个人 
John 发现 r 水源并作为第三个生产者 
进人市场。 

a . Jack 和 Jill 建议他们三人继续生产 
80加仑总萤，三方平分市场。如果 
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John 同怠这种做法，他将得到多少 
利润？ 

b . 在同意建议的做法之后， John 考虑 
将 fl 己的产量增加10加仑。如果 
他这样做 T ， 而 Jack 和川 I 遵守协 


议, John 将得到多少利润？这告诉 
你哪些关于所违议的协议的信£ 9 
c . 这个有三个生产者的市场上的纳什 
均衡是什么？与有两个生产者的纳 
什均衡相比较，有何不同？ 
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第 18 章 

生产要素市场 



毕业后，你的收人将主要取决于你所从事工作的类型。如果你成为 
•名电脑程序员，你嫌的将比你成为加油站服务员多 3 这个事实并不让 
人吃惊，但其中的原 因却并 非显而易见。并没有哪-条法律规定电脑程 
序员的工资要比加汕站服务员高，也没有哪一条道德规范认为程序员应 
该报酬吏高。那么，是什么决定了不问工作的报酬呢？ 

当然，你的收入在整个经济中是微乎其微的。2008年美国居民的总 
收人是 M 万亿美元左右。人们以各种方式赚到这份收人。工人以工资 
和福利津贴的形式赚到总收人的3/4 0 其他部分以租金、利润和利息的形 
式 IJU 土地所有者和序+所有者——资本是经济中设谷和建筑物的存免. 
什么 W 素决定多少! ihi : 人，多少归土地所有者，多少归资本所有者？为什 
么一些工人赚的工资比另-些 T 人高？为什么一些土地所有者嗛的租金 
比另一些土地所有者尚？为什么一些资丰所有者赚的利润比另一些资本 
所有者高？特别是，为什么电脑程序员赚的比加油站服务员多？ 

正如经济学中的大部分问题一样，对这些问题的回答仍取决于供给 
与需求。劳动、上地和资本的供给与需求决定了支付给丁人、土地所有者 
和资本所有者的价格 u 因此，为 r 说明一些人的收人比另一些人高的原 
因，我们笛要更深入地考察他们所提供的劳务的屮场。这正是我们在本 
章和以下两章中要做的丁.作。 

本章将阐述分析要素屯场的基本理论。你可以回忆一下第2章， 
生产要索 （factors of production ) 是用 P 生产物品与穷务的投人。劳动、土 
地和资本是2种最*要的生产要索。当•家电脑公司生产新的软件程序 
时.它要利用程序员的时间（劳动）、它的机构所处的物理空间 （土 地），以 
及办公楼和电脑设备（资本）。 N 样，当一个加油站出售汽油时，它要利用 
服务员的时间（劳动）、物理空间（土地）和油筘与油泵（资木 K 

在许多方面，要素市场类似 T 我们在前几章中分析的物品与劳务市 
场，但两者在一个甫要的方面有所不 同：生 产要素的需求是巧半。也 
就是说，企业的牛产要素需求是从它向 M —个节场供给物註 七溪 錶派牛 
出来的。对电脑程序员的蒞求与电脑软件的供给必然密切相关，而对加 
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油站服务员的耑求与汽油供给必然密切相关 

在本章屮.我们通过考虑竞争的.以利润敁大化为 U 鉍的企业 如何决 
定购买多少牛.产要索来分析要素需求。 我们从考察劳动苫求幵始分祈。 
劳动足最重要的生产要索.因为在美国经济中工人的收人占到了总收人 
的一大半。在本章的后面，我们将说明，从劳动市场中得到的结论也可以 
应用于其他生产要索巾‘场。 

本葶提出的要 素出场 基本理论在解释美国经济的收人如何在工人、 
土地所有者和资本所冇荇之间分配方面向前迈出了一大步。第19章将 
在这种分析之上更详尽地考察为什么一些工人赚的钱比另一些工人多。 
第20章将考察要索市场的作用引起的收入不平等程度，然后考察政府在 
改变收人分配中应该起什么作用，以及实际起 r 什么作用。 


18.1 劳动的需求 


与经济中的其他市场-•样，劳动市场也是由供求力最支配的。图 
18-1 说明了这一点。在 U ) 幅中，苹果的供给与需求决定 r 苹果的价格0 
在 （ b ) 幅中.摘苹果 I :人的供给与葙求决定了摘苹果工人的价格或工资。 

a 18-1 供给与需求的多样化 


供给与茁求的基丰 
适用于物品 *5 劳动1 
务 e («) 鑲衣示苹粜的 
供给与;5求如何决定华 
果的价格： < b)»S 衣示 
摘苹果 工人的供给与 S 
求如何决定摘苹聚工人 
的丄资。 




( a ) 苹果市场 


的数童 

作>摘苹果工人市场 


如前所述，劳动市场不同于大多数其他市场，因为劳动需求是一种派生 
耑求。大多数劳动服务+是作为 M 终产品供消费者享用的，而是作为生产 
成本投人到其他物品的生产中去的。为 r 理解劳动需求，我们需要将注意 
力集中在雇用劳动并以之生产和销售物品的企业 t 。 通过考察物品生产和 
生产这些物品的劳动需求之间的联系，我们就可以说明均衡工资的决定。 


18.1.1 竞争的、以利润最大化为目标的企业 

我们来观察一个典型的企业.比如一个苹果生产商.如何决定劳动的 
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盂求 「| U 该企业拥冇一个苹果园 ，并月 .毎周必须决定雇用多少 II 人来摘 
铲取 n 在企、 Ik 做出它的雇用决策以后， T 人就尽吋能多地摘苹果然行 
企业出饱苹粜，支付工 人丄资 .剩下的就 是利润 。 ^ 

我们做出两个关于企业的假设。 

第一，假设我们的企、 Ik 在苹果市场上（在这里企业是卖者）和摘苹果 
I :人 rf / 场上 （ 介:这里企业是买 #) 都是寧 f 举印。竞争企业是价格接受 
n 由〒 有许多 凡他企业出肖苹果和 mi •用 k 蜍讼] :人，闪此，一个企业对 
山 场上庐 果的售价和付给摘苹果1:人的工资儿乎没有什么影响 3 企业接 
受|订场条件决定的价格和 I :资。它唯一要决定的是出笆多少苹采和雇用 
多少 X 人。 

笫二，我们假设，企业是追求，呼早冬年的。因此•企、 Ik 并不直接关 
心它崩 w 的1:人数和它生产的苹 ii : 关心利润，利润等于销俦苹 
宋的总收益减 去生产 这些苹裝的总成本。企业的苹果供给和工人 X 求都 
产生于其利润最大化这个主要 H 标。 

18.1.2 生产函数与劳动的边际产量 

为 f 做出雇用决策，企业必须考虑工人数量的多少如何影响产量< 
换句 话说，它必须考虑摘笮果工人的数量如何影响它能收获和销售的苹 
柬贵。衣 18-1 川数卞进行 r 说明 ：第一 栏中是 T 人数■: •，第二栏是 T : 人 
毎周收获的苹果 .5^ 

表18 - I 竞争企业如何决定雇用的工人数置 


夯动 

( l : 人数 M ) 

产 M 

(蒲式耳 / 
周） 

劳动的 
边际产. 

(蒲式耳 / 周） 

劳动的边际 
产 M 值 
(美 元〉 

工资 
(美元〉 

边际利润 
(美元) 

4 


, U ) 

( Q ) 

(MPL = 
^ Q / M ) 

(VMPL = 

Px MPL ) 

( W ) 

(△利润= 
VMPL - W ) 

i 


0 

0 









100 

1 000 

500 

500 

] 


1 

100 





t 




80 

800 

500 

300 

• 


2 

180 









60 

600 

500 

100 



3 

240 

40 

400 

500 

-100 

\ 

I 

禽 


4 

280 





1 


r 


20 

200 

500 

-300 

) 


5 

#• . • »r • /*• 

300 

•麵 *. * *r • t 


\ • — mrx%* *• 

_F* 一， 


( 

-..T 

生产 函数: 


用于生产一种物品 

这两护数字描述了企业的生产能力。我们还记得，经济学家用生产 的投入量与该物品 
函数 （ production fundion ) 来描述生产中所有的投人贷 与产量 之问的关系。产 ft 之间的关系。 
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在这里，“投人”足摘苹果的工人，而“产出”是苹果其他投人"一单果树 
本身、土地 、企 业的卡车和拖拉机等一现在设为阂定的 J 这个企业的半产 
函数表示，如果企业雇用 I 个 J ： 人，这个工人每周将摘100 蒲式耳苹果； 如 
果企业雇用2个工人，2个工人每周一共摘180蒲式耳苹果，以此类推。 

图18 -2 是根据表〗 8-1 提供的劳动与产發的数据绘制的。横轴是 
工人数量，纵轴是产量。这个图_释 T 牛产函数。 


图 1 H -2 生产函数 


生产病数是生产中的投 
人 (摘 苹果工人）量与生 
产的产品（苹果）数&之 
间的 关系- 随 荐投人 M 
增加.生产由数变得越 
來越 f •坦，这反映 r 边 
坏产钕 递减的 特蜉. 



劳动的边际 
产置： 

增加的一单位劳动 
所引起的产蜻增 


加鼉。 


边际产 ft 递减： 

一单位投入的边际 
产垦随着投 入霣增 
加而减少的性质。 


第1竞中的学十冬喂寧之一是理性人考虑边际置。这是理解企业 
如何决定雇用多;穷作为决策的第一步，表 18-1 的第三栏 
给出劳动的边际产置 （ margina 】 product of labor ), 即增加-单位劳动所引起 
的产最增加量。例如，当企业把工人数量从1个增加到2个时,生产的苹果从 
100蒲式耳增加到180蒲式耳。因此，第2个工人的边际产贵是80蒲式耳。 

要注意的是，随着工人数量的增加，劳动的边际产馈递减。这就是 
说，生产过程表现出边际产置递减 （diminishing marginal product ) 0 起初， 
当只雇用少数几个丁_人时，他们可以摘低处的果 f 。 随着工人数 黾的增 
加，增加的工人+得+爬上高高的梯子找要摘的苹果^ W 此，随着雇用的 
工人越来越多，毎个增加的工人对苹果产 t 的贡献越来越小。由于这个 
原因，图 18-2 中的牛产函数随着工人数 a 增加变得越来越平坦。 


18.1.3 边际产量值和劳动需求 

我们的利润最大化企业对财富的关注人亍苹果。因此，在决定雇用 
多少工人摘苹果时，企业会史多地考虑每个丁.人能带来多少利润。由: F - 
利润是总收益减总成本，因此，增加的丨个工人的利润是工人对收益的贡 
献减去工人的工资^ 
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为 r 确定工人对收益的贡献，我们必须把劳动的边际产用饵染的储 
式耳数来衡承）变为边际产量 f (用美元来表 示）。 我们用苹果的价格來进 
行变换。继续看我们的例子， i 卩果每蒲式耳苹宋卖10美元，而且如果1个 
增加的丄人生产80蒲式耳苹果，那么，这个工人就产生800羑元收益。 

任何一种投人的边际 产置值 （value of the marginal product ) 就是该投人 
的边际产量乘以产品的市场价格。在我们的例子中.假设每蒲式耳苹果的 
价格是10美元，表 18-1 的第四栏表示的就是劳动的边际产量值。由于一 
个竞争企业的市场价格是不变的，随蒋 X 人越来越多，边际产景在递减，因 
此，边际产燉值（与边际产最本身-样）随着工人数慑的增加而递减，经济 
学家有时把这•.栏的数字称为企业的岑中咚举/夂- : 它是企业从多使用- 
单位生产要素屮得到的额外收益。 . 

现在考虑企业将雇用多少工人。假定摘铲果工人的市场 T 资是每周 
500美元。在这种悄况下，正如你在表 18-1 中看到的，企业雇用第1个 
工人是有利可阁 的：第 1个工人产生1 000美元收益，或500美元利润。 
类似地.第2个 T ： 人产生800美元的额外收益，或300芙-元利润。第3个 
工人产生600美元的额外收益，或】00 关元 利润。但是，在第3个工人之 
后，雇用工人就无利可图了。第4个工人只产生400美元的额外收益。 
由于工人的工资是500美元，雇用第4个工人意味着利润减少100美元。 
因此，企业只雇用3个工人。 

我们可以用图形来良观地考虑企业的决策图18 -3 描述 f 边际产量 
值。这条曲线向右下方倾斜，是 W 为劳动的边际产软随着工人数录的增加 
而递减。该阁还包括一条市场丁.资时的水平线。为了使利润迎大化，企业 
雇用的工人数要达到这两条曲线相交的那一点。低于这个雇用水平.边际 
产量值大于工资，因此再雇用1个工人会增加 利润； 高于这个雇用水平，边 
际产置值低于工资.边际 .1： 人是尤利可图的。因此，了个寧 f 举咚、，呼早 
大化企业雇用的 m 人数要达到劳动的边际产最值等车 X 资 •的那 •一 •点。 • 



边际产 董值： 

-种投入的边际产 
M 乘以该产品的 
价格。 


as 劳动的边际产量值 



该两表示边际产 M 偵 
(边 际产 f 乘以产品价 
格> 如何取决于工人的 
败嫩„该曲线向右下方 
倾斜是因为边际产 a 递 
对一个竞争性的、 
以利润 s 大化为目标的 
企也来说，这条边际产 
«值曲线也是企业的劳 
动宙求曲线， 
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奋:解释了 一个竞争企业的利润最大化雇用战略之后，我们现在叮以 
提出劳动需求理论 r 3 我们还记得，企业的劳动芮求曲线街诉我们.在任 
何一种既定的工资水平 f 企业所窬要的劳动请。我们刚刚在图18 -3 中 
看到了，企业选择劳动鼠的决策原则是使边际产欤值等于工资。內此，呼 
一个竞争性的、利润 m 大化的企收来说，边际产贵值曲线也足劳动需^ 

_ ■攀•零 《 •■钃 ■•■»«** •«••••••••••• 

曲线。 

• • 
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参考资料 

1投入需求与产量供给 ：同一 枚硬币的两面 

在第14章中，我们说明了 一个竞 争性的、以利润最大化为目标的企 
业如何决定其出售的 产量： 它选择在该物品的价格等于生产的边际成本 
时的产量。我们刚才说明了这种企业如何决定雇用劳动的 数量： 它选择 
工资等于边际产量值时的劳动蕾。由于生产函数把投入量与产 ® 联系起 
来，因此，当你了解到企业的投入需求决策与产量供给决策密切相关时， 
应该小会感到惊讶。实际上，这两个决策是同一枚硬币的正反两囪。 

为了更充分地说明这种关系，让我们看看劳动的边际产量（似 PL ) 与 
边际成本 （对 C ) 如何相关。假设增加丨个丄人的成本为500美元，边际产 
量为50蒲式耳苹果。在这种愴况下，多生产50蒲式耳苹果成本为500美 
元，丨蒲式耳苹果的边际成本是500美元/50,即10美元。推而广之，如果 
史表示工资，而且，额外的单位劳动生产出 MPL 单位的产景，那么 ，一 
单位产量的边际成本是= W/MPL Q 

这种分析表明，边际产量递减与边际成本递增是紧密相关的。当苹 
果园里挤满了工人时，每个增加的 i 人所增加的苹果产量就会减少 （ MP /. 
减少丨。类似地，当苹果企业生产大量苹果时，苹果园已经挤满 f 工人，以 
致生产额外的1蒲式耳苹果的成本增加 （ A / C 增加）。 

现在考虑我们的利润最大化标准。我们已经明确，利润最大化企业 
选择的劳动量要使劳动的边际产量值 （ PxW / 5 幻等于工资 （ V )。用数学 
公式表示为 

P x MPL = W 

如果我们把这个式子的两边同除以 WPL ， 就得出 

H = W/MPL 

我们刚刚提到，等子边际成本 A / C 。 因此，我们又可以代入上 
式得出 

P = MC 

这个等式表明，企业产品的价格等于生产一单位产品的边际成本。 

令- 4.。 •本.章•中•对劳动需求的分 
崧 jii 会彳 hii 1‘4 •章•中•第 •一 •次说明的考察生产决策的 另一种 方式。 
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18.1.4 什么引起劳动需求曲线移动 
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现在我们理解了劳动 需求曲线： 它反映了劳动的边际产量值《记住 
这种观点， KiAl 考虑吋能会引起劳动窬求曲线移动的几个因素。 

产品价格 边际产鼠值是边际 产贵乘 以产品的价格 。 因此，当产品 
价格变动时，边际产量值变动，而 a , 劳动需求曲线移动。例如，苹果价格 
上升增加了毎个摘苹果工人的边际产最值，从而增加 r 生产苹果的企业的 
劳动需求。相反.苹果价格 r 降减少 r 边际产量值，也减少劳动滞求。 

技术变革 在 I 960— 2000年间，-个普通关国工人一小时生产的产 M 增 
加 r 〗4 o %。 为什么呢？最重要的原闪是技术进 步:科 学家和1：程师不断地 规 

发明出新的、更好的方法。这对劳动市场有深远的含义。技术进步通常增 
加 r 劳动的边际产徵，从而增加 r 劳动需求，并使劳动滞求曲线向右移动。 

技术变革也可能减少劳动需求。例如，廉价的工业机器人的发明就 
可能减少劳动的边际产 S ， 使劳动曲线向左移动。经济学家把这种情况 
称为 f 巧罗多的技术变革。但是，历史表明•大多数技术进步是 增力卩 学多 
的。糸进步解释 r 在 j ： 资上升时就业持续增加 ：尽管 （根嶽洫旮贏 
胀调辂过的）工资4:20世纪的最后40年间上升了 131%，但企业雇用的 
工人数量也增加了 80%。 


参考资料 
路德派暴动 


在历史的长河中，技术进步一直是丁人的朋友。技术进步提高了生 
产率，增加了劳动需求和工资。但毫无疑问，工人有时也把技术进步看做 
对他们生活水平的威胁。 

一 个著名的例子发生在19世纪初的英国，当时熟练的织工看到他们 
的工作岗位受到机器的发明及其广泛运用的威胁，这些机器可以用不熟 
练的工人并以低得多的成本生产纺织品。这些被取代的工人发起了反对 
新技术的暴动。他们捣毁毛纺厂和棉纺厂用的纺织机器，有时候还烧毁工 
厂主的房子。由子工人声称他们是由尼德 • 路德 （Ned Udd 丨将军（他很可 
能是一个传说中的人物而不是真人）领导的，因北他们被称为路德派。 

路德派想让英国政府通过限制新技术的扩散来挽救他们的工作，然 
而，议会采取了制止路德派的行动，并派遣了成千上万的军队镇压路德派 
的暴动。议会最终定摧毁机器为死罪。在1813年约克郡的审理之后，17 
人被判绞刑 Q 其他许多人被判有罪，并作为犯人被押送到澳大利亚。 

今天，"路德派“这个词指所有反对技术进步的人。 



路德派 


图片 来 *: BETT- 
MANN/C0RB1S. 
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其他要素的供给 一种生产要索的可获彳！ f 最会彤响其他生产耍索的 
边际产钲。例如，减少梯子供给将减少摘莽果工人的边际产呀，从 而减少 
r 对摘苹果 I ：人的需求 e 在本章的后面，我们还鉴更允分地考虑生产要 
素之间的这种联系。 

即问即答 • 描述劳动的边际产量与劳动的边际产量值的含义。 
• 描述一个竞争性的、以利润最大化为目标的企业如何决定雇用工人的 
数量。 


18.2 劳动的供给 


在详细分析 r 劳动需求后，我们转向市场的另一面，并考虑劳动供 
给。劳动供给的正式模 沏在第 21葶屮给出，在那一章我们提出了家庭决 
策理论。在这里.我们简单而非正式地讨论在劳动供给曲线背后的决策。 


18.2.1 工作与闲暇的权衡取舍 







•• 四十年来.我的确没有 
享受 教一周 X 作 5 天、一 
年工作 50 周的生活，但 
我笛要钱 。" 


第1荸的学甲宁十 冬辱爭 之一是人们面临权衡取舍。在人的一生 
中，也许没有一•种*权'衡•取•舍 • 比•工作和闲暇之间的权衡取舍史明显、更 ® 
要。你用于工作的时间越多，用于看电视、与朋友吃饭.或追求自己喜欢 
的业余爱好的时间就越少。劳动与闲暇之间的权衡取舍隐藏在劳动供给 
曲线的背后。 

学巧 ft 木； f 中还有一个是，某种东西的成本是为了得到它所放 
弃的糸-小时闲暇，你放弃 r 什么呢？你放弃 r — 小时工 
作，这乂意味着放弃了一小时上资。因此，如果你的工资是每小时15美 
元,一小时闲暇的机会成本就是15美元。而且，当你的工资提高到每小 
时20美元时，享受闲暇的机会成本也随之增加了。 

劳动供给曲线反映 r 工人如何根据机会成本的变动做出劳动一闲暇 
权衡取舍的决策。向右卜.方倾斜的劳动供给曲线意味着，工资卜.升使工 
人增加他们供给的劳动 a 。 由于时间是有限的，工作时间越多意味着工 
人亨受闲暇的时间越少。也就是说，工人对闲暇的机会成本增加的反应 
是减少闲暇。 


用片来 源 ： ® 2002 THE 
NEW YORKER COL- 
LKCTION FROM CAR- 
TOONBANK.COM. ALL 
RIGHTS RESERVED. 


值得注怠的足，劳动供给曲线并不一定是向右上方倾斜的。假定你 
的工资从每小时15关元上升到20关元，闲暇的机会成本现在变大了，但 
你也比以前更富有 T 。 你可能会用额外的财富去亨受更多的闲暇。这就 
是说，在高工资时，你会选择少1:作几小时。如果是这样的话，你的劳动 
供给曲线会向后弯曲。在第21章中，我们将根据你的劳动供给决策的冲 
突效应（称为收人效应与替代效应）来讨论这种可能件。现在我们不考虑 
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向后弯曲的劳动供给曲线的 " J •能性，并假设劳动供给曲线向厶上方倾斜。 


>m 


18 . 2 . 2 什么引起劳动供给曲线移动 

只要人们改变他们在某一既定丁资时想工作的量，劳动供给曲线就 
会发生移动,，现在我们來考虑可能会引起这种移动的一些因索。 

嗜好变动 在 1950 年， 34% 的妇女从事有酬职业或正在找工作 u 
2000 年，这一数字上升到 60 %。当然，对这种发展有许多解释，衍其中之 
一足嗜好或对 T . 作态度的改变 c 在一两代人之前，妇女留在家里照料孩 
了-足•止常的。今天，家庭规模小 r ， 更多的母亲选择了工作，结果增加了 
劳动 供给。 

可供选择的机会改变 在任何一个劳动市场 h , 劳动的供给都取决 
于其他劳动市场上可以得到的机会。如果摘葡萄的工人賺到的工资突然 
上升了 ，一 邱摘苹 果的工人就会选择改变职业，结果，摘苹果工人巾场上 
的劳动供给减少广。 

移民 工人从一个地区向另一个地区，或从一个[司家向另一个国家 
的流动是劳动供给移动的另••个重要的来源,.例如.当移民来 到美闰 时， 
美国的劳动供给增加了，时移民国的劳动供给减少 r 。 实际上，许多有关 
移民的卞论集中在它对劳动供给，从而对劳动出场均衡的影响上。 

即问即答谁享受闲暇的机会成本高——看门人还是脑外科医生？试 
解释原因。这有助于解释为什么医生工作时间如此之长吗？ 


18.3 劳动市场的均衡 


到现在为止，我们 Ci 经确认了竞争忭劳动市场上工资如何决定的两 
个因素： 

• r 资调幣使劳动的供求平衡 3 

• 工资等于劳动的边际产量值。 

乍一看，令人惊讶的是 ，工 资可以同吋做到这两 件丰。 实际1：,这里 
并不存在真正的难解之谜，但解释为什么不存在这个谜是理解丁.资决定 
的重要 J 步。 

图18 -4 表示劳动巾场均衡，工资和劳动璜的调幣使供 求甲衡 。当 
心场处 T 这种均衡时，每个企业昀买了其在均衡工资时有利可图的劳动 
■。这就是说，每个企业遵循 r 利润最大化规 则：它 雇用劳 动亩到 边际产 
缺值等于丁.资时为 ih 。 因此，一旦劳动的购尖铍使供求均衡，工资必定等 
亍穷动的边际产觜值。 
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图 18 - 4 劳动市场的均衡 
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E 如所有的价格一祥， 
劳动的价格 { 工资） 収决 
尸 供给与宙求 《 由〗 : 潘 
求曲线反映劳动的边紅 
产设 fft . W 此.在均衡时 
I 人得到他们对生产 
物品与劳务的边呩贞 
献值, 


工资（劳 
动的价格) 


均衡 T 资 ， W 


S 大备网 

TopSage. com 



供铪 


滿求 


0 


均衡就业敏 ， A 


劳动屋 


这就使我们得出一个 S 要的结 论:葶 莩芩孕，枣呤作泞崢兮牢 
r kmk ，•我•们、 i 乂 + 使:这•些•曲•线•移•动•的•事•件 L 


18.3. 1劳动供给的移动 

假定移民增加 r 摘苹果工人的供给，如阐 is -5 所示，劳动供给曲 
线从 S , 向右移动到 s 2 。 在最初的工资％时，现在劳动供给置大于需求 
m, 这种艿动过剩引起摘苹果工人的工资向下的压力，工资从价，下降到 
w, 又使企业多雇用二人冇利可图。随若每个苹果园雇用工人数 m 的增 
加. X 人的边际产 s 减少了，从而边际产量值也减少了在这种新均衡 
下，工资和劳动的边 际产量 值都低于新工人流人以前的水平。 

以色列的一个事例说明 r 劳动供给移动如何改变劳动市场均衡。在 
20仳纪80年代的大部分时期，成丁- ] •.万的巴勒斯坦人定期地从他们家乡 
到被以色列占领的西岸和加沙地带工作，他们上要从事逑筑业4农业。 
似是，1988年，山于以色列政府对这匙被占领地区的政治动乱采取 T 措 
施，受其影响，这种工人的供给也减少了。以色列当局实施成严，更彻底 
地检丧丁.作许可证，更严格地执行禁止巴勒斯坦人在以色列过夜的规定。 
这些措施的经济影响完仝与理论放期的一样 ：在以 色列有工作的巴勒斯 
坦人数 M 减少了一半，而那些继续在以色列 t 作的人的工资增加了 50%。 
由丁•以色列的巴勒斯坦工人数量减少，仍然留下来的丁人的边际产墩值 
大大提髙了。 
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m i 8 - 5 劳动供给的移动 


X 资（劳动 
的 价格 ) 





lopSage. 


com 


劳动 s 


也许是由于菇 I 人移 


民，，穷动供绐由 s , 增 
加到 s , 时，均裊 I 资从 
V , r 降到 h 。 在这种 
较低 I .资 F , 企业雇用 
吏多1 •人 .闪此就业从 
乙,增加到工资的变 
动反映 r 劳动边际产铤 
值的变 动：在 I 人较多 
时.增加一个 I 人所增 
加的产量《少了《 


就业增加 


新闻摘录 

移民经济学 


这是与研究移民的达拉斯联邦储备银行经济学家 Pia Orrenius 的 
对话。 

问 ：你能 告诉我们美国移民人门有多少吗？ 

答：移 民占总人口的12%，这就意味着约有3600万出生在外国的人 
生活在美国。普遍接受的对在外国出生的人申没有注册那一部分人的估 
算是1 100万。移民来自世界各地，但是，我们发现他们的来源有了很大 
变化。在20世纪50年代和60年代，75%的移民来自欧洲。今天约有 
75%的移民来自拉丁美洲和亚洲。今天的流入量也变得更大了，每年的 
新进入者有丨00万到200万人 e 

大家关心的是我们的经济如何能吸收这些移民，并给他们工作。与 
其他发达国家相比，美国移民有高就业车,.这部分是因为我们并没有确 
定高进入工资或者有限制雇用与解雇的规定。在这种灵活的体制中，会 
有更多的工作空缺。你会有更多的机会“你也会有更低的进入工资，但 
移民至少可以落 脚,， 

加入劳动力队伍允许移民和社会上其他人交往。他们学习语言更 
快，纳税并成为股东。 

问移民 适于进入美国经济的哪些领域？ 

答 ：我们 的移民在经济活动中是多元化的。我们的高技能工作和低 
技能工作都依靠移民，还有一些移民是中等技能工人，但是，最主要的是 
他们处于教育分布的高端或低端上。 



Pia Orrcnius 


图片来源 ： ® COUR¬ 
TESY OF FEDERAL 
RRSKRVE BANK OF 
DALLAS, SOUTHWEST 
ECONOMY. MARCH/ 
APRIL 2006. 
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级工作。大约40%的博士、科学家和工程师出生在美国以外的国家。我 
们的医疗部门也雇用了许多高技能的移民 c 

高技能移民有良好的经济形响——它贡献于 GDP 增长。它还有有 
利的财政影响——对政府资金来源的影响是大而积极的。当讨论移民时 
人们倾向于注意非法的或者低技能的移民，并往往不承认高技能移民的 
巨大贡献。 

问：低 技能移民又怎样呢？ 

答：低 技能移民也带来了经济利益，但必须与其往往是消极的财政影 
响相平衡。 

使财政问题更为困难的是税收负担的分摊。联邦政府从那些工作并 
支付就业税的移民那里得到收入。州政府和地方政府得到的利益要少一 
些，并要支付更多与低技能移民相关的费用——通常是医疗保障和教育 
支出。 

问：移 民合不 合法重 要吗？ 

答： 如果你要做出有关移民的价值判断，或者讨论国家安全问題，你 
也许需要区分合法移民与非法移民。但是，从经济的角度看，区分移民各 
种技能水平的差别比关注其合法身份上更有意义 3 

低技能移民的经济利益一般并不取决于他们是如何进入美国的.，非 
法移民纳悦较少，但他们有资格享受的福利也少。所以说非法并不意味 
着这些移民有较坏的财政影响。实际上，低技能的非法移民所带来的財 
政负担比低技能的合法移民少，因为没有注册的移民没有资格获得大多 
數福利。 

问： 移民如何影响本土出生的人的工作和收入^ 

答： 我们十分关注这一点——例如，移民如何影响美国人的工资，特 
别是那些没有高中文凭的低技能工人。我们关注这一点的原因是，在过 
去25年左右，低技能美国工人的真实工资一直在下降 • 

研究表明，这种下降主要不是因为移民的进入。普遍的看法似乎是 
今天工资下降的1%—3%是由于移民.一些学者发现移民对低技能工人 
影响要大一些。仍然有劳动经济学家认为，这是一个难题，他们斧不能系 
统地确定对工资更大的不利影响<, 

原因可能是经济根据移民进入一直在调整的方式„例如，根据地理 
来看，大量移民流入一个地区也会鼓励移民可以使用的资本流入 c : 因此， 
劳动供给向外移动，劳动需求也向外移动，同时工资效应改善 
资料来源 ： Southwest Economy , March/April 2(X)6. 
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18.3.2 


劳动需求的移动 


现在假定苹果受欢迎程度的提高引起 r 价格上升。这种价格上升并 
没冇改变任何一种既定工人 数量时 劳动的边际产 s , 但它增加了边际产 
t $。 在苹果价格较尚时.雇用电多摘苹果 t . 人就变得有利蚵围 r 。 正 
ill ® 18-6 所示，当劳动需求从 a 向右移动到时，均衡工资从％ t 
升到取 : ，均衡就业请从 l 增加到 m 。 工资和劳动的边际产锸值又同时 
变动了。 

图 18-6 劳动需求的移动 



也 许由于 企业产品价格 
上升,当劳动宙求从 A 
增加时，均衡工资 
从 I 上升到 V ,，就业撤 
从 L , 增加到 T . 资变 
动又反映 f 劳动边产 
M 值的变 动：由 f 产品 
价格丨升.增加-个 
T 人所增加的产 fi 更值 
钱 


这种分析表明，一个行业中企业的成功往往与这个行业中 X 人的成 
功是密切相关的。 气苹 果价格上升时 .苹采 生产者赚到 r 更多利润.摘莽 
果了:人也得到 r 更多的工资。当苹果价格* k 降时，苹宋生产者赚到的利 
润变少，摘苹果工人的工资也变少。那些价格变动大的行业的工人都知 
道这个 道理。 例如，石油行业的工人从经验中知道，他们的收人与壯界原 
油价格密切相关。 

从这些例子中，你应该吋以充分理解在竞争性劳动市场 i ： 工资是如 
何确定的。劳动供给与劳动需求共同决定了均衡工资，而且，劳动供给曲 
线或劳动需求曲线的移动引起均衡工资变动。同时，那些需要工人的企 
业的利润最大化确保 r 均衡丁.资总是等于劳动的边际产墩值^ 
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案例研究 

生产率与工资 



第1章的罕甲 f •卜木 f 亭之一是，一国的生活水平取决于它生产物 
品与劳务的能 f a 彳 h 遂圣； 以说明这个原理如何在劳动市场上 发挥作 
用了。特别是，劳动需求分析表明，工资等于用劳动的边际产量值衡董 
的生产率。简言之，生产率高的工人其工资也高，生产率低的工人其工 
资也低。 

这个结论对理解为什么现在的工人比前几代工人状况好是至关重要 
的。表18 -2 列出了一匙生产率增长与实际工资（即根据通货膨胀调整 
后的工资）增长的数据。从1959年到2006年，以每小时产量衡量的生产 
率每年增长 2. 1%左右，实际工资按2.0%的比率增长——生产率与实际 
工资的增长率几乎相等。在增长率每年为2.0%时，生产率和实际工资约 
35年翻一番。 


在表 18-2 中，生产車增 
长用非 农毚部 门每小 at 
产 S 的年度变动韦来衢 
Me 实际工资增 长用非 
农业部□每小时报酬年 
度变动率除以该邡门的 
隐性物价平喊指败来衡 
这些生产率数据衡 
a 平均生产肀 产 s 
除以劳动*——《不是 
边际生产率.但可以认 
为平均生产幸与边际生 
405 产 隼是密 切地同 时变动 
的。 


表 18 -2 美国生产率与工资增长 


时间 

生产率增长率（％) 

实际工资增长率（％) 

1959—2006 年 

2. 1 

2.0 

1959—1973 年 

2.8 

2.8 

1973— 1995年 

1.4 

1.2 

1995—2006年 

2.6 

2.5 


资料来源： Economic Report of the President 2008 ， Table B -49. 


生产率的增长一直在变动。表 18 -2 还列出了经济学家认为生产率 
变化很大的三个较短时期的相关数据。1973年左右，美国经历了持续到 
1995年的生产率增长的放慢，虽然其中的原因还未能得到很好的解释，但 
我们从数据中发现的生产率和实际工资之间的关系完全像标准理论所预 
言的。生产率从每年2.8%放慢到1.4%,这与实际工资增长率从每年 
2. 8%放慢到1.2%是一致的。 

1995年左右生产率的增长又加快了。许多观察者把这种现象归因于 
“新经济”的到来。这种生产率加快主要归因于电脑和信息技术的传播。 
正如理论所预言的，实际工资增长也加快了。从1995年到2006年，生产 
率每年提高 2. 6%，而每年的实际工资增长2.5%。 

最后的结果 ：理论 和历史都证明了生产率和实际工资之间有着紧密 
的联系。 
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买方垄断 
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如前所述，我们用供求工具对劳动市场逬行了分析。夺分析中，我们 
假设劳动市场是竞争性的。这就是说，我们假设有许多劳动的买者与许 
多劳动的卖者，因此，每个买者或卖者对工资的影响都是微不足道的。 

现在设想一个小镇的劳动市场由一个大雇主支配，那么这个雇土就 
对现行工资有相当大的影响，而且，它可以很好地运用其市场势力来改变 
结果。这种只有一个买者的市场称为买方垄断。 

买方垄断（只有一个买者的市汤）在许多方面类似于垄断（只有一个 
卖者的市场）。回忆一下第15章，一个垄断企亚生产的物品少于竞争企 
业，但它通过减少用于销售的数星 来沿笔 产品的需求曲线变动，从而提高 
了价格，并增加了利润。类似地，劳动市场上的买方垄断企业雇用的工人 
也少于竞争企业，通过减少可获得的工作数量，买力垄断企业沿着劳动供 
给曲线变动，减少了它支付的丁资，并增加了利润。因此，垄断和买力垄 
断都使 rf : 场经济活动降到社会最优 水平之 下。在这两种情况下，市场势 
力的存在扭曲了结果，并引起无谓损失。 

本书没有提出正式的买方垄断模型，因为买方莘断实际上是极少见 
的。在大多数劳动市场上，工人有许多可能的麽主，企业也相丘竞争以吸 
引工人。在这种情况下，运用供求模型是最好的。 

麟瓣健 消:^•樂:■，翻 於獅^ 


即问即答 工人移民如何影响劳动供绐、劳动菁求、劳动的边际 产量及 
均衡工资？ 


18.4 其他生产要素 ：土地 和资本 


我们已经说明 r 企业如何决定鹿用多少工人.以及这些决策如何决 
定 t . 人的工资。 在企仆 .雇用 r . 人的同时，它们还要决定其他生产投人。 

例如，苹果生产企#必须选择 宂苹 果阔的规模，以及供摘苹果工人用的梯 
T 的数 SU 我们可以把企业的生产要素分为 h 类： 劳动、 土地和资本。 

学_和 4 ： 哗这两个术语的含义是淸楚的，但对容 f 的定义有点棘手。 

经济 ‘ iniiuapiuu 这个术访衔牛产屮所 使用的 •设备与建筑物的存 资本： 

堪。这就是说，经济中的资本代表现在正 w 于生产新物品和劳务的过去 用于生产物品与 
生产的物品的积累„就苹采企 业而宵 .资 本存童 包括用 丁爬树 的梯？、用 劳务的设备和建 
于运输苹果的卡+:、用于贮藏苹果的建筑物，甚至树本身。 筑物。 
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18.4. 1 土地和资本的市场均衡 


什么决定 : r 土地弓资本所有者由于他们对生产过程的贡献而赚到的 
回报呢？在间答这个问题之前，我们需要区分两种价 格：购 买价格和租赁 
价格。上地或资本的巧导坪甲是一个人为了无限期地拥有那些生产要素 
而支付的价格，早寧«是•一•个人为 r 在一个有限时期内使用那些生产 
要素而支付的价格。记住这种 k 别很1要，因为这些价格是由略冇不同 
的经济力黾决定的。 

在为这哼术语下定义之后，我们现在就可以把我们为劳动市场提出 
的要索需求理论运用到土地和资本市场中。由于工资是劳动的租赁价 
格，因此，我们所知道的工资决定的许多内容可以运用于土地和资本的租 
赁价格。正如图18 -7 所示， （ a ) 幅屮的土地的租赁价格，以及 （ b ) 幅中 
的资本的租赁价格，是由供给和需求决定的。此外，土地和资本箱求的决 
定也与劳动需求的决定一样。这就是说，当苹果生产企业决定租用多少 
土地和梯子时，也遵循与决定雇用多少劳动时 M 样的逻辑。无论足土地 
还是资本 ，企业 会一直增加对它们的租用谞，直到要素的边际产 W 值等于 
要索的价格时为止。因此，每种要素的需求曲线反映 r 该要素的边际生 
产宇。 


供给和滿求决定广对± 
地所有# 支付的 报酬, 
如 （》) 帳所示 ，以及对资 
丰所有教支付的报酬. 
ta ( b ) 幢所示 • 每种 g 
t 的笫求乂取决 f •该要 
索的边际产 tt 值。 


图 18-7 土地和资本市场 



现在我们吋以解释多少收人归工人，多少收人归土地所有者，以及多 
少收人归资本所有者 r 。 只要 使用生 产要索的企业是竞争性的和利润最 
大化的，每种要素的租赁价格就必须等于该要素的边际产 M 值 。 f 

.' kkifrk •和•购_买•价格是相 关的: 
如果丄地或资本能产生有价值的租赁收人流，买者就愿意花更多 钱太买 
一块 土地或资本。而 a , 正如我们刚刚说明的，任何一个时点的均衡租赁 
收人等于要索的边际产發值。因此 .一 块土地或资本的均衡购买价格取 
决 t 当前的边际产贵值以及预期未来会有的边际产 s 值。 
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劳动收入是一个容易理解的概念 ：它是 工人从其雇土那里得到的薪 
酬。但资本赚到的收入其含义并不明显。 

在我们的分析中，-直暗含着家庭拥有经济的资本冇屋——梯子、钻 
床、仓库等——并把它们稆给企业使用这个假设。在这种情况下，资本收 
入是家庭因为对其资本的使用所得到的 租金。 这种假设使我们对资本所 
有老如何得到报酬的分析筍甲化，但这并不完全符合实际。实际上，企业 
通常从它们自己所拥有的资本中赚得收入。 

但是，资本的这些收入最终要支付给家庭。些是以利息的形式支 
付给借钱给企业的家庭。偾券持有者和银行储户是利息获得者的两个例 
了。因此，当你从你的银行账户上得到利息时，那种收入就是经济中资本 
收入的一部分 D 

此外，一些资本收入以红利的形式支付给家庭。红利是企业支付给 
企#股东的报酬。股东是购买了部分企业所有权，从而有权分享企业利 
润的人。 

企业并不一定要以利息和红利的形式把收入全部支付给家庭。它也 
可以在企业内保留一部分收入，用于购买更多的资本。虽然这些保留的 
收入没有支付给企业股永，但股东仍然可以从中获益 。 因为留存收益增 
加了企处拥有的资本量，它们往往会增加未来的投资收益，从而提高企业 
股票的价值。 

对这些基本原理的详细阐述是令趣而重要的，但它们并没有改变我 
们关于资本所有者赚到的收入的结论。无论资本的收入是以利息或红利 
的形式转移给家庭，还是作为留存收益留在企业内，都是根据资本的边际 
产 M 值来向资本支付报酬的。 



18.4.2 生产要素之间的联系 


我们已经说明厂支付给任何一种生产要素劳动、土地或资 
本——的价格等于该要索的边际产鼠值。任何一种要索的边际产 虽又取 
决于可以得到的那种要素的量.由于边际产景递减，一种供给充足的要 
素边际产1低，从而价格 较低； 而一种供给稀缺的要素边^产最髙，价格 
也较尚。因此.3某种要索供给减少时，它的均衡要索价格 i ： 升。 

然 M . 当某种要素的供给发生变化时，它的影响并不仅局限于对该要 
素市场。在大多数悄况 F ， 生产 要索以某种方式组合在一起使用，这就使 
得每种要素的生产串都取决 f 生产过程屮使用的其他要素的可获得暈。 
结果， 任何一 种生产要素的供给发生变化都会改变所有要素的收益。 
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例如，假设一场飓风毁坏了「.人用来从果 N 摘苹果的许多梯子，耶么 
各种生产毋素的收益会发牛什么变动呢？最明眾的结果 M . 梯子 的供给 
减少 r , w 此.梯子的均衡租赁价格上升了 u 那些幸运地梯子免于被毁的 
所有#们现在把梯子租给生产苹果的企业时，可以赚到更多的收入。 

似这个事件的影响汴小仅仅停留在梯+市场 I :。由于 m 来1:作的梯 
子少丫.摘苹果的1人边际产量就减少因此，梯子供给的减少降低 r 
摘苹果[.人的需求，而这乂引起均衡工资下降。 

这个事件说明了一个-般性结论 ：改变 任何一种生产要素供给的隶 
件都会改变所冇要•索的收人。可以通过分析某个事件对一种要岽边际产 
a 值的影响来找出任何一种该要素收入的变动。 

案例研究 

黑死病的经济学 

14 世纪的欧洲，鼠疫的流行在短短几年内夺去了大约三分之一人口 
的牛命。这个被称为的事件为检验我们刚刚提出的要素市场理论 
提供了一个可怕的自-士^。我们来看看黑死病对那些幸存者的影响。 
你认为工人赚到的工资和土地所有者赚到的租金会有什么变动呢？ 

为了回答这个问题，我们来考察人口减少对劳动的边际产量和土地 
的边际产量的影响。在工人供给减少时，劳动的边际产量增加了（这是边 
际产 M 递减在相反方向起作用）。因此，我们估计黑死病提高了 1资。 

由于土地和劳动共同用于生产，工人供给减少也影 c 向土地市场，而土 
地是中世纪欧洲另一种主要的生产要素。由于可用于耕种上地的工人少 
了，增加单位土地所生产的额外产童少了。换句话说，土地的边际产量 
减少了。因此，我们可以认为黑死病降低了租金。 

实环上，这两种预言都与历史证据相一致。在这一时期，工资翻了将 
近一番，而租金减少了 50% ， 甚至更多。黑死病给农民阶级带来了经济繁 
荣，丙减少了有土地阶级的收入。 


即问即答 • 什么决定了土地所有者和资本所有者的收入？•资本 
t 的增加如何彩响那些已经拥有资本的人的收入和工人的收入？ 


18.5 结论 


本章解释了劳动、土地和资木如何由于它们在生产过程中所起的作 
川而得到报酬。这黾所提出的理论称为多存亭兮牟。根据新古典分 
配理论，每种生产要索所得到的报酬量鉸 ‘ 6供给与需求。需 
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求又取决于某种要素的边际生产率 ,> 4:均衡时，每种生产要素赚到/它 
在物品与劳务生产中的边际贡献的价值。 

新古典分配理论被广泛接受。人多数经济学家在解 释美国 经济的 M 
力亿美元收人如何在其不同成员间分配时都是从新古典分配理论开始 
的。在以下两薛中，我们将更洋细地探讨收入分配。你将会看到，新古典 
理论为 这种讨 论提供了一个框架。 

现在你可以用这个理论米回答本亭:开始时提出的问题 ：为什 么电脑 
程序员的收人比加油站服务 M 的收人高？这是因为电脑程序员生产的物 
品的市场价值大于加油站服务员。人们愿怠为一个好的电 脑游戏 支付高 
价格.但只愿意为加油和擦洗挡风玻璃付一点点钱。这些工人的工资反 
映了他们所生产物品的市场价格。如果人们突然对使用电脑感到厌倦 
了，并决定把吏多时间用在开车上，这些物品的价格就会变动，向且，这两 
个工人群体的均衡 I :资也会发生变动。 
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o 经济的收入是在生产要素市场上分配 
的《三种最 m 要的牛产要素是劳动、土 
地和资木。 

o 要素需求，例如劳动需求，是一种派生芯 
求，它产生于用这些 要尜生 产物品与劳 
务的企 业。 竞争的、以利润最大化为 S 
标的企#在某要素的边际产景值等于其 
价格这一点上使用该要素。 

o 劳动的供给产 生丁个 人在工作和闲暇间 
的权衡取舍。向厶 h 方倾斜的劳动供给 
曲线意味着人们对工资 h 升的反应是做 




更多工作和少享受闲暇。 

◎ 支付给每种要素的价格的调整使该要素 
的供求趋于平衡。由于要索需求反映了 
该要素的边际产 M 值，在均衡时每种要 
素根据其对物品和劳务生产的边际贡献 
得到报酬 3 

o 由于生产要索是同时使用的，因此，任何 
一种要索的边际产駸都取决于可以得到 
的所有要素资。因此，-种要素供给的 
变动会改变所有要素的均衡收人。 




生产要紊 
牛产函数 


劳动的边际产量 边际产&值 

边际产 量递减 资本 


复习题 11 •- 

1. 解释一个企业的生产函数如何与其劳动 
的边际产呒相关，一个企业的劳动边际 


产 a 如何与其边际产贽值相关，以及 - 
个企业的边际产 s 值如何与其劳动需求 
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相关。 

2. 列举出吋以使劳动需求移动的两个事 
件，并解释它们为什么能够这样。 

3. 列举出吋以使劳动供给移动的两个淇 
件，并解释它们为什么能够这样。 

4. 解释丁.资如何能调幣到使劳动供求 


衡，而同时乂等于劳动的边^产 ft 值。. 

5. 如果美国的人口由： h 移民进人而突然增 
加， I ：资会发生什么变动？ 土地所有者 
和资本所有者赚到的租金会有什么 
变动？ 


问题与应用试咖⑽^^"*-"**"** 

1. 假设总统提出一项皆在减少医疗成本的 
新 法律： 要求所有美国人每天吃一个 
苹果。 

a . 每天吃一个苹果的法律将如何影响 
苹果的需求与均衡价格？ 

b . 这项法律将如何影响摘苹果 r _ 人的 
边际产 M 和边际产 M 值？ 

c . 这项法律将如何影响摘苹果工人的 
需求和均衡工资？ 

2. 说明下列每一个事件对电脑制造行业劳 
动市场的 影响： 

a . N 会为所有美国大学生购买个人 
电脑。 

b . 更多的大学生选学工程与计算机科 
学专业。 

c . 电脑企业建立新的制造厂。 

3. 假设劳动是某个完全竞争企业使用的唯 
一投入。该企业的生产函数 如下： 


劳动的天数 

产量 


0 

0 


1 

7 


2 

13 


3 

19 


4 

25 


5 

28 


6 

29 


7 

29 



a . 计算每个增加的工人的边际产 M 。 

b . 每单位产品售价为10美元。计算每 
个工人的边际产量值。 


c . 计算表明日工资从0到100美元时雇 
用的工人数量的需求表。 

d . 画出企业的需求曲线。 

e . 如果产品价格从每单位10关元上升 
为12美元，这条需求曲线会发生什 
么变动？ 

4. Smiling 牛奶场可以以每加仑牛奶4美元 
的价格售出它想要售出的全部牛奶.而 
且它可以以每天100美元的资本租金价 
格租下它想要为奶牛挤奶的全部机器 
人。它而对的是以下生 产表： 


机器人数* 

总产量 
(加仑〉 

0 

0 

1 

50 

2 

85 

3 

115 

4 

140 

5 

150 

6 

155 


a . 企业在哪种市场结构中出售其产品？ 
你称它为什么？ 

b . 企业在哪种市场结构中租用机器人? 
你称它为什么？ 

c . 计算每增加一个机器人的边际产董 
和边际产量值。 

d . 企业应该租用多少机器人？解释 
原因。 

5. 你具有创业精神的叔叔开了一家雇用7 
个工人的三明治店。雇员每小时工资6 
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美元，每个三明治卖 3 美元。如果你叔 
叔追求利润最大化，他雇用的最后一个 
丄人的边际产 S 值是多少？这个 X 人的 
边际产量是多少？ 

6. 假设霜冻摧毁了部分佛罗里达的橘子 
收成。 

a - 解释由于霜冻，橘 F 的价格和摘橘 7- 
者的边际产量发生了什么变动？你 
能说出摘橘子者的需求会发生什么 
变动吗？为什么？ 

b - 假设橘子的价格翻 f 一番，而边际产 
M 下降了 30%。摘橘子者的均衡工 
资会发生什么变动？ 

c . 假设橘子的价格匕升 r 30%，而边际 
产 唐下降 r so % ，摘橘子者的均衡工 
资会发生什么变动？ 

7. Leadhlly 公司在完全竞争的产品市场上 
出皙铅笔，并在完全竞争的劳动市场上 
雇用 I :人。假设工人的市场工资率是每 
天150美元。 

a. Leadbelly 公司遵循什么规律来雇用 
利润最大化的劳动最？ 

b . 在利润最大化的产 t 水平时.所雇用 
的最后一个工人的边际产贽是每天 
30箱铅笔。计算每箱铅笔的价格。 

c . 画出铅笔 T . 人劳动市场的阁形（与本 
章图18 - 4 —样）.再画出劳动的供 
给曲线和 Leatlbelly 公司的需求曲线 
图（与图 18-3 —样）。标出 市场和 
企业的均衡工资和劳动量。这网个 
图形有什么关系？ 

d . 假设一些铅笔工人转而从事新兴的电 
脑行业丄作。用 c 中并列的阁形说明 
这种变化对铅笔市场和 ^adbelly 公司 
的均衡工资和 劳动董 有什么影响？ 

8. 在20世纪80年代、90年代和21世纪前 
十年期间，美国经历 r 资本大 ft 从国外 
流人。例如，丰田、宝马和其他外国汽车 
公司在美国建立 r 汽车工厂。 

a . 用一份 MW 资本市场阉米说明这种 


流人对芡国资丰租货价格和资本使 
用量的影一 1 1 」V 

b . 用一份美 W 劳动山场图来说明资本流 
人对美国丄人得到的平均工资的影响。 
9. 近年来，一些决策者建议，规定企业给工 
人一定 量的福 利津贴，例如医疗保险。 
例如 ， 1993年，克林顿总统建议，要求企 
业向其丁人提供健康保险。让我们来考 
虑这种政策对劳动市场的影响。 
a . 假定法律规定企业给自己雇用的工 
人以每小时3美元的津贴。这项法 
律对企业从每个 X 人身 I .赚到的边 
际利润有什么影响？这项法律对劳 
动需求曲线有什么影响？用纵轴代 
表货币工资的图形给出你的答案。 
b - 如果劳动供给没 有变动 .这项法律将 
如何影响就、 Ik 与工资？ 

e . 为什么劳动供给曲线会由 T 这项法 
律而移动？这种劳动供给的移动增 
强还是削弱了这项法律对工资和就 
业的影响？ 

d . 正如第6章所讨论的，一些工人的工 
资，特别是不熟练 T . 人和无经验工人 
的工资由于最低工资法而髙于均衡 
水平。一项关于福利津贴的强制性 
管制对这些工人会有什么影响？ 

9- 本章假设劳动 是由申 .个工人的竞争性行 
动决定的。但是，在某苎市场上.劳动的 
供给是由工会决定的。 
a . 解释为什么工会面临的情况类似于 
垄断企业面临的情况。 
b - 垄断企亚的目标是利润最大化，工会 
有类似的 EJ 标吗？ 

0 . 现在扩大莘断企彳 k 和工会之间的类 
比 范围。 你认为与竞争啦场的工资 
相比，工会如何确定工资？你认为这 
两种情况下就业有什么不同？ 
d . 工会还冇哪些使其不同予垄断企业 
的目标？ 
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第 19 章 

收人与歧视 


^ 在今天的美 W ,- •名普通医生一年赚20万美元左右，一名普通普官 

一年赚5万美元左右，一名择通农业工人一年赚2万美元左右。这些例 
子说明，在我们的经济中收人的巨大差距非常普遍。这些羌距解释了为 
什么一些人住卨级公寓、开豪华轿车、到法 W 里维埃拉海滩度假，而另一 
些人住小房子、乘公 Jt •汽车、只 能在自 家后院里度假3 

为什么人与人之间的收人差别如此之大？弁:第18饫屮，我们提出了 
劳动市场的基本新古典理论.该理论为 这个问 题提供 r 一种答案。在第 
is 章中，我们说明 r 工资由劳动供给与劳动需求决定。劳动需求又反映 
了劳动的边际生产率。在均衡时，每个工人都得到了他在经济中生产物 
品与劳务过程中的边际贡献的价值。 

这种为经济学家所广泛接受的劳动市场理论只是事情的开始。为了理 
解我们所观察到的收人的巨大差别，我们必须突破这个-般框架，并更准确 
地考察什么因索决定不 N 类型劳动的供给与需求。这是本章的目标。 


19. 1决定均衡工资的若干因素 


工人在许多方面都有+问。工作也会有不同的特点——无论是根据 
它们支付的工资来看，还是根据它们的非货币特性来看。在这一节，我们 
考虑工人和丁作的特点是如何影响劳动供给、劳动需求和均衡丁资的。 

19.1.1 补偿性工资差别 

当一个 T 人决定是否接受某个 r 作时， T 资仅仅是他要考虑的许多 T . 
作特性之一。某些工作轻松、耵趣又安全，而另一些工作艰苫、枯燥义危险。 
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按这些非货币特性来判断，工作越好，在丁资既定时愿意从事这种 I 作的人 
就越多。换句话说，那些轻松、有趣而安全的工作的劳动供给大 T 那&艰 
苫、枯燥而危险的工作。因此，“好"丄作往往比“坏”工作的均衡工资低。 

例如，设想你正在本镇海滩俱乐部找一份暑期工作。可以得到的工 
作有两 种：你 可以接受一份做海滩人场证检查员的工作，或者可以接受一 
份做淸洁 T . 的工作。海滩人场证检査员可以整天悠闲地沿荐海滩散步， 
并检查一下旅游者是否带了规定的进人海滩的许可证。而清洁 r 要在天 
没亮就起来，开着肮脏，有噪咅的 长午在 镇上收垃圾。你想做哪一种工作 
呢？如果1：资相 同的话 .大多数人喜欢做人场证检査员。为了让人们当 
清洁工，镇里向清洁工提供的丁资必定要高于人场证检査员的工资。 

经济学家用补 偿性工资差别 （compensating differential ) 来指不同工作 
的非货币特性所引起的1：资差別。补偿性工资差別在经济中普遍存在。 
下面是几个 例子： 

• 煤矿 J ： 人得到的工资高于其他有相似教存水平的工人的工资。 
他们的高丁.资用来补偿采煤的枯燥和危险性，以及煤矿工人所面临的长 
期健康问题， 

• 工厂中夜班工人的工资也高于同类白班 i ： 人的工资。卨上资用来 
补偿他们小 '得不夜里工作而白天睡觉这种大多数人都不喜欢的生活方式。 

• 教授的工资低于受教育程度差不多的律师和医生。教授的低工资由 
工作所带來的学术 L 和个人价值上的满足而得到补偿.（实际上，讲授经济 
学如此有趣，以至于令人惊冴的是，经济学教授在任何事上都能得到报酬！） 



补偿性工资差别: 

为抵消不同工作的 
非货币特性而产生 
的工资差别。 





19.1.2 人力资本 

正如我们在 h —章屮讨论的，寧 f 这个词通常是指经济中设备与建 
筑物的存 M 。 资本存珐包括农民的拖拉机、制造商的工厂以及教师的黑 
板。资本的本质在于它本身是被生产出来的生产要素。 

还存另外一种类型的资本，尽管它没有物质资本具体，但对经济的生 
产同样重要。人力资本 （ human capital ) 是对人的投资的积累 a JS 里要的 
人力资本类型是教疗。与所有资本形式一样，教疗代表若为 r 提高未来 
牛产率而在某一时点的资源支出。但是，与对其他资本形式的投资不同， 
教冇投资是与一个特定的人相联系的，这种联系使教育成为人力资本。 

毫不奇怪，人力资本较多的工人平均收人高于人力资本较少的工人。 
例如，美 M 大学毕业生的收人比只有高中文凭的丄人儿乎卨 -倍 o 这种 
巨大的差异在世界上许多国家都得到/验证。这种差距在欠发达国家往 
往更大，因为受过教育的 X 人供给稀缺。 

从供给和需求的角度可以很容易地说明为什么教育提高了工资 u 企 
业一劳动需求者——愿意向教合水 平高的 工人支付更岛的工资.因为 
受教育程度高的工人有着较萵的边际生产率。上人——劳动供给者—— 


- — 方阑， 我知道如 
果我离 开公职 到私人 
部门， 可以賺 更多的 
钱 :但另一方面 ，我就 
不能砍头了! ” 

谢片来源 : ©ME THE 
NEW YORKO COL¬ 
LECTION FTIOM CAR- 
TOONBANK.COM. AU 
RIGHTS RESERVED 


人力资本： 

对人的投资的积 
累，如教有和在职 
培训。 
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只有在受教育能得到回报时才愿意支付 受教育 的成本 P 实际上，受教倉 
程度较岛的工人与受教育程度较低的工人之 N 的工资差別可以被看做对 
受教育成木的补偿性工资差别^ 


案例研究 

曰益增加的技能价值 


“富者愈富，穷者愈穷。"这句话并不总是正确的，但近年来情况却的 
确如此。许多研究证明，过去20年来，高技能工人与低技能工人之间的 
收入差距一直在扩大。 

表 19-1 提供了大学毕业生的平均收入与高中毕业后再也没有接受 
什么教育的人的平均收入的数据。这些数据说明，教育的金钱报酬在增 
加。1980年，一个有大学学位的男性的平均收入比没有大学学位的男性 
的平均收入高 4 4% ;到2005年，这个数字上升到87%。对于女性来说，上 
大学的报酬比不上大学从高出35%提高到高出72%。继续上学的经济 
激励现在和以前一样大。 


人学毕业生賺的钱•直 
比没 J : 过人学的工人賺 
的钱多，但在20世纪80 
年代和90年代间，薪水 
的差距增大了 3 


im 不同受教育程度的人的平均年收入 




1980年 

2005年 

男性 

高中，未上大学 

41083美元 

40 112美元 


大学毕业生 

59 196美元 

75 130美元 


大学毕业生高出的白'分比 

+ 44% 

+ 87% 

女性 

高中 ，未 t 大学 

24 775美元 

28 657美元 


大学毕业生 

33 452美元 

49 326美元 

i 

大学毕业生高出的百分比 

+ 35% 

+ 72% 


注： 收人数据根据通货膨胀进行 f 调整，并用2005年的美元表示。数据适 
用于〗8岁及以上的全职工人。大学毕业生的数据不包括有大学以上教育经历的 
工人，例如，有硕士或博上学位的人。 

资料 来源： U. S. Census and author's calculations. 


为什么近年来熟练工人与非熟练工人之间的收入差距扩大了呢？没 
有人知道确切的原因，但经济学家提出了两种假说来解释这种趋势。这两 
种假说都提出，相对于对非熟练劳动的需求，对熟练劳动的需求一直在增 
加。需求的移动引起了相应的工资变动，工资变动又引起更大的不平等。 

第一个假说是，国际贸易改变了对熟练劳动与非熟练劳动的相对需 
求。近年来，美国与其他国家的贸易董大大增加，其进口从1970年占总 
产值的5%增加到2005年的16%，而出口从1970年的6%增加到2005年 
的 II %。由于许多外国非熟练劳动丰富而廉价，美国倾向于进口非熟练 
劳动生产的物品，而出口熟练劳动生产的物品。因此，当国际贸易扩大 
时，美国国内对熟练劳动的需求增加了，而对非熟练劳动的需求减少了。 

第二个假说是，技术变革改变了对熟练劳动与非熟练劳动的相对需 
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求。例如，考虑电脑的应用。电脑增加了对会用这种新机器的熟练工人 
的需求，并减少了对那些工作被电脑替代的非熟练工人的需求。例如，许 
多公司现在更多地依靠电脑数据库来储存商业记录，从而减少了对文件 
柜的依赖。这种变化增加了对电脑程序员的需求，而减少了对档案管理 
员的需求。因此，随着越来越多的企业使用电脑，对熟练劳动的需求增加 
了，而对非熟练劳动的需求减少了。 

经济学家发现，要验证这两个假说的正确性是困难的。这两个假说 
可能都是正确的 U 益增长的同际贸易和技术变革可能共同导致了我们 
最沂 71 h 年跖观察到的 n 益扩\的收\不平苳。 


OP 


19.1.3 能力、努力和机遇 

为什么美国职业棒球大联盟的运动员收入高于小联盟的运动员？可 
以确定，这里的高工 资并+ 是补偿性工资差別。在大联盟単.打球并不比 
在小联盟里打球更不 愉快； 实际 h , 情况正好相反。大联盟并+要求读过 
更多年书或吏有经验 3 在很大程度上，大联盟的运动员赚钱更多只是因 
为他们的天陚史岛。 

对于从事各种职业的人来说，天赋都是重要的。由于先天遗传和后 
天培养，人们在体力与脑力1:的特征都不一样。一些人强壮，另一些人瘦 
剌； -些人聪明，另一些人差 -点；一些 人在公共场合中是外向的，另一些 
人是内向的。这些个人特征决定了上人的生产能力，因此在决定他们的 
工资收人中起着作用。 

与能力密切相关的是努力。•些人工作勤奋.另一些人懒散。对那 
些工作勤夼的人生产能力更 强和工 资更卨我们并不感到奇怪。在某种程 
度上，企业直接按人们牛产多少支付报酬。例如，销售人员通常是按他们 
完成的销售额百分比提成。在另一些时候，勤奋工作却并不直接以高年 
薪和奖金的形式得到补偿。 

在工资的决定中，机遇也在起作用。如果一个人进职业学校学习如 
何修理真空管电视机，但由于晶体管电器的发明而使这种技能 d 经过时 
了，与其他受过相似年限教育的人相比，他（她）赚到的工资更低。这个工人 
的低工资是由于机遇-种经济学家承认,但并没有深人论述的现象。 

能力、努力和机遇在决定工资的过程中有多重要呢？这是很难说的， 

因为能力、努力和机遇很难衡量。何间接的证据表明，它们是非常重要的。 

当劳动经济学家研究工资时，他们把 T . 人的工资与一些可衡量的变最，如受 
正规学校教育年限、工作年限、年龄和工作特性联系起来。虽然所有这些可 
衡量的变貴正如理论所预期的那样影响着工人的工资，但它们只能解释 
我们经济中不足一半的 r . 资差别。由于尤法解释的工资差别如此之大， 

因此一些被忽略的变最，包括能力、努力和机遇，应该起着重要的作用。 
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g 新闻摘录 

制造业工作岗位的流失 

在20世纪40年代初，大约三个美国工人中就有一个从事制造业的工作。 
今天，这个数字是1/10。根据美国前劳工部部长 Robert Reich 的说法，制造 
业工作岗位的流失的原因并不值得忧虑，但它是难以探究的。 

如果你能得到，那就是一份好工作 

Robert B . Reich 

近来政治家和学术权威们几乎每天都在讨论着 一个话题：美 国正在 
把工作岗位"丢给"较穷的国家——制造业的工作给中国，后台管理的工 
作给印度，几乎各种工作都给了拉丁美洲。这种悲叹使我们偏离了向更 
多美国人提供更好工作的更大挑战…… 

的确，许多年以来美国制造业的就业一直在减少,但主要并不是由于外 
国人的介入。工厂的就业岗位正在全世界范围内减少……我最近参观了 
—个只有两个工人和400个电脑控制机器人的美国工厂。两个工人坐在 
电脑屏幕前，指挥着机器人。几年以后，这种工厂将不会有人在现场，只 
有修理和升级机器人的技师偶尔过来看一下，就像煤气查表员来查你的 
煤气表 一 样。 

制造业的发展趋势与农业类似。随着生产率提高，由于需要的工人 
少了，因此就业减少。在1910年，1/3美国人从事农业工作。现在只有不 
到3%的人从事农业工作。自从1995年以来，尽管全球制造业就业一直 
在减少，但全球工业产量增加了 30%以上…… 

那么应该“归咎”于什么呢？应该"归咎"于新知识。知识创造了现 
在几乎可以从事任何常规工作的电子设备和软件。这超越了工厂的地 
界。过去美国有许多电梯操作员、电话接线员、银行出纳员，以及加油站 
的服务员。这些人中的大部分都已被技术取代了…… 

现在几乎任何一种稍微常规一点儿的工作都在美国消失了。但这并 
不意味者留给我们的工作少了。这只意味着常规工作少了…… 

仔细观察今天的经济，你会发现两类工作正处于上升阶段——但只 
有第一个可以得到更好的工资和福利。第一类工作涉及确定并解决新问 
题，例如，从事研发、设计和工程工作 的人； 从事高水平销售、市场营销和 
广告工作的人 •，作 曲家、作家和制 片人； 律师、银行家、金融家、记者、医生 
和管理咨询人员。我称此为“符号分析"工作，因为这些工作大都需要通 
过数字、图形、语言和创意来进行分析、操控和传播。这种工作通常要求 
有大学学历…… 

美国正在增长的第二类工作涉及私人服务。电脑和机器人不能从事 
这些工作，因为这些工作要求关注与关心。其他国家的工人也不能从事 
这些工作，因为这些工作必须当面亲手完成。一些私人服务工人需要高 
中以上的教育——护士、理疗师以及医疗救护员。但大部分并不需要，例 
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如，餐馆服务员、出租车司机、售货员、保安和医院护理人员。与符号分析 I ^ 

者不同，美国人多数私人服务工人的工资一直处于停滞或下 降状态 。这 \ 

是因为私人服务工人的供给迅速增加，越来越多过去在工厂或从事常规 I 
服务工作的人加入这个行列。合法与非法移民也在流入这个领域。 I 

但美国的长期问题并不是工作岗位太少，而是私人服务工人与符号 I 
分析者之间的收入差距扩大了。这个问题的长期解决方法是通过使更多 I 
美国人得到更好的教育，包括上大学来刺激向上的流动性。 I 

资料来源： Wall Street Journal t December 26, 2003. 


案例研究 

漂亮的福利 


人与人之间在许多方面不同。其中有一种差别是他们的魅力有多 
大。例如，演员 Keira Knightley 是一个美女。部分由于这个原因，她的电 
影吸引了大量观众。毫不奇怪，对于 Knightley 女士，观众多意味着大量的 
收入。 

潔亮的经#福利普遍存在吗？劳动经济学家 Daniel Hamennesh 与 
Jeff Biddle 在发表于 〈美 国经济评论>1994年12月号上的 一项研 究中力 
图回答这个问题。 Hamermesh 和 Biddle 考察了对美国和加拿大个人进行 
调查的资料。这项调查要求进行调查的访问者评价每个被访者的外貌。 
然后， Hmnermesh 和 Biddle 考察被访者的工资在多大程度上取决于标准 
的决定因素——教育、工作经验等——以及在多大程度上取决于他们的 
外貌。 

Hamermesh 和 Biddle 发现，漂亮值钱。那些被认为更有魅力的人平均 
比相貌平常的人收入高5%，那些相貌平常的人比那些被认为比不太有魅 
力的人收入高5% —10%。对男人和女人都得出了类似的结论。 

用什么来解释这些工资差别呢？有几种解释"漂亮津贴"的方法。 

第一种解释是，漂亮的外貌本身也是决定生产率和工资的内在能力 
之一。一些人生来就有电影明星的气质，另一些人则没有。在任何一种 
要在公众面前露面的工作中，漂亮的外貌都是有用的——例如表演、推销 
和侍者。在这种情况下，有魅力的工人对企业的价值比没有魅力的工人 
更大。企业对有魅力的工人愿意支付更多反映了其顾客的偏好。 

第二种解释是，外貌是对其他类型能力的间接 衡量。 一个人看起来 
多有魅力还取决于遗传之外的其他因素，如服装、发型、个人举止以及其 
他可以控制的气质。也许在调查访问中成功地设计了其魅力形象的人， 
也是在其他工作中成功的聪明人。 

第三种解释是，以貌取 人是一 种歧视，以后我们还要回到这个题目。 



漂亮值钱。 


| 闬片来源： REUTERS/ 
I TONY MARSH/LAND- 
! ov . 
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前面我们讨论 r 教會的人力资木观点。根据这种观点.正规学校教 
育增加了工人的工资是因为教育使这些人的生产率提髙了。虽然这种觇 
点被广泛接受，何一些经济学家提出了另一种殚论，这种理论强调.企业 
把教疗状况作为区分尚能力工人与低能力工人的一种方法。根据这种观 
点，例如，当人们获得大学学历时，他们的生产率并未提升，但他们向未来 
雇主发出 r 他们髙能力的 f 因为高能力的人比低能力的人更容易获 
得大学学历，所以，更多高的人获得了大学学历。因此，企业把大学 
学历解释为能力的一种信号是合 理的。 

教育的信号理论和第16莰中讨论的广告的信号理论是相似的。根 
据广荇的信号理论，广击本身并没有包含实际信息，但企业通过为广告花 
钱的意愿向消费者发出其产品质位的信号。根据教疗的信号理论，正规 
学校教育并没有使生产韦实际提高，但工人通过在学校花费数年的意愿 
向雇主发出其与生俱来的生产率的信号。在这两种情况下，所采取的行 
为并不是为了其内在的利益，而是由于采取那种行为的意愿向关注这种 
行为的某人传递了私人信息。 

因此，现在我们有两种关于教育的 观点： 人力资本理论和信号理论。 
这两种观点都可以解释为什么受教育多的人往往比受教冑少的人賺得 
多。根据人力资本观点，教育使 x 人生产率 提高； 根据信号观点，教育与 
天陚是相关的。但这两种观点对旨在提高教育水平的政策的效果有完全 
不同的预期。根据人力资本观点，提高所有丁人的教育水平会提高所有 
工人的生产率，从而提高所有工人的 工资； 根据信号观点，教合并没有提 
高生产率，因此，提高所有 I ：人的教育水平并不影响 c 资。 

最可能的情况是，真理存在于这两种极端情况之间。教育的利益也 
许是人力资本的生产率提髙效应和佶号的生产率表现效应的一种结合。 
悬而未决的问题是这两种效应的相对人小。 


19.1.4 教育的另一种观点 ：信号 


JppSage 


19.1.5 超级明星现象 


虽然大多数演员赚得很少.而且还不得不从事侍者这样的工作来养 
家糊口，但演员 Johnny Depp 拍每部片子都能赚几百万美元。同样，尽管 
大部分人把打网球作为消遣+拿一分钱，但 Lindsay Davenport 却能在职业 
巡回赛中赚几百万美元。 Depp 和 Davenport 在他们的领域中都是超级明 
星，他们巨大的公众魅力就反映在这天文数字般的收人上。 

为什么 Depp 和 Davenport 赚的钱这么多呢？在一些职 业内存 在收人 
差距并不奇怪。好木匠赚的钱比一般木匠多，好管道 m 赚的钱比一般管 


424 < 经济学原理 


www. Top S age. com 


/ 


道〖:多。人们的能力与努力程度不同，这些不同都会引起收人上的差别。 

但最好的木阡和管道丁.没冇像最好的演员和运动员中常见的那样赚到几 
百万美元。用什么来解释这种差别呢？ 

为了解释 Depp 和 Davenport 的巨额收人，我们必须考察他们出卖自 
己劳务的市场的特征。超级明星产生在有两个特点的市 场上： 

• 市场上每位顾客都想亨受最优生产者提供的物品。 

• 使最优生产者以低成本向每位顾客提供物品成为吋能的 足生产 
这种物品所用的技术。 

如果 Johnny Depp 是最榨的演员，那么，每个人都想看他的下一部影 
片； 荇两遍只有 Depp 一半才肀的演员的电影并不是好的替代品。此外， 

每个人都享受 Depp 的表演也是 •哮 啤。因为生产一部电影的拷贝是很 
容易的， Depp 吋以同时向数百万*人*提供他的 夯务。 同样，由于 N 球比赛 
在电视上播出，儿百万球迷可以欣赏 Lindsay Davenport 精湛的球艺。 

现在我们可以说明.为什么不存在超级明星木匠与管道工。在其他 
条件相 N 的情况下，每个人都会喜欢雇用 M 好的 木莳； 但与一个屯影演员 
不同 .一 个木匠只能为有限的顾客提供他的劳务。 id 然最好的木匠也能 
得到比一般木匠高一些的收人，但荇通木匠也仍能过上好口 了-。 

新闻摘录 

恐怖分子的人力资本 

受过更好教育的工人更能胜任各种工作，即使是毁灭性的工作。 

即使对于鞋子里放炸药的恐怖分子来说， 

成功也和教育相关 

Austan Goolsbee 

人们在对所有那些想要杀害美国人的人的极度苦恼和绝望中度过了 ! 

"9 *11" 事件五周年。特别让人们不安的是那些出身并非狂热分子的恐 I 
怖分子显然在崛起。 I 

这些恐怖分子不是中东那些没有受过教育的绝望的穷人。他们中相 I 
当一部分人令人惊讶地拥有大学甚至研究生学历。越来越多的人来自伦 I 
敉，比如在鞋子里携带炸药的 Richard C . Reid , 以及伦敦地铁爆炸案还有| 

液体炸药密谋案的大部分嫌疑人。 I 

公众不由得要问，为什么有这么多受过西方教育的人如此倾向于狂 | 

热主义？ | 

在回答这个问题之前，有些经济学家认为我们应该想想是什么成就 | 

了成功的恐怖分子，而不主张从我们抓获的恐怖分子来进行外推。这是 | 

经济学家通常所指的"选择偏向"。 | 

哈佛大学的 Kfraim Benmelech 和兰德公司的 Claude Berrebi 这两位经 
济学家在他们的新研究项目“恐怖组织的袭击任务和自杀 式爆炸 者的生 I 
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j 产率 "中 ，致力子像研究汽车工业一样研究恐怖分子的生产率。只不过他 
I 们通过恐怖分子的杀人能力来定义"成功"。 

j 两位经济学家收集了 2000—2005 年以色列的巴勒斯坦自杀式爆炸者 

| 的资料，他们发现恐怖分子和普通工人一样，其生产率是通过经验和教育来 
提高的。相比年轻、受教育少的爆炸者，年纪大一些——接近30岁或者30 
多岁——而且受教育比较多的自杀式爆炸者在执行任务时更不容易被捕, 
并且在更大规模、更有难度的目标袭击中更有可能杀害更多的人。 

Bemnelech 教授和 Berrebi 博士对比了最著名的、最大规模的自杀式 
爆炸者和一般的恐怖分子。普通的自杀式爆炸者年龄在2〗岁以下，其中 
大约18%的人受过大学教育。而最为成功的自杀式爆炸者平均年龄接近 
26岁，60%受过大学教育。 

经验和教育对被捕的几率也有影响。每大一岁被捕几率就降低 
12%，受过高中以上教育的人的被捕几率降 低了一 半多。 

有很多例子说明年轻、没受过教育的恐怖分子会犯自毁其途的愚蠢 
错误。 Bemnelech 教授讲述了去年4月的一个案件 ，一 个纳布卢斯的十几 
岁年轻人在实施爆炸前被以色列士兵抓获，因为他在95华氏度的天气里 
还穿着一件厚大衣。那位失败的鞋子炸药分子 Reid 先生才中学毕业 。一 
个受教育程度较高、年龄较大的恐怖分子会像 Reid 先生那样，在飞机乘务 
员和其他乘客的清楚视线之内就企图用火柴点燃鞋子，从而使计划失败吗？ 
一个受过更好教育的恐怖分子会更小心点吗？我们永远也不会知道。 

但是研究者们认为， u 9 • ir _ 事件的劫机者们（至少是我们知道生曰 
的那些）平均年龄接近26岁，而我们认定的领导者 Mohammed Atta 当时 
33岁，研究生毕业，这些应该是有原因的。 

正如 Benmelech 教授在一次访谈中所讲的 ：** 显然，有些恐怖分子的 
任务是需要一定水平的技能才能完成的。受过更好教育、年龄较大的恐 
怖分子更不容易失手。所以顺理成章，恐怖分子组织者会让他们完成这 
些更困难的任务。" 

在巴勒斯坦的自杀式爆炸者中，年龄较大并且受教育程度较高的人 
被分配去执行较大城市的爆炸任务，在那里他们有可能杀害更多的人。 
这说明被派遣袭击美国的恐怖分子可能和普通恐怖分子不同。他们应该 
是 一些有 技能去更好地规避安全检查的人。 

资料来源： New York Time , September 14, 2006. 


19.1.6 高于均衡的 工资： 最低工资法、工会和 
效率工资 


对大多数工人之间工资差别的分析都是根据劳动市场的均衡模 
型——假设 T 资调整到使劳动的供求平衡。但这种假设并不总是适用 
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的。对一些工人来说，工资被设定在髙于使供求平衡的水平上 .胃 现伤我 
们考虑会出现这种情况的三个原因。 

正如我们在第6章中首次说明的，高于均衡工资的-个原 N 是鏃低 
I :资法。经济中大多数丄人并小'受这些法律的影响，因为他们的均衡工 
资远远高丁-法定的最低 T . 资。 但是 ，对一些丁.人，特別是对 ili 不熟练而又 
最尤经验的 X 人来说，最低 J ： 资法把他们的工资提高到他们在不受管制 
的劳动巾场上所能赚到的水平 之上。 

工资会1:升到其均衡水平之1:的第二个原因是 T 会的市场势力。 
工会 （ miimi ) 是与雇主谈判 r 资和 T . 作条件的了:人协会 u 工会通常把工 
资提 A 到没有 I ：会存在时的水平之上，也许是因为它们吋以通过号召 
罢工 （ strike 〉 来威胁从企业撤出劳动。研究表明， T ： 会工人比类似的非工 
会工人赚的钱高出10% —20% a 

高亍均衡的 I ：资的第三个原因足•效率工资 ( efficiency wages ) 理论提 
出的 u 这种理论认为，企业会发现支付高工资是有利的，因为这样做提高 
fi ： 人的生产率。特別是，高工资可以减少工人的流动性，提高工人的努 
力程度，并提高申请企业7：作的1■:人素质。如果这种理论正确的话，那 
么，•些企业就会选择支付给自 Q 工人的工资高于工人 m 常情况下所赚 
到的工资。 

高于均衡工资无论是由最低1:资法、 T 会还是效率 I :资引起的，对劳 
动市场都有类似的影响特別是，把 I ：资推到均衡 水平之 t , 增加 r 劳动 
供给 M , 减少了劳动需求贵，结果是劳动过剩或失业。&在解决该问题的 
失业和公共政策研究通常被认为是宏观经济学中的一个主题，因此，它已 
经超出 r 本章的范围。但是在分析收人时，完全不考虑这些问题也是错 
误的。尽管可以在保持劳动市场均衡的假设之下解释大部分工资差别， 
但在某些情况 F , 也存 在高丁 •均衡 的丁资 5 



工会： 

与雇主谈判工资和 
工作条件的丄人 
协会。 

罢工： 

1会有组织地从企 
业撤出劳动。 

效率 工资： 

企业为/提高工人 
的生产卓而支付 
的高于均衡丄资的 
工资 0 


即问即答 • 描述吵 f 学:！: f 孝另的定义，并举出一个例子。•举出 
两个原因说明为什 么受教 •育多 •的工 •人•的收入比受教育少的工人高。 


19.2 歧视经济学 


工资差别的另一个来源是歧视。当市场向那些仅仅是闪种族、宗教、 
性別、年龄或其他个人特征不同的相似个人提供+同机会时，就出现了歧 
视 （ discrimination ) 。歧视反映了某些人对某个社会辟体的偏见。歧视是 
一个经常引起激烈争论的悄绪化话题，但经济学家力图客观地研究这个 
题 n ,以便把假象与现实分开。 


歧视： 

对仅仅由于种族、 
宗教、性别、年龄或 
其他个人特 征不问 
的相似个人提供不 


问的机会。 
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19.2. 1 


劳动市场歧视的衡量 


s ( 大 i 

TopSage.c 


劳动市场上的歧视对不同丁.人群体的收入有多大影响？这个问题是 
重要的，但并 +容易 回答。 

如表19 -2 所示，不问群体工人赚到的1：资无疑差别很大。关国黑 
人男件的中值工资比 d 人男件低 21% 左右，而黑人女性的中值 T ： 资比白 
人女性低8%左右。性別差异也是重要因素。白人女件的中值收人比 d 
人男性低23%,黑人女性的中值收入比黑人男性低10%。根据这些表面 
的数字，这衅荖异似乎是雇主歧视禺人和妇女的证据。 


不同种族与性别的中值年收入 单位 ：美元 



白人 

黑人 

黑人工人 

收人低出的百分比（％) 

男性 

41 982 

32 976 

21 

女性 

32 173 

29 680 

8 

女性工人收人低 

23 

10 


出的0■分比（％) 





注： 表中是2005年14岁以 h 全职工人的相关数据。 
资料 来源： U. S. Census Bureau. 


但这一结论有一个潜在的问题。即使在一个没有歧视的劳动市场 
上，不同人的工资也不人们拥有的人力资本量以及能够并愿意从事 
的工作种类不同。我们在经济中所观察到的工资差别在一定程度上归因 
于前一部分讨论的均衡1：资的决定 因素。 简单地观察+同群体——白人 
与黑人，男人与女人——之间的工资差别证明不了雇主的歧视。 

例如，考虑人力资本的作用。在男性工人中，有大学学历的白人比黑 
人岛75%。因此，至少有一部分黑人工资与白人工资之间的差别蚵以追溯 
到受教育程度的趋別。在白人工人屮.有大学学历的男性与女性现在基本 
一样多，但大学毕业后有研究生学历或职业等级证书的男性比女性卨 . 
这表明男性工资与女性工资之间的部分差别也是由于受教育程度。 

此外，在解释工资差别时，人力资本也许比受正规学校教育年限衡骨 
指标更重要。从历史1:看，以黑人为主的地区的公、 Z 学校质录——按经 

费、班级规模等来衡镦-良低于以白人为主的地区的公立学校质1。 

同样，许多年来，专门为女性办的学校不开设科学和数学课程，尽管这些 
学科在市场中比其他学科有吏大的价值。如果我们可以衡世教育的质量 
与数1,这些群体之间人力资本的差别吞来还会更大一些。 

以工作经验的形式获得的人力资木也有助于解释工资差别。特别 
是，女性的工作经验平均而言比男性少。原因之-是过去 儿和年 来女性 
劳动力参工率一直在上升。由于这种历史性变化，现在女性工人比男性 
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T . 人的平均年龄要小。原因之二是，妇女更可能中断工作去照料孩子 3 
由于这两个原因，女性工人的平均经验少于觅性丄人的平均经验 

但工资差别的另一个来源是补偿性工资差别。男性和女性不总是选 
择同样类型的工作。例如，妇女更吋能当秘朽，而男性更可能当卡车司 
机。秘书与卡车司机的相对工资部分取决于各的工作条件。由于这些 
非货币方面的因索是难以衡 M 的，因此.要确定补偿性工资差別在解释我 
们所观察到的工资差別中的丈际重要性也是闲难的。 

因此，对+冋群体之间工资差別的研究还没有得出任何-个关于美 
国劳动市场普遍存在歧视的清晰结论。大多数经济学家认为，某些观察 
到的 T : 资差别是由丁•歧视所造成的，但对有多少是由于歧视所造成的看 
法并不一致。经济学家唯 • -致的结论是否定的结论 ：由于 不同群体之 
间平均丁资的差別部分反映了人力资本和丁作特性的差别，因此这些差 
别本身并不能说明劳动市场上到底存在多大歧视。 

当然，不同工人群体之间人力资本的差异本身对能反映 r 歧视。例 
如，在历史 h , 向女学生提供难度较小的专业课就是一种歧视。同样，在 
历史 h ， 黑人学生的学校质贷低劣部分可以追溯到市议会与校革事会的 
偏见。 佴在工 人进人劳动市场之前，这种歧视早就发生 f 。 在这种情况 
下，虽然其表现是经济 h 的，其深层原因却是政治上的。 

案例研究 

Emily 比 Lakisha 更容易找到工作吗 

尽管从劳动市场的结果来衡量岐视程度是困难的，但一些存在这种 
歧视的有力证据来 自一次 富有创造性的"实地调查 M 。 经济学家 Marianne 
Bertrand 和 Sendhil Mullainathan 根据刊登在波士顿和芝加哥报纸上的 
1 300多则招聘广告，寄出了近5000份假简历。其中一半简历上的名字 
用的是拉美裔社区中常用的名字，比如说 Lakisha Washington 或者 Jamal 
Jones ;另一半是白人常用的名字，如 Emily Walsh 或者 Greg Baker 。 除此之 
外，这些简历都是相似的。这个调查的结果发表在2004年9月的 〈美国 
经济 评论》 上。 

研究者发现，雇主对这两组简历的反应差别相当大。有白人姓名的 
求职者接到感兴趣的雇主电话的比有拉美裔人姓名的求职者高出50%以 
上。这项研究发现，这种歧视发生在所有类型的雇主中，包括在招聘广告 
中声称自己是 M 机会平等雇主 "的 人。研究者的结论 是：" 种族歧视仍然 
是劳动市场 的一个 显著特点。" 



3a 
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19.2.2 雇主的歧视 


现在 U : 我们从歧视程度的衡量转向劳动市场上歧视背后的经济力 
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ta 1 

量。即使在考虑到人力资本和工作特性之后.如果 1 个社会群体得到的 
丄资仍低于另一个群体，那么谁是造成这种差别的罪魁祸首呢？ 

答案并不明显。把歧视性工资差別!)」罪于 鹿主看 米是自然而然的。 
毕竟是雇主做出，决定劳动需求与工资的雇用决策。如果某些群体的工 
人得到的收人低于他们应该得到的，那么，雇主似乎应该负责任。但许多 
经济学家怀疑这个简单的答案。他们相信，竞争性市场经济对雇主的歧 
视提供了一种自然的矫正方法。这种矫正方法被称为利润动机。 

设想一个按发色区分工人的经济。金发人与褐发人都有同样的技 
能、经验和职业道德^但由于歧视，雇主不喜欢雇用金发工人。因此，对 
金发 C 人的需求低 P 没有歧视时的情况 ： 结果，金发工人赚到的收入低 
于褐发工人。 

这种工资差别能维持多长时间呢？在这个经济中 ，一 个企业可以用 
一种 简甲易 行的方法打垮竞争对 手：雇 用金发工人。通过雇用金发 T . 人， 
一家企业可以使其支付的 I ：资和成本低于雇用褐发 I ：人的企业。随存时 
间的推移，越来越多的“金发人”企业利用这种成本优势进人巾场。现有 
的“褐发人”企业成本高，因此，当面临新竞争者时就开始亏损。这些亏损 
使“褐发人”企业被逐出市场。最后，“金发人"企业进人和“褐发人"企业 
退出引起对金发工人需求的增加以及对褐发工人笛求的减少。这个过程 
一宵持续到工资差别消失为止。 

简言之，在与那些既对赚钱感兴趣乂关心歧视的企业的竞争中，只对 
嫌钱感兴趣的企业处 F 优势地位。因此，没有歧视的企业取代了有歧视 
的企业。竞争性 布场以 这种方法对雇主歧视进行 r 自发的矫正。 


[ 案例研究 

I 电车上的种族隔离与利润动机 


20世纪初期，许多南部城市的电车上实行种族隔离。白人乘客坐在 
电车前面，而黑人乘客坐在电车后面。你认为是什么因素引起并维持了 
这种歧视性做法呢？经营电车的企业如何看待这种做法呢 9 

在 1986 年 〈经济 史学刊 > 的一篇文章中 ，经济 史学家 Jennifer Roback 
考察了这些问题。 Roback 发现，电车上的种族隔离是要求这种隔离的法 
律的结果。在这些法律通过之前，座位上的种族歧视是很少的。它远远 
不如把吸烟者和不吸烟者隔离开那么普遍。 

此外，经营电车的企业通常都反对要求种族隔离的法律。向不同种 
族的人提供分开的座位增加7企业的成本，并减少了它们的利润。一个 
铁路公司的经理向市议会抱怨说，在种族隔离法之下/公司不得不拖者 
许多空位跑__。 

下面是 Roback 对一个南部城市情况的 描述： 

铁路公司并不是种族隔离政策的始作俑者，也根本不愿意服从 
这种政策。州政府的法律、公众煽动以及逮捕铁路公司总裁的威胁 
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都迫使它们在自己的车厢里实行种族隔离 . 没有什么证据表明管 

理者受到人权或种族平等信念的鼓动3证据表明，他们的主要动机 
是经 济的； 种族隔离成本高昂……公司的官员可能喜欢黑人，也可能 
不喜欢黑人，但他们不愿意为了满足这种偏见而放弃必然的利润。 



南部电车上的故事说 明了一 个一般结论；企业所有者通常对赚钱比 
对歧视某个群体更感兴趣。当企业采用歧视性做法时，歧视的最终来源 
往往并不在企业本身而在其他方面。在这个特定的例子中，电车公司把 
白人与黑人分开是由于歧视性的法律要求他们这样做，而公司是反对这 
种法律的。 
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新闻摘录 

性别差异 


最近的经济学研究说明了，为什么男性和女性选择不同的职业路径。 

再谈男性与女性之间的 差别： 

这是一个竞争问题 
Hal R. Varian 

性别差异是父母、教师和社会科学家无止境地讨论的话题……一个 
值得关注的相关案例是，最近由斯坦福大学的经济学家 Muriel NiedeHe 和 
匹兹堡大学的经济学家 Use Vesterlund 为美国国民经济研究局完成的一 
篇题为“女性回避竞争而男性过度竞争吗"的工作论文。 

人家都注意到，女性不怎么担任高报酬的公司工作，或者数学、科学 
和工程工作。正如作者观察到的："对这种职业差别的标准经济学解释包 
括偏好、能力和歧视。" 

在这一系列的原因之上，作者又增加了一个新因 索：对 竞争环境的态 
度。如果男性比女性更喜欢竞争的环境，那么，就会有更多的男性在竞争 
激烈的领域内工作。 

当然，任何一种对性别差异的讨论只能说明一般 情况； 显然，有一些 
女性也是在竞争环境中发展 ，而一 些男性却不是这样。此外，对竞争的态 
度也许是根深蒂固的，或者是社会刻板印象这类因累导致的结果。 

有什么证据能证明这种假说正确吗？男性真的比女性更喜欢竞争的 
环境吗？ 一个人可以举出一个 又一个 的事例，但作者采用了一种更直接 
的研究方法进行实验。 

通过一个实验，作者不仅可以确定男性与女性是否在竞争意愿上有 
差别，而且史重要的是可以确定他们是否在以实际绩效为条件的竞争意 
愿上有所差别。 

经济学家请了 80位被试者，分为两组女士和两组男士，让他们在5 
分钟之内将几组5个2位数相加。被试 第一轮 完成工作根据计件法（每 
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—个正确答案 50 美分）计算，而后作为一场比赛（每一绍中正确答案最多 
| 的人每个正确答案得到2美元，而其他参与者什么也得不到丨。注意，在比 
!赛中有25%的机会成为羸家的被试者得到和计件制时相同的平均支付。 

| 所有参加者都被告知他们有多少问题答对了，但并没有告诉他们相 

!对成绩。在完成了两轮任务之后，让被试者选择在第三轮中是偏好计件 
| 制还是比赛制。 

I 在这个实验中，有几个令人感兴趣的发现。第一，在这两种报酬制 

I 下，男士和女士的成绩没有差别。尽管这样，选择比赛的男士是女士的两 
| 倍（75% 对35%}。 

I 即使考虑到成绩，只比较有同样正确答案数目的男士和女士，女士选 

I 择比赛制报酬的概率也要低38%。 

! 为什么男士更喜欢选择比赛呢7也许这是因为他们对自己的能力更 

!有信心。数据支持这个假说，75%的男士相信他们能嬴得4轮比赛，而只 
!有43%的女士认为他们在自己组里是最好的。 

虽然这两组都过分相信自己的成绩，但男士要自信得多……这个实 
验的结果与伯克利大学金融学教授 Terry Odean 的发 现是一 致的，男性的 
股票交易更频繁，显然是因为他们（错误地）认为他们在选择羸家上有杰 
出的能力。 

作者总结了他们的实验结果，从报酬最大化的观点看，成绩好的女 
士进入比赛的也极少，而成绩差的男士往往要进入比赛。••成绩差的男士 
和成缋好的女士的行为都使其利益受损，但至少在这一实验中，应该选择 
而没有选择比赛的女士的成本大于应该避开比赛的男士。 

不应该太看重这个研究。但是如果女性选择竞争较少的职业的确是 
正确的，那么就可以问问为什么。社会生物学家会提出，这种差异来自基 
因 倾向； 社会学家会认为，是由于社会角色和预期的 差异； 发展心理学家 
会强调儿童培养的做法。无论是什么原因， Niederle 女士和 Vesledund 女 

士确实提出了大最有趣而重要的问题。 

资料来源 ： New York Times , March 9, 2006. 


19.2.3 顾客与政府的歧视 

利润动机是消除歧视性工资差别的强大力量，但也存 在着对 这种矫 
正能力的限制。两个重要的限制因素是增 V 与考: f 參寧。 

为了说明顾客的歧视性偏好会如何 ki 向我们虚拟的 
金发人与褐发人经济。假设餐馆老板在雇用服务员时歧视金发人。结 
果，金发服务员赚的工资低于褐发服务员。在这种情况下，其他餐馆可以 
用金发服务员营业并收取低价格。如果顾客只关心他们饭菜的质量和价 
格，歧视性企业就会关门大吉，而且，工资差别会 消失。 
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另-方面 ，也可能是顾客偏好褐发服务员的服务。如果这种歧视性 
偏好是强大的，金发人餐馆的进人就不一定能成功地消除褐发人与金发 
人之间的工资差别 3 这就是说，如果顾客有歧视性偏好，竞争市场就与歧 
视性工资差别不矛盾。有这种歧视的经济将包含两种类型的餐馆 ：金发 
人餐馆雇用金发人，成本低，收取的价 格低； 褐发人餐馆雇用褐发人，成本 
岛，收取的价格也髙。那些不关心服务员发色的顾客将被金发人餐馆的 
低价格所 吸引； 有偏好的顾客将到褐发人餐馆，他们要以高价格的形式为 
他们的歧视性偏好进行支付。 

歧视在竞争市场中得以持续的另一种方法是政府强制实行歧视性做 
法。例如，如果政府通过法律，宣布金发人在餐馆中只能刷盘子而不能当 
服务员，那么工资差别在竞争市场上就可以保持下去。前面的案例研究 
中电车上的种族隔离的例子就是政府强制歧视的-个例？。近些年来， 
在南非放弃其种族隔离制度以前，也曾禁止黑人从事某些工作。歧视性 
政府通过这钱法律是为 r 压制自由和竞争市场的正常平等化力最。 

T*o* 

• • 



案例研究 

体育运动中的歧视 


正如我们所说明的，衡量歧视通常是很困难的。为了确定一个工人 
群体是否受到歧视，研究者必须对该群体与经济中其他工人之间的生产 
率差别进行矫正。但在大多数企业中，要衡量某个工人对物品与劳务生 
产的贡献是很困难的。 

这种矫正较易进行的一种企业类型是体育运动队。职业的体育运动 
队有许多衡量生产率的客观标准。例如，在棒球队中，我们可以衡量一个 
运动员的平均击球率、本垒打频率、盗垒的数量等。 

对运动队的研究表明，种族歧视实际上是普遍存在的，而且大部分的 
责任应该归咎于顾客。1988年发表于 〈劳动 经济学学刊〉的一项研究考 
察了篮球运动员的薪水。该项研究发现黑人运动员的收入比能力相当的 
白人运动员低20%，该研究还发现，在篮球比赛中，白人运动员较多的球 
队观众更多。对这个事实的一种解释是，至少在该项研究的当时，顾客的 
歧视使黑人运动员给球队老板赚到的钱不如白人运动员多。存在这种顾 
客歧视时，即使球队老板只关心利润，这种歧视性工资差别也会持续 
下去。 

类似的情况也曾在棒球运动员中存在。一项研究用20世纪60年代 
后期的数据说明了黑人运动员赚到的收入比能力相当的白人运动员少。 
此外，即使黑人投球手的记录比白人投球手好，观看黑人投球比赛的球迷 
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也比观看白人投球比赛的少。但是，近年来对棒球运动员丄资的研究并 
没有发现歧视性工资差别的证据。 

1990年发表在〈经济学季刊〉上的另一项研究考察了老棒球队员卡 
的市场价格。这项研究发现了类似的歧视证据。黑人击球手的队员卡售 
价比能力相当的白人击球手的队员卡低10%，黑人投球手的队员卡售价 
比能力相当的白人投球手的队员卡低13%。这些结论表明，在棒球迷中 
存在顾客歧视。 



即问即答 • 为什么很难确定一个工人群体是否受到歧视？ • 解释 
利润最大化企业如何消除歧视性工资差别。 • 歧视性工资差别怎么会 
保持下去？ 


19.3 结论 


在竞争币场 h ， 工人赚到的 r 资等于他们对物品与劳务生产的边除 
贞献值。但是，有许多 w 素影响边际产最值。企业对那些较有才能、较勤 
奋、较有经验而受教 育较多 的工人支付得 史多一 岭， w 为这些 t 人的生 
产率较企业对那些受到顾客歧视的工人支付得少一些，因为这些工 
人对收益的贡献较少。 

我们在这两章提出的劳动市场理论解释 r 为什么一些工人的工资比 
另•些 上人商 a 这种理论并没有以任何方式说明所引起的收入分配是否 
平等、公正或合意。这是我们在第20韋中要涉及的话题。 


内容提要 


O 工人由于许多原 W 而赚到不同的工资。 
在某种程度上，工资差别是对 r 人工作 
特性的补偿。在其他条件相等时，从事 
艰苦、乏味工作的工人得到的丄资尚于 
从事轻松、有趣工作的工人。 
o 人力资本多的工人得到的工资髙于人力 
资本少的工人。粜积的人力资本的收益 
是很高的，时且在过去20年来 * 直在 
增加 

O 虽然受教疗年限、经验和工作特件都像 
理论所预期的那样影响收入 ，仉 仍有许 


多收人差别不能用经济学家可以衡 a 的 
东西来解释。收人中无法解释的变动主 
要归 w 于天生的能力、努力和机遇,， 

◎ —些经济学家提出，受教育更多的人得 
到更卨 t 资并不是 w 为教疗提髙了其生 
产率，而是因为有更高天陚的 c 人把教 
育作为一种向雇主 敁示他 们高能力的信 
号。如果这种信号理论正确的话，那么， 
提高所有 t 人的受教育程度就不会提高 
幣个丁资水平。 

O 有时工资会高于使供求平衡的水平。高 
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于均衡的工资产牛的三个原因是最低工 
资法、工会和效率工资。 
o 收入中的一_差别是基于种族、性别或 
其他 因素的 歧视。但是，歧视的衡量是 
很困难的，因为必须根据人力资本和工 
作特性的差别进行矫正。 
o 竞争市场倾向于限制歧视对工资的影 
响。如果一个工人群体的丄资由于与边 


际生产率尤关的原因血低于另•个 L 人 
群体，那么，非歧视企业将比歧视企、 Ik 盈 
利 更多。 因此，利润最大化行为町以减 
少歧视性工资差别。如果顾客 M 意向歧 
视企业支付更多，或如果政府通过要求 
企业歧视的法律，竞争屯场上的歧视就 
会持续下太。 


关键概念.一 . . . . _ ___ 济― 

补偿性工资差别 工会 效率工资 

人力资本 罢 r 歧视 


复习题_ 


1. 为什么煤矿工人得到的工资高于其他有 
相似教育水平的工人？ 

2. 从什么意义1•.可以说教育是一种资本？ 

3. 教疗 为何可能在不提高丄人生产率的情 
况下增加工人的工资？ 

4. 产生经济 h 的超级明星的条件是什么？ 
你预期牙科行业中会出现超级明星吗？ 
在音乐行业中呢？解释原 W 。 


5. 举出丄人的工资会高于使供求平衡的水 
平的三个原因。 

6. 确定一个丄人群体工资低是否是由于歧 
视存在什么困难？ 

7. 经济竞争的力量是加重还是削弱/堆于 
种族的歧视？ 

8. 举出一个竞争市场中歧视如何会持续的 
例子。 


问题与应用 8 


1. 大学生有时通过暑期实习为私人企业或 
政府工作。许多这类工作工资很少或没 
有工资《 

a . 从事这种工作的机会成本是什么？ 

b . 解释为什么学生愿意接受这些工作。 

c . 如果把做过暑期实习与做过丄资较 
A 的署期工作的工人们以后一生的 
收人进行比较，你预计会发现什么？ 

2. 正如第6章所解释的低工资法扭曲 
了低 I :资劳动市场。为了减少这种扭 


曲，一些经济学家提倡一种双 m 最低工 
资制度，对成年工人实行正常的最低 n 
资，对青少年工人实行“次最低 I :资”。 
举出两种原因说明为什么中-一最低工资 
对宵少年工人劳动市场的扭曲大于对成 
年工人劳动市场的扭曲。 

3. 劳动经济学的一项基本结论是，那辟丁 
作经验多的工人得到的工资咼于那些 
(正规教育相同但 ） I ：作经验少的工人。 
为什么会是这种情况？一些研究也发 
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现， 同 种工作中的经验（称为“工龄”）对 
工资有额外的 it 影响。解释原因。 

4. 在一些学院和大学中，经济学教授的薪 
水髙于一些其他学科的教授。 

a - 为什么这种情况可能是真实的？ 

b . —些其他学院和大学制定对所有学 
科教授支付相 M 工资的政策。在这 
些学校中，经济学教授的教学负担比 
—些其他学科的教授轻。教学负担 
的差别起了什么作用？ 

5. 设想某人甸你提出一种选 择：你 可以在 
世界上最好的大学学4四年，但你必须 
为你在那单 . t •.学保密。或者你可以从世 
界上最好的大学获得一个正式的学位， 
何你+ 能实际去那里上学。你认为哪一 
种选择能史多地提高你未来的收人？你 
的回答为教會作用中的信号与人力资本 
的争论作何注脚？ 

^ 6. 3录音机在近一百年前第一次被发明出 
来时，音乐家们突然可以以低成本向大 
最听 众提供他们的音乐。你认为这件事 
如何影响最优秀音乐家的收人？你认为 
它如何影响一般音乐家的收人？ 

7. 当前有关教育的争论是，应该仅仅根据 
教师的受教育年限和教学经验按标准薪 
级支付工资，还是应该部分地根据他们 
的业绩支付工资（称为“成绩工资”）。 

a . 为什么成绩工资吋能是合意的？ 

b . 谁会反对成绩工资制？ 

c . 成绩工资潜在的挑战是什么？ 

d . 一个相关的问题 •.为 什么一个校区决 
定付给教师的工资远远高于周围校 
区提供的工资？ 

8. 当艾伦•格林斯潘 （后来 成为美联储主 
席）在20世纪60年代经营一家经济咨 
询公司时，他主要雇用女经济学家。他 
曾经在《纽约时报》 上说： “我总是给予 


男性与女性 N 样的 if 价，而且我发现，由 
于其他人不这样评价，好的女经济学家 
就比男经济学家雇用成本低。"格林斯 
潘的行为是利润最大化的吗？这种行为 
值得赞赏还是应该谴责？如果更多的雇 
主像格林斯潘这样，男性与女性之间的 
工资差别会发生什么变动？为什么当时 
其他经济咨询企业没有遵循格林斯潘的 
经营战略呢？ 

9. 假设所有年轻女性只能将秘（5、护士和 
教师作为自己的 职业； 同时，鼓励年轻男 
性考虑这5种职业和许多其他职业。 

a . 画出说明秘书、护士和教师共同组成 
的劳动电场的图形。画出说明所有 
其他领域共同组成的劳动市场的图 
形 D 在哪一种市场上工资 史窃？ 平 
均而言是男性还是女性得到的工资 
更髙？ 

b . 现在假设社会改变 r ， 并鼓励年轻女 
性与男性都考虑更广泛的职业。随 
着时间推移，这种变化对 a 中所说明 
的两种市场的工资有什么影响？这 
种变化对男性与女性的平均1.资会 
有什么影响？ 

10. 经济学家 June O ’ Neill 认 为：“ 在家庭 
中角色较为平等之前，女性不会有与男 
性同样的市场工作形式与收入。”她说 
的市场工作“形式”是指什么？这些工 
作和职业特性如何影响收人？ 

11. 本章考虑了雇主、顾客和政府歧视的经 
济学，现在考虑工人的歧视。假设一些 
褐发工人不喜欢与金发工人一起工作。 
你认为这种工人歧视能解释金发工人 
的低工资吗？如果这种工资差别存在， 
利润最大化的企业家会怎么做？如果 
存在许多这种企业.长期中会发生什么 
变动？ 
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第 20 章 

收入不平等与贫困 




•com 


玛丽 • 科拉姆曾对欧内斯特 • 海明 威说： “富人和穷人之间的唯一差 
别就是甯人钱多。”也许是这样。但这种说法留下了许多没有回答的问 
题。富人和穷人之间的差距是一个迷人咖重要的研究课题——无论是对 
生活舒适的窗人，对在困苫中挣扎的穷人，还是对有迸取心而又有所担忧 
的中产阶级，都是如此。 

从前两章中，你应该对为什么不同的人有+同的收入有了一些了解。 
一个人的收人取决于这个人劳动的供给与需求，供给与需求又取决于天 
陚、人力资本、补偿性工资差别和歧视等。由于劳动收人构成了美国经济 
中总收人的3/4,因此，决定工资的因素也就是决定经济中总收人如何在 
各社会成员间分配的主要因素。换句话说，这些因素决定了谁是富人，谁 
是穷人。 

在本章中我们讨论收人分配-个引出有关经济政策作用的一些 

基本问题的论题。第1章的学!-木—之一是政府有时可以改善市 
场结果。在考虑收人分配时 i 种％ 别重要。市场中看+见的于- 
有效地配置资源，但它并不一定能保证公平地配置资源。因此，许多经济 
学家——但不是全部——认为，政府应该为了实现更大的平等而进行收 
入再分配。但是•在这样做时，政府乂遇到 f •冬 f 亭的另 一个: 
人们面临权衡取舍。当政府实施 -酱 政策来4•士 a 各伞等时.它扭 
曲了激励，改变了行为，并使资源配置效率降低。 

我们对收人分配的讨论分三步进行 ：第一 ，确定社会中不平等的严重 
程度； 第二，考虑有关政府在改变收入分配中应该起什么作用的不同观 
点； 第三， 讨论旨 在帮助社会最贫困成员的各种公共政策。 
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20.1 不平等的衡量 


我们从解决衡最不平等的四个问题幵始对收人分配的 研究: 
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• 社会中的不平等程度有多大？ 

• 有多少人生活在贫困之中？ 

• 衡最不平等程度时 引出/•哪些 问题？ 

• 人们通常如何在不同收入阶层之间流动？ 

这些衡徵问题是讨论旨在改变收人分配的公共政策的自然出发点。 

20.1.1 美国的收入不平等 



••对我来说.只要他 
们不千涉 M «： L 资， 
对《低丄资怎么调镇 
部耐以/ 

用片 來嫌 ： ©METTK 
IVFW YORKER COU 
LECTION FROM CAR 
TOONBMK.COM. ALL 
RICKTS RESERVED. 


设想你根据年收入给经济中所有的家庭排队。然后你把家庭分为五 
个数里相等的群体 ：收人 最低的1/5、次低1/5、中间的1/5、次高1/5,以及 
收人最高的1/5。表 20-1 表示每一个群体的收人范围，另外还列出 r 
5%收人最离的家庭。你可以通过这个表找出你的家庭在收入分配中处 
于什么位置。 


美国的收入分配： 2005 年 


群体 

家庭年收人 

最低的1/5 

25616美元以下 

次低的1/5 

25 616—45 021 美元 

中间的1/5 

45 021—68 304美元 

次高的1/5 

68 304—103 100美元 

最高的1/5 

103 100美元及以上 

M 高的5% 

184 500美元及以 I -. 


资料 来源： U. S. Bureau of the Census. 


为了考察不同时间收人分配的差別，经济学家发现提供像表 20 -2 
中这样的收人数据是有用的。该表表明了在所选的年份每个群体家庭 
得到的总收人的份额。在2005年，收人最低的1/5的家庭得到了所有 
收人的4.0%，而收人最高的1/5的家庭得到了所有收人的48.1%。 
换存之 ，虽然最髙和最低的1/5包括了相同的家庭数，收人最卨的1/5 
家庭的年收人是收人挝低的1/5家庭年收入的约12倍。 

表 20-2 的最后一栏表示最富有的家庭的收人在总收人中所占的份 
额 。2005 年，最富有的 5% 家庭的收人占总收人的 21. 1% ,比最穷的 40% 
的家庭的总收人还多。 

表20 -2 还说明 r 1935年以来各年的收人分配状况。乍一看，收入 
分配似乎一直是相当稳定的。在过去几十年间，收人最低的]/5家庭得 
到4%_5%的收人，而收人最高的1/5家庭得到40%—50%的收人。进 
一步考察该表会发现不平等程度的某种趋势。从1935年到1970年，分 
配逐渐变得较为平等。收人最低的1/5家庭的收入份额由 4.1% 提商到 
5.5%，而收人最髙的1/5家庭的收人份额由51.7%下降到40.9%。近年 
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表 20 -2 美国的收入不平等状况 


资料来源： U . 


>.Bureau of ihe Census . 




年份 

最低的 
1/5(% ) 

次低的 
1/5(% ) 

中间的 
1/5(% ) 

次高的 
1/5(% ) 

厳高的 
1/5(% ) 

■的 ； 
5%(% ) 

2005 

4.0 

9.6 

15.3 

22.9 

48. 1 

21.1 j 

2000 

4.3 

9.8 

15.5 

22.8 

47.4 

20. 8 j 

1990 

4.6 

10.8 

16.6 

23.8 

44.3 

17.4 

1980 

5.2 

11.5 

17.5 

24.3 

41.5 

15.3 

1970 

5.5 

12.2 

17.6 

23.8 

40.9 

15.6 

1960 

4. 8 

12.2 

17.8 

24.0 

41.3 

15.9 

J 950 

4.5 

12.0 

17.4 

23.4 

42.7 

17.3 

1935 

4.1 

9.2 

14. 1 

20.9 

51.7 

26.5 


c 




该表表示收人分 s 中每 
1/5 的家庭及收人敢高 
的5%的家庭所得到的 
税府总收人的百分比， 


来这种趋势又倒过来了。从19 7 0年到2005年，收入最低的1/5家庭的收 
入份额从5.5%下降到4.0%,而收入最高的1/5家庭的收人份额从 
40. 9 % 1:升到48.1%。 

在第19章中，我们探讨了对近年来不平等程度加剧的某些解 释:与 
低 I ：资国家国际贸易的增长和技术变革倾向于减少对不熟练劳动的需求 
并增加对熟练劳动的需求。因此，不熟练 T 人的工资相对于熟练 X 人的 
X 资 下降了 .而且，这种相对工资变动加剧了家庭收入的不平等。 


20.1.2 世界各国的收入不平等状况 

与其他国家相比.美国的收人分配不平等状况如何呢？这个问题是 
令人感兴趣的，但答案却是令人怀疑的。因为有的国家得不到相关的数 
据。即使得到了数据，也并不是肚界 L 每个闰家都用同样的方法收集数 
据。例如，一些国家收集个人收人数据，而另--些国家收集家庭收人数 
据，还有一些国家收集支出数据而+是收入数据。结果，当我们发现网国 
之间的收人差别时，我们无法确定这是反映 f 经济中真实的差别，还是仅 
仅体现了收集资料方法上的差别。 

记住这一点提示，再 来看图 20 - 〗，该图比较 : r 12个国家的收人不 
平等状况。不平等衡績标准是最富有的1/10人口得到的收入与最穷 
的1/10人口得到的收入的比率。日本鏺平等，在日本最富有的1/10人 
U 的收入是最穷的1/10人口的 4. 5倍。最不平等的是巴西，在巴西最 
窝有的1/10人口的收人足 M 穷的1/10人口的 51. 3倍。虽然各国贫富 
之间都相当不平等，但世界各国的+平等程度差别相当大 n 
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该用表示不平等程度的 
衡 ste 准：颺于最富有 
的丨0% 人口 的收人（或 
支出）除以 a 穷的10% 
人口的收人（或支出）。 
在这些国家中 . B 本和 
雄国经济福利的分 KS 
f •等 . K 南非和匕西® 
不甲•等。 


贫 困率： 

家庭收入低于一个 
称为贫困线的绝对 
水丰的人口百分比。 

贫 困线： 

由联邦政府根据每 
个家庭规杈确定的 
一种收入绝对水 
平，低于这水平 
的家庭被认为处干 
贫困状态。 
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日本德 S 印度加♦大俄罗斯荚国关国尼日中国墨丙呀南非巴西 

利亚 

w 别 


资料来源 ： Human Development Report 2007 / 2008 . 


当各国根据收人不平等状况排序时，美国大约排在中间。与其他 
经济发达国家如 R 本、德国和加拿大相比，美国的收人分配较为不平 
等； 但美国的收人分配比许多发展中 W 家如南非、巴两和墨西哥要 
平等。 


20.1.3 贫困率 


常用的收入分配的判断标准是贫困率。 贫困率 （poverty rate ) 是家庭 
收人低于一个称为贫闲线的绝对水平的人 n 百分比。 贫困线 （poverty 
line ) 是联邦政府按提供充足食物成本的大约三倍的标准确定的。贫困线 
根据价格水平的变动每年进行调整，时它还取决于家庭规模。 

为了知道贫闲率告诉我们一些什么信息，我们来考虑2005年的数 
据。这一年中值家庭收人为56 194美元，四口之家的贫闲线是19971美 
元。贫困率是12.6%。换句话说，有12.6%的人是那些按其家庭规模收 
入低于贫闲线的家庭的成员。 

阁20 -2 表示1959年以来的贫困率，官方数据是从这一年开始统 
汁的。你可以看到，贫困率从1959年的 22. 4 % 卜‘降到1973年的 
11.1%。这种下降并不奇怪，因为在这一时期内经济屮的平均收人（根 
据通货膨胀调整之后）增加了 50%以上。由于贫困线是绝对标准而不 
是相对标准，因此，随者经济增长把整个收人分配向上推动，更多的家 
庭被推到贫困线之上。正如约翰 • F . 肯尼迪曾经指出的，水涨船高。 
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贫困宰表示收人低于一 
个称为贫困线的绝对水 
▼•的人 n 百分比. 


资料来源： U . S . Bureau of the Census . 

但是，自从 20 世纪 70 年代初以来，经济的水涨了而一些船却没旮随 
之升高。尽管平均收入持续增加，但贫困率并没有下降到 1973 年达到的 
水平之 F 。 近年来在减少贫困方面没有取得进展与我们在表 20-2 中看 
到的不平等加剧密切相关。虽然经济增长增加了一般家庭的收人，但不 
平等的增长使挝穷的家庭没有分享到经济史加繁荣的“果实"。 

贫困是一种影响所有人口群体的经济病症， m 对各群体影响的大小 
并不同。表 20-3 显示了某些群体的贫困率，并反映出三个显著的 事实： 


表 2 U - 3 谁是穷人 


群体 

贫困率（％ ) 

总人口 

12.6 

白人（非西班牙裔） 

8.3 

黑人 

24.9 

西班牙裔 

21.8 

1 亚裔 

11.1 

孩子 （18 岁以下） 

17.6 

老人 （64 岁以上） 

10.1 

已婚夫妇家庭 

5.9 

没有丈夫的以女性为家长的家庭 

31.1 


资料 来源： L . S . Bureau of the Census . Data are for 2005. 


该表表明在人口的不 
同群体中贫困率差別 
很大。 


• 贫困与种族相关。黑人和西班牙裔人生活在贫困中的可能性是 
白人的三倍左右。 

• 贫困与年龄相关。孩子比一般人吏容易成为贫困家庭的成员，而 
老年人比一般人更不容易贫穷。 

• 贫困与家庭结构相关。没有丈夫的以女性为家氏的家庭生活在 
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贫困屮的可能性是已婚大妇家庭的五倍多， 

这三个事实描述了多年来美国社会的情况，它们说明哪#人电 5 y 能 
成为穷人。 这些影响也会同吋起作用 ：在女 性为家长的家庭中黑人和曲 
班牙裔的孩子有一半以上牛活在贫困之中。 


20.1.4 衡量不平等时的问题 


虽然收人分配和贫困率数据有助于我们 r 解社会不平等的稈度，似 
解释这些数据并+像看起来那么简申。这些数据是根据家庭年收人收集 
的。何人们所关心的并不是他们的收入.而是他们维持良好生活水平的 
能力。至少由于三个原因，收入分配与贫困率数据所给出的生活水平不 
平等状况是不完全的。 


实物转移 支付： 

以物品和劳务而不 
是以现金形式给予 
439 穷人的转移支付。 


实物转移支付 收人分配和贫困率的衡敏基于家庭的货?]5收人。但 
是，通过各种政府计划，穷人得到了许多非货币物品，包括食品券、住房补 
贴和医疗服务。以物品和劳务形式而不是以现金形式给予穷人的转移支 
付称为 实物转移支付 （ in-kind tnmsfers )。 不平等程度的标准衡窗方法并 
没有考虑这些实物转移支付。 

由于实物转移支付的对象主要是社会中最穷的成员 ，因此 .没有把实 
物转移支付考虑在内就大大影响了所衡&的贫闲率。根据美岡人口普丧 
局的研究，如果把实物转移支付按其市场价值纳人收入，生活在贫困中的 
家庭数量会比标准数据所显示的低10%左右。 


生命 周期： 

在人的一生中有 
规枰的收入变动 

形式 3 


经济生命周期 可以预见到人的一生中收入总在变动。一个年轻工 
人，尤其是还在学校的年轻人，收人是较低的。随着丁.人年龄增 K ： 和经验增 
加.收人在增加，在50岁左右达到最尚，然后在工人65岁退休时收人乂大 
幅度 减少。这种有规律的收人变动形式 称为生命周期 （life cycle ) 0 

由于人们能以借款与储蓄来平缓收入的生命周期变动，所以他们在 
任何一年的生活水平更多地依赖于一生中的收人， rfu 不是当年的收入。 
年轻人也许为了上学或买房子而借款，然后在收人增加时偿还这些贷款。 
人们在中年时的储蓄率 M 岛。由于人们可以根据退休预期来储蓄，因此 
在退休时收人大大减少并不-定会引起生活水平的相应降低。这种正常 
的生命周期形式也会引起年度收人分配不平等，但这并不一定代表生活 
水平的真正不平等。 


暂时收 入与持 久收入 人-生的收人不仅仅因为预期的生命周期 rfn 
变动，还因为随机的和暂时的力 a 而变动。某一年的霜冻摧毁了佛罗里 
达的橘子树，佛罗里达的橘/■-种植者的收人就会暂时减少。 同时， 佛罗里 
达的霜冻也使橘 f •价格 I :升，加利福尼亚的橘子种植者的收人就会暂时 
增加 u 下-•年也可能会岀现相反的悄况。 

正如人们能以借款和存款来平缓收人的生命周期变动一样，他们也 
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持久 收入： 

—个人的正常 
收入。 


_案例研究 

_不平等的其他衡量标准 

达拉斯联邦储备银行的 Michael Cox 和 Richard Aim 最近的研究表明， i 
不同的不平等衡量标准导致了极为不同的结论。 Cox 和 Aim 比较了美国 | 
最富有的1/5的家庭与最穷的1/5的家庭的收入分配，来观察它们的差 I 
距有多大。他们用的是2006年的数据，他们的一些研究成果发表在2008 ! 

年2月10曰 〈纽约时报〉 的一篇文章中。 

根据 Cox 和 Aim 的研究，美国最富有的1/5的家庭平均收入为! 
149 963美元，而最穷的1/5的家庭平均收入为9974美元。因此，最富有| 
群体的收入是最贫穷群体的15倍。 i 

如果考虑到税收，富人与穷人的差距缩小了一点。由于税制是累进 I 
的，最富有群体的收入中税收的白分比高于最贫穷群体。 Cox 和 Aim 发 | 
现，鼓富有的1/5的家庭税后收入是摄穷的1/5的家庭的14倍。 I 

如果观察消费而不是收入，这个差距就大大缩小了。年景特别好的 | 
家庭更可能进入富有群体，而且，他们更可能把收入中相当高的一部分储 i 
蓄起来。年景特别坏的家庭史可能进入贫穷群体，而且，他们更可能把储 | 
蓄用于消费。根据 Cox 和 Aim 的研究，最富有的1/5的家庭的消费仅仅| 
是最穷的1/5的家庭的 3.9 倍。 I 

如果根据家庭人数差别进行矫正，消费的差距变得更小。由于大家 | 
庭更有可能是两个人赚钱，他们更可能发现自己接近于收入分配的上层。 | 
/旦是，他们也要养活更多的人。 Cox 和 Aim 报告，最富有的1/5的家庭平 I 
均有 3.1 人，而最穷的1/5的家庭平均有 1.7 人。因此，最富有的1/5的 I 
家庭的人均消费仅仅是最穷的1/5的家庭的 2. 1倍。 I 

这些资料表明，实质生活水平上的不平等比年收入的不平等小得多。 


能以借款和存款来平缓收人的暂时变动。在某种程度 L , 家庭在收人状 
况好的年份储蓄，而在收人状况差的年份借款（或动用储蓄）。在这仑竞 
义 Li ， 收入的转时变动就并不一定影响他们的生活水平。家庭购买物品 
4劳务的能力主要取决于其持久收入 （permanent income ) ，即正常的或平 
均的收人。 

为了衡 董生活 水平的不平等，持久收人的分配比年度收人的分配更 
有关联性。许多经济学家认为.人们根据他们的持久收入来消费，1两此, 
消费+平等是持久收人不平等的主要判断标准。由于持久收人和消费受 
收人的暂时变动的影响较小，因此持久收人的分配比$期收人的分配更 
平等。 
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人们有时在谈“富人"与“穷人”时，仿佛 年复一 年这些群体都由同样 
的家庭组成。实际上，情况根本不是这样。经济流动性，即人们在各收人 
阶层之间的变动，在美国经济中是相当常见的。沿若收人阶梯向上移动 
可能是山于好运气或勤奋工作，向下移动可能是由 f 坏运气或懒惰。这 
种流动性有…些反映在收人的暂时变动上，而另一些则反映仵收入较持 
久的变动上。 

由于经济的流动性如此之大 ，因此 ，许多低于贫困线的人处于贫穷状 
态只是暂时的。对于相对少数的家庭来说，贫困是一个长期问题。在一 
个十年期中，四个家庭中约有一个至少在一年中处于贫困线之下。但只 
有不到3%的家庭在八年或更长时间中是贫困的。由 f 暂时的贫困和持 
久的贫困很可能面临不同的问题，因此，旨在反贫闲的政策需要对这两个 
群体进行区分。 

判断经济流动性的另一个方法是代际经济成功的持续性。那些研究 
这个问题的经济学家发现流动性是很大的。持续性并不完全，它表明各 
收人阶层之间有相当大的流动件。如果父亲的收人比同辈人的平均收入 
高20%，他的儿子很可能比同辈人的平均收人卨8%。袓父的收人与孙 
子的收人之间的关联性则很小。 

这种 E 大的经济流动性的-个结果是，美国经济充满了自己致富的 
百万富翁（以及挥裙继承来的财产的继承人）。某项研究表明，美国有 
4/5的内万富翁是靠自己賺的钱，例如通过开办并建立企业或通过公司 
职务的晋升《只有1/5的百万富翁是继承 r 财产。 



新闻摘录 

什么使不平等加剧 


一位经济学家提出了他对美国收入不平等加剧的观点。 

收入与不 平等： 什么是数字没有告诉我们的 
Tyler Cowen 

曰益增长的财富与收入不平等使许多人怀疑现代美国经济是不是以 
有利于富人的方式运行。很少有人怀疑近年来富人与其他人之间的差距 
扩大了，但情况也没有像一些人认为的那样不 公正。 

许多衡鼍收入不平等加剧的指标来自自然人口趋势。一般来说，老 
年人之间的收入不平等大于年轻人，这只是因为老年人经历的财产增加 
或减少的时间更长。 

此外，受教育多的群体中表现出比受教育少的群体更大的收入不平 
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等。没有受过教禽的人更容易挤在一个相对低收入的狭窄范围但是 
受过教育的人会范围更大，包括有强工作动力的养家煳口者和轻松的小 
资，以及投资贏家和输家。结果是收入也极为不同。由于美国老年人和 
受过教育的人一直在增加，收入不平等自然也就上升了。 

英属哥伦比亚大学经济学教授 Thomas Lemieux 估计，这种人口统计 
影响 可以解释男性中所观察到的收入不平等的3/4,可以解释女性中收入 
不平等的69%—95 % ( " Increasing Residual Wage Inequality : Composition 
Effects , Noisy Data , or Rising Demand for SkilP " The American Economic Re ¬ 
view , Junn 2006) 0 换言之，收入不平等的加剧并不只是由于不公正或者 
不好的公共政策~ 




在任何情况下，收入都不是衡量不平等唯-甚至最重要的指标。 

例如，消费的不平等——穷人消费与富人消费之间的差别——并没有表 
现出显著的上升趋势 （Dirk Krueger and Fabrizio Perri , Does Income Ine ¬ 
quality Lead to Consumption Inequality ?" The Review of Economic Studies , 
January 2006 ) 。当然，消费并不是福利的一个理想衡量 指标； 高而稳定的 
购买水平可能反映了债务增加，轻而易举地购买一台大屏幕电视机并不 
代表就可以同样轻而易举地购买好的医疗。 

幸福也许是研究不平等最适合的变量，它也是最难衡虽的。然而，至 
少在一个富有的社会中，幸福的不平等显然小于收入的不平等。 一 年收入 
50万美元的人通常并不比一年收入5万美元的人幸福10倍。年收入5万 
美元仍然可以享受现代世界的大部分便利。即使賺钱越多的人越幸福，但 
看来幸福的增加率是递减的，这就对幸福的不平等有一种自然的阻碍。 

根据问卷调查和自我报告对个人幸福的研究表明，美国幸福的不平 
等并不是一直在增长的。此外，美国的幸福不平等程度大体上与瑞典和 
丹麦相当 1 而这两个国家以平等著称 （ 参看载于 Journal of Happiness Stud ¬ 
ies } December 2005 的专题文章）。即使不是所有人都变得富有，美国社会 
还是为人们幸福提供了好机会。 

如果我们研究 1965-2003 年的闲暇，受教育少的群体享受的自由时 
间比受教育高的群体增加得多得多 （Mark Aguiar and Erik Hurst , " Measur ¬ 
ing Trends in Leisure : The Allocation of Time Over Five Decades ," Federal 
Reserve Bank of Boston Working Paper )。换言之丨高收入的人为了赚钱辛 
苦工作，他们的玩乐也许就要 少一点 …… 

更广泛的哲学问题是为什么我们要如此关心不平等——任何 一种不 
平等。生活并不是与我们的同类人竞争……我们应该继续改善给低收入 
者提供的机会，但把不平等作为美国主要的长期问题有些夸大其词了。 

资料来源 ： New York Times t January 25, 2007. 



即间即答 • 贫困率衡量了什么？ • 说明在解释所衡董的贫困率时 
存在的三个潜在问題。 
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功利 主义： 

一种政 治哲学，根 
据这种政治哲学， 
政府应该选择使社 
公上所有人总效用 
最大化的政策。 

效用： 

衡馇 幸福或满足程 
度的指标。 
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20.2 收入再分配的政治哲学 


我们刚刚说明 r 一个经济的收人如何分配， it •讨论了在解释衡童不 
平等时遇到的问题。从这种解释仅仅描述了世界是什么样的意义上说， 
它是事乎:的。我们现在转向决策者面临的寧辱问题 ：政府 对经济不平等 
应该 is (些什么？ 

这不仅是经济学问题。仅仅通过经济分析并不能告诉我们决策者是 
不是应该努力使社会更甲等 o 我们的观点是，这个问题在很大程度 h 是 
政治哲学问题。似由 T 政府在收入再分配中的作用是许多经济政策争论 
的中心，因此，我们暂且离开经济科中，考虑一点政治哲学。 

20.2.1 功利主义 

政治哲学中的一个主要学派是功 利主义 （utilitarianism ) 0 功利主义 
的费基人是英 闻符学 家杰里米 • 边》 0( Jeremy Bentham , 1748— 1832) 和约 
翰. 斯图 亚特. 穆勒 （John Stuart Mill , 1 806-1873 ) 0 在很大程度上，功 
利主义的目的是要把个人决策的逻辑运用于涉及道德弓公共政策的问 
题中。 

功利上义的出发点是效用 （ utility ) —人们从其环境中得到的幸福 
或满足程度。效用是福利的衡發指标，而迂，根据功利主义者的看法，它 
也是所有公共政策和私人行动的最终 H 标。他们声称，政府的正确0标 
是使社会中每-个人的效用总和最大化。 

功利主义者支持收入再分配是根据毕呼琴-毕_的假设。一个穷人 
1美元的额外收人给这个人所带来的额淋％4乂士 S 人1美元的额外收 
人带来的效用看来是有道理的。换句话说，随着一个人收人的增加，从增 
加的1美元收人中得到的额外福利是递减的。这个似乎有道理的假设与 
功利主义者总效用最大化的目标意味荇政府应该努力达到更平等的收人 
分配^ 

迫理很简笮。设想 Peter 和 Paul 两人除 f Peter 收人8万美元而 Paul 
收人2万美元之外其他条件完全相同。在这种情况下，拿走 Peler 的1美 
元支付给 Paul 将减少 Peter 的效用而增加 Paul 的效用。但由于边际效用 
递减， Peter 效用的减少小于 Paul 效用的增加。因此，这种收人再分配增 
加了总效用，这是功利主义者的目标。 

乍一看，这种功 利上义 者的观点似乎意味着，政府应该一直进行收人 
再分配，直至社会上每个人的收人完全相同为止。实际 k , 如果收人总8： 
是固定的——我们例 f 中的10 7/芙元——那么，情况确实是这样。但实 
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际情况并非如此。功 利主义 者否定收人的完全平等化， w 为他们接受 r 
第 I 章屮提出的学序宁 t 冬 f : 孕之 一：人 们会对激励做出反应° 

要把 Peter 的钱支付给 Paul , 政府就应该实行收人洱分配政策。美 W 
的联邦所得税和福利制度就是例了。在这些政策之卜，收入高的人支付 
尚税收， ifn 收入 低的人得到收入转移 支份。 但是，如果政府通过高所得税 
或减少的转移支付压低一个人可以赚到的额外收人， Peter 和 Paul 勤奋丁 
作的激励都变小 r 出他们工作减少时，社会收入减少了，总效用也减少 
了。功 利主义 的政府必须使更大平等的好处与扭曲激励的损失保持平 
衡 0 因此，为了使总效用最大化，政府要停止使社会完全平等》 

—个有名的寓 言阐明 广功利主义者的逻辑。设想 Peter 和 Paul 在一 
个沙漠的不同地方旅行，他们都感到 n 渴难耐。 Peter 所在的地方是一片 
绿洲，有许 多水； 而 Paul 所在的地方水很少。如果政府可以无成本地把一 
个绿洲的水转移到另一个地方，就可以通过使两个地方的水歎相等而使 
水带来的总效用设大化。但假设政府只有一个鉍水的桶。 叫它把 水从一 
个地方运到另一个地方时，运输途中有一些水损失了。在这种情况 >'，功 
利上义的政府吋能仍将根据 Paul 的门渴程度和水桶漏洞的大小，努力把 
—些水从 Peter 那里运到 Paul 那里。然而，在只有一只漏水的桶的情况 
卜 '功利主义的政府会停止尝试达到完全平等。 


% 
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20.2.2 自由主义 


思考不平等的第二种方法是所谓的自由主义 （ liberalism )。 哲学家约 自由 主义: 


翰 • 罗尔斯 （John Rawls ) 在他的著作《正义论》中提出 T 这种观点。这本 
书在1971年出版，并很快成为政治哲学中的一本经典之作。 

罗尔斯从一个社会的制度、法律和政策应该是公正的这个前提开姶. 
提出了 -个自然的问 题：我 们如何能使社会成员对公卍的含义有一致的 
认识呢？似乎毎个人的观点必然要取决于自 d 所处的特殊环境——才能 
高还是才能低，勤奋还是懒惰，受教育多还是受教舒少，出生在富裕家庭 
还是贫穷家庭。我们能决定•个公正的社会应该是什么样子吗？ 

为了回答这个问题/罗尔*斯提出 r 以 F 的思想丈验。设想在任何一 
个人出生之前，所有人都要到一起开会设计统治社会的规则。这时我们 
对每个人最终将处的位置都-无 所知。 用罗尔斯的话来说，我们都处于 
“无知面纱”背后的“原姶状态”。罗尔斯认为，在这种原始状态下，我们 
可以为社会选择一套公正的规则，因为我们必须考虑这些规则将如何影 
响每一个人。止如罗尔斯所指出 的：“ 由于所有人都处于相似状况，没有 
一个人能设汁出有利于 A 己特殊状况的原则.因此，公正的原则是公平协 
商或谈判的结果。”用这种方法设计公共政策和制度能使我们对什么政策 
为公止的判断保持客观的态度。 

然后，罗尔斯考虑在这种无知面纱遮蔽下所设计的政策要达到什么 


种政治哲学，根 
据这种政治哲学， 
政府应该选择必要 
的公正的政策。这 
种公正要由 iv 4 
“无知面纱 u 背后 
的无偏见观察者束 
评价。 
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最大最小 准则： 

一种主张，认为政 
府的目标应该是使 
社会上状况圾差的 
人的福利最大化。 


社会 保险： 

旨在保护人们规避 
负面事竹风险的政 
府政策。 


目标.特别是，如果一个人不知道自 dM 终是在收人分配的最 t : 层、最卜 
e 还是中间层，那么他会认为什么样的收人分配 M 公正的 s 罗尔斯认为， 
处于原始状态下的人会特别关汴处于收人分配的4能性。因此, 
在设计公共政策时，我们的 H 标应该足提卨社会最差的人的福利。 
这就是说，不是像功利主义者所主张的那样使每个人效用的总和最大化， 
罗尔斯是要使 M 小效用最大化。罗尔斯的规则被称为 最大最 小准则 
(maximin criterion ) 。 

由于最大最小准则强调的是社会 L : 最不幸的人，因此，它证明了旨在 
使收入分配平等化的公共政策是正确的。通过把甯人的收人转移给穷 
人，社会增进 r 最不肀者的福利。但是，最大最小准则并不会带来一个完 
令平等的社会。如果政府承诺使收人完全平等化，人们就没有勤奋工作 
的激励，社会的总收人就将大大减少，而 tu 最+幸者的状况#定会更加 
恶化。 W 此，最大 M 小准则仍然允许收人不对称，因为这种不对称 PJ 以增 
强激励，从而提卨社会帮助穷人的能力。然而，由于罗尔斯的哲学只 m 视 
最不幸的社会成员 . w 此它要求的收人再分配比功利主义者更多。 

罗尔斯的观点是有争议的，但他提出的思想实验非常引人注 F 1。 特 
别是这种思想实验使我们把收人再分配作为社会保险 （social insurance ) 
的一种形式。这就是说，从无知面纱遮蔽的原始状态的角度看，收人冉分 
配很 像-种 保险政策。房主购买火灾保险是为 r 应对他们的房子若火的 
风险。同样，当我们作为一个社会选择向富人征税以补助穷人的政策时， 
我们就为自己成为穷人家庭成员的可能性 I •.了保险。由于人们不喜欢风 
险，因此我们应该为自己出生在一个给我们提供 r 保险的社会而感到 
庆幸。 

但是，有一点还不足很消楚，受无知而纱遮蔽的理性人实际上厌恶风 
险的程度是否足以使他们遵循最大最小准则。实际上，由于原始状态的 
人最终吋能处于收人分配的任何一个位置上，因此，在设计公共政策时， 
他应该平等地对待所有吋能的结 M 。 在这种情况下，在无知面纱之 K 最 
好的政策应该是使社会成员的平均效用最大化，而且，由此产生的公正概 
念就更接近于功利主义者而不是罗尔斯主义者。 


20.2.3 自由至上主义 


自由至上 主义： 

-种政治哲学，根 
据这种政治哲学， 
政府应该惩罚犯罪 
并实行0愿的协 
议，但不应该进行 
收入再分配。 


关: P 不平等的第三种观点称为自由至上主义 （libertarianism ) 。到现 
在为 lh , 我们考虑的两种观点——功利主义和自由主义——都把社会总 
收入作为社会计划者为了达到某种社会 H 标而能够自由地冉分配的共享 
资游:。与此相反，自由至上主义者认为，社会本身并没有赚到收人一只 
是单个社会成员赚到 r 收人。根据自由至 h 主义者的看法，政府不应该 
为了实现任何一种收入分配而拿走一些人的收入并给予另一些人。 

例如，哲学家罗伯特 • 诺齐克 （Robert Nozick ) 在他1974年的著作《无 
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政府、国家与乌托邦》屮写了下面一 段话： 

我们并不是那些从某人那里分到一块蛋糕的孩子，分蛋糕的人 


JgpSage. 


con 


可以对自己粗心的切割作最后的弥补。没有任何亭中的分配，没有 
任何个人或群体有权控制所有的资源，来共同决定\怎/样发放这些资 


源。 每个人得到的东西都是其他人通过交换或作为礼物送给他的。 


在一个自由社会里，不同的人们控制着不同的资源，新的持有来自自 


愿的交换和人们的行动。 


在功利主义者和自由主义者努力判断社会上的不平等程度多髙为合 445 

意时，诺齐克否定了这个问题的适用性。 

自由至上主义者还有一种评价经 济学平 的方法是评价这些结果产生 
的孕學。当收人分配是以不公正手段达时候，例如，当一个人偷了另 
一个又的东西时，政府有权利也有义务解决这个问题。但是，只要决定收 
人分配的过程是正义的，那么分配结果无论如何不平等都是公正的。 

诺齐克通过进行社会收人分配与课程成绩分布之间的类比来批评罗 
尔斯的自由主义。假设有人要你判断你现在正在教授的经济学课程成绩 
的公正性，你会设想你自己处于无知面纱之下，在不知道每个学生的才能 
与努力程度的悄况下，去选择某个成绩分布吗？或者你会保证评价学生 
成绩的过程是公正的而不考虑成绩分布结采是否甲均9至少就成绩的情 
况而言，自由至上 i 义者强调过程而不是结果的观点是非常有说服力的 3 
自由至上主义者的结论是，机会平等比收人平等更重要。他们认为， 

政府应该强调个人的权利，以确保每个人有同样的发挥 r 彳己才能并获得 
成功的机会。一旦建立了这些游戏规则，政府就没有理由改变由此引起 
的收人分配 a 


即问即答 Pam 嫌的钱比 Pauline 多。一个人建议向 Pam 征税并补贴 
Pauline 的收入。功利主义者、自由主义者和自由至上主义者会如何评价 
这种建议呢？ 


20.3 减少贫困的政策 


正如我们刚刚说明的，政治哲学家对政府在改变收人分配中应该起 
什么作用持有各种观点。大部分选民屮的政治争论反映了类似的分歧。 

尽管这些争论仍在继续，但大多数人认为，起码政府应该帮助那些最需要 
帮助的人。依照一个广为人知的比喻，政府应该提供一个••安全网”，以使 
任何一个公民免： p 陷入极度贫困。 

贫困是决策者曲临的最困难的问题之一。贫困家庭的成员比一般人 
史可能经历无家可归、毒品依赖、健康问题、未婚少女怀孕、文肓、失业和 
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受 教育程 度低等问题。贫困家庭成员更可能犯罪，也更可能成为犯 m 的 
牺牲品。虽然很难把贫困的原因与结果分开，位毫无疑问，贫 w 与各种经 
济和社会病症相关。 

假设你是一个政府决策者，你的目标是减少生活在贫困中的人数。 
你应该如何实现这一目标呢？我们将考察一些你可能会考虑的政策选 
择。每一种选择都会帮助一些人脱贫.但没有哪一种选择是完美的，要确 
定哪一种选抒最好并不 容易。 

20.3.1 最低工资法 

规定雇主支付给工人的最低工资的法律总是争论的来源。支持者把 
最低工资作为帮助那些有 T 作的穷人而政府又不用花钱的一种方法，批 
评者把最低工资肴成是对它想帮助的人的-种伤畜。 

正如我们最早在第6 t 中所说明的，很容易用供求工具来说明最低 
工资。对那些技能水平低和经验不足的工人来说，较高的敁低工资导致 
其工资高于供求平衡的水平。因此它提高了企业的劳动成本，并减少了 
这些企业需求的劳动景。结果导致受最低工资影响的这些 I ：人群体的髙 
失业。虽然那些仍然就业的 r 人从较高1：资中受益， m 那些原本在较低 
工资时能就业的工人状况变坏 r 。 

这些影响的大小主要取决于需求弹性。支持高水平最低工资的人认 
为，不熟练劳动的需求是较为缺乏弹性的，因此，高水平最低工资所减少 
的就业是微不足道的。批评最低工资的人则认为，劳动需求富有弹性.特 
别是在企业可以更允分地调锒就业与生产的长期中更是如此。他们还注 
意到，许多最低工资工人是中产阶级家庭的存少年，因此，高水平最低工 
资作为帮助穷人的一种政策并不能完美地达到其目标 U 


20.3.2 福利 


提高穷人生活水平的-种方法是政府补贴其收人，这主要是通过福 
福利： 利制度来实现。福利 （ welfare ) 是包括各种政府计划的一个广义术语。贫 

补贴需要者收入的 困家庭临时援助 （ TANF ) 是一项旨在帮助那些需要抚养孩子，但没有成年 
政府 i 十划。 人能支撐生活的家庭的计划。在一个典型的接受这种援助的家庭中，没 

有父亲，而母亲在家抚养小孩。 另一 项福利计划是补充保障收人 （ SS 1), 
它为有病或有残疾的穷人提供帮助。要注意的是，在这两项福利计划中， 
仅仅是收人低的穷人并不一定有资格获得帮助。要想获得帮助，他或她 
还应该满足一些额外“需要”，例如，有小孩或者残疾。 

反对福利计划的一种普遍观点是，它实际上激励 T 人们变成“需要帮 
助者"。例如，这些计划会鼓励家庭破裂，因为许多家庭只要没有父亲就 
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有资格得到经济帮助。这个计划也会鼓励末婚生育，因为许多贫穷的单 
身女性只要有孩子就符合接受帮助的标准。由于贫穷的单身母亲是贫闲 
问题屮相当巫要的一部分，而 a , 由于福利计划似乎增加了贫穷的单身母 
亲的数 a ， 因此批评福利制度的人断言，这些政策恶化 r 它们原本打算解 
决的问题。基于这些意见，1996年的一部法律对福利制度进行了修订，该 
法律对可以领取福利的时间进行了限制。 

福利制度潜在的问题有多严甫？没有一个人知道确切的情况。福利 
制度的支持者指出，贫穷的单身母亲依靠福利充其童也是艰难度日，而且 
他们怀疑如果不是迫不得已，这种制度会鼓励许多人追求这种接受帮助 
的贫困生活。此外，长期趋势有时也不支持福利制度批评者所持的观点， 
即双亲家庭的减少主要是福利制度的结果。自从20世纪70年代初以 
来，福利补助（根据通货膨胀调整后的）一直在下降，但生活在单亲家庭中 
的儿童的百分比上升了。 



20.3.3 负所得税 


只要政府选择一种制度来征税，它就影响了收人分配。在累进所得 
税的情况下这显然是正确的，在这种税制下，高收人家庭收人中纳税的百 
分比大于低收人家庭0正如我们在第12章中讨论的，在设计税制时各收 
入群体之间的平等是一个®要的标准。 

许多经济学家建议用负所得税 （negative income tax ) 来补贴穷人的收 
人。根据这种政策，每个家庭都要向政府报告自己的收入。高收人家庭 
根据他们的收人纳税，而低收入家庭将得到补助。换句话说，这些低收人 
家庭将“支付”一种“负税”。 

例如，假设政府用以下公式来计算一个家庭的税收义务： 

应纳税额=收人 x 1/3 - 10 000美元 

在这种情况下 ，一 个收人6万美元的家庭要缴纳1万美元 的税； 一个 
收人9万美元的家庭要缴纳2万美元 的税； 一个收人3万美元的家庭不 
纳税； 而一个收入 1.5 万美元的家庭“应纳” -5 000 美元的税。换句话 
说，政府将给这个家庭送左一张5000美元的支票。 

在负所得税之下，贫困家庭不用表示需要就会得到经济帮助。得到 
帮助所需要的唯…资格就是收人低。一种观点认为，这个政策既有优点 
也有缺点。一方曲.负所得税不鼓励非婚生合和家庭破裂，福利制度的批 
评者认为现行的政策鼓励了非婚生育和家庭 破裂； 另一方面，负所得税也 
会补贴那些仅仅是由于懒悄而陷于贫穷的人，而一些人认为，政府不应该 
补贴这样的人。 

一种和负所得税有相同作用的现实税收条款是劳动所得税抵免 （ E 1- 
TC )., 这种优惠使贫困劳动家庭-•年中得到的所得税返还大于其缴纳的 
税收。由于劳动所得税抵免只适用于劳动的穷人，它就不会像其他反贫 


负所 得税： 

向高收入家庭征税 
并给低收入家庭补 
贴的税制。 
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闲计划所做的那样鼓励得到补贴的人不干活但由于冏样的原因，它也 
无助于减轻由于失、 Ik 、 生病或其他无 T 作能力引起的贫困-。 - 

20.3.4 实物转移支付 


帮助穷人的另一种方法是直接向他们提供提高生活水平所需的某些 
物品与劳务。例如.慈#机构向需要者提供食物、居住场所和圣诞节的玩 
具。政府向贫困家庭提供举孕学，食品券是政府发放的、可以用来在商店 
昀买食物的樂证，商店可以把些票证视为现金。政府也通过所谓的亭 
疗毕即计划向穷人提供医疗保健。 * 

用这些实物转移支付帮助穷人好，还是直接给穷人现金好呢？这 
并没有一个明确的答案。 

实物转移支付的支持者认为，这种转移支付确保穷人得到他们最需 
要的东西。最贫困社会成员中的嗜洒和吸毒与整个社会中存在的这种情 
况相比更为 普遍。 通过向穷人提供食物和居住场所，社会更确信自 a 不 
是在助长这些恶习这是实物转移支付比现金支付在政治上更受欢迎的 
一个原因。 

另一方面，现金支付的支持者认为，实物转移支付是无效率的和不尊 
重穷人的做法。政府并不知道穷人最需要什么物品与劳务。许多穷人是 
运气不好的普通人。尽管他们不幸，但由他们来决定如何提高自己的生 
活水平是最适当的。与其通过实物转移支付来为穷人提供他们可能并不 
需要的物品与劳务，还不如给他们现金以购买他们认为最需要的东西，这 
样会使他们的状况更好。 

新闻摘录 

童工 


在全世界减少童工使用的最妤方法是什么？ 



图 


: CETTY 


IMAGES. 


研究改变了对于儿童与工作的观念 
Virginia Postrel 

当美国人想到穷国的童工时，他们很少会想到提水的女孩或放牧的 
男孩。但全世界 2. 11亿 5— 14岁工作儿童中的大部分并不是在工厂工 
作。他们从事着农业工作——从越南的92%到危地马拉的63%——而 
且大多数并没有直接得到报酬。 

两位达特茅斯大学的经济学冢 Eric V . Edmonds 和 Nina Pavcnik 在发 
表于〈经济展望杂志》 （ Journal of Economic Perspectives ) 2005 年冬季号的 
“全球经济中的童工 "一 文中 写道： "与高收入国家流行的看法相反，大部 
分工作的儿童是被他们的父母雇用，而不是在制造业工厂工作或从事其 
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他形式的有酬工作。" I 

这篇文章对人们所了解的童工状况进行了调查。过去几年里这些经 I 
济学家和其他人的研究幵始推翻了有关为什么儿童工作、他们做什么± I 
作以及什么时候他们可能会放弃工作去上学的一些广为接受的观念。 I 

六年前当 Edmonds 教授幵始研究童工问题时他在次接受采访时 | 
说："传统的观点是童工的存在实际上并不是由于贫困。"许多决策者认 | 
为，童工"也许反映了父母的麻木不仁或者父母不知道让孩了受教育能带 | 
来什么利益"。因此，限制童工的政策集中在教育父母为什么他们的孩子 i 
不应该工作，以及通过禁止雇用童工来消除这种诱惑。 I 

但是，最近的研究质疑了这种文化解释。 Kdrm > m ! 8 教授说 ：" 在我所| 
观察到的每一种情况下，童工看来几乎完全与贫困相关。我并不是说，这 | 
只是因为贫穷，但它很大程度上是由子贫穷 。 M | 

随着家庭收入增加，儿童会不再工作，而且，如果有条件就会去上学 。I 
如果家庭收入减少，儿童就更可能回去工作。 I 

一些最好的数据和最引人注目的结论来自越南，是从1993年到1998 I 
年对越南的约3000个家庭进行跟踪调查得出的。这是 一 个经济迅速增 I 
长的时期，在这一时期国内生产总值每年增长9%左右。 I 

在2005年冬季号的〈人力资源杂志〉 （ of Human /Sources ) 上 
发表的 " 随着经济状况改善盥工减少了吗？ u _ 文中， Edmonds 教授发现，| 
在这五年期间，童工减少了近30%。收入增加解释了这种变化的60%。 | 

这对脱贫家庭的影响更大。对那些刚跨过官方贫困线的人来说，由 | 
于收入足以支付足够的食物和基本必需品，收入增加解释了 80%的童工 I 
减少。在1993年，58%的人口在贫困线之下，而五年后是33%。 | 

Edmomls 教授写道：”在家庭可以满足其食物需求之酌，童工看来并| 
不随人均支出而变动，在满足食物需求之后童工就大幅度减少了。 " | 

在同一 时期，越南取消了限制出口大米的政策。这为越南农民开拓 | 
了一个巨大的新市场——该国从几乎没有出口变为世界最大的大米出口 : 

国之-而且大米价格大幅度提高。 | 

根据家庭调查数据，这种变化使 Edmonds 和 Pavcnik 教授可以考察当| 
家庭收入增加但童工也更有价值时所发生的变动。他们的文章"贸易自 I 
由化对童工的影响"发表在〈国际经济学杂志> ( Journal of International ； 
Economics ) 2005 年 3 月号上。 

Edmonds 教授在采访中说，他原来预计，如果只依靠自己的家庭农| 
业，大米市场的繁荣会使更多儿童工作，因为他们劳动的价值大大提高 i 
了。但这种情况并没有出现。 ) 

"相反，看来随着收入增加，家庭所做的事是购买童工的替代品。他 | 
们使用了更多化肥，有了更多机械，购买了更多工具，"他补 充说/ 这与我! 
预计会发生的事正好相反…… " I 

来自越南的调查结果表明家庭并不想让它们的孩子干活。当家庭有 I 
能力时，即使儿童赚到的工资增加了，父母也会不再让孩子干活。看来根 I 
本问题是贫困，而不是文化。 
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他在采访中 还说： "甚至在今天，大多数童工政策都是让 孩子头 
业——限制儿童的 T 作机会。但是，如果家庭已经处子不想 U 孩子 工作， 
但又由于坏境所迫而不得不这样做的情形，那么采取额外掐施来防止儿 
童工作就是在惩罚穷人中最穷的人。" 

资料来源 ： New York Times • July 14, 2005. 



20.3.5 反贫困计划和工作激励 


许多旨在帮助穷人的政策可能对鼓励穷人依银自己的力量脱贫有怠 
想不到的不利影响。为 r 说明这…点，比我们 来石苕 下向这个例假 
设一个家庭维持合理的生活水平需要15 000美元。再假设出于对穷人的 
关心，政府承诺毎个家庭都会达到这 t 收人。无论一个家庭赚多少钱，政 
府都会补足收入和15000关允之间的差额„你预期这种政策会产生什么 
影响呢？ 

这种政策的激励效 /、 V : 足显而 易见 的：彳 I ：■何一个工作收人在15000美 
元以 F 的人没有找丄作和保持工作的激励 3 这个人每赚到 I 美元，政府 
就会减少1美元的收人补贴。实际上，这相4于政府对增加的收人征收 
100%的税。有效边际税申-为100%的政策必定会招致卩大的无谓损失。 

这种髙有效税率的负而影响会一克持续下去。-个被鼓励不1:作的 
人失去 r 工作中提供的在职培 yii 的机会。此外.他的孩子也+能通过观 
察有全职工作的父母而学到一些经验，时 这坷能 对他们自己找 J ： 作和保 
持丁作的能力有负面的影响 u 

虽然我们讨论的这个反贫闲计划是假设的，但并不是像乍看起来那 
样+切实际。福利、医疗援助、食品券和劳动所得税抵免都是旨在帮助穷 
人的计划，而 [ 这些计划都与家庭收入相关。随着一个家庭收人增加，该 
家庭就不再具有符合这些计划的资格。 ，把 所有这些计划放在一起时， 
这些家庭就会而临极高的有效边际税率。有时，有效边际税率甚至超过 
loo % ，以至于当贫穷家庭的人们挣到更多钱时，他们的状况反而变坏 r 。 
政府努力帮助穷人，然而结果 却足鼓 励这些家庭的人们+ r 作。根据反 
贫困计划批评者的苻法，这些计划改变了 1:作态度，并创造 r — 种“贫困 
文化”。 

对这个问题似乎有 * 个简单的解决 办法： 随着贫闲家庭收人的增加， 
逐渐减少对他们的补贴例如，如果 * 个贫 W 家庭每赚丨美元就减少30 
美分补贴，那么，它就面临30%的有效边际税率。虽然这种有效税收在某 
种程度上降低 r T ： 作的努力程度，但并没有完全消除对工作的激励。 

这种解决方法存在的问题是，它会大大增加反贫凼计划的成本。如 
果随着 贫闲家 庭收入的增加逐渐减少补贴，那么，正好在贫困水平以的 
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家庭也有资格得到大炔补贴。补贴减少得越慢，符合补贴资格的家庭越 
多，实施这个计划的成本也越大。因此，决策者面临着用高有效边际税韦 
增加穷人负 m 与用卨成本减少贫困计划增加纳税人负相之间的权衡 




取舍。 

还有各种其他方法可用于减少反贫困计划的非激励性。一种方法是 
要求任何一个得到补贴的人接受一份政府提供的丁作——有时称为__ 

福利的制度。还有一种方法是只在有限的时间内提供补贴。1996 年&‘ 

鲁 • 

利改革法案遵循了这种思路，该法案把接受福利的年限定为一生屮5年。 

当克林顿总统签署这个法案时，他是这样解释这种政 策的： "福利应该成 
为第二次机会，而不是一种生活方式。” 

这种改单如何起作用？关于这个法案的争论持续到了今天，但奄无 
疑问 ，该法案通过后福利支出大大减少，而且传统上依靠福利的群体中的 
就业大大增加。美闻杰出的福利制度令家、经济学家 Rebecca Blank 在 
2003年的一项研究中，是这样总结这段经历的 ：我们 国家对有孩子的贫困 
家庭的扱助计划从 g •在提供收入补贴的现金援助计划转向旨在鼓励和支 
持工作的工作援助计划。批评者可能认为，这种转变会使我们的安仝网 
覆盖得不够充分，由于时间限制、过去的状况和有限的州资金，越来越多 
的家庭无法得到援助。同时 .X 作要求迫使女性陷人1：资收人低、无暇顾 
及自己的健康、没有充分的时间照顾孩子和料理其他家务的一种不稳定 

的、艰难的生活状况中。支持者会认为，这种体制现在已经运行了七年。 451 

由于经济上的好运气和设计良好的政策的结合，大多数以前获得福利的 

女性现在有了工作经历，并向她们的孩子证明了参加 T 作的重要性。贫 

困加®和无家可归者大大增加的预言并没有出现3尽管工作支持制度远 

非完美，但它比过 i 效果欠佳的 AFDC (援助有要抚养的孩子的家庭〉福 


利制度耍好。 


即问即答 列出旨在帮助穷人的三项政策，并讨论每种政策的优缺点。 


20.4 结论 


人们长期以来一直在思考社会的收人分配。古希腊哲学家柏拉图得 
出的结论 是：在 一个理想的社会中，最富的人的收人不超过最穷的人的 
收人的四倍虽然小平等的衡發是很闲难的，但站•然我们社会的不平等 
e 大大超过 r 柏拉图所建议的程度。 

第1京的学冬平乎之一 是政府 有时 0 r 以改涛市场结果。但 
是 ，对丁 •应该如何'把这二原 kk 用到收人分配中很少有一致的看法。对 
于多大程度的 收人+ 平等为合意的，或者甚至对于公共政策是否应该以 
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改革收人分配为 M 的，现在的哲学家和决策者的看法并不致，有关公 
共政策的许多争论反映了这种不一致。例如，当税收提岛时，法律制定者 
就会为话人应该承担多少、中产阶级应该承担多少，以及穷人应该承拘多 
少而争论不休。 

学 0 ft 冬•中还有一个是人们面临权衡取舍 u 当考虑经济不平 
等时,'记 住这个 原理足很茧要的。惩罚成功和奖励失败的政策减少了对 
成功者的激励。因此，决 策者面 临平等和效率之间的权衡取舍。越平等 
地分割蛋糕.蛋糕就会变得越小。这是几乎每•个人都同意的有关收人 
分配的一个结论。 


内容提要 

o 收入分配数据表明了我们社会中存在的 
巨大不 f •等。最富有的1/5家庭的收人 
是最穷的1/5家庭的收人的十倍还多。 

◎ 由于实物转移支付、经济生命周期、暂时 
收人和经济流动性对了解收人变动如此 
琯要，以至 T 要用某一年的收人分配数 
据来判断我们社会中的不平等稈度是很 
困难的。当考虑到这些其他因尜时，它 
们总倾向于表明经济福利的分配比年收 
人的分配更平等。 

O 政治哲学家关于政府在改变收人分配中 
的作用的观点并不相同。功利主义者 
(例如，约翰 • 斯图亚特 • 穆勒）选择使 
社会中每个人效用之和最大化的收人分 
配。自由主义者（例如，约翰•罗尔斯〉 


决定收入分配时，我们仿佛被置于“无 
知面纱"之下，这使我们不了解自己的 
生活状况。自由至上主义者（例如，罗 
伯特 • 诺齐克）要求政府保护个人权利 
以保证一个公正的过程，但不用关注其 
所引起的收人分配结果的不平等。 
o 有许多旨在帮助穷人的+同政策——最 
低工资法、福利、负所得税以及实物转移 
支付。虽然这些政策都帮助了一些家庭 
脱贫，但它们也有意想不到的副作用。 
由于经济援助随在收人增加而减少，因 
此，穷人往往面临很髙的有效边际税率,, 
这种高有效税率不鼓励贫凼家庭依裙自 
d 的力量脱贫。 


关键概念 

贫困率 

贫闲线 

实物转移支付 
生命周期 
持久收人 


功 利主义 
效用 

自由主义 
最大最小准则 


社会保险 
白由至 h . 主义 
福利 

负所得税 
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复习题 



1. 最富有的1/5美国人的收人是最穷的 
1/5美凼人的收入的2倍、4倍，还是 
10倍? 

2. 勺世界其他国家相比，美国的收人+平- 
等程度有多严重？ 

3. 美国人 n 中哪一个群体最可能生活在贫 
困之中？ 

4. 在判断不平等程度时，为什么收入的暂 
时变动和生命周朗变动引起了一些 


困难？ 

5. 功利主义者、自由主义者和自由至上主 
义者各是如何决定多大的收人不平等是 
被允许的？ 

6. 对穷人的实物（而不足现金）转移支付 
有什么优缺点？ 

7. 描述反贫困计划如何不鼓励穷人工作 3 
你能如何减少这种障碍？你所建议的政 
策的不利之处是仆么？ 


问题与应用 
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1. 表 2 0-2 表明自从 20 肽纪 70 年代以来 
美闽的收入不平等加剧了。第 19 饫中 
讨论的一些因索对这种加剧起 r 作用。 
这些因素是什么？ 

2 . 表 20-3 表明，收人低于贫闲线的家庭 
中儿童的百分比远远卨于这些家庭中老 
年人的百分比。政府在不同社会计划之 
间的资金配肾如何引起了这种现象？ 
(提 示： 参看第12章。〉 

3 . 经济学家通常把收人中的生命周期变动 
作为人的一生收入或持久收人的暂时变 
动的一种形式。在这种意义上说，如何 
比较你的现期收人与持久收入？你认为 
你的现期收人能正确地反映你的生活水 
平吗？ 

4. 本章 讨论; r 经济流动性的兎要性。 

a- 政府可以采取什么政策来提高一代 
人冬 巧的经济流动性？ 

b . 政士七 以采取什么政策来提卨几代 
人的经济流动性？ 

c . 你我们砬该为 r 增加对提高经 
济流动性的计划的支出而减少对现 
期福利计划的支出呵？这样做有什 
么有利之处与不利之处？ 


5 . 考虑两个社区。在一个社区中，有10个 
家庭每家有10万美元收人，还有10个 
家庭每家有2万美元 收人。 在另一个社 
区，冇个家庭每家有20万美元收人， 
还有〗0个家庭每家有2_2万美元收人。 

a . 在哪个 社区中 收入分配更不平等？ 
在哪个社区中贫困问题可能更严重？ 

b . 罗尔斯更喜欢哪一种收人分配？解 
释原因。 

c . 你更喜欢哪一种收人分配？解释 
原因。 

d . 为什么有人有相反的偏好？ 

6. 本孛用“漏水的桶"的比喻来解释一种 
对收人再分配的限制。 

a . 美国制度中有哪些因素使收人再分 
配引起了桶中水的 M 出？具体说明。 

b . 你认为一般情况下，是共和党还是民 
主党认为用于收人再分配的桶会漏 
出更多？这种信念是如何影响他们 
关于政府应该进行多大程度的收人 
再分配的观点的？ 

7. 假设在一个有10个人的社会中存在两 
种可能的收人分配。在第一种分配中，9 
个人的收人为3万美元，时丨个人的收 
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入为】万美元。在第种分配中，10个 
人每人的收人都是 2.5 万美元。 

a . 如果社会中存在的是第一种分配，功 
利主义者支持的收入再分配观点应 
该是什么？ 

b . 罗尔斯认为哪一种收人分配更平等？ 
解释原因。 

c . 诺齐克认为哪一种收人分配更平等？ 
解释原因。 

8. 如果把实物转移支付的市场价值加到家 
庭收人中，贫困率会大大降低。政府用 
于医疗援助的支出比任何一种其他实物 
转移支付都多，用于每个受援助家庭的 
支出每年总计约为5 000美元。 

a . 如果政府给每个受援助家庭一张 
7 000美元的支票，而不是把它们列 
人送疗援助计划，你认为大多数这种 
家庭会用这笔钱去买医疗保险吗？ 
为什么？（记住，贫困线是四口之家 
的收人低于20 000美元。） 

b . 你对 a 的回答如何影响你关于我们 
是否应该通过评估政府为实物转移 
支付的价格来确定贫困率的观点？ 
解释原因。 


c . 你对 a 的回答如何影响你关于我们 
是应该以现金转移支付还是实物转 
移支付来向穷人提供帮助的观点？ 
解释原因。 

9. 考虑美国的两种收人保障 方案： 贫困家 
庭暂时援助 （ TANF ) 和劳动所得税抵免 
( EITC )。 

a . 当一个有孩子而 FI 收人极低的妇女 
多賺到1美元时，她得到的 TANF 收 
人减少/。你认为 TANF 的这个特 
点对低收人妇女的劳动供给有什么 
影响？解释原因。 

b . 低收人工人赚到的收人越多（直到一 
点时）， EITC 给予的利益越多。你认 
为这个方案对低收人者的劳动供给 
有什么影响？解释原因。 

o . 取消 TANF 并将节省下来的钱给予 
E 1 TC 的不利之处是什么？ 

10. John 和 Jeremy 是两个功利主义者。 
John 认为劳动供给是非常富有弹性 
的，而 Jeremy 认为劳动供给是非常缺 
乏弹性的。你认为他们关于收人再分 
配的观点会有什么不同？ 
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走进商店时，你会见到成千 t 万种可以买的物品。然而，由于财力是 
有限的，你不能买想买的一切。闵此，你会考虑各种可供销笆的物品的价 
格，并在你既有的财力下购尖最适合你需要和怠愿的一组商品。 

在本饫中.我们将提出描述消费者如何做出购买决策的理论。到现 
在为止，我们一直用需求曲线来概括消费者决策。正如前面所说的，一种 
物品的需求曲线反映消费者对该物品的支付 意愿、 当一种物品价格 t 升 
时，消费者的支付意愿将减少，闪此其需求《减少。现在我们深人考察窬 
求曲线背后的决策。本章中所提出的消费者选择埋论对裔求提供^史全面 
的解释，正如第14章的竞争企业理论对供给提供了 更全时 的解释一样。 

第1章讨论的经$学十冬辱理之一是人们面临权衡取舍消费者选 
择理 论考察 了人们 面临的权衡取舍。当消费者多购买某 
种物品时，他只能少买其他物品。3他把更多时间用于休闲并用更少的 
时间工作时，他的收人就减少，并只能减少消费。，他把收入史多地用于 
现在并减少储荐时，他就必须接受未来的低消费水平。消费者选择理论 
考察的足面临这些权衡取舍的消费者如何做出选择，以及他们如何对环 
境的变化做出反应。 

在提出消费者选择的基本理论之后，我们把它应用于几个家庭决策 
问题。特別是.我们 要问： 

• 所有霈求曲线都向右下方倾斜吗？ 

• 工资如何影响劳动供给？ 

• 利率如何影响家庭储蓄？ 

乍一看，这些 N 题似乎是毫不相 关的。 但正如下文将要说明的，我们 
可以用消费者选择理论来解决这二个问题 
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21.1 预算 约束: 消费者能买得起什么 


大多数人都想提高他们所消费的物品的数 m 或质最一度更长时间 
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的假、开更豪华的车，或者在更好的餐馆吃饭。人们消费的之所以比他们 
想要的少是因为他们受到收人的9率，或者说限制 a 我们从考察收人和 
支出之间的这种联系来开始对消选择的研究。 3 ■ 

为了使事情简化，我们考察一个只购买两种物品——比萨饼与 ft 事 
可乐——的消费者面临的决策,，当然，人们实际 t : 购买成千上万不問种 
类的物品。但假设只有两种物品极大地简化 r 问题，而又不改变关于消 
费者选择的基本观点。 

_先考虑消费者的收入如何约束用于比萨饼和百事可乐的支出 
假设消费者每月收入为丨000美元，而且全部用: p 消费比萨饼和百事吋乐。 
—个比萨饼的价格是10美元，曲一品脱百事可乐的价格是2美元。 

图21 -1 中的表说明 r 消费者可以购买的比萨饼和百事可乐的多种 
组合„该表的第•行数据表示，如果消费者把全部收人用于买比萨饼，他 
一个月可以吃100个比萨饼，但此时就不能买百事可乐。第二行数据表 
示另-种吋能的消费组合：90个比萨饼和50品脱百事可乐，以此类推。 
表中的锊种消费组合的花费正好是1 000美元。 


预算约束线表示消费者 
在某种既定收人时能 X 
得起的物品的各种组 
合。 这串指 消费者购买 
比萨饼和事可乐的组 
合，其中的表和用说明 
如果消费者的收人为 
1000戈元.比萨饼的价 
格是10美元而百亊可乐 
的价格是2美元时.他能 
买得起的东丙 - 


消费者的预算约束线 


s 比萨饼数重 

百事可乐数量 

比萨饼支出 

两亊蚵乐支出 

总支出 | 

(个） 

(品脱） 

(美元〉 

(美元） 

(美元〉 

100 

0 

1 000 


1000 

90 

50 

900 

1 000 

80 

100 

800 

200 

I 000 

70 

150 

700 

300 

1 000 

60 

200 

600 

400 

1 000 

50 

250 

500 

500 

1000 

40 

300 

400 

600 

1 000 

30 

350 

300 

700 

1 000 

20 

400 

200 

800 

1 000 

10 

450 

100 

900 

1 000 

0 

500 

1000 

1 000 
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阁2〗 -1 中的阉形说明了消费者可以选择的消费组合。纵轴代表 fl ' 
事可乐的品脱 fi , 横轴代表比萨饼的个数。该图 t 标出了三个 点：在 4 
点，消费者不买 W 事吋乐 Ifo 消费100个比 萨饼； 在5点，消费者+头比萨 
饼而消费500品脱百事 可乐； 在 C 点，消费者买50个比萨饼和250品脱 
百事可乐。 C 点正好是线段的屮点，在这一点上消费荇在比萨饼和百 
事可乐上的支出相同 （500 美元）。这只是消费者可以选择的比萨饼和百 
事可乐的 许多组 合中的三种。线段 h 所有各点都是吋能的选择。这 
条线称 为预算约束线 （Imdget conslraint ), 它表示消费者支付得起的消费 
组合。在本例中，它表示消费#面临的比萨饼和百事可乐之间的权衡 
取舍。 

预算约束线的斜率衡 M 的是消费者用一种物品换另一种物品的比 
率。回想一下，可以用纵轴距离变动除以横轴距离变动（向卜-量比向前 
钕）来计算两点之间的斜率。从4点到 S 点，纵轴距离是500品脱百事可 
乐，横轴距离是100个比萨饼。因此，斜申-是每个比萨饼5品脱疔事可乐 
(实际 h , 由于预算约束线向右下方倾斜，斜率是一个负数 ( ，但为/达到 
分析的 S 的，我们4以略去负号）。 

要注意的是，预算约朿线的斜串等予两种物品的甲呼吵辛-种 

物品与另一种物品的价格之比。 I 个比萨饼的价格是丨 >4脸嗇事可乐价 
格的5倍，因此，1个比萨饼的机会成本是5品脱訂事吋乐。预算约束线 
的斜率为5,反映了布场提供给消费者的权衡取舍 ：1 个比萨饼换5品脱 
百事可乐。 


g ( 


预算约 束线： 

对消费者可以支付 
得起的消费组合的 
限制。 


即问即答 如果百寧可乐的价格为5美元，比萨饼的价格为10美元. 
画出收入为1 000美元的预算约束线。这条预算约朿线的斜率是多少？ 


21.2 偏 好：消 费者想要什么 


本章的目的是说明消费#如何做出选择。预算约束是分析该问题的 
一个方面，它表明消费者在收人与物品价格既定时所能买得起的物品组 
合。但是，消费者的选择不仅取决于他的预算约束，而且还取决： p 他对这 
两种物品的偏好。 因此， 消费者的偏好是我们分析的另一个方面。 

21.2.1 用无差异曲线代表偏好 

消费者的偏好 使其在 比萨饼 与百亊 可乐的不同组合中做出选抒。如 
果提供给消费者的是两个不 N 的组合，他将选择最适合他嗜好的组合。 

如果两种组合同等程度地适合他的嗜好，我们说，消费者在这两种组合之 
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无差异 曲线： 

一条表示给消费者 
相同满足程度的消 
费组合的曲线。 


可以用无差异曲线表示 
消费者«好，它 代忐使 
消费者同样满足的比萨 
饼与5事可乐的组合 ■> 
由 I •消费 者偏好 史多的 
篾种物品.《此，对较岛 
无差异曲线 （/,) I •各点 
的偏好大 f •较低无差异 
曲线 （/,> 上的各点。边 
际替代亭 （ tf « S ) 表示消 
费者愿意用百事 SJ 乐换 
取比萨饼的比率， 


边际替 代率： 

消费者愿意以种 
物品交换另一种物 
品的比宇 - o 
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间是 # f $的。 

图形忐示消费者的预算约束一样，我们也可以形来表示 
他的偏好。我们用尤差异曲线来实现这一目的。无差异曲线 （imhfference 
curve ) 表示给消费#相间满足程度的消费组合。在本例中，无差异曲线 
表示使消费者同样满足的比萨饼和百事可乐的组合。 

图21 -2 表示消费者许多无差异曲线中的两条。消费#在 和 C 
的组合屮是无差异的，因为它们都在同一条曲线1：。毫不奇怪，如果消费 
荇 消费的比萨饼减少了，比如说从4点减少到 fl 点，百枣可乐消费的增加 
必然可以使他同样 满足； 如果比萨饼的消费再减少，比如从点减少到 C 
点，百事可乐的消费量还会增加。 


^21-2 消费者偏好 



一条无差异曲线 h 任意一点的斜率等于消费者愿怠片 j 一种物品替代 
另一种物品的比申•，这个比率称为边际替代率 （marginal rate of substitu - 
tion . MRS )。 在本例中_边际替代率衡看了为了补偿—单位比萨饼消费的 
减少，消费者要得到多 少宇位 百事可乐。要注意的是，由于无差异曲线并 
不是一条直线，因此，在一条既定的无差异曲线上，所有各点的边际替代 
率并不相同。消费者愿意用一种物品交换另一种物品的比率取决于他已 
经消费的物品录。这就是说，消费者愿意用比萨饼换取百車可乐的量取 
决于他的饥饿或千渴程度，而这种程度又取决于他消费了多少比萨饼和 
百事可乐。 

4:任何一条既定的无差异曲线的所有点上，消费者的满足程度相同，但 
他对某些无差异曲线较为偏好。因为他对较多消费的偏好大于较少消费， 
所以，对较离无差异曲线的偏好大于较低的无差异曲线。在图2〗 -2 中，消 
费者对无差异曲线/ 2 上任何一点的偏好都大于无差异曲线/,卜.任何一点。 

消费者的尤差异曲线束给出 f 消费者偏好的完整排序。这就是说， 
我们可以用无差异曲线来给任意两种物品的组合排序。例如，无差异曲 
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线告诉我们，消 费者对 U 点的偏好大于4点，因为 /) 点所在的无差异曲线 
高: r - 4点所在的无差异曲线(然而，这个结论可能是显而易见的 .闲为 
点向消费者提供 r 史多的&事可乐和史多的比萨饼）。无差异曲线还告 
诉我们，消费荇对/>点的偏好大于 c 点，因为 D 点在更卨的无差异曲线 
卜.。尽管 d 点时的白事吋乐比 c 点少.但其额外的比萨饼足以使消费者 
史偏好它 3 通过找出更高无差异曲线上的一点，我们可以用无差异曲线 
束来给出任何比萨饼和西事可乐 m 合的排序。 




21.2.2 无差异曲线的四个特征 

由于 x 差异曲线代表消费者偏好，因此，它们只有某些反映这些偏好 
的特征 u 下面我们考虑可以描述大多数无差异曲线的四个 特征： 

消费者通常偏好•消•费•更•多•而/ ii 4 4 i 人:数 • 量‘的'偏•好•反 
映在无差异曲线上。正如图21 -2 所示，较高的无差异曲线所代表的物 
品唐多于较低的无差好曲线。因此，消费者偏好较 A 的无差异曲线。 

• 特征 2 :不孝巧申寧巧今下 字吵科 u 无差异曲线的斜率反映了消 
费#磁意用一种 W 品¥代^一 W 物'品 W 比率。在大多数情况消费者 
两种物品都萏欢^因此，如果要减少一种物品的量，为了使消费者 N 样满 
足，就必须增加另一种物品的1。由于这个原闪，人多数无 差异曲 线向右 
^方倾斜。 

• 特征 3 : 不季斤 [1.1] 学个 ，字。为了证明这•点，假设两条无差异曲 
线相交，如图士 i；-J i “ ：由于4点和点在同一 条无差 异曲线 
上，两点能使消费#同样满足《此外，由于 fl 点与 C 点在同一条无差异曲 
线上，这两点也能使消费者同样满足。但这些结论意味荇，尽管在 C 点时 
对 f 两种物品都可以消费更多，但 <4点与 C 点能使消费者同样满足。这 
就与消费者对较多两种物品的偏好大 T 较少两种物品的假设相，盾。因 
此，无差异曲线不能相交。 

• 特征 4 : +季巧1歩_ 。序 孕卑。无差异曲线的斜率是边际替代 
率——消费者种 ' WW 另一种物品的比率。边际替代率 
(M /? S ) 通常取决于消费者 U 前消费的每-种物品的 M 。特別是，由 _ f 人 
们更愿意放弃他们已经拥有的数 ft 较多的物品，而 不愿意 放弃他们不多 
的物品，因此，无差异曲线凸向职点^例如，考虑图21 -4 中的例子。在4 
点时，由于消费者有大砑良事可乐而只有少请比萨饼.他非常饿但并不太 
渴。为了使消费者放弃 I 个比萨饼，就要给他6品脱@•事可 乐：边 脉替代 
率是每个比萨饼6品脱行事可乐 u 与此相反，在点时，消费者有 少罱巨 
事可乐和大埴比萨饼，因此他很渴但不太饿。在这一点时，他愿意放弃1 
个比萨饼来得到丨品脱百淇 可乐： 边际#代率是每个比萨饼1品脱百事 
可乐;> 因此，无差异曲线凸向原点，反映 r 消费者史愿怠放弃他 Q 大贷拥 
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像这种情况是绝不会发 
生的，银 据囹中 所示的 
无差异曲线.尽1? C 点 
的两种物品都多于 A 
点，但，费者在和 C 
点时将获得相 N 的满足 
程度， 


无匁异曲线通常是凸向 
原点的 s 这种形 状怠味 
苒.边坏锌代率 
取决于消费者止消费的 
两种物品 S 。 在 4点 
时.消费者有少 M 百卓 
可乐和大 a 比萨饼.因 
此.让他放弃 I 个单位比 
萨饼.他就要求釘大 S 
額外的 A ’ 率邱乐：边际 
替代率是每个比萨饼 6 
品脱 15 事可乐《在 fi 点 
吋.消费者有大 ft 比萨 
饼和少 M 百事 SJ 乐.闪 
此.让他放弃1个比萨 
饼.他只要求少额外 
的 fi 亊可乐：边替代 
率是每个比萨饼 I 品脱 
百事可乐。 
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冇的那一种物品。 

图21 无差异曲线相交的不可能性 

0事可乐 | 

数敁 



比萨饼数 S 


图2丨 -4 凸向原点的无差异曲线 



21.2.3 无差异曲线的两个极端例子 

尤差异曲线的形状告诉我们消费者用一种物品交换另一种物品的意 
愿。当物品很容易相互荇代时，无差异曲线呈现较小的 凸性； 当物品难以 
替代时，无差异曲线呈现极大的 凸性。 为了说明这两种情况存在的原闪， 
我们考虑极端的悄况。 


opbage 
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完全替代品假设某人向你提供5美分硬币和】0美分硬币的组合 
你如何对这些不 R 醜合辦呢？ 

很可能的情况是，你只关心每种组合的总货币价值。如果是这样的 
话，无论 -- 组组合中5美分的硬币和】0关分的硬币是多少，你总愿意用2 
个5龙分的硬币换 -- 个10美分的硬币。你在5美分硬币和10美分硬币 
之间的边际替代率是一个不变的数——2。 

我们可以用图21 -5( a ) 幅中的无差异曲线表示你对5美分硬币和 
10美分硬币的偏好。由于边际替代率是不变的，无差异曲线都是直线。 

在这种无差异曲线为茛线的极端情况我们说这两种物品是完全替代 完全替 代品： 

品 （perfect substitutes 〉 。 无差异曲线为貞线 

的两种物品。 

S ：1 完全替代品和完全互补品 



当两种物品很容易择代 
时.比如5美分 埂币和 
U ) 美 分硤币 ，无差异曲 
线是一条直线.如 （■)« 
所示，， 两神坊 品扱为 
耳补时.例如左脚的鞋 
和心脚的鞋，无差异曲 
线是肓角形.如 （ b ) 禳 
所示， 


完全互补品假设某人向你提供了-些鞋的组合。-•些鞋适合于你 
的左脚，另一些鞋适合于你的右脚。你如何对这些不同的绀合排序呢？ 

在这种情况下，你只关心鞋的对数。换句话说，你将根据从这些鞋中 
配成的对数来判断某个组合。5只左脚鞋和7只右脚鞋的组合只有5双。 

如果不同时给左脚鞋，多给一只右脚鞋没有价值。 

我们可以用图21 -5( b ) 幅的无差异曲线来代表你对右脚鞋和左脚 
鞋的偏好。在这种情况下,5只左脚鞋和5只右脚鞋与5只左脚鞋和7只 
右脚鞋的组合是等同的。它也与7只左脚鞋和5只右脚抑的组合等同。 

因此，无差异曲线是直角形。在这种无差异曲线为直角形的情况下，我们 

说这两种物品是完全互补品 （perfect complements ) 0 完全互补品： 

当然，在现实 lit 界中，大多数物品既不是完全替代品（像5美分硬币 无差异曲线为直角 

和丨0美分硬币）也不是完全互补品（像右脚鞋与左脚鞋）。更典型的情况 形的两种 物品。 

足，无斧异曲线凸向原点 ， m + 像直角形那样凸向原点。 


即问即答 画出比萨饼和百事可乐的一些无差异曲线。解释这 些无差 
异曲线的四个特征。 
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消费者选择預算约束线 
上位 f •最离无差异曲线 
上的一在这个被称 
为蛐优 点的点 h . 边酥 
替代率等于两种»品的 
相对价格，图中 消费荇 
可以达 S 的差异 
曲线是消费者更《 
好4点 M 点在无差异曲 
线/,上，但消费者负担 
不起这种比萨饼和6亊 
可乐的 钽合。 与此相 
比, S 点是 消费者能负拘 
得起的，但由于它在较 
低的无差异曲线上.消 
费#不偏好这一点. 
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21.3 最优 化：消 费者选择什么 

本飫的 目的是说明消费者如何做出选择。我们 已经说 明了这种分析 
所需的两个方 面：消 费者预算约束（他能承担支付的有多少）与消费者的 
偏好（他想为之支出的东西）。现在把这两个方而结合起来考虑消费者关 
于购买什么的决策。 


21.3.1 消费者的最优选择 

再来考虑比萨饼与百事可乐的例子。消费者想达到比萨饼和百事可 
乐最好的可能组合——就是说，在 M 高可能 X 差异曲线 h 的组合。但消 
费者还必须达到或低于他的预算约束线，预箅约束线 衡虽他 可以得到的 
总资源。 

阉21 -6 表示消费者的预算约束线和其中三条无差异曲线。消费者 
W 以达到的最髙尤差异曲线（图中的 u 是 if 好与预算约束线相切的那条 
无差异曲线，相切的点被称 为举尽 ：卓。消费荇也许更偏爱点，但他负 m 
不起那一点， W 为这一点在他&&&约束线之外。消费者可以负袒得起 
B 点，但这一点在较低的 Jt 差异曲线上，因此，给消费者带来的满足稈度 
较低 c 最优点代表消费者町以得到的比萨饼和 Q •事可乐的最优组合。 

m 2 i -6 消费者最优点 
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要注总的是，作 M 优点时，无差异曲线的斜率等于侦算约电线的斜 
宇，此时我们说,无荖异曲线与预算约束线作切。无差异曲线的钭卒是比 
萨饼 和内事 " r 乐之间的边际替代率，时预‘“束线的斜率是比萨 饼和汀 

事 口1 乐的相对价格，因此，增毕坪吵項吁_ 昂毕令單毕 毕呼弩$宇 

竹卿料。 

• • i 中，我们说明了市场价格如何反映消费者对物品的边际评 
价0这种对消费者选抒的分析以另一种方法说明了问样的结论 。消费矜 
在做出 Q 己的消费选择时，把两种物品的相对价格作为既定的，然后选择 
使他的边际替代率等于这种相对价格的最优点<,相对价格是中 爭 愿意用 
一种 物品交换另一种物品的比率，而边际替代宇是擘帑夸聪—种物 
品交换另一种物品的比率。在消费者最优时，消费种物品的评价 
(用边际替代率表示）等 frtJ 场的评价（用相对价格表示）。所以在这种 
消费者最优时，不问物品的市场价格反映 f 消费者对这些物品的评价。 

参考资料 

效用 ：描述 偏好和最优化 的另一 种方法 

我们常用无差异曲线来表示消费者的偏好，另-种代表偏好的常用 I 
方法是用年甲的概念。效用是对消费者从一组物品中得到的满足程度和 I 
幸福程度 Ati 象衡量。经济学家说，如果物品第一种组合提供的效用大 I 
于第二种，那么消费者对第一种组合的偏好就大于第二种。 I 

无差异曲线和效用是密切相关的。由于消费者偏好于更高无差异曲 I 
线上的各点，因此，史高无差异曲线上物品的组合提供了更高的效用。由 i 
于消费者在同一条无差异曲线所有各点上的满足程度都相同•因此，所有 i 
这些组合都提供了同样的效用。你可以把一条无差异曲线作为-条“等 I 

效用 - 曲线。 I 

任何一种物品的毕呼亨尽是消费者从多消费一单位该物品中得到的丨 
效用的增加。-般假&义物品表现出边际效用 递减： 消费者已经拥 i 

參 》 » •參參 

有的某种物品越多，额外一单位该物品所提供的边际效用就越低。 

两种物品之间的边际替代率取决于它们的边际效用。例如，如果久 I 
物品的边际效用是 y 物品边际效用的两倍，那么，一个人需要两个单位的 i 
y 物品来补偿失去的_单位 x 物品，则边际替代率等于 2 。也就是说，边 i 
际替代率（从而无差异曲线的斜率）等于一种物品的边际效用除以另一种 I 
物品的边际效用。 i 

效用分析提供了描述消费者最优化的另—种方法。回想一下，在消 I 
费者最优时，边际替代率等于两种物品价格的比率，即 | 

MPS = P x /Py 

由子边际替代率等于边际效用的比率，因此我们可以把这个最优化 | 

的条件写为 i 

MU x /MU y = P g /P y 
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: 


整理得 

MU X /P X = MU t /P{ 

对该等式有一个简单的解释在最优时，用于 X 物品茭出的每美元的 




边际效用等于用于 y 物品支出的每美元的边际效用。（为什么？如果等 
式不能成立，消费者就可以通过减少对每美元边际效用较少的物品的支 
出，增加对每美元边际效用较多的物品的支出，来增加效用。} 

当经济学家讨论消费者选择理论时，他们可能会用不同的词语来表 
达。一个经济学家可能会说，消费者的目标是效用最 大化； 另一个经济学 
家可能会说，消费者的目标是最后达到最高可能的无差异曲线。第一个 
经济学家的结论是，在消费者最优时，用于所有物品的每美元的边际效用 
都是相 等的； 而第二个经济学家的结论是，无差异曲线与预算约束线相 
切。在本质上，这是表述同一件事情的两种方法。 


21.3.2 收入变动如何影响消费者的选择 

我们已经说明了消费者如何做出消费决策，现在来考察消费决策如 
何对收人变动做出反应。具体来说，假设收入增加了。在收入更髙时，消 
费者吋以买得起史多的两种物品。因此，收人增加使预算约朿线向外移 
动。如图21 -7 所示。由于两种物品的相对价格并没有变，新预算约束 
线的斜率与原来的预算约束线一样。这就是说，收人增加引起预算约束 
线平行移动。 

图21 -7 收入增加 


当消费 t 收人增加时. 
预算约束线向外移动》 
如果两种物品是正常物 
S . 消费者对收人增加 
的反应总购买更多这两 
种物品„在这®.消费 
#会购买吏多的比萨饼 
和更多的百事 岈乐. 
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侦算约束的扩大允许消费荇选择更好的比萨饼和 W 事可乐的绀合 
换句话说，消费者现在可以达到更卨的尤差异曲线。在预算约朿线的移 
动和用无差异曲线代表的消费者偏好为既定时.消费者的最优点从“原来 
的最优点”移动到“新最优点”。 

要注意的是，在图21 -7 中，消费者选择消费更多的百事可乐和更多 
的比萨饼。虽然这个模项的逻辑并不要求两种物品的消费都随收人的增 
加而增加，但这种情况是最常见的。回忆一下第4章，如果当消费者收人 
增加时，他想更多地购买一种物品，经济学家就称这种物品是正常物品 
(normal good )。 图2〗 -7 中的无差异曲线所依据的假设是，比萨饼和百 
事可乐都是正常物品。 

图21 -8 表示收入增加引起消费荇多买比萨饼而少买百事可乐的例 
子。如果消费者在收人增加时减少某种物品的购买景，经济学家就称这 
种物品是低档物品 （inferior good )。 阁21 -8 就是依据比萨饼是正常物品 
而百事可乐是低档物品的假设而绘 出的。 


图 21- 8 低档物品 



虽然大多数物品是正常物品，但在世界上仍有一些低档物品。低档 
物品的一个例子是坐公共汽车。随着收人增加，消费者拥有自己的汽车 
或坐出租车而小愿意坐公共汽车。因此，坐公共汽车是一种低档物品。 

21.3.3 价格变动如何影响消费者的选择 

现在我们用消费者选择模咽来考虑一种物品价格变动如何改变消费 
者的选择。具体来说，假设 A 事 oj 乐的价格由每品脱2美元下降到1美 

第21审 




正常 物品： 

收入增加引起离求 
思增加的物品。 


低档 物品： 

收入增加引起需求 
S 减少的物品。 


如果消费者收人增加时 
对一种物品的购灭 M « 
少，这种物品就是低杓 
物品， tt 这里.百吊可 
乐是飫档 物品： 与泪费 
者收人增加和预霣约束 
线向外移动时，消费者 
购买的比萨饼多厂仴 
购买的百亊可乐少/\ 
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当&事 nl 乐价格 T ： 降 
时，消费#预算约束线 
向 外移动 ，而且 斜率发 
生 f 变化。消费者从原 
来的 JS 优点移动到新最 
优点.这改变 f 他对比 
萨饼和&亊可乐的购买 
t 。 在这种悄况下，消 
费者对百事可乐的 Ifi 费 
M 增加 f . 而对比萨饼 
的消费《 减少了 ■> 


收入 效应： 

当一种价格变动使 
消费者移动到更高 
或更低无荖异曲线 
时所引起的消费 
变动 c 
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元。毫不奇怪，较低的价格增加 r 消费者的构义机会**换句话说，任何 - 
种物品价格的下降都会使预算约束线向外移动 k I ^ • 
图2〗 -9 更具体地描述了价格下降如何影响预算约束线。如果消费 
者把仝部1 000美元的收人用于昀买比萨饼，那么，百事可乐的价格是不 
会影响消费者的购买决策的。因此，图中的4点仍然不变。但如果消费 
者把他1 000美元的全部收人用于购买百事可乐，那么他现在可以买 
1000品脱，而不是500品脱。闶此，顼筲约束线的端点从点移动到 
0点 0 


:令 ； U ” 价格变动 



要注意的是，在这种情况下，顶算约朿线向外移动改变了预算约朿线 
的斜率（这不同于价格不变但消费者收人变动时所出现的情况）。正如我 
们已经讨论过的，顼算约束线的斜+反映了良事町乐与比萨饼的相对价 
格。由于百事可乐的价格从2美元下降到1美元，而比萨饼的价格仍然 
是10美元，消费者要用10品脱而不是5品脱河事吋乐换1个比萨饼。因 
此，新预算约朿线更为陡峭。 

预算约束线的这种变动如何改变两种物品的消费最取决于消费者的 
偏好。就图21 -9 屮的无差异曲线而言，消费者将购买较多的比萨饼和 
较少的 W 事町乐。 

21.3.4 收入效应与替代效应 

种 物品价格变动对消费的影响可以分解为两种效 应：收 入效应 
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(income effect ) 和替代效应 （ substitution effect ) 0 为 i " 说明这两种效应，考 
虑^消费杏得知百乎可乐价格下降时会做出什么反应。他町能会以以下 
方式 推理： 

• “好消息！现在百事可乐便宜了，我的收入的购买力增加 r 。 其 
实就是我比以前更这了。因为我变富 r , 所以我可以买电多的0■寧吋乐 
和更多的比萨饼。”（这是收人效应。） 

• “现在百求坷乐的价格下降了，我放弃一个比萨饼可以得到更多 
百亊可乐。因为现在比萨饼相对来说更贵了，所以我要少买比萨饼多买 
ft 事可乐。”（这是替代效应 8 ) 

你觉得 哪-种 说法吏有说服力？ 

事实 k . 这两种说法都有道理。百亊可乐价格下降使消费者状况变 
好。如果比萨饼和 m 可乐都是正常物品，消费者将要把他提髙的购买 
力用于消费这两种 物品。 这种收人效砬倾向 r 使消费者购买更多比萨饼 
和更多百亊可乐。 但阏时 ，西节可乐的消费相对于比萨饼的消费变得便 
宜了。这种替代效应使消费者选择更少比萨饼和更多百事可乐。 

现在考虑这两种效应的结果。消费者肯定会购买更多百事可乐，因 
为收人效应和替代效应都增加了 对百事 可乐的购尖。但消费者是否会多 
购买比萨饼是难以确定的，因为收入效应与替代效应在相反方向发生作 
用。表21 -1 总结 r 这个结论。 


替代效应： 

当 I 种价硌变动使 
消费者沿卷_条既 
定的无差异曲线变 
动到有新边际替代 
聿的一点时所引起 
的消费变动。 


表21 - 1 百事可乐价格下降时的收入效应与替代效应 


I r : 1 

物品 

收入效应 

替代效应 

总效应 

i 

消费者比以前更 

巨事可乐相对便 

收人效应与替代效应 I 


富有了，因此，他 

宜了 .因此，消费 

间方向发生作用，因 

f 

> 

会购买更多存亊 

者会购买 € 多百 

此消费#会购买更多 

1 

可乐。 

事可乐。 

百事可乐。 

比萨饼 

消费荇比以前更 
宵有了，因此，他 
会购买更多比 
萨饼。 

比萨饼相对贵了， 
闵此，消费者购买 
更少的比萨饼。 

收入效应与替代效应 
反方向发生作用，因 
此对比萨饼消费的总 
效应难以确定。 


我们可以用无差异曲线解释收人效成与替代效应。 

古士泽 . 

' -10 •用•图•形•左•示•如•何•把•消•“决策的变动分解为收人效应和 

替代效应。当百事可乐的价格 r 降时，消费者从原来的最优点>1点移动 
到新 m 优点 c 点。我们可以认为这种变动是分两步发生的。首先，消费 
者最初的无差异曲线/, 从 A 点变动到 B 点 。在这两点时消费者获得 
满足.但在及点，边际替代率反映 r 新的相对价格（过 s 点的虚线 
勺新的预算约束线平行，反映了新的相对价格）。其次，消费者到史 
高的无差异曲线&,从5点变动到 c 点。 尽 n b 点和 c 点在不无差 
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异曲线 十.， 但它们有相同的边际替代率。这就是说点卜尤差异曲线 A 
的斜率等于 C 点七无差异曲线/ : 的斜率。 

囹21 -10 收入效应与替代效应 


价格变动的效应可以分 
解 为抒代 效应和收人效 
应。替代效应一沿着 
一条无差异曲线变动到 
有不問边际替代率的 - 
点上•——在图中表示为 
沿者无差异曲线匕从/! 
点移动到8点„收人效 
应一移动到更枉的无 
差异曲线上——在田中 
表示为从无差异曲线 
上的 fi 点移动到无差异 
曲线上的 C 点。 



收入效应 


M 然消费者实酥上绝不会选择》点，但这个假设的点在阐释决定消 
费者选择的两种效应时是有用的。要注意的是，从4点变动到点仅仅 
代表边际替代申的变动而消费者的福利没有任何变动。间样，从 B 点到 
(:点的变动仅仅代表福利的变动 而边 际替代率没有任何变动。闲此，从/! 
点到点的变动表示替代效应，而从 B 点到 C 点的变动表示收人效应。 


21.3.5 需求曲线的推导 

我们刚刚说明 r 一种物品价格的变动如何改变消费者的预算约束 
线，从而也改变了他选择购买的两种物品量。物品的需求曲线反映了这 
些消费决策。你成该记得，需求曲线表示一种物品在每一价格水平下的 
需求话。我们吋以把消费者的需求曲线作为由他的预算约束线和尤差异 
曲线引起的最优决策的总结。 

例如，图21 -11 考 虑百黎 可乐的需求。 （ a ) 幅表示，当1品脱百事可 
乐的价格从2美元下降到丨美元时，消费者的预算约束线向外移动。由 
于收人效应与替代效应，消费者购买的 If 赛可乐从250品脱增加到750 
品脱。 （ b ) 幅表示由这种消费者决策引起的需求曲线。用这种方法，消费 
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者选择抨论为消费者需求曲线提供 r 一个理论基础。 

2! -11 霈求曲线的推导 




(»)«衣示当百亊珂乐 
的价格从2关元 K 降为 
1美元时，消费的最优点 
从 点移动到点 .A 
亊坷乐 的消费 i 也从 
250 品脱 增加到 750 品 
脱„ ( b )« 的笛 求曲线 
反映了价格和耑求 M 之 
间的关系。 


或许需求曲线自然产生于消费者选择理论得到 r 证实，但需求曲线 
的推导本身并没有证明其所提出的理论。仅仅确定人们对价格变动的反 
应并不需要建立一个严格的分析框架，但是，正如我们将在下一节中说明 
的，消费者选择理论对研究人们在生活中做出的各种决策是有用的。 


即问即答 画出百寧可乐和比萨饼的预算约束线和无差异曲线。说明 
当比萨饼价格上升时，预算约束线与消费者最优点会发生什么变动。用 
围形把这种变动分解为收入效应与替代效应。 


21.4 三种应用 


我们已经建 化了消 费者选择的基本理论，现在可以用它来说明三个 
关于经济如何运行的问题。乍一看，这三个问题似乎是不相关的。但是, 
由于每个问题都涉及家庭决策，因此，我们可以用刚刚提出的消费者行为 
模型来解决这些问题 u 

21.4.1 所有的需求曲线都向右下方倾斜吗 

一般来说，当-种物品价格上升时，人们对其 的购买 M 减少。这种正 

常行为被称为 f 爭牢爭，它反映在需求曲线向石下方倾斜 

似是，就经'济'理'论'而言，需求曲线有时也会向右上方倾斜。换句话 

说，消费者有时会违背需求定理，并在一种物品价格 t 升时购买更多。为 

• • 
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r 说明这种情况如何发生，考虑图 2 i -〗2。在这个例子中，消费者购义盹 
种物品 _ — 肉和土豆。最初，消费者颅算约束线足从 A 点到点的 i 线， 
此时最优点足 C 点。当土豆价格 h 升时，预算约柬线向内移动，现在是从 
A 点到 D 点的一条 t 线，此时最优点是 f 点。要注意的是，土豆价格上升 
使消费者购买 r 史多的土豆。 


图 21- 12 吉芬物品 


在这个例 f 中.气上 a 
价格上升时.消 费者虽 
优点从 c 点移动到£ 
点 （ 在这种悄况 K , 消 
费者对上豆价格上升的 
反应£少买肉而多买土 

a. 



为什么消费者以一种似乎反常的方式做出反应呢？在这个例 f 中. 
卜是一种非常低档的物品。当土豆价格上升时，消费者变穷了„收人 
效应使消费者想少买肉而多买七豆。同时，由于 t 豆相对于肉来说变贵 
r, 替代效应使消费者想多买肉而少买土豆。但是，在这种特殊情况下, 
收入效应如此之大，以至于超过 r 替代效应。结果，消费者对土豆高价格 
的反应是少买肉，多买土豆。 

吉芬 物品： 经济学 家用吉芬物品 （Giffen good ) 这个术语来描述这种违背需求定 

价格上升引起 X 求 理的物品[这个术语是以最早注意到这种可能性的经济学家罗伯特•吉 
S 增加的物 s u n 。 芬 （Robert Giffen ) 的名宁命名的]。在这个例子中，土豆是一种吉芬物品，即 

收人效应大 于替代 效应的物品。囚此，存芬物品的箔求曲线向右上方倾斜《 

案例研究 
寻找吉芬物品 

i 有谁见过任何真实的吉芬物品吗？ 一些历史学家指出，在19世纪爱 

!尔兰土 S 灾荒时期，土豆实际上是吉芬物品。土豆是当时对人们如此重 
I 要的食物，以至于其价格上升会产生很强的收入效应。人们对自己生活 
I 水平下降的反应是削减奢侈品——肉，从而更多地购买土豆这种主食。 
：因此，可以认为土豆价格上升实际上引起了土豆需求星增加。 

Robert Jensen 和 Nolan Miller 最近的研究提出了类似但更为具体的存 
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在吉芬物品的证据。这两位经济学冢在中国湖南省进行了 5个月的现 
场调查。他们随机地送给所选家庭购物券以补贴这些家庭对当地主要 
食物大米的购买，并利用调查来衡董大米消费对价格变动的反应。他 
们发现了有力的辽据，贫穷的家庭表现出吉芬行为。有补贴的大米价 
格下降引起这些家庭减少它们的大米消费，取消补贴起了相反的作用。 
Jensen 和 Miller 写道： u 就我们所知，这是吉芬行为的第一个严格的经验 
证据。" 

因此，消费者选择理论使消费曲线可以向上方倾斜，而且，有时这种 
奇怪的现象的确会发生。因此，我们在第4章中首次说明的需求规律并 
不完全可靠。但是，可以放心地说，吉芬物品是极为罕见的。 


21.4.2 工资如何影响劳动供给 

到现在为止，我们用消费者选择理论分析 r 如何在两种物品间分配 
白己的收入。我们可以用问样的理论分析人们如何分配时间。 

考虑自由职业软件设计者 Sally 面临的决策 c Sally 每周除 f 睡觉之 
外有100小时。她把一些时间用于享受闲暇——骑自行车、希电视、学习 
经济学，其余时间用于开 发电脑 软件。她开发软件每个小时赚50美元， 
她把这些钱用于消费 一一 食物、衣服、昏乐卜 I 因此，她的工资 （50 关 
元）反映了她面临的闲暇和消费之间的权衡取舍。对于她放弃的每小时 
闲暇.她都多 . C 作1小时，并得到了 50美元的消费： 

图21 - 13表示 Sally 的预箅约束线。如果她把100小时全部用于亨 

图工作一闲暇决策 



该表示 Sally 决定工作 
多少时间时的預算约束 
线、姓消费与闲暇的无 
差异曲线.以及 她的籮 
优点。 


消费 



闲暇(小时) 
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受闲暇，她就没有 消费； 如果她把 100 小时全部用予 .1 .作，她每周吋以得 
到5 000美元的消费，但没有闲暇 时间； 如果她-周正常工作40小时，那 
么她将享受60小时闲暇，并且毎周消费2000美元。 

图21 -13 用无差异曲线代表 Sally 对消费和闲暇的偏好。在这里, 
消费和闲暇是 Sally 要做出选择的两种“物品”。由于 Sally 总喜欢更多闲 
暇和史'多消费，因此，她对较高尤差异曲线 t 各点的偏好大于较低尤差异 
曲线上的各点。在每小时3：资为50美元时，图21 -13 屮"最优点"代表 
Sally 选择的消费与闲暇的组合。它是同时位于预算约束线和最髙可能的 
无差异曲线/ 2 上的那一点。 

现在考虑当 Sally 的工资从毎小时50美元增加到60美元时会发生什 
么变动。图2】 -14 表示两种吋能的结果。在每种情况下，左图所示的预 
算约束线从向外移动至 flC 2 。 在这个过程屮，预算约束线变得陡峭 
f , 这反映了相对价格的变 动：在 工资较髙时， Sally 所放弃的每小时闲暇 
得到了更多消费。 


该图丧示一个人会如何 
对工资增加做出反应 a 
左 ffl 表示消费 A 银初的 
預算约束线 flC , 和新预 
算约束线 flc ,, 以及消费 
者 对消费和闲暇的最优 
选择。右图在示所引起 
的劳动供给曲线 5 由于 
工作小时数等 r 以得 
到的总小时数减闲暇小 
时数.因此.闲暇的任何 
一种变动都意味§劳动 
供给贵反方甸变动 I 在 
u ) 粞中.当工资上升 
时. 消费 埔加而闲瑕减 
少.导致向右上方倾斜 
的劳动供给曲线。在 
( b ) «中.当工资增加 
时.消费和闲暇邢增加 
了.导致向右 k 方倾斜 
的劳动供给曲线， 


图21 -14 工资增加 


消费 




( a ) 4钉这呰偏好的人来说…… ……劳动供耠曲线向右1://恸斜 



用无差异曲线代表的 Sally 的偏好决定了她有关消费和闲暇的选择 
对更高工资的反应。在这两幅图中，消费都增加了。但在这两种情况下， 
闲暇对工资变动的反应不同。在 （ a ) 幅中， Sally 对更高丁资的反应是享 
受更少 闲暇； 在 （ b ) 幅中， Sally 对更高工资的反应是亨受更多闲暇。 
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Sally 对闲暇与消费的决策决定了她的劳动供给，因为她亨受的闲暇越 
多，用于工作的时间就越少。图21 - 〖4中每幅中的右阁都表示 Sally 决策 
所暗含的劳动供给曲线。在 （ a ) 幅中， Sally 更高的工资使她享受更少闲暇 
和更多 X 作，因此，她的劳动供给曲线向右卜.方 倾斜； 在 （ b ) 幅中，更高的工 
资使 Sally 亨受更多闲暇和更少丄作，因此劳动供给曲线“向后”倾斜。 

乍一狞，向后倾斜的劳动供给曲线很令人 费解： 为什么人们对更高工 
资的反应是减少 X 作？要回答这个问题，我们先来考虑 A r. 资的收入效 
应与替代效应。 

首先来考虑替代效应。当 Sally 工资增加时，相对于消费而言，闲暇 
变得更昂贵广，时这就鼓励 Sally 用消费替代闲暇。换句话说，替代效应 
使 Sally 闪为史高的工资而更勤奋地 n 作.这就倾向于使劳动供给曲线向 
右上方倾斜。 

现在考虑收人效应^巧 Sally 工资增加时.她移动到更高的无差异曲 
线卜.。现在她的状况变得比以前好了。只要消费和闲暇都是正常物品， 
她就倾向于用这种福利增加来亨-受更卨消费和史多闲暇。换句话说，收 
入效应导致她 L 作减少，这就倾向于使劳动供给曲线向石下方倾斜。 

S 后，经济理论对工资增加导致 Sally T . 作增加还是减少并没有给出 
明确 的预期 如果对 Sally 来说，替代效应大于收人效应，她就增加 工作； 
如果收人效应人于替代效应，她就减少工作。因此，劳动供给曲线既可能 
向右【•.方倾斜，也可能向右下方 倾斜。 



案例研究 

劳动供给的收入效 应：历 史趋势、彩票臝家 
及卡内基的猜测 


向名下方倾斜的劳动供给曲线的想法乍看起来似乎仅仅是一个理论 
上的新奇想法，但实际上并非如此。证据表明，从长期来看，劳动供给曲 
线实际上是旬右下方倾斜的。_百多年前，许多人每周工作6天，现在人 
们一 般是每周工作5天。在每周工作时间减少的同时 ，一 般工人的工资 
(根据通货膨胀调整后）则一直在增加。 

经济学家是这样解释这种历史模 式的： 长期中技术进步提高了工人 
的生产宰，从而增加了劳动需求。劳动需求的增加提高了均衡工资。随 
着工资增加，工人的报酬也增加了。但大多数 T 人对此的反应不是 T 作 
史多，而是以更多闲暇的方式分享自己的成功。换句话说，更高工资的收 
入效应大于替代效应。 

劳动供给的收入效应还有-个有力证据来自 一 种非常不同的数据： 
彩票的蟲家。巨额彩票奖金蠃家的收入极大增加，因此，预算约束线大大 
向外移动。但是，由于蠃家的工资并没有变，他们预算约束线的_亨仍然 
没有变，因此就没有替代效应。通过考察彩票廄家的行为，我们把劳 
动供给的收入效应分离出来。 



"我再也不用朝九晚 i 

IV 

ffl 片 来海: ® AP im ¬ 
ages . 
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对彩票菔家研究的结果是惊人的。那些遒得5万美元以上奖金的人 
们中有几乎25%在一年内辞职，还有9%减少了他们：£作的小时数>那 
些嬴得100万美元以上奖金的人们中有几乎40%不再工作。溆得这种巨 
额奖金对劳动供给的收入效应是显著的。 

发表在1993年5月号（经济学季刊〉上的一项研究也得出了类似的 
结论，该研究说明了获得遗产对人们劳动供给的彩响。这项研究发现，一 
个继承遗产超过15万美元的人不再工作的可能性是继承遗产少于 2. 5 
万美元的人的4倍。19世纪的工业家安 德售， 卡内基 （Andrew Carnegie ) 
也许对此并不会感到吃惊。卡内基聱告 人们： “给儿子留下巨额财产的父 
母会使他们儿子的才能和热情人大丧失，而且使他的生活不如没有遗产 
时那样有用和有价值。"这就是说，卡内基认为劳动供给的收入效应是相 
当大的，而且，给孩子留下巨额遗产的父母们会后悔。卡内基在有生之年 
和死后，把他巨额财产的大部分都捐给了慈善机构。 


21.4.3 利率如何影响家庭储蓄 

每个人所面临的一 个承要 决策是把多少收人用于今天的消费，把多 
少收人用于以备未来之需的储蓄。我们可以用消费者选择理论来分析人们 
如何做出这种决策，以及他们的储蓄镘如何取决于储蓄将会嗛到的利申 

考虑为退休计划的工人 Sam 面临的决策。为了使事情简化，我们把 
Sam 的一生分为两个时期。在第一个时期， Sam 年轻并且 工作； 在第二个 
时期，他年老并且退休。 Sam 年轻时，赚了 10万美元收人。他把这笔收 
人分为现期消费和储蓓。当他年老时，将消费他所储蓄的钱，及其储蓄所 
赚到的利息。 

假设利率是10%。那么 Sam 年轻时每储蓄1美元，年老时就可以消 
费 1.1 美元。我们可以把“年轻时的消费"和“年老时的消费”作为两种 
物品，而 S a m 必须在两者之间做出选择。利率决定了这两种物品的相对 
价格。 

阁21 -15 表示 Sam 的预算约束线。如果他+储蓄，则他年轻时消费 
10万美元而年老时没有 消费； 如果把所有收人都储蓄起来，那么他年轻 
时没有消费，而年老时有丨1万美元的 消费。 预算约束线表示这两种以及 
所有中间的可能性。 

图21 - 15用无差异曲线代表 Sam 对两个时期中消费的偏好。由于 
Sam 偏好在两个时期都多消费，因此他对较高无差异曲线上各点的偏好 
大于较低无差异曲线上的各点 3 在这种既定的偏好之下， Sam 选择生命 
中两个时期消费的最优组合，这是既在最高可能无差异曲线上又在预算 
约束线上的一点。在这个最优点， Sam 年轻时消费5万关元，年老时消费 
5.5 万美元。 
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图 21 -15 消费一储蓄决策 




该圈农示一个正决定在 
他生命的两个时期里消 
费多少的人的預算约束 
线.代表其偏好的无差 
异曲线 和最优 点 # 


现在考虑当利率从〖0%上升为20%时会发生什么变动。图21 -16 
表示两种可能的结果。在这两种情况卜，预算约束线都向外移动，并认变 
得更陡峭了 s 在新的尚利率时， Sam 在年耔时所放弃的每一美元消费将 
使其在年老时得到更多消费。 


團 21-1“ 利率提高 



年老时的 


I .利串捉尚使預算约 
束线向外移动…… 


年轻时的消费 



年老时的 


年轻时的消费 


1利率提砗使播算约 
汆线向 外移动…… 


2……导致年轻时消费 
减少，因 此储* 多 f 


2. …… 导歎年《时消费 
m 加，因 此储酋 少了 


( a ) 利率提卨增加 了储箝 


( b > 利率提高减少了储蓄 


在这两幅 ffl 中.利丰上 
升 都使播 算约束线向外 
移动 c 在 U ) 梢中 .年轻 
时消费减少.而年老时 
消费增加.结®是年轻 
时储 蓄增加 # 在 （ b > 轜 
中，两个时期消费都增 
加，结果是年轻时储* 
减少《 


两幅图表示 Sam 的不同偏好以及对更高利率的反应。在这两种情况 
下，年老时的消费都增加了，但年轻时的消费对利率变动的反应是不同 
的。在 U ) 幅屮， Sam 对高利韦的反应是减少年轻时的 消费； 在 （ b ) 幅中， 

Sam 的反应是增加年轻时的消费。 

Sam 的储萏是他年轻时的收人减去他年轻时的消费。在 （ a ) 幅中，当 
利率上升时，年轻时的消费减少，因此，储蓄必然 增加； 在 （ b ) 幅中， Sam 年 
轻时的消费增加，因此，储蓄必然减少。 

( b ) 幅中所反映的怡况乍一看有点 奇怪： Sam 对储蓄收益增加的反吨 
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是减少储蓄。似这种行为实际 L 许不奇怿我 j 以通过利率提 A ' 的收 
入效应3賴贿来觀 n LiJ cXvv 

酋先来考虑替代效应。当利率上； n - 时，相对于年轻时的消费而言，年 
老时消费的成本变低厂，因此.替代效应使 Sam 年老时消费得更多，而年 
轻时消费得更少 .， 换句话说.替代效应使 Sam 储蓄得更多。 

然后来考虑收人效应。3利率匕升时 .Sam 移动到更高的无差异曲 
线上。他现在的状况比 过去改挎了。 只要两个时期消费的都是正常物 
品，他就倾向于用这种福利增加来在两个时期屮享受史多消费。换句话 
说，收入效应使他储瘠减少。 

结采既取决于收人效)、 V :乂取决于替代效应。如果利率提尚的替代效 
成大于收人效砬，则储褚增加；如果收入效应大于替代效应，则储蓓减少。 
W 此.消费者选择理论说明/,利率提高既可能鼓励储截，也可能抑制 
储萏。 

虽然从经济狎论的角度石这种不确定的结果是令人感兴趣的，但从 
经济政策的角度符，这种结果令人失铝。事实证明，税收政策争论的•个 
1要问题部分取决于储蓄对利率的反应。 一 垮经济学家主张减少对利息 
和其他资本收人的税收，认为这种政策变化会提高储蓄者可以赚到的税 
后利率，从 fft 鼓励人们多储蓓 。另 -些经济学家则认为，由于收人效应与 
替代效应的相吓抵消，这种税收变化《7能>(、'会增加储輅，敁至反而会减少 
储蓄 t 遗憾的是，对利申如何影响储莕在研究领域还没有一致的看法。 
闪此，经济学家对 g •在鼓励储莕的税收政茱变动 实际丄 M 否会达到预期 
效果仍然存在争论。 

即问即答 解释工资增加可能如何减少一个人想要工作的置。 


21.5 结论 ：人们 真的这样想吗 


消费#选择理论描述了人们如何做出决策。正如我们所说明的，它 
有广泛的适用性。它可以解释一个人如何在比萨饼与白 _ 事可乐之间、丁 • 
作与闲暇之间、消费与储 蓄之间 进行 选择。 

但是，现在你也许会对消费者选择理论有一些怀疑。 中竞你 也是一 
个 m 费者。 你每次走进商店时都要决定买什么。而 w . 你也知道，你并不 
足通过_出预筲约朿线和无差异曲线来做这种决策^这种对你自己做出 
决策的解释是否证明 r 与理论不一样？ 

冋答足否定的„消费者 选抒理 论并不想对人们如何做出决策提供一 
种具体的描述，它只是-个模呦。而 a , i £ 如我们最罕在第2苧中所讨论 
的，模型不-•定是完全现实的。 

看待消费者选抒理论的最好方法是把它作为消费者如何做出决策的 
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一个比喻。没有一个消费荇（除非一位职业经济学家）是明确地借助这种 
理论中设想的最优化來做出决策的 u 但消费杏知道他们的选抒趔 受到勹 
己财力的约朿 c 而 li ， 在这些约朿为既定时.他们会尽其所能达到敁卨满 
足程度。 消费者 选择理论试阉用清晰的经济学分析方法米描述这种隐含 
的心理过程。 

正如布了好不好，吃了才知道，理论的检验在于其运用。在本葶最后 
-• p ，我们把消费荇选择理论运用丁•与经济冇关的三个实际问题。如果 
你选修卨级经济学谍程，你将看到，这种理论为吏多的分析提供 r 一个 
框架。 



内容提要 



o 消费者预算约束线表示在其收人与物品 
价格为既定时.他 SJ 以购采的不同物品 
的可能组合。预算约束线的斜率等于这 
些物品的相对价格。 

◎ 消费者的无差异曲线代表其偏好。无差 
异曲线表示能使消费者同样满足的各种 
物品组合。消费者对较高无差异曲线匕 
各点的偏好人于对较低无差异曲线上的 
各点。任何一点卜.无差姅曲线的斜率是 
消费荠的边际替代率——消费者愿意用 
一种物品交换另一种物品的比率。 

◎ 消费者通过选择既在预算约朿线 t 义在 
最尚无差异曲线 t 的一点来实现 M 优 
化。在这一点 i :， 无差异曲线的斜率 
(物品 之间的边际替代率）等于 预算约 
束线的斜率（物品的相对价 格）。 


o 气一种物品价格下降时，对消费者选杼 
的影响可以分解为收入效应和替代效 
应。收人效应是由于价格降低使消费者 
状况变好而引起的消费变动。替代效应 
是由于价格变动鼓励更多地消费变得相 
对便宜的物品时引起的消费变动。收入 
效应反映在从较低 尤差异 曲线向较髙无 
差异曲线的移动上，而荇代效应表现为 
沿着一条尤差异曲线向有不 N 斜串的点 
的变动上。 

O 消费者选择理论适用于许多情况。它可 
以解释为什么需求曲线有可能向右上方 
倾斜，为什么工资提高既可能增加也可 
能减少劳动 供给量 ，为什么利率提高既 
可能增加也可能减少储痗。 


关键概念 



预算约朿线 
无差异曲线 
边际替代率 
完令替代品 


完全瓦补品 
1 H 常物品 
低档物品 
收人效应 


替代效应 • 
吉芬物品 
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复习题 


II iwmuifiinwimmii iniiiniTHriOTnii~iiir n im ^ 


1. 某消费者收人为 3 000 美元 D —杯红洒 
州 3美元，一磅奶酪6美元。画出该消费 

者的预算约束线。这条预算约束线的斜 
率是多少？ 

2. 画出消费者对红酒和奶酪的 X 差异曲 
线。描述并解释这些无差异曲线的四个 
特征。 

3. 选出红酒与奶酪尤差异曲线上的一点， 
说明边际替代率。边际# 代申告 诉我们 
什么？ 

4. 说明消费者的 M 算约束线以及红酒与奶 
酪的无差异曲线。说明最优消费选择。 
如果一杯红酒的价格是3美元，而一磅 
奶酪的价格是6美元，在这种最优时边 


际替代率是多少？ 

5. 消费红酒和奶酪的人得到晋升，因此，其 
收人从3000美元增加到4000关元。说 
明如果红酒和奶酪是正常物品，会发生 
什么变动。再说明如果奶酪是低档物 
品，会发生什么变动。 

6. 奶酪的价格由1磅6美元 t 升为1磅10 
美元.而红酒的价格仍然是】杯3 美元。 
对-个收人为3 000芙元不变的消费者 
来说，红酒和奶酪的消费会发生什么变 
动？把这种变动分解为收人效应和替代 
效应。 

7. 奶酪价格上升有可能使消费者购买更多 
奶酪吗？解释原闪。 


问题与应用 



1. Jennifer 把她的收人用于消费咖啡和牛 

角而包（这两种都是正常物品）上。巴西 

早来的寒流使美国咖啡价格大幅度上升。 

a . 说明寒流对 Jennifer 预算约束线的 
影响。 

b . 假定牛角面包的替代效应大于收人 
效应，说明寒流对 Jennifer 最优消费 
组合的影响。 

c . 假定牛角卤包的收入效应大于替代 
效应，说明寒流对 Jennifer 最优消费 
组合的影响。 

2. 比较下列两对 物品： 

• 可口可乐与百事可乐 

• 滑考板和滑雪板上的固定装置 

a . 在哪 一 种情况下两种物品是互补品？ 
在哪一种情况下它们是替代品？ 

b . 在哪种悄况下你预期尤差异曲线完 
全是一条直线？而在哪种情况下你 
预期无差异曲线凸性很强？ 
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c . 在哪种情况下，消费者对两种物品相 
对价格的变动反应史大？ 

3. Mario 只消费奶酪和饼干。 

a . 对 Mario 来说，奶酪和饼 F 能都是低 
档物品吗？解释原因。 

b . 假设奶酪对 Mario 而言是正常物品， 
而饼 T 是低档物品。如果奶闱的价 
格下降， Mario 的饼干消费会发生什 
么变动？他的奶酪消费会发生什么 
变动？解释原因。 

4. Jim 只买牛奶和点心。 

a . 在第一年中， Jim 赚了〖00美元，牛奶 
为每夸脱2美元，点心为每打4美 
元。画出 Jim 的预算约朵线。 

b . 现在假设在第二年所有价格都上升 
了 10%，而 jitn 的薪水也增加了 
10%。画出 Jim 的新预算约束线。 
与第一年的最优组合相比，第二年牛 
奶和点心的最优组合会如何变动？ 


www. Top Sage, com 






5. •个大学生有两种吃饭的选 择：到 食堂吃 
每份6美元的饭，或者吃每份 1.5 美元的 
方便面^他每周的食物预算是60 关元。 

a . _出表示到食堂吃饭和吃方便而的 
预算约束线。假设二者的支出量相 
等，画出一条表示最优选择的无差异 
曲线。用4点来标明最优选择。 

b . 假设方便 iftT 的价格现在上升到2美 
元。用你 a 中的阁说明这种价格变 
动的结果。假设现在我们的学生只 
能把30%的收人用于到食堂吃饭。 
itj 标出新的最优点。 

c . 由于这种价格变动方便面的消费 
会发生什么变动？这种结果说明了 
收入与替代效应的什么结果？解释 
原因。 

d . 用4点和 B 点画一条方便面的需求 
曲线。这种物品是什么类型的？ 

6. 考虑你关于丄作多少小时的决策。 

a . 画出假设你的收人不纳税时的顼算 
约束线《在同一个阁上，画出假设纳 
15%税时的预算约束线。 

b . 说明税收如何引起丁.作时数增加、减 
少或不变。解释原因《 

7. Sarah 每周除 f 睡觉之外有100个小时。 
用图说明她每小时赚6美元、8美元和10 
美元时的预算约束线。再画出丄资在每小 
时6—8美元时使 Sarah 的劳动供给曲线向 
右七方倾斜的尤差异曲线，以及当工资在 
每小时8—10美元时使 Sarah 的劳动供 
给曲线向右下方倾斜的无差异曲线。 

8. 画出某人决定工作多少的无差异曲线。 
假设工资增加 r , 这个人的消费会减少 
吗？这是否合理？讨论之。（提 示：考 
虑收人效应和替代效应。） 

9. 假设你有一份工资为3万芡元的 I ：作， 
而且把一部分收人存人年利率为5%的 
储蓄账户。用 ■-个 包含预算约束线和无 
差异曲线的图说明在下列每一种悄况下 
你的消费如何变动。为了使事情简化， 


假设你的收入不 纳税， 

a . 你的薪水增加到 4 力 芙元。 

b . 你银 行账户的利率 _ L : 升到8%。 

10. 如正文中所讨论的，我们可以把人的一 
生分为两个假设的时 期：“ 年轻”和“年 
老”。假设 人们只 在年轻时赚钱，并把 
部分收人储莕起来以备年老时消费 
如果储碁利率5降了，你能说出年轻时 
的消费会发牛什么变动吗？你能说出年 
老时的消费会发生什么变动吗？解释 
原因。 

11. 考虑一对夫妇关于要多少孩 f 的决策。 
假定这对夫妇一生中有20万个小时口 I 
以用于工作或抚养孩子 ： 工资为每小时 
10美元。抚养一 个孩+ 需要2万个小时。 
a . 1朗出表示一生消费和孩子数墩之间 

的权衡取舍关系的预算约束线（不 
考虑孩+只能以整数进入家庭这一事 
实）。说明无差异曲线和 M 优选抒。 
h . 假设 T 资增加到每小时12美元。说 
明预算约束线如何移动。用收人效应 
和替代效应 i 、 J •论这种变动对孩子数玦 
和一生消费的影响 u 

C. 我们观察到，随着社会变得越来越富 
裕,一般人要的孩子数罱也少了。该 
事实与这个 模型- 致吗？解释原闪。 

12. 经济学家乔治 • 斯蒂格勒 （ George Sti - 
gler ) 曾经写道，根据消费者理论，“当 
消费者收入增加时，如果他们+减少某 
种商品的购买最，那么巧这种商品价格 h 
升时，他们肯定要少买这种商品"。用收 
入效应和替代效应的概念解释这句话。 

13. 福利制度给一些涛要帮助的家庭提供 
收入。一般的情况是，给没有收人的家 
庭的支付 最大； 然后，当家庭开始有收 
人时，福利支付逐渐 减少； 坫后就没有 
了。我们考虑这个计划对一个家庭劳 
动供给可能产生的影响。 
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a . IHi 出福利计划不存在时一个家庭的 
预算约束线。在同一个图上_出存 
在福利制度时的预算约 束线。 

b . 在你的图中加上无差异曲线，说明福 
利制度如何减少该家庭的工作时数。 
根据收人效应和替代效应进行 解释。 

c . 用 b 中的图说明福利制度对该家庭 
福利的影响。 

14. 五个消费者有以下苹果和梨的边际 
效用： 


1 

1 


苹果的边际效用 

梨的边际效用 

i 

Jerry 

12 

6 

} 

George 

6 

6 

i 

Elaine 

6 

3 i 

，亀 

Kramer 

3 

6 i 

t 

i 

Newman 

12 

—L … J 


每个苹果的价格是2芙元，每个梨垃1 
关元。如果有的话，这些消费者最优 
的水果选择是哪 I 个？对那些没耔最 
优选择的人，他们如何改变自己的 
支出？ 
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经济学研究人们做出的选择以及由此而引发的人们相 生之 间的影 
响。正如我们在前面章节中听看到的，这种研究包括许多内容。但你要 
是认为前面所学的内容绀成 r 一个已经完成的知识宝库.完美而恆久，那 
就错了。正如所冇科学家-样，经济学家总是关注苻新的研究领域，解释 
着新 现象。 本章，也是微观经济学的敁后一章提出7■经济学前沿中的三 
个主题，以说明经济学家如何努力扩展他们对人类行为和社会的理解。 

第一个主题是 华阜经 济学。在生活中，一些人往往拥有比其 
他人更多的信息，而 • a •，焱戽拥有信息的差别会影响他们做出的决策以及 
他们如何相互交易。考虑这种不对称件可以阐明现实中的许多事情，从 
二 f 乍巿场到送礼物的习惯均有涉及。 

第二个主题是。在本书屮，我们说明了许多巾场失灵和 
政府政策可以潜在问题的例子。何“濟在地.’是需要加以限定 
的 ：这种 潜力能否实现取决于政治制度良好运行的程度。政治经济卞学 
科运用经济学工貝•去理解政府的职能。 

第二.个主题是彳。这个学科把一些心理学观点用于研究经 
济问题。它提供了二 I 又 i 台为的观点，这种观点比传统经济理论中的 
观点更微妙、更复杂，但也更现艾。 

本章包括了许多基础理论，为了说明这些基础的理论，本荸对这二个 
主题的介绍并非面面俱到， ffii 足浅尝辄止。•个 {=1 的是表明经济，家为 
了拓展对经济如何运作的理解，正在着力研究的几个 方向； 另一个 R 的是 
激发你对经济 f 的更多课程的兴趣。 


22.1 不对称信息 


我知道一些你+知道的事。”这是在孩子们中常听到的一句嘲#人 
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的话，但它包含了人们如何相互作用的深刻真碑 1 在生活中.有时候一个 
人对正在发牛的事情知道得比另一个人多。获得相关知识的笔别被称为 

* 对称的例子有很多一个工人对自己会把多少精力用于工作 

比他的雇主知道 得多； 一个二手车的卖者对车况的了解比买者多第一 
个是的例子，而第二个是的例子。在每种情况下, 
没有詹 i 心一；（雇主、买车 #) 都想 bkkk 褚息，但有信息的-方（工 
人、卖车者）都有掩盖这些信息的激励。 

由于不对称信息如此普遍地存在，丙此，经济学家近儿十年中把许 
多精力用于研究它所产生的影响。事实上，2001年诺贝尔经济学奖授 
予了在这个主题上做出幵拓性工作的三位经济学家一乔治 • 阿克洛 
夫 （ George Akerlof ) 、 迈 克尔. 斯宾塞 （Michael Spence ) 和约 瑟夫. 斯蒂 
格利茨 （Joseph Stiglitz ) 0 下面我们来讨论这种研究已经提出的一邱 
观点。 


22.1.1 隐蔽性 行为： 委托人、代理人及道德风险 


道嫌 风险： 

一个没有受到完全 
监督的人从事不诚 
实或不合意行为的 
倾向。 

代 理人： 

一个为另一个人 
(称为委托人）完 
成某种行为的人。 

委 托人： 

让另一个人丨称为 
代理人）完成某种 
行为的人。 
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道徳风险 （moral hazard ) 是在 -- 个人，即所谓的 代理人 （ agent ) 代表另 
—个人 ，即 所谓的 委托人 （ principal ) 完成一些 上作时 出现的问题。如果委 
托人不能完全监锷代理人的行为，代理人就倾向于不会像委托人期望的 
那样努力。寧这个词指代理人从事不适当或“不道德”行为的风险 
或“危险”。况下，委托人就要试闹用各种方法鼓励代理人更负 
责地行事。 

雇佣关系是经典的例子。雇主是委托人 ，时工 人是代理人。道德风 
险问题是工人没有受到充分 监怦时 责任心下降的诱惑。雇主可以用各种 
方法对这个问题做出 反应： 

• 3 雇用保姆的父母在自己家里安装隐蔽录像机，以便 

在父母+保姆的行为。其 H 的是抓住不负责的行为。 

• 哼 ： f 舉。根据节 f ： f 罕 f 牟（在第章中讨论的 〕 ，一些雇主会 
选择向 Si 乂支付高供:求均衡水平的工资。赚到这种尚于均 
衡水平工资的工人不太可能会怠工，因为如果他被抓住并被解雇，他就可 
能无法再找到另一份高工资工作。 

• 琴平享 柯。企业会延迟支付工人的部分报酬，因此 如果工 人被抓 
住怠工“解雇\他就会遭受较大的惩罚。延期报酬的一个例子是年终 
奖金。类似地，-个企业可能会选择在工人生命的后期进行支付。因此， 
工人的工资随着年龄而增加可能不仅仅反映经验带来的利益，也是对道 
德风险的一种反映。 

雇主可以将这些用于减少道德风险问题的各种机制组合起来使用。 

在工作场所之外，也有许多关于道徳风险的其他例子。投保了火险 
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的房东可能很少买灭火器，闪为房东要承担买灭火器的费用，而保险公句 
却丙此得到了昨多利益。家庭会件:在洪水风险较髙的河边，因为家庭要 
享受美景，而洪水之后灾难补贴的成本则由政府承担。许多管制的 a 的 
正是要解决这个问 题:保 险公司会要求房东买灭火器，而且，政府禁止在 
洪水风险较髙的上地上安家落户。但是，保险公司并没有关于房东谨慎 
程度的完全信息，政府也没有关于家庭选抒住所时有多大风险的完全信 
息。因此，道德风险问题就不可避免。 



22.1.2 隐蔽性 特征： 逆向选择和次品问题 


逆向选择 （adverse selection 〉 是在 卖者对 所出傅物品的特征了解得比 
买者多的市场上产生的问题。在这种情况下，买者要承担物品质量低的 
风险。这就是说，从无信息买者的角度看，所出售物品的"选择"可能是 
“逆向的”。 

逆向选择的经典例子是二手车市场。二手车的卖者知道自己汽车 
的缺陷，而买者通常并不知道 3 由于最破旧的二手牟的车主比那些拥有 
最好的二手车的车主更可能出售自己的车，买者就抱心得到一个“次品”。 
结果，许多人都不去二手乍市场上买车。这个次品问题可以解释为什么 
只使用了几周的二手车比同一种■号的新车卖得低几千美元这个现象。 
二手车的买者可能会推测，卖者急于把二手车出手是因为他知道买者不 
知道的一些情况。 

逆向选择的第二个例子出现在劳动市场卜.。根据 M —种 效率 工资理 
论， I :人的能力有差别 ，而且 ，他们比雇用自己的企业更 r 解自己的能 
力。当企业降低其支付的 T 资时，能力较强的工人就会离去，因为他们知 
道白己能找到其他更好的工作。因此，企业会选择支付高于均衡水平的 
工资，以此吸引更好的工人组合。 

逆向选抒的第三个例子出现在保险市场上 a 例如，购买医疗保险的 
人比保险公司更了解自 d 的健康问题。由于有较多隐蔽性健康问题的人 
比其他人更可能购买医疗保险，因此，医疗保险的价格反映的是病人的成 
本时+是曾通人的成本。结果，高价格吋能会阻止正常、健康的人购买医 
疗保险。 

当市场受逆向选择闲扰时，看不见的手就不一定能发挥其魔力。在 
一.手车市场上，好的二手车的车主可能选择留 f 这些车，而不足以持怀疑 
态度的买者愿意支付的低价格 出传； 在劳动市场上，丁_资会处于使供求平 
衡的水平之上，这就会引起 失业； 在保险 rff 场上，低风险的买者可能选择 
不买保险.因为向他们提供的保险单没有反映他们的真实特征。支持政 
府提供医疗保险的人有时把逆向选择问题作为不相信私人巾场能自行提 
供合适医疗保 险数董 的一个原丙。 


逆向选择： 

从无信息 方 的角 
度看，无法观察到 
的特征组合变为不 
合意的倾向。 
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参考资料 
公司管理 

现代经济中许多生产是在公司内进行的。公司和其他企业一样，在 
；生产要素市场上购买投入品，并在物品与劳务市场上出售它们的产品。 
| 它们也与其他企业一样，在决策中受利润最大化目标指引。但大公司要 
| 解决-•些小企业如家庭企业中没有出现的问题。 

| 大公司的特点是什么呢7从法律的角度看，公司是被授予许可证，并 

| 被认为是权利与责任与其所有者和雇员分幵的独立法律主体的一种组 
I 织。从经济的角度看，公司这种组织形式最重要的特点是所有权与控制 
!权的分离。一个称为股东的群体拥有公司并分享利润，另-个称为管理 
| 者的群体受雇于公司并做出如何配置公司资源的决策。 

I 所有权与控制权分离引起了委托一代理问题。在这种情况下，股东 

!是委托人，而管理者是代理人。 CEO 和其他管理者处于了解企业可获得 
I 的机会的最有利地位，并承担为股东实现利润最大化的任务。但要确保 
| 他们执行这个任务并不总是一件容易的事。管理者可能有自己的目标， 

| 例如，使生活更轻松，有豪华的办公室和私人飞机,举行豪华宴会，或者统治 
j 一个大企业帝国。管理者的目标可能并不总是与利润最大化的目标一致。 

| 公司董事会负责雇用与解雇高层管理人员。董事会考察管理者的业 

| 绩并设计其工资福利。这种工资福利通常包括旨在使股东利益与管理人 
I 员利益一致的激励，它会根据业绩给予管理者奖金或购买公司股票的期 
| 权，如果公司业绩好，这种股票的价值就相当大。 

| 但是，要注意的是，董事本身是股东的代理人。监督管理者的董事会 

| 的存在仅仅是转变了委托一代理问题。这个问题变成如何确保董事会履 
| 行按股东的最大利益行事的法律责任。如果董事与管理者足够友好，他 
j 们可能就不会提供所规定的监督。 

| 2005年，公司的委托一代理问题成了一个大新闻。安然、泰科、世通 

| 等几个著名公司的高管人员被发现从事以损害股东利益为代价使自己致 
!寓的活动。在这些案例中，高管人员的行为如此过分，以至于被认定有 
j 罪，公司管理者不仅被解雇，而且还被判入狱。有时股东也会由于董事会 
；没有充分监督管理者而向其提起诉讼。 

! 幸运的是，公司管理人员的犯罪活动并不多，从某种程度来说，只是 

!冰山-角。只要像在大多数大公司中那样，所有权与控制权分离，股东利 
益和管理者利益之间的关系就必然紧张。 



22.1.3 为传递私人信息发信号 

虽然不对称信息有时是公共政策的动因，但它也激发了一些否则就 
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很难解释的个人行为。市场以多种方 式对+ 对称信息问题做出反位.发 
信号就是其中之 一。发信号 （ signaling ) 是指有信息的一方仅仅为了获得 
信任而披露自己私人信息所采取的行动。 

在前几阜中，我们已经说明 T 一些发信号的例子。我们在第16章屮 
看到，企业会花钱做广告，未向潜在客户发出它们有高质董产品的 信号; 
我们在第20章中看到，学生通过获得大学学历向潜在雇主发出他们能力 
强的信号。 ㈣ 想 • F 与人力资本理论相对立的教疗信号理论。人力资本 
理论断言，教育提高了人的生产率，而不仅仅是传递内在能力的信息。有 
关发信号的这两个例子（广告、教育）看来似乎是极不相同的， 但在 表而现 
象之 K 它们仍有许多相 M 之处 ：在这 两种悄况下，有信息的一方（企业、学 
生〉 都用信号让无信息的一方（客户、雇主）相信冇信息的一方正在提供 
高质设的东西。 

怎样才能使一项行动成为一种有效信号呢？显然，其成本必然是很 
高昂的。如果信号是免费的，任何人就都可以使用它，它也就传递不 f 信 
息。由于 N 样的原因，还有另•个要 求：对 有尚质 M 产品的人来说，信号 
必须是成本更低或足更有利的。否则 ，每一 个人都有使用信号的同样激 
励，信号也就不能说明什么了。 

再来考虑我们的两个例了*。在广告的例了-中，有好产品的企业从广 
告中得到了更大的利益，因为尝试过••次这种产品的客户史可能成为经 
常性客户。因此，有好产品的企业为信号（广告）付费是理性的，而且，客 
户把信号作为一条有关产品质駄的信总也是理性的。在教會的例子中， 
有能力的人会比没有能力的人更容易从学校毕业。因此，有能力的人为 
信号（教育）付费是理性的，而 a , 雇主把信号作为一条有关个人能力的信 


发信号： 

乇倍 息的一 方向尤 

信息的方披露自 
己私人信息所采取 
的行动。 


息也是理 性的。 

肚界上充满了发信号的例子。杂忐的广告有时包括“正如在电视上 
看到的"这样的短语。为什么在杂忐上出售产品的企业会强调这个事实？ 
—种吋 能性是，企业力阁传递它支付昂贵信号（电视上的广告时间）的意 
愿，希望你由此推断出它的产品是高质量的。由于同样的原因，精英学校 
的毕业生总是很有信心地在他们的简历上加入此类事实。 

案例研究 

作为信号的礼物 

—个男人正为女朋友的生日送什么礼物而发愁。"我知道了，"他自 
言自语，"我认为我应该给她现金。我毕竟不知道她的喜好而她自己知 
道； 有了现金，她可以买她想要的任何东西。"但是，当他把钱给她的时候， 
他把这位女孩得罪了。女孩觉得他并不是真正爱她，于是跟他分手了。 

这个故事的背后有什么经济学道理呢？ 

在某些方面，送礼是一种奇妙的习惯。正如我们故事中的男人所指 
出的，人们通常比其他人更知道自己的偏好，因此，我们可以预期每个人 



••让 我看看他到底有 
多爱我/ 


图片来源：® TONY 
METAXAS/ASIA IM - 
AGES/GEm IMAG ¬ 
ES . 
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对现金的偏好都大于实物。如果你的雇主要用商品代替你的工资支票， 
你很可能拒绝这种支付手段。但是，当 （ 你希堃是丨爱你的某个人做同样 
的事时，你的反应会完全不同。 

送礼的一种解释是，礼物反映了不对称信息和发信号。我们故事中 
的男人拥有女朋友想知道的私人信 息：他 真的爱她吗？为她选择一件好 
礼物是他的爱的信号。可以肯定，挑选一件礼物而不是直接给现金的行 
动才能成为一个适当的信号。但其代价是高昂的（需要时间），而且，它的 
代价取决于私人信息（他多爱她）。如果他是真的爱她，选择一件好礼物 
就不难，因为他时刻在想着她。如果他并不爱她，找到适当的礼物就较为 
困难。因此，送一件适合女朋友的礼物是他传递自己爱她这种私人信息 
的一种方法。送现金表明他甚至懒得去试一试。 

送礼物的发信号理论与另 一种观 察是一 致的： 在感情居于问题中最 
重要的地位时，人们最关心习惯。因此，给女朋友或男朋友送现金是一个 
很糟糕的举动。但是，当大学生收到父母的支票时，他们通常并不难过。 
父母的爱不容置疑，因此，接受者也许并不把现金礼物理解为缺乏感情的 

/ c=l 
1曰 万。 



22.1.4 引起信息披露的筛选 


筛选： 

无信 息的一 方所采 
取的引起有信息的 
—方披 R 信息的 
行动 e 


当有信息的一方采取披露自己私人信息的行动时，这种现象称为发 
信号。当无信息的一方采取引起有信息的一方披露私人信息的行动时, 
这种现象称为筛选 （ screening ) 。 

— 些筛选是常识。一个买二手车的人会要求这辆车在出筲之前经过 
汽车技师的检验。拒绝这个要求的卖者披錤了他的车是次品的私人信 
息。买者会决定出一个低价或去寻找另一辆车。 

筛选的另一个例子较为微妙。例如，考虑一个出售汽乍保险的企业。 
这个企业想向安全驾驶的司机收取较低的保险费，而向爱0险的司机收 
取较高的保险费。但足，如何才能把这两种4机区分开呢？司机知道他 
们自己是习惯安全驾驶的还是爱冒险的，但爱冒险的司机不会承认这一 
点。司机的历史记录是一种（保险公司实际 J ： 在使用的）信息，但由于汽 
车事故间有的随机性，历史记录是预期未来风险的一种不完全的指标。 

保险公司通过提供能使他们自行甄別的不同保险单来区分两类司 
机。一种保单保险费较高，但补偿所发生的任何一次麥故的仝部 费用； 另 
一种保单保险费较低，但要扣除1 000美元（就是说，司机要对事故的第一 
个1000美元负责，而保险公司只补偿剩余的风险）。要注意的是，对于爱 
寶险的司机，有免赔条款的保单会带來更大的负担，因为他们史可能发生 
事故。因此，在免赔额足够大时，含有免赔条款的低保险费保单将吸引安 
全驾驶的 rfj 机，而没有免赔条款的高保险费保单将吸引爱 W 险的司机。 
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6( 大如 


面对这两种保单，两类司机就会通过选择不 同 的保险单而披露 n 己的私 
人信息。 



22. 1.5 不对称信息与公共政策 


我们已经考察了两种+对称信息——道德风险和逆向选择。而且, 
我们也说明 f 个人如何用发信号和筛选对这个问题做出反应。现在我们 
考虑研究信息不对称对于公共政策的适当范围的意义。 

市场成功和市场失灵之间关系的紧张是微观经济学的中心。我们在 
第7章中知道了，从使社会可以在市场上实现总剩余最大化的意义 t 说， 
供求均衡是有效率的。亚当 • 斯密的看不见的手似乎是至髙无上的。这 
个结论被外部性（第10章）、公共物品（第11章）、不完全竞争（第 15-17 
争）和贫困（第20章）的研究弱化了。这些市场失灵的例子表明，政府有 
时可以改善市场 结果。 

不对称信息的研究给了我们一个赘惕市场的新理由。当一些人知道 
的比另一些人多时，市场也不能使资源得到最好的利用。山于买者担心 
买到次品，那些拥有高质 M 二手车的人会在卖车时遇到麻烦。由于保险 
公司把那些很少生病的人与那些有大病（何隐瞒起来 T ) 的人放在一起， 
前者将很难得到低成本医疗保险。 

尽管不对称信息可以在一些情况下要求政府有所作为，但以下三个 
事实使这个问题复杂化 r : 第一.止如我们已经说明的，私人市场有时可 
以用发信号和筛选组合，从而依寒 ft 己解决不对称信息问题。第二，政府 
也并不比私人各方有更多信息。即使市场的资源配置不是最优的，但它 
可能是次优的。这就是说，当存在信息不对称时，决策者会发现这很难改 
善市场所普遍承认的不完美结果第三，政府本身也是一种不完善的制 
度——我们将在下一节讨论这个主题。 

即问即答 一个人购买了 一份人寿保险，他每年要支付一定数量的保 
费。在他死时，他的家人会得到比保费多得多的赔付。你预计购买人寿 
保险的人其死亡率是高于还是低于普通人？这如何成为道德风险的一个 
例子呢？如何成为逆向选择的例子呢？人寿保险公司会如何处理这些 
问题？ 


22.2 政治经济学 


正如我们已经说明的，市场依靠自身并不总能实现合意的资源配罝。 

当我们断定市场结果既无效率又不平等时，政府介人并改苦这种状况就 
可能是有作用的 。 但是，在引入一个积极干预的政府之前，我们需要再考 
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政治经 济学： 

用经济学的分祈方 
法研究政府。 


如果选 K 对结果 A.B 和 
C 挪有偏好 ，那么 ，在两 
两多败 投栗中 . A 缶 
败 B.B J ; •败 C ， 而 C & 

畋 A. 


康多塞 悖论： 

多数原则没有产 
生司传递的社会 
偏好。 
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虑•个事实 ：政 府也是一种不完善的制度。政治经济学< poiakal econo ¬ 
my ) 学科 （有时称为公共选择学科） 运用经济学的 方法来 研究政府如何 

• • • • 

运作 C 

22.2. 1康多塞投票悖论 

大多数宄进的社会依靠民主原则来决定政府政策。例如，当一个城 
巾决定在网个地方中选一个建一个新公园时.就有一种 简中的 选抒 力法： 
多数获胜。但是.对大多数政策问题来说，可能的结果往往会超过两个。 
例如，新公园可以违在许多 可能的 地方。在这种悄况下，正如 is 世纪法 
W 政治理论家马 奎斯* 康多塞 （ Marquis de Condor (， e 〖） 的著名论断所桁出 
的那样，民主在试图选出 M 好的结果时会遇到一些「"】题。 

例如，假设有三种可能的结果，分別记为 A 、 B 和 C ， 而 PL 饤三类具苻 
表 22-1 所示偏好的 选民。 市长想把这些个人偏好粮合为幣个社会的偏 
好。她应该怎么做？ 


赛衫 -1 康多塞 if 论 


• 

\ 


选民类型 


K. 

类型 1 

类塑 2 

类型 3 

选民的百分比 （％) 

35 

45 

20 

第一选择 

A 

B 

C \ 

笫二选择 

R 

€ 

A 

第三选栉 

- 

C 

A 

.、… 1 ^ J 


t 先，她会试着用一种两两投票的方式。如果她问选民在 B 和 C 屮首 
先选什么，类咽1和类型2选 K 将投 B 的票， B 得到了多数票。然后，如采 
她让选民在 A 和 B 中选择，类型1和类型3选民将投 A 的票， A 得到 r 多数 
票。观察到 A 击败 r B,B 击败了 C 之后，市长可能会得出结论， A 是选民 
的明确选择 u 

但是.假设市长让选民在 A 和 C 中选择呢？在这种情况下，类型2和 
类型3选民将投 C 的票， C 得到多数票。这就是说，在两两多数投票的方 
式之下， A 击败 T B，B 杰•败了 C，ffrf C 又击败广 A 。 按常规来说，我们期 
琪偏好表现出所谓爭毕牟的特征 ：如果 A 优于 B,|fa B 优 f C , 那么，我们 
应该期望 A 会优 fC 。 康多塞悍论 （Condorcel paradox ) 是民主的结果并 
不总足遵照这个特忭。两两投票是否会产生有传递性的社会偏好在某些 
怡况 F 取决于个人偏好的形式.但正如我们的例子所表明的，不能如此 
推理。 

m 多塞悖论的•个含义是，投票的顺序会影响结果。如果市长建议先在 
A 和 B 中选抒，然后将 E 家与 C 相比较，该市最终会选抒 C 。 但是，如果选民 
宄在 B 和 C 之间选择，然后将窳家与 A 相比较，该市 M 终会选择 A 。 而 a , 如 
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米选民先在 A 和 C 之间选择，然后将 贏家与 B 相比较，该市最终会选择軋 
从康多塞悖论中可以得出两个结论。狭义的结论是，当有两种以1: 
的选择时.确定议程（也就是决定对事项进行投票的 顺序） 会对民主选举 
结果有重大影响。广义的结论是，多数投票通过本身并没有告诉我们社 
会真正想要什么结果„ 



22.2.2 阿罗不可能性定理 


自从政治理论家最早注意到康多寒悖论以来，他们花费了大量精力 
研究投票制度并提议 r 一些新制度。例如，作为对两两多数投票的一种 
可供选抒的替代， rf / 长可以比毎一个选民对可能的结果进行排序。对每 
-个选民，我们 吋以给 排在最后的丨分，排在倒数第二的2分，排在倒数 
第三的3分，以此类推。总分最高的获胜。在表 22-1 中，结果 B 是0家 
{可以自己汁算}。这种投票方法称为印毕 i 少亭，以纪念提出这种计箅方 
法的18世纪法国数学家和政治学家博 klBm ^ a )。 在为运动队排序的投 
票中常使用这种方法 C 

有没有一种完美的投票制度？经济学家肯尼思 • 阿罗 （Kenneth Ar - 
row ) 在他1951年的苫作《社会选择与个人价值》中探讨广这个问题。阿 
罗从定义什么是完美的投票制度开始。他假设，社会中的个人对各种町 
能的结果 A 、 B 、 C 等都有偏好。他乂假设，社会 想设汁 出一种能在这些结 
果中选出满足以下几个特征的结果的投票 方案： 

• ，牢作： 如果每个人对 A 的偏好都大于 B , 那么， A 就击败了 B 。 

• 如果 A A 败了 B , B 右败了 C ， 那么 ， A —定击败 C 。 

• 印芩荜疗哼 芈穹咩: 任何两个结果 A 和 B 之间的排序不应 
取决于 可以 ^到某…第三种结果 C 。 

• 尽夸举； 号： 无论其他锊个人的偏好如何，没有一个人总能获胜。 
所“粢都是一种投票制度具冇的合意特征。但是，阿罗证明 

r , 从数学上可以毫无疑问地说，尽，■了吁孕寧 f 碉早序兮淳學咬 
征。这个令人惊讶的结果称为阿 套忐奇 “ 4 憙理 (• Am>w • S impossibility 

theorem ) 0 

证明阿罗定理所需的数学知识超出 r 木15的范围，但是我们可以从 
两个例子中理解这个定理为什么是正确的。我们已经说明了多数原则方 
法的问题。康多塞悖论表明，多数原则并不能对总满足传递性的结果 

排序。 

作为另一个例子，博达计算不能满足其他不相关选择的独立性。回 
想一下表 22-1 的偏好，用博达计算，结果是 b 胜 r 。 但是，假设作为另 
一种可能的 C 突然消失了 3 如果博达计算仅仅用于 A 和 B , 那么 A 就将 
获胜（可以内己计算）。因此，消除了可供选抒的 C , 就改变了 A 和 B 之间 
的排序。这种变化的发生是因为，博达计算的结果取决于 A 和 B 得到的 


阿罗不可能性 
定理： 

一个数学结论，它 
表明在某些假设条 
件之下，没有一种 
方案能把个人偏好 
加总为一组正确的 
社会偏好。 
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分数，而分数乂取决于是否还有不相关 的选拃 ，即 c , 

阿罗不可能性定理是一个深刻而又使人不安的结果"它并没冇说，我 
们不应该把民主作为政府的形式。但是,它认为 ，尤论 社会在把其成员的偏 
好加总时采用哪一种方案,作为社会选择机制它在某些方面都是有缺陷的。 


22.2.3 中值选民说了算 


492 


中值选民 定理： 

一个数学结论，表 
明如果要选 民沿巷 
一条线选一个点， 
而且，每个选民都 
想选 离他摄 偏好的 
点最近的点，那么， 


尽管有阿罗定理.但根据多数原则，用投票的方式选出领导人和公共 
政策仍然是普遍的。研究政府的下一步是要考察采取多数原则的政府如 
何运作。这就是说，在一个民主社会里，谁能决定选择什么决策？在某些 
情况民主政府理论也产生了一个惊人的简单答案。 

我们考虑一个例户。设想一个社会 IH 在决定把多少钱用于某种公共 
物品，比如说是军队或国家公园。每个选民都有他 Cl 己最偏好的预算，而 
a, 他对离自己最偏好的值近的结果的喜爱总是大于对离自己最偏好的值 
远的结果。因此，我们可以按偏好最少预算到偏好最大预算将选民排序。 
图22-丨是一个例子。这里有100个选民，而且，预算规模从0到200亿美 
元不等。在这些偏好既定的情况卜'，你预期民主会产生什么结果呢？ 

根据称为 中值选民定理 （median voter theorem ) 的著名结论，多数原则 
将引起中值选民最偏好的结果。宁寧毕琴是正好在分布的中间的选民。 
在这个例子中，如果你按选民所偏^好^/预给他们排序，而且，无论从这 
个队列的哪一头数50个选民，你将发现，中值选民想要100亿美元的顼 
算。与此相比.平均偏好的结果（把偏好的结果相加再除以选民的数最） 
是90亿美元，而多数结果 （ M 多选民偏好的结果）是150亿关元。 


多数原则将选出 

图 22 


中值选民最偏好 

人教 


的点。 

(个） 



35 



30 

_ 

这个柱形图表明 r loo 



个选 民最编 w 的 預算如 



何分布在0—200亿芙元 

20 

_ 

的五种选 择上。 如果社 



会用多败原則做出选 

15 

_ 

择.那么中值选民（«好 



100亿笑元的选民）决定 

10 

_ 

了结果 C 

5 



0 


中值选民定 理：一 个例子 



0 5 10 




20 


偏好的预算规模 

<1呢美元） 
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中值选民决定了投票結粜，因为他偏好的结果战胜了两边 任何种 
其他主张。在我们的例子中，有一•半以上的选民想要100亿美元或更多 
的预筲，有一半以 1. 的选民 想要〗 00亿美元或更少的预算:，如果有个人 
逮议，比如是80亿美元 tfg 不是100亿美元，每一个偏好100亿笑元或吏多 
的选民就将与屮值选民一起投票。同样，如果有个人建议120亿美元而 
+是100 亿美元 .每个想要100亿美元或史少的选民就与中值选民一起 
投票。在这两种情况下，中值选民这边都有一肀以上的票数。 

这与康多荦投票悖论有什么关系呢？结果是.当选民沿宥一条线寻 
找-•点，而 H .， 每个选民的目的都足自己域偏好的一点时，康多塞悖论就 
不会产生了。中值选民最偏好的结果击败了所有的来者。 

中值选民定理的-个含义是，如果两个政党各自努力使自己当选的 
机会最大化，它们就要使自己的立场接近中值选民。例如，假设民主党主 
张】50亿美元 的预算 ，而共和党主张100亿美元的预算。从150亿美元的 
支持者多于其他任何一种选择的意义上说，民主党的立场更受欢迎。然 
而，共和党将得到50%以上的选票 •: 它们吸引了 20位想要100亿关元的 
选民、15位想耍50亿美元的选民以及25位想要芩预算的选民。如果民 
主党想获胜，也要使其立场向屮值选民靠近。因此，这种理论可以解释为 
什么两党制下各党进相钇类似的，因为它们都向中值选民靠近。 

中值选民定理的另一种含义是，少数人的观点+会被过多重视。设 
想40%的人想把大1 的钱用 在国家公园上，而60%的人不想花钱。在这 
种情况 F , 中值选民的偏好是零，而无论少数 人的观 点有多强烈。这是民 
主的逻辑。多数原则并不是达到考虑到毎个人偏好的一种折中，而是只 
注意正好在分布中 M 的那个人。 



22.2.4 政治家也是人 


当经济学家研究消费者行为时，他们假设消费者购买一组能给他们 
带来最人满足水平的物品与劳务的组合。当经济学家研究企业行为时， 
他们假设企业生产能带来最卨利润水平的物品与劳务最。当他们研究卷 
人政治活动的人时，他们应该假设什么呢？ 

政治家也是有目标的。最好假设政治领导人总是追求整个社会的福 
利，即他们的目标足 效率与 平等的 M 优结合。这也许是最好的，但并+现 
丈。利己是政治活动者的强大动机，正如它是消费者和企业所有者的动 
机一样。一邱政治家的动机是想再次当选.并在加强他们的选民基础时 
愿意牺牲国家利益。另一些政治家的动机只是贪婪。如果你有疑问，你 
就应该着苕世界 ii 的穷国，在这畔国家，政府官员的腐败普遍制约了经济 
发展。 

本书 并小想 提出某种政治行为理论。但是，在考虑经济政策时要记 
住，这种政策并不是由仁慈的国 f . 制定的，而是由具有所有人类欲望的真 




••这 不 就是民主的真 
曲 R 吗？ ……最终该 
批评的是选民 》" 

图片来源： ® WWW . 
CARTOONSTOCK . 
C 0 M/C 冊 IS W 1 LDT . 
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实的人所制定的。有时他们的动机是增进国家利益，佾冇时他们的功机 
是白己的政治和金钱野心。当经济政策并不像经济学教科书中得出的那 
么理想时，我们不应该大惊小怪。 

即问即答 公立学校区正就学校预算和由此引起的学生一教员比率逬 
行投票。调查发现 .20 % 的选民想要的比率是 9:1，25% 的选民想要的比 
率是 10:1,而15% 的选民想要的比率是 11:1。 你预计校区的投票会以什 
么结果结束？解释原因。 



新闻摘录 

农业政策与政治 


政治家们的激励是什么？幽酜大师达夫 • 巴里 （Dave Barry 〉 通过对 
| 2002年《农业保障 法案》 的分析为这一问題提供了一个答案。 

等待救济的农民 

Dave Barry 

I 如果你像大多数美国纳税人一样，你往往会在半夜一身冷汗地惊醒， 

I 并扪心 自问/ 我对马海毛生产者的支持充分吗？" 

| 我很高兴地回 答你你 做得很好。这要感谢美国国会最近采取的大 

I 胆行动（座 右铭： ** 嘿，这不是我们的钱，），这个行动就是2002年通过的 
； 〈农 业保暸 法案〉 ，这个法案最近通过了立法程序，其过程很像从牛的消化 
!道中产生一团热气腾腾的排泄物。 

I 〈农业 保障法案>的目的是向农民提供"价格 稳定、 **价格稳定"是 

什么意思呢？意思就是 ：花你 的钱。 在 这方面你已经很慷慨 了：仅 仅在去 
年，你就给了农民价值200多亿美元的"价格稳定"。自从1996年以来， 
你就给了 1000多名幸运的领取者每人100多万美元，这类幸运者中其实 
有许多大型的农业企业。你送了钱的"农民"中颇有些是百万富翁，例如 
Ted Turner 和 Charles Schwab ,以及一些大型公司，比如雪佛兰、杜邦和约 
翰 • 汉考克共同人寿保险公司。 

但是没有什么能与你即将达到的慷慨相媲美，纳税人丨得益于 〈农业 
保障法案>，在未来的十年内，你为农民提供的稳定支出将增加70%，总 
计为1800亿美元。按这个比率，几年以后农民的收入将是如此稳定，以 
至于他们将不得不甶于担心被空军轰炸机在中心州投掷的纳税人提供的 
大捆的现金砸到，而躲在自家的地窖里。 

也许你会问 自己； ••等等，难道，难道这不是裼利吗？" 

不，不是的。当政府给那些什么也不生产的人钱时，是福利。而这些 
钱的领取者生产了对我们的国家至关重要的东西——选票。来自两党的 
手握重权的国会议员以及布什总统都相信，如果他们在农业州投入足够 
的钱，农业州就会再选他们，从而使他们能继续从事把你的钱投入农业州 
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的重要工作。因此，正如我们所看到的，这根本不是楢利 1 这是行贿 1 / 

但是，我们不要忘记国家安全的因素。这是你的马海毛的去处。正 
如你所看到的，马海毛 （ mohair ) 是任何一种以 M rm >" 幵头的动物的毛，例 | 
如，蛇鹿 （ moose ) 、老鼠 （ mouse ) 、獴 （mongoose ) 或者海錯 （moray eel ) 0 

不，对不起，请等等。 u 马海毛"实际上是用山羊的毛制成的毛制品。 | 
在二战期间，马海毛用于制造军装，因此，它被认为是战略 物资； 而且，国 | 
会决定，你作为纳税人应该向生产它的人付酬。但是，今大的马海毛当然 I 
巳经没有了至关重要的军平目的，因此……你仍然要向生产它的人付酬！ ! 

而且，感谢 （农业 保障法案〉，你每年要向马海毛生产者支付成百上千万丨 
II 元 I I 

正如我所说的，这是为了国家安全。想想看，请上帝原谅我这么说，! 
如果恐怖主义者想方设法建造了巨大的时间机器，并把美国送回到1941 | 

年，我们可不是就要再打一场二战了，我们可是已经准备好了。 | 

你作为纳税人还会心惊胆战地知道 ，〈农 业保障 法案〉 还要为小扁豆 | 
和鹰嘴豆生产者提供新补贴，而且很快就要实行了。美国对进口小扁豆 | 
和麽嘴豆的依赖太大了。想象一下，生活在那些外国人会突然削减我们 I 
小扁豆和鹰嘴豆供给的世界中，是多可怕的事。设想一下，如果你不得不 i 
看着你的小孩说 ：“对 不起， Billy 或 Siuy , 我们今天晚上可能没有小扁豆和| 
鹰嘴豆吃。这都是因为我们纳税人目光太短浅，没有交出几百万美元去| 
支持国内小扁豆和鹰嘴豆生产者，因此，他们被迫在市场上面临与别人同 | 
样的竞争，而且……嘿，别跑，快回来！ _ | 

的确，那将是一个可怕的世界，完全没错。而且，这就是为什么我完 i 
全彻底地支持 〈农业 保障法案〉。我希望你同意我的看法，尽管我知道你 i 
们有些人会不同意。事实上，你们有些人对这个专栏也是如此愤怒，以至 i 
于你们决定再也不读我的任何文章。 | 

哼，你猾会怎么着 9 我不在乎！感谢国会最近通过的 〈幽默 保障法 | 
案〉，我可以从联邦政府得到大笔钱来继续写这些专栏，一年又一年，即使 I 
没人想读这些专栏！ i 

哦不，那将是愚蠢的！ ! 

资料 来源： Boston Globe Magazine , June 30, 2002. 





22.3 行为经济学 


经济学是研究人们的行为的，但它并不是研究人类行为的唯一学科。 
社会心理学也可以说明人们在他们生活中做出的选择。经济学和心理学 
通常独立进行研究，这部分是因为它们解决的是不同范畴的问题。但是， 
设近出现了 一个称为行为 经济学 （behavioral economius ) 的学科，在这个学 


行为经 济学： 

经济学中将心理学 
的观点考虑进来的 
分支学科。 
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科中，经济学家运用了心理学的基本观点。下®1我们米讨论这些观点。 

22.3.1 人并不总是理性的 

经济理论植根于活牛.生的人屮.有时称为冬考學这个物种的 
成员总是押 ft 的。作为企业管理者，他们使利‘4又4./作为消费者，他 
们使效用最大化（或者，也可以说，在最高的无差异曲线上选一 点）。 在他 
们面对的约束为既定时，他们砰件地评价所有成本与收益，并总是选择尽 
可能好的行为过程。 

但是，现实的人是人类。虽然在许多方面他们类似经济学中假设的 
理忭的、精明的人，但他们要复杂得多。他们吋能是健忘的、冲动的、困惑 
的、有感悄的和 II 光短浅的 .， 人类理性的这些不完善是心理学家的主耍 
研究对象，但直到最近，经济学家才对这些不完#给 f 里视。 

第一位从事经济学和心理学边缘研究的社会学家赫伯特 • 西蒙 
(Herbert Simon ) 提出，不应该把人作为理性 M 大化者，而成该作 为巧寧 
f 。他们 并个是 总选抒 M 好的行为过程，而是做出仅仅足够好的决*策\ 
_样，其他经济学家也提出，人仅仅是“接近理性"，或者他们表现出“有 
限理性”。 

对人类决策的研究力阁查明人们犯卜的系统性错误。下由是几个 
发现： 

• 冬 0孕兮设想有人向你清教一些数字问题，比如•联合网 
有多少非•洲•闻 • g . jfcilM 高的山有多卨，等等。侃是，不是要你给出一个 
单个的数字，而是要你给出 9 0 % 的置信区间，即你有 90 % 的自信真实数 
字会落人其中。当心理学家进行这类实验时，他们发现，大多数人给出的 
范围是极小 的：真 实数字落入其区间的概率大大小于 90%。 这就是说，大 
多数人过分相信自己的能力。 

• + f 。设想你 iE 在考 

虑艾 ^辆: x ’ “ j’、n f i b 口 i ‘4， k 说 I 读 （消费 者报 

告》，这个报告调杳了 1000 位 X 车的车主。然后你找有 x 车的朋友，而 
k ， 她告诉你她的车不怎么样。你如何肴待你朋友的观察呢？如果你理 
性地思考，你将认识到，她仅仅使你的样本从1000个增加到1001个，这 
并没有提供更多新的信息。但是，山于你的朋友的故事就发生在身边，在 
你作决策时，你给予它的 嚴视就 会比你应有的更大。 

• 人们倾向于用 址据来 坚定内 己已有 
的信念。^ —项 中為阅读并评价一份死刑能否制止犯罪的 
研究报告。在阅读了这份报告;5,那些本来就支持死刑的人说，他们史加 
坚倍自己的 观点； 而那些原来就反对死刑的人也说，他们更加坚信自己的 
H 这两组人用完全相反的方法解释同一个证据。 

考虑一下你在自 d 的生活中所做出的决策。你表现出了一些这类特 
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点 r 吗？ 

一个争议激烈的问题是，背离理性对理解经济现象是不是很承要 o 
在研究 401( k)ii •划，即对一些企、 Ik 向工人提供的享受税收优惠的退休金 
储蓿账户时出现 r 一个令人感兴趣的问题。在一些企业，工人填一个简 
单的表 就吋以 参与这个计划 3 在另一埤企业，: r 人们被自动加人该计划， 
并吋以 通过填一个简单的表 ifn 退出这个计划 o 结果，在第二种情况下参 
与的 T . 人比第一种情况下多得多。如果工人是完全的理性最大化者，无 


OAQC.com 


论他们的雇主提供的汁划是否是默认的，丁.人应该选抒最优 M •的退休金 


储蓄。实阮上，丄人的行为似乎表现出相当大的惯性。一互我们放弃 r 
理性人模型，理解他们的行为似乎就容易了。 

你会问，为什么当心理学和常识都怀疑理性假设时，经济学却仍要建 
i 在这个假设之上呢？ •种冋答是，即使这一假设不是完全真实的，也仍 
然相当接近 p 真实。例如，当我们研究竞争企业和垄断企业之间的差别 
时，企、 Ik 理件的利 润敁大 化假设就得出了许多 m 要 [ fn 适用的观点。间想 
一下第2章，经济模型并不意味 宥尨制 现实，只是要说明所涉及问题的本 
质，以有助于理解。 

经济学家经常假设理性的另一个原因可能是经济学家本身也不是理 
性最大化者。与大多数人一样，他们也过分 A 信，而且，他们也不愿改变 
自 a 的观念。他们在可供选择的人类行为理论中做出的选择也表现出巨 
大的惯性。 tfnK ， 经济学家也会满足于并不完美但足够好的理论。理性 
人模塑町能是使社会科学家满意的选择理论。 


22.3.2 人关注公正 

关丁人类行为的另-种观点可以用一个称为琴的实验来 
作最好的说明。游戏的进行如卜：两位志愿者（他未焱谥）被告知， 

他们将要去玩游戏并可以赚到 loo 笼元。在玩以前，他们要 r 解规则。 

游戏从掷硬币开始，硬币用来确定充当玩家 A 和玩家 B 角色的志愿者。 

玩家 A 的工作是在他自 d 和玩家 B 之间分100关元奖金。在玩家 A 提出 
他的建议后，玩家 B 决定是接受还是拒绝。如果他接受了，两个玩家根据 
这个建议得到钱。如果玩家 B 拒绝了建议，两家都空手走出去。无论在 
哪一种情况下.游戏都结束了。 

在继续进行游戏之前，停下来并想想在这种情况下你会怎么做。如 
果你是玩家 A , 你会建议如何分这100美元？如果你是玩家 B , 你会接受 
什么建议？ 

传统的经济理论假设在这种悄况下，人们是理性的财富最大化者。 

这个假设得出了 •个简单的预期：玩家 A 砬该建议他得99美元，而 B 得 
1 美元； 而玩家 B 应该接受这个建议。毕竟 ，一 旦提出了建议，玩家 B 
只要从中得到点什么，他接受建议状况就会改善。此外，由亍玩家 A 知 
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道，接受建议符合玩家 B 的利益，所以，玩家 A 就没有埋由给他的钱多于 
1美元。用博弈论（第17煢屮讨论的）的语 H 说,99_1分配是纳仆均 衡。 1 lf 

但是，当实验经济学家让现实的人玩最后通牒游戏时，结果与这种预 
期差別很大。充当玩家 B 角色的人通常拒绝只给他 I 美元或类似的少董 
钱的建议。由于预料到这•-点，扮演玩家 A 角色的人通常建议给玩家 B 
的钱远远多于1美元。一些人将提出50 -50 的分法，但更经常的是玩家 
A 建议给玩家 B 30或40美元这 样的贷 ，并把大部分留给自己。在这种情 
况>'玩家 B 通常会接受建议。 

这说明什么呢？合理的解释是人们部分受朴索的公正观念的驱使。 

99-1 的分法在许多人看来如此之不公正，即使自己一无所获也要拒绝。 

与此相反,70 -30 的分法虽然仍不公正，但没有不公正到使人们放弃正常 
的利己。 

在我们对家庭和企业行为的整个研究中，朴索的公正观念没有起到 
任何作用。但是，最后通牒游戏的结果表明，也许应该考虑这-•点。例 
如，在第18章和第19 我们讨论了劳动供求如何决定工资。 一 些经济 
学家提出，应该把企业支付给工人的工资的可观察到的公正性也包括在 
内。 W 此，当企业某一年获利特别丰厚时，尽管标准的均衡没有表示出， 

但工人（和玩家 B —样）也可以指望得到一份公正的奖金。企业 （和 玩家 
A —样）也会由于拘心工人会用降低效率、罢工或恶意破坏来惩罚企业而 
决定向工人支付髙于均衡水平的工资。 

新闻摘录 

这是你经济学的大脑 

研究日益集中在经济学和神经科学的交又点上。 

进入神经经济 学：投 资者为什么做他们所做之事 

Tyler Cowen 


拉斯维加斯闪耀的灯光和响亮的钟声激起了发财的幻想并鼓舞人们 
去冒险。保险公司用忧郁的口气提醒我们死亡率。市场营销家们都知 
道，内容和表达影响卷■我们的决策。 

第一次 ，经济学家们开始科学地研究这些现象。他们用一种新技术 
追踪大脑里的神经活动，研究情感如何影响人们的选择，包括赌徒和投资 
者的经济选择。 

比如，当人们处于 u 积极唤起状态"时，人们想到的是未来的收益，并 
且享受风险带来的感觉。我们每个人都很熟悉随着奖杯而来的兴奋感。 
斯坦福大学的两位研究人员 Camelia Kuhnen 和 Brian Knutson 发现，当人 
们的大脑显示出这种情绪时，人们很愿意承担-些愚不可及的风险。 

但是当人们想到成本代价，就幵始用不同的大脑模块，也就变得更焦 
虑。至少在实验室里，人们在这种情境下就变得非常保守。而且人们还 
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会对带有未知因素的模糊风险特别恐惧。这可能有助于解释为什 j 么投资 
者不太愿意投资于外国股票市场，即使他们可以以很低的成本分敖投资1 -- ^ 

组合。 i 

人并不 是一以 贯之或者彻底理性的决策者，这大概是颠扑不破的真 | 

理。加州理工学院的经济学教授 Peter l . Bossaerts 研究发现，大脑是分幵| 

评价风险和收益的，并不像经济学家们所说的“预期效用”那样把风险和 I 
收益一起算 a i 

研究人员可以通过屏幕观察到人们是如何把他们的选择在大脑的不 I 
同区域分门别类。这听起来不太像是经济学，但是神经经济学家正是从: 

经济学家哈耶克的见解出发的——人脑的资源是稀缺的，必须配罝给有； 

竞争力的用途。大脑和经济体系样，运转良好的系统不可能是中央集 I 
权指挥控制的。 | 

神经经济学方兴未艾，最早的一篇重要实证性论文是2001年由 | 

Kevin McCabe N Daniel Houser x Lee Ryan、Vernon Smith 和 Theodore Trouard 

合作发表的。他们都是经济学教授。加州理工学院有一个神经经济学实 I 
验室，由 Colin F . Camerer 领导，他本人既是数学奇才，现在又是经济学教| 

授。这个实验室聚集了一批优秀的跨学科研究人员。很多早期的参加者 | 

既学过神经学又学过经济学，并且依然是这个领域的佼佼者。 i 

投资者对于这些研究成果可能带来的赚钱潜力越来越有兴趣。想象! 

一下，可以训练交易员们把感情放在一边，或者提前通过脑部扫描测试他 | 

们的客观性。未来可能还有设备能够监控交易员们在交易大厅或者议价 i 
过程中的情感状况，并且指导他们如何补救可能发生的错误。 i 

最好的交易员最擅长了解别人的心思吗 7 还是交易技巧与某些特征 i 
有关，例如计算和忽略周围人类情感喧扰的能力？ | 

更为野心勃勃的是未来的研究可能会尝试去决定短期的价格泡沬什 | 

么时候破灭。当人们不再微笑，调整肾上腺素水平或者用不同眼神接触 | 

的时候，市场是不是就潮流逆转了？ i 

不是所有的神经经济学都利用大脑扫描。麻省理工学院斯隆管理学 I 
院的 Andrew W . Lo 教授就使用类似测谎仪的技术分析证券交易员，证明| 

了焦虑和恐惧影响了市场行为。测量眼睛的移动既容易又便宜，也有助 | 

于研究人员确定被试者在想些什么。还笮些研究人员打幵猴子的头盖骨 | 

测璗单个的神经元，猴子的神经元根据奖赏的概率和数量会部分活化。 | 

但是大部分经济学家会在意这些吗 7 像“依伏神经核"这样的词——指的 I 
是大脑皮层下与奖赏刺激有关的细胞核——在研究利率和货币供给这样的 I 
领域会受到欢迎吗 7 怀疑者质疑神经经济学是否能解释真实世界的现象 。 i 
神经经济学家承认他们的努力还在初期阶段。识别大脑模块和相应 i 
的作用是困难的。即使大脑的某个部分在特定时刻是活跃的，它又如何 i 
参与到人们决策时更为广泛的方法中呢？ i 

研究中被扫描的人数通常都很少，因为扫描费用为每小时500美元， | 

还要使用昂贵的机器。而且环境也有影响。我们大概没法把纽约交易所 i 
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交易大厅里的决策和医院扫描仪下的决策相提并论，在医院被试省必须 
躺着，听着嘶嘶的机器声，保持心如止水，还要思岽交易策略。 

尽管这样，如果技术让研究人员能够分辨更多的大脑区域，更准确地 
认读大脑，而且成本也更低，神经经济学还是会有大幅进步。这个领域越 
来越多地认同人类的情感是重要的，只不过不太知道怎么去处理。 

下一步呢？可能神经经济学家应该转向政治经济学。人们在投票的 
时候和在作交易的时候一样用同一个大脑部位思考吗？投票是出于恐 
惧、厌恶，还是出于对新事物、兴奋感的期待？ 

资料来源 ： New York Times % April 20, 2006. 



22.3.3 人有时是矛盾的 

设想有一些枯燥的 X 作，比如，洗衣服、扫自 d f j 前路上的雪，或填写 
你的所得税表。现在考虑以下儿个 问题： 

(1) 你偏好 A : 花50分钟立即做完这些事，还是 B : 明天花60分钟做 
这些事？ 

(2) 你偏好 A : 在第90天内花50分钟做这邱事，还是 B : 花60分钟 
在91天内做这些事？ 

当提出这类问题时，许多人对问题（1〉选8，而对问题（2 )选々„当预 
做计划时[止:如问题 （2) 那样]，他们使用于枯燥 r 作的时间最小化。似 
面对立即做这些事的情况时 L 正如问题（丨）那样]，他们乂选择了拖延。 

在一些方曲，这种行为并不令人惊 讶：每 个人都吋常会拖一拖。但 
是，从理性人理论的角度看，这令人困惑。假设，对问题（2> 的回答，一个 
人选择在90天内花50分钟。然后，苎第90大到来时，我们允许他改变白 
己的主意。实际上，这时他就面 对问题 （1)，因此，他选择在明天做这件 
事。但是，为什么仅仅 是时间 的流逝就会影响他做出的选择呢？ 

生活中人们经常为自 d 制订计划，但他们并没有遵守计划。•个吸 
烟者答应戒烟，但在吸完最后一支烟的几小时里，他又要求再吸一支并违 
背了诺 H 。 一个想减肥的人答应不再吃甜点，但当侍者端来甜点盘时，他 
乂把诺言忘 r 。 在这两种情况下，即时满足的欲望使他们放弃 r 自己过 
去的计划。 

一些经济学家认为，消费一储蓄决策是人们总是表现出这种不一致 
性的重要例子。对许多人来说，支出提供了即时满足》储蓄，如同放弃香 
烟和甜 点一样 ，要求为遥远末来的报酬而做出现时的牺牲。 Mil , 也正如 
许多吸烟者希望自己戒烟和许多超重的人希望自己吃得少一点一样，许 
多消费者希望自己储蓄得更多。根据-•份调杳，76%的美闫人说他们的 
储觜将不够退休后用。 

这种前后不一致性暗含捋人们应该努力用一些方法使自己末来按 i 十划 
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行事。想成烟的吸烟各町以把他的烟扔掉.想减肥的人可以锁住电冰箱 
-个储萏太少的人该怎么做呢？他应该找到某种方法在他花钱之骱把钱 
锁起来 。一 些退休金账户.如 40 l ( k ), 正是起到了这-作用。一个丄人 
口 J 以同意在他看到钱之前就从他的工资支票屮划出一些钱。在退休之前 
若使用存人这个账户的钱就要交 罚金。 也许这就足这些退休金账户如此 
受欢迎的一个原因 ：它们制止了 人们自 Q 即时满足的欲望。 



即问即答 描述人的决策不同于传统经济理论中理性人决策的至少三 
个方面。 


22.4 结论 


木章考察了微觇经济学的的沿。你会注意到，我们只是简述/思想， 
而没有完全展开这些思想。这不是偶然的,，一个原因是，你在高级课程 
中会史洋细地学习这些主题 u 另一个原囚是，这些主题仍然足活跃的研 
究领域，闪此，仍然在不断更新。 

为了说明这些主题如何适用于史广泛的情况，问想一下第1章的 
学序乎 I * 冬 f 举。-个原押认为，市场通常是组织经济活动的一种好 
ijf^o ;二+▲理说明，政府有时《了以改善市场结果。3你学习经济 
学时， 你坷以 更充分地领悟这些原理的真文性以及运用这些原理时应 
该注意的问题。不对称佶息的研究应该使你更谨慎地对待市场 结果； 
政治经济学的研究应该使你更潘慎地对待政府的解决方法；而行为经 
济学的研究应该使你更懣愤地对待依帮人的决策的任何一种制度，包 
括市场和政府。 

如果说这些主题有一个统一的观点，那就 是：生 活是杂乱的。信息是 
不完全的，政府是不完善的，人也是不完关的。当然，在你开始学习经济 
学之前，你早就知道这碑。但是，如果经济学家要解释.也许甚至改奔周 
围的世界，就需要尽珂能准确地理解这些不完泞之处。 


内容提要 

◎ 在许多经济交易中.信息是不对称的0 

当存在隐蔽性行为时，委托人会关注因 

代理人道德风险问题引起的损失。当 

存在隐蔽性特征时，买者会关注 卖者屮 

的逆向选择问题。私人市场有时用;^ 

信号和筛选来应对不对称信息。 

• • • • 


o 虽然政府政策有时可以改#市场结果, 
但政府本身也是+完善的制度。康多 
塞悖论说明，多数原则没有引起社会有 
传递性的 偏好； 而阿罗不可能性定理说 
明，没有一种投票制度是完美的。在许 
多情况下，民主制度将产生中值选民想 
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要的结果，而尤论其他选民的偏好是什 
么。此外，那些决定政府政策的人会受 
利 a 而不是国家利益的驱动。 

◎ 心理学和经济学的研究表明，人的决染 


比传统经济现论所假设的要乂杂，人们 
并不总是理件的，他 ft i 关心经济结果的公 
正性（即使对他们自己有+利影响 >, Ifn 
且,他们吋能具有前后+ •致性。 


关键概念— 



道德风险 

发信号 

阿罗不可能性定理 

代理人 

筛选 

屮值选民定理 

委托人 

康多塞悖论 

行为经济学 

逆向选择 



复习题 1 2 .. .. 




1. 什么是道徳风险？列出雇主为了降低这 
个问题严重性可能会做的三件事。 

2. 什么是逆向选择？举出逆向选抒可能成 
为一个问题的市场的一个例子。 

3. 给发信号和筛选下定义，并各举出一个 

• • • • • 

例子。 

4. 康多塞提到的投票的非正常特征是 


什么？ 

5. 解释为什么多数原则代表 r 中值选民的 
偏好，而不是平均选民的偏好。 

6. 描述最后通牒游戏。传统经济理论 m 期 
这个游戏的结果是什么？试验证实了这 
种预期吗？解释原因。 


问题与应用 • 


1 . F 列每一种情况都涉及道德风险。在每 
种情况下，确定委托人和代理人，并解释 
为什么存在不对称信息。所描述的行为 
如何减少了道德风险问题？ 

a. 房东要求房客支付保证金。 

b . 企业把在未来以既定价格昀买公司 
股票的期权作为对高层管理人员的 
报酬。 

c. 汽车保险公司对在汽车上安装防盗 
器的客户提供折扣。 

2. 假设长寿健康医疗保险公 司对一 种家庭 
保险单每年收取5000美元。公司总裁 
建议，为了增加利润 ，公司 把每年的价格 
提高到6000美元。如果企业采用了这 


个建议，会产生什么经济问题？平均而 
a ，企业的客户群中健康的人会 史多还 
是+健康的人会更多？公司的利润一定 
能增加吗？ 

3. 本章的案例研究描述 r 男朋友如何通过 
向女朋友瞄送适当的礼物发出“他爱 
她”的信3。你认为说“我爱你”是否算 
做信号？为什么？ 

4. 些 艾滋病宣传员认为，不应该允许眹 
疗保险公司问申请者是否感染/引起义 
滋病的 HIV 病毒。这种规定帮助了还 
是伤害 r 那些 HIV 呈阳性的人？这种 
规定帮助了还是伤害了那些 HIV 不呈 
阳性的人？这种规定加剧了还是减缓 r 
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医疗保险巾场 h 的逆向选择问题？你认 
为它增加 r 还是减少了没有医疗保险的 
人数？按你的选择，这是一种好政策呵？ 

5. 政府!1_:在考虑叫种 m 助穷人的方 法：给 
他们现金，或者由賑济处向他们提供免 
费餐。 举出一个支持发放现金的理由。 
根据不对称信息，给出一个晦济处会比 
给现金更好的理由。 

6. Ken 向一家冰淇淋店走去。 

侍者： 今天我们有香草的和巧克力的。 
Ken : 我要香草的 3 

侍者： 我差点忘了。我们也有草莓的。 
Ken : 这样的话，我要巧克力的。 

Ken 违背了决策的标准特征吗？（提 示： 
再读 • K 有关阿罗+可能性定埋的那部 
分内容。） 

7. H 个朋友正在选择吃午答的餐馆。下面 
是他们的 偏好： 


1 

Rachel 

Ross 

• 一，•幽•，細暴*寒. •• 

Joey 

j 第— 

意大利 

餐馆 

怠大利 

餐馆 

中国答馆 

! 

{ 

第二 

选择 

中国餐馆 

中国餐馆 

學西哥 

餐馆 

第三 

选择 

墨西哥 

餐馆 

里西哥 

餐馆 

法国餐馆 

: 

* 

第四 

选择 

法国餐馆 

法国餐馆 

意大利 
簡 \ 


a . 如采二个朋友用博达 il •算做出他们 
的决策，他们到哪里吃饭？ 

b . 在去他们所选择的餐馆的路匕他们 
看到墨西哿餐馆和法 w 餐馆关门 r , 
因此，他们用博达计算再在剩下的两 
家餐馆中选择。现在他们决定去哪 
家餐馆？ 

c . 你对 a 和 b 的 lP | 答如何与阿罗不可 
能性定理相关？ 

8. 〔个朋友选择肴哪一个电视节目。下面 
是他们的 偏好： 



a . 如果三个朋友用博达计算做出他们 
的选择，会出现什么结果？ 

b . Monica 违议按多数原则投票。她提 
出，他们先在和 Heroes 之间选 
择 ，然后在第一次投票中的贏者和 
Scrub 之间选杼。如果他们都忠实地 
按他们的偏好投票，会出现什么 
结果？ 

c . Chandler 会同意 Monica 的建议吗？ 
他偏好哪一种投票制度？ 

d . Phoebe 和 Monica 能说服 Chandler 按 
Monica 的投票制度占做吗？在第一 
轮投票中， Chandler 虚伪地说，他对 

的偏好大于 Lost 。 他为什么会 
这么做？ 

9. 五位室友计划在他们的宿舍里#电影来 
度过周末，而兑，他们正在争论看几部电 
影。下面是他们的支付 意愿： 


单位•.美元 



Quentin 

Spike 

Ridley 

Martin 

Steven 

第一部 

电影 

7 

5 

4 

2 

1 

第二部 

电影 

6 

4 

2 

1 

0 

第三邡 

电影 

5 

3 

1 

0 

0 

第四部 
| 电影 

3 

1 

0 

0 

0 

1 第五部 
| 电影 

1 

0 

0 

0 

0 
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租录像带的成本为 8 美元，由宰友平分, 

因此，搿部电影每人支付 1.6 美元 u 

a . 有效的看电 影数量 （即使总剩余最大 
化的数是儿部？ 

b . 从每个室友的角度看，偏好的电影是 
儿部？ 

c . 中值室友的偏好是什么？ 

d . 如采室友在有效结果和中值投票人 
的偏好之间进行投票，每个人会如何 
投票？哪•个结果会得到大多数袅？ 

e . 如果一个室友提出了一个不同数1 
的电影的建议，他的建议能战胜 d 中 
投票的贏者叼？ 

f . 在提供公共物品中多数原则能达到 
有效的结果吗？ 

10. —组运动员正在进行多口三项全能的 
竞赛。他们第一天比赛艮跑，第二天比 
赛游泳，第三天比赛自行车。你知道运 
动员要完成二个项目中每一项的顺序。 
根据这个信息，谙你安排整个竞赛的顺 
序。你要满足以下 条件： 

• 运动员的顺序应该是可传递 的：如 
果运动员 A 排在 B 之前，运动员 B 
排在 C 之前，那么运动员 A 就 * 定 
排在 C 之前。 

• 如果在三场比赛中 A 都击败了 B，A 
就应该排在 B 之前。 


• 任何两个运动员的排列觖序+取决 
于第三个运动 M 在结來排序之前坫 
否已被淘汰出竞赛。 

根据阿罗定理，只存二种能满足这些特 
征的运动员排序。这三种排序是什么？ 
这三种排序是合意的吗？为什么？你 
认为较好的排序 H 程是哪一种？你的 
排序使以上哪一个特征得不到满足？ 

11. 为什么两党制的-个政党会不选择接 
近于屮值选民？（提 示： 考虑投票屮的 
弃权和政治捐献）。 

12. 两家冰淇淋店 m 在一条一英里的海岸 
上选址。人们都沿着海岸坐.坐在海滩 
1：的每个人每人从离 n 己最近的店买 
一个冰淇淋蛋卷。每个冰淇淋卖者都 
想使自己的顾客数量圾大化。这两家 
店应设在沿海岸的什么地方？ 

13. 解释以 f 的反应为什么反映了某种对 
理性的背离。 

a . 在广泛报道了加州的地琛之后，许 
多人到己的保险公司申清地廣 
保险。 

b . 1月份，许多保健俱乐部都提供特别 
会员年费.以吸引那些在新的一年 
决心运动更多的顾客。即使这些会 
员费昂贵，许多新顾客也很少去 
锻炼。 
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支付能力原则 （ ability - to-pay principle ) 认 

为应该根据一个人 珂以承 受的负相来对这个人 
征税的思想。 

绝对优势 （ absolute advantage ) 用比另一 
个生产者史少的投人生产某种物品的能力。 

会计利润 （accounting profit ) 总收益减总 

显性 成本。 

逆向选择 （ adverse selection ) 从无信息一 

方的角度肴，无法观察到的特征组合变为不合怠 
的倾向。 

代理人 （ agent ) —个为另一个人（称为委 
托人）完成某种行为的人《 

阿罗不可能性定理 （ Arrow ' s impossibility 
theorem ) 一个数学结论，它表明在某些假设条 
件之下，没有一种方案能把个人偏好加总为一组 
il: 确 的社会偏好。 

平均固定成本 { average fixed cost ) 固定成 

本除以产 最。 

平均收益 （average revenue ) 总收益除以 
销 售量。 

平均税幸 （average tax rate ) 支付的总税 

收除以总收入。 

平均总成本 （average total cost ) 总成本除 

以产量。 

平均可变成本 （ average variable cost ) 

变成本除以产 

行为经济学 { behavioral economics ) 经济 
学屮将心理学的观点考虑进来的分支学科。 

受益 原则丨 benefits principle ) 认为人们应 

该根据他们从政府服务屮得到的利益来纳税的 
思想。 

预算约束线 （budget constraint ) 对消费者 
吋以支付得起的消费组合的限制._> 

预算赤字 （budget deficit ) 政府支出大 P 

政府收人。 

预算盈余 （budget surplus ) 政府收人大于 

政府支出。 



经济周期 { business cycle ) 就业和生产等 

经济活动的波动。 

资本 （ capital ) 用于生产物品与劳务的设 
备和建筑物。 

卡特尔 { cartel ) 联合起来行事的企业 

集团。 

循环流置图 （ circular-flow diagram ) —个 

说明货币如何通过市场在家庭与企业之间流动 
的直观经济模 SL 

科斯定理 （Coase theorem ) 认为如果私人 
各方可以无成本地就资源配置进行协商.那么， 
他们就可以自 d 解决外部性问题的一个命题。 

勾结 （ collusion } —个 rfi 场上的企业之间就 
牛.产的产量或收取的价格达成的协议^ 

公共资源 （common resources ) 有竞卞性 
但无排他性的物品。 

比较优势 （comparative advantage ) 一 个 

生产荇以低于另一个生产#的机会成本生产一 
种物品的行为》 

补偿性工资差别 （compensating differential ) 

为抵消+同工作的非货币特性而产生的工资 
差别。 

竞争市场 （competitive market ) 有许多买 

者与卖者.以至于每个人对市场价格的影响都微 
乎其微的市场， 

互补品 （ complement ) —种物品价格上升 
引起另一种物品葙求母减少的两种物品。 

康多塞样论 （Condorcet paradox ) 多数原 

则没有产生可传递的社会偏好。 

规模收益不变 { constant returns to scale ) 
K : 期平均总成本在产景变动时保持不变的特性。 

消费者剩余 （consumer surpliu ) 买者思意 
为一种物品支付的 M 减去其为此实际支付的 

矫正税 （corrective taxes ) 旨在引导私人决 
策者考虑负外部性引起的社会成本的税收。 

成本 （ cost ) 卖者为了生产一种物品而必须 
放宑的每种东西的价值。 
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成本一收益分析 （ cost-benefit analysis ) 比 

较提供一种公共物品的社会成本与社会收益的 
研究。 

需求的交叉价格弹性 （ cross-price elasticity 
of demand ) 衡見一种物品笛求黾对另一种物 

品价格变动的反应程度的指标，用第一种物品浠 
求 贵变动 G 分比除以第二种物品价格变动百分 
比来计箅。 

无谓损失 （deadweight loss ) 市场扭曲（例 
如税收）引起的总剩余减少。 

II 求曲线 （demand curve ) 表示一种物品 
的价格与需求资之间关系的图形。 

需求表 { demand schedule } 表不一 种物品 
的价格与需求敏之间关系的表格^ 

边际产 ft 递减 （diminishing marginal prod > 
uct ) 一种投人的边际产 a 随着投人 软增加 而 
减少的特征。 

收益递减 （diminishing returns ) 随着投人 

锹的增加，毎 一甲位 额外投入得到的收益减少的 
特性。 

歧视 { discrimination ) 对仅仅由于种族、宗 

教、性別、年龄或其他个人特征不同的相似个人 
提供不同的机会。 

规横不经济 （diseconomies of scale ) 长期 
平均总成本随产欺增加而增加的特件。 

占优策略 （dominant strategy ) 无论其他参 

与者选择什么策略.对一个参与者都为最优的 
策略 9 

经济利润 （economic profit ) 总收益减总成 

本，包括显性成本与隐性成本。 

经济学 { economics } 研究社会如何管理 D 
己的稀缺资游 1 

规模经济 （economies of scale ) 长期平均总 
成本随产请增加而减少的特性。 

效率 { efficiency ) 社会能从其稀缺资源中 
得到最大利益的特性。 

效聿工资 （efficiency wages ) 企业为广提 
高工人的生产率而支付的高丁均衡工资的工资。 

有效市场假说 { efficient market hypothesis ) 

认为资产价格反映了关 P —种资产价值的所有 
公幵的、坷获得的信息的 埋论。 

有效规模 （efficient scale ) 使平均总成本 ici 

小的产萤。 
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弹性 （ dastkUy ) 衡 fi 耑求 M 或供给 ft 对其 
某种决定因素的反应程度的指标》 

平等 （ equality ) 经济成果在社会成员中公 
平分配的特性。 

均衡 { equilibrium ) 市场价格达到使供给 
璜与箝求疫相等的水平时的状态。 

均衡价格 （equilibrium price ) 使供给与需 

求平衡的价格。 

均衡数最 { equilibrium quantity ) 均衡价 

格下的供给童与需 求最。 

排他性 { excludability ) —种物品具有的可 
以阻止一个人使用该物品的特性。 

显性成本 （explicit costs ) 需要企业支出货 
币的投人成本。 

出口 （ exports ) 在国内生产而在国外销杩 
的物品。 

外部性 （ externality ) —个人的行为对旁观 
者福利的影响。 

生产要索 （factors of production ) 用于生 

产物品与劳务的 投人。 

固定成本 （fixed costs ) +随苕产贵变动而 

变动的成本。 

搭便车者 （free rider ) 得到一种物品的利 
益但避开为此付费的人。 

博弈论 （game theory J 研究策略状况下人 

们如何行为。 

吉芬物品 （GifTen good ) 价格上升引起需 
求量增加的物品。 

横向平等 { horizontal equity ) 主张有相似 
支 U 能力的纳税人应该缴纳等 M 税收的思想。 

人力资本 （human capital ) 对人的投资的 
积累，如教育和在职培训。 

R 6 性成本 （implicit costs ) 不需要企业支出 

货币的投人成本。 

进口 （ imports ) 在国外生产而在国内销售 
的物品。 

激励 { incentive ) 引起一个人做出某种行 
为的某种东西。 

收入效应 （income effect ) 当一种价格变动 
使消费者移动到史高或史低尤差异曲线时所引 
起的消费变动。 

需求收入弹性 （income elasticity of demand ) 

衡 M — 种物品需求 fi 对消费者收入变动反应程 
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度的指标.用耑求 a 变动白分比除以收人变动百 
分比来计箅。 

无差异曲线 {indifference curve ) 一条表示 

给消费者相同满足稈度的消费组合的曲线。 

低裆物品 （inferior good ) 收入增加引起需 

求黾减少的物品。 

通货膨胀 （ infl a ti « n ) 经济中物价总水 f 的 

1:升 

实物转移支付 （ in-kind transfers ) 以物品 

和劳务而不 M 以现金形式给 f 穷人的转移支付。 

外部性内在化 （internalizing the externality ) 

改变激励，以使人们考虑到自己行为的外部 
效应。 

需求定理 （law of demand ) 认为在其他条 

件不变时，-种物品价格上升，对该物品的需求 
1：减少的观点。 

供给定理 （_aw of supply ) 认为在其他条件 

不变时.一种物品价格 hJ ) •，该物品供给佾增加 
的观点^ 

供求定理 （law of supply and demand ) ff : 

何一种物品价格的调幣都会使该物品的供给和 
潘求 达到 5 F 衡。 

自由主义 （ liberalism ) —种政治哲学，根据 

这种政治侨学，政府应该选择必要的公正的政 
策。 这种公 iH 萝由一位在“无知曲纱"背后的无 
偏见评论者来评价。 

自由至上主义 （libertarianism ) 一种政治 

哲学，根据这种政治竹学，政府应该惩罚犯罪并 
实行自摇的协议，但不应该进行收人再分配 

生命周期 （life cycle ) 在人的--生中有规律 
的收入变动形式。 

定额税 （ lump-sum lax ) 对每个人等 S 征 
收的税收。 

宏观经济学 { macroeconomics ) 研究稍体 
经济现象，包括通货膨胀.失业和经济增长 C 

边际变动 （marginal change ) 对行动计划 
的微小增屋调整 I , 

边际成本 （marginal cost ) 额外一节位产 
裙所引起的总成本的增加 I - 

边际产量 （marginal product ) 增加一单位 
投人所引起的产 M 增加 c * 

劳动的边际产量 （marginal product of la ¬ 
bor ) 增加的一单位劳动所引起的产最增加量。 


边际替代案 { marKinal rate of substitution , 
MRS) 消费者思总以坤物品交涣 1 种物品 
的比率。 1 ◦ 

边际收益 （ marginal revenue ) 增加一单位 
销售廬引起的总收益变动。 

边际税率 （marRinal tax rate ) 增加 I 美元 
收人所支付的额外税收。 

市场 （ market ) 由鬼 种物品或劳务的买荇 
与卖#组成的一个群体。 

市场经济 （market economy ) 当许多企业 
和家庭在物品4劳务市场上相互交易时，通过它 
们的分散决策配置资源的经济。 

市场失灵 { market failure ) 市场本身不能 
有效配笪资源的情况 a 

市场力置 （ market power ) 申■个经济活动 

者（或经济活动片的一个小集 W ) 对市场价格有 
显著影响的能力 3 

最大最 小准则 （maximin criterion ) —种主 

张，认为政府的0标应该是使社会上状况最差的 
人的福利 M 大化。 

中值选民定理 （median voter theorem ) 

个数学结论，表明如 梁要选 W 沿若一条线选-个 
点，而且，每个选民都想选离他最偏好的点朵近 
的点，那么.多数原则将选出中值选民最偏奵 
的点。 

微观经济学 （ microeconomics ) 研究家庭和 

企业如何做出决策，以及它们如何在市场 匕相瓦 
交易 

垄断竞争 { monopolisUc competition ) 存在 

许多出售相似 m 不相同产品的企业的市场结构。 

垄断企业 （ monopoly )-- 种没有相近待代 
品的产品的唯一卖者的企业 a 

道德风险 { moral hazard 丨一个没有受到完 
全监科的人从事不诚实或不合意行为的倾向。 

纳什均衡 （ Nash equilibrium ) 相互作用的 
经济主体在假定所有其他主体所选策略为既定 
的情况下选择己最优策略的状态。 

自然垄断 （ natural monopoly ) 由于一个企 
收能以低于两个或更多企业的成本向整个市场 
供给一种物品或劳务而产生的垄断。 

自然资源 （ natural resources ) 由然界提 
供的用于生产物品与劳务的投人，如±地、河流 
和矿藏。 
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负所得 税 （negative income tax ) |nj 商收人 
家庭征税并给低收人家庭转移支付的税制 < 

正常物品 （normal good } 收人增加引起滿 

求茕堉加的物品《^ 

规范表述 （normative statements ) 企图描 

述世界应该足 什么的观点。 

寡头 《 oligopoly ) 只有少数儿个卖者提供 
相似或相同产品的布场结构。 

机会成本 （ opportunity cost ) 为俗到某 

种东西所必须放弃的东沔 c 

完全互补品 （ perfect complements ) 无差样 

曲线为直角形的两种物品。 

完全替代品 （ perfect substitutes ) 无裘异曲 

线为直线的两种物品。 

持久收入 （permanent income ) -个人的 

正常收人。 

政治经济学 （political economy ) 用经济学 

的分析方法研究政府。 

实证表述 （positive statements ) 企幽描述 

肽界是什么的观点。 

贫困线 （poverty line ) 由联邦政府根据每 
个家庭规模确定的一种收人绝对水平.低于这一 
水平的家庭被认为处于贫困状态 

贫困率 （poverty rate ) 家庭收人低于 '-个 
称为贫闲线的绝对水平的人口 fl 分比。 

价格上限 （price ceiling ) 出售-种物品的 
法定最窃价格 a 

价格歧视 （price discrimination ) 以不同价 

格向+同顾荠出俾同-种物品的经营做法。 

需求价格禅性 （price elasticity of demand ) 

衡埴-种物品需求虽对其价格变动反应程度的 
指标，用耑求馱变动 S 分比除以价格变动百分比 
来计算 1 

供给价格弹性 { price elasticity of supply ) 

衡 M —种物品供给带对其价格变动反应程度的 
指标.用供给镦变动0分比除以价格变动百分比 
来计算。 

价格下限 （price floor ) 出售 一种物 品的法 
定最低价格。 

委托人 （ principal ) lh 另一个人（称为代理 
人）完成某种行为的人 n 

囚徒困境 （ prisoners ’ dilemma ) 枓个被捕 

的囚徒之间的一种特殊“陴弈”，说明为什么共至 
512 < 经济学原理 


在合作对双方都 A 利时，保持合件也足闲难的 》 

私人物品 （ private goods ) 既才丨排他性疋有 
竞争性的物品 ^ 1 ◦ 

生产 者剩余 （producer surplus ) 卖者出售 

一种物品得到的鼠•减去其生产成本。 

生产函数 （production function ) 用于生产 

一种物品的 投人进 与该物品产量之间的关系。 

生产可能性边 界 （ production possibilities 
frontier ) 表示在町得到的生产要素与生产技术 
既定时 .一 个经济所能牛产的产婧的各种组合的 
图形。 

生产率 { productivity ) —个工人一小时所 
生产的物品与劳务数墩。 

利润 （ profit ) 总收益减去总成本《 

累进税 （progressive tax ) 商收人纳税人缴 

纳的税收在收人中的比例商于低收人纳税人的 
税收 

产权 { property rights ) 个人拥有并控制稀 

缺资源的能力。 

比例税 { proportional tax ) 高收人纳税人 

和低收人纳税人缴纳收入中相同比例的税收。 

公共物品 （public goods ) 既无排他性义无 
竞争性的物品。 

需求置 （quantity demanded ) 买者思意并 

r 能够 购叉的 -种物品的数 

供给置 { quantity supplied ) 卖者愿意并且 

能够出售的-•种物品的数虽。 

理性人 （rational people ) 系统 rfij 有的地 

尽 M 大努力实现 JC •目标的人。 

累退税 （progressive tax ) 高收人纳税人缴 

纳的税收在收人中的比例低 r 低收人纳税人的 
税收。 

消费中的竞争性 （ rivalry in consumption ) 

一个人使用一种物品将减少 K •他人对该物品的 
使用的特性。 

稀缺性 （ scarcity ) 社会资源的有限性。 

筛选 （ screening ) 无信息的一方所采取的 
引起有信总的一方披铒信息的行动 3 

短缺 （ shortage ) 摇求最大于供给量的状态。 
发信号 （ signaling ) 有信息的一方向无信 
息的 一力披 滿自 Q 私人信息所采取的行动,> 

社会保险 （ social insurance ) 旨在保护人们 
规避负面事件风险的政府政策。 
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罢工 （ strike ) ■[: 会 组织丄 人从企业撤出 
劳动 《* 

替代品 （ substitute ) 一种物品价格匕升引 

起另•种物品笛求虽坩加的 糾种 物品。 

替代效 应 （substitution effect } ^ 一种价格 

变动使消费#沿着一条既定的无差异曲线变动 
到有新边际替代率的•点时所引起的消费变动。 

沉没成本 （sunk cost ) 已经发生而且 X 法 
收回的 成本。 

供给曲线 （ supply curve ) 表示一种物品的 
价格与供给 M 之间关系的 阁形。 

供给表 （supply schedule ) 表示-种物品的 
价格与供给锖之间关系的表格。 

过剩 （ surplus } 供给玦大于需求 M 的状态 0 
关税 （ tariff ) 对在闻外生产而在国内销售 
的物品征收的税^ 

税收归宿 （tax incidence ) 税收负拘在市场 
参与者之间进行分配的方式。 

总成本 （total cost ) 企业 用于牛.产的投人 
的市场价值 C 

(企业）总收益 [ total revenue ( for a Rrm )] 

企业出饵其产品所得到的货币1。 

(市场）总收益 [ total revenue ( in a mar ¬ 
ket ) ] —种物品买者支付从而卖若得到的堵. 
用该物品的价格乘以销锷贵来计算。 

公地悲剧 （ Tragedy of the Commons ) 


个寓言，说明从被个社会的角度笤.为 tl 么公有 
资脓的使用大于合总的水平 - 

交易成本 （ transaction cost ) 各力在达成协 
议与遵守协议过程中所发生的成本。 

工会 （ irnitrn ) 勻雇主谈判工资和丄作条件 
的丄人协会。 

功利主义 （ utilitarianisnO -•种 政治哲学， 

根据这种政治哲学.政府应该选择使社会 t 所有 
人总效用最大化的 政策。 

效用 { utility ) 衡燉幸福或满足程度的 

指标 u 

边际产 置值 （ value of the marginal product ) 

一种投人的边际产 M 乘以该产品的价格 

可变成本 （ variable costs ) 随着产燉变动 
fftl 变动的成本 a 

纵向平 等 { vertical equity ) 主张支付能力 

史强的纳税人应该缴纳更多税收的思想。 

福利 { welfare ) 补貼需要者收人的政府 
计划。 

襦利经 济学丨 welfare economics ) 研究资源 

配罝如何影响经济福利的一门学问。 

支付 意愿丨 willingness to pay ) 买者 E 意为 
某种物品支付的最高萤。 

世界价格 （ world price 丨一种物品在世界 
市场上所通行的价格。 
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能力与工资 （ Ability , wages and) ,416,418 
支付能力 职則 （ Ability-to-pay principle) , 254 
绝对优 势（ Absolute advantage) f 54 
绝对值 （Absolute value) ， 91 

与开车相关的亊故 （ Accidents, associated with 
driving) v 21 1 

会计师、经济学家和机会成本（ Accountants. vs. 

economists and opportunity costs) 9 269 
会计利润 （Accounting profit) 9 270 
逆向选择 （Adverse selection 〉， 485,485 — 486 
广告 （ Advertising) f 355 — 360 
品牌 （brand names) , 359 一 360 
对广告的批评 （ critique of) , 356 
对广告的辩护 （defense of) , 356—357 
加尔布雷思与哈耶克论广告 （Galbraith vs. 
Hayek on) , 358 

广各与眼镜的价格 （price of eyeglasses and) f 
357 

广告的发信号理论 （signaling theory of), 419, 
487 

作为质 fi 信号的广告 （as sign of quality ), 
357—359 

《丰裕社会》 （加尔布雷思 ）[Affluent Society ( Gal- 
braith)】，358 
代理人 （ Agent) • 484 
农业 （ Agriculture) 

委内瑞拉的价格控制 （price controls in Venezue¬ 
la) f 122—123 

价格稳定政策 （price stability policy) f 494 — 495 
供给、需求与弹性 (supply f demand and elastic¬ 
ity) f 103—105 

民航业中的价格妓视 （Airline industry, price dis* 
crimination in) , 329 — 330 
乔治 • 阿克洛夫 （ Akerlof, George) f 484 


Alkirc t Caroline, 37 
Aim , Richard, 439 ― 440 
美洲航空公司 （American Airlines) t 379 
( 无政府 • 国家与乌 托邦》 （诺齐克） Anarchy, 
Sate , and Utopia ( Nozick) , 444 
反贫困计划 （Amipoverty programs) • 445 一 451 
作为公共物品的反贫 困 （ fighting , as public 
good) , 229—230 

与实物转移支付 （ in-kind transfers and ) f 447 — 
449 

最低工资法 （ minimum-wage laws) , 446 
负所得税 （negative income tax) , 447 
与福利 （welfare and) , 446 — 447 
与工作激励 （work incentives and) ， 449 — 451 
反托拉斯法 （Antitrust laws ) , 332—333, 378— 
384 

( 克莱顿反托拉斯法 〉 （Clayton Antitrust Act). 

378— 379 

关于反托拉斯法的争论 （ controversies over) , 

379— 383 

微软案 （Microsoft case) , 383—384 
与寡头 （oligopolieB and) , 378—379 
掠夺式定价 （predatory pricing) , 381 —382 
公开的价格勾结 （public price fixing) , 380 
转侉价格维持 （resale price maintenance ) 9 

380— 381 

{ 谢尔曼反托拉斯法 》 （Sherman Antitrust Act) f 
378 

搭售 （ tying) , 383 
套利 < Arbitrage) , 327—328 

作为囚徒困境的军备竞赛 （Arms race, as prison¬ 
ers f dilemma) t 373 — 374 
肯尼思 • 阿罗 （ Arrow, Kenneth) , 491 
阿罗 + 可能性定理 （Arrow ' s impossibility theo¬ 
rem) f 491 t 491 
假设 （ Assumptions) f 23 

不对称信息 （Asymmetric information), 484 — 489 
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逆向选择 （adverse selection) f 485 — 486 
道德风险 （moral hazard) , 484—485 
与公共政策 （public policy and) ，489 
与引起信息披露的筛选 （ screening to induce 
information revelation) f 488 
为传递信息发信号 （signing to convey informa¬ 
tion) f 487 — 488 

美国电话电报公司 （ AT&T), 332 
Auerbach, Alan, 171 
罗伯特 • 奥曼 （ Aumann ， Robert) , 377 
汽车行 业 （ Automobile industry ) 

与逆向选择 （adverse selection and) ， 485 
安全法 （safety laws) v 7 一 8 
平均固定成本 （Average fixed cost ) , 276 • 283 
平均固定成本曲线 （Average fixed cost curve ) f 
277, 279 

平均收益 （Average revenue) ， 291 
平均税率 （ Average tax rate) ， 252 
平均总成本 （Average total cost) ， 276 f 283 

与边际成本的关系 （related to marginal cost) ? 
278 

短期与长期 （in short-run vs. long-run ) , 280 — 
281 

平均总 成本曲 线 [ Average total cost ( ATC ) 
curve] , 277,278,279 

平均可变成本 （Average variable cost) ,276,283 
平均变成本曲线 [Average variable cost (A VC) 
curve] f 277,279 
Axelrod ， Robert, 360 


B 


Barboza v David, 59 
柱形图 （Bar graph), 40—41 

进人壁垒的形成原因 （Barriers to entry ， sources 
of) , 312 

Barry, Dave, 494 ― 495 
漂亮与工资 （ Beauty ， wages and) # 418—419 
行为经济学 （Behavioral economics) f 494， 494 一 
500 

与理性的背离 （deviations from rationality ), 
495—496 

与公正 （fairness and) ， 497 










前后不-致性 (inconsistency over 〖】 me) ， 497_ 
500 

神经经济学 （ neuro-econonHC8) ， 498 ― 499 
储蓄心理学 （psychology of savings) f 499 — 500 


Belichick v Bill, 33 
受益原则 （Benefits principle) , 254 
李 • 宾哈姆 （ Benham, Lee) ， 357 
杰瑞米 • 边冗、 （ Bentham, Jeremy) , 442 
Bemasek, Anna, 98 
Berrebi, Claude，420 

1 拉尼 • 傅泰德 （ Bertrand ， Marianne) , 424 
杰夫 • 比德尔 （ Biddle, Jeff) f 418 
黑死病 （Black Death), 409 


黑人 （ Blacks) 

与贫困 （poverty and) 9 438 
Blank t Rebecca, 450 — 451 
傅达汁 算 ( Borda count) ， 491 


Bossaerts, Peter, 498 

博茨瓦纳，偷猜大象 （ Botswana , elephant poac¬ 
hing) f 237 

有限理性 (Bounded rationality) f 495 


品牌 （Brand names) t 359 一 360 
布拉尼夫航空公司 （Braniff Airways), 3 了 9 
巴西 （ Brazil) 

收人不平等 （income inequality in) , 436 
税收负拘 （tax burden in) f 243 
百老汇演出与价格枝视 （Broadway shows and price 


discrimination) a 330 — 331 


Brodsky ， Richard # 235 

破窗谬论 （ Broken window fallacy) , 15 

预算约束线 （Budget constraint) f 458 

与消费者选择 （consumer choice and ) ， 458 — 


459 


预算赤字 （Budget deficit) ， 246 

增长的医疗费用与 老年人 U (growing healthcare 
costs and elderly population) 9 246 — 248 
预算赤字 的规模 （Ae of) f 246 
预算盈余（ Budget surplus) t 246 
乔治 • W. 布什 （ Bush f George W. ) , 159 
这一时期 的减税 （tax cuts under) f 259 一 260 
经济周期 （Business cycle)，15 
买若 （ Buyers)o 参看 “ 顾客 ’（See also Customers) 
买者人数与需求曲线移动 （ number of t and 
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shifts in demand) , 71 

向买者征税对市场结果的影响 （taxes on, effect 
on market outcome)« 125 — 127 

C 

加拿人 (Canada) 

收人不平等 （income inequality in) t 436 

分动税 （labor lax). 171 

自由贸易的多边方法 ( multilateral approach to 
free trade) v 192 — 193 

北芙自由贸易协定 （ NAFTA)，192 

税收负担 （tax burden in) , 243 
限制与贸易制度 （ Cap-and-trade system) ,217 
资本 （ Capital) , 406 

作为机会成本的资本成木 （cost of, a8 opportu¬ 
nity cost) • 269 — 270 

资本市场均衡 （equilibrium in markets for ) t 
406—407 

人力资本（ human) , 414 一 416 , 415 
资本收人 （Capital income) f 408 
Capone ， Al, 241 
碳税 （Carbon lax) , 216 — 217 
Carnegie, Andrew, 474 
卡特尔 （ Cartel), 367。 参看石油输出闻组织 

also Organization of Petroleum Exporting Coun* 
tries (OPEC)] 

作为卡特尔的 0PEC(0PEC as) ， 373 

公开的价格勾结 （public price fixing) f 380 

合作的原因 (reasons for cooperation) v 376 
原因与结果 （Cause and effect) f 46 — 48 
中央汁划经济 （Centrally planned economies ),9, 
150 。参看具体 ㈣ 家 （See also specific coun¬ 
tries ) 

爱 德华.张伯伦 （ Chamberlin, Edward) , 360 
机遇与工资 (Chance，wages and) ， 416 , 418 
查韦斯 （ Chhez ， Hugo) , 122—123 
童工弓贫穷 （Child labor v poverty and) v 448 一 449 
咎利，自由贸易的单边方法（ Chile, unilateral ap¬ 
proach to free trade) # 192 
中同 （ China) 

限制与贸易制度 （ cap-and-trade system ) ， 217 

碳税 （carbon tax) , 217 

f 1 ! 由贸易与丄资 （free trade and wages) ， 1 93 


游戏工厂 (game-playing fartories) , 59 
收人不平等 （income inequality m〉，436 
“ 永久性正常贸易关系 " 身份 （“ Permanenl Nor- 
mal Trade Relalions M status for) f 194 
选择 （ Choice) 。 参看 “ 消费者选择 '“ 最优化 ” 
(See Consumer choice ； Optimization) 

循环 流童图 （ Circular-flow diagram), 24 ， 24 — 25 
《克莱顿反托拉斯法 》 （Clayton Antitrust Act) t 
332. 378—379 

清洁空气法 （Clean Air Act) f 37 f 214 
作为公共资源的清洁空气与水 （Clean air and wa¬ 
ter, as common resource) 9 233 — 234 
比尔 • 克林顿 （ Clinton, Bill) , 450 
税收 （ taxes), 259—260 
罗纳德 • 科斯 （ Coase f Konald) 9 217 
科 斯定理 （Coase theorem) , 217, 217 — 219 
勾结 （ Collusion) . 367 
玛丽 • 科拉姆 （ Colum, Mary) , 433 
命令与控制政策 （ Ccimmand-and-control policy ) # 
209—210 

公共资源 （Common resources) % 227 v 232 — 237 
清洁的空气与水 （clean air and water) f 233 一 
234 

与拥挤的道路 （congested roads and) • 234 — 236 
产权的 重要性 （importance of property rights), 
237 

与囚徙困境 (prisoners • dilemma and ) 9 374 一 
375 

公地悲剧 （Tragedy of the Commons) v 232 一 233 
作为公 • 资源的野生动物 （wildlife as) f 236 
比较优势 （Comparative advantage) t 54 —59， 55 
绝对优势 （absolute advantage) f 54 
应用 （applications of) ， 57 — 59 
与机会成本 （ opportunity cost and) , 54 一 55 
与贸域 （trade and) f 54 
与世界价格 （world price and), 179 
补偿性工资差别 （Compensating differentials ) f 
414, 423 

克争 (Competition) 

+ 完全竞争 （ imperfect), 346 0 参看“垄断竞 
争 •、“ 寡头 •（ ‘See also Monopolistic competi¬ 
tion; Oligopoly) 

与市场 （markets and) • 66 — 67 
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完全竞争 （ perfect) , 66—67 
完全竞争与垄断竞争 （perfect vs. monopolis¬ 
tic) , 351—352, 361 

支持贸易限制的不公平竞争论 （ unfair-oompeti- 
Lion argument for trade restriction ) f 191 
竞争企业 （Competitive firms) 

劳动需求 （labor demand of) # 393—396 
进人或退出市场的 K ： 期决策 （ long-run decision 
tu exit or enlcr market) , 298 — 299 
边际成本曲线与供给决策 （ marginal-cosi curve 
and supply decision) , 293 — 295 
用閉形衡蠍利润 （measuring profit graphically ), 
299—300 

与垄断企业 （ vs. monopoly) , 315 — 316, 337 
利润最大化 （profit maximization) , 292 一 295 
竞争企业的收益 （revenue of) , 290 ~292 
停止营 、 Ik 的短期决策 （ short-run decision to shut 
down) ,295 — 297 

与沉没成本 （sunk costs and) f 297 — 298 
供给决策 （ supply decision of) . 293 一 295 
竞争市场 （Competitive markets) , 66, 290, 290 一 
306.347 —348 。参看 “ 价格接受者 ” （ a/so 
Price takers) 

竞争市场的特征 （characteristics of) ，290 
短期与长期的而求移动 （demand shifts in long 
and short run) f 303 ― 306 
竞争市场 1 ： 的企业 （firms in) 。 参看“竞争企 
业 ’ （See Competitive firms) 

有进入与退出时的山场供给 （market supply 
wilh entry and exit) , 301 ~302 
有固定企业数承时的市场供给 （ nmrket supply 
with fixed number of firms) , 301 
供给曲线 （ supply curve in) t 300 一 306 
向右上力倾斜的长期供给曲线 （upward sloping 
long-run supply curve in) ， 304 — 306 
与零利润 （zero economic profit and) , 302 一 303 
t 补品 （ Complements) • 70 

需求的交叉弹性（ cross-price elasticity of de¬ 
mand ) f 99 

完全 补品 （ perfect) f 463 一 464 
集中率 (Concentration ratio) , 346 
马奎斯 • 康多塞 （Condorcet • Marquis de) ， 490 
康多寒作论 （Condorcel paradox) , 49 0. 49 0 


拥挤 （ Congestion) 

与公共资源 （common resource and ) , 2 34 - -236 
拥堵定价 （ cong”8lion pricing) p 234 一 235 
与汽油税（ gasoline tax and) ,211 
与收费道路 （toll roads and) , 234—235 
0 会预算办公室 （ Congressional Budget Office) • 31 
规模收益不变 （Constant returns to scale) f 281 
消费者选择 （Cmisumer choice) t 457—479 
预算约朵 （budget constraints) , 458 — 459 
ill 费各的最优选择 （ consumer’s optimal choices) f 
464—466 

需求曲线的推导 （demand curve derivation ) v 
470—471 

n 芬物品 （Giffen goods) , 472—473 
勺收 人变动 （income changes and 〉， 466 ― 467 
与收人效应 （income effect and) f 468 — 470 
利率和家庭储洛 （interest rates and household 
savings) ， 477 — 479 

边际替代串 (marginal rale of substitution) 9 460 
与最优化 （ optimization and ) 0 参看 “ 最优化 ” 
(See Optimization) 

完全互补品 < perfect complement) • 463 一 464 
完令替代品 (perfect subslitules) f 463 
偏好 （ preferences) , 459 一 464 
与价格变动 （price changes and) y 467 一 468 
替代效应 （subslitulion effect) f 468 一 470 
消费者剩余 （Consumer surplus) • 138 一 142, 139 
与效率 （efficiency and) , 148—149 
3 均衡 （equilibrium and) • 148 — 150 
作为经济福利的衡鼠抬标 （as measure of eco¬ 
nomic well-being) , 141 — 142 
用滞求曲线衡培 （measuring with demand 
curve) f 139 — 140 

价格降低引起消费 # 剩余增加 （raising of, by 
lowering price) , 140 —— 141 
支付意思 （willingness to pay) , 138 — 139 
消费 （ Consumption 〉 a 参看 “ 消费者选择 " (See 
also ConHumer choice) 

消费中的竞争性 （rival in), 226 
消费税 （Consumption tax), 251 
合作 （ Cooperation) 

与 W 徙闲境 （prisoners ’ dilemma and ) f 370 — 
378 
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原因 (reasons for) ， 376 
坐标系 （Coordinate system) , 41 一 46 
讲调问题与规校不经济 （Coordination problems ， 
diseconomies of scale and) , 281 
版权法 （Copyright laws) % 314 
公司 所得税 （ Corporate income tax) • 244 一 245 
负担 （burden of) ， 257 

公司与道德风险 （ Corporations, moral hazard 
and) ,485—486 f 486 
娇 IF • 税 （Corrective lax) f 210 

作为矫正税的汽油税 （ ga^lax as), 211—212 
正相关与负相关 （Correlation t positive and nega¬ 
tive) t 42 

成本一收益分析 （ Cost-henefit analysis) ，231 
成本曲线 （Cost c:urve8) ， 277 一 279 
成丰曲线的形状 （shape of) • 276-278 
总成本、牛产函数与成本曲线 （ total-cost f pro¬ 
duction function and) , 272 一 273 
典型的成本曲线 （ typical) , 278-279 
成本 [Cust( s) ] f 143 

与规模经济 （economies of scale and) 。 参看“规 
模不经济 ” 、 “ 规模经济狀 Diseconomies of 
scale ； Economies of scale) 

显性成本 （ explicil). 269, 283 
间定成本 （ fixed), 274. 276, 283 
隐性成本 （ implkil), 269 f 283 
边际成本 (marginal ) 。参看 “ 边际成本 ” （See 
Marginal cost) 

成丰 的衡垃 （ measures of) , 274 一 279 
机会成本 ( opportunity) 0 参看 “ 机会成本 ” （See 
Opportunity cosl) 

与生产 # 剩佘 （producer surplus and ) f 143 一 
144 

与生产 （production and) • 271 — 273 
短期成本与长期成本 < in short- and long-run), 
280—281 

社会成本 （ social) ， 206 — 207 
沉没成本 （ sunk), 296, 296—297 
总成本 （ total) , 268, 276, 283 
交易成本 （ transaction〉， 219 
SI 变成本 （ variable > • 275, 276, 283 
经济顾问委员会 （ Council of Economic Advisers), 
31 ， 32—33 


Cowen, Tyler, 441 • 498 — 499 
Cox, Michael, 439 -440 

CH 。 参 看 ** 消费物价指数 ” [‘SW Consumer price 
index (CPI)] 

Crandall, Kobert, 379 

需求的交叉弹性 （ Cross-price elasticity of de¬ 
mand ) ， 99, 99 
Cummins, Vincent, 334 一 335 
曲线 （ Curves) , 4 2 — 44 。 参看 “ 具体曲线 ” （See 
also specific curves ) 

沿騎曲线变动 （movement along) , 43 —44 
曲线的移动 （shifts of) , 43-44 
曲线的斜率 （slope of), 44 — 46 
顾容，劳动山 • 场歧视 （ Customers, labor-market dis¬ 
crimination ), 426 •― 428 

D 

Davies, Kcii, 37 

尤谓损失 （Deadweight loss) , 160 一 \12 , 163 

与福利的变动 （changes in welfare and ) , 161 — 
163 

决定因素 （determinants of) ， 164 — 167 
与弹性 （elasticity and) , 164 — 166 
贸易 的好处 （gains from trade) ， 163 一 164 
劳动税 （labor tax) , 166—167 
垄断的 X 谓损失 （of monopoly), 323-325 
关税的无谓损失 （of tariff), 185-186 
对 Tff 场参与者的税收效应 （lax effects on market 
participants and) , 161 — 163 
税收的尤谓损失 （of taxes), 250 
与税收收人 （tax revenue and) , 167 一 171 
戴比尔斯公司 （ DeBeers), 313 
政府债务 （ Debl, government) 0 参看 “ 政府债务 ” 
(See Government debt) 

需求 （Demand ) , 67—72 。参看 “ 均衡” （ 
Equilibrium ) 

总洱求 （ aggregate) 。 参看 “ 总需求"、“总需求 
和总供给模型 rt (Sef Aggregate demand ； Mod¬ 
el of aggregate demand and aggregate supply) 
需求变动 （changes in) , 79 
需求减少 （decrease in) , 69 , 70 
富有弹性的需求 （ elastic), 90, 93 
笛求弹性 （elasticity of) 0 参看“黹求弹性 
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Demand elasticity) 

供求均衡 （equilibrium of supply and demand ) v 
77—82 

超额需求 （ excess) , 78 
与预期 （expectations and) ? 71 
收人变 动 ( income changes) ， 70 
需求 iff 加 （ increase in 〉， 69， 70 
个人需求（ individual) v 68 一 69 
缺乏弹性的需求 （ inelastic) , 90, 93 
劳动需求 （for labor) 。 参石 “ 劳动需求” （ 
Labor demand ) 

需求定理 （law of) ,6 7 
巾场需求（ market) , 68 — 69 
与头 : 者数 M ( number of buyers and〉• 71 
完全有掸性的箱求 （perfectly elastic) , 93, 94 
完全 无弹性的箱求 （perfectly inelastic) , 93，94 
与相关物品的价格 （price of related goods and), 
70 

减少吸烟 （reducing smoking) , 71 一 72 
价格与需求爾之间的义系 （relationship between 
price and quantity demanded) , 67 — 68 
竞争市场上的短期移动与长期移动 （shifts in 
long and short run, in competitive markets) y 
303—306 

与嗜好 （tasle und) f 70 

需求曲线 （Demami curve) t 42 — 44 ， 67 — 71 , 68 
总需求 （aggregate ) 。参呑 “ 总需求曲线 ” （See 
Aggregate-demand curve) 

需求曲线的推导 （ derivation of) , 470―471 
用需求曲线衡 M 消费者剩余 （measuring con¬ 
sumer surplus using) f 139 — 140 
与需求价格弹性 （price elasticity of demand 
and) f 92 — 94 

浠求曲线的移动 （shifts in), 69—71 , 303—306 
需求曲线的斜率 （slope of), 472 
潘求弹性 （ Demand elasticity) , 90 一 99 
应用 (applications of) f 102 — 108 
需求的价格交叉弹性 (cross-price elasticity of 
demand) , 99 

与无 if ! 损失 < deadweight loss and) ， 164 — 166 
潘求的收入弹性 （ income) , 97 —99 
需求的价格弹性 （ price) ， 90, 90—99 
笛求表 (Demand schedule) • 67 


派生需求 （ Derived demand) . 392 
发达国家，自由贸易与工资 （Developed countries , 
free trade and wages) v 192- 193 
发展中国家，自由贸易与工资 （Developing coun¬ 
tries , free trade and wages) t 192 — 193 
边际产铁递减 （Diminishing marginal product ), 
273. 394 

边际效用递减与功利主义 （Diminishing marginal 
utility 9 utilitarianism and) , 442 
折扣券 (Discount coupons) t 330 
歧视 （ Discrimination) , 422 

顾客与政府的歧视 （by customers and govem- 
roents) , 426 ― 428 

鹿主的歧视 （by employers) , 424 一 426 
资动市场的歧视 （in labor market) # 422 — 428 
价格歧视 （ price) 。 参看 “ 价格歧视 ” （&e Price 
discrimination) 

与利润动机 （profit motive and) , 424 ― 426 
体运动中的歧视 （in sports) f 428 
规模不经济 （Diseconomies of scale) , 281 
新占典分配理论 (Distribution 9 neoclassical theory 
of) ， 409 

红利 （ Dividends)，408 
占优策略 ( Dominant strategy) • 371 
双重征税 ( Double taxation) f 24S 
禁毐的供给弹性与需求禅性 （ Drug interdiction, 
supply, demand and elasticity) • 106 — 108 
双头 (Duopoly) f 366 

E 

劳动收入税收减免 [Earned Income Tax Credit 
(EITC)], 123, 447 
经济增 Economic growth) 

与生产可能性边界 （produclion possibilities fron¬ 
tier and) v 28 

经济流动性 （Economic mobility) , 440 
经济模胡 （Economic models) , 23 — 28 
经济利润 （ Economic profit) , 270 

与市场进入 （market entry and) , 301 — 302 
(总统经济报 ft * 》 （Economic Report of the Presi¬ 
dent) f 31 

经济学 （ Economics) • 4 

环境经济学 （ environmenUil) • 37 
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学习经济学的原因 （reasons for studying), 14— 
15 

经济福利 （Economic welfare) 

与广告 （advertising and) t 356 一 357 
作为衡请指标的消费者剩余 （consumer surplus 
as measure of) , 141 一 142 
与 外部性 （externalities and) ， 205 — 209 


与工资 （wages and ).415 —416 
Rdwards , John, 189 
效率 （ Efficiency), S. 147, 147—154 


XP 


与政府 r 预 （government intervention and ) • 
11—12 


与市场均衡 （market equilibrium and), 148 — 
152 


国际贸易的得失 ( gains and losses from interna* 
tional trade) , 180 一 183 
与垄断 （monopolies and) . 322 一 326 
与垄断竞争 （monopolistic competition and ) 9 
352—354 

税收对经济福利的影响 （tax effect on) ， 161 — 
163 

经济 （ Economies) 

中央计划经济 （centrally planned) ，9 
市场经济 （ market), 9—10 
开放经济 （ open) 。 参看 “ 开放经济 -(Sw Open 
economies) 

规模经济 （Economies of scale) 9 281 

与国际贸易 （international trade and) • 188 
与垄断 （monopoly and) , 314 一 315 
经济学家（ Economist) 

经济学家、会计师和机会成本 （ vs. accountants 
and opportunity costs) v 269 
经济学家之间的不一 致（ disagreement among ) ， 
34—36 

环保经济学家 （ gr 枕 fi), 37 
作为公共政策顾问 （as policy adviser) f 28 一 32 
作为科学家 （as srientist) f 20~28 
Edmonds f Eric V. , 448 — 449 
教育 （ Education 〉。 参看 •• 人力资本 ” （ Hu- 
man capital) 

大学教育的费用 （com of college) , 5-6 
教會的人力资本的观点 （as human capiul view 
of) , 415 — 416 

教疗的正外部性 （as positive externality) f 207 一 
207 

教育的发信号理论 （signaling theory of) , 419 f 
487 

州与地方教疗支出 （state and local spending 
for) f 249 

与恐怖主义 （terroriats and)，420 


与市场失灵 （market failure and) , 152, 154 
与人体器官市场 （market for human organs 
and) , 150 1 152 

号垄断 (monopoly and) , 323 — 325 
与生产可能件边界 （production possibilities fron¬ 
tier and) 9 26 — 27 
与税收 （tBxes and) • 249 — 253 
—j 倒栗 （ticket scalping and), 151 
与总剌余 （total surplus and) , 147 — 148 
效率 .1 . 资 （Efficiency wages) • 422 
有效规模( Efficient scale), 278, 302, 352 
努力与工资 （ Effort, wages and) , 416, 418 
艾伯特 • 爱 因斯坦 （ Einstein, Albert) , 22 
富有弹 性的笛求 ( Elastic demand) • 90 , 93 
禅性 （ Elasticity), 89—108, 90 
应用 （applications of) • 102 一 108 
与尤 iff 损失 （dearlweighl loss and), 164 — 166 
黹求弹性 （of demand) a 参看“需求弹性 
Demand elasticity) 

需求的 收人弹性 （ income elasticity of demand), 
97, 99 

供给弹性 （of supply) • 99 — 102 
税收归宿 （tax incidence) . 128 — 130 
富有弹性的供给 （Elastic supply), 100, 101 
电力， 箱求价 格鄉性 （ Eleclricity ， price elasticity of 
demand) f 98 

作为公共资源的大象 （ Elephant, as common re¬ 
source) , 236 — 237 

雇主引起的劳动市场歧视 (Employers f labor-mar¬ 
ket discrimination by) , 424 一 426 
就业 （ Employment) 

道德风险 （moral hazard) , 484 一 485 
外包 （ outsourcing) , 187, 189, 192 
英格兰 （ England) 。 参看 “ 大不列颠”、“联合王 
N * ( See Great Britain ； United Kingdom) 

安然公司 （ Enron) , 486 
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进入与退出 - 个行业 ( Kntry/exit into industry) 

进人带垒 （barriers lu entry). 312 一 315 
与党争市场 （competitive markets and) , 290 
进人与退出的长期决 策 (long-run decision to) , 
298—299 

长期中有进人与退出的布场供给 （market sup¬ 
ply in long run with) f 30I 一 303 
与垄 断竞争 （ monopolistic competition and) ， 347 
坏境保护 （EnWronmcntal Defense) 9 37 
环境经济 Environmental economics) , 37 
环境保护署 [Environmental Protection Agency 
(FPA)] f 37 1 210, 212—214 
平等 （Equality ),5, 148 

政府千预句平等 （government intervention and), 
12 

均衡 （ Equilibrium )， 77, 77—82 

均衡变动的分析 （analyzing changes in), 79 — 
82 

与效率 （efficiency and) , 148 一 152 
劳动市场均衡 （in labor market) f 400 一 404 
土地与资本市场均衡 （m markets for land and 
capital) ,406 — 407 

长期的笔断竞争市场均衡 （monopolistic compe¬ 
tition in long-run) # 348 — 351 
纳什均衡 （ Nash equilibrium) y 368 — 369 
寡头均衡 （for oligopoly) , 368 一 369 
没有国际贸易时的均衡 ( without intcrnaliunal 
trade), 178—179 
均衡价 格< Kquilibnum price) , 77 
均衡数 M( Kquilibnum quantity) # 77 
平等 （ Equity) 

横向平等 (horizontal) f 254 
与税收 （〖axeji and) • 253 — 260 
纵向甲等 （ vertical), 2S 4 

乎断克争下的过剩生产能力 （Excess capacity of 
monopolistic competition) ， 351 一 352 
销售税 (Excise taxes) , 245 
排他性 （ Excludability) 9 226 
预期 （ Expectations) 

与箱求曲线移动 （shifts in demand and) ， 71 
号供给曲线移动 （shifts in supply curve related 
ro) f 76 

昆性成本 ( Explicit costs) t 269 f 283 


出口 （ Exports )• 58 。参翁 “.W 际贸易 ” (Sec also 
International 

进丨 1 国的得失 （gains and losses of expurting 
countries) t 180 — 181 

净出口 < net) , 692 。参看 “ 净出 Cl ”（ S 從 also 
Net exports) 

外部性 （ ExiemaJities), 11, 154, 203—219, 204 
碳税 （carbon tax). 216 一 217 
科斯定理 (Coase theorem) t 217 一 219 
命 令与控 制政策 （ command-and •cmUrol policy ) ， 

209— 210 

矫正税与补贴 （corrective laxes and subsidies), 

210 — 212 

搭便车存问题 （ free-rider problem) % 228 
与汽油税 （gas lax and) t 211 一 212 
与产权的重要性 （importance of property rights 
and) , 237 

外部性内在化 （ internalizing) • 2 07 
与市场 无效率 （raarlcel inefficiency and), 204 — 
209 

垄断竞争与市场进人 (monopolistic competition 
and market entry) f 353 

负外部性 （ negative) . 204 1 205 —207 。参看“污 
染 "（See also Pollution) 

JH 外部性 （ positive) , 204, 207 — 208 
外部性的私人 解决方 法 （private solutions to ) 9 
215—219 

对外部性的公彡 t • 政策 （public policies toward), 
209—215 

与技术溢出效应 ( technology spillovers and ) , 
208—209 

可交易的污染许可证 （tradable pollution per¬ 
mits) v 212 — 214 

公地悲剧 （Tragedy of ihe Commons) f 232 一 233 
与交易 费用 （ transaction costs and) , 219 

F 

要索市场 （ Factor markets) f 392 一 409 

劳动市场 （for labor) 。 参看 “ 劳动 " 条 （See La- 
bor entries ) 

生产要素 （ Factors of Production) ,24 —25,392 。参 
看 “ 资本 " 、 “ 劳动 ” （Sec also Capital ； Labor) 
劳动需求（ demand for labor) , 392 一 399 
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劳动市场均衡 （equilibrium in labor market) t 
400—405 

土地与资本 （land and capital) 9 405 — 409 

生产要索之间的联系 （linkages among) , 407 — 
409 

新占典分配理论 （neoclassical theory of distribu¬ 
tion) f 409 

生产率与丄资 （productivity and wages) v 404 一 
405 

劳动供给 （supply of labor) ， 399 — 400 
《公平劳动标准法案 》（ 卜 air Labor Standards Act), 
119 

公平与行为经济学 （ Fairness，behaviural ecronom- 
ics and) , 497 

公平贸易 （Fair trade) , 380—381 
农产品 （ Fanning) 

农业补贴 （farm subsidies) , 494 — 495 

供给、需求与弹性 （ supply ， demand and elastic¬ 
ity) f 103—105 

《农 业保障 法案 》 （Farm Security Act) , 494—495 
联邦政府 （Federal government) t 243 一 248 

预算 （budget of) 。 参看 “ 平衡的预算 " 、 “ 预算 " 
条 （See Balanced budget ； Budget entries) 

预算收人 （ receipts) , 243 — 245 

预算支出 （ spending) , 245 —246 
联邦储备系统 [Federal Reserve System (Fed )]， 
31 

马丁 • 费尔德斯坦 （ Feldstein, Martin) f 216 
《联邦保险支付法案》 [ 卜 ederal Insurance Contribu¬ 
tion Act ( FICA) J f 128 
资金援助 （Financial aid) ， 331 
企业 （ Firms) 

循环流请围中的企业 （in circular-flow dia¬ 
gram) f 24 一 25 

竞争企业 （ compelitive) 。参看 “ 竞争企业 "（ 
Competitive firms) 

企业的劳动滿求 （labor demand of) 0 参看“劳 
动潘求 ” （See Labor demand) 

垄断克争企业 (monopolistically competitive ) Q 
参看 “ 垄断竞争 Monopolistic competi¬ 
tion) 

垄断企业 （ monopoly) 0 参看 “ 垄断 ” （ Mo- 
nopoly) 


企业的数置与巾场结构 （number of. and market 
structure) , 347 
Fisher, Franklin 9 383 
固定成本 ( Fixed costs) ， 274, 283 
乎均固定成本 （ average), 276 
流动，国际的 （ Flows, international 〉 0 参看“出 
口”、-进口 "、“国际流动”、“国际贸易"、“净 
出 n ” （ See Exports ； Imports ； International 
flows ； International trade; Net exports) 

食品券计划 （Food Stamp program) t 229 ， 245.448 
杰拉尔德 • 福特 （ Ford ， Gerald), 13 
401(k> 计划 [401(k) plans] , 251 

自动签署 （default enrollment for) ， 496, 500 
法国 < France) 

与劳动税 （labor tax and) 9 170 
税收负拘 （tax burden in) f 243 
本杰明 • 弗兰克林 （ Franklin, Benjamin) y 241 
搭便车者（ Free nder) , 228 
自由贸易 （Free trade) f 57 
利益 （benefits of) t 192 一 194 
多边方法 （niultilateral approach to) 9 192 一 194 
外包 （ outsourcing) • 187 , 189 , 192 
申边方法 （unilateral approach), 192 
弓工资 （wngea and) f 192—193 
米尔顿 • 弗里德曼 （ Friedman ， Milton) f 354 

G 

贸易的好处 （Cains from trade) 

比较优势 （comparative advantage) f 54 — 59 
与无谓损失 （deadweight losses and) f 163 一 164 
出口国从贸易中得到的好处 （of exporting conn- 
tries) , 180—181 

进 n H 从贸易中得到的好处 （ of importing coun¬ 
tries) v 181 — 183 

生产 能性边界 （ production possibilities fron¬ 
tier) f 50 一 54 

专业化 （ specialization〉 ， 55 — 56 
约翰 • 肯 Ai 思 • 加尔布雷思 （ Galbraith , John 
Kenneth) # 358 
Gallegos, Raul, 122 — 123 
游 戏工厂 （ Game-playing factories) , 59 
博弈论 （Game theory) f 365, 370—378 
占优策略 （dominant strategy) f 371 
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与诺贝尔奖 （Noble Prize and ) t 377 
W 徒闲境 （ prisoners* dilemma) f 370 一 378 
合作的理由 (reasons for cooperation) f 376 
一报还一 * 报策略 （ lit-for-tat strategy) t 377 — -378 
汽油 （ Gasoline) 。 参看 “ 石油行业 ” （See dfco Oil 
industry) 

汽油税 （Gas tax 〉 

受益原则 （benefits principle and) t 254 
作为矫 ll: 税 （as corrective tax) , 211 — 212 
与道路拥堵 （road congestion and ) ， 211 , 234 — 
236 

比尔 • 盖茨 （ Gates, Bill) , 383 — 384 
GDP 。 参石 44 国内生产总值 •’ [ See Gross domestic 
product (GDP)] 

性別差异 （ Gender) 0 参看 “ 妇女 ” （& 
Women) 

竞争的丁作环境 （ competitive work environ¬ 
ments) f 426 — 427 

根据性别的分动市场歧视 （ labur-markef 出 s- 
crimination ba^sed on) , 422—423 
X 税与贸易总协定 [General Agreement on Tariffs 
and Trade (GATT)], 192—193 
亨利 • 乔治 （ George, Henry) t 169 
德国 （ Germany) 

收入不平等 （ income inequality in) , 436 
通货膨胀 (inflation in) f 13 
劳动税 （labor tax), 170 
税 收负担 （ tax burden in) f 243 
罗伯特 • 吉芬 (Giflfen, Robert) f 472 
吉芬物品 （Giffen good), 472 
作为信号的礼物 （ Gifts, as signals) f 487—488 
物品 （ Goods) . 70 

互补品 （ complements), 70 
物品的排他性 （excludability of) , 226 
吉芬物品 （ Giffen), 472 
低档物品 （ inferior), 70. 467 
物品市场 （markets for) , 24 — 25 
正常物品 （ normal) t 467 

相关物品的价格与需求 （price of related, and 
demand) , 70 
私人物品 （ private), 226 
公共物品 （ public), 226, 226—230 
物品的竞争性 （rivalry of〉， 226 


替代品 （ Hubstiliile?0 ,70、90 
Coolsbee, Austan , 9 t 420 
Goulder, Lawrence, 37 



政府 （ Government) 


政府的利益 (benefits of) , 10 一 II 
联邦政府 （ federal), 243 — 248 


政府引起的劳动市场歧视 (labor-market dis¬ 


crimination ) t 426 
地力 • 政府 （ kal) , 242, 248—249 
政府创造的垄断 （monopolies created by ) t 
313—314 


政府政策 (Government policy ) 。参看 “ 公共政策 ” 
(See also Public policy) 

针对外部性的政府政策 （for externalities ) 9 
209—215 


价格卜 • 限 (price ceilings), 114 — 118 
价格卜限 （price floors) ? 118—123 
政府支出 （Government spending) 

未来的预算赤字与挑战 （ budget deficit and chal¬ 
lenges ahead) ,246 — 248 

联邦政府支出 （by federal government) , 245 一 
246 

图形 （ Graphs) , 40 ― 48 

原 W 和结果 （cause and effect) , 46 — 48 
与曲线 （curves and) , 42 — 44 

用阁形衡 利润 （measuring profit by ) # 299 — 
300 


单变 @ 的阁形 （of single variable) f 40 一 4 】 

斜率 （slope of) # 44 — 46 
两个变锨的图形 （of two variables) , 41 — 42 
绿色经济学家 （Green economists) f 37 
绿色和平组织 （ Greenpeace), 37 
艾伦 • 格林斯潘 （ Greenspan, Alan) , 31,251, 
Gross, Daniel f 500 

" 大炮与黄油 ” 的权衡取舍 （“Guns and butter" 
tradeoff) f 4 


H 

Hamerraesh, Daniel, 4)8 
Hastert, Dennis, 189 
Hayck, Frederic, 358 

K 疗费用弓预算赤羊 （ Healthcare costs t budget 
deficit and growing) , 246—248 
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氣气市 场 （ Helium market) , 83 

欧内 斯特 . 海明威 （ Hemingway ， Ernest) , 431 
Hilsenrath, Jon £. , 377 

西班牙裔人 4 贫 W _ ( Hispanics, poverty rate 
and) , 438 

小奥立弗 . 温德尔 . 笛姆斯 （ Holmes, Oliver 
WendeM, Jr. ) • 159 

香港，自由贸易与工资 （ Ht» ng Kong, free trade and 
wages) , 193 

横向平等 （Horizontal equity) , 254 , 254 , 256 
与边保税率 -(marriage tax and) , 257 — 259 
家庭 （ Households) 

循环流最围中的家庭 < j n circular-flow rfia- 
gram) • 24—25 

家庭 fSj 临的决策 （decisions faced by) ? 3 
住房 (Housing) 

租金控制 （rent control) •丨 17 — 118, 122 — 123 
人力资本 (Human capital) ,414 — 4(6, 415 
作为人力资本的教會 •（ education as) f 415 — 4J6 

I 

移民 （ (mmigration) 

移民的经济影响 （ economic effect of), 402•— 
403 

移 Ia ： 人 n 的规模 （size of immigralion popula¬ 
tion) f 402 

移 K 的变动 4 劳动供给 （ Immigration, change« in 
and labor supply) , 400 

不完全竞争 (Imperfect competition), 346 

垄断竞争 ” 、 “ 寡头 ••（ S« aiso Monopolistic 
competition ； Oligopoly) 

隐性成本 （ Implicit cost) , 269, 283 

资本的成本 （ cosi, of capital as) , 269 一 270 
进 LI 纪额 （Import quota) , 36 

与关税比较 （compared to tariff) , 185 
进 D (Imports), 58 n 参看 •• 闻际贸易， . （义 ^ 
International trade) 

逬口国的得失 （gains and losses of importing 
countries) , 181—183 
激励 （ Incentives) ,7,7 — 8 
品牌 （ branri names) • 360 
激励性 "T. 资 （incentive pay) , 9 
收人 （ Income) 
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资本的收入 （ capita/ 彡 ，408 

L J 消费者选择 （ r*onsum«»r choice and ) . 466-^ 
467 - 

与税收负担分配 （distribution of tax burden 
and) v 255 — 256 

激励型工资 （incentive pay ) t 9 
收入的牛 • 命问期 （life cycle) 9 439 
持久收人 （ permanent) , 439 
U 沿求 移动 （shifts in demand and) , 70 
•Lj 税率 （tax rate and )• 244 
收入分配 （Income distribution ) 0 参雀 •“收 人不平 
等 " 、 “ 收人电分配 ” 、 “ 贫闲 ” Income ine- 
quality; Income redistribution ； Poverty) 

收入效应 （ Income effect) • 468， 468 — 470 
利率 （interest rates) f 478 一 479 
与劳动供给 （Ubor supply and ) • 476 
滿求的收人禅性 （Income eJasticify of demand ), 
97, 97, 99 

收人不平等 (Income inequality) 9 433 — 451 0 参看 
••贫闲 ’ （See aiici Poverty ) 

经济流动性 （economic mobility) , 440 
^ 贫困率 （poverty rale and) t 437 — 439 

衡依中 的问题 （problems in measuring), 438 — 
440 

收人诉分配 （redistrihuting income) f 442 — 445 
il 升 （ ri^e in) , 435, 439—440, 441 

身闻的收人不平等 （in United States ) , 434 — 
435, 436 

吐界的收人不平等 （ worldwide) f 435—436 
收人再分配 （Income redistribution) , 442—445 
A 由主义 （ liberalism) t 443—444 
由至上主义 （ lihertariar)ism) • 444―445 
最大最小准则 （maximin criterion) % 444 
与功利主义 （utUilarianism and) ， 442—443 
所得税 < Income tax ) 。 参看 •• 税收 ” 条 （ S ee a ! JO 
"Tax entries ) 

负所得税 （ negative), 447 
印度 （ India) 

收入不平等 （income inequality in) t 436 
税收负拘 （lax burden in) , 243 
无差昇曲线 （Indifference curve) , 460, 460 一 464 
收入效应 （income effect) t 469—470 
完令厅 • 补品 （perfect complements) f 463 — 464 
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完命 # 代品 （perfect substitutes) 9 463 
与偏好 （preferences and) , 460 —461 
特征 （properties of〉• 461—462 
替代效应 （substitution effecl) , 469- 一 470 
个人需求 （Individual demand) , 68 一 69 
与市 场霜求 （ vs. maricel demand) , 68 —69 
个人所得税 （Individual income tax) 。 参看 “ 税收 ” 
条 （See also Tax entries ) 

作为联邦政府收人来源 （ as revenue source for 
federal govemmenl) f 244 

个人退休金账户 [ Individual Retiremenl Accounts 
(1KA)] • 251 

个人供给与市场供给 (Individual supply vs. mar¬ 
ket supply) # 73 — 74 

产业组织 （Industrial organization) f 267 — 268 
产业政策 （ Industrial policy) f 209 
行业 (Industries ) 0 参看具休行业 （See specific in¬ 
dustries ) 

无效率 （ Inefficiency) 

与外部性 （externalities and) , 204 — 209 
与華断竞争 （monopolistic competition and) , 353 
缺乏弹性的需 求（ Inelastic demand) , 90, 93 
缺乏弹件的供给 （Inelastic supply), 100. 101 
支持贸 M 限制的幼稚产业论 （ Infant-industry argu- 
menl for trade reslrinlion) , 190 — 191 
低冉物品 （Inferior good) , 70, 467 

与收人变动 （income change and) 9 466—'467 
滿求的收人弹性 （income elasticity of demand), 
97, 99 

通货膨胀 （ Inflahon) , 12, 13—14 

与失业之间的权衡取舍 （tradeoff with unem¬ 
ployment) f 14 — 15 

不对称信息 （ Information, asymmetric) 。 参看•‘不 
对称丨 3 息 " （ *5 找 Asymmetric information) 

实物转移支付 （ In-kirid transfers) f 438 

与不平等程度的衡敏 （measuring inequality 
and) , 438—439 

与减少贫困 （ reducing poverty and) , 447~449 
投入品 （ Inputs) 。 参肴 “ 生产要索”和具体的生产 
要素 （ S 枕 Factors of production ； specific factors 
of production ) 

《国民 财富的性质和原因的 研究》 （斯 密〉 

Inquiry into the Nature and Causes of the Wealth 


of Nations (Smith)] t J0 f 57, 282 
保险 （ Insurance) 

逆向选择 （adverse ^elcciion) f 485 — 486 
道德风险 （moral hazard) t 485 
与筛选 （screening and) ， 488 
利息 （ Interest) , 408 


利率 [Interest rate( s) J 

勺家庭储蓄 （household savings and), 477 — 477 
收人效应 （ income effect) f 478 ― 479 
替代效应 （substitution effect) ， 478 — 479 
外部性 内在化 （ Internalizing the externality) f 207 
国际贸易 （International trade), 177 — 195 
利益 （benefits of), 186 f 188 
比较优势 （comparative advantage ) 0 参看“比较 
优势 ’（See Comparative advantage) 

决定因素 （determinanu of) , 178 — 179 

关税对国际贸易的影响 （ effect of tariff on ) t 

183—185 


没国际贸易时的均衡 (equilibrium without) f 
178—179 


自由贸易 （free trade) , 192 一 194 
出 H 闻的得失 （gains and losses of exporting 
countries) , 180 — 181 

进口国的得失 （ gains and losses of importing 
countries) f 181 — 183 

自由贸易的多边方法 （multilateral approach to 
free trade) 9 192 

外包 （ ouisourcing) • 187. 189, 192 
限制 （restriction on ) 0 参看 “ 贸易限制 _• ( 
Trade restrictions) 

与贸易政策 （ trade policy and), 185 一 186 
美国的国际贸易 （ of United States) , 58 — 59 
与世界价格 （world price and〉. 179 
图 文公司 （〖 niuit) , 312, 332 
看不见的手 （Invisible hand) , 10 — 11, 150, 】 53 

以色列，劳动供给移动 ( Israel , labor supply shift 
in) , 402 
意大利 （ Italy) 

劳动税 （ labor ⑻ 0 , 170 


J 


Jackson f Pcnfield, 384 
Jacoby * Jeff, 153 


www. Top Sage, com 


索引 >525 



詹姆斯 • 勒布朗 （ James, LeBron〉 ，7 
U 本 （ Japan) 

收人不平等 （income inequality in) 9 436 

劳动税 （】 al>or lax), 170 

支持贸易限制的工作岗位论 （Jobs argument for 
trade restriction) ,188 — 190 

K 

约翰 • F. 肯尼迪 (Kennedy f John F. >, 437 
Keman f Joseph t 189 
Kerry, John, 189 

约翰 • 梅纳德 • 凯恩斯 （ Keynes, John Maynard 〉， 
31 

Knutson, Brian v 498 

Kolbert, Elizabeth, 234 一 235 

保罗 • 克魯格廷 （ Krugman, Paul), 193 

Kuhnen, Camelia, 498 

《京都议定 IS) ( Kyoto treaty) f 217 

L 

劳动 （ Labor) 

支持贸易限制的工作岗位论 （jobs argumenl for 
trade restriction ) ,188 — 190 
劳动的 边际产 置( marginal product ) 。 参看••劳 
动的边际产录 "（ 5e_ Marginal product of la¬ 
bor) 

劳动的税收 （taxes on), 166—167, 170 
劳动霜求 （ 1-abor demand) , 392 — 399 

竞争的、以利润最大化为目标的企业的劳动箔 
求 (competitive pnifit-max] mixing firm ),393 — 
396 

作为派生需求 （as derived demand) , 392 
与最低工资 （minimum wage and), 120 — 121 
与产品价格 ( output price and) 9 397 
生产 B§ 数与劳动边际产 S( production function 
and marginal product of labor) • 393 — 395 
移动 （shifts in), 397—399, 403—404 
N 技术 （technology and) ， 397 一 398 
与边际产贵值 （value of marginal product and ) • 
395—396 

劳动市场 （Labor market) 

均衡 （equilibrium in) , 400 — 404 

移民句经济影响 （ im/nigralion and economic 
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effect) 9 402—403 

制造业工作岗位的流失 （loaii uf mamifactunng 
jobs) , 417 

弓最低工资 （minimum wage and) f 119 — 121 
与买力 • 垄断 （monopsony and) , 406 
生产率与工资 （productivity and wages), 404 — 
405 

劳动市场歧视 （ Labor-market discrimination ), 
422—428 

頋客和政府引起的劳动市场歧视 （by customers 
and governments) # 426 一 428 

雇 矣 引起的劳动市场歧视 （by employers ) t 
424—426 

劳动市场歧视的衡量 （ measuring) ， 422 —424 
体育运动中的劳动市场歧视 （in sports) , 428 
芳动供给 （ I^abor supply) 

与收入效应 （income effect and) • 476 
移动 （shifts in) , 399 —400, 400—402 
与工资 （wages and) • 473—^476 
劳动税 （Labor tax) 

劳动税的无谓损失 （deadweight loss of) • 166 — 
167 

各国的劳动税 （in various countries) f 170 
阿瑟 • 拉弗 （ Laffer, Arthur) f 169 — 171 
拉弗曲线 （UTer curve) ， J 7 】 

自由放任政策 （ policy) • 150 
土地市场均衡 （ I^and market, equilibrium in ), 
406—407 

Landsburg, Steven t 187 
: h 地税 (Land tax) f 169 
需求定理 (Law of demand) , 67 
供给定理 （l aw of supply) t 73 
供求定理 ( Law of supply and demand) f 78 
Leslie, Phillip, 330—331 
自由主 义( Liberalism) • 443 
收人再分 ft!(income redistribution) • 443 — 444 
自由至 卜 • 主义 （ Libertarianism) f 444 
收入再分配 （income redistribution) f 444 — 445 
生命周期 （Life cycle ) ,439 

作为公共物品的灯塔 （ Lighthouses, as public 
good) , 230 
Lindsay t Alistair, 380 
肯 • 利文斯通 （ Livingstone. Ken) f 235 
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可贷资 金 （Loanable funds) 0 参看“可贷资金市 
场 "（See Market for loanable funds) 

地力 • 政府 （ I 沿 ca 】 government) 

收人 （receipts oO • 242 t 248—249 
支出 （ spending) f 249 
朗，罗素 （〖 xmg ， Russell) t 253 
长期 （Long run) 

长期成本 （costs in), 280—281 
进入与退出市场的决策 （ decision to exit or enter 
market) f 298 一 299 

需求移动 （demand shifts in) • 303 一 306 
有迸人与退出时的市场供给 （niarkcl supply 
wilh entry and exit) f 301 — 302 
租金控制 （rerU eonlrol in)，117 — 118 
垄断竞争的长期均衡 （Long run equilibrium, mo¬ 
nopolistic competition) , 348 一 35 】 

损失 （ Losses) 

无谓损失 （ deadweight) 。 参看 “ 无谓损失 "（See 
Deadweight loss) 

出口国的损失 （of exporting countries) • 180 一 181 
进 U 国的损失 （of importing countries) , 181 — 183 
路德派 （ Luddites), 398 
定额税 （ Lump-sum lax) , 253 
奢侈品 (Luxuries) 

箱求收人弹性 (income elasticity of demand) , 99 
与需求价格弹性 （ price elasticity of demand 
and ) ， 90 

奢侈品税 （Luxury tax), 130 

M 

宏现经济学 （ Macroeconomics) • 28， 28 — 30, 27 
H 拉维 ，大 象猎杀 （ Malawi, elephant poaching) # 
237 

制造业 II 作岗位的流失 （Manufacturing jobs, loss 
of) , 417 

边际利益 （ Marginal benefit) f 6 
边际变动 （Marginal changes) . 6 
边际成本 （Marginal cost), 6 ， 276, 283 

自然垄断的边际成本定价 （ marginal-cost pricing 
for natural monopoly) 9 335 — 336 
与劳动的边际产疑 （ marginal product of labor 
and) f 397 

垄断克争时的加成 （markup over, in monopolis¬ 


tic competition) , 352 

与平均总成本的 % 备 、 related to average tulal 
cost) , 278 

边际成本递增 （ rising), 277 
边际成本曲线 （Marginal cost curve) , 277 . 279 
与企业供给决 策 （ firm * s supply decision and), 
293—295 

边际产 fft( Marginal product) ， 272, 394 

边际产童递减 （ diminishing) ， 273. 394—395 
边际产量值 （value of), 395—396 
劳动的边际产量 （Marginal product of labor) 

递减（出 minishing) , 394 — 395 
与边际成本 （marginal cost and) • 397 
与生产涵数 （production function and) t 393 — 395 
劳动边际产带值与劳动需求 （value of, demand 
for labor and) ， 395 •— 396 
边际轉代 _ ( Marginal rale of nubstiliition ) . 460 f 
465 466 

与边际效用 (marginal utility and) • 465 
边际收益 ( Marginal revenue) f 292 

垄断的边际收益 （of mom> P oly>, 317—318 
边际收益产遺 （Marginal revenue product) , 395 
边际税率 （Marginal tax rale), 244 , 252, 252 一 
253 

边际效用与偏好 （Marginal utility v preferences 
and) • 465 

市场 [Market ( s ) j , 66 。参若具体市场 （ Sm a/so 
specific markets) 

竞争市场 (competitive) D 参看 “ 竞争市场 "（Sec 
Competitive markets) 

布场的定义与需求价格 # 性 （definition of, and 
price elasticity of demand) , 91 
生产要索市场 （ f or f aC | 0rs 0 f production), 24 — 
25 

物品与劳务市场 （for goods and services) f 24 一 
25 

市场结构 （ structure) , 347—348 
以市场为基础的政策 （ Market-based policy ) • 
210—215 

市场需求 （ Market demand) f 68 — 69 

与个人需求 （ vs. individual demand) f 68 — 69 
市场经 济（ Market economy) . 9 
市场效串 (Market efficiency 〉。参看 “ 效率 ’ （See 
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Efficiency) 

市场失 灵 (Market failure ) v 11 0 参看“外部性” 

(.See also Externalities ) 

与效率 （efficiency and) • 154 
多样性不充分足一种市场失灵 （insufficient va¬ 
riety as) , 354 一 355 

市场势力 （Market power) ， 11 ， 152, 154 
ifl 场结构 （Market structure) 

与集中宰 （concentration ralio and) # 346 
各种类增槪述 （ overview of types) f 347 — 348 
iff 场供给 （Market supply) 

克争市场的市场供给 （in competitive markets) D 
参看 •‘ 竞争巾场 •（ See Competitive markets) 
与个人供给 （ vs. individual supply) f 73 一 74 

竽断竞争屮 尚丁边 际成本的加成 （ Marku P， ovcr 

marginal cost in monopolistic competition ) f 

352 

公 it • 交通体系，公共与私人 < Mass transit system , 
public vs* private) # 334 — 335 
最人最小准则 (Maximin criterion) f 444 f 444 
McCabe, Kevin, 499 

约翰 • 麦凯恩 （ McCain ， John) , 187 t 260 

麦当游 （ McDonald’s) ， 360 

McTeer，Robert D. . Jr. t 14 — 15 

中值选民定理 (Median voter theorem) f 491 一 493, 

492 

民疗保障 / 扱助 （ Medicare/Medicaid ) ， 244, 245, 
448 

疗保瘅 / 援助支出与赤字增加 （spending on 
and growing deficit) ， 246 — 248 
医疗保障税 （ Medicare tax) , 166, 176 
Metcalf, Gilbert, 216 
鏖西舟 (Mexico) 

自由贸易与工资 （free trade and wages) f 193 
收人不平等 （income inequality in) ， 436 
生活水平 ( Hving standard in) , 12 
0 由贸易的多边方法 (multilateral approach to 
free trade) f 192 — 193 
微观 经济学 (Microeconomics) , 28 t 28 一 30 
微软公司 （Microsoft Corporation), 311—312, 332 
反托拉斯诉讼 （antitrust suit against) 9 383 — 384 
计算需求价格弹性的中点法 （ Mid P oint melhod ， 

for calculating price elasticity of demand ) ， 
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91—92 

约翰 . 斯图 亚特 . 银勒（昶山 ， John Swan) . 354, 
442 

Miller, Peter, 122—123 
最低工资 （ Minimum wape) 

反对者与支持者 （ opponents/advocates of〉 ， m 
作为价格下限 （as price floor) ， 丨 19 一 121 
与靑少年的就业（ teenage employment and ) , 
120—121 

M 低工资法（ Minimum-wage laws) f 421 
与减少贫困 （reducing poverty and) t 446 
货币供给 (Money supply) 

与通货膨胀 （inflation and) ， 13 — 14 
垄断竞争 (Monopolistic competition ) # 345 — 361 ， 
346 

与广告 （advertising and) t 355 — 360 
特征 （characteristics of) • 346 一 347 
与过度生产能力 （excess capacity) f 351 一 352 
长期均衡 （ Uing-run equilibrium) f 348 一 351 
高于边际成本的加成 （markup over marginal 
cost) , 352 

企业的数 S( number of firms) , 347 
与完令竞争 （ vs. perfect competition )，351 — 
352, 361 

短期中 （in short run) , 348 ― -349 
与社会福利 （welfare of society and) • 352 — 354 
垄断 （ Monopoly), 67. 311—338, 312 f 347—348 
反托拉斯法 （antitrust laws) s 332 — 333 
与进人璧全 （barriers to entry and) ， 312 — 315 
与竞争企业 （ vs. competitive firm) , 315 —316, 
337, 361 

无谓损失 （deadweight loss) f 323 一 325 
与规模经济 （ econom i ea of scale and) 9 314 — 315 
与效率 （efficiency and) f 323 — 325 
政府创造的垄断 （ government-created ) t 313 一 
314 

无供给曲线 （lack of supply curve for) , 320 
自然垄断 （ natural), 314, 314—315 
企业的数撖 （number of firms) , 347 
垄断的許遍性 （prevalence of) • 335 — 337 
与价格 （price and) • 315 — 316 • 317 
与价格歧视 （price discrimimilion ) 。参看 “价格 
歧视 " （ S 枕 Price discrimination) 
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利润最大化 （profit maximization) 9 319 一 320 
垄 断利润 （profit of), 319—321 f 325—326 
垄断的公有制 （puWir ownership nf) f 336 
垄断的原因 （reasumi for) , 312—315 
管制 （ regulation) t 333 一 336 
与资源 （resources and) ， 313 
垄断收益 （revenue of) • 316 — 318 
福利代 价 （ welfare costs of) , 322 — 326 
买方垄 断( Monopsony) , 406 
道德风险 （ Moral hazard) , 484, 484—485 
电影业，作为价格歧视的电影栗 （Movie industry, 
movie tickets as price discrimination) y 329 
Mullainathan, Sendhil v 424 
Muskie, Edmund f 214 

N 

Nader, Ralph, 7 

北美自由贸易协定 （ NAFTA〉，192 
纳米比亚，大象猎杀 （ Namibia, elephant poac¬ 
hing) f 237 

约翰 • 纳什 （ Nash. John), 368 

纳什均衡 ( Nash equilibrium) 9 368, 368 — 369 

国防 （National defense) 

联邦政府的国防支出 （federal spending for), 
245 

作为公共物品的国防 （as public good), 228 — 
229 

国防支出 (spending on) f 228 — 229 
国 立卫生研究院 (National Institutes of Health ), 
229 • 245 

国家科学基金会 （National Science Foundation ), 
229 

支持贸易限制的 S 家安令论 （National security ar¬ 
gument for lra(ie restriotinn) 9 190 
自然灾 害与价 格 ( Natural disasters 9 prices and ) • 
84 

自然垄断 （Namral monopoly ) f 227， 314 f 314 — 
315, 334—335 
自然资源 （Namral resources) 

与垄断 （monopolies and) • 313 
与闪徒闲境 （prisoners f dilemma and ) t 374 — 
375 

需求的价格弹性弓必需品 < Necessities, price elas¬ 


ticity «f demand and) • 90 
负相关性 ( Negative correlation) . 42 
负外部性 （Negative externality ) , 204 , 205 一 207 
负所得税 （Negative income tax) , 447 
与贫困减少 （ poverty reduction and) , 447 
新古典分配理论 （Neoclassical theory of distribu¬ 
tion ) v 409 

神经经济学 （Neuroeconomics ) ， 498 — 499, 608 一 
609 

伊萨克 • 牛顿 （ Newton. Isaac), 22 
Niedcrle, Muriel, 426 — 427 
尼 H 利亚 （ Nigeria) 

收入不平等 （income inequality in) , 436 
♦ 活水平 （living standard in) , 12 
耐克 （ Nike) , 354, 355 
正常物品 （ Normal good ) ， 70 . 467 

与收入变动 （income change and ) • 464 — 465 
需求的收入弹性 （income elasticity of demand), 
97, 99 

规范表述 ( Normative statements) f 30, 30 — 31 
北笑 Q 由贸易协定 [North American Free Trade A- 
greement( NAFTA ) J , 192 
罗伯特 • 诺齐克 （ Nozick. Robert) 9 444—445 

O 

巴拉克 • 奥巴马 （ Obama, Barack) f 260 
观察 （ Observation )，22 — 23 

作为公共资源的海浮 （ Oceans，as common re¬ 
source) , 236 
石油行业 （Oil industry) 

OPEC 与保持石油高价 （ OPEC and keeping oil 
prices high ) ,105 一 106 

OPKC 与 W 界石油市场 （ OPEC and world oil 
market) 9 373 

价格上限与排长队 （price ceilings and lines a! 
pump) ,116 — 117 
寡头 （ Oligopoly) , 365, 365—384 

反托拉斯法 （antitruist laws) t 378 一 384 
寡头 的特征 （characteristics of) , 346 
与竞争和垄断 （ competition and monopoly and), 
366—367 

集中率 (concentration ratio) , 346 
W 头的例 duopoly example) f 366 
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寡头的均衡 （equilibrium ), 368 —369 
寡头的例子 （examples of) , 346 
与博弈论 （game theory and) , 353 一 360 
企业的数積 （number of firms) 9 347 
作为卡特尔的 0PKC(0PEC as cartd), 373 
掠夺式定价 （predatory pricing) , 381 ~382 
与囚徒困境 （prisoners * dilemma and ) , 372— 
373 

对寡头的公共政策 （ public policy toward ) 9 
378—384 

公开的价格勾结 （public price fixing) , 380 
合作的原因 （reasons for cooperation), 376 
转售价格维持 （resale price maintenance ), 
380—381 

寡失数量与市场结果 （ si*e of, and market out¬ 
come) f 369 — 370 

搭俦（ … 叩 ） • 383 

遗漏的变录与因宋 : 关系 （ Omitled variable, causality 
and) , 46 — 47 

OPEC 参看 “ 石油输出国组织 ” [See Organization 
of Petroleum Exporting Countries (OPEC)] 

机会成本 （ Opportunity cost) . 6, 54 

会计师与经济学家的观点 （accountants vb. 

economists view of) t 269 
与比较优势 （comparative advantage and), 54 — 
55 

作为机会成本的资本成本 （ cost of capital as) , 
269—270 

显性与隐性成本 ( explicit and implicit costa ), 
269 

与生产可能性边界 （production possibilities fron¬ 
tier and) , 27 

最优化 （ Optimization) ， 464 ― 471 

消费者最优选择 ( consumer * s optimal choices) 9 
464 一 466 

需求曲线的推导 （ demand curve derivation ) • 

470—471 

与收人变动 (income changes and) , 466 — 467 
与收人效应 （income effect and) , 468 ― 470 
号价格变动（ price changes and) , 467 一 468 
替代效应 （substituiion effect) 9 468 一 470 
与效用 （utility and) t 465 

最优 （ Optimum ) f 465 


有序数对 （ Ordered pau ) f 41 

石油输出国组织 [ Organization PnruJeum Fxpor- 
ting Countries ( OPEC)] 

不能维持石油的岛价 （failure to keep oil prices 
high) f 105—106 

OPKC 的形成 （formation of) , 373 
OPEC 中的各国 （nations in) t 373 
石油价格上升与价格 h 限 （Oil price increases 
and price ceiling：) ,116 — ] 17 
与世界石油巾场 （world oil market and) , 373 
人体器官市场 [ Organs ( human ) . market for ], 
150, 152 

图形的原点 （ Origin, of graph) , 41 
Orrenius, Pia, 402—403 

产最效应 ，对寡 头 ( Output effect, on oligopoly ), 
369 

产品价格与劳动游求 （ Output price, labor demand 
and) , 397 

外包 （ Outsourcing) • 187. 189. 192 

P 

专利 （ Patent), 314, 321—322 
专利保护 （ Patent protection) , 209 
Pavcnik, Nina, 448 一 449 
工薪税 （Payroll tax) ， 244 
的负抱 （burden of) , 127 
萨姆 • 佩兹曼 （ Pelzman ， Sam) • 7 — 8 
感觉与现实 （ Perception ， vs. reality) • 35 — 36 
完全竞争 （ Perfect competition) 9 66 ― 67 

与垄断竞争 （ vs. monopolistic competition ) # 
351—-352, 361 

完全互补品 （Perfect complements) f 464 
完全有弹性的需求 （Perfectly elastic demand ) f 
93, 94 

完全有弹性的供给 （Perfectly elastic supply ), 
100, 101 

完全缺乏弹性的需求 （Perfectly inelastic de¬ 
mand) , 93, 94 

完全缺乏弹性的供给 （Perfectly inelastic supply), 
100, 101 

完全价格歧视 （Perfect price discrimination 〉 ，328 
完全替代品 （Perfect substitutes) t 463 
持久收人 （ Permanent income) f 439 
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垄断的品牌药品与无品牌药品 （Pharmaceutical 
drugs 9 monopoly vs. generic drugs), 321 一 
322 

饼形图 （Pie chart) f 40 
阿瑟 • 庇古 （ Pigou, Arthur) t 216 
庇占税 （Pigovian taxes) , 210, 216 
政治经济学 (Political economy) , 489, 489 ― 493 
阿罗不可能性定理 （ Arrow’s impossibility theo¬ 
rem ),491 

康多塞投票俘论 （ Condorcet paradox ) , 490 
屮值选民定理 （median voter theorem), 491 — 
493 

政治家的行为 （ politician’s behavior) f 493 
污染 (Pollution) o 参看 “ 外部性 ” （See aito Exter¬ 
nalities) 

碳税 （carbon tax) , 216 — 217 
作为公共资源的淸新空气与水 （clean air ami 
water as common resource) 9 233 一 234 
与矫正税 （corrective taxes and) , 210 — 212, 216 
作为负外部性 （as negative externality ) , 206 — 
207 

与管制 （regulation and) f 209 一 210 
可交易的污染许证 (tradable pollution per¬ 
mits) 9 212—214 
正相关 （Positive correlation) 9 42 
it 外部件 （Positive externality) f 204, 207 — 208 
技术溢出效应、产业政策与专利保护 （ technolo¬ 
gy spillovers, industrial policy and patent pro¬ 
tection ), 208 — 209 

实证表述 （Positive slatemenla) , 30, 30 — 31 
Postrel, Virginia, 448 一 449 
贫困 (Poverty) ， 445 一 451 

反贫困计划与 J1 作激励 (anlipoverty programs 
and work incentives) t 449 — 451 
与童工 （child labor and) , 448 — 449 
作为公共物品的反贫困（ fighting, as public 
good), 229—230 

与实物转移支付 ( in-kind transfers and) , 438 一 
439, 447—449 

生命周期与贫凼 （life cycle and). 439 
贫闲的衡敏 （ measuring) t 438 — 440 
最低 ] 资法 （ minimum-wage laws) , 446 
负所得税 （ negative income tax) ，447 


减少贫闲的政策 《 politics to reduce) , 445 一 451 
种族、年龄与家疲构成 （ race ， age and family 
composition) f 438 
与福利 （welfare and) 9 446 — 447 
贫困线 （Poverty line) t 437 
贫困 _( Poverty rate) , 437 ， 437 — 439 
掠夺性定价 （Predatory pricing) , 381 一 382 
偏好 （ Preferences) 

与消费者选择 （consumer choice and ) , 459 — 
464 

多样性不允分 （insufficient variety) f 354 — 355 
边际替代率 （marginal rate of substitution) v 460 
与效 /tf(utilily and) , 465 
Prescott, Kdward # 170 
价格 （ Price) 

广告对价格的影响 （advertising effect on) , 357 
与消费者选择 （consumer choice and) , 467 — 468 
均衡价格 （ equilibrium). 77 
高价格增加 r 生产者剩余 （higher prices, rai¬ 
sing producer surplus) f 145 — 146 
与收入效应 （income effect and) , 468 — 470 
投人品价格与供给 （input prices and supply ) v 
74, 76 

低价格增加 r 消费者剩余 （lower prices, to 
raise consumer surplus) 9 140- — 141 
与垄断克争 （monopolistic competition and 〉， 
350—351 

与垄断 (monopoly and ),315 —316， 317 
与自然灾害 (natural disasters and) t 84 
产费 Q 劳动需求 （ output, and labor demand ), 
397 

土地和资本的购买价格 （ purchase, for land or 
capital) v 406 ― 407 

与需求 &( quantity demanded and) • 67 — 68 
与供给 fi( quantity supplied and) , 73 
相对价格 （ relative), 459, 466 
土地或资本的租赁价格 （ rental, for land or cap¬ 
ital) f 406—407 
与短缺 (shortage and) , 78 
摔代效应 （siibsdttition effect) f 468—470 
与过剩 （surplus and) • 77 — 78 
支付意想 （willingness to pay) f 138 一 139 
世界价格 （ world), 179 
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价 格上限 （Price ceiling) , 114 ， 114—118 
有限制作用的价格上限 （ binding), 114—115 
评价 （evalualion of) ，121 — 123 
加油站排队 （ lines at gas pump) , 116—1 17 
没有 限制作 用的价 格上限 （not binding) , 114- 
115 

与配给 （rationing and) ，115 
租金控制 < renl control). 丨 17—118 
委内瑞拉 （ Veneziiela) , 122 —123 
价 格歧视 （Price discrimination) , 326 , 326—331 
价格歧视的分析 （analytics of) , 328-329 
例子 （examples of) ， 329 一 33 1 
完全价格歧视 （ perfect). 3M 
价 格效应，对寡 头 ( Price effect, on oligopoly) , 369 
爾求价格弹性 (Price elasticity of demand ) ， 90, 
90—99 

计算 （ computing〉 ， 91 — 92 

需求的交乂价格弹性 （ cross-price elasticity of 
demand) , 99 

• 需求曲线 （demand curve and) , 93 , 94 
决定因素 （ of) , 90 — 91 
中点法 （midpoint method for) , 91 一 92 
与总收益（丨 otal revenue and) , 94 — 95 
供给价格弹性 （Price elasticity of supply ) , 99, 
99—102 


搭售 （ tying) , 383 
委托人 （ Principal), 484 
< 政治经济学与 陚税原理> (李 IS 图） 0 / 
Political Economy and Taxation ( Ricardo) ] , 57 


base 


闪徙闲境 （ Prisoners’ dilemma) , 370, 370 — 378 
例子 （examples of) ， 373 — 375 
作为囚徒困境的寡头 （oligopoly as), 372—373 
合作的理由 （reasons for cooperation) , 376 
— 报还一报策略 （ tit-for-tat strategy) , 377 一 378 
与社会福利 （welfare of society and) 9 375 — 376 


私人物品 （Private goods〉 ， 226 
生产者剩余 （Producer surplus) , 143 f 143 — 146 
成本和销售意應 （cost and willingness to sell), 
143—144 


与效率 （efficiency and) • 148 — 149 
与均衡 （equilibrium and) f 148 一 150 
用供给曲线衡董 （measuring with supply curve), 
144—145 

价格上升引起生产者剩余增加 （raising of, by 
higher prices) v 145 — 146 
生产 （ Production) 

与成本 (costs and) f 271 一 273 
生产要素 （faclors of) 。 参看 “ 资本"、“生产要 
素 ”、_ 劳动 ” 条 （ Capital ; Factors of pro¬ 
duction ； Labor entries ) 


计算 （ coraputing). 100 
决定因素 （determinants of) • 99 — 100 
与供给曲线 （supply curves and) ， 100 — 102 
价格勾结与反辩特尔 （Price fixing, fighting cartels 
and )， 380 

价格下限 （Price floor) f 114, 118 — 123 
有限制作用的价格下限 （ binding), 119 
评价 （evaluation of), 121 —123 
作为价格下限的最低 *T •资 （minimum wage as) # 
119—121 

没有限制作用的价格下限 （ no1 binding) ? 119 
价格欺诈者 （Price gougers) t 84 
价格制定者 （Price makers ) 0 参看 “ 率断 ” （See 
Monopoly) 

价格接受者 （Price lakers) t 66 f 180 t 290 参 : g 
“ 克争市场 ’（See also Competitive markets) 
定价 （ Pricing) 

掠夺性定价 （predatory pricing) t 381 一 382 


生产函数 （Production function ) , 271 f 271 一 273 f 

394 

与劳动的边际产量 （ marginal product of lai>or 
and) , 393—395 

与总成本曲线 （ total-cost curve and〉• 272 — 273 
生产可能性边界 （Production possibilities frontier) f 
25 — 28 , 26 

贸易的好处 （ gains from trade) f 50 — 54 
生产率 （ Productivity), 12 

与生活水平 （standard of living and) ， 13 
与工资 （wages and) • 404 ― 405 
产品 （ Products) 

作为产品质 量信号 的广告 （advertising as sign of 
quality of) t 357 — 359 
牌 （brand names) % 359 — 360 
利润 （ Profit 〉 ，268 

会 计利润 （accounting )• 270 

与歧视 （discrimination and) ， 424 — 426 


532 < 经济学原理 


www. Top S age. com 


经济利润 （ economic)，270 
与市场进入 和退出 （ market entry/exit and ) f 
301—302 

用图形衡看利润 (measuring profit graphically ) , 
299—300 

垄断竞争 ( monopolistic competition) v 350 — 351 
垄断利涧 （of monopoly) , 319—321 , 325—326 
利润 At 大化 （Profit maximization) 

竞争企业的利润最大化 （by competitive firms ) ， 
292—295 

与克争企业的劳动涛求 （labor demand uf com¬ 
petitive firms and) , 393 — 396 
与垄断竞争 （monopolistic competition and ) f 
348—349 

率断 （ monopoly) • 319 — 320 

《进步 1 贫困》（乔治 ）「 Progress and Poverty 
(George) ] f 169 
累进税 (Progressive tax) , 255 
产权 （Property rights), 10, 10 — 11 

产权的承要性与公共物品 （importance of, and 
public goods) , 237 

对技术的产权 （over technology) , 209 
财产税 （Property tax) , 248 
比例税 （Proportional tax ) f 255 

支持贸易限制的作为 i 寸价还价筹码的保护论 
(Protection-as-a-bargaining-chip argument for 
trade restriction) f 191 
公共物品 （Public good) • 226, 226 〜 230 

反贫困汁划 （anupoverty programs) ， 229 一 230 
作为公共物品的丛础研究 （basic research as), 

229 

成本一收益分析 （ CMt-benefit analysis) 9 230 一 
231 

搭便车者问题 （ free-rider problem) , 228 
产 权的 歌要性 （importance of property rights ) f 
237 

作为公共物品的灯堪 （lighthouses as ) t 228 — 

230 

作为公共物品的国防 （national defense as ) 9 
228—229 

与人生命的价值 （ value of human life and ) f 
231—232 

垄断的公有制 （Public ownership of monopoly ), 


336 

公共政策 （Public policy). 参漪 “ 反托拉斯法 ' 
“ 政府政策 ” 、 “ 管制 ”（See also Antitrust laws; 
Government policy ； Regulation) 

与不对称信息 (asymmetric information and ) t 
489 

外部性 （ externalities) ， 209 — 215 
• 句垄断 （monopolies and) • 332 — 337 
对寡头的公共政策 （for oligopoly) f 378—384 
Pulnam, Howard, 379 

0 

质類 ：（ Quality) 

作为质 fi 信号的广告 （advertising as sign of), 
357—359 

均衡数母 •（ Quantity, equilibrium) v 77 
需求谢 （Quantity demanded) , 67 
需求 fi 变动 （change in) , 80 
与价格 （price and) , 67 — 68 
数敏折扣 （Quantity discounts) f 331 
供给量 （Quantity supplied) • 73 
供给 S 变动 （change in), 80 
与价格 （price and) , 73 
进 H 配额 （ QuoUs ， import) t 185 

R 

种族 （ Race) 

与体育运动中的歧视 (discrimination in sports 
and) • 428 

劳动市场匕基于种族的歧视 （ labor-market dis¬ 
crimination based on) , 422 — 424 
与贫闲 （ poverty and) , 438 

与电车 h 的隔离 （streetcar segregation and ), 
425—426 

背离理性（ Rationality f deviations from) , 495 — 496 
理性人 (Rational people) 9 6 

配给与价格上限 ( Rationing, price ceiling and ) 9 
115—118 

约翰 • 罗尔斯 （ Rawls. John) , 443 
罗纳德 • 里根 （ Reagan, Ronald) t 34 
税收 （ taxes) • 171, 258—259 
感觉与现实 （Kealily f perception tarsia35 — 36 
累退税 (Regressive tax) , 255 
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管制 (Regulation) 

外部性管制 （of externalities) , 209—210 
垄断 （ monopoly) , 333 一 336 
Reich, Robert B. , 417 
Reiss, Peter C. , 98 
相对价格 （Relative price) 

与预算约束 （budget constraint and) , 459, 466 
租金控制 （Rent control) v 36 

短期与长期 （in short and long run) f 117 一 118 
租金补贴 （ Rent subsidies) , 122 一 123 
转售价格维持 （ Resale price maintenance) , 380 — 
381 

作为公共物品的基础研究 （Research f basic, as 
public good) , 229 
资源 （ Resources) 

公共资源 （ common) , 227, 232 — 237 
号垄断 （monopolies and) , 313 
与闪徒困境 （prisoners ' dilemma and ) $ 374 — 
375 

资源的稀缺性 （scarcity of) , 3 
收益 （ Ke.venue) 

平均收益 （ average), 291 

克争企业的收益 （ of competitive firma ) f 290 一 
292 

边际收益（ marginal) , 292 
垄断的收益 （of monopoly) t 316 一 318 
与税收和无谓损失 （tax , and deadweight loss) 9 
167—171 

总收益 （ total 〉。参看 “ 总收益 "（See Total reve¬ 
nue) 

反向因果关系 （Reverse causality) ， 47 ― 48 
Rhodes f Cecil f 313 
大卫 • 李裹图 （ Ricardo, David) • 57 
消费中的竞争性 （Rivalry in consumption) f 226 
道路拥挤 （Kuad congestion) 

弓公共资源 （common resource and) v 234 — 236 
拥堵定价 （congestion pricing) • 234 一 235 
与 汽油税 （gasoline tax and) • 211 , 235 — 236 
与收费道路 （toll roads and) f 235 
《通向奴役 之路》 （哈耶克 ） [Road to Serfdom 
(Hayek) ] , 358 
Roback , Jennifer, 425 一 426 
Rolnick, Arthur, 170 
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Romer, David f 32 — 33 

米特 • 罗姆尼 （ Romney. Miu) f 187 

俄罗斯 （ Russia) 

收人不平等 （income inequality in) , 436 
税收负担 （tax burden in) , 243 
Ryna, Lee，499 

S 

销售税 （Sales tax) , 248 
满意在 （ Satisficers) , 495 
储蒂 （ Saving) 

利率与家庭储蓄 （ interest rates and household), 
477—479 

储蓄的心理学 （psychology of) , 499 一 500 
税收对储蓄的抑制 （tax disincentive toward ) 9 
251 

稀缺性 （ Scarcity) • 3 

离散点 （ Scatterplot) • 41 

SchaHer 9 Bruce, 234 

托马斯 • 谢林 （ Schelling, Thomas) t 377 

Schmalenbee v Richard, 383 

经济学家之间科学判断的差别 （Scientific judg¬ 
ment, differences among economists in) t 34 
科学方法 （Scientific method) • 22 — 23 
筛选 （ Screening) , 488 

隔离、电车与利润动机 （Segregation , streetcars and 
profit motive) f 425 一 426 
卖者 （ Sellers) 

炙者数置与供给曲线移动相关 （number of, and 
shifts in supply curve related to) , 76 
向卖者征税对市场结果的影响 （taxes on, effect 
on market outcome) f 124 — 125 
劳务市场 （ Services ， markets for) , 24 — 25 
萧伯纳 （ Shaw ， George Bernard )，34 
{ 谢尔曼反托拉斯法 》 （Sherman Antitrust Act), 
332 f 378 

短缺 （ Shortage 〉， 78 

价格上限 （price ceiling) t 114 一 115, 117， 118 
短期 （Short run) 

竞争企业的停业决策 （competitive firm * s deci¬ 
sion to shutdown) v 295 — 296 
成本 （costs in) 9 280 一 281 
涛求移动 （demand shifts in) f 303 — 305 
有固定数量企业的市场供给 （market supply 
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with fixed number of firms) , 301 
垄断竞争企业 （ mono P 0 H s 〖〗 ca 〗】y compelitive firm 
in) , 348—349 

租金控制 （rerU control in) , 117 — 118 
短期停业决策 （ Shutdown ， short-run decision lo), 
295—297 

西拉俱乐部 < Sierra Club) f 215 
发倌号 （ Signaling) ， 487 

作为信号的广告 （advertising as) • 419. 487 
传递私人信息 〈 to convey information ) , 487 — 
488 

作为信号的教育 （education as) . 419 f 487 
作为信号的礼物 （gifts as) f 487-488 
哈伯特 • 西蒙 （ Simon ， Herbert) ， 495 
新加坡 （ Singapore) 

自由贸易与工资 （free trade and wages) • 193 
斜率 （Slope )• 44 — 46 

亚当 • 斯密 （ Smith ， Adam) t 10, 11, 57, 84, 
153, 282 1 379 

减少吸烟 （ Smoking ， reducing) • 71 — 72 
《社会选择与个人价值》（阿罗 ）[Social Choice and 
Individual Values ( Arrow) ] , 491 
外部性的社会成本 （Social costs，of extemalilies) t 
206—207 

社会保障 （Social insurance) ， 444 
社会保障税 （Social insurance tax) 9 244 
社会保障 （Social Security) 

联邦政府的支出 （federal spending for) , 245 — 
246 

社会保障支出与赤字增加 （ spending on and 
growing deficit) ,246 — 248 
社会保障税 （ laxesfor 〉， 166, 170, 244 
社会 （ Society) 

面临的决策 （decisions faced by) ， 3 
垄断竞争与社会福利 （monopolistic competition 
and welfare of) ， 352 — 354 
囚徒困境与社会福利 （prisoners • dilemma and 
welfare of) , 375 — 376 

南非的收人不平等 （South Africa v income inequali¬ 
ty in) , 436 
韩国 （South Korea ) 

自由贸易与丁 • 资 （free trade and wages) ， 193 
内由贸易的多边方法 （unilateral approach to free 
trade) • 192 


苏联、冷战与孓备兗择 （Soviet JJnicm, Cold War 
und arms race) , 373—374 
专业化 (Specialization) 

与规模经济 （economies of scale and) • 281 ,282 
与贸易 （trade and) f 52 一 54 
Spenre f Michael f 484 
Spilzer, Eliot，235 

体育运动中的劳动市场歧视 （ Sports• labor-market 
discrimination in) # 428 
生活水平 （Standard of living) 

决定因索 （determinants of) | 12 — 13 
州政府 （State government) 

收人 （receipts of) , 242 ， 248 — 249 
支出 （ spending) ， 249 
Stein, Charles, 151 
Stewart f Wayne, 33 

乔治 • 斯蒂格勒 （ Stigler ， George) f 337 
约瑟夫 • 斯蒂格利茨 （ Stiglitz, Joseph), 484 
大卫 • 斯托克曼 （ Stockman, David) , 171 
Stossel f John, 84 
罢工 （ Strike), 421 
替代品 （ Substitutes) • 70 

蒞求的交叉价格弹性 （ cross-price elasticity of 
demand) f 99 

边际替代率 （marginal rate of substitution) f 460 
完全替代品 （ perfect) , 4 63 
与需求价格弹性 （ price elasticity of demand 
and) • 90 

替代效应 （Substitution effect) ， 468 ， 468 — 470 
与利率 （interest rates and) ， 478 — 479 
与工资 （ wages and) ， 474 • 476 
沉没成本 （Sunk cost) • 296 f 296—297 
补充性保障收入 [ Supplemental Security Income 
(SSI)] • 446 

供给 （ Supply), 73—76 。 参看 “ 均衡 ” （See a— E- 
quilibriuin) 

总供给 （ aggregate) 。 参看“总需求与总供给模 
型 ” （See Model of aggregate demand and aggre¬ 
gate supply) 

变动 （changes in) , 80 — 81 
减少 （decrease in 〉， 74， 75 
富有弹性的供给 （ elastic), 100, 101 
供给弹性 （elasticity of) , 99—102 
供求均衡 （ equilibrium of supply and demand), 
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77—82 

超额供给 （ excess) , 77 —78 
与预期 (expectations and) , 76 
增加 (increase in) , 74, 75 
个 人供给 （ individual) • 73—74 
缺乏弹件的供给 （ inelasHc). 100, 101 
与投人品价格 (inpul prices and) , 74 , 76 
劳动的供给 （ oHabw) 。 参看劳动供给 （ S«rU- 

bor supply ) 

供给定理 （law of) . 73 

边际成本曲线和企业供给决策（ marginal-cost 
curve and firm’s supply decision) , 293 — 295 
市场供给 （ market), 73—74 
卖者的数量 (number of sellers) , 76 
完全有弹性的供给 （perfectly elastic) , 100, 101 
完全尤 弹性的供给 （perfectly inelastic) , 100. 
101 

价格与供给兒之间的关系 （relationship between 
price and quantity supplied ) , 73 
与技术 （technology and), 76 
供求定理 （Supply and demand , law of) , 78 
供给曲线 （Supply curve) , 73, 73 — 76 

总供给曲线 （ aggregate) n 参看 " 总供给曲线 ” 

(See Aggregate-supply curve) 

竞争市场上的供给曲线 （in competitive mar¬ 
ket) , 300—306 

垄断无供给曲线 （lack of, for monopoly) , 320 
K 期供给曲线向右 J:. 方倾斜 （ lo n g-™n ， upward- 
sloping) , 304 — 306 

用供给曲线衡 M 生产者剩余 （measuring producer 
surplus with ) , 144 — 145 

供给价格弹性 （price elasticity of supply ), 
)00—102 

供给曲线移动 （shifts in), 74—76, 80 
供给曲线移动与沿着供给曲线的变动 （shifts in 
vs. rnovemenl along) , 79 — 80 
供给弹性 （Supply elasticity) . 99—102 
应用 （applications of) , 102 — 108 
与无谓损失 （deadweight loss and ) , 164 — 166 
供给表 （Supply schedule) , 73 
供给学派经济学 （ Supply-side economics), 17! 
过剩 （ Surplus) , 77 

消费者剩余 （ consumer) 。 参看 “ 消费者剩余 ” 
(See Consumer surplus) 


价格下限 （price floor) . 119, 120 
生产者剩余 （ P 「 od U r«K| 参 #“ 生产者剩余 ” 

( See Producer surplus) 

总剩余与效率 （total surplus and efficiency ), 
147—148 

Swartz, Mark, 487 
瑞典 （ Sweden) 

税率 （lax rate in) , 171 , 243 
协同效应 （ Synergies), 332 

T 

台芮地区 （ Taiwan) 

ft 由贸楊 9 工资 （free trade and wages) , 193 
坦费尼亚，大象猎杀 （ Tanzania, elephant poa¬ 
ching) ( 237 
关税 （ Tariffs ), 183 

与进口配额比较 （ compared to import quotas), 
185 

关税的无谓损失 <(1 枕 (^ 6 杣 11 咖 of). 184 — 
185 

关税的影响 （effects of), 183—185 
布什政府的关税 （of G. W. Bush), 33 
嗜好 （Tastes ) 。参卷 “ 偏好 ” （See a/so Prefer¬ 
ences) 

嗜好变动与毋动供给 （changes in and labor sup¬ 
ply) . 400 

与需求曲线移动 （shifts in demand and) , 70 
税收 （ Taxc*), 123—130, 159 — 172 

支付能力原则 （ ability-to-pay principle) , 254 — 
255 

税收的管理负拘 （administrative burden of), 
251—252 

避税 （ avoidance), 252 
受益原则 （benefits principle) , 254 
向买 者征税对市场结果的影响 （ on buyers, 
effect on market outcomes) , 125 一 127 
碳税 （carbon tax) , 216 — 217 
消费税 （consumption lax) , 251 
公司所得税 （corporate income tax ) , 244 — 245 , 
257 

矫正税 （ corrective)，210 

布什时期的减税 （ cut s under G. W. Bush )， 
259—260 

里根时期的减税 （cuts under Reagan) ,171 


536 < 持济学原理 


www. Top S age. com 


税收的无谓损失 （deadweight loss of), 161 — 
163.167—172, 250 

税收负构分摊 （tiistribution of tax burden ), 
255—256 

双重纳税 （double taxation) , 245 
与效率 （efficiency and) , 249 — 253 
与平等 （equily and), 253 一 260 
销售税 （ excise) ， 245 

汽油税 （gas tax) , 211—212, 234—236, 254 
横向平等 （horizontal equity ) , 254 , 256 
税 收归宿 （ incidence) , 124, 128—130 
劳动税 （on labor) , 166—167, 170 
拉弗曲线和供给学派经济学 （Laffer curve and 
supply-side economics) , 169 — 171 
土地税 （on land), 169 
税 收漏洞 （ loo P hd«), 252 
定额税 (lump-sum tax) , 253 
奢侈品税 （ luxury)，130 
丄薪税 （ payroll). 127, 244 
累进税 （ progressive) , 255 
财产税 （ property) , 249 
比例税 （ proportional) , 255 
累退税 (regressive) , 255 

税收收人与无谓损失 （revenue from, and dead¬ 
weight loss) , 167 — 171 
销售税 （ sales), 248 

向卖者征税对市场结果的影响 （ on sellers, 
effect on market oulcomc) , 124 — 125 
社会保障税 （social insurance) , 244 
关税 （ tariff) ， 184—185 
增值税 （ value-added>. 251 
纵向甲 ■等 （ vertical equity) , 254 — 255 
税收归宿 （Tax incidence) , 124 
与牌性 （elasticity and) , 128 — 130 
税收归宿的粘 蝴纸理论（ flypaper theory <if) , 
257 

与税收平等 （tax equity and) , 256—257 
税收义务 （Tax liability) , 244 
税率 （Tax rate) 

平均税率 （ average〉，252 
边际税率 （ marginal>, 244, 252, 252—253 
技术 （ Technology) 

与熟练与不熟练 —[ 人的收人 （earnings belwcen 
skilled and unskilled workers and) , 416 


劳动需求与技禾变电 （labor demand and chaj>- 
ges in) , 397 一 398 
号生产率 （productivity and), 405 
与供给曲线移动 （ supply curve shifts and ) , 76 
技木溢 出效应 （ Technol»g;y spillovers) , 208 — 209 
抒少年就业与最低工资 （Teenage employment, 
minimum wage and) , 120 — 121 
对贫闲家庭的哲时援助 [Temporary Assistance for 
Nrody Families (TANF) J , 229, 245, 446 
恐怖分子、教存和经验 （ Terrorist, education and 
experience) , 420 
纺织业 （Textile industry), 177 
理论 （ Theory) , 22—23 

《正义论》（罗尔斯 ） [4 Theory of Justice 
(Kawls) ] , 443 

倒卖门票 （Tickcl scalping), 151 
Tiemey , John, 334 — 335 

时间框架 （Time horizon ) 0 参看 *• 长期 ” 、 “ 短期 ” 
(See also lxing run ； Short run) 

与需求价格弹性 （price elasticity of demand 
and) , 91 

与供给价格弹性 （price elasticity of supply 
and) . 100 

时间序列图 （ Tim«-seritts graph ),41 
一报还一报战略 （ Tit-for-tat strategy) , 377—378 
收 费道路 （Toll roads) , 235 
总成本 （Total cost), 268, 283 

平均总成本 （ average), 276, 277, 278 
总成本 曲线与 生产涵数 （ Total-cost curve , produc¬ 
tion function and) , 272 — 273 
总收益 （Total revenue) , 94, 268 

沿着线性需求曲线的总收益 （akmg linear de¬ 
mand curve) , 95 — 97 

与潘求 价格弹性 （price elasticity of demand 
and) , 94 — 95 

总刺余与效率 （Total surplus, efficiency and ), 
147 — 148 

可交易的许 a T ’uE ( Tradable permits) , 37 
Of 交易的汚染许可证 （Tradable pollution per¬ 
mits) . 212—214. 217 
贸易 （ Trade) 

贸易的利益 （benefits of) , 8 
与比较优势 < comparative advantage and) , 55— 
56 
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与经济辨长 （economic growth and) , 567 
贸易的好处 （ gdm* fmm) 。 参看 “ 贸易的好处 " 
(See Cains from trade) 

国际贸易 （ inumialional) 。 参肴 “ 国际贸易 ' 
“ 贸易限制 ” （See International trade；Trade re¬ 
strictions) 

与专业化 （ specialization and) v 52 一 54 
权衡取舍 （ Tradeoffs) ， 4—5 

通货膨胀与失业之间的权衡取舍 （between in¬ 
flation and unemployment ) 。参看“菲利普斯 
曲线 "（See Phillips curve) 

与政策决策 (policy decisions and) 9 31 
与生产可能性边界 （production possibilities fron- 
ticT and) , 27 

风险和收益之间的权衡取舍 （between risk and 
return) , 604 一 605 

工作与闲暇之间的权衡取舍 （between work and 
leisure) , 401 

贸易限制 （Trade restrictions) 

关税效应 （effecls of tariff), 183—185 
进 口配额 （import quotas) , 185 
支持贸易限制的幼稚产业论（ infam-industry ar¬ 
gument) t 190 — 191 

支持贸易限制的工作岗位论 （jobs argument 
for) , 188—190 

支持贸易限制的国家安全论 （ national security 
argument) 9 190 

支持贸易限制的作为讨价还价筹码的保护论 
(protection-as-a-bargaining-chip argument ) f 
191 

关税 （ tariffs), 36, 183—185 
支持贸場限制的不公平竞争论 （ unfair-competi¬ 
tion argument) , 191 

交通 i 拥挤与公共资源 （ Traffic , congestion and 
common resource) f 234 — 236 
公地悲剧 （Tragedy of the Commons) , 232 1 232 一 
233 

交易成本 （Transaction costs) 丨 219 
转移支付 （Transfer payment) t 245， 249 
传递性 （ Transitivity) ， 490 
交通 （ Transportation) 

对公共汽车司机的激励型工资 （incentive pay 
for bus drivers) f 9 

运输 T 人 T . 会 （TVanfiport Workers Union) , 335 


哈里 • 杜待门 （ Truruafi, Harry) , 31 
Tyco 公司 （ Tyco), 486 
搭售 （ Tying), 383 

《市场的专制 》 （W aldfogel ) , Tyranny of the Mar¬ 
ket, 77u?( Waldfogd), 354 

U 

地下经济 （ Underground economy) f 167 
失业 （ Unemployment) 

与最低工资法 （ minimum-wage laws and) • 121 ， 
446 

支持贸易限制的不公平竞争论（ Unfair-competition 
argument for trade restriction) , 191 
工会 （ Unions) t 421 

与工资 （wages and ),421 ― 422 
英国 （United Kingdom) 

收入不平等 （income inequality in) , 436 
劳动税（丨 abortax), 170 
税收负担 （tax burden in) , 243 
美国 （United States) 

限制与贸易制度 （ cap-and-trade system ),217 
碳税 （carbon tax) , 217 

冷战与军备竞赛 （ Cold War and arms race) * 
373—374 

收人不平等 （income inequality in) v 434 — 435, 
436 

与国际贸易 （international trade and) , 58 一 59 
劳动税 （labor tax) f 170 
生活水平 （living standard in) , 12 
S 由贸易的多边方法 （ multilateral approach lo 
free trade) f 192 一 193 
北美自由贸易协定 （ NAFTA)，192 
税收负拘 （tax burden in) ， 243 
《任 何速度都不安全 > (纳德尔 ） [cn 
Speed ( Nader) ], 7 

美国邮政局 （ U. S. Postal Service) f 336 
功利主义 （ Utilitarianism) • 442, 442 一 443 
效用 （ Ihilily〉，442 

与偏好 （preferences and) f 465 

V 

价值 （ Value) 

边际产童值 （of the marginal product) v 395 
增值税 （ Value-added tax) v 251 
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经济学家之间价值观的差别 (Values, differences 
among economists in) , 34 — 35 
可变成本 （Variable costs) , 275 , 283 
平均可变成木 （ average), 276 
变量 （ Variables) 

单变请的图形 （graphs of single) f 40 — 41 
两个变镜的图形 （graphs of two ),41 — 42 
忽略的变母 : 与因果关系 （ omitted, causality 
and) , 46* —47 

Vanan, Hal H. f 330—331 , 426—427 
Vedantam , Shankar, 32 一 33 
委内瑞拉（ Venezuela) 

价格控制 < price controls) t 122 — 123 
纵向平等 （Vertical equity) f 254, 254—255 
Vesterlund, Uae, 426 — 427 

越南的童工与贫闲 （ Vietnam. child labor and poverty 
in) , 447 
投票 (Voting) 

阿罗不可能性定对 |( Arrow ' s impossibility rheo- 
rem) # 491 

康多塞作论 （Condorcet paradox) f 490 
中值选民理论 （median voter theorem ). 491 — 
493 

W 

工资 （ Wages) 

与能力、努力和机遇 （ ability, effort and 
chance) , 416, 418 
逆向选择 ， （adverse selection) • 485 
与漂亮 （beauty and), 418 一 419 
与黑死病( Black Death and) , 409 
补偿性工资差别 ( compensating differentials ) f 
414 

歧视 (discrimination) c 参看 “ 劳动市场歧视 " 

(See Labor-market discrimination) 

与教育 （education and) • 415 ― 416 
效率 （ efficiency 〉， 422 

均衡工资的决定 （equilibrium f determinants 
of) ,414—422 

与 山贸易 （free frade and), 192—193 
与性别 （gender and) , 422 — 424 
与人力资本 （human capital and) , 414 一 416 
与移民 (immigration and) , 402 — 403 
收人效应 （income effect) ， 474 


与劳动市场均衡 （labor market equilibrium 
and) • 400- — 404 

与劳动供给 （labor supply and) 9 473 — 476 
与制造业丄作尚位流失 （loss of manufacturing 
jobs and) ,417 

最低工资 （ minimum), 119 一 121， 421 
最低工资法〈 minimum-wage laws) , 446 
与道德风险 （moral hazard and) , 484 — 485 
与生产牟 （ productivity and) • 404—405 
与种族 （race and) , 422—424 
与发信号 （signaling and) ,419 
替代效应 （substitution effect) f 474, 476 
超级明 M 现象 （superstar phenomenon) , 419, 421 
与丄会 （unions and) , 421 — 422 
工资补贴 （Wage subsidies) , 123 
作为公共资源的清洁的水 （ Water, clean , as com¬ 
mon resource) t 232 

《国苗论》（斯密 ） [ Wealth of Mations 
(Smith)].】】• 282, 361 
福利 （W elfarc) , 446 

福利经济学 （Welfare economics〉• 137, 205 
福利计划 （Welfare programs%) 

联邦支出 （federal spending for) f 245 一 246 
与减少贫闲 （reducing poverty and) , 446 ― 447 
福利改革 (reform) , 450 — 451 
与工作激励 （work incentives and), 449 — 451 
White, Matthew, W. • 98 

作为公共资源的野生动物 （ Wildlife, as common 
resource) , 236 
Will. George F. f 189 

支付意撒 （Willingness to pay) f 138 f 138 一 139 
销意想与生产者剩余 （Willingness to sell, pro¬ 
ducer surplus and) , 143 — 144 
Windows 操作系统 （Windows operating system ), 
311—312, 384 
女性 （ Women) 

竞争的工作环境 （ competitive work environ¬ 
ments) f 426 ― 427 

教宵与」 : 资 （education and wages) . 422 一 423 
劳动市场歧视 < labor-market discrimination based 
on) , 422—423 

工作与闲暇之间的权衡取舍 （ Work, tradeoff be- 
tween leisure and) f 473 — 476 
劳动福利制度 （ Workfare), 450 
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工作激励与反贫 W 计划 （Work incentives , anti¬ 
poverty programs and ) , 449 — 451 
世通网 < WorldCom) , 486 
世界价格 （World price), 179 
世界贸易组织 1" World Trade Organization 
(WTO)], 193 


X 




Y 轴 （ y-coordinate) , 41 
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津巴布韦 （ Zimbabwe) 

大象猎杀 （elephant poaching) ， 237 


X 轴（ x-coordinate) . 41 
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